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Orgullosos de ser
EL FRIGORIFICO NACIONAL

En el pais mas ganadero del mundo, estamos abiertos
para sumar productores que crien los mejores novillos, a cielo abierto
y de forma sustentable y amigable con la naturaleza.
Los recibimos y procesamos en una planta equipada con tecnologia de punta
y personal altamente calificado.

Con cortes seleccionados que salen para abastecer el mercado interno,
pero también para llegar, con nuestra marca, a los clientes de todo el mundo
con la carne de alta calidad para satisfacer a los consumidores mas exigentes.
Desde hace mas de 40 anos, todos los dias nos esforzamos
para ser los mejores en lo que hacemos. Y estamos muy orgullosos de hacerlo.

FLP|LAS PIEDRAS

Una Empresa 100% familiar y uruguaya

Ruta 36, km. 26.100, El Colorado, Canelones - Tel.: (598 2) 367 7720 - www.frigorificolaspiedras.uy
Eﬂ @frigorificolaspiedras @ laspiedras.uy
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PROYECCIONES

Por Rafael Tardaguila
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Escenario desafiante y

de cautela

Habra abundancia de carne en el mercado internacional, por lo que

El Ing. Agr. Carlos Molina, técnico
del Instituto Plan Agropecuario, al dar
a conocer los resultados productivos y
econémicos de los predios que forman
parte de las denominadas Carpetas
Verdes (ver nota aparte), dijo que, tras-
curridos ya cinco meses del ejercicio
2023/24, asoma como “desafiante”,
dado que hay varios factores que si-
guen jugando en contra, notoriamente
los precios, pero también la produc-
cion, dado que el nacimiento de ter-
neros en esta primavera sin dudas fue
mucho menor que los anos anteriores.

El técnico del Plan Agropecuario dijo
que el valor medio de exportacion de la
carne vacuna —principal determinante
de los precios del ganado a faena—
bajé 20% en los primeros cuatro meses
del ejercicio (julio a octubre) respecto
al mismo periodo del afo pasado, con
una caida de 24% en el precio del no-
villo a faenay de 14% en el caso de los
terneros, que han demostrado un mejor
comportamiento a lo largo de todo el
ano, en buena medida como conse-
cuencia de la intensa demanda desde
la exportacion en pie.

la recuperacion dependera de la evolucion de la economia china

En un pais netamente exportador como
Uruguay, lo que suceda en los siete
meses que quedan del ejercicio de-
penderd en buena medida de cémo
evolucione el mercado internacional.
¢Qué se preve tanto desde el lado de
la demanda como de la oferta? Hay un
dato que a esta altura parece bastante
claro: los dos principales exportadores
mundiales de carne vacuna (Brasil y
Australia) volveran a tener una abultada
produccion en 2024. En el caso del ve-
cino del norte, la fase de liquidacion del
rodeo vacuno por la que esté atrave-
sando alcanzarg el pico promediando
el afo préximo, por lo que la produc-
cién de carne y la exportacion seguiran
siendo elevadas. Por su parte, Meat &
Livestock Australia pronostica que en
2024 la faena de vacunos en su pais
aumentara en 650 mil cabezas (9-10%),
con el consecuente aumento del saldo
exportable.

Desde los siguientes principales pro-
veedores del mercado internacional
llegan mejores noticias para Uruguay.
Los precios en Estados Unidos (el ter-
cer exportador mundial) volveran a au-

Los dos principales
exportadores mundiales de
carne vacuna (Brasil y Australia)
volveran a tener una abultada
produccion en 2024

mentar debido a un descenso adicional
de la produccion. A su vez, en el caso
de Argentina todo indica que la produc-
cion sufrird una notoria calda por dos
causas: la primera, la sequia que deter-
mind un significativo aumento en el en-
vio de vientres a faena quedé atras, por
lo que la oferta de estas categorias se
contraera. Ademas, el cambio del go-
bierno, con una postura ultraliberal del
presidente Milei, tendera a mejorar las
expectativas en el rubro, promoviendo
un aumento de la inversion que segu-
ramente determine una retencion adi-
cional de existencias. Claro que, con
seguridad, el mercado interno argenti-
no pasara por un ano duro y la expor-



tacion mejorara su competitividad, por
lo que el descenso de la produccion no
implicaréa una caida en proporciones si-
milares en los volimenes colocados en
el mercado internacional.

Por lo tanto, desde el lado de la ofer-
ta la expectativa es que siga habiendo
buena disponibilidad de carne vacuna
en el mercado internacional.

La evolucién de los precios dependera
de qué suceda con la demanda, y des-
de este punto de vista hay que mirar
con atencion fundamentalmente a Chi-
na. La expectativa es que el principal
importador mundial mantenga niveles
de compra voluminosos el afo proxi-
mo, aunque quizas algo inferiores a los
del corriente. Su demanda dependera
de que se vayan solucionando los pro-
blemas por los que atraviesa la eco-
nomia tras dejar atras la pandemia. El
punto mas flojo sigue siendo la crisis in-
mobiliaria, pero hay indicadores como
la demanda minorista y la produccion
industrial que estan mejorando.

Oferta abultada de los principales pro-
veedores, con una demanda que no
se espera que mejore, estaria determi-
nando un mercado sin mayores expec-
tativas de recuperacion significativa, al
menos durante los primeros meses del

INTEGRANTE DE:
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ano. La expectativa para lo que que-
da del ejercicio 2023/24 es que siga
siendo “desafiante”, como lo calificd
Molina. Luego, cuando la oferta de Bra-
sil comience a contraerse, los precios
internacionales deberian afirmarse.

El mercado puede tender a mejorar
hacia el segundo semestre

Desde el punto de vista del mercado interno, la expectativa es que la faena
sea algo inferior a la del ano en curso que, con la arremetida en estas
Ultimas semanas del afio, seguramente va a superar los 2,3 millones de ca-
bezas. Dependera qué sera lo que suceda con la oferta de vientres a faena,
si se avanza hacia una eventual liquidacién o si los precios de los terneros
se sostienen lo suficientemente atractivos como para evitarla. La demanda
desde la exportacion en la zafra de terneros 2024 sera trascendente. Por el
momento, la expectativa es que la exportacion en pie mantenga el afio que
viene la dinamica del actual.

Teniendo en cuenta la expectativa de cotizaciones moderadas en el merca-
do internacional, tampoco habria mayores condiciones como para que la
demanda de la industria frigorifica jale toda la cadena mediante el incentivo
de mejores precios por los animales a faena, aunque se estan dando algu-
nas senales al respecto.

En definitiva, transcurriendo el Ultimo mes de 2023, las expectativas para

el ano que viene son de un mercado relativamente estable en los primeros
meses, con la posibilidad de que tienda a mejorar hacia el segundo semes-
tre en base a la recuperacion de la economia de China 'y a la menor oferta
brasilena.
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PROYECCIONES

Por Rafael Tardaguila

Preparando el

La faena de vacunos en el Ultimo tra-
mo de 2023 ha sido muy elevada. En
noviembre la actividad fue récord para
ese mes. Hay algunos factores que
ayudan a explicar este récord que, pro-
bablemente, no se repitan el ano proxi-
mo, lo que esté llevando a la industria a
manejar opciones que “tienten” al sec-
tor de los corrales a elevar la cantidad
de animales encerrados de manera de
mantener un nivel de oferta que ayude
a paliar descensos que se prevén en
otras categorias.

La explosion en la produccién de forra-
je en la segunda mitad de la primavera
permitio la terminacion de una cantidad
importante de animales.

Oferta de vientres

Ano Nifio mediante, la disponibilidad de vacas falladas en el proximo entore
seguramente caiga de forma considerable. Si los precios de los terneros

en zafra son atractivos, quedaré una elevada proporcion de vientres en

el rodeo de cria. Y los precios de los terneros deberfan mantenerse en
niveles relativamente elevados en la comparacion con el gordo, dado que la
generacion 2023 es relativamente chica (seguramente en el entorno de 2,5
millones de cabezas) y la expectativa es que la exportacion en pie manten-
ga buenos niveles de demanda en 2024.

Por lo tanto, la disponibilidad de vientres a faena deberfa disminuir, evitando
asf que el pais ingrese en una fase de liquidacion de existencias que serfa
muy nociva.
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escenario de oferta

La faena dependera de la disponibilidad de novillos jovenes y la
industria comenzo a dar seiiales para incentivar los encierros

Ademas, los productores, ante los ba-
jos precios ofrecidos por la demanda,
en general optaron por seguirle agre-
gando kilos “baratos”, en base a esa
cantidad de forraje disponible, lo que
hizo crecer a niveles récord los pesos
de faena. Este es uno de los factores
que ayudo al incremento de la oferta.

Otro es la disponibilidad de vacas fa-
lladas en el Ultimo entore, muchas de
las cuales pasaron a las invernadas y
quedaron disponibles para faena. Entre
agosto y noviembre se faenaron unas
340 mil vacas, un aumento de 46%
(mas de 100 mil cabezas) comparado
con el mismo cuatrimestre de 2022.

A su vez, la disponibilidad de novillos
con mas denticién, aunque aumento, lo
hizo de forma moderada. Los novillos
de mas de 3 afos el 30 de junio pasado
eran 394 mil, 45 mil mas que el mismo
dia del afo anterior, pero manteniéndo-
se por debajo de las 400 mil cabezas,
piso que se perford por primera vez en
2021.

Por lo tanto, la faena el ano que viene
recaera fundamentalmente en novilla-
das jovenes y es alli donde los corrales
de engorde juegan un papel clave. Vis-
ta esta situacion, desde la industria co-
menzaron a dar “senales” que ayudan
a los feedloteros a tomar la decision de
encerrar mas animales. En algunos ca-
S0s se ofrece un precio piso, en otros
se realizaron negocios a precio fijo.
Con precios del alimento animal mas
en cuenta (cebada forrajera, subpro-
ductos) y una certeza mayor en cuanto
al precio de venta, se llega al niUmero
al que se debe comprar el animal de
reposicion para lograr un margen en el
negocio. Las referencias actuales del
novillo formado, de US$ 1,70-1,75 el
kilo, hacen mas viable el negocio con
precios de venta en el eje de US$ 3,60
ala carne, como los que empezo a ga-
rantizar la industria.

Esto llevara a que en el afo proximo se
retome la tendencia a la disminucién de
la edad de faena de los novillos y a que
una mayor proporcioén llegue desde los
corrales de engorde.
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GANADERIA INTENSIVA
Por Andrés Oyhenard

Los corrales de engorde estan ce-
rrando un 2023 con nUmeros para el
olvido producto de la fuerte correccion
a la baja de los precios del ganado
gordo. De todas formas, lo peor para
uno de los sistemas que le ha dado un
envion innegable a la productividad y
eficiencia de la cadena carnica en los
Ultimos anos parece haber encontrado
su piso y el 2024 asoma con algo mas

de optimismo.

Se reduce la cuota 481

La cuota 481 se reducira desde el proximo 1° de enero a un cupo trimestral
de 3.700 toneladas, una cuota donde se compite principalmente con Argen-
tina (Australia, Canada y Nueva Zelanda también esta habilitados).

La siguiente faena de cuota para el trimestre abril-junio se dara seguramente
en febrero para poder llegar con la mercaderia a los puertos europeos sobre
fines de marzo y disminuir el riesgo de quedar por fuera del cupo que no
paga ningun tipo de arancel.

Otro elemento no menor para el corral y que puede en parte mitigar la pérdi-
da gradual de relevancia de la cuota 481 es la reciente reduccion de las cua-
rentenas de los animales para faena de 90 a 46 dfas con China. Tener esta
opcioén abre un abanico a los corrales para tener otros negocios mas cortos
que en el pasado eran no tan redituables como tener vacas o vaquillonas
encerradas 90 dias (por fuera de la cuota) para el abasto, por ejemplo. La
posibilidad de tener encierros mas cortos por fuera de cuota 481 le permite
tener otra elasticidad a los negocios del corral.

La expectativa es que durante el primer trimestre de 2024 haya un mayor
numero de animales encerrados en corrales de engorde en comparacion
con el ultimo cuarto de 2023.
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El corral buscar salir a flote

En las Gltimas semanas comenzaron a emerger seiiales que le dan
esperanza de reactivacion a la terminacion a granos

El asesor de corrales de engorde, Al-
varo Pastorini, de la firma Nutex, dijo a
Valor Agregado que se “esta percibien-
do un mayor interés por ganados de
cuota y generales, aunque todavia es
dificil juntar las puntas para concretar
negocios”.

En ese contexto, varios corrales han
recibido en las Ultimas semanas lla-
madas, visitas, de distintos agentes
de la industria buscando cerrar nuevos
contratos de entrega para los proximos
meses. “Esto ya le pone una ténica di-
ferente al negocio respecto a meses
anteriores”, valoré.

Una zafra de cebaday trigo que ha sido
muy buena desde el punto de vista de
rendimiento, pero con algunos proble-
mas de calidad, ha dado la oportuni-
dad de generar opciones a los corrales
de acceder a alternativas al maiz méas
econdmicas que un afio atras.

Hoy los productores pueden tener una
tonelada de cebada forrajera sobre un
eje de US$ 170-180 puesta en el esta-
blecimiento, con alguna dificultad para
conseguir flete. Por el maiz, el spot se
ubica hoy sobre un eje de US$/t 250.

El asesor de corrales de engorde, Juan
Domenech, admitié en dialogo con NR
que el “costo de la dieta mejord” con

Si bien hay menos animales
en varios corrales, la
capacidad estatica de
encierro sigue creciendo

la oferta de cebada en las Ultimas se-
manas, mientras ahora se espera qué
pueda pasar con trigos que eventual-
mente también tendrian algin proble-
ma de calidad, en particular en la zona
norte del pais.

“Aca lo relevante para la ecuacion de
los corrales es que baje el costo por
kilo producido. Para que la cebada sea
un sustituto del maiz tiene que estar
un 15% o 20% mas barata, algo que
hoy esta pasando”, indic6. De todas
formas, recordd que el costo de la ali-
mentacion “pesa bastante menos” que
el valor del animal puesto en el corral
sin alimentacion. En ese sentido, esti-



mod que el costo de encerrar un novi-
llo por 100 dias es de unos US$ 250,
por lo que es clave que el valor del
animal no supere el kg producido para
que los numeros cierren. Para un no-
villo no cuota, hay industrias que han
comenzado a manejar valores de US$
3,70 como piso para entregas en mar-
zo-abril, y en otros casos ACG + 20-25
centavos. De todas formas, Domenech
indicd que la reposicion también esta
jugando su papel, ya que si bien varios
productores compraron novillos forma-
dos sobre un eje de US$ 1,70 por kg en
pie, ahora, con una buena oferta forra-
jera, se escuchan pretensiones de ven-
taa US$ 1,90, por lo que la ecuacion se
vuelve més justa para el corral.

“A quien compro el novillo hace un mes
y hoy lo encierra, el negocio le sirve”,
indico.

El presidente de la ACG, Joaquin Fal-
coén, dijo en entrevista con NR que “se
nota un cambio” en la ecuacion del ne-
gocio. “La industria ha desplegado es-
fuerzos en el exterior para colocar esta
carne terminada a grano, generando
sefales mas claras en el negocio, aun-
que todavia con un margen ajustado.
Hoy se perciben més corrales opera-
tivos. En la medida que la industria
siga enviando senales de precios a
futuro para los productores, el ne-
gocio seguira recobrando dinamis-
mo”, proyectd. NR

elé

We h: _
E-mail: fricasa@fricasa.com.uy

Frigorifico Casa Blanca S.A.

Acopio de comida

En plena cosecha de invierno varios productores y agricultores optaron por
embolsar “mucho trigo y cebada” en los campos, mientras que varios co-
rrales y plantas de raciones también han aprovechado la oferta disponible
para stockearse. Ademas, hay agricultores que estan comenzado a hacer
negocios para entrega de maices de primera sobre un eje de US$/ton 190-
200, un valor que Domenech considera podrfa caer un poco mas si el clima
sigue acompanando.

Por otro lado, si bien hay menos animales en varios corrales, la capacidad
estatica de encierro sigue creciendo, con nuevos productores que se estan
sumando al negocio. “Los corrales de la industria estan llenos y no han pa-
rado”, asegur6 Domenech.

El asesor considera que, si el negocio se pone atractivo para 2024, a los co-
rrales se le “ponen dos pisos” de forma muy rapida. En ese sentido, sefnald
que, si en verano se da una secuencia de 20 dias sin lluvias, la reposicion
para los corrales se volvera méas barata y le dara un empuje adicional a los
encierros.

La faena el afo que viene recaera fundamentalmente en novilladas jévenes
y es alli donde los corrales de engorde juegan un papel clave. Vista esta
situacion, desde la industria esas sefales ayudan a los feedloteros a tomar
la decision de encerrar mas animales.

Carlos Pagés, representante de la industria que trabaja con el mercado in-
terno en la Junta del Instituto Nacional de Carnes (INAC), informé que un
productor pequeno cerré un negocio con una industria para entregar novillos
en febrero a US$ 3,80 por kg carcasa. “Eso me hace pensar que los gana-
dos de pradera o pasturas podrfan valer 15, 20 o 30 centavos mas”, declar6
a Valor Agregado. El valor de equilibrio para que el negocio del corral cierre
y deje un margen para los productores es hoy de unos US$ 3,60-3,70 por
kg a la carne.
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o



PANTALLAS

Por la senda de la

recuperacion

Los precios de la escalera de novillos y las vacas de invernada

Los precios de las categorias de
invernada en los remates de las tres
principales pantallas del pais (Plaza
rural, Pantalla Uruguay y Lote 21) to-
caron el piso del afno en setiembre y
desde entonces han logrado una re-
cuperacion que se sostiene en las
excelentes condiciones forrajeras y en
la mejora observada en los precios de
los animales a faena.

No sucede Io mismo con los precios
de terneros y terneras, los que se han
mantenido en niveles similares a los de
principios de la primavera. En el caso
de los machos, el precio medio méas

Precio medio de categorias de invernada en pantallas

US$/k

s NOY 1-2 e NOV 2-3

ene feb mar abr may

Fuente: en base aventas por pantalla
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alto en el promedio de las tres pantallas
se alcanzo en julio, de US$ 2,58 el kilo,
y desde entonces sufrié una caida has-
ta un piso de US$ 2,10 en noviembre.
En los primeros remates por pantalla
de diciembre logré una recuperacion
de 6 centavos a US$ 2,16.

Las condiciones forrajeras en las que
se esta llegando a fin de afno son la an-
titesis de lo que sucedia el afio pasado,
cuando ya se estaba entrando en la
peor sequia de las Ultimas décadas vy,
ademas, se venia de las dos anteriores
primaveras también con déficit hidri-
co. Los campos del pais ahora estan
‘regados”, con lluvias que se suceden
con volumenes significativos y con una
frecuencia practicamente  semanal.
Como siempre se dice, en el campo
hay pocas cosas mas inflacionarias
que el pasto, aunque algunos operado-
res sefnalan cierto cambio de actitud de
la demanda, que luego de los “golpes”
del Ultimo afio se muestra mas cautelo-
sa al momento de participar en el mer-
cado para la compra de la reposicion.

Ademas, la recuperacion del precio de
los animales a faena también favorece a
la tendencia al alza de las cotizaciones
de las categorias de invernada. Aunque
los precios del gordo en setiembre no
eran muy distintos a los actuales, la
tendencia era fuertemente bajista, en
tanto que ahora sucede lo contrario.
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Ademés, desde la industria empezaron
a dar senales a los corrales de engor-
de para aumentar los encierros, lo cual
genera una demanda adicional que no
estaba un par de meses atras. El novi-
llo cuota, de acuerdo con las referen-
cias de ACG, no llegaba a US$ 1,70 en
setiembre, en tanto que en la segunda
semana de diciembre los negocios se
realizaban a US$ 1,75-1,80 el kilo.

Los frigorificos, ante la posible reduc-
cion de la oferta de animales a faena
el ano proximo, intentan asegurarle
condiciones de negocio a los corrales
de engorde de manera de acelerar la
terminacion de animales jovenes, sean
novillos o vaquillonas. El proximo ento-
re, teniendo en cuenta las condiciones
forrajeras actuales, la proporcion de

Categorias de cria

En el caso de las categorias de
crfa la tendencia es similar, con
una recuperacion de 16% para
las piezas de cria y de 19% las
vaquillonas de 1-2 anos, siempre
comparando el valor medio de
setiembre con el resultado de los
primeros remates de diciembre.
Aligual que en el caso de los ma-
chos, las terneras aumentaron en
proporciones inferiores.

A CAMPO O A CORRAL LA MEJOR OPCION DE
VENTA DE SU GANADO ESTA EN PANDO

Empresa familiar de capital
y trabajo 100% uruguayo

vacas falladas y que se transitara por
un verano “Nifo” (lluvias por encima
de lo usual), seguramente lograra una
tasa de prefez significativamente mas
alta que la del ano pasado, por lo que
la cantidad de vacas de invernada sera
menor. Ademas, la cantidad de novi-
llos formados es y seguira siendo baja
(menos de 400 mil novillos de mas de
3 afos), por lo que la Unica posibilidad
para mantener una oferta fluida es ace-
lerando la terminacion de categorias
jévenes, sea en corrales como en pas-
turas altamente productivas. NR

Una mirada hacia 2024

Mirando hacia adelante, los primeros meses de 2024 seguramente sean con
un mercado de la reposicion relativamente firme. Parece bastante claro que
las condiciones forrajeras seran favorables durante el verano, por lo que esa
variable estara jugando a favor de precios sostenidos. La pata mas floja es
el mercado del gordo, pero las sefiales estan indicando que los pisos ya ha-
brian quedado atras. Aunque no esta dentro de las probabilidades mas altas
una recuperacion significativa, tampoco se esperan caidas de precios. Y en
el caso de los terneros, jugaré a favor el hecho de que la generacion 2023 es
relativamente chica, probablemente en el eje de los 2,5 millones de cabezas,
a lo que hay que agregarle una expectativa de demanda sostenida de la ex-
portacion en pie. Por lo tanto, la relacion de reposicion, aunque seguramente
se ubique por debajo de los picos histéricos del corriente, se mantendré en
niveles relativamente elevados, en el eje de 1,30-1,35 para el cociente entre
el precio del kilo de ternero y el del novillo gordo.
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EJERCICIO 2022/23

El presidente de Fucrea, Pablo
Sanchez, y Martin Aguirrezabala
durante la presentacion de los
resultados del ejercicio 2022/23.
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Ano para el olvido
para los ganaderos CREA

El ingreso de capital fue de US$/ha 77 y no alcanzé para cubrir

costos de capital y la renta

El ingreso de capital promedio de
las empresas ganaderas CREA du-
rante el ejercicio 2022/23 llegd a US$/
ha 77, una caida del 66% respecto al
ano anterior y 38% por debajo del pro-
medio histérico. El indicador surgi6 de
analizar 210 empresas con sistemas
de cria, ciclo completo, incompleto e
invernada, y fue uno de los mas bajos
de la serie histérica de los Ultimos 23
anos en moneda constante, en me-
dio de una de las peores sequias de
los Ultimos 50 afios, una reduccién de
precios superior al 30% y una baja del
dolar del 13%.

Estos resultados fueron presentados
en la tradicional jornada de fin de afno
por Martin Aguirrezabala, coordinador
general de Fucrea, y su presidente Pa-
blo Sanchez. Los productores ganade-
ros CREA tiene una productividad 29%
superior al promedio del pals y crecen
a una tasa anual del 3% anual.

Aguirrezabala mostré cémo hubo pro-
ductores que registraron un ingreso
de capital (IK) negativo en US$/ha 138
y otros que obtuvieron un positivo de
US$/ha 317, un amplio abanico con el
que se llega al promedio de US$/ha 77
promedio.

El indicador utilizado en CREA para
comparar el resultado econémico de
las empresas es el ingreso de capital
(IK), el cual expresa la diferencia entre
la produccion bruta y los costos incurri-
dos para obtenerla, para determinados
recursos disponibles.

“Es el peor ano de la serie si suma-
mos la pérdida patrimonial”, asegurd
el coordinar de Fucrea. Asumiendo el
costo de la tierra y el capital, el resulta-
do del Ultimo ejercicio para los ganade-
ros fue negativo en US$/ha 277.

En 2022/23, apenas el 19% de las em-
presas ganaderas logré remunerar los
factores de produccion (tierra y capital)

Los productores ganaderos
CREA tiene una productividad
29% superior al promedio del
pais y crecen a una tasa anual

del 3%

que utilizan a precios de mercado. La
renta media de la tierra ganadera, de
acuerdo con su indice Coneat y a pre-
cios de mercado, se estimoé en US$ 89
por hectérea y por ano.



Considerando un costo medio del capi-
tal del 5%, se estimo el costo del capital
invertido, que equivale a un promedio
de US$ 31 por ha en el afo.

De acuerdo con estos supuestos, las
empresas, en promedio, deben gene-
rar al menos US$ 120 por ha de ingreso
de capital (IK) para remunerar la totali-
dad de los factores.NR

Perspectivas para
2023/24

Para el ejercicio en curso 2023/24,
se espera una produccion fisica
superior, asumiendo una recupe-
racion de la produccion forrajera,
con precios que no logran repun-
tar.

En ese contexto, se proyecta que
el resultado sea similar a 2022/23,
mirando el ingreso de capital,
pero sin las variaciones negativas
que se dieron en el Ultimo ejerci-
cio a nivel del valor del ganado.

Producciones de carne algo su-
periores, si el clima genera un di-
ferencial positivo y las empresas
logran captarlo, y algo menos de
costos en alimentacion podrfan
mejorar 10-15% el resultado res-
pecto al ejercicio pasado.

“Fue un ano muy complejo, de
idas y vueltas, de sentimientos y
conflictos de emociones. Fue un
ano hecho para pensar. No nos
gusta hablar de revanchas. El
crecimiento personal es lo que
mas rescatamos. La seca cambio
la capacidad de reaccion. Ningun
sistema se detuvo en un ano ca-
tastrofico”, valoré el presidente
de Fucrea.

Evolucion de los resultados del 2000 al 2023 en US$ constantes
para el promedio de las empresas CREA.
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EJERCICIO 2022/23

Al combo ganadero-agricola

le fue peor

La seca le peg6 duro a los productores que combinan la produccion
de granos y ganado por el efecto productividad y menores precios

Un ejercicio muy complejo, de malos
resultados, con el impacto de la seca
y el deterioro de los precios de granos
y ganaderia, impactaron fuertemen-
te en los resultados de las empresas
agricolas-ganaderas durante el ejerci-
cio 2022/23 con apenas US$/ha 12 de
ingreso de capital, el peor de la serie
histérica.

Los productores CREA iniciaron el
ejercicio con empresas fuertes, conso-
lidadas financieramente, gracias a los
excelentes resultados del ejercicio an-
terior. Las expectativas eran altas.

Si bien los cultivos de invierno 2023
obtuvieron resultados productivos muy
buenos, y precios buenos, de alli en
mas se profundizé el efecto del afio
Nifa, que impacté brutalmente en los
rendimientos de cultivos de verano,
provocando pérdidas absolutamente
fuera de lo comun en el sector agricola.

La soja tuvo su peor desempeno pro-
ductivo desde que se tienen registros
con kg/ha 641, segun la DIEA. La pro-

7 M

Perspectivas para el corto plazo

La caida de precios de todos los productos agricolas determina la necesidad
de volver a buscar altos rendimientos, un 25% por encima de los promedios
nacionales, intentar no tener problemas de calidad y contar con seguros, se-

gun Rodriguez.

“La ganaderia parecerfa haber encontrado los pisos de precios, aunque per-
siste la amenaza de concentracion de la industria. Un mercado ganadero con
una caida muy importante de precios como hace anos no se observaba y
mantenido en el tiempo por periodos muy largos”, indicé Fucrea.

El precio de la tierra se mantiene alto y el costo de las rentas sigue siendo una
amenaza, con escasa probabilidad de negociacion.

“Es necesario ajustar las empresas a las nuevas coyunturas, con rapidez: asu-
mir las pérdidas y buscar la recuperacion en base a rendimientos agricolas y
ajustes del negocio ganadero. Bajar costos, dentro de lo posible, siempre y
cuando esto no altere la productividad”, sugirié el coordinador de Fucrea.
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duccién de soja se estimé en 647.830
toneladas, la cuarta parte de lo cose-
chado en la zafra anterior cuando se
obtuvieron 2.776.194 toneladas.

Asimismo, la ganaderia sufrié una fuer-
te calda de precios, al tiempo que la se-
quia provocaba reducciones considera-
bles de productividad e incremento de
costos de alimentacion. Sin embargo,
gracias a las mejoras en infraestructura
de aguadas y sombra realizadas por
los productores en forma anticipada y
el uso estratégico de reservas y suple-
mentos, el efecto sobre la produccion
animal no fue mas dramatico. A pesar
de ello, la fuerte caida de precios tam-
bién provocd una importante pérdida
patrimonial, segun Fucrea.

De la combinacién de todos estos fac-
tores, los resultados obtenidos confi-
guran el peor ejercicio econémico de la
serie histdrica.

Las empresas que tomaron seguros de
rendimiento atenuaron sus resultados
negativos, pero esta herramienta no
fue generalizada debido a altos costos
y poco apetito de riesgo de las asegu-
radoras.

“Gracias a la fortaleza de venir de un
muy buen ejercicio, con empresas fuer-
tes y un grado muy bajo de endeuda-
miento se esta pudiendo salir, con di-

Las empresas que tomaron
seguros de rendimiento
atenuaron sus resultados
negativos

ficultades, de la compleja situacion de
la sequia”, dijo el Ing. Agr. Nazar Rodri-
guez Visetti, coordinador de la Sectorial
Agricola Ganadera de Fucrea.

En el ejercicio 2022/23 se analizaron 57
empresas agricolas — ganaderas con
una superficie total de 85.763 ha, per-
tenecientes a 7 grupos CREA.

El ingreso de capital (IK) promedio al-
canz6 solamente US$ 12 por ha y la
rentabilidad fue de 0,1% (8,9% en el
ejercicio anterior) utilizando US$/ha
8.408 de activos.

Este deterioro en la rentabilidad fue
provocado mayormente por una caida



fuerte del ingreso de capital, que se
explica fundamentalmente por el bajo
producto bruto, sobre todo agricola.

Los costos de produccion también
aumentaron en este ejercicio, el incre-
mento de la productividad fue mas que
proporcional al de los costos y, por lo
tanto, se obtuvo un IK mayor.

El producto bruto agricola se desplomo
50% y el producto bruto ganadero cay6
casi 20%. El incremento en otros se
debe a cultivos que no se cosecharon
y pasaron a reservas.

Los costos en general aumentaron muy
poco, sobre todo por efecto de com-
pras anticipadas de insumos caros (en
agricultura) e incremento de costos de
alimentacion (en ganaderia). NR

'RESULTADO ECONGMICO DEL EJERCICIO 22-23 Moneda Corriente

Indicadores 21-22 22-23
Prod. Bruto (USS/ha)|  1.432 839 -a1%
Costos (USS/ha) 721 827 +15%
Ing. Capital (US$/ha) 711 12
Activos Tot. (USS/ha)|  8.010 8.408
Rentabilidad (%) 8,9% 0,1%
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RESULTADOS

RESULTADOS DE
CARPETAS VERDES Y
EL ESCENARIO GANADERO
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Cuarto peor ejercicio
en moneda constante

Las Carpetas Verdes del Plan Agropecuario confirmaron un
drastico descenso del ingreso de capital en 2022/23

El ingreso de capital en ddlares co-
rrientes se desplomd 52% en prome-
dio en el ejercicio 2022/23 respecto
al anterior, en tanto que en moneda
constante la baja fue de 57% anual
en el promedio de las 138 empresas
ganaderas que son seguidas en el
programa Carpetas Verdes del Institu-
to Plan Agropecuario (IPA). Los resul-
tados fueron presentados por Carlos
Molina en la jornada denominada “Re-
sultados del Monitoreo de Empresas
Ganaderas Carpetas Verdes”.

El ejercicio anterior, 2021/22, habia
sido el mejor de la serie. La caida del
ingreso de capital de 52% en dodla-
res corrientes, de US$/ha 129 a US$/
ha 62, mantiene el resultado 10% por

encima del promedio de los Ultimos 22
anos. Sin embargo, al pasarlo a mone-
da constante la calda anual es de 57%
y pasa a ser el cuarto peor resultado en
lo que va del siglo, impactado de forma
negativa por la evoluciéon del tipo de
cambio, que se suma a las demés va-
riables que evolucionaron en el mismo
sentido (clima, producciéon y precios).

Como siempre, el IPA distingue dos
zonas productivas (litoral norte y este
del pais) y dos sistemas de produccion
(ciclo completo y establecimientos cria-
dores). En los cuatro casos hay un des-
censo del Producto Bruto, un aumento
de los costos y, en consecuencia, una

La baja en el ingreso de capital
de los predios de ciclo completo
es de 54-55% a unos US$/ha 60
en la comparacion de los dos
ultimos ejercicios

abrupta caida del ingreso de capital,
fundamentalmente en el caso de esta-
blecimientos que deben pagar arren-
damiento de una porcién del predio.

La baja en el ingreso de capital de los
predios de ciclo completo es de 54-
55% a unos US$/ha 60 en la compa-
racion de los dos Ultimos ejercicios,
en tanto que en los criadores es algo
menor (50%) debido a que el precio del
ternero sufrié una caida menos aguda
que el del novillo gordo. En campos
con una porcién arrendada el descen-
so del ingreso de capital llega a ser de
70% anual. NR

El ejercicio en curso se presenta
como “desafiante”

En el dltimo tramo de su presentacion Molina dijo que los primeros meses del
ejercicio 2023/24, actualmente en curso, se presentan como “desafiantes”. Ex-
plicd que “aunque el clima ha jugado a favor”, se dara una disminucién en la
produccion de terneros como consecuencia de la sequia durante el entore, los
precios evolucionan por debajo de los del ejercicio anterior, el délar se mantiene
debilitado y hay una menor capacidad financiera.

En los primeros cuatro meses del ejercicio 2023/24 el precio medio de exporta-
cion de la carne vacuna se contrajo 20% anual, el del novillo gordo cay6 24% y

el del ternero 14%.



Los resultados de las empresas (USS/ha), IK en moneda corriente y en moneda constante o
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Resultado de empresas cae respecto a 21-22.
Aflo 2022-2023 algo superior al promedio en moneda corriente; el 4to peor ejercicio en 22 afios en moneda
constante.

Sintesis de resultados, no es para comparar entre grupos

Ciclo completo Este-Noreste-CE
1.077 haiCc 88

PB 199 =21

oral Norte-CN

cP 131 +14 cP 138 «17

1K 59 -55 K 61 <54

IN arrend. 29 -70 IN arrend, 3l =70

Kg. €. vacuna B4 -13 Kg. . vacuna B3 -10

Kg. <. equiv. 101 -11 Kg. c. equiv. 97 -9

Precio venta/kg 197 -11 Precio venta/kg 2,00 9
vacuno (USS/kg) vacuno (USS/kg)

Eng. Agr. Carlos Molina, técnico
del Instituto Plan Agropecuario,
al dar a conocer los resultados
de las Carpetas Verdes para el
ejercicio 2022/23.

Criadores Este-Noreste-CE
653 Ha ICT9

e B 190 -20

cp 109 +13 P 124 +15

1K &0 =50 1K 66 -49

IN arrend. 30 66 IN arrend. 4 -59

Kg. c. vacuna 56 -16 Kg- c. vacuna 83 -10

Kg. . equiv. 90 % Kg. c equiv. 93 2

Precioventa/kg 1,95 14 Precio venta/kg 2,08 -14
vacuno (USS/kg) vacuno (USS/kg)

Como siempre, el IPA distingue los resultados de dos regiones del pais (litoral
norte y este) y dos sistemas de produccion (ciclo completo y cria). En todos los
casos los resultados cayeron de forma drastica, con una contraccion mayor en
el caso de los ciclos completos debido a que los precios de los novillos a faena

cayeron proporcionalmente mas que los de los terneros.
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MERCADO INTERNACIONAL

Por Rafael Tardaguila
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Exportaciones del Mercosur
se proyectan estables

Aumentos en Brasil y Paraguay seran contrarrestados por bajas de
Uruguay y, fundamentalmente, de Argentina

Las exportaciones de carne vacuna
del Mercosur se proyectan estables
para 2024, con aumentos en los vo-
limenes embarcados por Brasil y Pa-
raguay compensados por Uruguay Y,
fundamentalmente, Argentina.

De acuerdo con las proyecciones de
Faxcarne en base a datos de Agrifa-
tto, IPCVA, INAC, IBGE y Senacsa, la
principal region exportadora de carne
vacuna al mundo embarcara unos 4,62
millones de toneladas carcasa el ano
préoximo, estable respecto al actual y
unas 130 mil toneladas por debajo del
récord de 2022.

El Mercosur es, por amplio margen, la
principal region proveedora de carne
vacuna en el mercado internacional,
mas que duplicando los embarques de
América del Norte y Oceania.

Las exportaciones de Brasil aumen-
tarfan en unas 60 mil toneladas, de
acuerdo con lo que proyecta la consul-
tora Agrifatto, en base a un moderado
crecimiento de la producciény una leve
disminucién de la demanda interna.

En Argentina es donde se proyectan
cambios mas drasticos, con una mar-
cada disminucion de la faena debido
a la finalizacion de la sequia que dejo
atras la liquidacién de vientres y las
mejores expectativas para el sector,
que deberéan promover un aumento
de la retencion. El mas afectado sera
el mercado interno, con una caida pre-
vista del orden de 10%, en tanto que la
exportacién mejorara la competitividad
mediante la quita prevista de las trabas
a las ventas al exterior y a la mejora del
tipo de cambio. Se prevé un descenso
de las exportaciones de unas 50 mil
toneladas en 2024 a 880 mil toneladas
carcasa.

En Uruguay la expectativa es que tam-
bién se modere el envio de vacas a
faena tras la mejora de las condiciones
forrajeras, por lo que la faena y la pro-
duccién de carne tenderian levemente a
la baja en 2024.

Por su parte, en Paraguay la expectativa
es de un aumento de la produccion tras
la caida de la faena del afio en curso. NR

Balance Mercosur

2022 2023 2024 24123

Mercosur  Faena Miles cabezas 47978 51744 50844 -3%

Produccion Millonestons carcasa 1228 13,02 12,77 -2%

Exportaciones Millonestons carcasa 475 4,62 4,62 0%

ExportacionesaChina Millonestons carcasa 263 251 249 -1%

Importadiones Millonestons carcasa 013 0,11 0,11 1%

Consumo interno Millones tons carcasa 768 8,55 829 -3%

Brasil Faena (1BGE) Miles cabezas 25548 33080 33130 0%

Produccion Millonestons carcasa B0l B,69 8,71 0%

Exportaciones Millonestons carcasa 286 2,76 2,82 2%

ExportacionesaChina Millonestons carcasa 161 153 155 1%

Importadones Millones tons carcasa 007 0,05 0,05/ 0%

Consumo interno Millones tons carcasa 52 5,099 5,04 -1%

Argentina Faena Milescabezas 13459 14404 12064 -10%

Produccion Millones tons carcasa 313 3,26 2,98 -8%

Exportaciones Millonestons carcasa 0,89 0,93 0,88 -5%

ExportacionesaChina Millonestons carcasa 0,68 0,71 0,67 -5%

Importadiones Millonestons carcasa 0,0 00 0.0 -20%

Consumo interno Millones tons carcasa 224 2,33 2,10 -10%

Uruguay Faena Miles cabezas 241 2310 2250 -3%

Produccion Millones tons carcasa 0,618 0,601 0,585 -3%

Exportaciones Millonestons carcasa 0,53 0,49 0,48 -4%

ExportacionesaChina Millonestons carcasa 034 0,28 0,27 -4%

Importadiones Millonestons carcasa 005 0,04 0,04 0%

Consumo interno Millones tons carcasa 015 0,15 0,15 2%

Paraguay Faena [exportadores) Milescabezas il 1950 2000 3%

Produccion Millonestons carcasa 051 0,48 0,49 3%

Exportaciones Millonestons carcasa 047 0,44 0,45 2%
ExportacionesaChina Millonestons carcasa 0,00 0,00 0,00 X

Importadiones Millonestons carcasa 0,0 00 0,0 20%

Consumo interno Millones tons carcasa 0,08 0,09 0,10 16%

Fuentes: Proyecciones de Faxcarne basadas en IBGE, IPCVA, Senzesa, Senacsa, INAC
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ENTREVISTA A

JOAQUIN FALCON
Por Andrés Oyhenard
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“Nos preocupa que 7
millones de ha dependan
de una sola empresa”

El presidente de la ACG hizo un balance de un 2023 complejo para
el sector ganadero y también del primer ano de gestion de la

directiva

El 2023 fue complejo por varios
motivos para el sector: seca, caida
fuerte de precios. Da la sensacion
de que el cierre del ano tiene otra
cara. ;Qué balance se hace del
ano?

El afo 2023 resulté ser un periodo
de contrastes significativos, marca-
do por vaivenes que impactaron fuer-
temente en el sector agropecuario.
En especial, con una sequifa histérica
que golped de manera contundente al
sector ganadero, asf como al agricola,
sumergiéndolos en un escenario desa-
fiante. La regién sur, en particular, ex-
perimentd casi cuatro anos de sequias
persistentes lo que afectdé mucho. Esta
situacion obligd a muchos producto-
res, especialmente en la zona central
y centro-sur, asi como parte del este
y litoral, a desprenderse de sus gana-
dos. La dificultad para obtener forraje,
sumada a los altos costos, impactd en
la inversiéon necesaria para mantener a

los animales, afectando a quienes ha-
bian obtenido beneficios de la bonanza
del 2022.

El panorama comenz6 a cambiar el
mes pasado con precipitaciones gene-
ralizadas, especialmente en la zona sur.
A pesar de una primavera quizas tardia,
se percibe una mejoria auspiciosa en
comparacion con afnos anteriores. Los
productores, enfrentando un escenario
desafiante, han comenzado a recupe-
rar sus ganados, aprovechando las
condiciones mas favorables que brin-
daron las recientes lluvias. Este cambio
en las condiciones climéticas ha ge-
nerado un respiro para un sector que,
durante gran parte del afo, enfrenté un
combo negativo de desafios. Ahora si-
guen las precipitaciones favoreciendo
todo lo que respecta a nivel forrajero.
Asf que bueno, un afo bastante atipi-
co con muchos altibajos y sobre todo
negativo en lo que respecta a los nu-
meros.

El mercado del gordo tuvo un com-
portamiento atipico en la ultima
poszafra con valores muy deprimi-
dos. ¢Se cambio la pisada ahora?

La llegada de la primavera ha brindado
un respiro muy necesario, y esperemos
que continde contribuyendo positiva-
mente para aliviar diversas situaciones
que los productores enfrentaron. En
cuanto a los valores, recientemente se
ha observado una reafirmacion de los
precios, y lo alentador es que se han
logrado realizar fluidas comercializa-
ciones. A pesar de que los valores ain
no alcanzan su punto 6ptimo, gradual-
mente se estan consolidando.

Una herramienta clave para los produc-
tores en estos momentos es la capita-
lizacion de kilos baratos con el forraje
disponible en los campos, una estrate-
gia que ha permitido avanzar de mane-
ra positiva después de un perfodo de
altibajos y momentos desafiantes.



¢Estan apareciendo mas senales
de la industria para reactivar los
encierros de los productores en co-
rrales?

Se nota un cambio. Los granos para las
dietas, en particular la cebada —que
tuvo algun problema de calidad— vie-
nen siendo una buena opcién, y tam-
bién la reposicion tuvo su ajuste en los
valores. La industria ha desplegado es-
fuerzos en el exterior para colocar esta
carne terminada a grano, generando
sefales mas claras en el negocio, aun-
que todavia con un margen ajustado.
La implementacion de corrales ha sido
una herramienta valiosa que acelera los
procesos y también brinda cierto res-
paldo a las industrias en su planifica-
cion de faenas. Hoy hay mas corrales
operativos. En la medida que la indus-
tria siga enviando senales de precios a
futuro para los productores, el negocio
seguira recobrando dinamismo.

La ACG y varios de sus socios han
manifestado publicamente su preo-
cupacion por el traspaso de tres fri-
gorificos de Marfrig a manos de Mi-
nerva. ¢ Cual es su mayor inquietud
si esta operacion se confirmara?

Hemos compartido en diversas oca-
siones nuestra preocupacion sobre la
concentracion, una cuestion que afecta
no solo a nivel productivo, sino también
en el ambito comercial. En cualquier
sector, la concentracion de alrededor
del 50% en una sola empresa no es sa-
ludable. Creemos firmemente en la ne-
cesidad de contar con una competen-
cia robusta para fomentar un mercado
equitativo y dinamico.

Esta situacion no es nueva y llevamos
tiempo observando la tendencia hacia
una concentracion cada vez mayor.
Més alla de las consideraciones so-
bre nombres especificos de empresas
sobre los cuales no tenemos reparos,
nuestra preocupacion principal radica
en la importancia del libre comercio y
la competencia. Cuantos més actores
participen en el mercado, mayor seré
la competencia, generando un entorno
mas justo y eficiente.

Actualmente, existe una enorme preo-
cupacion debido a la posibilidad de un
negocio —que involucrara a 14 millo-
nes de hectareas productivas— don-
de 7 millones de hectareas pasarian a
depender de una sola empresa. Esto
plantea inquietudes financieras y eco-
némicas que deben abordarse cuida-
dosamente.

Estamos preparando un informe deta-
llado sobre la concentracion en el mer-
cado, y esperamos presentar nuestro
punto de vista ante la Comisién de la
Competencia (Coprodec) en breve.
Creemos que es crucial destacar los
posibles impactos negativos de una
participacion excesiva de una sola em-
presa en el mercado; no es sano. NR

El balance del primer ano

¢Qué balance hacés del primer aio de gestion de la nueva directiva
de ACG?

La nueva directiva se enfrentd practicamente desde el arranque a desafios
inesperados, como el incumplimiento de un frigorifico de capitales chinos
en enero pasado. Ello nos obligo a realizar gestiones y negociaciones para
buscar una salida a este problema.

Por otro lado, la directiva continué con los lineamientos trazados, enfocéan-
dose en fortalecer las relaciones con los socios y productores. La digitali-
zacion de datos y la comunicacion fueron prioridades, buscando abrir mas
las puertas de la ACG a la comunidad. Ademas, se avanzé en la profesio-
nalizacién con cursos y charlas, brindando herramientas Utiles a socios
y productores. En términos de tecnologia, se implementaron mejoras en
la pagina web, introduciendo una nueva herramienta llamada “Demanda
Ganadera”, permitiendo a los productores conocer el valor de su ganado
y quién esta demandando en su region.

También trabajamos muy de cerca con el Ministerio de Ganaderfa abor-
dando temas como la digitalizacion de la guia y la gestion de residuos.

Ademas, la participacion en la feria del SIAL en China nos permiti¢ forta-
lecer lazos con industriales y nos proporciond informacion clave sobre los
principales mercados, especialmente China.

Para 2024, tenemos el desafio de seguir trabajando para presentar nuevas
herramientas para los socios.

“La decision se torné imperativa”

Uno de los momentos de mayor incertidumbre se dio hace un par de
meses cuando la ACG no publicé valores promedios, algo que gene-
ré bastante revuelo. ;Qué balance se hace de esa decision?

En ese momento, la tarea de establecer referencias de mercado se volvia
extremadamente dificil. La colocacion de carne en el exterior estaba en una
fase compleja. La industria operaba en un escenario de compras intermi-
tentes con un par de dias al inicio de la semana y faenas cortas, generando
un mercado tenso, especialmente en cuanto a los valores y la colocacion.
Frente a esta situacion, la decisién de no publicar valores promedio se torné
imperativa. El mercado era volatil y erratico, y reflejar un precio promedio en
ese contexto no era representativo ni recomendable. Se optd por establecer
rango de valores méaximos y minimos, reconociendo la dificultad de propor-
cionar un promedio exacto en ese momento particular.

A medida que la actividad se reactivo y se consolidé un mercado mas es-
table, se reintrodujo la aplicacion de valores promedio. Este periodo, que
todos esperamos que quede en el pasado, nos ha dejado lecciones valio-
sas. Miramos hacia el proximo afo con optimismo, confiando en que las
condiciones climaticas favoreceran y brindaran mayor estabilidad.
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POLITICA EXTERIOR

El presidente Luis Lacalle Pou
durante su discurso en la
Cumbre de Jefes de Estado del
Mercosur y Estados Asociados
celebrada en Rio de Janeiro a
principios de diciembre.

El concepto de
modernizacion del
Mercosur

Respecto al concepto de mo-
dernizacion del Mercosur, el
presidente Lacalle Pou celebré las
acciones en conjunto que pocos
dias después llevarian adelante
Uruguay y Brasil: la inauguracion
del aeropuerto binacional de
Rivera, la firma de la licitacion
para las obras del puente que
une Rio Branco, en Cerro Largo, y
Yaguarén, en Brasil, y la licitacion
del dragado del canal San Gon-
zalo, entre las lagunas Merin y
de los Patos. “Es un avance en las
relaciones bilaterales”, subrayé.
Acerca de las relaciones con
Paraguay, el presidente uruguayo
considerd que la hidrovia que le
daria la salida al mar a Paraguay
y Bolivia, a través del puerto de
Montevideo, es algo positivo
para ambos paises y también
para Uruguay. “Nosotros fuimos
puerto, después ciudad y después
pais”, manifesto.
Asimismo, valoré que los inverso-
res privados estén atentos a las
relaciones entre las naciones y
las sefiales que el bloque emite;
agrego que las inversiones, en
Uruguay, son cuestiones de Esta-
do, que trascienden los gobiernos
de turno. Ademas, menciond que,
al mirar la balanza comercial
del pais con los tres socios, es
deficitaria para Uruguay y que ha
descendido el comercio exterior
con cada uno de ellos.
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Uruguay insiste
por TLC con China

El presidente Lacalle Pou le reclamoé a sus socios del Mercosur que

El presidente Luis Lacalle Pou par-
ticipo de la LXIII Cumbre de Jefes de
Estado del Mercosur y Estados Asocia-
dos, desarrollada este mes en Rio de
Janeiro, Brasil. Alli ratificd la vocacion
de Uruguay de suscribir un acuerdo de
libre comercio con China. “Si vamos
con el Mercosur, mejor. El bloque por
ahora esta en otra cosa. Lo que nece-
sitamos es que se diga 'no hay proble-
ma, que avance Uruguay que después
vamos todos"”, expreso.

Durante su intervencion en el encuen-
tro, el mandatario se refirié a su recien-
te visita a China y las negociaciones
por un posible tratado de libre comer-
cio con el pais asiético. Lacalle Pou
destaco la necesidad de comerciar y
establecer mas vinculos que indiquen
un descenso en los aranceles.

Sobre este punto, sostuvo que el pre-
sidente Xi Jinping le manifesté su vo-
luntad de acelerar esa asociacion con
Uruguay y que, por otro lado, en la
declaracién conjunta entre ambas na-
ciones se dejé en claro la sintonia para
promover el didlogo, en materia de libre
comercio, entre el Mercosur y China.

Luego dijo que Uruguay requiere que
se le diga la verdad sobre la posicion
de los paises del Mercosur al respec-

den su aval para cerrar el tratado con la potencia asiatica

to. “Yo creo que no hay voluntad de
avanzar en un libre comercio con China
como Mercosur”, asevero.

Respecto al didlogo mantenido en Chi-
na, indicd que, para que Uruguay pue-
da avanzar, es necesario que los socios
del bloque regional “simplemente, no
se opongan”, y prosiguié: “Todos sa-
bemos que los respectivos servicios
exteriores han hablado con China para
alertar que no serfa bien visto que Uru-
guay avanzara bilateralmente, todos lo
sabemos, dverdad?”, sefialo.

El expresidente argentino, Alberto Fer-
nandez, dijo en la cumbre que tenfa la
necesidad de ser “transparente” y ad-
mitir que él en persona habia llamado a
China para comunicar que no le pare-
cfa correcto que Uruguay avanzara con
la potencia asiatica con un TLC. Con la
asuncion de Javier Milei, se abre la ex-
pectativa de que ese veto de la vecina
orilla quede de lado.

El presidente estuvo acompanado por
el canciller, Omar Paganini, y la ministra
de Economia y Finanzas, Azucena Ar-
beleche. La instancia fue presidida por
el mandatario de la Republica Federati-
va de Brasil, Luiz Inacio Lula da Silva, y
participaron sus homologos de Argen-
tina, Alberto Fernandez; Paraguay, San-
tiago Pena, y Bolivia, Luis Arce.



Se debe decidir qué
hacer con la Unién
Europea

Durante la Cumbre de Jefes de Estado
del Mercosur y Estados Asociados ce-
lebrada en Rio de Janeiro, Lacalle Pou
reiter6 que Uruguay insiste en la mo-
dernizacion del bloque regional y que
en algun punto este hecho se esta con-
sumando. Agregd que el organismo de
integracion debe mirar hacia adentro y
evaluar las acciones que se han logra-
do.

Avanzar primero

Lacalle Pou pidi6 que, si la voluntad del bloque es avanzar, se acepte que
Uruguay pueda hacerlo primero o, de lo contrario, que se le informe, de
forma sincera, la posicién de cada uno. “Uruguay tiene la vocacion de par-
ticipar y pertenecer en el Mercosur”, recordd, pero, considerd, no se debe
optar por la contradiccion entre fortalecer y no negociar con el resto del
mundo.

“Uruguay tiene la vocacion de realizar un acuerdo de libre comercio con Chi-
na; si es con el Mercosur, mejor. EI Mercosur, por ahora, esté en otra cosa,
lo que necesitamos es que se diga: “no hay problema, que avance Uruguay
que después vamos todos”, declard, y anadié: “Todos tenemos que ganar”.

Sobre el acuerdo con la Unién Euro-
pea, el mandatario valord el trabajo

realizado por Brasil, en el marco de ciaciones después de 25 anos sin ob-

tener el resultado buscado.

En cuanto al acuerdo celebrado con

Sobre el acuerdo con la ; D e f
Singapur, indico que traera consecuen-

Union Europea, el mandatario
valoro el trabajo realizado por
Brasil para intentar cerrar
la negociacion

Su presidencia pro tempore, y de Lula,
en particular, en los Ultimos meses. No
obstante, opind que el Mercosur debe
decidir si va a continuar con las nego-

cias positivas para la region, princi-
palmente, por el posicionamiento del
Mercosur. “Es una senal, no estamos
estancados”, expresé. No obstante,
dijo que a Uruguay no le aporta dema-
siado en términos comerciales, pero
que, si es parte del posicionamiento
del bloque regional en una zona que
calificé como pujante, es un buen indi-
Cio.NR
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LAS MEJORES SOLUCIONES PARA
EL AGRO ESTAN EN TU BANCO

COMPRA DE CAMPOS

Financiacién de hasta 90% para
pequeiios productores y micro
emprendimientos a pagar en hasta
30 afios.

OBRAS DE RIEGO

Hasta el 90% de tu inversion
en obras de riego en hasta
20 aiios.

PRESTAMOS

PARA COMPRA

DE REPRODUCTORES
Y ANIMALES DE CRIA

Financiamiento para la adquisicion
de reproductores y/o categorias de
cria para las distintas explotaciones
agropecuarias.

PRESTAMOS CON
GARANTIA SIGA PYMES

Préstamo para invertir en capital
de trabajo a pagar en hasta 48
meses, con seis meses de gracia
y garantia SiGa gratis.

Ademas:
Agrocrédito, Agua para tu parcela, Proyectos forestales, Préstamos para
compra de animales de engorde y recria y para mejora genética.

BANCO
REPUBLICA

NUESTRO BANCO PAIS

Informate mas en brou.com.uy




REGIONALES

El ministro de Economia,
Luis Caputo, en el mensaje

grabado en el cual dio a
conocer los grandes linea-
mientos del ajuste fiscal.
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El campo también

paga el ajuste

Si bien se aplicé una fuerte devaluacion, los productos agropecuarios
argentinos también pagaran, por un tiempo, mas retenciones

Tal como se habia anunciado en la
campana electoral, el nuevo gobierno
argentino aplicod un fuerte ajuste fiscal,
equivalente a 5 puntos del PIB, en pos
de revertir una aguda crisis econémica
y una inflacion galopante.

El ministro de Economia argentino, Luis
Caputo, dio a conocer las primeras me-
didas econémicas implementadas por
el gobierno de Javier Milei que tienen
como objetivo reducir el déficit fiscal
para, en un mediano plazo, frenar la
inflacion. “Vamos a sincerar el tipo de
cambio oficial”, dijo Caputo, llevandolo
a Ar$ 800 (estaba en Ar$ 366), lo que
implica una devaluacién de mas de
100%.

El ministro de Economia anuncié que
por el momento se mantendran los im-
puestos a la exportacion de productos
agropecuarios y que se elevaran los
de las exportaciones de productos no
agropecuarios, de manera de igualar
las condiciones de los distintos rubros
de la economia; también aumentaran
los impuestos a la importacion. Ca-
putto dijo que, conforme las medidas
resueltas cumplan con sus obijetivos,
“se eliminaran todos los derechos a la
exportacion”.

Por el momento, todas las exportacio-
nes industriales y del sector agrope-
cuario tributardn un 15% como dere-
chos de exportacion, salvo la soja que
seguiréa tributando 33%. Esto implica
un aumento de 6 puntos para la carne
vacuna y los lacteos, por ejemplo, que
hasta ahora tenia un impuesto de 9%.
También se elevd en 3 puntos las reten-
ciones para cereales como el trigo y el
maiz.

La Mesa de Enlace le trasladé al equi-
po que encabeza el secretario de
Bioeconomia Fernando Vilella, la “in-
certidumbre” del sector agroindustrial
por la decision oficial de elevar al 15%
la alicuota de las retenciones a todas
las exportaciones que realiza el agro y

también el sector pecuario.

“Por ello, hemos acordado analizar la
situacién que enfrenta cadena por ca-
dena, y producto por producto, ya que

hay muchos tipos de producciones
que no resisten ningun tipo de presion
y que vamos a provocar una situacion
de distorsion: fue la primera reunion,
podemos seguir trabajando”, dijo el
presidente de la Comision de Enlace
Agropecuaria Carlos Achetoni.

“Hay muy pocas actividades que reci-
ben una mejora a través del nuevo tipo
de cambio. Hay que analizar cada pro-
duccién para poder determinar si hay
alguna que lo resiste. Cada vez que se
nos pidié un esfuerzo, lo hicimos y nun-
ca mas se sacaron los impuestos”, ex-
plicd Achetoni al término del encuentro
en Bioeconomia.

La dirigencia ruralista planted, por
ejemplo, el dificil momento por el cual
atraviesa la lecheria, que ya contaba
con la suspension del pago de de-
rechos de exportacion hasta el 31 de
diciembre, por un 9% para la leche en
polvo, y del 4,5% para los quesos. Y

Todas las exportaciones
industriales y del sector
agropecuario tributaran un
15% como derechos de
exportacion

que elevar dicha alicuota al 15% seria
generar “una gran distorsién a una ca-
dena que ya enfrenta serias dificulta-
des”. También se planteara en detalle
los nimeros que actualmente exhibe
cada sector productivo en el interior.

En la sede de la Secretaria de Bioe-
conomia, Mario Ravettino, director del
Consorcio ABC, asegurd que las autori-
dades nacionales “explicaron” al sector
frigorffico exportador “la interpretacion
de las medidas anunciadas por el mi-
nistro Caputo” y admiti6 que se con-
vino que “vamos a tener una politica
de liberalizacion total de las medidas
como los siete cortes o las declaracio-
nes juradas; no me quiero apresurar,
pero se planted que vamos a trabajar
en un esquema distinto de comerciali-
zacion” .NR
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Escuchas a Martin Olaverry

Martin escucha lo que todo un pais tiene para decir.

CARVE | &°

Valor Agregado

Lunes aviernes-11h



SANIDAD ANIMAL

Por Luis Silva

La presentacion de los
resultados tuvo lugar en
la Facultad de Veterina-
ria, donde autoridades,

técnicos, académicos

y referentes del sector
agropecuario nacional se
congregaron presencial y
virtualmente para cono-
cer el informe detallado.
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Mas de US$ 1.000
millones en pérdidas

Uruguay sufre un perjuicio millonario debido a problemas de
salud animal; expertos consideran fundamental que se destinen

mas recursos a I+D

:‘E f‘ -
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El Comité de Coordinacion en Investi-
gacion en Salud Animal (CCISA) reveld
cifras sobre las pérdidas econémicas
vinculadas a la salud animal en el pais.
Segun los resultados de la consultoria
"Salud animal en Uruguay: pérdidas,
gasto e inversion en 1+D", se estima
que mas de US$ 1.000 millones se pier-
den anualmente, mientras que solo se
destinan US$ 5 millones a soluciones
de Investigacion y Desarrollo (1+D).

La presentacion de los resultados tuvo
lugar en la Facultad de Veterinaria, don-

de autoridades, técnicos, académicos
y referentes del sector agropecuario
nacional se congregaron presencial y
virtualmente para conocer el informe
detallado.

Alejo Menchaca, presidente del CCISA,
inauguré el evento destacando la im-
portancia de comprender la magnitud
del impacto de la sanidad animal en la
economia uruguaya.

Elinforme revela que entre 2011y 2021,
Uruguay experimenté pérdidas anuales
cercanas a los US$ 800 millones de-
bido a problemas de salud animal, re-
presentando el 34% del Producto Bruto
Interno (PBI) pecuario. Por sectores, los

Los bovinos de carne lideran los
gastos con un 42%, seguidos
por los animales de compaiiia
con un 32%, Yy los bovinos de

leche con un 16%

bovinos de carne lideran los gastos con
un 42%, seguidos por los animales de
compafia con un 32% y los bovinos de
leche con un 16%.

En términos de inversion en 1+D, la
consultorfa mostré que entre 2018 vy



2022, solo se destinaron US$ 5 millo-
nes anuales, constituyendo tan solo el
2,5% de la inversion total en ciencia y
tecnologia del pals. Menchaca subray6
la necesidad de aumentar la inversion,
senalando que Uruguay invierte menos
del 0,5% de su PBI en ciencia y tecno-
logfa, una cifra significativamente baja
en comparacion con otros paises con
aspiraciones de desarrollo econdmico.

En términos de inversion en
1+D, la consultoria mostro que
entre 2018 y 2022, solo se
destinaron US$ 5
millones anuales

Es clave un rol activo

del sector privado

EI CCISA y los consultores hicieron un llamado a la participacion activa del
sector privado, incluyendo a las gremiales agropecuarias, la industria y el
sector farmacéutico veterinario, considerandolos actores fundamentales
para mejorar el sistema de ciencia y tecnologia en salud animal. Menchaca
advirtié que, si Uruguay no aumenta su inversion en este ambito, las pérdi-
das seguiran superando los US$ 1.000 millones anuales.

Rafael Sarno, coordinador de Relacio-
nes Interinstitucionales de INAC, enti-
dad cofinanciadora del estudio, desta-
c6 la importancia de contar con datos
actualizados para orientar la toma de
decisiones en el ambito ganadero y
servicios relacionados. El presidente del CCISA concluy¢ instando a la elaboracion de una estrate-
gia nacional y una politica a mediano y largo plazo para abordar la proble-
matica. “Ahora que conocemos la magnitud de las dificultades, el préximo
paso es invertir donde méas estamos perdiendo”, afirmé Menchaca, enfati-
zando la importancia de disefar soluciones especificas para los desafios

de la salud animal en el pals.

Los expertos que llevaron a cabo la
investigacion, los doctores Darfo Hiri-
goyen, Marcelo Rodriguez y Edgardo
Rubianes, junto al economista Diego
Campoy, enfatizaron la necesidad ur-
gente de aumentar la inversiéon en in-
vestigacion y desarrollo.NR
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Mas oportunidades, mejores negocios!!!
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LANAS

Por Luis Silva

Para ponerle nimeros al merca-
do lanero australiano, el IME
cerr6 el jueves 14 de diciembre
a US$ 8,14 por kilogramo base
limpia, siendo este el valor
maximo alcanzado en estos pri-
meros seis meses de la zafra.
El piso fue de US$ 7,15 a fina-
les de octubre, en tanto que el
promedio en esta primera mitad
fue de US$ 7,47. Este promedio
es 14,2% inferior al promedio
alcanzando durante igual perio-
do de la zafra 2022/2023
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Fuerte suba al

cierre de 2023

El IME aumenté a US$ 8,14 por kilogramo base limpia en el altimo
dia de remates, el valor maximo de la primera mitad de la zafra

La primera mitad de la zafra lanera
en Australia termind con una fuerte
recuperacion en el Indicador de Mer-
cados del Este (IME), sin embargo,
ha sido una zafra desafiante para los
productores australianos en cuanto a
los valores y el volumen de lana que
se ofertd. Si bien en su gran mayoria
los productores fueron presionando el
mercado y prefiriendo mayores valo-
res para comercializar su produccion,
desde octubre se observé un cambio
en la postura de venta y atras quedd
esa intencién por aferrarse a un precio
puntual para comercializar la lana.

Otro factor que ha incidido en la evo-
lucién del IME fue la fluctuacion cam-
biaria. Al comienzo de la zafra, en las
primeras dos semanas, el indicador
comenzd en alza con un tipo de cam-
bio US$/AUS por debajo de 1,50, en
tanto que en los momentos en los que
superd 1,58 se registraron los valores
mas bajos en la moneda estadouni-
dense. En las Ultimas 10 ventas el do-
lar ha venido retrocediendo frente a la
moneda australiana 'y el IME claramen-
te registro subas como las de la Ultima
semana a mediados de diciembre.

El comportamiento de los distintos mi-
cronajes marca una mayor fluidez en la
comercializacién de las lanas medias
y gruesas, con valores que tienen un
comportamiento mas favorable con
respecto al inicio de la zafra pasada,

que en el caso de las lanas finas. En
este sentido, las lanas de 17 micras
bajaron 27,1% y las de 30 micras su-
bieron 3,4% frente a igual periodo del
ano pasado.

En el caso de las lanas finas, es donde
el productor tiene mayores expectati-
vas de precios, por lo que es también
donde ha costado méas comercializar
la oferta esta zafra. El promedio para
lanas de 17 micras fue de US$ 11,51
en esta primera mitad de la zafra, lo
que marca esa caida del 27,1%, en
tanto que para las lanas de 19 micras
el promedio es de US$ 9,27 bajando
un 13,7% y las de 21 micras cotizaron
a US$ 8,52 descendiendo 4,8%. Este
comportamiento del mercado ha lleva-
do a que la diferencia del 76% entre las
lanas de 17 y 21 micras registrado en
2022, cayera al 35% este ano.

En las lanas medias y gruesas, las re-
ferencias de valores marcan un prome-
dio de US$ 3,68 para las 26 micras, con
una baja del 14,2% entre anos, en tanto
que las 28 micras promedian US$ 2,30,
disminuyendo 4,6%. En el caso de las
lanas de 30 micras, el promedio ha
sido de US$ 2,15, subiendo 3,4%.

En el transcurso de esta primera mitad
de la zafra, se ofertaron 893.239 fardos,
con un nivel de colocacién del 91,8%.
Por lo que el volumen de lana comer-
cializado es un 20,5% superior a igual
periodo del afio pasado. NR
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El mercado lanero
fue de menos a mas

Para Pablo Iramendi, presidente de los consignatarios laneros,
dijo que en lanas finas “siempre hubo precio”, pero en
Corriedale hubo momentos en que “no lo teniamos”

El mercado lanero interno estuvo len-
to y con dificultades en la colocacion
durante gran parte de esta primera mi-
tad de la zafra 2023/24. El afo que esta
terminando ha sido desafiante para el
sector, ya que desde febrero hasta se-
tiembre se registraron varias semanas
en las que no hubo publicacién de ne-
gocios y los pocos que se concretaron
a partir de setiembre, iban en base a la
necesidad del productor de comerciali-
zar su produccion, resignando parte de
Sus aspiraciones de valor.

Pablo Iramendi, presidente de la Unién
de Consignatarios y Rematadores de
Lana del Uruguay (UCRLU), sefald que
ha sido una zafra “que fuimos de me-
nos a mas. Hace un par de meses esta-
bamos un poco mas complicados, en
algunas razas definidas estadbamos in-
cluso hasta sin precios y por lo menos
después empez6 a andar lentamente”.

El consignatario recordd que, durante
esta parte de la zafra, “en las lanas fi-
nas siempre tuvimos precios, el proble-
ma es que tenemos una diferencia de
2 0 3 dodlares entre lo que fue febrero
a lo que esta ahora y hay productores

que decidieron esperar mejores valo-
res, pero en el caso del Corriedale no
tenfamos precio”. En este sentido se-
Aalé que “cuando hubo valores, mu-
chos productores decidieron vender
porque saben que hay mucho stock
dando vuelta en el mundo y esperar
que la lana vuelva a valer 1,50 o 1,80,
en el corto plazo no lo veo”.

En el caso de las lanas finas dijo que
“es otra historia” y que aqui el produc-
tor “decidid no vender por los precios”.
Respecto a las expectativas para la
segunda parte de la zafra, dijo “no veo
que el mercado siga aflojando, porque
se ha venido fortaleciendo lentamente
y deberia tender a seguir asi”.

Respecto a los valores que se regis-
tran en esta primera mitad de la zafra,
en promedio, las lanas de 19 micras
cotizan a US$ 5,82, retrocediendo
10,3% respecto a igual periodo de
2022. En las 21 micras el promedio
se fij6 en US$ 4,48, descendiendo
22,1%. Por su parte en las lanas de
28 micras, el promedio ha sido de
US$ 0,92 marcando un aumento del
8,4%. NR

OVINOS
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AGRICOLAS
Por Andrés Oyhenard

Otra zafra invernal
para encuadrar

Pese a un traspié con la colza, la cosecha de trigo y cebada van

Aunque todavia no hay nimeros defi-
nitivos, la zafra de cultivos de invierno
2023/24 se encamina a ser la cuarta
consecutiva con un balance mas que
positivo en cuanto a los niveles de pro-
ductividad, a tal punto que varios agen-
tes estan previendo un récord histérico
de rinde para trigo y cebada.

A juicio del productor agricola Gabiriel
Carballal, la zafra de cultivos de invier-
no esté avanzado a buen ritmo, aunque
con balances dispares. Por el lado de
la canola, se estd confirmando una
performance de rendimiento promedio,
pero con un “precio malisimo”, “por lo
que termina siendo el peor de los tres
cultivos y con distancia”.

Rendimiento de trigo
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camino a un récord de rinde por hectarea

En el caso de la cebada, considerd que
habré un “buen rendimiento”, aunque
fue cauto sobre si se lograra superar
el récord histérico de rinde por hectéa-
rea (ha). El méximo registro productivo
para la cebada en Uruguay es de la za-
fra 2020 con kg/ha 4.791, pero hay pri-
vados que estan manejando un rinde
promedio sobre un eje de kg/ha 5.000-
5.500 para la presente campana.

Juan Foderé, de la firma Fadisol, indicd
que luego que las malterias resolvieran
bajar el estandar de calidad para pro-
cesar el grano, gran parte de la cose-
cha se comenzé a colocar. Ademas,
también se estd dando una importan-
te oferta a nivel forrajero. “Va a ser un
buen afo para la cebada”, proyecto.

En tanto, Diego Guigou, responsable
de producciéon agricola en Agronego-
cios del Plata-ADP, acot6 que los trigos
“estan mejor sanitariamente que las
cebadas”. Hay productores que han
reportado rendimientos en chacras en
un rango de kg/ha 6.500 a 8.500.

“El trigo sf se esta destacando y supe-
rando el rendimiento récord de la zafra
pasada”, destact Carballal. “Cualquie-
ra de los dos cultivos (trigo y cebada)

El exceso de proteina llevo a
que haya quedado “un montén
de cebada fuera de los
estandares de malteo

tiene rendimientos excelentes, muy por
encima de los promedios de Uruguay
en un ano que pintaba no iba a ser tan
bueno”, admitié.

Puso como ejemplo el caso de algu-
nas chacras de trigo que le rindieron
US$/ha 7.000. “Pensar en sacar US$/
ha 1.400 no estaba ni en los mejores
suenos al arranque de la zafra”, reco-
nocio. El agricultor asocio estos rindes
a la buena fertilizacién natural que dejo
la Ultima seca y también a una ventana
perfecta, de manual, que se dio para
los cultivos de trigo y cebada entre el
15 de setiembre y el 30 de octubre.



El ano pasado, el rinde de trigo llegd
a un récord de kg/ha 4.251, segun la
DIEA. Si no ocurre nada raro, es muy
factible que en esta campana se su-
perara ese umbral, aunque habra que
aguardar por cuanto de esa cosecha
tendré la calidad para exportarse con
aptitud para la industria molinera, en
particular para Brasil.

La demanda de la industria molinera
local es de unas 500 mil toneladas por
ano. Segun la DIEA, durante la Ultima
campana de invierno la intencion de
siembra se ubicod en 301 mil ha. Con
un rendimiento promedio para el trigo
sobre un eje de kg/ha 5.000, el pais po-
dria tener un saldo exportable proximo
a 1 millén de toneladas.

Carballal indicé que la apuesta a la
siembra de invierno no fue una “revan-
cha” sino mas que nada una opcién
para tener algo de caja o cubrir cier-
tas necesidades financieras luego de
una desastrosa campana de verano y
“aprontarse” para la préxima siembra
de soja del ejercicio 2023/24.

En el caso de los mercados de exporta-
ciény precio para el trigo de la presente
zafra, Carballal dijo: “No tengo expec-
tativas de recuperacion en el corto pla-
70, quizas si en el mediano plazo Brasil
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Tiron de orejas con materiales

Carballal comentd que normalmente en un ano Nifio, los problemas de
calidad vienen por el lado del brotado y del fusarium. “En este ano, los
problemas de calidad vinieron mas que nada por el lado del calibre, en el
caso de la cebada y en algunos trigos, y de la proteina”, explico.

El exceso de proteina llevé a que haya quedado “un montén de cebada
fuera de los estandares de malteo. En mi caso personal, debe rondar el
15%, pero conozco productores de 40%, 50% y hasta 100% de rechazo”,
comento.

A juicio del agricultor, esto es un “tiron de orejas para los materiales que
estamos usando. Hay un contraste enorme entre materiales que tienen
un muy alto rechazo y otros que tienen uno muy bajo. Hay que sentarse
a conversar y ver qué materiales van a aceptar las malterias. Como pro-
ductor, quiero un producto que rinda muchisimo y tenga buena calidad
de malteo, pero también quiero que lo reciban porque, de lo contrario, no
sirve para nada. Capaz que la salida pasa por buscar un material que no
sea tan rendidor pero que tenga capacidad de recibo con los estandares
que proponen las malterias”, planted.

compra trigo, pero eso vendria un poco
diferido. Eso implica tenerlo guardado
hasta abril, mayo o junio como para co-
menzar a ver valores superiores”.

“Hoy estamos mas sobre un eje de
US$/ton 200-210. De todas formas, si
tenemos un rendimiento con calidad,
no es un mal escenario”, reconocié. NR
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Recomendaciones
para un verano lluvioso

El Secretariado Uruguayo de la Lana compartio practicas de
manejo a tener en cuenta cuando hay exceso de precipitaciones

El equipo técnico del Secretariado
Uruguayo de la Lana (SUL) compartio
una serie de medidas sanitarias cru-
ciales para asegurar la salud y el ren-
dimiento éptimo de los ovinos durante
los periodos lluviosos y de temperatu-
ras elevadas, factores que pueden im-
pactar significativamente en la produc-
ciony el bienestar animal.

En una cartilla técnica elaborada por el
Dr. Adolfo Casaretto, Dr. Msc. Sergio
Fierro, y el Ing. Agr. Marcelo Grattaro-
la, se destacé la importancia de la sa-
nidad preventiva en sistemas ovinos y
compartieron recomendaciones practi-
cas para enfrentar desafios especificos
durante la primavera y el verano.

En primer lugar, se enfatiza en la necesi-
dad de una mayor vigilancia, recuentos
periédicos y la separacion de animales
mas débiles para un seguimiento mas
efectivo, evitando pérdidas innecesa-
rias. Ademas, se aconseja un manejo
cuidadoso del pastoreo, generando

potreros adecuados para el manejo sa-
nitario y nutricional de los ovinos.

El andlisis coproparasitario se destaca
como una herramienta fundamental
para detectar a tiempo la infestacion
parasitaria, permitiendo una interven-
cién oportuna y eficaz. Este enfoque
proactivo evita esperar a observar sin-
tomas evidentes, como anemias, pape-
ras, diarreas, rezagos en la marcha y
pérdida de estado.

El equipo de SUL también ofrece pau-
tas especfificas para la esquila, sefala-
day destete de ovejas y corderos:

En cuanto a la esquila, el SUL dijo que
se debe tener en cuenta:

Informacién sobre prondésticos meteo-
rolégicos zonales.

Uso de alternativas de proteccion
como peines altos, capas protectoras
y campos abrigados.

Evitar encierros y ayunos prolongados
antes y después de la esquila.

Respecto a la sefalada, la institucion
ovejera dijo que se deben hacer con-

El analisis coproparasitario
se destaca como una
herramienta fundamental
para detectar a tiempo la
infestacion parasitaria

troles de lactacion parasitaria, pedilu-
vios para controlar afecciones podales
y prevenir la miasis adelantando la fe-
cha de senaladay el uso de productos
anti miésicos.

Al momento del destete, el SUL reco-
mienda hacer cuidados diferenciados
segun la categoria:

Monitoreo mensual a través del analisis
coprolégico.

Atencion a posibles bicheras y bafo de
inmersién contra piojo ovino segun sea
necesario.

Para obtener detalles adicionales vy
consultar las recomendaciones especi-
ficas, se invita a visitar el sitio web ofi-
cial de SUL www.sul.org.uy. NR
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INTERNACIONALES

Mercado de carne
vacuna bajo presion

Rabobank espera que China cierre el primer semestre de 2024

Los mercados de carne de cerdo y
de vacuno seguiran bajo presién en
China en 2024, dijo Rabobank en su
perspectiva global de proteina animal
para el préximo afno. La instituciéon ob-
serva un mercado "bien abastecido" en
China, "al menos en el primer semestre
de 2024".

Afadié que el lento consumo seguira
presionando el sistema de proteina
animal en China durante 2024, aunque
"las aves de corral estan en mejor posi-
cidn, con un crecimiento constante en
la produccion y el consumao'.

“bien abastecida”; Brasil y Australia mantendrian buena oferta

Margenes en Brasil

ltall BBA estima que 2024 sera otro ano de “buenos” margenes para la in-
dustria vacuna, aunque no se espera que el precio del ganado siga cayendo,
como lo ha hecho este ano.

“En promedio, vemos el costo de la @ del boi gordo en Sao Paulo entre R$
250 y R$ 260. Esto da un respiro al productor y también augura un buen ano
para los frigorificos”, afirmé César de Castro Alves, gerente de agroconsultoria
de Itall BBA.

El banco estima que la demanda deberia seguir creciendo en 2024, espe-
cialmente en el mercado interno, dadas las perspectivas de crecimiento del
PIB el proximo ano, la calda de las tasas de interés y la inflacion controlada.
“Tanto los margenes internos como los externos son bastante razonables”,
afirmé. Para Alves, el cambio de ciclo ganadero se producira en 2025, cuando
el precio de los terneros deberfa empezar a reaccionar e impulsar con él el
precio del ganado.

38 | NEGOCIOS RURALES

Mientras tanto, Rabobank pronostica
que en Brasil la producciéon aumenta-
ra para todas las especies, respaldada
por las oportunidades de exportacion.
La carne de cerdo crecerd mas rapida-
mente, seguida de la de aves de co-
rral, aunque “las enfermedades siguen
siendo un riesgo, especialmente para
las aves de corral”.

Respecto a los paises de Oceania,
Rabobank afirma que “la reconstruc-
cion del rebano de carne vacuna de
Australia significa que la produccion y
las exportaciones creceran en 2024”,
mientras “se espera que la produccion
de Nueva Zelanda se desacelere ligera-
mente en el caso de la carne de vacuno

La reconstruccion del rebaio

de carne vacuna de Australia

significa que la producciony
las exportaciones
creceran en 2024

y aumente en el de la carne de ovino”.

En Estados Unidos, la produccién de
carne vacuna continla contrayéndose
con el ciclo, eclipsando los cambios en
otras especies.

Por ultimo, en Europa existen presio-
nes constantes sobre la produccién de



todas las especies, dados los riesgos
de enfermedades, los cambios en el
sistema de produccién impulsados por
el mercado y las regulaciones, y las
menores exportaciones. Se espera que
el consumo de aves de corral crezca,
mientras que el de carne de cerdo y de
vacuno disminuiré.

“Para que las empresas mantengan el
éxito, es fundamental que se adapten a
los cambios estructurales del mercado.
En lugar de simplemente capear la tor-
menta, las empresas de proteina animal
deben hacer un balance de sus fortale-

En Europa existen presiones
constantes sobre la produccion
de todas las especies

zas y prepararse para la transicion de
sus cadenas de suministro para operar
en un entorno con altos costos y mar-
genes ajustados. Las empresas debe-
rian redoblar esfuerzos para mejorar
su productividad, revisar sus carteras,
fortalecer las asociaciones en la cade-
na de suministro, aumentar la inversion
en el desarrollo de nuevos productos y
ajustar sus estrategias de precios para
afrontar los desafios del préximo afo”,
dice Justin Sherrard, estratega global
de proteina animal. NR
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Crece la deuda de los productores
de cerdo en China

Ante una persistente desaceleracion del mercado, los principales criadores
de cerdos de China se enfrentan a pérdidas cada vez mayores y a una deuda
creciente. A pesar de los esfuerzos estatales para aumentar los precios y el
inicio de la temporada alta de invierno para el consumo de carne de cerdo,
la tendencia a la baja persiste, lo que ejerce una presion significativa sobre la
industria. Seguin los medios estatales, los 10 principales productores vieron
un aumento del 13% en su deuda neta a finales de setiembre.

New Hope Liuhe, el tercer mayor productor a nivel mundial, ha tomado me-
didas para aliviar su tension financiera, vendiendo granjas y buscando atraer
inversores estratégicos para sus unidades avicolas y alimentarias. Una emi-
sién de acciones privadas por valor de casi 960 millones de euros anunciada
recientemente tiene como objetivo ayudar en el pago de préstamos y la re-
duccion de la deuda.

Otras firmas, como es el caso de Tech-Bank y Fujian Aonong estan recu-
rriendo a la venta de participaciones en ellos mismos o en sus filiales para
obtener capital. Jiangxi Zhengbang Technology, el segundo mayor productor
de China, se sometié a una reestructuracion el afio pasado, lo que indica el
panorama desafiante incluso para empresas que antes se expandian rapi-
damente. Con los crecientes niveles de deuda en toda la economia china,
los bancos y los gobiernos locales se estan volviendo menos dispuestos o
capaces de ofrecer apoyo.
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EQUINOS

Por Luis Silva

Desde el comienzo del mes de no-
viembre se viene desarrollando una
serie de remates de equinos, princi-
palmente de la raza criolla, donde ya
se llevan comercializados 402 ejem-
plares a un promedio de US$ 2.835
y una inversion de US$ 1.139.832 por
parte de los criadores de la raza. En
este escenario hay 37 cabanas que
han comercializado su genética en
las pistas.

Un buen aiio para los criollos

El presidente de la Sociedad de Criadores de Caballos Criollos del Uruguay
(SCCCU), José Maria Campiotti, remarcé el excelente ano para la raza, “con
mas de 105 pruebas, méas de 2.000 jinetes participando. Nunca pensamos
que iba a tener esta explosién, fuimos a la FICCC y sacamos el Freno de
Oro en machos y hembras, el Freno de Alpaca y estuvimos muy bien en las
paleteadas y sacamos un Reservado de Gran Campeon. Las chicas fueron
a Brasil a competir en el Freno Femenino y salieron segunda y quinta, los
menores metieron Freno de Oro, es decir que fue un ano espectacular”.

Para el préximo ano se planifican varios cambios. En este sentido se analizd
en la reunion de final de afo de incorporar como prueba oficial de la raza a
la “Marchita” que hasta ahora no lo es. En el caso del Campeonato Nacional
de Enduro, pasar de tres a cinco fechas. Campiotti ademas indicé que se
analiza “algiin cambio de reglamento para ir de un sistema de clasificacion
por evento a la creacion de un ranking, donde la gente participe en una
prueba y tenga un puntaje para ir a un ranking, para ir a las finales con los
50 mejores”.
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Mas de un millon
de dolares invertidos

Con mas de 400 ejemplares comercializados en la zafra el precio
medio fue de US$ 2.835, con amplia mayoria de caballos Criollos

El valor maximo alcanzando en esta
secuencia de remates de Criollos, se
registré en la subasta de cabafna “La
Pacifica”, donde se comercializd el
padrillo “Pacifico Mano Mora” en US$
54.000. La venta de este ejemplar mar-
c6 un cambio en la comercializacion
de equinos en el Uruguay, ya que se
vendié una décima parte de este en
el remate y posteriormente se libero,
al valor alcanzado, la comercializacion
de las siete décimas partes restantes,
quedando la cabafa con dos décimas
del animal.

Pacifico Mano Mora, es BT Herculano
(La Invernada Aniversario) por Pacifica
Sencillita (Mananero Poroto Negro).
El ejemplar fue Reservado Gran Cam-
pedn Macho Prado 2016 y Campedn
Potrillo.

De acuerdo con los datos relevados
por el periodista Juan Rosas, del pro-
grama Despertate al dia, de Radio Ta-

El valor maximo se registro
en la subasta de cabana “La
Pacifica”, donde se comercializé
el padrillo “Pacifico Mano Mora”
en US$ 54.000

baré de Salto, a continuacién, se deta-
llan los valores por categoria:

Los padrillos comercializados, hasta el
momento, han sido 10. El maximo ya
fue mencionado, en tanto que el mini-
mo fue de US$ 1.440 y el promedio de
US$ 13.182 debido a la incidencia del
precio maximo.

En las yeguas de andar, el méximo fue
de US$ 13.500, el minimo de US$ 900
y el promedio de US$ 3.057, en tanto
que las yeguas de manada alcanzaron
un promedio de US$ 2.220 y las potras
US$ 2.687, con el destaque para una
potra de cabafa La Pacifica en US$
17.100.

Los potros hicieron US$ 1.013 de pro-
medio y los machos castrados US$
1.341, mientras que dos potrillos ente-
ros se comercializaron a US$ 2.970 de



PARTE DE FAENAS

Noviembre 2023

ESTABLEC.

Novill.

TOTAL

1 TACUAREMBO S.A 98.369

2 LAS PIEDRAS S.A 17.544

3 CANELONES 7.130

4 CARRASCO 7.268

5 FRIG. PUL (PULSA) B.951

6 ONTILCOR S.A 12.989

7 ESTAB.COLONIA 7.705

8 BREEDERS P.U. 8.803

9 CLEDINOR S.A 5.867
10 INALER S.A B.870
11 SAN JACINTO 5.560
12 LAS MORAS 4185
13 BILACOR S.A 3.855
14 COPAYAN S A 2.683
15 SIRSIL S.A 1.135
16 SOLIS 1.748
17 CASABLANCA 1.626
18 SOMICAR S.A 128
19 SCHNECK 57
20 ARROYAL S.A 252
21 OFERAN S.A 278
22 FRIGOCERRO S A 131
23 SIMPLIFY S A 2|
24 HALMON SA 183
25 MERCEDES 69
26 TRIBICAR S.A 16
27 CABRERA GERARDO 134
28 CUAREIM 75
29 LOS OLIVOS v
30 LUCHASOL 30

31 MUN. ARTIGAS
33 MIRIAM CRAVEA
34 LORSINAL S.A
35 ROSARIO

36 LINERIMS.A

37 SIDERCOL

38 CLADEMAR S A
39 LATABLADA

40 FRIG.MARTINEZ
41 BORDENAVE A
42 MUN.LAVALLEJA
43 MARTINEZ, ADAN
44 BAMIDAL S.A

45 MUN.SALTO

46 CALTES S.A.
TOTAL GENERAL

FUENTE: Datos proporcionados por INAC

BOVINOS

Vacas Vagq.
10.832 1.345
1.778 2.337
8.062 2.198
8.198 2448
6.303 2680
2.743 1.967
6.464 1.334
3.165 2330
5.592 1.354
2873 871
3.535 1.176
4412 1.078
4.369 1.382
3.452 238
4.356 623
2451 826
2.019 737
3.156 138
2.184 101
23 1.531
1.219 447
1.350 66
994
1.267 104
23 871
133 542
58 427
225 79
6 138
18 73
71 10
64

116.725 91.545 30.509

Tern. Toros
412
17
1 348
38 349
4 217
7
8 171
2 a3
5 194
64
54
2 7
55
2 22
42
11 182
T 33
400
8 342
123 14
1 65
329
561
4
1
29 8
1 38
1
6
1 5
814 3534

21.958
21.676
18.739
18.301
18.155
17.770
15.682
14.393
13.012
12.678
10.325
9.684
9.661
6.397
6.156
5.218
4422
3.822
2692
2.151
2.010
1.876
1.556
1.554
967
692
656
418
222

—
2 8 X

o © 0o © o o o o o o o o o

243.127

OVINOS

Cord. Borre. Capén Owejas Carn. TOTAL
0
35.184 1.101 2234 5474 95 48.088
0
0
(1]
0
0
0
0
0
23946  1.053 720 3.838 145 29.702
0
0
0
0
0
3.569 30 135 3.734
0
0
2332 47 12 158 2.549
0
2.304 300 840 3988 205  7.637
0
0
0
4676 20 4.696
2.162 2.162
6.690 74 6.764
0
881 55 936
733 130 15 121 999
0
0
0
0
5510 3.398 1.988 4.126 159 15.181
0
0
0
0
0
0
11.605 417 1.244  2.247 6 15519
0
0
103592  6.551 7.053 20.161 610 137.967



MERCADO DE HACIENDAS -

Novillos Gordos Raza CARNE

Vacas Gordas RAZAS CARNE

Vacas Gordas OTRAS RAZAS

Vaquillonas GORDAS

Industria

Ovinos GORDOS

Liviano Especial

Liviano Bueno de Pradera
Exportacion Especial
Exportacion Bueno de Pradera

Contado Plazo

Exportacion General

Especiales
Novillos Gordos OTRAS RAZAS Generales

Especiales
Buenas

Generales

Especiales

Generales

Especiales

Buenas

Toros gordos

Toros y Nowllos generales
Vacas Manufactura Alta
Manufactura Baja

Conserva

Cordero mamon

iNDICE FLACO/ GORDO A.C.G

ENERO
FEBRERO
MARZO
ABRIL
MAYO
JUNIO
JULIO
AGOSTO

SETIEMBRE

OCTUBRE

NOVIEMBRE

DICIEMBRE

2017

1,3450
1,3136
1,3424
1,3789
1,3185
1,2839
1,2168
1,2502
1,2901
1,2571
1,2931
1,3291

2018

1,2873
1,2612
1,2872
1,2416
1,1756
1,1651
1,1506
1,1155
1,1205
1,1215
1,1691
1,209

PROMEDIOS PESADOS PARA FAENA

- Promedios mensuales en dolares, kilo en pie a levantar del establecimiento, flete a cargo del comprador; negocio al contado. - Los precios en pie a plazo son U$S 0.02 mas que a contado

NOVILLO GORDO BUENO
2021 2019

VACA GORDA ESPECIAL
CUU 2020 |
138 155 176
146 16 165
143 165 1,52
149 165 1,46
1,59 1,72 147
1,62 184 149
1,65 191 1,57
164 18 159
158 195 16
161 2,06 151
1,53 2,15 1,36
1,48 193 143

2021
145
154
16
164
181
1,89
1,88
21
214

1,86
223
242
254

2019

1,1512
1,1826
1,2267
1,2163
1,1921
1,1589
1,1100
1,1441
1,1620
1,1467
1,1436
1,1663

L e
15 ENERO
1,58 FEBRERO
1.78 MARZO
187 ABRL
1,82 MAYO
172 JUNIO
1,61 JULIO
156 AGOSTO
142 SETEMBRE
1.34 OCTUBRE
1,31 NOVENERE
DICEMBRE

2020

1,2127
1,2429
1,3279
1,3018
1,2563
1,2391
1,1889
1,1857
1,1742
1,1886
1,1757
1,1758

2023
1,73
182
2,06
2,08
2.00
187
184
1,78
1,59
1.54

1,51

1,56
1,48
1,62
1,51

1,31
1,27
1,24

1,28
1,22

1,59
1,50

1,30
1,20
0,97
0,87
0,54

222
248
2,68
2,79
283
2,82
273
265
226
183

18

18

AL PIE

1,58
1,50
1,64
1,53

1,33
1,29
1,26

1,30
1,24

1,61
1,52

1,32
1,22
0,99
0,89
0,56

2021

1,1839
1,2250
1,2363
1,2366
1,1210
1,0514
1,0361
1,0036
1,0074
0,9874
1,0218
1,0101

Contado Plazo
A LA CARNE
3,00 3,04
2,96 3,00
3,02 3,06
2,97 3,01
2,89 2,93
2,82 2,86
2,74 2,78
2,71 2,75
2,64 2,68
2,58 2,62
2,59 2,63
2,51 2,65
2,89 2,93
2,81 2,85
2,50 2,54
2,44 2,48
2,37 2,41
2,26 2,28
2,02 2,06
2,86 2,90
2,75 2,79
273 2,77
2,28 2,32
2,21 2,25
2022 2023
1,0298 1,2472
1,0476 1,2476
1,0573 1,1445
1,0778 1,1925
1,0586 1,2333
1,0380 1,3109
1,0365 1,3755
1,1193 14325
1,2338 1,4507
1,2015 1,3880
1,2468 1,3715
1,2452

1,99 1,75
1,87 176
175 18
167 1.79
1,68 1.84
1,68 1,95
178 2,04
181 2,05
1,79 2,09
1.73 222
161 225
1,65 2,11

1,61
1,64
1.64
1,68
18
1,83
1,85
184
1.74
1,74
168
1,67

216

PROM. ANUAL

UsD

241 USD 206 UsD

1,76 USD

1,97



MERCADO DE REPOSICION
- PRECIOS PROMEDIO PARA RAZAS CARNICERAS Y SUS CRUZAS

A levantar del estabelciemientocon pagos hasta 30 dias destare promedio del 5% al 7% segun condiciones de carga estipuladas

CATEGORIA 1a 4 5a11 12a 18 19a 25 26 a 30
TERNEROS hasta #Ok. UsS/kilo 240255 238-260 230-240 2.30-245 2.40-2.45
TERNEROS #1a BOK UsSikilo 200227 2.10-230 200-235 2.00-2.35 2.10-2.35
TERNEROS Més BOK. U$S/kilo 2.00-2.05 1.85-2.20 1.80-2.15 1.80-2.00 1.90-2.15
TERNEROS ENTEROS Mas B0k, UsS/kilo 2.00-2.00 1.80-2.05 1.95-2.00 1.90-2.05 1.80-2.00
NOVILLITOS 201a240k. UsS/kilo 1.85-1.93 1.85-2.10 1.80-2.02 1.80-2.00 1.88-2.10
NOVILLOS 241a300k. UsS/kilo 1.90-2.05 1.85-2.05 1.80-2.05 1.78-2.00 1.90-2.15
NOVILLOS 301a360k. Us S/kilo 1.75-2.00 1.80-1.85 1.75-1.83 1.70-1.80 1.70-2.00
NOVILLOS Mas 380 K. UsS/kilo 1.70-1.80 1.65-1.75 1.55-1.70 1.60-1.75 1.60-1.75
NOVILLOS HQB 481K U$ Sikilo 1.70-1.80 1.70-1.75 1.60-1.80 1.70-1.80 1.70-1.80
TERNERAS hasta ¥0k. U$ S/kilo 1.95-2.00 1.93-1.95 1.90-2.00 1.90-2.00 2.05-2.10
TERNERAS #1a 200k, UsS/kilo 1.80-1.95 1.80-1.92 1.80-2.00 1.85-2.00 1.85-2.02
VAQUILLONAS 201a240k. UsSikilo 1.72-1.80 1.75-1.91 160-1.75 1.60-1.70 1.70-2.03
VAQUILLONAS Mas 240K, U$S/pieza 1.50-1.80 1.50-1.70 1.55-1.75 1.60-1.75 1.60-1.86
VAQUILLONAS HQB 481K U$ S/kilo 1.60-1.70 1.60-1.67 1.60-1.65 1.60-1.70 1.60-1.65
VAQUILLONAS Y VACAS PRENADAS USS/pieza 647-660 610-750 620-655 620-680 600-680
VACAS DE INVERNADA UsSikilo 1.38-1.45 1.32-1.52 1.35-145 1.35-1.52 1.356-1.45
PIEZAS DE CRIA USS/pieza 360-400 350-400 330-380 355-400 330-415

DOLAR interbancario  ARANCELES : Resolucion de Asamblea General Extraordinaria del 6 de Febrero 1991

HACIENDAS CON DESTINO A FAENA COMPRADOR VENDEDOR

2 38,721 .

3 39 141 Bovinos gordos 1% 2.50%
4 39 388 Bovinos de manufactura y conserva 1% 2.50%
5 39,397 Ovinos 1% 2.50%
6 39,596 Suinos 1% 3.50%
9 39,857 Yeguarizos 59% 5.50%
10 39,967 ™

11 39.733 VENTAS PARTICULARES Y/O EXPORTACION COMPRADOR VENDEDOR
12 39,953 Bovinos y ovinos generales 3% 3%
13 39,940 Ganado lechero, yeguarizos y reproductores en general 5% 5%
17 39,894

18 39,885 OTRAS COMISIONES HABITUALMENTE EN ESCRITORIOS RURALES

19 39,872 ;
20 39.942 Tasaciones de campos 1%
23 39,818 Tasaciones de ganados en el campo 1%
24 39,848 Contratos de arrendamientos (*) 3%
25 39,885 Contratos de pastoreo o capitalizacion 2%
26 39,959 Compra venta de campos 3%
27 39,923 = -

30 39,952

31 39,974

TP 39,745

Por mas informacion
acg.com.uy



SOCIOS

socio

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H.

AGROENLACE TRADE S.R.L.
AGROINTERMEDIO S.R.L.

AGROORIENTAL

AGROSERVICIOS CARAGUATA SRL

AGROSOCIO

ALFARO Y CIA

ALORI &Cia.SRL
ALVAREZ AGUSTIN Negocios Rurales
ANDRADE RODRIGUEZ Ltda.

ARAMBURU SR.L.

ARAUJO, Gaston

ARRALDE ALEJANDRO Y Cia.. Ltda.
ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO

ARROSPIDE, Antonio
BACHINO CARLOS, Ltda.

BACHINO, Ricardo

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L.

BASSO Neg. Rurales, Gustavo

BELLO & ASOCIADOS SAS
BENGOCHEA SR.L., Luis A.

BERGARA SEBASTIAN

BERRUTTI - UB&P

BERTSCH, Roberto

BIRRIEL HNOS & ASOC.

BOCKING SR.L.

BOFILL, Armando

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban

BREA SARAVIA, Juan

BULANTI & Cia. Ltda.

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas
CAMPO ABIERTO URUGUAY S.AS
CANEPA, Rubén F.

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES

CELEDON MEDIZA Emanuel
COITO CARBONE APARICIO
COPAGRAN

‘CORREA & SAN ROMAN
CRADECO
CRUCCI, Elbio

CUNIETTI Y CIA

DE FREITAS & CIA Carlos

DIRECCION

A. M? Fernandez 628

Ruta 5 Km 182
Juan de Lavalleja 342

Avda.General French 1948

Ruta 6y 26

Dr. Alejandro Schroeder 6514

Manuel Lavalleja 1303

Wilson Ferreira 717

Ruta 11 km 137,500

19 de Abril 883

Dolores Vidal de Pereira 472

Andrés Cheveste 747

M. Cassinoni 1676 Of. 812
18 de Julio 331

Gallinal 443

Dr. Nicolas Corbo 1433

Avenida Herrera 539

Rivera 441 Local 1

Batlle y Ordoiiez 511

Luis A. de Herrera 597

Aparicio Saravia 524
Avda. Brasil 3105/701
Paysandii 941 Piso 4 Esc.9y 10

Mantua 7011

Lecueder 401

18 de Julio 2033

Av. Italia 6473

Av. De las Americas 5029 Comnlein
Ricon del Lago - Parque Miramar

Progreso 307

25 de Agosto s/n
18 DE Julio 868
Artigas 1343
Boston 6275
Uruguay 1301

Rincén 252

Jose Pedro Varela 2170
Dario Castro 1571
Montevideo 3511

Avda Barbieri 318
Florencio Sanchez 150
Sarandi 466

RUTA 86 KM 39

Jose Cuneo Perinetti 1376

USUARIO

Florida Walter H. Abelenda
Joaquin Abelenda
Pablo Sanchez
Durazno
Treinta y Tres Guillermo Bachino
Montevideo Martin Slinger
Christopher Brown
Jaime Gémez
Tacuarembo José Antonio Mattos

Paula Silveira

Alvaro José Mattos Silveira

Montevideo Juan Martin Scasso

Joaquin Berenbau

Treinta y Tres Felipe Alfaro
Melo Julio Alori
Marcelo Alori
Canelones Agustin Alvarez
Durazno Luis A. Andrade
Martin Andrade
Jose Poncet
Sarandi del Yi Ignacio Aramburu
Arturo Aramburu
José Ignacio Aramburu
Artigas Gaston Araujo
Montevideo Alejandro Arralde
Florida Guillermo Arrillaga
Florida Juan Luis Arréspide
Diego Arréspide
Lascano Carlos Bachino
Minas Ricardo Bachino
Durazno Miguel Bardier
Raul Odriozola
Florida Gustavo Basso
Florida Nicolas Guichén Diaz
Santiago Huelmos Gallotti
Melo Miguel Bengochea
Montevideo Gonzalo Bengochea
Montevideo Sebastian Bergara
Montevideo Ing. Alejandro Berrutti
Pablo Argenti
Artigas Roberto Bertsch
Rocha Juan Martin Birriel
Valentina Birriel
Carlos Dianessi
Mariela Amaral
Montevideo Juan Bocking

José Rado
Rodrigo Bocking

Manteviden Armandn Rafill

Guichon
Mercedes Margalef
Carlos Gamarra

Santa Clara de Olimar  Juan Brea Saravia

Paysand(i Gastén Bulanti
Cardona Mauricio Cabrera
Montevideo Andrés Sciarra
salto Francisco Canepa
Rosario Martin Carbajal

Mauricio Carbajal

Tararias-Colonia Emanuel Celedon

Florida Aparicio Coito Carbone
Young Federico Garcia Lagos
Salto Carlos Martin Correa

Martin San Roman
Colonia Valdense Eduardo Gago
Pedro Bertinat
Florida Elbio Crucci
Sauce-Canelones Jorge Cunietti

Montevideo Carlos de Freitas

Ing. Agr. Oscar Casco Estevez

Ing. Agr. Marcelo Cravea

wharural@adinet.com.uy

haciendas@agroenlacetrade.uy
guillermo@agrointermedio.com.uy
mslinger@agrooriental.com.uy
cbrown@agrooriental.com.uy
jgomez@agrooriental.com.uy

agroservicioscaraguata@gmail.com

mscasso@agrosocio.com
jberenbau@agrosocio.com
escritorio@alfaroycia.com.uy

info@aloriycia.com.uy

alvarezconsignatario@gmail.com

escritorioandrade883 @gmail.com

ignacio@aramburu.com.uy
arturo@aramburu.com.uy
jose@aramburu.com.uy
gaston@araujo.com.uy
agronegocios@araujo.com.uy
info@arraldeycia.com.uy
negociosarrillaga@gmail.com

info@escritorioarrospide.com.uy

carlosbachino@carlosbachino.com
administracion@carlachachina com
rbachino@hotmail.com

bardieryodriozola@gmail.com

gbasso@adinet.com.uy

belloyasociadosnr@gmail.com

escritoriobengochea@hotmail.com

info@bergara.com.uy
ubp@ubp.com.uy
pargenti@berrutti.com.uy
escritorio@robertobertsch.com

ganadosdelareservasrl@gmail.com

bockingnegociosrurales@gmail.com

ahafill@adinat com v

cravea@hotmail.com

breasaravia@hotmail.com
bulycia@adinet.com.uy
ecpeile@gmail.com
asciarra@campoabierto.com.uy
rfcanepa@adinet.com.uy
martin@waldermarcarbajal.com.uy
mauricio@waldermarcarbajal.com.uy
eceledonmediza@gmail.com
apariciocc13@gmail.com
fgarcialagos@copagran.com.uy

info@correaysanroman.com.uy

cradeco@adinet.com.uy

elbiocrucci@adinet.com.uy
cuniettiycia@vera.com.uy
carlos@carlosdefreitas.com.uy

info@carlosdefreitas.com.uy

099 660530

099 680661
099 350024
093 630389
095 685197
096 361269
099 647 561

092 987 987

097 765000
099 284323
099 661501
099 857400
099 639977
099 800186
099919 073
099 359078
099 362031
099 361003
099 367032
099 367787
099 367152

099 771295

099 123186
099352616
099 353324
099 126412

099 856005

095 631793
099 359190
099 360087
099 663310
099 350360
099 318694
099 802075
099 146782
099 141 298
098 404575
098 423842
099 772526
099 223214
098 001369
099 872923
099 871820
099 664010
099 636134
099 649 343

000 AR140Q

099 722448
098 389708
099 727789
099 693444
099720212
099 536134
099 782952
099 731257
099 687441

099 684614
098079116
099 352247
099 686447
099 731587

099 633410

099 686673

099 174154

099 664537

43527297

4363 5153
4452 0437

2604 3036

46309774

2604 7050

4452 0017

4642 7557

4362 2469

4367 9052

47721414

2403 1353
43529092
4352 3130
4352 2007

4456 7865

4442 2173

4362 3856

4352 7303

43527242

4642 3143

2709 8084

2908 0838

2600 1159

4772 2215

4472 4300

2604 6622

2604 0R12

4742 2112

4464 5244

4722 3991

4536 9080

2605 8830

4732 5401

4552 2580

2408 7887

47327900

4558 8303

4352 4833

2600 4875

FAX

43527299

4452 7285

2604 7050

4643 1584

4362 3690

4367 9852

2403 1353
4352 9736
4352 5098

4456 7865

4442 2173

4362 3856

4352 7303

43522110

4642 5329

2709 8084

4772 3628

4473 6527

2604 6622

2604 RA71

4742 3909

44645244

4722 7838

4536 9582

4732 5401

4552 2580

2408 7972

4558 8769

4352 4833

2600 4875



DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA

DE LA PENA VALDEZ S.A.

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L.

DELAGRO & Cia..

DIAZ RICARDO

DI SANTI LTDA.

DIU TABARE

DUTRA HNOS. SR.L.

DUTRA Rafael

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA

ESC. ALVAREZ MARTENS

ESC. DUTRA LTDA.

ETCHEVARNE Y CIAS.AS

FABIAN, Juan Manuel

FERNANDEZ BALESTENA Esteban

FERNANDEZ, Otto

FONSECA, Juan

FRANQUINI OSCAR

GALLINAL & BOIX S.R.L.

GAMBETTA, Alberto

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L.

GASTELU ALVARO Negocios Rurales

GAUDIN HNOS

GODINO RIVAS Felipe
GONZALEZ VINOLES JOAQUIN Neg. Rurales
GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL

GORLERO y Cia..

‘GRONDONA & LUSIARDO S.R.L.

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L.

HERNANDEZ HEBER & Asociados

ILUNDAIN BARANANO, Alejandro

INDARTE & Cia.. Ltda. Neg. Rurales

INDARTE, Héctor
IRIGOYEN Negocios Ganaderos

ISASA & Cia.., Ricardo

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Angel

LA CONSIGNATARIA S.R.L.

LA TABLADA Ltda.
MARTINEZ S.A. Juan Carlos
MARTINEZ ELORGA, Federico
MARTORANO, Mario

MEGAAGRO HACIENDAS S.A.

MERCO HACIENDAS S.R.L.

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES

MORALES COLOMBO S.R.L.

MURACCIOLE JORGE

Lieja 7179

Ruta 12 km 343 - Puente Otegui

Av. Wilson Ferreira Aldunate 1769

Rostand 1566

Francisco Fondar 533

Gallinal 752

Ruta 1 km 72- Rafael Peraza
F. Acuia de Figueroa 1815
Leyenda Patria 3100 apto 1103
25 de agosto

Berna 1344

Jamaica 3132

Andrés Puyol 1668
Ruta 1 km 121 y medio - Valdense
Wilson Ferreira 942 bis

Herrera 346

Rondeau 2204

Rivera 3224

Paysandi 909

Rbla. Tomas Beretta 7939
Taruselli 1154

Gral. Eugenio Garzén 311

Ruta 14 y Ruta 8

Artigas 1202

Joaquin Antonio Gundin 838
18 de Julio 700
Gral. Flores 352

Sarandi 693 piso 5

Ruta 3 Km 308

Montevideo 3471

Catalina 257

Santisima Trinidad 467

Montevideo 3394

Montevideo 3358
Ituzaingo 320

Florencio Sanchez 485

Manuel Meléndez 410

Galicia 1069

Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402
José Enrique Rodé 682

Dr. Gonzélez 605

Artigas 363

Gral. Narino 1907

La Paz 2233

Wilson Ferreira Aldunate 1045

Sarandi 407

RUTA 81 KM 8

Montevideo

Minas

Paysandd

Montevideo

Trinidad

Florida

San José

Montevideo
Montevideo
Tacuarembo

Nueva Helvecia

Montevideo

Montevideo
Colonia
Mercedes

Artigas

Montevideo

Florida

Montevideo

Montevideo
Mercedes

Artigas

Jose P. Varela

Salto

Rio Branco-Cerro Largo

Sarandi Grande- Florida

Tacuarembo

Montevideo

Young

Young

Tacuaremb6

Trinidad

Young

Young

Vichadero-Rivera

Melo

Treinta y Tres

Montevideo

Montevideo
Minas
Florida
Mercedes

Montevideo

Montevideo

Minas-Lavalleja

Florida

Canelones

José de Freitas

Fernando de la Pefia
Fernando J. de la Pefia
Diego de Maria
Eduardo Del Baglivi
Santiago Stefan
Ricardo Diaz

Federico Diaz

Diego Di Santi
Mauricio Lanza
Mauro Olivera

Ramiro Rodriguez
Tabare Diu

Juan Andrés Dutra
Rafael Dutra

Ermesto Esteves
Alfredo Alvarez
Stefano Fratelli
Marcos Armandugon
Alejandro Dutra
Rodrigo Abasolo
Nahuel Etchevamne
Juan Manuel Fabian
Esteban Fernandez
Otto Fernéndez

Otto Fernéndez Nystrom
Gerardo Xavier de Melo
Juan Fonseca

Jorge Mufoz

Oscar Franquini
Alberto Gallinal
Alvaro Boix

Alberto Gambetta

Manuel Acevedo
Juan Pablo Acevedo

Aivaro Gastlu Negocios Rurales
German Gaudin

German Julio Gaudin Gallero
Felipe Godifio

Joaquin Gonzalez

Oscar Gonzalez

Felipe Hareau

Fernando Hareau

Martin Grondona
Fernando Lusiardo

Jorge Garcia

Gabriel Garcia

Heber Hernandez
Alejandro llundain
Federico Constantin
Gonzalo Indarte
Fernando Indarte

Héctor Indarte

Juan P. Irigoyen

Ricardo lsasa

Ricardo Isasa (h)

Andres Isasa

Alejandro M. Silveira
Juan Martin Silveira
Juan Francisco Belloso
Santiago Cortina
Enrique Bonner

Juan Irigoyen

Juan Martinez

Federico Martinez Elorga
Mario Martorano

José P. Aicardi

Juan M. Otegui

Andres Lessa

Emilio Montero

Mateo Fernandez
Ignacio Morales Colombo

Jorge Muracciole

jose@jdf.com.uy

fpnegociosrurales@gmail.com

diego@agrodemaria.com.uy

info@delagro.com.uy

escrdiaz@adinet.com.uy
federdiaz@adinet.com.uy
razaslecheras@dsr.uy

comunicaciones@drs.uy

tabarediu@gmail.com
dutra@dutrahermanos.com
rafaeldutra@vera.com.uy
eeycia@gmail.com

alvarezmartens@hotmail.com

adutra@escritoriodutra.com

etchevarneycia@gmail.com
manolofabian1993 @gmail.com
esteban@fernandezbalestena.com
otto@ottofernandez.com.uy

ottohijo@ottofernandez.com.uy

ger com.uy

juanfonseca@netgate.com.uy

oscarfranquini@adinet.com.uy

negociosrurales@gallinalyboix.com

ag@albertogambetta.com

ganadelnorte@gmail.com

alvarogastelul@gmail.com

gauhnos@montevideo.com.uy

escritoriogodino@hotmail.com
joaquingve@hotmail.com
walterogonzalez@adinet.com.uy

gorlero@gorlero.com.uy

flusiardo@gmail.com

haciendasdellitoral@adinet.com.uy

info@hhnegocios.com

escritorio@alejandroilundain.com

fernando@indarte.com
hindarte@adinet.com.uy
jpirigoyenng@gmail.com

risasa@adinet.com.uy

miguelaizmendi@adinet.com.uy

jfbelloso@laconsignataria.com

scortina@laconsignataria.com

juanalcides@adinet.com.uy
cuchillasdesilvera@hotmail.com
fmrurales@adinet.com.uy
mariomartorano@adinet.com.uy
jpaicardi@megaagro.com.uy
jmotegui@megaagro.com.uy
mercohaciendas@adinet.com.uy

monterofernandezsrl@gmail.com

moralescolombo@hotmail.com

jgmura@hotmail.com

SOCIOS

CELULAR

099 681 540

095028572

099 724117
099 187273
099 542 826
099 680510
099 364 509
099 353400
091 294601

099 351289
091 294602
099 341 157
099129177
099 607160
099 830 849
099 666291

099 338092
099 486259
099 611200
099 245222
099 654838
099 126 921

097 290823

099 773057

099 941114

099 682990

099 680353

099 350668

099 660802

094 429970

099 656486

099 771389
099 423 504
099 922224
099 730545
098 818550
099 805898
099 664512
099 832586
099 667894
099101272
099 567038
099 567868
099 567131

099 728080
094 876543
099 683529
099 397648
099 682585
099 567267
099 693313
092 060060
099 638320
099 802207
099 801856
095 308281

095 308282
099 414006
099 118203
099 534619
099 668051

099 840171
099 352626
099 663642
099 643219
099 630690
099 145423
099 843 651
098 253012
099 356110

099 326197

TE

2603 8203
4442 4343
4442 2550

4723 3970

26010338

4364 2703

43531618

4346 2662

2924 8578

4632 2454

4554 5183

2604 7041-3

4552 4117
4538 2303
4772 2818

4622 3288

2924 0166

4352 4435

2901 2120

26007346
45327952

4772 3624

4455 8098

4733 4086

4675 6653

43547343

4633 0244

29151604

4567 2971

4567 6400

4632 0632

4364 2559

4567 2546

4567 2001

4654 3144

4642 2085

4452 2706

2900 2733

2709 6486

4442 2242

4352 2908

45322108

2600 1600

2409 8877

4443 5376

4352 6933

4442 2947

4722 0039

4364 3350

43521570

2924 0164

4632 2834

47722818

29240173

29012120

4354 7343

4567 2971

4567 3989

4632 1346

4364 2559

4567 2276

4567 2172

4642 5589

4452 8090

2709 6486
4442 4655
4352 2908
45322108

2600 1600

2409 8877



SOCIOS

socio
NEDAFOX SA.

NICOLICH, Alejandro

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO

PATINO S-R.L., Luis Alberto

PENA JUAN E.

PEREIRA & CIA NEG. RURALES
PREGO Diego Enlaces Ganaderos
RAMON José Manuel

RAMOS & GARCIA Agronegocios

REYES, Alvaro

RODEOQS DEL URUGUAY SR.L.

RODRIGUEZ, Esc. Federico

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L.

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C.

ROMANO, Carlos y Martin

ROMUALDO & CIA. Negocios Rurales

RUBALS.R.L.
SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES
SANNER JOSE ENRIQUE

SEBE CASAS, Gonzalo

SIERRA, Ramiro

SILVA GALLINO Joaguin

SILVEIRA CONSIGNATARIA SAS

SORIA NFGOCIOS RURAIFS (SAN I0SF NFG RUR)
STRAUCH, Jorge y Cia.. Ltda.

THE LAND LORD COMPANY SAS

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L.

TRINDADE S.R.L. CARLOS

VALDEZ & Cia.. Ltda.

VERA SRL JUAN
VICTORICA & ASOCIADOS
VIERA Pablo

ZABALLA Negocios Rurales

ZAMBRANO & Cia.. S. A.

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda.

ZYM AGRONEGOCIOS SAS

ECCION

Av. J. M. Alvariza 882 bis

Carlos Saez 6415

Batlle y Ordofiez 540

A. Fernandez 470

Sarandi 716

Saez 6418/101

Sosa Bernadet 668

Rincon 665

19 de Abril 1107

Montevideo 1019

Artigas 1165

Rostand 1559

La Rosa 767

Pocho Fernandez 3299

Ramirez 509

Bvar. Cardona y Mendiondo

Avda. Italia 6919

Manuel Freire 454

Antonio Ma. Fernandez 716

Colon 587 bis

Juan Maria Perez 2996/702

Bvar. Cardona 1215

Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004
Gral. Santander 1754

Harrora v 25 da Mavn

Manuel Meléndez 1001

Dr. Valentin Cassio 1489

Ituzaingo 419

19 de Abril 1379

Sarandi 236

Herrera 999

Millington Drake 2085

Ruta 1 km 121.5 Est.Shell

Dr. Ivo Ferreira 316

Gral Narifio 1690

Av. Garzén 355 esq. R. Branco

Divina Comedia 1666 piso1 of 801

DAD

San Carlos

Montevideo

Durazno

Florida

San José de Mayo

Montevideo

Sarandi del Yi-Durazno
San José

Durazno

Paysand(

Montevideo

Dolores

Melo

Florida

Trinidad

Cardona

Montevideo

Treinta y Tres

Florida

Melo

Montevideo

Cardona

P del Este - Maldonado
Montevideo

San Incé

Treinta y Tres

Treinta y Tres

Mercedes

Salto

Tacuarembd

Durazno

Montevideo

Colonia Valdense
Tacuarembd

Montevideo

Artigas
Flores

Montevideo

[o]

Jorge Umpierrez
Alejandro Nicolich
alnicoar@adinet.com.uy
Gerardo Ormazabal Fernandez
Enrique Patifio

Luis A. Patifio

Agustin Patino

Juan E. Pena

Francisco Pereira
Francisco Reyes

Diego Prego

José Manuel Ramon
Ignacio Ramos

Alvaro Garcia

Alvaro Reyes

Manuel Taboada

Pablo Reyes

Gonzalo Bia

Ignacio Trigo

Rodrigo Paulo

Federico Rodriguez
Nelson Rodriguez
Gabriela

Rodrigo Rodriguez
Guzman Rodriguez
Rodrigo Garcia Tidemann
Martin Romano

Carlos Romano

Juan Carlos Romano
Juan José Rodriguez
Joaquin Falcon

Nelson Martinez

Martin Lorier

Jose Enrique Sanner
Gonzalo Sebé

Ramiro Sierra

Joaquin Silva Gallino
Rodrigo Silveira Navarrete
lavier Saria Pofa

Gaston Guelbenzu Ithurralde
Jorge Strauch

Santiago Zuluaga
Joaquin Touron

Rodrigo Sainz Rasines
Carlos Trindade
Sebastian G. da Trindade
José Valdez

Carlos Irazusta

Ricardo Pigurina

Pablo Camilo Valdez
Juan Vera

Gabriel Gelpi

Ignacio Victorica
Santiago Sanchez

Pablo Viera

Dardo Zaballa
Alejandro Zambrano
Nicolas Zambrano
Facundo Schauricht
Alejandro Zugarramurdi

Martin Zerbino

MA|

nedafoxsan@gmail.com

gormazabal @adinet.com.uy

lapsrl@adinet.com.uy

juane_pe@hotmail.com
fpereira@pereiraycia.com.uy
freyes@pereiraycia.com.uy
diegopregobarreto@gmail.com
jcramon@adinet.com.uy
rodeos@ramosgarcia.com.uy
contacto@ramosgarcia.com.uy

reycib@gmail.com

rodeos@rodeos.com.uy

rpaulo@rodeos.com.uy
escritorio@federicorodriguez.com

nrh@camposyhaciendas.com.uy

tomiyo@adinet.com.uy

cym@cymromano.com

remates@romualdo.com.uy
embarques@romualdo.com.uy
nmartinezbenia@adinet.com.uy
escritorio@escritoriosangabriel.com.uy
jenriquesanner@gmail.com
gonzalosebe@hotmail.com
ramirosierra@gmail.com
josiga@adinet.com.uy
info@silveiraagronegocios.com.uy

snriansoncincrirales@vera cam v

contacto@jstrauch.com.uy

touronsainz@hotmail.com

fe.com.uy

lostrind

jose@valdez.com.uy
cirazusta@valdez.com.uy
rpigurina@valdez.com.uy
pablo@valdez.com.uy

juanveratis@gmail.com

victorica@victorica.com.uy

haciendasdelplata@hotmail.com

zabalasrl@gmail.com

zambrano@zambrano.com.uy

az@az.uy

mzerbino@zmagronegocios.com

CELULAR

099 418104

099 660320

099 362076

099 352579

099 352058

099 352290

099 417703

099611601

099 035284

099 986374

099 342175

099 970565

099 362775

099 722523

099 159559

099 630098

099 606772

099 928186

099 655 144

099 803286

099 351208

095 602857

099 366 212

099 366 099

099 784882

099 536196

099 536195

099 541017

099 623033

099 527040

099 852009

099310133

099 800 753

099 667276

099 536282

099 735945

099 704452

000 247 735

099 872 541

099 605386

093761854

099 513268

099 529266

099 732562

099 692993

099 834840

099 578855

099 822982

099 836050

099 362 262

099 359 090

099 682184

099 622087

094 417039

099 830658

099 683390

099 112422

099561196

099 531469

099769441

TEL.

4266 8243

26000131

43623227

4352 4717

4342 6600

2605 7960

4367 9282

4342 6099

4362 6513

4722 3926

26017459

45342124

4642 2017

43530369

4364 3062

4536 9554

2605 2222

4452 3713

43530931

4642 7363

27104188

45367720

2605 7667

4347 3808

4452 4686

44527902

45330615

4733 5496

4632 2360

4362 3593

2602 0055

45589354

4632 8682

2600 6060

47731768

26005546

FAX.

4266 8243

26017212

43624155

4352 4717

43421334

43623917

4722 3926

2606 1051

4534 2831

4642 2017

43530369

4364 3062

4536 9554

4452 8827

4353 0931

45367720

4452 2415

45330615

4632 5555

099210055

4632 8682

2600 6060

47731768



1.2279 (1.1962)

Accede sin limites a la informacion de precios de ACG.
Consulta todos los precios del mercado ganadero y recibe
la informacién detallada en tu correo.

Suscripcién anual: U$st
( Son USS 2 al mes o USS 0,50 por semana )

Colaboraremos con un % para una causa benéfica.

Medios de pago:
Débito Visa | Tarjetas de crédito | Efectivo en Abitab y Red Pagos

@ visaA ocA Do

mastercard
ASOCIACION DE
CONSIGNATARIOS
DE GAMADO

FUNDADA EN 1520

acg.com.uy iSOMOS REFERENCIA! (f M(v)



ITrabajar con el Lider, es Negocio!

En Marfrig continuamos trabajando por una ganaderia
repetuosa con el medio ambiente, con tecnologia de vanguardia,
procesos sostenibles y un compromiso sélido con el productor.

Contdctese con nosotros y conozca la mejor opcion para usted.

Unidad Tacuarembd Unidad Salto Unidad Colonia
099 832 382 - 099 831 008 098 601 614 099 696 868
Unidad San José Unidad Feedlot
099 532 663 099 395 191

(@) Marfrig



