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Orgullosos de ser
EL FRIGORIFICO NACIONAL

En el pais mas ganadero del mundo, estamos abiertos
para sumar productores que crien los mejores novillos, a cielo abierto
y de forma sustentable y amigable con la naturaleza.
Los recibimos y procesamos en una planta equipada con tecnologia de punta
y personal altamente calificado.

Con cortes seleccionados que salen para abastecer el mercado interno,
pero también para llegar, con nuestra marca, a los clientes de todo el mundo
con la carne de alta calidad para satisfacer a los consumidores mas exigentes.
Desde hace mas de 40 anos, todos los dias nos esforzamos
para ser los mejores en lo que hacemos. Y estamos muy orgullosos de hacerlo.

FLP|LAS PIEDRAS

Una Empresa 100% familiar y uruguaya

Ruta 36, km. 26.100, El Colorado, Canelones - Tel.: (598 2) 367 7720 - www.frigorificolaspiedras.uy
Eﬂ @frigorificolaspiedras @ laspiedras.uy
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TEMA DE TAPA
Por Andrés Oyhenard
andres@tardaguila.com.uy

Se estima que la
capacidad estatica de
encierros en Uruguay

ronda las 300 mil

cabezas.
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Corral sin incentivo

Los malos resultados econémicos y las pocas senales de la industria no

La terminacion de los animales en
corrales de engorde ha sido uno de los
grandes dinamizadoras de la cadena
carnica uruguaya en el Ultimo tiempo.
En 2022, unos 350 mil animales se ter-
minaron en feedlots y poco més de un
cuarto de la faena de novillos se termi-
né bajo sistemas intensivos de engor-
de.

Sin embargo, 2023 estéd mostrando una
cara (bastante) méas desafiante para los
nimeros del corral, en un contexto de
debilidad para los precios de la camne
vacuna a nivel global. Y las perspec-
tivas a corto plazo para encerrar ani-
males no son las mejores porque los
ndmeros no cierran y las sefales de
precios no aparecen, segun la vision
que transmitieron distintos agentes
consultados por Negocios Rurales.

“Estoy viendo que el negocio para ade-
lante no tiene sefales alentadoras”,
admitio Alvaro Ferrés, director ejecutivo
de la Asociacion Uruguaya de Produc-
tores de Carne Intensiva (Aupcin). A su
juicio, el volumen de ganado encerrado
con destino a faena “va a ser bastan-
te menor del que podria haber sido” y
se va a poner fin a una racha de creci-
miento sostenido de los Ultimos afos.

Ferrés asegur6 que muchos produc-
tores que optaron por encerrar en el
mercado spot, sin tener un piso o un

hacen hoy atractivo el negocio para los encierros de los productores
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techo previamente negociado con la
industria, “van a perder plata” dados
los valores actuales del mercado de
hacienda.

\

Esto porque con un novillo a US$ 3,50-
3,60 por kg carcasa y una prima de
precio por los animales terminados en
feedlots que se mueve sobre una franja
de US$ 0,20-0,30, no se cubre el punto
de equilibrio de los costos que se ubica
en estos momentos en US$ 4,15-4,20
por kg a la carne.

En una linea similar, Juan Domenech,
técnico de la firma Nutex y directivo de
la Asociacion Agropecuaria de Dolores,
dijo que hay un porcentaje de produc-
tores que tiene ganados propios y que

“Los incentivos y las seiiales,
no es la industria la que los
tiene que dar, es el consumidor
final”, dijo Fuidio

suele terminar sus animales en corrales
que ya acumula dos o tres turnos de
faena “perdiendo plata”. “Esos segu-
ramente ya tomaron la decisién de no
seguir encerrando”, proyecto.

A su juicio, parece “poco probable” que
la reposicion baje en la primavera con
una perspectiva de un clima llovedor y



con una buena oferta y disponibilidad
de pasturas.

“Del lado de la industria no hay mucha
demanda ni por ganado de pasto ni por
corral; esta todo medio paralizado”, in-
dico Domenech. Anadid que la carne
vacuna de alta calidad de los animales
terminados en los corrales tiene como
destino natural la cuota 481 de la Unién
Europa y China. “Los dos estan hoy
planchados. La industria sabe que si
no da senales de precios no va a tener
mucho ganado encerrado por fuera de
su sistema”, indico.

Se estima que la capacidad estatica
de encierros en Uruguay ronda las 300
mil cabezas, de la cual la industria tie-
ne bajo su gestion o en acuerdos con
proveedores de largo plazo una dis-
ponibilidad de unos 100 mil animales,
aproximadamente un tercio del total. A
Su juicio, esa oferta de animales —que
gestiona la industria directamente—
seguramente se sostenga porque ya
forma parte del ciclo de funcionamiento
de los frigorfficos.

De acuerdo con la vision de Ferrés, “la
l6gica” indica que el ganadero opte
por engordar sus novillos a pasto y no
encerrar durante la proxima primavera.
“Hasta que no aparezcan las senales
de precios de la industria, no habré in-
centivos para hacerlo”, consideré.

“Los incentivos y las senales, no es la
industria la que los tiene que dar, es el
consumidor final. La industria solo es
un intermediario entre el productor y
el consumidor. Si la demanda, por di-
ferentes razones, baja el interés por un
tipo de producto, es légico pensar que
a corto/mediano plazo, la oferta de ese
producto disminuya”, dijo en entrevis-
ta con NR el presidente de Frigorifico
Casa Blanca, Carlos Fuidio. NR

La reposicion y la comida

La reciente suba que ha mostrado el mercado de la reposicion y la relativa
debilidad del gordo es otra de las variables que pone presion a los nimeros
de los corrales. Ferrés indico que con una referencia sobre un eje de US$
2,10-2,15 por kg en pie para un novillito de 380-400 kg con destino a encie-
rro y una tonelada de maiz sobre un eje de US$/ton 260-270 “los numeros
no cierran” por ningun lado.

En tanto, Domenech considera que el equilibrio para el negocio con los
actuales precios de la reposicion y el maiz se logaria con un precio por
el novillo cuota de US$ 4,30 por kg a la carne. “La reposicion tendria que
estar a US$ 1,80 por kg en pie o menos. El productor que esta reponiendo
ve esos nlmeros y no encierra. Estamos en un momento complejo porque
hoy ni siquiera se maneja un precio de referencia para la venta de esos
animales”, alerto.

Ademas, indico que la poca oferta de animales que aparece por encima de
los 350 kg se lo esta llevando la industria para reponer sus corrales.

Por otro lado, el técnico sefald que también la industria tuvo su revés con
el negocio del corral porque hace un mes llegd a cerrar negocios por ani-
males terminados en corrales a US$ 4,50 por kg a la carne. “Esto hace que
también la industria no esté viendo el negocio y no se la esté jugando con
sefales de precios”, apunto.

Por su parte, respecto a la disponibilidad y los precios del maiz, mas alla
del suministro de los proveedores tradicionales (Argentina y Paraguay), Do-
menech comenté que hay negociaciones avanzadas para cerrar acuerdos
de importacion desde Brasil, un pafs que acaba de concretar una superco-
secha de este cereal. El precio seria practicamente muy similar al valor que
hoy esta ofreciendo el mercado paraguayo de unos US$/ton 250-260.

El otro negocio

Dentro de un panorama complejo y de nimeros rojos para muchos corrales
para la terminacion de vacunos con destino a faena, en el Ultimo tiempo
cobro6 impulso y relevancia otro negocio intermedio, destaco el director eje-
cutivo de la Aupcin.

“Lo unico donde hoy hay negocios es para la exportacion en pie. Ese ne-
gocio existe y es bueno”, valoré Ferrés. En este caso, los corrales encierran
terneros con un peso de 150-160 kg y los engordan hasta los 250 kg antes
de su partida al exterior.

La exportacion en pie se mantuvo activa durante el primer semestre y fue
una de las explicaciones en la Ultima zafra de venta para que la caida del
precio del ternero no fuera méas abultada tras una de las peores sequias que
se tenga registro.
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TEMA DE TAPA
Por Rafael Tardaguila
rafael@tardaguila.com.uy

Los margenes de los corrales en
el estado de Sao Paulo (grafica
izquierda) y en Argentina en julio
(grafica derecha) eran negativos
o muy justos. La suba de los
precios de la hacienda a faena en
Argentina a principios de agosto
deberia tender a mejorar los
nlmeros en ese pais.

Margem bruta do conframento paulita

14-jan-23
2GE-jan-23
o7V-fev-23
19-few-23
1E5-mar-23
ZF-mar-Z3
Os-abr-23

OZ-jan
Og3-mar-23

Source: #'fclﬂo
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Zo-abr-23

oO2-mal-23

14-mal-23

La oferta regional

descendera

Tanto la disponibilidad de vacas en Argentina como de animales

provenientes de corrales en Brasil enfrentaran dificultades en el

ultimo trimestre

La oferta de vacunos a faena en los pai-
ses del Mercosur —la principal region
exportadora del mundo— es abultada
este ano, con aumentos en la dispo-
nibilidad de animales a faena tanto en
Brasil como en Argentina, los dos pai-
ses mas grandes. Sin embargo, la ex-
pectativa es que la oferta descienda en
los proximos meses, por lo que el saldo
exportable regional sera menor.

Hay un par de factores que estan inci-
diendo en estas proyecciones bajistas
de la oferta. Por un lado, la ecuacion
para los corrales de engorde no solo
en Uruguay, sino también en Argenti-
na, Brasil y Paraguay, muestra nimeros
que no incentivan a encerrar.

Desde el sector de los feedlots en Uru-
guay se pretende una sefial més clara
de parte de la industria y esta, por el

momento, no parece dispuesta a darla,
dada la incertidumbre que ha prevaleci-
do en el mercado internacional.

En Brasil, de acuerdo con los nimeros
manejados por la consultora Agrifatto,
los corrales de engorde del estado de
Sao Paulo muestran margenes negati-
vos de més de 6% por cabeza. Por mas
que el precio del maiz bajé de forma
marcada y que la reposicién mantiene
cotizaciones relativamente bajas, la
caida en los precios de los animales
enviados a faena tifid de rojo los nu-
meros. En el mercado de futuros de la
bolsa paulista se dieron bajas de signi-
ficacion en los contratos de la proxima
primavera que desalientan la idea de
encerrar. Los nimeros en otros estados
son iguales o peores que los de Sao
Paulo.

26-mal-22
OF-jun-23
19-jurn-23
ox-jul-23
L3-jul-23

Source: Argentine Chamber of Feedlots




De acuerdo con un trabajo realizado
por Cargill en Brasil, la tasa de ocupa-
cion de los corrales de engorde era de
69% en junio, 6 puntos porcentuales
menos que en el mismo mes del afo
anterior.

En Argentina, por su parte, la Camara
Argentina de Feedlots (CAF) informé de
un margen neto practicamente nulo en
julio antes del pago de intereses e im-

En Brasil los corrales de en-
gorde del estado de Sao Paulo
muestran margenes negativos

de mas de 6% por cabeza

puestos, por lo que el nimero final es
negativo. CAF estima que incluyendo el
costo financiero el rojo es de unos Ar$
38 mil por animal, unos US$ 70 al tipo
de cambio paralelo y més de US$ 130
por cabeza al tipo de cambio oficial.

Con posterioridad a realizados estos
numeros se dio un fuerte ajuste al alza
en los precios del ganado a faena en
Argentina, del orden de los 50 centa-

vos. De sostenerse, la ecuacion podria
mejorar para los corrales de ese pals.

A eso se agrega la expectativa de dis-
minucién de la oferta de vacas de re-
gular terminacién en Argentina, que
fue muy elevada en el primer semestre
debido a la sequia. Estos vientres de
categorfas conserva o manufactura,
conocidos como “vacas chinas” por
ser este pais casi su exclusivo destino,
fueron los que engrosaron las exporta-
ciones de Argentina a China durante la
sequia. Ademas, estas categorias no
sufren la prohibicién de la exportacion
de los siete cortes mas consumidos en
el mercado interno.

Es asf que, tanto la oferta de animales
de menos de 30 meses en Brasil —que
es lo que puede exportar a China—
como la de vacas manufactura en Ar-
gentina, disminuiran en los préximos
meses. En Uruguay y Paraguay la si-
tuacion es similar para los corrales. Si
eso enfrenta un mercado chino que
comience a mostrar senales de recu-
peracion de su actividad econdmica,
deberia significar un mercado de ex-
portacion mas firme desde el Mercosur,
la principal regién que la provee de car-
ne vacuna. NR
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Préstamos

AGUA PARA
TiI DADCFI A

Te financiamos hasta el
90 % de la inversién en
fuentes de agua.
Ahora para todos los
sectores agropecuarios
y libre de intereses por
90 dias.

En este momento, tu Banc
sigue estando junto a vos. \_

Beneficios especiales del BROU para los sectores
afectados por la emergencia agropecuaria

Mas informacién

A partir del lunes 13 de febrero, la comisién por uso de la
sobre este producto:

garantia SiGa Pymes para clientes BROU productores
agropecuarios de los sectores identificados en la
Declaracion de emergencia agropecuaria y por asistencia
financiera para capital de trabajo en hasta 36 meses de
plazo, sera sin costo.

DEFICIT
HIDRICO

Te financiamos la
compra de forraje
para suplemento
alimentario.

Ademas, el Banco resolvié bonificar también las tasas de
interés de estos préstamos.

Estas disposiciones se mantendran vigentes en tanto se

extienda la emergencia agropecuaria. Mas informacion

sobre este producto:
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BANCO .
REPUBLICA
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Margenes negativos para
frigorificos de EEUU

Mientras los corrales se benefician de una situacion de escasez de

animales a faena, la industria lo sufre

El ciclo ganadero, durante el cual se
alternan anos de baja oferta con otros
de abundancia, hace de las suyas en
todas las ganaderias del mundo, inclu-
yendo las desarrolladas, caso de Esta-
dos Unidos. El ciclo suele ser mas cor-
to, dado que la velocidad de engorde
y, en consecuencia, la edad de faena
es menor.

La industria frigorifica estadounidense
pasd de gozar de margenes suma-
mente abultados en 2021, momento
de elevada oferta, a un intenso rojo en
los margenes de este afio. Como con-
trapartida, los nimeros de los corrales
de engorde estadounidenses este ano
son excepcionales, con margenes de
algunos centenares de dolar por cabe-
za comercializada.

La faena continia disminuyendo en Es-
tados Unidos, ya que los frigorificos no
hacen ofertas agresivas debido a que
SUS margenes permanecen en terreno
negativo. Los corrales de engorde en
su mayoria se han mantenido firmes en
los precios solicitados y el resultado en
las Ultimas semanas ha sido un merca-
do sin una tendencia definida, dijo el
portal estadounidense Drovers.

Los resultados econémicos de la Ultima
semana de julio dan cuenta de la situa-
cién. Para la semana que terminé el 29
de julio, los feedlots tuvieron ganancias

de cerca de $443 por cabeza, estables
respecto a la semana anterior. En con-
traste, los margenes de los frigorificos
cayeron aln mas en nUmeros rojos
con pérdidas promedio de alrededor
de $102 por cabeza, $21 méas que la
semana anterior.

El ganado vendido por los corrales
estadounidenses esa semana tuvo un
costo total de alimentacion de $ 578
por cabeza, 12% mas que los $ 512
para el ganado vendido la misma se-
mana hace un ano. El costo total es-
timado para terminar un novillo fue de
$2.156 por cabeza, 12% mas que la
estimacion del afno pasado de $1.895
por cabeza.

La faena de ganado terminado en co-
rrales estadounidenses totalizd un esti-
mado de 487.722 esa semana, 30.000
menos que la misma del afno pasado.
La utilizacion de la capacidad de la in-
dustria frigorifica se estimd en 85,3%
en comparacién con el 90,6% del afo
pasado.

Una de las consecuencias de esta si-
tuacion es la calda en los precios de
las acciones de la industria frigorifica
que opera en Estados Unidos. En el
caso de Tyson Foods, JBS y Marfrig,
que tienen una porcién grande de su
operativa en la plaza estadounidense,
el precio de las acciones bajé en el en-
torno del 10% en lo que va de 2023. NR
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POLITICA COMERCIAL

Por Andrés Oyhenard
andres@tardaguila.com.uy
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El experto en Relaciones
Internacionales, Ignacio
Bartesaghi, durante su
presentacion en reunién
organizada por la ACG en
el hotel Dazzler, en Colonia
del Sacramento.

Apertura comercial:
“El sector privado tiene
que presionar mas”

Ignacio Bartesaghi dio su vision sobre la insercion internacional
de Uruguay y sus debes en una charla organizada por la ACG

A juicio del doctor en Relaciones In-
ternacionales y profesor de la UCU, Ig-
nacio Bartesahgi, es muy factible que
el gobierno de la administracion Lacalle
Pou culmine su gestién sin lograr gran-
des avances en materia de apertura
comercial y reclamd al sector privado
para que presione mas a los gobiernos
para obtener resultados concretos.

El experto expuso el lunes 8 de agos-
to en el hotel Dazzler de Colonia lue-
go de la reunién semanal de precios
de la Asociacion de Consignatarios de

“Tenemos embajadas poco
potentes; no hay ideas. Estamos
focalizados en pocos mercados

y no en los nuevos”

Ganado (ACG), que se realizé en ese
departamento. La charla se titulé Cémo
mejorar la insercion del sector carnico.
El especialista en comercio internacio-
nal realizd un repaso de la agenda de
insercion del pais en un contexto global
convulsionado.

Bartesaghi aseguré que Uruguay “no

tiene la capacidad” ni la opcién de ce-
rrar acuerdos bilaterales mientras con-

Asia como motor

“El 70% del crecimiento mundial en 2023 se dara en Asia Pacifico. Las verda-
deras transformaciones se estan dando en Asia Pacifico”, afirmé el experto.
Anadié que India ya esté creciendo a tasas superiores a China 'y que es un
mercado “dormido” que pronto se va a despertar, ya que este ano superd a
China como el pais més poblado a nivel global.

“Indonesia se esta despertando y tiene 270 millones de habitante, Vietnam
tiene méas de 100 millones y Filipinas 115 millones. El sudeste asiatico tiene
una poblacion de 600 millones y crece a una tasa promedio anual del 5%”,
enfatizé Bartesaghi.

En ese sentido, considero vital que el pais redefina su estrategia, ya que para
2030 las principales potencias econémicas seran China, India, Estados Uni-
dos e Indonesia, mientras que Africa duplicara su poblacién. “América Latina
puede tener un rol a jugar ahi por la cercanfa con ese continente”, planteo.

Sobre la necesidad de insistir con China, el experto afirmé que “todo el mun-
do comercia con China. El empresario quiere hacer negocios”.
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tinle como miembro pleno del Merco-
sur. “Que el sector privado presione un
poquito mas para ver como hacemos”,
reclamo el especialista. En ese senti-
do, recordd que competidores directos
como Nueva Zelanda y Australia siguen
ganando espacio en materia de acceso
a mercados a los que exportan (Asia y
la Unién Europea).

El experto considerd que salvo un
“milagro de voluntad” politica podra
cerrarse el TLC entre el Mercosur y la
Unién Europea este semestre. Ade-
méas, dijo que tampoco ve viable que
Uruguay pueda tener éxito en su plan
para ingresar al Acuerdo Transpacifico.

“Nos quedan las aperturas sanitarias;
hay cosas para hacer”, considerd. En
ese sentido, dijo que Uruguay debe

Salvo un “milagro de voluntad”
politica podra cerrarse el TLC
entre el Mercosur y la Union

Europea este semestre

prepararse para cumplir con las nor-
mas ambientales y ver si efectivamente
‘podemos demostrar que nuestra pro-
duccién agropecuaria” podra ingresar
a esos mercados. “No es tan facil cal-
cular la huella de carbono”, advirtio.

“Salgamos de la comodidad. Me gusta-
ria un sector privado reclamando alguin
cambio y resultado. El gobierno dejéd
todo en la cancha, pero es altamente
probable que el sector privado tenga
las mismas condiciones de acceso que
hace cinco afos atras”, concluyé.

El experto planted mirar méas al sudeste
asitico y a destinos como India, al que
hoy préacticamente no se le presta aten-
cién. “Nos queda el viaje del presidente
(Lacalle Pou) a China en noviembre y
no mucho més. No hay nadie pensan-
do en India a 10 afos. Alguien tiene
que pensar varios pasos para adelan-
te. Tenemos embajadas poco potentes;
no hay ideas. Estamos focalizados en
pocos mercados y no en los nuevos”,
aseguro.



Siglo XXI
“convulsionado”

A juicio del experto, el siglo XXI viene
mostrando eventos cada vez “mas dis-
ruptivos” y aseguré que todo parece
indicar que con la guerra entre Rusia y
Ucrania “no se toco el fondo”.

Bartesaghi considera que a nivel global
se esta dando una “reorganizaciéon” de
las cadenas de produccién donde se
esté discutiendo si las industrias vuel-
ven a su lugar de origen. “Este proce-
so va lento. El desacople entre China
y EEUU es lento. Esto es lo verdade-
ramente relevante a nivel del comercio
internacional”, machacé.

“Hoy es dificil pensar que tengamos
una guerra en Taiwan, pero no pode-
mos decir que no va a ocurrir (EEUU vs
China). Si ocurre, afectaré a los merca-
dos, incluido Uruguay”, lanzé.

Sobre la guerra en Ucrania, considerd
que es de “dificil resolucion” a corto
plazo porque no hay incentivos para
que se llegue al fin del fuego.

A CAMPO O A CORRAL LA MEJOR OPCION DE 'r

VENTA DE SU GANADO ESTA EN PANDO

y trabajo 100% uruguayo
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Los competidores juegan

A nivel comercial, Bartesaghi considerd que es probable que a futuro se
reduzca la carga arancelaria promedio, pero aparezcan mas restricciones
ambientales para ingresar a los distintos mercados. “Los distintos sectores
deberfan pensar como vamos a cumplir con esos estandares que hoy son
voluntarios pero que seran obligatorios”, alerto.

En ese sentido, advirtié que Uruguay hace 10 afios que “no mete un gol
de media cancha” en materia de avances sanitarios y que competidores
directores como Brasil, Paraguay y Argentina “lo estan alcanzando” en su
estatus. “Esos paises estan abriendo mercados y es una amenaza muy
fuerte porque siempre nos jactamos que estabamos en la punta”, recordé.

Bartesaghi dijo que desde el INAC se tiene la vision que a futuro el diferen-
cial se tendra en materia de normas ambientales, algo sobre lo cual planted
ciertos reparos. Ademas, recordd que hoy Uruguay todavia tiene en el debe
la apertura de mercados centrales para el acceso de carne con hueso.

Consider6 esencial abrir mercados del sudeste asiatico como Indonesia,
Filipinas, Vietnam y Tailandia porque son “los méas dinamicos en la impor-
tacion de carne bovina refrigerada”. Ademas, recordd que por distintos
motivos sigue sin poderse destrabar la certificacion bajo el rito Halal para
acceder a mercados como Indonesia o Malasia.

“Se ha seguido trabajando en lo sanitario, pero hace falta una vision estra-
tégica”, reclamo.

A su juicio, se requiere de una “promocion comercial” mas agresiva para
saber qué esta pasando con el consumo de carne en paises como Filipinas
o China, donde hoy esté el motor del consumo de carnes.

“Lo que quieren los paises son cadenas de suministro seguros. Uruguay
tiene potencial, salgamos de la comodidad”, finalizo.

NEGOCIOS RURALES |13

FRIGORIFICO

A CAMPO O A CORRAL
LA MEJOR OPCION DE
VENTA DE SU GANADO
ESTA EN PANDO
L
7 -

R

IGORIFICD

ANDO

Empresa familiar de capital | DEPARTAMENTO DE HACIENDAS: TELS: 2292 7826 - 099 68 55 70 - Email: haciendas@fmp.com.uy

Ruta 84, Pando, Uruguay | Tel.: 2292 2093 | www.fmp.com.uy




STOCK
Por Rafael Tardaguila
rafael@tardaguila.com.uy
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Hay unos 300 mil

vacunos mas

Los datos preliminares de existencias de bovinos y ovinos se daran

° oo

a conocer durante la edicion 2023 de la Expo Prado

El director del Sistema Nacional de
Informacion Ganadera (SNIG), Gabriel
Osorio, dijo que los resultados preli-
minares de las existencias bovinas y
ovinas se daran a conocer durante la
Expo Prado, en la primera quincena de
setiembre. En ese momento se tendra
el primer dato certero de la cantidad
de animales en el pais al pasado 30 de
junio, insumo clave para tirar lineas ha-
cia adelante acerca de como se estara
comportando la oferta de animales a
faenay la exportacion de carnes.

El Ministerio de Ganaderia no repetira
el error del aflo pasado, cuando realizd
una primera estimacion del stock po-
cos dias después de haber culminado
el periodo de recepcion de las declara-
ciones juradas y el error supero el mar-
gen de error estadistico. Contra toda
lbgica —teniendo en cuenta el récord
en la salida de animales a faena— se
habfa estimado un stock de vacunos
estable respecto al ano anterior, algo
que fue corregido cuando se contd
con los datos preliminares.

Es un hecho que el stock bovino au-
menté durante el ejercicio 2022/23. Por
un lado, hubo un drastico descenso de
la faena, que pasoé del récord de 2,74
millones en 2021/22 a 2,15 millones;
una caida de 570 mil animales. A su

vez, la exportacion en pie, mas alla del
aumento en el primer semestre del ano,
en la comparacion entre ambos ejerci-
cios se dio una leve contraccion, dado
que en el segundo semestre de 2022
la salida de vacunos vivos habia sido
practicamente nula.

Por lo tanto, mas alla de que es previsi-
ble que haya habido un aumento en la
mortandad por el impacto negativo de
la sequia sobre la condicion corporal
de los animales, la salida de animales
del sistema sufri¢ una fuerte caida.

A eso se agrega la expectativa de una
muy buena pariciéon y destete de ter-
neros. La tasa de prefez de 2022, de

Dada la drastica caida de la
faena es factible que se dé un
cierto enlentecimiento en la
tendencia al rejuvenecimiento
del rodeo

acuerdo con el Taller de Gestacion de
INIA, habfa alcanzado un récord de
80%. Por lo tanto, con la merma que
siempre hay entre prefiez y destete, la
cantidad de terneros que fueron conta-
bilizados el 30 de junio casi sin dudas
superd los 2,9 millones de cabezas.



Restando las salidas y sumando el in-
greso de animales al sistema, el rodeo
vacuno habrfa crecido en unos 300-350
mil animales al entorno de los 11,86 mi-
llones.

Es més dificil tener una idea de la com-
posicion de ese rodeo, cémo evolu-
cionaron las distintas categorfas, pero
dada la drastica caida de la faena es
factible que se dé un cierto enlenteci-
miento en la tendencia al rejuveneci-
miento del rodeo. De todas formas,
teniendo en cuenta como viene evolu-
cionando el rodeo vacuno en el palis,
serfa una pausa en una tendencia que
deberfa retomarse en anos siguientes.

Respecto a los ovinos, a lo que se le
prestara atencion cuando el MGAP dé
a conocer los datos preliminares en el
marco de la Expo Prado es si se perfo-
r6 el piso de los 6 millones de cabezas.
El ano pasado se contabilizaron 6,13
millones y la extraccion ha sido eleva-
da, con un nimero de envio de ovejas
a faena particularmente preocupante.
En principio parece probable que se
perfore ese piso. NR
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La tendencia de aumento no se mantendra el
ano proximo
Para el ejercicio 2023/24 en el que se esta transitando ahora es muy pro-
bable que se produzca una reduccion en el rodeo vacuno, dado que la
paricién que se avecina se vera mermada por el impacto de la sequia en
el rodeo de cria durante el entore. El Taller de Gestacion de INIA de este
ano informd sobre una tasa de prefiez en el rodeo diagnosticado con un
descenso de 9 puntos porcentuales respecto al ano anterior, por lo que el
destete tendera a situarse poco por encima del 60%. La cantidad de terne-

ros a ser contabilizados al 30 de junio del afo que viene seguramente sera
de unos 300 mil menos, en el orden de 2,6 millones.

Las condiciones del mercado internacional en el arranque del ejercicio y
las expectativas de evolucion de la economia de China no permiten ser
demasiado optimistas en cuanto a una presion compradora intensa que
traccione, por lo que la faena tenderfa a evolucionar en niveles cercanos
a los 2,2 millones de vacunos. Falta mucho camino por recorrer, pero ese
ndmero es una primera aproximacion.

En estas condiciones, el rodeo vacuno al final del ejercicio 2023/24 podria
descender en unas 100 mil cabezas.
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ENTREVISTA A

CARLOS MAURO FUIDIO

Por Andrés Oyhenard
andres@tardaguila.com.uy

Ing. Agr. Carlos Mauro
Fuidio, presidente de

Frigorifico Casa Blanca.
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“China se sigue mostrando

muy erratica”

El presidente de Frigorifico Casa Blanca analiz6 la coyuntura del

mercado carnico y sus perspectivas para el segundo semestre

En entrevista con Negocios Rurales
el Ing. Agr. Carlos Mauro Fuidio, presi-
dente de Frigorifico Casa Blanca SA,
dio su visién sobre el mercado de la
carne. Asegura que hoy no hay “certe-
zas” de que la demanda y los precios
de la carne vacuna vayan a mejorar
para el segundo semestre. “Nuestros
clientes nos transmiten que estan con
mucho stock”, advierte. A su vez, Chi-
na, el principal mercado para Uruguay,
viene mostrando sefales “erréticas” en
su nivel de demanda.

¢ Qué evaluacion se hace de la foto
actual del mercado de la carne va-
cuna? Estamos cerrando una pos-
zafra un poco atipica donde los
precios de la hacienda han caido y
también donde la oferta parece no
ser abundante.

Si, es asi. Los precios de la hacienda
responden béasicamente al compor-
tamiento de nuestros tres principales
compradores (China, Unién Europea,
América del Norte). Todos estos mer-
cados han sido afectados por un freno
de la economia, un aumento general
de la inflaciéon y una disminucién en el
consumo. En ese contexto, hubo una
readecuacion de precios, que ain no
tenemos la certeza de cuando ni como
va a terminar.

Algunos agentes visualizan un se-
gundo semestre algo mas alentador
para las exportaciones, ;comparte
esa perspectiva?

No. China se sigue mostrando muy
erratica; con semanas donde los im-
portadores muestran mas avidez vy
semanas donde se muestran mucho
mas frios. No hay sefales claras que
garanticen una mayor demanda para
el segundo semestre. Por supuesto, se
puede dar, pero también se puede dar
lo contrario.

Hay que esperar. Nuestros clientes nos
transmiten que estan con mucho stock
y que es muy lenta la salida de casi to-

“No hay senales claras que
garanticen una mayor
demanda para el segundo
semestre”

dos los productos. El aumento del con-
sumo chino, que todo el mundo espe-
raba se diera luego de la pandemia, no
se ha concretado. Y la carne se sigue
acumulando en los depositos de frio.

Los productores dicen que hay po-
cos incentivos y senales para en-



cerrar en corrales en este segundo
semestre. ¢Es factible que se dé
una baja considerable en la oferta
de estos animales a corto plazo?

La industria solo es un intermediario
entre el productor y el consumidor. Si
la demanda, por diferentes razones,

baja el interés por un tipo de producto,
es légico pensar que a corto/mediano .
plazo, la oferta de ese producto dismi- Chile es un mercado

nova relevante para Casa Blanca

Casa Blanca ha tenido en Chile un mercado relevante dentro de su
estructura de negocios. ¢Se han logrado cerrar negocios para esta
zafra por las fiestas patrias?

Efectivamente, Chile siempre fue un mercado muy importante para Fricasa.

¢Cual diria que hoy es el principal
desafio que tiene la industria frigo-
rifica en Uruguay?

El de siempre, mantener felices a nues- Lo conocemos mucho y tenemos una relacion muy estrecha con nuestros
tros clientes. Felices en el sentido de clientes. Las fiestas patrias chilenas (18 y 19 de setiembre), son el momen-
cumplir en tiempo y forma, con un pro- to de mayor consumo de carne del ano. Y se van preparando con mucha
ducto sano, sabroso y que fue produci- anticipacion; los negocios para esas fechas se concretaron sobre principios
do de forma amigable con el medioam- de julio.

biente. Ese es el desafio de todos los

dias
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ECONOMIA

El presidente del INAC, Con-
rado Ferber, el ministro de
Ganaderia, Fernando Mattos,
y el presidente del BROU,
Salvador Ferrer, durante la
firma del acuerdo.
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Apoyo financiero para
carnicerias del interior

INACy el BROU pretenden mejorar las instalaciones comerciales
con un plan de promocion de inversiones con beneficios en la tasa

de interés

N RANCEg

——————
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El Banco Republica y el Instituto Na-
cional de Carnes (INAC) disponibiliza-
ron un financiamiento para un plan de
promocién de inversiones con acceso
a crédito mediante un Fideicomiso de
Garantfa que permitira movilizar una li-
nea de crédito en las mejores condicio-
nes de mercado, en base a un acuerdo
con BROU y Republica AFISA.

El convenio fue firmado en la sede del
Banco por el presidente de la institu-
cién, Salvador Ferrer, el presidente de
INAC, Conrado Ferber, y conté con
la presencia del ministro de Ganade-
ria, Fernando Mattos, el subsecretario
Ignacio Buffa y el vicepresidente de
INAC, Guido Machado.

Luego de auditados y mapeados los
puntos de venta de carnes en el territo-
rio, INAC identifico 1.200 que requieren
inversiones para adecuarse a los es-
tandares de habilitacion. Este numero
corresponde aproximadamente al 74%
de las carnicerias del interior del pais.
Se ha generado un mecanismo para
una primera etapa de adecuacion a los
requisitos actuales de locales y reno-
vacion de equipamiento. En funcion de
la demanda que se verifique desde el
sector se podran ampliar estos benefi-

Los créditos disponibles se
podran otorgar hasta en 3 anos
y habra beneficios en los costos

de los primeros 2 aiios

cios a un mayor nimero de comercios.

También tendran la oportunidad de ac-
ceder las carnicerfas que ya cuentan
con todas las condiciones estructura-
les para que puedan instalar en el local
un area de elaboracion de acuerdo a la
normativa vigente.

INAC apoyara el desarrollo de aquellas
carnicerias y pollerias del interior del
pais que han cumplido con las condi-
ciones del Registro Unico Nacional de
Carnicerias (RUNEC).



Los créditos

Los créditos disponibles se podran
otorgar hasta en 3 afos y habra be-
neficios en los costos de los primeros
2 anos, en base al cumplimiento del
pago y del avance de las mejoras de
infraestructura acordadas.

Una tasa bonificada con devolucion de
interés de acuerdo al buen cumplimien-
to crediticio y evoluciéon de la adecua-
cién, hacen de este fondo una oportu-
nidad para el sector, con muy buenas
condiciones.

Este beneficio forma parte del plan de
desarrollo y profesionalizacién que in-
cluye la actualizacion del registro de
puntos de venta de carnes ante INAC,
las capacitaciones de operarios y aho-
ra genera otro hito con las inversiones
de aquellas carnicerias que requieren
un cierto nivel de adecuacion.

El ministro Mattos destac6 como un
gran avance la iniciativa, porque permi-
tira disminuir las asimetrias en el siste-
ma de venta de carnicerias de Uruguay
y recordd que en la Ley de Urgente
Consideracion (LUC) se determiné que
la habilitacion de los comercios vende-
dores de carne del interior pasara a la

La culminacion de un largo proceso

El presidente de INAC expresé que se trata de la culminacion de un largo pro-
ceso de adecuacion e incorporacion de carnicerias del pafs, y que, a través
de la intermediacion de Republica AFISA y un fondo de garantia que aporta
el INAC, deberan cumplir con la nueva normativa a partir de 2024.

Ferrer, titular de BROU, consideré que el acuerdo interinstitucional da sus-
tento a la necesaria reconversion, modernizacion y actualizacion de este tipo
de comercios y aporta una soluciéon de financiamiento a estos procesos que
validara el INAC.

Asimismo, recordd que el BROU financiara hasta en 36 meses la compra de
maquinaria y equipamiento de los establecimientos y también otorgara una
linea de financiamiento para capital de trabajo con hasta 1 afo de plazo.
Inform6 que el instituto se hara cargo de la devolucion de intereses de los
primeros 24 meses del convenio al comerciante que haya tomado el financia-
miento y aportara hasta 80% de las garantias que pueda necesitar el banco
para otorgarlo.

El asesoramiento para lograr esta oportunidad se realiza a través del teléfono
0800 4622 y el mail gmi@inac.uy

orbita del INAC, cuando con anteriori-
dad correspondia a las intendencias.
Esta situacion generaba diversidad de
estandares en materia de inocuidad
del producto, equipamiento y calidad
edilicia, que quedd en evidencia en el
relevamiento anteriormente menciona-
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GREMIALES

El exy el actual presi-
dente de la Sociedad de
Criadores de Hereford
del Uruguay, Fernando
Alfonso y Nicolas Shaw.
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Shaw asumio la
Presidencia de la Hereford

La directiva pondra énfasis en varias lineas de trabajo, incluyendo
la Central de Pruebas, “un distintivo” de la raza

El ingeniero agronomo Nicolas Shaw,
productor del departamento de Rocha
y titular de la cabana Don Jacinto, asu-
mié como presidente de la Sociedad
de Criadores de Hereford del Uruguay
(SCHU), institucion que encabezara
hasta 2025.

Hace varios anos que Shaw integra la
Directiva de la gremial. “Se esté traba-
jando en proyectos de largo aliento, en
lineas de programas que suceden a las
directivas, y eso es bueno para la ins-
titucién”, dijo, consultado por Informe
Tardaguila.

Respecto a los objetivos planteados,
dijo que “la idea, en lineas generales,
es seguir las lineas de trabajo, que son
varias. La linea de investigacion, de ge-
neracion de informacioén, todo lo que
permita nuestra Central de Pruebas,
que ha sido un distintivo y que ofrece
informacién e insumos a la ganaderia
nacional para la toma de decisiones. Ir
incorporando a la evaluacion genética
las nuevas caracteristicas de importan-
cia econdémica que vayan surgiendo.
Esto es vital para tener progreso gené-
tico”, recalco el presidente de Hereford.

Shaw se refirid también al trabajo con
la institucionalidad agropecuaria, tanto

ROEOA)

CX

T

1 HEREFOI
- URUGUA

empresas privadas como instituciones
del medio, sean publicas o privadas.
“Es una buena cosa que la ganaderia
tenga una amplia institucionalidad. Es
importante no cortarse cada uno por su
lado con actividades y propuestas, sino
trabajar de forma aunada en la busque-
da de objetivos comunes de manera de
generar mejores resultados, mas infor-
maciéon y mas impacto”.

La oferta genética, asi como la agro-
pecuaria, ha cambiado mucho en los
ultimos 10-15 anos. Actualmente hay
decenas de empresas que ofrecen

“Es importante trabajar
de forma aunada en la
bisqueda de objetivos
comunes de manera de generar
mejores resultados, mas
informacion y mas impacto”

genética de muchas razas. “Eso esta
muy bien para la ganaderia, porque no
hay una raza que sea mejor que la otra,
cada sistema productivo demandara la
genética que le quede mejor para sus
objetivos de produccion. Pero nosotros
confiamos en que la nuestra es una he-



rramienta fortisima, tanto por las pro-
pias caracteristicas de la raza, porque
se adecua muy bien a nuestro territo-
rio, sus caracteristicas de mansedum-
bre, habilidad materna, entre otras, y
asi llegar con animales que nos den
los cortes que nos demanda la expor-
tacion, manteniendo un animal mode-
rado que tenga buena eficiencia pro-
ductiva y reproductiva en el campo”.

Desde el ano 1992 Shaw trabaja en
un establecimiento familiar en el de-
partamento de Rocha. En 2000 tuvo
la oportunidad de quedarse con unos

“Nuestra raza es una
herramienta fortisima, por
sus caracteristicas de
mansedumbre, habilidad
materna, porque se adecua
muy bien a nuestro territorio”

vientres pedigri de la liquidacion de la
cabafia Don Jacinto, en Paysandu, y
ahi empezé “esa odisea genética” con
la cabana que lleva el mismo nombre
de la que tenfa la sanducera. NR
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Alfonso le paso raya a su gestion
como presidente de la Hereford

El productor de Durazno Fernando Alfonso ejercié la Presidencia de la So-
ciedad de Criadores de Hereford del Uruguay (SCHU) entre 2021 y 2023. En
didlogo con Negocios Rurales enumer6 algunas de las cosas mas salientes
que se impulsaron en el periodo y algunos caminos a seguir.

“Uno de los principales objetivos al asumir era generar un compromiso de que
mas gente se integre a trabajar y promocionar la raza. Eso se cumplié con
creces, con varias comisiones de trabajo funcionando activamente”, expreso
Alfonso. “Comunicacion, Marketing y Eventos, Carne Hereford, Mejoramiento
Hereford, se cred una para el seguimiento a pantallas y certificaciones, que
realizé un muy buen trabajo”.

El segundo punto, de promocionar y difundir la raza, también se cumplié. “Hici-
mos innumerables jornadas de extension, mas de una por mes”, explico.

Otro aspecto al que se le hinco el diente durante la administracion Alfonso fue
“profesionalizar muchas de las areas de gestion que tiene una gremial como la
Hereford, con 350 socios que hay que atender, y un montén de temas adminis-
trativos que se han profesionalizado y unificado”.

Ademas, se conformé “un muy buen equipo de trabajo, que en este tipo de
instituciones es muy importante”.

Consultado respecto a lo que queda por hacer, Alfonso dijo que son “un mon-
ton de cosas. La raza no esta en la misma posiciéon que tenfa hace algunos
anos en el pafs, que era casi hegemonica. Hoy estamos con un desafio muy
lindo de comunicar cuéles son las virtudes que tiene la raza, que ya las sabe-
MOsS en su version pura, pero comunicar ademas qué tiene como raza para
cruzas y lograr ese vigor hibrido y esos kilos extras que todos sabemos tienen
las vacas caretas. Hay un desafio grande para que el productor entienda cémo
lograr ese vigor hibrido”, dijo el hasta ayer presidente de la SCHU.
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EXPOSICIONES

Expo Prado calienta

los motores

La principal muestra ganadera, agroindustrial y comercial del
pais ajusta sus detalles para una nueva edicion

La 1182 Exposicion Internacional
de Ganaderfa y Muestra Agroindustrial
y Comercial més grande del pals, la
Expo Prado 2023, esta a la vuelta de
la esquina y sus organizadores confian
en repetir el muy buen desempeno que
tuvo la pasada edicién. La Expo tendra
lugar entre el 8 y el 17 de setiembre

préximo.

Sorpresa con preinscripciones

Las preinscripciones de animales para la participacion en la Expo Prado
cerraron en la primera semana de julio y ahora se esta en la etapa de
confirmacion. “Teniendo en cuenta lo que es la situacion climatica que se
atraveso y lo que fue la exposicion del afo pasado, esperabamos una baja
mayor”, destacé Ferber.

Hubo una reduccion en el orden del 8% en el total de animales que se pre-
inscribieron para participar de la edicién 2023 de la Expo Prado.

“El empuje de los expositores ganaderos es muy fuerte. Se demuestra que
hay un negocio después del Prado. Los que estan en la genética conside-
ran que tienen que estar presentes”, comenté Ferber.

Uno de los positivos que sobresalié en las preinscripciones fue el creci-
miento que tuvo la raza Hereford, que tuvo uno de los nimeros mas altos
de los Ultimos anos. El Angus, por su lado, se mantiene en un nimero
estabilizado como la raza con mayor presencia en la Expo, al tiempo que el
Brangus se consolida con mayor fuerza como la tercera raza en cantidad
de animales. NR
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Rafael Ferber, director de Exposiciéon de
la ARU, dijo a NR que la edicion 2022
cerrd con un “balance excelente”. Eso
hizo que las reservas para acceder a
lugares comerciales para participar de
la muestra sufriesen pocos cambios,
ya que inmediatamente de culminada
la Expo se inicia la negociacion para

Hubo una reduccion
en el orden del 8% en el total
de animales que se
preinscribieron

la participacion en la siguiente edicion.
“Quizés quedaron algunos espacios
que se liberaron, pero se colocaron ra-
pidamente”, aseguro.

Ferber admite que 2023 tiene sus di-
ferencias respecto al 2022 porque la
produccion agropecuaria viene de un
“afo muy dificil”, por lo que habra que
trabajar mucho y escuchar los planteos
del sector.

“La esencia de la edicion 2023 va a ser
la misma, hay algun pequefo cambio
en el disefio”, adelanté Ferber. NR
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“Los argentinos estan
activos en busca de campos”

El consignatario del litoral sur habl6 sobre la realidad del mercado
ganadero, las perspectivas para la zafra lechera y la compraventa de

tierras

¢ Cual es la vision que tenés sobre
la realidad del mercado ganadero
practicamente ya pasando lo mas
duro del invierno?

Venimos de un afo totalmente atipico,
con todas las particularidades de una
seca y donde realmente la zona del li-
toral sur ha sido de las mas castigadas
y la mas aletargada para empezar a
llover. Sobre el mercado ganadero, se
podria decir que recién se estd como
acomodando la ecuacion entre ofer-
ta y demanda. En lo que respecta al
mercado del gordo, todavia hay poca
oferta.

Ahora esta apareciendo algo més,
pero viene con ciertas demoras si lo
comparamos con otros anos. Los va-
lores también recién se empiezan a
acomodar.

En cuanto a la reposicién, es un afo
que te diria que sobre todo en la zona
del litoral sur, Colonia y Soriano, que
suele ser es un poco contraciclica,
aparece de repente la oferta antes que
en el resto del pais. Un poco también
capaz por la calidad de los campos.
Se esta notando bastante movimien-
to de demanda nuevamente por la
reposicion; en los Ultimos dos meses
habfa dificultad para colocar todas las
categorias. También ya se esta comen-
zando a armar la zafra de ganado le-
chero de primavera, que tiene mucha
incidencia por la zona donde estamos
ubicados.

¢Y como estas viendo el arranque
de esta zafra? Hay una perspectiva
de que el precio de la leche sea in-
ferior para esta primavera.

Estoy avizorando una buena zafra de
ganado lechero para la proxima prima-
vera. Los productores estan enfocados
en adquirir ganado que esté proximo a
entrar en produccion. Esta época nos
brinda la oportunidad de aprovechar
la primavera no solo para incrementar
la produccioén de leche, sino también
para hacer frente a compromisos fi-
nancieros pendientes y cuentas de la

Ultima sequia. Aunque existe la pers-
pectiva de una posible correccién a la
baja en el precio de la leche, considero
que el mayor temor recae en la falta de
agua y las condiciones climéticas, ya
que estas variables pueden tener un
impacto mas inmediato en la produc-
cion.

Més alla de sus subas y bajas, el pre-
cio de la leche debe ser evaluado en un
contexto anual y a més largo plazo. En
momentos criticos, algunos producto-
res tuvieron que reducir temporalmente
la cantidad de vacas en los tambos de-
bido a la sequia, pero actualmente, con
la posibilidad de una produccién méas
econémica gracias a los verdeos, es-

“Estoy avizorando una buena
zafra de ganado lechero para la
proxima primavera”

tan volviendo a aumentar su capacidad
productiva. Este aumento se refleja cla-
ramente en la produccion creciente de
leche semana tras semana que hemos
observado en el Ultimo tiempo.

En el horizonte, nos aguarda una za-
fra en la que ya se encuentran mas
de 1.000 vacunos dando vueltas para
ser rematados en los proximos 20 a 25
dias.

¢ Como esta la dinamica del merca-
do inmobiliario? ¢Hay un freno en
los negocios dado el contexto ac-
tual?

La dinamica de ventas de campos ha
disminuido considerablemente, con
una actividad menos enérgica com-
parada con el afo pasado. En ese
entonces, tenfamos dos mercados ac-
tivos para los campos. Por un lado, la
demanda nacional mostraba un interés
considerable, ya que los precios agri-
colas, los valores de la leche y los pre-
cios del ganado eran favorables. Esto
llevé a muchos productores a acceder
a préstamos a largo plazo del Ban-
co Republica, con planes de comprar



tierras y expandirse quizas con algun
campo lindero o cercano.

Por otro lado, tenés al inversor extran-
jero, principalmente el argentino que
ya tiene una pata en Uruguay y esta
interesado en invertir y expandirse,
posiblemente debido a la situacion
socioecondmica en Argentina. Estos
inversionistas, que en su mayoria son
productores, son los que hoy buscan
oportunidades en Uruguay y demues-
tran una alta demanda en comparacion
con los productores locales.

Los uruguayos se encuentran mas
cautelosos. Estan esperando a que
la situacion financiera se estabilice y
los cultivos de invierno demuestren
su rendimiento. La inversion de los
productores locales se ha frenado un
poco mientras tratan de focalizar sus
recursos en otras areas. En cambio, los
inversionistas extranjeros siguen intere-
sados en adquirir tierras en Uruguay y
se han colocado algunos campos en
los Ultimos meses. Hay muy poca oferta
a nivel palfs y los precios no han bajado
nada. Estos inversionistas calculan la
rentabilidad entre lo que pagan actual-
mente en concepto de arrendamiento
versus lo que costarfa comprar el cam-
po. Si esa inversion arroja alrededor de
un 3% de rentabilidad, la ecuacion les
cierra 'y contribuye a que los valores de
los campos se mantengan estables.NR
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Frigorifico Casa Blanca S.A.;

En el mercado todavia hay
terneros comprados caros

¢Como le ha pegado la sequia a la produccion agricola del litoral y
la pésima zafra de verano? ¢Cedio algo de espacio la agricultura a
otros rubros como la ganaderia, por ejemplo?

Ha sido al revés, no creo que haya bajado el érea. Sf hemos sido testigos
de un cambio en la dinamica de cultivos este ano. Se observa una dismi-
nucion en la diversidad de cultivos, siendo el trigo y la cebada los protago-
nistas claros en detrimento de la canola. Ademas, se ha aprovechado la
oportunidad de los verdeos. Hay que recordar que todavia hay terneros en
el mercado que fueron adquiridos a precios del ano pasado, lo que fue una
inversion considerable en aquel momento. Sin embargo, los productores
han encontrado formas de gestionarlos eficientemente, engordandolos y
esperando el mejor momento para obtener un precio favorable. En aquel
momento el ternero valia US$ 3 o mas por kg. La gente que tiene ese plan-
teo agricola-ganadero opt6 por hacer algin puente verde de avena para
darle comida a esos animales. En el ambito de la agricultura y la ganaderia
combinadas, se nota un mayor énfasis en los cultivos de invierno este afo
para subsanar la caja por el golpe que dejo la Ultima zafra de soja y asf
preparar de mejor manera los campos para la proxima zafra agricola.

Por otro lado, es destacable el buen estado de los campos, que han logra-
do recuperarse gracias a la absorcion de las horas de calor y sol durante la
sequia. Aunque hace falta un poco de agua para completar el panorama,
los cultivos de invierno estan presentando un desempefno muy positivo.
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TRIBUTOS

Por Cr. Elias Garcia

Beneficios tributarios de
los proyectos de inversion

El presente articulo de Estudio Nopitsch y Asociados analiza quié-
nes y de qué forma pueden acceder a descuentos tributarios por

inversiones

En el presente articulo comentaremos
los incentivos tributarios por inversio-
nes en Uruguay, que se enmarcan en
la Ley 16.906 del 20 de enero de 1998,
reglamentada por el Decreto 268/020
que entré en vigor en octubre 2020.

Este régimen establece la posibilidad
de presentar proyectos de inversion a
todos los sectores de actividad y cum-
pliendo o asumiendo determinados
compromisos se obtienen importantes
beneficios relacionados con el impues-
to alarenta (IRAE).

Ademas del beneficio de IRAE, que sin
duda en la mayoria de los casos es el
mas atractivo, hay otros adicionales,
como exoneracion de Impuesto al Pa-
trimonio en el caso de los bienes mue-
bles por toda su vida Util y la obra civil
por 10 anos en el interior, exoneracion
de los tributos aduaneros en la impor-
tacion para bienes no competitivos con
la industria nacional, devolucion del IVA
en plaza de materiales y servicios para
obras civiles y por la compra de bienes
muebles objeto del proyecto.

Para acceder a los beneficios las empresas deben alcanzar como minimo 1
punto entre todos los indicadores, sin considerar el indicador Descentraliza-
cién. Por ejemplo, si obtiene 5 puntos en el indicador Tecnologias Limpias,
como el indicador pondera un 20% obtendria el puntaje minimo exigido para
que el proyecto de inversion sea aprobado.

Con este proyecto que obtiene el minimo puntaje se logra una exoneracion
de IRAE equivalente al 35% del monto de la inversion elegible y un plazo de 5
anos para utilizar dicha exoneracion, con el tope de exoneracion del 90% del
IRAE que se genere en cada ejercicio.

De los Indicadores establecidos, solo con los Indicadores Generaciéon de
Empleo y Aumento de Exportaciones la empresa asume un compromiso fu-
turo que lo tiene que mantener por tres ejercicios. En el resto de los indicado-
res, con ejecutar la inversién es suficiente.
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¢Quiénes pueden
acceder?

En el articulo 1° del Decreto se estable-
ce quiénes pueden acceder a los be-
neficios y se hace mencion a los contri-
buyentes de IRAE que posean ingresos
gravados por este impuesto. Por lo tan-
to, no pueden acceder a este beneficio
los contribuyentes de IMEBA que opten
por dejar definitivo ese impuesto.

En lo que refiere a las inversiones que
pueden ser objeto de presentaciéon de
un proyecto de inversion, el articulo 3
del Decreto 268/020 define el alcance
objetivo e incluye:

- bienes corporales muebles destina-
dos directamente a la actividad de la
empresa, excluidos los bienes muebles
destinados a la casa habitacion.

- las mejoras fijas en inmuebles propios
0 en inmuebles que sean propiedad de
terceros, siempre que se cuente con
contrato con plazo remanente mayor a
3 afos para su explotacion (también en
este punto estan excluidas las destina-
das a casa habitacién).

- plantines y los costos de implanta-
cién de arboles y arbustos frutales plu-
rianuales.

Las inversiones computables seran las
ejecutadas dentro del ejercicio econo-
mico en el cual se pre senta el proyec-
to de inversion, o las ejecutadas en los
6 meses anteriores al primer dia del
mes de presentacion de dicho proyec-
to, lo que le resulte mas conveniente
al contribuyente. Con respecto a las
inversiones futuras se establece un pla-
zo méaximo total de 10 ejercicios para
realizarlas.



¢Como se determina el beneficio?

En el articulo 5 se establecen los criterios para otorgar
los beneficios y se definen los objetivos e indicadores
para realizar dicha evaluacion que seran los siguientes:
Generacion de Empleo, Descentralizacién, Aumento de
Exportaciones, Tecnologfas Limpias, Investigacion y De-
sarrollo e Innovacion (14+D+i) e Indicador Sectorial.

Particularidades
del Sector Agropecuario

En lo que respecta al sector agrope-
cuario, el indicador Sectorial puede
optar por: inversiones en adaptacion
al cambio climatico; diferencias de
productos y procesos (obtencion de
certificados de calidad, Gestion de Ca-
lidad, Gestion Ambiental, Gestion en la
Seguridad y Salud Ocupacional, etc);
encalado de suelos (anélisis de sue-
los realizados por laboratorios para el
diagnéstico de fertilidad y aguas para
riego), contribucién a las exportaciones
del sector agropecuario (exportaciones
indirectas, ventas en plaza por un coe-
ficiente).

Las inversiones en adaptacion al cam-
bio climatico incluyen: gestion del agua
(reservorios, conduccion, utilizacion
de riego y suministro para animales),
instalacion de nuevas cortinas rompe
vientos, instalaciones de subdivisio-
nes para mejorar el manejo del campo,
construccion de terrazas.

Por otra parte, el indicador Tecnologfas
Limpias (t+1) esta definido por la CO-
MAP en un anexo en donde se incluyen,
entre otras, las inversiones en: reservo-
rios de agua, sistemas de conduccion
de agua para uso agricola y suministro
de agua para animales.

Por lo tanto, las inversiones realizadas
por los productores agropecuarios re-
lacionadas con el agua, ya sea para su-
ministro de animales o para agricultura,
puntlan tanto por indicador Sectorial
como por t+l. Con ese puntaje en la

| NOPITSCH
| \Ryeiathase

Cr. Elias Garcla

matriz de indicadores, la empresa ob-
tendria un beneficio de exoneracion de
IRAE del entorno del 60% de la inver-
sion elegible y un plazo de 9 ejercicios
para utilizarlo.

Esto, sin necesidad de asumir un
compromiso en contratar nuevo
personal y/o aumentar las expor-
taciones a futuro. Solo con reali-
zar la inversion es suficiente.

Ademas, la forma de determinar el pun-
taje para estos dos indicadores se ob-
tiene un punto en cada indicador, por
cada 5% de participacion de la inver-
sion en el indicador Sectorial y t+1 res-
pecto del total de la inversién elegible.
Esto quiere decir que con que el 50%
de la inversion elegible del proyecto de
inversion puntle por indicador Sectorial
y t+1 obtengo 10 puntos en cada indi-
cador, el mayor puntaje posible.

Por ejemplo, una empresa agropecua-
ria invierte en un tajamar y en un tan-

OBJETIVO

Generacion de empleo

Aumento de exportaciones
Descentralizacion

Tecnologias limpias

Investigacion, Desarrollo e Innovacion
Indicador sectorial

Total

Asimismo, delega en la COMAP el armado de una matriz
de indicadores ponderando la participacion de los obje-
tivos mencionados. La COMAR a través del documento
“criterios béasicos generales de funcionamiento” definio la
matriz otorgando puntaje del 0 al 10 para cada indicador,
asignandoles la siguiente ponderacion:

que australiano US$ 50.000 y ademas
se compra una sembradora por US$
50.000. Puede presentar un proyecto
de inversion por US$ 100.000 y obten-
drfa 10 puntos en dos indicadores, t+I
e indicador Sectorial - adaptacion al
cambio climatico.

Con ese puntaje en los dos indicado-
res, mas indicador Descentralizacion,
obtiene un beneficio de exoneracion de
IRAE equivalente al 61,89% del monto
de la inversion para aprovechar en un
plazo de 9 anos. En este ejemplo el
monto del beneficio de exoneraciéon de
IRAE ascenderia a US$ 61.890.

En definitiva, si algin productor agro-
pecuario realizd alguna inversion en el
ejercicio en curso y/o esta planifican-
do invertir en determinados bienes, la
recomendacion es asesorarse en el
tema Proyectos de Inversion y evaluar
la posibilidad de presentar un proyecto
de inversion de forma de acceder a los
beneficios fiscales. NR

PUNTAJE PONDERACION
0a10 0,50
0a10 0,20
0a10 0,15
0a10 0,20
0a10 0,20
0a10 0,25
1,50
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Deflacion china
agrega incertidumbre

Los principales indicadores del gigante asiatico no muestran un
escenario de despegue de la actividad tras la pandemia

El optimismo que roded a los merca-
dos emergentes a lo largo del afo se
habfa basado en gran medida en las
expectativas de un repunte del creci-
miento, impulsado principalmente por
China. Sin embargo, datos publicados
recientemente han demostrado que
esta recuperacion es inconsistente
en el mejor de los casos, y potencial-
mente inexistente en el peor, consigné
Bloomberg.

En concreto, los datos revelaron un
desplome de casi el 15% de las expor-
taciones en julio, lo que supone la ma-
yor contraccién en un afo. Este des-
censo pone de manifiesto la caida de
la demanda mundial. Al mismo tiempo,
las importaciones cayeron mas del do-
ble de lo previsto por los economistas,
lo que indica la fragilidad de la deman-
da interna.

A esto se suma la constatacion de que
los precios al consumo y al productor
de China bajaron en julio con respecto
al afo anterior, una senal de la presion
deflacionista a medida que se debilita
la demanda en la segunda mayor eco-
nomia del mundo.

La Oficina Nacional de Estadistica re-
velé que el indice de precios al con-
sumo registré su primer descenso en
mas de dos afos, con una caida del
0,3% en julio respecto al afo anterior.

Al mismo tiempo, los precios de pro-
duccién han experimentado una dé-
cima reduccién mensual consecutiva,
contrayéndose 4,4%.

Hace unas pocas semanas, ante un
gris panorama con el mercado inmobi-
liario en continuo declive y una deman-
da de exportacion reducida, los lideres
del gigante asiatico se reunieron para
trazar un plan, empezando por com-
prometerse a lanzar politicas para es-
timular el gasto de los consumidores.

"La recuperacion de la pandemia esta
siendo tortuosa. Es necesario expan-

“La recuperacion de la pan-
demia esta siendo tortuosa.
Es necesario expandir activa-
mente la demanda internay
expandir el consumo”

dir activamente la demanda interna y
expandir el consumo aumentando los
ingresos de los residentes", reconocie-
ron en un comunicado los mandama-
ses chinos del Politburd. "Es necesario
impulsar el consumo de automoviles,
productos electronicos y muebles para
el hogar, y promover el consumo de
servicios como el deporte, el ocio y el
turismo cultural". NR
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Escuchas a Martin Olaverry

Martin escucha lo que todo un pais tiene para decir.

CARVE | &°

Valor Agregado

Lunes aviernes-11h
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Vietham aprueba vacuna
contra peste porcina

Son las primeras vacunas comerciales a nivel mundial y muestran
una tasa de eficacia del 95%, segiin el gobierno

El Ministerio de Agricultura ha pedido a
las empresas que elaboren planes de
produccion para las ventas nacionales
y para las exportaciones. Mas de 650
mil dosis de vacunas se probaron re-
cientemente en granjas de cerdos en
40 provincias de Vietnam, con una tasa
de eficacia del 95%, segun el gobierno.
A su vez, se anuncio que se produciran
2 millones de vacunas para ser expor-
tadas a Filipinas en octubre.

La peste porcina africana hasta el mo-
mento ha sido un duro escollo para la
produccion de carne de cerdo, dado
que hasta el momento no se contaba

Vietnam aprob¢ el uso de dos vacu-
nas contra la peste porcina africana . . .
(PPA), convirtiéndolas en las primeras Mas de 650 mil dosis de
vacunas comerciales del mundo contra vacunas se probaron

la enfermedad mortal que afecta a los recientemente en granjas de

cerdos. cerdos en 40 provincias de

Las vacunas son la Navet-Asfvac, de- Vietnam
sarrollada conjuntamente por Navetco
Central Veterinary Medicine y cientificos . )
de los Estados Unidos, y Avac Asaf Live con ninguna vacuna efectiva. Entre

desarrollada por AVAC Vietham JSC, 2|018 yt2019 eIC\;]i_rus causo esltragos en
dijo el gobierno en un comunicado. el sector en Lhina, principal produc-
tor y consumidor mundial, generando

La aprobacién de las vacunas podria  un enorme déficit en la disponibilidad
allanar el camino para posibles ventas  de proteina animal en el pais, ante lo
en el extranjero, un gran avance para que el gobierno abrid sus puertas para
abordar la enfermedad animal que aso-  la llegada de carnes, elevando fuerte-
la regularmente las granjas porcinas en  mente las importaciones de carne de
todo el mundo. cerdo y también de carne vacuna. NR

Siguen aumentando los casos de
gripe aviar en Brasil

Hasta el domingo 7 de agosto se habfan registrado em Brasil 77 casos de
gripe aviar, 75 de ellos en aves silvestres y dos en animales de traspatio,
de acuerdo con informacion oficial. Siguen sin registrarse casos en predios
comerciales por lo que Brasil, oficialmente, continla catalogado como libre
de la enfermedad.

Brasil logré que, de registrarse algin caso en granjas comerciales, los prin-
cipales paises importadores prohiban la importacién de productos avicolas
desde la region y no se vean afectadas las exportaciones de todo el pais. Es
un hecho de suma trascendencia, dado que Brasil es el principal exportador
mundial de carne de ave y si la suspensién ante un eventual caso de gripe
aviar abarcara todo el pais, generarfa un cimbronazo sin precedentes en el
mercado internacional de la proteina animal.
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SANIDAD

para los proximos meses

El ing. Agr. Romeo Volonté
asumio recientemente
como gerente del Progra-
ma de Erradicacion de la
Mosca de la Bichera.

La lucha contra la mosca de la biche-
ra, un parasito que causa pérdidas sig-
nificativas en el sector ganadero uru-
guayo y representa un riesgo para la
salud humana, continta avanzando en
el programa de control y erradicacion
establecido por el Ministerio de Gana-
deria, Agricultura y Pesca (MGAP). La
plaga, que genera alrededor de US$
40 millones en pérdidas anuales y oca-
siona mas de 1.000 casos en humanos
cada ano en Uruguay, exige una estra-
tegia integral.

El Ing. Agr. Romeo Volonté, gerente del
programa sanitario, ha senalado las ta-
reas que se vienen realizando para co-
menzar la dispersién a finales de afio,
de acuerdo con lo previsto.

Aunque inicialmente se contempld
setiembre como el mes de inicio, las
autoridades han priorizado la garantia
del éxito por encima de la mera selec-
cion de una fecha. El objetivo principal
es asegurar que todas las condiciones
sean Optimas para el arranque de la
dispersion, destacéd Volonté.

"La dispersion es un hito relevante den-
tro del programa, pero nuestra meta es
iniciarla cuando tengamos la certeza de
su éxito" dijo el profesional. A medida
que se avanzd en la planificacion el ano
pasado, se reconocié que la dispersion
es solo un componente de un enfoque
mas amplio. Aunque la técnica de dis-
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Dispersion de moscas estériles
comienza a fin de ano

Romeo Volonté, gerente del programa de erradicacion de la biche-
ra, informo sobre los pasos que se estan cumpliendo y la prevision

persion ha demostrado su eficacia en
cualquier época del ano, no habia una
implicacion significativa en la eleccion
de un mes especifico.

Volonté explicd que se esté evaluando
cémo se realizaré la dispersion, si esta-
ré a cargo de la Fuerza Aérea Uruguaya
o si se realizara un llamado a la presen-
tacion de empresas privadas. Se ana-
liza la opcion de que el Estado realice
la dispersion. Segun Volonté, esto ha
ampliado la perspectiva hacia finales
de ano. La propuesta de la Fuerza Aé-

Se esta evaluando como se
realizara la dispersion, si estara
a cargo de la Fuerza Aérea
Uruguaya o si se realizara un
llamado a la presentacion de
empresas privadas

rea no solo puede optimizar la opera-
tividad de la dispersion, sino también
contribuir a la seguridad y efectividad
de la técnica.

Ademés de la planificacion operativa, el
programa realizé convocatorias recien-
tes para la conformacion del equipo
que participara en la ejecucion. Desde
la presentacion hasta la seleccion, es-



tos procesos demandan tiempo y aten-
cién. Los pasos siguientes involucran
la capacitacion, formacion y procedi-
mientos técnicos para el equipo. En
esta linea, ya se estan coordinando es-
fuerzos con técnicos de la COPEG en
Uruguay para la instalacion del Centro
de Dispersién, un componente crucial
de la estrategia, indico Volonté.

La colaboracion internacional es un
pilar fundamental en la lucha contra la
mosca de la bichera. La COPEG “que
es la Comisién de Cooperacion Pana-
ma-Estados Unidos, juega un papel
esencial en la produccion de moscas
esterilizadas para combatir el gusano
barrenador del ganado” dijo Volonté.
Recordd que la comision tiene como
rol principal la dispersion en la barrera
entre Panama y Colombia.

Volonté dijo que la comisién “estan en-
frentando casos inesperados en Pana-
ma”, por lo que se ha incrementado la
produccioén, pero auln se esté lejos del
potencial, por lo que “confiamos en
que la COPEG podra manejar la situa-
cién y asegurar el éxito del Programa
Uruguay". Igualmente, explicd que ya
existe un mecanismo por el cual Uru-
guay serfa resarcido en caso de que la
planta no pueda cumplir con su com-
promiso. NR

Marco Legal y Procesos Administrativos

El programa de erradicacion de la mosca de la bichera opera dentro de un
marco legal y procesos administrativos especificos que “brindan flexibilidad
y agilidad en su implementacién”. Este enfoque, basado en el derecho pri-
vado y establecido como un fideicomiso administrado por la Corporacion
Nacional para el Desarrollo, permite una adaptacion mas eficiente a las ne-
cesidades cambiantes de la lucha contra la plaga.

Volonté enfatizd que este marco legal ofrece una serie de ventajas significa-
tivas en comparacion con los procesos estatales tradicionales que podrian
consumir un tiempo considerable; los procedimientos de seleccion y contra-
tacion se asemejan a los utilizados anteriormente en el SUL. Por ejemplo, “se
otorga un periodo para que los interesados se presenten y luego se evallian
sus propuestas. Usualmente, este proceso lleva alrededor de dos meses”,
explico.

Esta agilidad en los procedimientos resulta vital en un programa que requiere
la cooperacion de diversos actores y una respuesta rapida ante las circuns-
tancias cambiantes. La estructura también se ha disefiado con una pers-
pectiva estratégica. Los lideres de cada area participaran en la formacién de
Sus equipos, garantizando asi una mayor especializacion y adaptacion a las

particularidades de cada region.
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Por Luis Silva
Desde Tacuarembé

El presidente de la Repu-
blica, Luis Lacalle, junto
a otros jerarcas participo
de la inauguracién de
la zafra ovina 2023 en
Tacuarembé.
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El rubro “necesita una
urgente atencion de todos”

Durante la inauguracion de la zafra ovina 2023 en Tacuarembo se
hablé sobre todos los temas que impiden una evolucion positiva

del sector

El 10 de agosto se realizé en el predio
de la Asociacion Rural de Tacuarembd
el lanzamiento de la zafra ovina 2023,
con la presencia de productores, téc-
nicos, industriales y las autoridades
encabezadas por el presidente de la
Republica, Dr. Luis Lacalle Pou. Como
es tradicional se realizo el sellado sim-
bdlico de los corderos y la esquila para
dar el puntapié inicial, tanto por la lana
como por la camne.

Este lanzamiento tenfa varios planteos
que cobraron relevancia en las sema-
nas previas, como el ingreso de lanas
al pais en admisién temporaria, la cai-
da de los precios del ovino a faenay las
dificultades de colocacion, asf como

los ya conocidos y que aun contintan
sin encontrarse una solucién como el
abigeato y las jaurfas de perros.

El presidente del Secretariado Urugua-
yo de la Lana (SUL), Téc. Agr. Alfredo
Fros, destacd que el rubro “esta pa-
sando por momentos muy complejos”
y dijo que la convocatoria y presencia
de todos los sectores de la cadena
muestra que “todos entendemos que
cada uno de nosotros algo tiene que
hacer en esto. Y si estamos todos jun-
tos, como estamos aca, la verdad que
lo estamos logrando”.

Recordd que en la reunion con una in-
dustria lanera china durante su reciente
viaje quedd en evidencia la importan-
cia del ovino uruguayo para el principal
socio comercial. “La presidenta de una
empresa del gobierno de China, que
estaba allf para interactuar, me respon-
de que sabla la importancia que his-
téricamente tiene la lana en nuestros
paises y esa historia del comercio de
varias generaciones fue muy importan-
te para las negociaciones y el ingreso
de productos que hoy felizmente tene-
mos desde Uruguay”.

“Ningun productor ovejero pide que le
den algo, pide soluciones a los proble-
mas”, dijo el presidente del SUL, ha-
ciendo hincapié en temas como el abi-
geato, las jaurfas y la comercializacion
de sus productos, principalmente la
lana. Ademas, hizo especial énfasis en



que el sector “necesita una especial y
urgente atencién de todos los actores”.

Respecto a la lana, destacé el avance
genético, que ha permitido animales
con vellones mas finos y de mejor ca-
lidad, con medidas obijetivas, logrando
asi mejores valores, por lo que indico
que “en los sistemas laneros, tenemos
una oportunidad clara”, haciendo refe-
rencia a las lanas finas. Recordd que
en el pais existen aproximadamente
“40 y tantos millones de kilos de lana,
son dos zafras uruguayas para tener

“Ningun productor ovejero
pide que le den algo, pide solu-
ciones a los problemas”, dijo el

presidente del SUL

una referencia. Eso esta stockeado,
esta trancado y hay productores que
tienen cinco zafras en sus galpones,
que estan en manos de los producto-
res, de las barracas y de la industria”.

Por el lado de la carne, dijo que se
debe trabajar como institucion “para
definir si el problema de la lanas me-
dias y gruesas es un tema coyuntural o
estructural” y recordd que desde China
el mensaje que se transmitié fue que
es “un tema estructural”, por lo que

remarcd que ese tipo de sistemas “si
o sf salen por la carne ovina”. En este
sentido Fros dijo que se esta trabajan-
do con ofras instituciones como INAC
para acceder a mas mercados, pero
asi también la necesidad de promover
el consumo interno. NR

“No hay demanda por lanas
medias”, dijo Mattos

Durante la inauguracion de la zafra ovina el ministro Fernando Mattos dijo que
asf como “hay mas de 40 millones de kilos de lana” sin lograr una colocacion
en el mercado, también hay lana sin colocacién en Argentina, Brasil, Chile,
Nueva Zelanday en el Reino Unido. Las lanas gruesas y medias de mas de 21
micras, 22 micras, tienen una enorme dificultad para colocarse en el mercado
y no hay demanda en este momento”.

Mattos dijo que el problema de las lanas medias y gruesas es estructural y
apunta a que nos preguntemos “si tendra futuro en el mundo un importante
volumen de produccion de lanas por encima de las 22-23 micras”. El jerarca
recordd que este tema no es nuevo, que hace mas de 20 afnos se viene discu-
tiendo en el Uruguay, trabajos de consultorfas internacionales que ha pagado
el SUL que dicen exactamente lo que han mencionado los industriales en
China.

El ministro hizo referencia a la admision temporaria de lanas y destacé que es
una herramienta que “estoy convencido de que, si no hubiera existido, la crisis
que esté instalada en la industria hubiera llegado antes”. Mattos dijo que tras
conocer los datos de la admisién temporaria de lanas, “sin intentar interferir
en el negocio”, convoco a los industriales para “conversar sobre la situacion”.
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OVINOS

llega a 110%

El doctor Santiago Bordabe-
rry durante la presentacion
de los resultados del octavo
taller de diagnéstico de ges-
tacién en ovinos celebrado
en INIA La Estanzuela.

En el marco del 8vo Taller de diagnds-
ticos de gestacion en ovinos, realizado
en INIA La Estanzuela, se presentaron
los datos recopilados por médicos ve-
terinarios en distintos puntos del pais y
se analizé el potencial de sefalada de
la majada nacional.

El Dr. Santiago Bordaberry, quien pre-
sentd los numeros del taller, destacd
un potencial de sefnalada del 110%, si-
tuando este ano entre los tres mejores
en la Ultima década, con un alto por-
centaje de mellizos en borregas.

Segunlos nimeros proporcionados por
médicos veterinarios de todo el pais, se
analizaron 135.193 vientres, correspon-
dientes a 180 establecimientos agrope-
cuarios. Del total de vientres diagnosti-
cados el 91% estaba prefiado, con un
21,5% de prefieces multiples. Esta cifra

Potencial de senalada

Los resultados del Taller de gestacion de ovinos, con el analisis de
mas de 135 mil vientres, se presentaron en INIA LA Estanzuela

pone de relieve un potencial de pari-
cion del 110%, superando expectativas
y marcando uno de los afnos mas exito-
sos en los Ultimos tiempos.

En comparacion con anos previos,
cuando la tasa de prefiez se situé en

A pesar de desafios puntuales
en algunas zonas del pais,
debido a la situacion de sequia
extrema, los resultados
muestran una sorprendente
uniformidad en la preiiez

93% en 2021 y 2022, el cambio radica
en el porcentaje de prefieces multiples.
En 2022 el porcentaje era del 22%, pero
en 2021 fue del 18%. NR

Tendencia de mellizos en borregas

Uno de los aspectos destacados es la alta tasa de mellizos en borregas, incluso en razas de lanas finas que normal-
mente no exhiben una propension tan marcada a la multi ovulacion.

Bordaberry sefalé que el equipo ha estado investigando las posibles causas detras de este fenémeno. Aungue se
especuld inicialmente que “el inicio del servicio” en diferentes razas podria estar influyendo, los datos no respaldaron
esta teorfa. En cambio, se sugiere que la condicién corporal de las ovejas durante la temporada de sequia podria
haber desempenado un papel clave. Ademas, las lluvias de otono podrian haber contribuido a “una superovulacion”
mas significativa que en afos anteriores.

A pesar de desafios puntuales en algunas zonas del pais, debido a la situacién de sequia extrema, los resultados
muestran una sorprendente uniformidad en la prefiez. Sin embargo, el Dr. Bordaberry senala que existen diferencias
en funcion del tipo de explotacion.

Los productores de lanas finas experimentan una tasa ligeramente inferior en comparacién con otros tipos de explo-
tacion. Las razas de doble propdésito se sitlian en una posicién intermedia, mientras que las razas carniceras lideran
con la tasa mas alta de prefez.
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Falta de agua compromete

area arrocera

El sector se enfrenta a un panorama desafiante mientras

-
Wk §

O'Brien senald que la situacion del
sector arrocero y su proyeccion de
siembra actual es "incomoda" debido
a varios factores. En primer lugar, des-
taca el cierre de las exportaciones de
arroz en India, uno de los principales
proveedores mundiales de este cereal.
India representa aproximadamente el
40% de la produccion global de arroz
que se comercializa en el mundo y “su
decisién de cerrar las exportaciones
ha tenido un impacto significativo en el
mercado, llevandolo a una situacion de
recalentamiento de los precios”.

Si bien esto podria parecer favora-
ble para los productores uruguayos,
O'Brien advierte que no es necesaria-
mente sinbnimo de éxito. El vicepre-
sidente de ACA subraya que los altos
costos de produccion y los margenes
estrechos pueden reducir los benefi-
cios para los agricultores, a pesar del
"precio provisorio récord" que se alcan-
z0 para la zafra pasada. "Sinonimo de
buenos precios y de muy buena cose-
cha como fue el ano pasado, no quiere
decir un excelente resultado para el
productor”, advirtié O'Brien.

se prepara para el inicio de la siembra

El arrocero expresd su preocupacion
por la escasez de agua especialmente
en la region norte del pais. Esta falta es
un desafio crucial para los productores
de arroz, ya que “el riego es esencial
para un cultivo exitoso”. O'Brien enfati-
za que la situacion es alarmante y que
'hoy estamos a un mes, groseramen-
te, de que en el norte empiece a haber
movimientos de siembra".

La escasez de agua en las represas
afecta directamente la intencion de
siembra y la producciéon de arroz en
el pals. En la regién norte, donde la
siembra suele comenzar primero, la si-
tuacién es especialmente complicada.
“Entre Artigas y Salto, que se siembran
unas 28.000 hectareas de arroz, la
cantidad de agua embalsada apenas
alcanza el 30%, 35%", segun O'Brien.
Este panorama es sumamente preo-
cupante ya que el cultivo depende de
manera critica del agua almacenada en
las represas para iniciar la siembra en
tiempo y forma.

O'Brien expresd que en sus “26-27 za-
fras, es dificil encontrar una situacion



de escasez de agua en agosto como
la que estamos enfrentando actual-
mente”. La incertidumbre climética y
las perspectivas de un ano "Nifo", ca-
racterizado por lluvioso, plantean es-
peranzas de alivio en términos de riego
para los agricultores. Sin embargo, los
riesgos y costos asociados con el cul-
tivo de arroz, que ronda los "US$ 2.000
por hectarea", hacen necesario que
los productores actlien con cautela y
tomen decisiones seguras y responsa-
bles.

El vicepresidente de ACA advierte a los
productores que tengan "mente fria" y
que utilicen el agua que tengan dispo-
nible de manera estratégica. Si bien el
ano "Nino" puede traer consigo las an-
heladas precipitaciones, la incertidum-
bre climatica hace que la planificacion
y la preparacion sean esenciales. Ade-
mas, O’Brien destacé que el afio “Nifo”
determina menos dias de luminosidad,
debido a una mayor presencia de dias
nublados, y a lluvias en exceso que
pueden perjudicar el cultivo. Al mismo
tiempo que no existe en los registros un
ano récord de producciéon asociado a
un ano “Nifo”, por lo que para el sector
siempre es sindbnimo de menor produc-
tividad. NR

Disparidad en el suministro de agua
entre diferentes regiones

Guillermo O’Brien remarc que existe una enorme disparidad en la disponi-
bilidad de agua entre las diferentes regiones de Uruguay. Mientras algunas
zonas del pais cuentan con reservas mas favorables, otras enfrentan una
preocupante escasez. “Segun los relevamientos de la Asociacion de Culti-
vadores de Arroz semana a semana, actualmente el pais esté cerca del 60%
de la intencion de siembra en cuanto a agua almacenada”, indico.

En este sentido, algunas zonas de Tacuarembo y Cerro Largo tienen me-
jores reservas de agua, lo que ofrece cierto alivio para los agricultores de
esas areas. En cambio, el panorama es mas desalentador en Rocha, don-
de incluso una gran represa como la de India Muerta presenta niveles de
agua muy bajos. A principios de agosto apenas llegaba al “10%” del agua
disponible.

El norte de Uruguay, especialmente Artigas y Salto, comparten una situacion
critica con regiones vecinas de Brasil y Argentina, que también enfrentan
una escasez similar de agua en sus represas. Esta situacion, descrita por
O’Brien como un “mosaico de situaciones”, hace que la preparacion y toma
de decisiones de los productores varien ampliamente segun la regién en la
que se realice el cultivo.
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AGRICULTURA

en 2022-23

2023-24

El 8 de agosto INIA y CREA realizaron
una jornada virtural titulada Cultivos y
Sistemas 2023. Allf el Ing. Agr. Andrés
Contatore, de la Comisién de Asesores
Agricola Ganaderos de Fucrea, realizd
un anélisis econémico de cultivos y sis-
temas del ejercicio 2022-23.

El técnico precisd que para los rendi-
mientos y calculos por hectarea de las
empresas CREA se tomd en cuenta la
superficie cosechada y el area perdida.
No se tuvieron en cuenta las chacras
que se destinaron a silos, por ejemplo,
porque pudieron haber tenido algun
ingreso. Por ese motivo, se considerd
oportuno dejarla de lado en el anali-
sis. El precio utilizado fue el promedio
obtenido por las empresas CREA para
los diferentes cultivos. Se tomé como
baste una renta anual promedio ponde-
rando las distintas zonas de 684 k/ha
de soja y un costo anual de estructura
(costo fijo de funcionamiento) de US$/
ha 147.

Contatore recordd que se venia de un

ejercicio 2021-22 con resultados para

encuadrar con ndmeros “muy superio-

res a la media histérica” para las emr-
JORNADA DE

pesas agricolas.
CULTIVOS Y

' SISTEMAS 2023

Perspectivas para
2023-24

Respecto a las perspectivas para el
ejercicio 2023-24, el rendimiento
para cubrir los costo de implanta-
cién de cebada y trigo ronda los
kg/ha 3.500y kg/ha 1.700 para la
colza. Esto dejaria un margen neto
positivo tanto para el trigo (US$/
ha 78) como para la cebada (US$/
ha 124) aun con una proyeccion
de caida de rendimiento sobre un
eje de kg/ha 1.000. En el caso de la
colza, tendria un perjuicio nueva-
mente de unos US$/ha 36.

En tanto, para la soja y el maiz de
primera la proyeccion es de un
resultado neto negativo de US$/ha
194 y US$/ha 112, respeticamen-
te. Sin embargo, seria positivo en
US$/ha 31 para la soja de segunda
y en US$/ha 89 para el maiz de
segunda.

Resultado por cultivo Zafra 2022/2023 expresado en
kg/ha.
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Los numeros agricolas

La pésima campaiia de soja y maiz provocod una caida del producto
bruto de casi US$ 1.400 millones; mejoran las perspectivas para

“Claramente el 2022-23 fue un ano
castastréfico y muy superior a lo pre-
supuestado en su momento”, afirmo.
Pese a que se tuvo un “invierno bueno”,
la zafra de verano tuvo un resultado
para el olvido como consecuencia de la
Ultima sequia. Esto llevé a que las tone-
ladas producidas de soja se derrumba-
ran 70% y las de maiz 56%. Medido en
dolares, el producto bruto (rendimiento
X precio) estimado para el cultivo de
soja cayd 75%, mientras que el de maiz
lo hizo 48%. Eso implicé una resinga-
cién de facturacion de unos US$ 1.370
millones. “Esto afecté muchisimo al
sector agricola, pero también a todos
los sectores derivados”, indico.

Margenes

En el caso del cultivo de trigo, el mar-
gen neto por hectarea fue positivo en
US$/ha 295 para los productores CREA
y el de cebada en US$/ha 244. Por el
contario, el cultivo de colza cerrd con
un rojo promedio de US$/ha 34. Los
dos primeros cultivos necesitaron un
potencial de rendimiento de kg/ha
4.000 para cubrir sus costos y en am-
bos casos se superd con creces ese
umbral (alrededor de kg/ha 5.000).

Sin embargo, la foto del segundo tiem-
po del ejercicio fue muy diferente. La
soja de primera tuvo un resultado ne-
gativo de US$/ha 777 y la de segunda
de US$/ha 501. Lo mismo paséd con
el cultivo de maiz de primera (US$/ha
-656) y de segunda (US$/ha 589).

Por lo tanto, el margen neto en el ejerci-
cio 2022-23 cerrd con un rojo de US$/
ha 555 para los agricultores CREA, muy
por debajo del récord de 2021-22, que
tuvo un azul de US$/ha 717. La pérdi-
da del Ultimo afo es la peor desde el
ejercicio 2010-11 y méas que duplico la
peor registrada desde entonces (2014-
15), que tuvo un rojo de US$/224.

Analizando el desempefio de la Ultima
década se esta observando como esta
aumentado la variablidad de los resut-
lados con un promedio de ingreso neto
que tiende cada afo a ser menor en tér-
minos promedio, advirtié Contatore.NR



PARTE DE FAENAS

Julio 2023

OVINOS

ESTABLEC.
1 TACUAREMBO S.A
2 LAS PIEDRAS S A
3 CARRASCO
4 FRIG. PUL (PULSA)
5 ONTILCOR S A
6 BREEDERS P.U.

7 CLEDINOR S.A
8 BILACOR SA
9 ESTAB.COLONIA

10 LAS MORAS

11 SIRSILSA

12 COPAYAN S.A

13 SAN JACINTO

14 CASABLANCA

15 ARROYAL SA

16 SOMICAR S.A

17 SOLIS

18 LORSINAL S.A

19 OFERAN S.A

20 SIMPLIFY SA

21 ROSARIO

22 TRIBICAR S A

23 MERCEDES

24 FRIGOCERRO S.A

25 CABRERAGERARDO

26 CUAREIM

27 SCHNECK

28 LOS OLIVOS

29 LUCHASOL

30 MUN. ARTIGAS

31 MIRIAM CRAVEA

33 CANELONES

34 INALER S A

35 LINERIMS.A

36 SIDERCOL

37 CLADEMAR S.A

38 LATABLADA

39 FRIGMARTINEZ

40 BORDENAVE A

41 MUN LAVALLEJA

42 MARTINEZ, ADAN

43 BAMIDAL S A

44 MUN.SALTO

45 CALTES SA

Novill.
7.065
15.168
5.048
7.859
9.837
8.313
5.191
3.262
2.940
2.839
1.205
3.178
1.950
906
208
31
688
367
317
130
203
32
233
77
144
101
11
86

33

BOVINOS
Vacas Vagq.
10.843 1.689

1563 2077
9.269 1.610
5225 2146
2.948 71
3.288 1.335
4.817 2188
4.350 633
4.176 922
3.274 562
4.329 718
2429 377
2.038 926
2.872 745
448 1.391
1.718 72
274 727
1.170 112
485 504
461

623 57
59 724
30 525
511 4
12 390
318 110
302 25
4 119

36 96
84 21
110

Tern.

14

31

10

47

36

578

Toros

217

130
177
60
113
130
48
187
91
89
20
30
24
18
243
49
53
20

12
1"

22

TOTAL

19.814
18.814
16.066
15.421
13.558
13.049
12.357
8293
8.235
6.768
6.339
6.005
4.944
4549
2112
2.064
1774
1.702
1,328
1.169
895
828
792
600
559
537
361
212

146

=X
-
{=

o O O 0o o o 0O o o o o o o

Cord.

8.488

1.288
96

497

385
115
1.161

198
20

3.205

2.060

Borre.

Carn. TOTAL

Capoén

Ovejas

1.891 2.160 1 12540

c o o o o o o o o o

365 86 465 35 2239

1.769 1.855

497

o o o o o o o

527  1.200 2.112

115

187 148 20 1.584

62 69 13 342

200 330

2.262 972 2.338 359 9.226

o o o o o o

155 403 1.269 21 3.898

TOTAL GENERAL

FUCINIE. UdlUs PIUpUIGIVEH-UUS PUI TINAU

67.495

22.085

169.558

17.603

3.231

4.094 416 34.738



MERCADO DE HACIENDAS -

Novillos Gordos Raza CARNE

Novillos Gordos OTRAS RAZAS

Vacas Gordas RAZAS CARNE

Vacas Gordas OTRAS RAZAS

Vaquillonas GORDAS

Industria

Ovinos GORDOS

Liviano Especial

Liviano Bueno de Pradera
Exportacion Especial

Exportacion Bueno de Pradera

Exportacion General

Generales

Especiales

Generales

Especiales

Buenas

Toros gordos

Toros y Novillos generales
Vacas Manufactura Alta
Vacas Manufactura Baja

Conserva

mamon

pesado
&

Capones

iINDICE FLACO/ GORDO A.C.G
2017

ENERO
FEBRERO
MARZO
ABRIL
MAYO
JUNIO
JuLio
AGOSTO

SETIEMBRE

OCTUBRE

NOVIEMBRE

DICIEMBRE

1,3450
1,3136
1,3424
1,3789
1,3185
1,2839
1,2168
1,2502
1,2901
1,2571
1,2931
1,3291

2018

1,2873
1,2612
1,2872
1,2416
1,1756
1,1651
1,1506
1,1155
1,1205
1,1215
1,1691

1,209

PROMEDIOS PESADOS PARA FAENA

- Promedios mensuales en dolares, kilo en pie a levantar del establecimiento, flete a cargo del comprador; negocio al contado. - Los precios en pie a plazo son U$S 0.02 mas que a contado

VACA GORDA ESPECIAL
e NET
138 1,55 1,76
146 16 1,65
143 1,65 152
149 1,65 1,46
1,58 1,72 147
162 1,84 149
1,65 19 1,57
164 19 158
1,58 1,95 16
1,61 2,06 151
1,53 215 1,36
148 193 143

1,45
1,54
18
1,64
1,81
1,89
1,88
21
2,14
217
1,94
1,95

1,63 USD

1,96
223
242
2,54
2,55
2,52
244
2,33
2,06
164
1,55
1,54

2019

1,1512
1,1826
1,2267
1,2163
1,1921
1,1589
1,1100
1,1441
1,1620
1,1467
1,1436
1,1663

2023
15
1,58
1.78
1,87
182
172
1,61

2020

1,2127
1,2429
1,3279
1,3018
1,2563
1,2391
1,1889
1,1857
1,1742
1,1886
1,1757
1,1758

Contado Plazo
AL PIE

1,67 1,69
1,61 1,63
1,92 1,94
1,84 1,86
1,61 1,63
1,46 1,48
1,40 1,42
1,44 1,46
1,33 1,35
1,78 1,80
1,67 1,69
1,49 1,51
1,39 1,41
1,03 1,05
0,93 0,95
0,73 0,75

2021

1,1839
1,2250
1,2363
1,2366
1,1210
1,0514
1,0361
1,0036
1,0074
0,9874
1,0218
1,0101

Contado Plazo
A LA CARNE
3,55 3,59
3,47 3,51
3,59 3,63
3,51 3,65
3,44 3,48
3,35 3,39
3,21 3,25
3,28 3,32
3,22 3,26
3,12 3,16
3,01 3,05
2,89 2,93
3,47 3,51
3,37 3,41
2,92 2,96
2,82 2,86
2,72 2,76
2,63 2,67
2,46 2,50
2,85 2,89
2,83 2,87
2,84 2,88
2,32 2,36
2,29 2,33
2022 2023

1,0298 1,2472

1,0476 1,2476

1,0573 1,1445

1,0778 1,1925

1,0586 1,2333

1,0380 1,3109

1,0365 1,3755

1,1193

1,2338

1,2015

1,2468

1,2452

NOVILLO GORDO BUENO
2z HEECEE »» EEETEE
ENERO 173 222 167 199
FEBRERO 182 248 176 187
MARZO 2,06 2,68 184 1,75
ABRL 208 279 187 167
MAYO 200 283 202 168
JUNO 187 282 24 168
o 184 273 218 178
AGOSTO 265 220 181
SETEMERE 226 231 179
OCTUBRE 183 24 173
NOVENBRE 18 215 161
DICEVERE 18 218 165

PROM. ANUAL

usD

2018
175
176
18
1,79
184
195
2,04
205
209
222
225
215

UsD 176 USD

1,61
1,64
1.64
1,68
18
183
185
1,84
1,74
1,74
168
1,67

197 USD 1,73

1,83 USD

1,84 USD 2,16

241 USD

2,06



MERCADO DE REPOSICION
- PRECIOS PROMEDIO PARA RAZAS CARNICERAS Y SUS CRUZAS

A levantar del estabelciemientocon pagos hasta 30 dias destare promedio del 5% al 7% segun condiciones de carga estipuladas

CATEGORIA 2a8
TERNEROS hasta 140k.  U$Stkilo 2.35-2.50 2.35-2.55 2.20-2.75 2.40-2.55 2.50-2.60 2.50-2.57
TERNEROS 1412180k  USStkilo 2.30-2.50 2.30-2.60 213-2.77 2.25-2.57 2.40-2.65 2.40-2.60
TERNEROS Mas 180 k.  USStkilo 2.00-2.35 2.12-2.40 2.20-2.38 2.10-2.45 2.00-2.45 2.10-2.55
TERNEROS ENTEROS Més 160 k.  USStkilo 2.50-2.57 2.48-2.55 2.50-2.65 2.50-2.60 2.50-2.65 2.50-2.65
NOVILLITOS 2012240k USSlkilo 1.85-2.05 1.95-2.02 2.00-2.17 2.00-2.15 2.00-2.10 2.08-2.20
NOVILLOS 2412300k US$Stkilo 1.85-2.00 1.85-1.95 1.93-2.05 1.90-2.05 1.90-2.10 2.00-2.15
NOVILLOS 301a360k  US$Skilo 1.75-1.85 1.80-1.86 1.80-1.95 1.85-1.95 1.85-2.10 1.90-2.10
NOVILLOS Mas 360 K. U$Stkilo 1.70-1.90 1.70-1.88 1.75-1.85 1.85-1.97 1.85-2.10 1.88-2.02
NOVILLOS HQB 481K  U$Stkilo 1.82-1.85 1.80-1.88 1.90-1.97 1.95-2.00 2.00-2.10 2.05-2.12
TERNERAS hasta 140k.  U$Stkilo 1.90-2.10 1.90-1.95 2.00-2.10 1.92-2.30 2.00-2.30 2.10-2.15
TERNERAS 1412200k U$Stkio 1.85-2.00 1.80-2.00 1.85-2.10 1.90-2.00 1.91-2.00 1.92-2.10
VAQUILLONAS 2012240k US$Slkilo 1.70-1.78 1.65-1.85 1.70-1.85 1.75-1.85 1.80-1.94 1.80-1.90
VAQUILLONAS Mas 240 K.  U$S/pieza 1.60-1.70 1.60-1.71 1.60-1.75 1.60-1.85 1.65-1.87 1.74-1.85
VAQUILLONAS HQB 481K  U$Sikilo 1.70-1.70 1.70-1.70 1.75-1.75 1.80-1.90 1.85-1.95
VAQUILLONAS Y VACAS PRENADAS U3$S/pieza 620-720 640-750 630-700 640-780 635-750 650-770
VACAS DE INVERNADA U$Stkilo 1.38-1.50 1.35-1.48 1.35-1,55 1.35-1.55 1.43-1.55 1.45-1.65
PIEZAS DE CRIA U3S/pieza 320-360 330-360 315-350 335-360 350-370 340-380

DOLAR interbancario  ARANCELES : Resolucion de Asamblea General Extraordinaria del 6 de Febrero 1991

HACIENDAS CON DESTINO A FAENA COMPRADOR VENDEDOR

37,455

3 v

4 37493 Bovinos gordos 1% 2.50%
5 37,894 Bovinos de manufactura y conserva 1% 2.50%
6 38,330 Ovinos 1% 2.50%
7 38,116 Suinos 1% 3.50%
10 38,031 Yeguarizos 5% 5.50%
11 38,124

12 38157 VENTAS PARTICULARES Y/O EXPORTACION COMPRADOR VENDEDOR
13 38,194 Bovinos y ovinos generales 3%

14 38,026 Ganado lechero, yeguarizos y reproductores en general 5% 5%
17 38,055

19 38,002 OTRAS COMISIONES HABITUALMENTE EN ESCRITORIOS RURALES

20 37,909 ;
21 37.963 Tasaciones de campos 1%
24 37,860 Tasaciones de ganados en el campo 1%
25 37,643 Contratos de arrendamientos (*) 3%
26 37,676 Contratos de pastoreo o capitalizacion 2%
27 37,741 Compra venta de campos 3%
28 37,664

31 37,429

TP 37,888

Por mas informacion
acg.com.uy



SOCIOS

SOCIo
ABELENDA Neg.Rurales, Walter H.
AGROENLACE TRADE S.R.L.

AGROINTERMEDIO S.R.L.
AGROORIENTAL

AGROSERVICIOS CARAGUATA SRL

AGROSOCIO

ALFAROY CIA
ALORI &Cia.SRL

ALVAREZ AGUSTIN Negocios Rurales
ANDRADE RODRIGUEZ Ltda.

ARAMBURU S.R.L.

ARAUJO, Gaston

ARRALDE ALEJANDRO Y Cia.. Ltda.
ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO
ARROSPIDE, Antonio

BACHINO CARLOS, Ltda.

BACHINO, Ricardo
BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L.

BASSO Neg. Rurales, Gustavo
BELLO & ASOCIADOS SAS

BENGOCHEA SR.L, Luis A.

BERGARA SEBASTIAN
BERRUTTI - UB&P

BERTSCH, Roberto
BIRRIEL HNOS & ASOC.

BOCKING S.R.L.

BOFILL, Armando

BOSCO RUIZSR.L, Esteban

BREA SARAVIA, Juan

BULANTI & Cfa. Ltda.

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas
CAMPELIR S.A.

CAMPO ABIERTO URUGUAY SA.S
CAMPO PLUS

CANEPA, Rubén F.

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES

CELEDON MEDIZA Emanuel
COITO CARBONE APARICIO
COPAGRAN

CORREA & SAN ROMAN

DIRECCION

A. M? Fernéndez 628

Ruta 5 Km 182

Juan de Lavalleja 342
Rafael Barradas 1885

Ruta 6y 26

Dr. Alejandro Schroeder 6514

Manuel Lavalleja 1303

Wilson Ferreira 717

Ruta 11km 137,500

19 de Abril 883

Dolores Vidal de Pereira 472

Andrés Cheveste 747

M. Cassinoni 1676 Of. 812
18 de Julio 331
Gallinal 443

Dr. Nicolés Corbo 1433

Avenida Herrera 539
Rivera 441 Local 1

Batlle y Ordofiez 511
Luis A. de Herrera 597

Aparicio Saravia 524

Avda. Brasil 3105/701
Paysandui 941 Piso 4 Esc.9y 10
Mantua 7011

Lecueder 401
18 de Julio 2033

Nueva York 1249

Av. De las Americas 5029 Complejo

Ricon del Lago - Parque Miramar

Progreso 307

25 de Agosto s/n

18 DE Julio 868

Artigas 1343

Treinta y Tres 2036

Boston 6275

Oslo esq. Roosevelt, Torre Yoo
Uruguay 1301

Rincén 252

Jose Pedro Varela 2170
Dario Castro 1571
Montevideo 3511
Avda Barbieri 318

CIUD,

Florida

Durazno
Treinta y Tres

Montevideo

Tacuarembo

Montevideo

Treinta y Tres
Melo

Canelones

Durazno

Sarandi del Yi

Artigas

Montevideo
Florida
Florida

Lascano

Minas

Durazno

Florida
Florida

Melo
Montevideo
Montevideo

Montevideo

Artigas
Rocha

Montevideo

Montevideo

Guichon

Santa Clara de Olimar
Paysandi

Cardona

Rocha

Montevideo

Punta del Este

Salto

Rosario

Tararias-Colonia
Florida

Young

Salto

USUARIO

Walter H. Abelenda
Joaquin Abelenda
Pablo Sanchez

Ing. Agr. Oscar Casco Estevez
Guillermo Bachino
Martin Slinger
Christopher Brown
Jaime Gomez

José Antonio Mattos
Paula Silveira

Alvaro José Mattos Silveira
Juan Martin Scasso
Joaquin Berenbau
Felipe Alfaro

Julio Alori

Marcelo Alori

Agustin Alvarez
Luis A. Andrade
Martin Andrade

Jose Poncet

Ignacio Aramburu
Arturo Aramburu

José Ignacio Aramburu

Gaston Araujo

Alejandro Arralde
Guillermo Arrillaga
Juan Luis Arrdspide
Diego Arrospide

Carlos Bachino

Ricardo Bachino
Miguel Bardier

Radil Odriozola
Gustavo Basso
Nicolas Guichon Diaz
Santiago Huelmos Gallotti
Miguel Bengochea
Gonzalo Bengochea
Sebastian Bergara
Ing. Alejandro Berrutti
Pablo Argenti
Roberto Bertsch

Juan Martin Birriel
Valentina Birriel
Carlos Dianessi
Mariela Amaral

Juan Bocking

José Rado

Rodrigo Bocking

Armando Bofill

Ing. Agr. Marcelo Cravea
Mercedes Margalef
Carlos Gamarra

Juan Brea Saravia
Gaston Bulanti
Mauricio Cabrera
Ernesto J Birriel

Andrés Sciarra

Eduardo Bonilla
Francisco Canepa
Martin Carbajal
Mauricio Carbajal
Emanuel Celedon
Aparicio Coito Carbone
Federico Garcia Lagos
Carlos Martin Correa

Martin San Roman

MAIL

wharural@adinet.com.uy

haciendas@agroenlacetrade.uy
guillermo@agrointermedio.com.uy
mslinger@agrooriental.com.uy
cbrown@agrooriental.com.uy
jgomez@agrooriental.com.uy
agroservicioscaraguata@gmail.com

mscasso@agrosocio.com
jberenbau@agrosocio.com
escritorio@alfaroycia.com.uy
info@aloriycia.com.uy

alvarezconsignatario@gmail.com

escritorioandrade883@gmail.com

ignacio@aramburu.com.uy
arturo@aramburu.com.uy
jose@aramburu.com.uy
gaston@araujo.com.uy
agronegocios@araujo.com.uy
info@arraldeycia.com.uy
negociosarrillaga@gmail.com
info@escritorioarrospide.com.uy

carloshachino@carloshachino.com
administracion@carloshachino.com
rhachino@hotmail.com
bardieryodriozola@gmail.com

gbasso@adinet.com.uy

belloyasociadosnr@gmail.com

info@bergara.com.uy
ubp@ubp.com.uy
pargenti@berrutti.com.uy
escritorio@robertobertsch.com
ganadosdelareservasrl@gmail.com

bockingnegociosrurales@gmail.com

abofill@adinet.com.uy

cravea@hotmail.com

breasaravia@hotmail.com
bulycia@adinet.com.uy
ecpeile@gmail.com
campelir@adinet.com.uy
asciarra@campoabierto.com.uy
info@campoplus.uy
rfcanepa@adinet.com.uy
martin@waldermarcarbajal.com.uy
mauricio@waldermarcarbajal.com.uy
eceledonmediza@gmail.com
apariciocc13@gmail.com
fgarcialagos@copagran.com.uy

info@correaysanroman.com.uy

CELULAR

099 660530
099 680661
099 350024
093 630389
095 685197
096 361269
099 647 561
092 987 987

097 765000
099 284323
099 661501
099 857400
099 639977
099 800186
099919073
099 359078
099 362031
099 361003
099 367032
099 367787
099 367152
099771295

099123186
099352616
099 353324
099 126412
099 856005

095631793
099 359190
099 360087
099 663310
099 350360
099 318694
099 802075
099 146782
099 141298
098 404575
098 423842
099772526
099223214
098 001369
099 872923
099 871820
099 664010
099 636134
099 649 343
099 681409

099 722448
098 389708
099727789
099 693444
099720212
099 536134
099 682472
099 782952
099 768309
099731257
099 687441
099 684614
098079116
099 352247
099 686447
099 731587
099 633410

TEL.

43527297

43635153

4452 0437
2604 3036

46309774

26047050

44520017
46427557

4362 2469

4367 9052

47721414

24031353
43529092
43523130
4352 2007
4456 7865

44422173
4362 3856

43527303
43527242

46423143
2709 8084
2908 0838
2600 1159

47722215
44724300

29240594

2604 0612

47422112

4464 5244
47223991
4536 9080
4472 0200
2605 8830

47325401
4552 2580

2408 7887
47327900

FAX.

43527299

44527285

2604 7050

4643 1584

4362 3690

4367 9852

24031353

43529736

43525098

4456 7865

44422173
4362 3856

43527303
43522110

4642 5329
2709 8084

4772 3628
4473 6527

29240594

2604 8671

4742 3909

4464 5244

47227838

4536 9582
4472 0200

4732 5401
4552 2580

24087972



DIRECCION

SOCIOS

CELULAR

CRADECO

CRUCCI, Elbio
CUNIETTIY CIA
DE FREITAS & CIA Carlos

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA

DE LA PENA VALDEZ SA.

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L.
DELAGRO & Cia..

DIAZ RICARDO

DI SANTILTDA.

DIU TABARE

DUTRA HNOS. S-R.L.

DUTRA Rafael

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA
ESC. ALVAREZ MARTENS

ESC. DUTRA LTDA.

ETCHEVARNEY CIASASS

FABIAN, Juan Manuel

FERNANDEZ BALESTENA Esteban

FERNANDEZ, Otto

FONSECA, Juan

FRANQUINI OSCAR
GALLINAL & BOIX SR.L.

GAMBETTA, Alberto

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS SR.L.

GASTELU ALVARO Negocios Rurales
GAUDIN Hnos.

GODINO RIVAS Felipe

GONZALEZ VINOLES JOAQUIN Neg. Rurales

GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL
GORLERO y Cfa..

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L.

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L.

HERNANDEZ HEBER & Asociados
ILUNDAIN BARANANO, Alejandro

INDARTE & Cia.. Ltda. Neg. Rurales
INDARTE, Héctor

IRIGOYEN Negocios Ganaderos
ISASA & Cfa.., Ricardo

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Angel

LA CONSIGNATARIA SR.L.

LATABLADA Ltda.

Florencio Sanchez 150
Sarandi 466

RUTA 86 KM 39

Jose Cuneo Perinetti 1376
Costa Rica 1634

Ruta 12 km 343 - Puente Otegui

Av. Wilson Ferreira Aldunate 1769
Rostand 1566

Francisco Fondar 533

Gallinal 752

Ruta 1 km 72- Rafael Peraza

F. Acuna de Figueroa 1815
Leyenda Patria 3100 apto 1103
25 de agosto

Berna 1344

Jamaica 3132

Andrés Puyol 1668

Ruta 1 km 121y medio - Valdense

Wilson Ferreira 942 bis

Herrera 346

Rondeau 2204

Rivera 3224
Paysandui 909

Rbla. Tomas Beretta 7939
Taruselli 1154

Gral. Eugenio Garzon 311

Ruta 14y Ruta 8
Artigas 1202

Joaquin Antonio Gundin 838
18 de Julio 700

Gral. Flores 352

Sarandi 693 piso 5

Ruta 3 Km 308

Montevideo 3471

Catalina 257
Santisima Trinidad 467

Montevideo 3394

Montevideo 3358

Ituzaingo 320

Florencio Sanchez 485

Manuel Meléndez 410

Galicia 1069

Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402

Colonia Valdense
Florida
Sauce-Canelones
Montevideo
Montevideo

Minas

Paysandi

Montevideo

Trinidad

Florida

San José

Montevideo
Montevideo
Tacuarembo

Nueva Helvecia

Montevideo

Montevideo

Colonia

Mercedes

Artigas

Montevideo

Florida

Montevideo
Montevideo
Mercedes

Artigas

Jose P. Varela

Salto

Rio Branco-Cerro Largo
Sarandi Grande- Florida
Tacuarembo
Montevideo

Young

Young

Tacuaremho
Trinidad

Young

Young

Vichadero-Rivera

Melo

Treinta y Tres

Montevideo

Montevideo

Eduardo Gago
Pedro Bertinat
Elbio Crucci

Jorge Cunietti

Carlos de Freitas

José de Freitas

Fernando de la Pefia
Fernando J. de la Pefia
Diego de Marfa
Eduardo Del Baglivi
Santiago Stefan
Ricardo Diaz
Federico Diaz

Diego Di Santi
Mauricio Lanza
Mauro Olivera
Ramiro Rodriguez
Tabare Diu

Juan Andrés Dutra
Rafael Dutra

Emesto Esteves
Alfredo Alvarez
Stefano Fratell
Marcos Armandugon
Alejandro Dutra
Rodrigo Abasolo
Nahuel Etchevarne
Juan Manuel Fabian
Esteban Fernandez
Otto Fernandez

Otto Fernandez Nystrom
Gerardo Xavier de Melo
Juan Fonseca

Jorge Mufioz

Oscar Franquini
Alberto Gallinal
Alvaro Boix

Alberto Gambetta

Manuel Acevedo

Juan Pablo Acevedo

Alvaro Gastelu Negocios Rurales
Julio Gaudin
German Gaudin
Felipe Godirio
Joaquin Gonzalez
Oscar Gonzalez
Felipe Hareau
Fernando Hareau
Martin Grondona
Fernando Lusiardo
Jorge Garcia
Gabriel Garcia
Heber Hernandez
Alejandro llundain
Federico Constantin
Gonzalo Indarte
Fernando Indarte
Héctor Indarte

Juan P. Irigoyen
Ricardo Isasa
Ricardo Isasa (h)
Andres Isasa
Alejandro M. Silveira
Juan Martin Silveira
Juan Francisco Belloso
Santiago Cortina
Enrique Bonner

Juan Irigoyen

cradeco@adinet.com.uy

elbiocrucci@adinet.com.uy
cuniettiycia@vera.com.uy
carlos@carlosdefreitas.com.uy
info@carlosdefreitas.com.uy
jose@jdf.com.uy

fpnegociosrurales@gmail.com

diego@agrodemaria.com.uy
info@delagro.com.uy

escrdiaz@adinet.com.uy
federdiaz@adinet.com.uy
razaslecheras@dsr.uy
comunicaciones@drs.uy

tabarediu@gmail.com
dutra@dutrahermanos.com
rafaeldutra@vera.com.uy
eeycia@gmail.com
alvarezmartens@hotmail.com

adutra@escritoriodutra.com

etchevarneycia@gmail.com
manolofabian1993@gmail.com
esteban@fernandezbalestena.com
otto@ottofernandez.com.uy
ottohijo@ottofernandez.com.uy

gerardohaciend: fe Jez.com.uy

juanfonseca@netgate.com.uy

oscarfranquini@adinet.com.uy
negociosrurales@gallinalyboix.com

ag@albertogambetta.com

ganadelnorte@gmail.com

alvarogastelul@gmail.com

julio@gaudihnos.com.uy
escritoriogodino@hotmail.com
joaquingve@hotmail.com
walterogonzalez@adinet.com.uy
gorlero@gorlero.com.uy
flusiardo@gmail.com
haciendasdellitoral@adinet.com.uy
info@hhnegocios.com

escritorio@alejandroilundain.com

fernando@indarte.com
hindarte@adinet.com.uy
jpirigoyenng@gmail.com
risasa@adinet.com.uy

miguelaizmendi@adinet.com.uy

jfbelloso@laconsignataria.com
scortina@laconsignataria.com

juanalcides@adinet.com.uy

099 686673
099 174154
099 664537

099 681 540

095028572

099 724117
099 187273
099 542 826
099 680510
099 364 509
099 353400
091294601

099 351289
091294602
099 341157
099 129177
099 607160
099 830 849
099 666291

099 338092
099 486259
099 611200
099 245222
099 654838
099 126 921
097 290823

099 773057
099941114
099 682990
099 680353
099 350668
099 660802
094 429970
099 656486

099771389
099 423 504
099 922224
099 730302

099 805898
099 664512
099 832586
099 667894
099 102272
099 567038
099 567868
099 567131
099 728080
094 876543
099 683529
099 397648
099 682585
099 567267
099 693313
092 060060
099 638320
099 802207
099 801856
095 308281
095 308282
099 414006
099 118203
099 534619
099 668051

4558 8303

43524833

2600 4875

2603 8203

44424343

4442 2550

47233970

26010338

4364 2703

43531618

4346 2662
2924 8578

4632 2454

45545183

2604.7041-3

45524117

45382303

47722818

46223288

29240166

4352 4435
29012120

26007346

45327952

47723624

4455 8098
47330918

4675 6653

43547343

46330244

29151604

4567 2971

4567 6400

4632 0632
4364 2559

4567 2546

4567 2001

46543144

4642 2085

4452 2706

29002733

2709 6486

4558 8769

4352 4833

2600 4875

4442 2947

47220039

4364 3350

4352 1570

29240164

4632 2834

47722818

29240173

29012120

4733 4086

43547343

4567 2971

4567 3989

4632 1346
4364 2559

4567 2276

4567 2172

4642 5589

4452 8090

2709 6486



SOCIOS

socio
MARTINEZ $.A. Juan Carlos
MARTINEZ ELORGA, Federico
MARTORANO, Mario
MEGAAGRO HACIENDAS S.A.

MERCO HACIENDAS SR.L.
MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES

MORALES COLOMBO SR.L.
MURACCIOLE JORGE
NEDAFOX S.A.

NICOLICH, Alejandro

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO
PATINO S.R.L, Luis Alberto

PENA JUANE.
PEREIRA & CIA NEG. RURALES

PREGO Diego Enlaces Ganaderos
RAMON José Manuel
RAMOS & GARCIA Agronegocios

REYES, Alvaro

RODEQS DEL URUGUAY SR.L.

RODRIGUEZ, Esc. Federico
RODRIGUEZ HUNTER S.R.L.

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C.

ROMANO, Carlos y Martin

ROMUALDO & CIA. Negocios Rurales

RUBALSRL.

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES
SANNER JOSE ENRIQUE

SEBE CASAS, Gonzalo

SIERRA, Ramiro

SILVA GALLINO Joaquin

SILVEIRA CONSIGNATARIA SAS

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR)

STRAUCH, Jorge y Cia.. Ltda.
THE LAND LORD COMPANY SAS
TOURON & SAINZ RASINES S.R.L.

TRINDADE S.R.L. CARLOS

VALDEZ & Cia.. Ltda.

VERA SRLJUAN

VICTORICA & ASOCIADOS

VIERA Pablo

ZABALLA Negocios Rurales
ZAMBRANO &Cia.. S. A.

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda.

DIRECCION
José Enrique Rodd 682
Dr. Gonzalez 605
Artigas 363

Gral. Narifio 1907

LaPaz 2233
Wilson Ferreira Aldunate 1045

Sarandi 407
RUTA81KM 8

Av.J. M. Alvariza 882 bis
Carlos Séez 6415

Batlle y Ordonez 540
A. Fernéndez 470

Sarandi 716
Séez 6418/101

Sosa Bernadet 668
Rincon 665
19 de Abril 1107

Montevideo 1019

Artigas 1165
Rostand 1559

La Rosa 767
Pocho Fernandez 3299

Ramirez 509

Bvar. Cardona y Mendiondo

Avda. Italia 6919

Manuel Freire 454

Antonio Ma. Fernandez 716

Colon 587 bis

Juan Maria Perez 2996/702

Bvar. Cardona 1215

Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004
Gral. Santander 1754

Herrera y 25 de Mayo
Manuel Meléndez 1001
Dr. Valentin Cassio 1489
Ituzaingo 419

19 de Abril 1379

Sarandi 236

Herrera 999

Millington Drake 2085
Ruta 1 km 121.5 Est.Shell
Dr. Ivo Ferreira 308

Gral Narifio 1690

Av. Garzon 355 esq. R. Branco

CIUDAD
Minas
Florida
Mercedes

Montevideo

Montevideo

Minas-Lavalleja

Florida
Canelones
San Carlos

Montevideo

Durazno

Florida

San José de Mayo

Montevideo

Sarandi del Yi-Durazno
San José

Durazno

Paysandi

Montevideo

Dolores

Melo

Florida

Trinidad

Cardona

Montevideo

Treinta y Tres

Florida

Melo

Montevideo

Cardona

P del Este - Maldonado
Montevideo

San José
Treinta y Tres
Treinta y Tres
Mercedes

Salto

Tacuarembo

Durazno
Montevideo
Colonia Valdense
Tacuarembo

Montevideo

Artigas

Flores

UARIO

Juan Martinez

Federico Martinez Elorga
Mario Martorano

José P. Aicardi

Juan M. Otegui

Andres Lessa

Emilio Montero

Mateo Fernandez
Ignacio Morales Colombo
Jorge Muracciole

Jorge Umpierrez
Alejandro Nicolich
alnicoar@adinet.com.uy
Gerardo Ormazabal Fernandez
Enrique Patifio

Luis A. Patifio

Agustin Patifio

JuanE. Pefa

Francisco Pereira
Francisco Reyes

Diego Prego

José Manuel Ramon
Ignacio Ramos

Alvaro Garcia

Alvaro Reyes

Manuel Taboada

Pablo Reyes

Gonzalo Bia

Ignacio Trigo

Rodrigo Paulo

Federico Rodriguez
Nelson Rodriguez
Gabriela

Rodrigo Rodriguez
Guzman Rodriguez
Rodrigo Garcia Tidemann
Martin Romano

Carlos Romano

Juan Carlos Romano
Juan José Rodriguez
Joaquin Falcon

Nelson Martinez

Martin Lorier

Jose Enrigue Sanner
Gonzalo Sebé

Ramiro Sierra

Joaquin Silva Gallino
Rodrigo Silveira Navarrete
Javier Soria Pefia

Gaston Guelbenzu Ithurralde
Jorge Strauch

Santiago Zuluaga
Joaquin Touron

Rodrigo Sainz Rasines
Carlos Trindade
Sebastian G. da Trindade
José Valdez

Carlos Irazusta

Ricardo Pigurina

Pablo Camilo Valdez
Juan Vera

Gabriel Gelpi

Ignacio Victorica
Santiago Sanchez

Pablo Viera

Dardo Zahalla

Alejandro Zambrano
Nicolds Zambrano
Facundo Schauricht

Alejandro Zugarramurdi

MAIL CELULAR
cuchillasdesilvera@hotmail.com 099840171
fmrurales@adinet.com.uy 099 352626

mariomartorano@adinet.com.uy 099 663642
jpaicardi@megaagro.com.uy 099 643219
jmotegui@megaagro.com.uy 099 630690
mercohaciendas@adinet.com.uy 099 145423
monterofernandezsrl@gmail.com 099 843 651

098 253012

moralescolombo@hotmail.com 099356110
jgmura@hotmail.com 099 326197
nedafoxsan@gmail.com 099 418104
099 660320

gormazabal@adinet.com.uy 099 362076
lapsrl@adinet.com.uy 099 352579
099 352058

099 352290

juane_pe@hotmail.com 099 417703
fpereira@pereiraycia.com.uy 099 611601
freyes@pereiraycia.com.uy 099 035284
diegopregobarreto@gmail.com 099 986374
jeramon@adinet.com.uy 099 342175
rodeos@ramosgarcia.com.uy 099 970565
contacto@ramosgarcia.com.uy 099 362775
reycib@gmail.com 099722523
099 159559

rodeos@rodeos.com.uy 099 630098
099 606772

099 928186

rpaulo@rodeos.com.uy 099 655 144
escritorio@federicorodriguez.com 099 803286
nrh@camposyhaciendas.com.uy 099 351208
095 602857

tomiyo@adinet.com.uy 099 366 212
099 366 099

099 784882

cym@cymromano.com 099 536196
099 536195

099 541017

remates@romualdo.com.uy 099 623033
embarques@romualdo.com.uy 099 527040
nmartinezbenia@adinet.com.uy 099 852009
escritorio@escritoriosangabriel.com.uy 099310133
jenriquesanner@gmail.com 099 800 753
gonzalosebe@hotmail.com 099 667276
ramirosierra@gmail.com 099 536282
josiga@adinet.com.uy 099 735945
info@silveiraagronegocios.com.uy 099 704452
sorianegociosrurales@vera.com.uy 099 847 235
099 872 541

contacto@jstrauch.com.uy 099 605386
I helandlordcompany.com 093 761854
touronsainz@hotmail.com 099 513268
099 529266

administracion@carlostrindade.com.uy 099 732562
099 692993

jose@valdez.com.uy 099 834840
cirazusta@valdez.com.uy 099 578855
rpigurina@valdez.com.uy 099 822982
pablo@valdez.com.uy 099 836050
juanveratis@gmail.com 099 362 262
099 359 090

victorica@victorica.com.uy 099 682184
099 622087

haciendasdelplata@hotmail.com 094 417039
zabalasrl@gmail.com 099 830658
zambrano@zambrano.com.uy 099 683390
099 112422

099 561196

az@az.uy 099 531469

TEL.

4442 2242
4352 2908
45322108
2600 1600

2409 8877
4443 5376

43526933

4266 8243
26000131

43623227

43524717

4342 6600

2605 7960

4367 9282

4342 6099

43626513

47223926

26017459

45342124

46422017

43530369

4364 3062

4536 9554

2605 2222
44523713
43530931
46427363
27104188

45367720

2605 7667
4342 3808

4452 4686

44527902

45330615

4733 5496

4632 2360

43623593

2602 0055

4558 9354

4632 8682

2600 6060

47731768

FAX.

4442 4655
43522908
45322108
2600 1600

2409 8877

4266 8243
26017212

43624155
43524717

43421334

43623917

47223926

2606 1051

45342831

46422017

4353 0369

4364 3062

4536 9554

4452 8827

43530931

45367720

4452 2415

45330615

4632 5555

099210055

4632 8682
2600 6060

47731768



1.2279 (1.1962)

Accede sin limites a la informacion de precios de ACG.
Consulta todos los precios del mercado ganadero y recibe
la informacién detallada en tu correo.

Suscripcién anual: U$st
( Son USS 2 al mes o USS 0,50 por semana )

Colaboraremos con un % para una causa benéfica.

Medios de pago:
Débito Visa | Tarjetas de crédito | Efectivo en Abitab y Red Pagos

@ visaA ocA Do

mastercard
ASOCIACION DE
CONSIGNATARIOS
DE GAMADO

FUNDADA EN 1520

acg.com.uy iSOMOS REFERENCIA! (f M(v)



:TRABAJAR CON EL LIDER,
ES NEGOCIO! |

Con cuatro plantas frigorificas y el mayor feedlot del pais, somos el lider del
mercado cdrnico uruguayo. Nos mueve la innovacion, el crecimiento constante y
el desarrollo de herramientas y programas de alta calidad.

Contdctese con nosotros, descubra la mejor opcién para usted.
iSigamos creciendo juntos!

Unidad Colonia Unidad Feedlot Unidad San José Unidad Salto Unidad Tacuarembd
099 696 868 099 395 191 099 532 663 098 601 614 099 832 382

wena®  sifestar Q) Marfrig




