
FOTO: ÁLVARO AGUIAR



 | NEGOCIOS RURALES2



 NEGOCIOS RURALES  | 3







 | NEGOCIOS RURALES6

TEMA DE TAPA 

Por Andrés Oyhenard y  
Luis Silva

El panorama que han dejado las 
ecografías sobre el rodeo vacuno de 
cría no es tan pesimista o dramático 
como podía preverse en virtud de una 
secuencia de años con déficit hídri-
co, que se agravó sobremanera en el 
último año. Sin embargo, esa primera 
lectura positiva esconde un porcentaje 
alto de incertidumbre y de nubarrones 
a futuro por el grueso de los diagnósti-
cos —que comenzarán a conocerse en 
el correr de las próximas semanas— de 
ganaderos que están en la “cola” del 
manejo de cría. 

El veterinario Juan Andrés García Pin-
tos, de la zona noreste del país, dijo a 
Negocios Rurales que, en su caso, el 
porcentaje más bajo de preñez detec-
tado fue del 70% mientras que el más 
alto llegó al 94%. “Son rodeos que es-
tán asistidos durante todo el año, tanto 
por técnicos como por el propio perso-
nal que maneja el ganado. Son gana-
dos con mucha experiencia acumulada 
y donde ningún ganadero se durmió”, 
explicó. 

El profesional indicó que son produc-
tores “de punta” que están a la cabeza 
en lo referente al manejo del rodeo de 
cría y que en muchos casos decidieron 
no preñar las vacas de cola que no es-
taban en condiciones de ser servidas. 
“Cada vez más estos productores es-
tán apostando a hacer cabezas de pa-
riciones”, acotó.

“Conozco colegas que tienen datos de 
preñez del 28% y 50% en Lavalleja”, 
alertó García Pintos. 

Gran disparidad en la preñez 
Hubo ecografías con porcentajes superiores al 90%; veterinarios  
alertan por la “cola”, donde hay datos por debajo del 40%

Por su parte, el veterinario Jorge Rive-
ro, que trabaja en la zona este del país, 
dijo a Valor Agregado de Radio Carve 
que temía “una catástrofe en los datos 
de la preñez, pero finalmente venimos 
detectando índices con unos 6-7 pun-
tos promedios menos que en años an-
teriores”. 

El especialista indicó que hubo predios 
que llegaron a registros 20 puntos in-
feriores en la preñez respecto al año 
pasado, pero precisó que para la “ma-
yoría” de los productores de su zona 
de influencia que hacen diagnósticos, 
la baja estuvo sobre un eje de 6-7 pun-
tos porcentuales respecto a un año 
normal. 

Rivero consideró que la tecnología que 
se está aplicando sobre los rodeos de 
cría del país fue clave para que los re-
sultados de preñez en una de las peo-
res sequías de los últimos 30 años no 
fueran tan malos. 

“Estamos viendo preñeces muy va-
riables, desde predios con datos muy 
buenos hasta otros muy malos. Una 

baja del 5% del promedio sería gravísi-
mo para el país y este año estamos ha-
blando de que puede ser más del do-
ble”, alertó el Dr. Santiago Bordaberry, 
veterinario de la zona centro del país, a 
Valor Agregado. 

El experto indicó que se tratada de un 
año “atípico” y “muy variable” porque 
la seca —que se instaló desde la pri-
mavera pasada— lo hizo con distin-
tos niveles de intensidad y comenzó 
en épocas diferentes. “Las pariciones 
tempranas tienen resultados buenos y 
muy buenos en algunos casos, mien-
tras que las pariciones tardías tienen 
registros malos y muy malos”, alertó. 

Santiago Bordaberry consideró que 
es “inevitable” pensar que la tasa de 
preñez del rodeo de cría será inferior al 
año pasado, pero dada la variabilidad 
que existe entre los datos y las zonas 
del país, resulta muy difícil proyectar un 
porcentaje promedio final. 

“Conozco colegas que tienen 
datos de preñez del 28% y 50% 

en Lavalleja”, alertó García 
Pintos
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Aunque más bajos, resultados siguen  
siendo buenos en el norte

En la zona norte, los datos de preñez son menores que el año pasado, pero 
continúan siendo buenos en el promedio histórico. La mayoría de los pro-
fesionales veterinarios se encuentran realizando diagnósticos de gestación 
en el ganado vacuno, teniendo en cuenta que los entores se alargaron en el 
tiempo, producto del impacto climático durante la estación reproductiva.

En el litoral norte del país los resultados que se han obtenido hasta el mo-
mento muestran una gran variabilidad de porcentajes y promedios inferiores 
a 2022. Además, tanto terneros como vacas están más livianos, un desafío 
adicional para pasar el invierno.

El Dr. Lauro Artía, médico veterinario del departamento de Paysandú, dijo que 
los datos recabados en los diagnósticos de gestación realizados en la región, 
hasta inicios de mayo, arrojan un 74% de preñez, sobre un total de 7.725 vien-
tres revisados. Este valor se ubica 6 puntos abajo de lo registrado en 2022, 
cuando se alcanzó un 80% de preñez, indicó el profesional.

Por su parte el Dr. Guillermo de Nava informó que el promedio de 14 rodeos 
a los que se les ha realizado diagnóstico de gestación, que involucra 23.360 
vientres, alcanzó un 88,5% de preñez. Sin embargo, el rango varió entre 61% y 
96%, lo que demuestra una gran dispersión en los resultados obtenidos. Este 
promedio de los rodeos evaluados este año es 0,5% menor al que tuvieron el 
año pasado en esos predios.

El profesional también destacó que el impacto más grande de la seca se 
observa en terneros que son más de 20 kg más livianos al destete que el año 
pasado y vacas que tienen un peso que en algunos lugares llega a ser 40 a 50 
kg más livianas que en esta época en el año pasado. Esto último es un gran 
desafío que se tiene en los sistemas criadores a la entrada del invierno.NR

Según Rivero, en Rocha y 
algunas regiones de Maldona-

do tuvieron un verano “muy 
seco”, pero no estuvo a la 

altura de las complicaciones 
que registraron otras zonas 

del país como el centro o parte 
del norte. “Hoy tenemos los 

resultados de los productores 
que están apurados por hacer 

diagnósticos de cría y están 
más encima de sus rodeos. 

Nos queda todavía otra 
parte de productores donde 
normalmente el porcentaje 
(de preñez) tiende a bajar”, 
explicó. De todas formas, 

consideró que no será un “mal 
porcentaje”. Añadió que el ro-
deo de cría está, en promedio, 
1 punto debajo en su estado 
corporal con respecto a otros 
años. “Esto va a influir en la 
preñez del año que viene”, 

consideró. 
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La sequía no solo impactó en la tasa 
de preñez, sino también en la condi-
ción corporal de los rodeos; en mu-
chos casos se ingresará al invierno 
con menos kilos que lo usual, un gran 
desafío para superar esta crítica es-
tación, máxime teniendo en cuenta la 
escasez de reservas y las dificultades 
en la siembra de pasturas. Además, 
esos vientres en mal estado tendrán 
mayores dificultades para preñarse en 
el próximo entore si es que las condi-
ciones forrajeras no gozan de una me-
jora sustancial. 

Hay preocupación  
por el estado corporal 
El rodeo de cría ingresa al invierno con muchos menos kilos, un 
gran desafío para la estación más crítica del año

Hubo casos de ganados que estaban 
en muy buen estado al momento del 
entore pero fueron perdiendo peso cor-
poral, lo que llevó a que se dieran abor-
tos en muchos casos, mientras que 
otras vacas ingresan al invierno preña-
das con un estado muy deteriorado. 

“Hay mucho verdeo que se hizo para 
que esas vacas preñadas —que están 
en una condición muy pobre— puedan 
pasar el invierno”, aseguró Santiago 
Bordaberry.

En la misma línea, García Pintos seña-
ló que hay muchas vacas de cría que 
“están perdiendo kilos” porque “no hay 
pasto. La verdad es que hoy no sabe-
mos cómo vamos a pasar el invierno 
y en qué situación van a quedar esas 
vacas”. 

García Pintos admitió que los ganados 
“no están como quisiéramos o estamos 
acostumbrados. Hay ganados que es-
tán feos y perdiendo kilos. La vaca que 
está sumamente jodida directamente 
no se preñó”, aseguró.

En ese sentido, hay casos de producto-
res que, luego de muchos años, están 
tomando la decisión de entorar en el 
invierno porque no tienen comida para 
invernar esas vacas vacías. “Es una for-
ma que muchos encuentran para hacer 
caja vendiendo luego esas vacas pre-
ñadas”, comentó García Pintos.

El veterinario indicó que varios criado-
res se hacen la pregunta de qué cate-
goría priorizar con la poca pastura que 
hay y habrá durante el invierno. “Hay 
algunos que se plantean si utilizar esa 
comida para la vaca de invernada, las 
vacas de cría, o los terneros en algu-
nos casos que tienen los dos ciclos”, 
explicó. 

En su caso, García Pintos indicó que 
sugiere darles prioridad a las vaquillo-
nas preñadas, luego las vacas preña-
das, y luego en las vaquilloncitas o ter-
neras, que serán los próximos vientres. 

El profesional destacó como positivo 
que “muy pocos” productores, en tér-
minos generales, han optado por alar-
gar los entores. “Si había un año para 
cortar el entore, era este”, finalizó. NR

La fecha de entore bajo la lupa
Bordaberry declaró a Valor Agregado que muchos productores se están plan-
teando cada vez más rever la fecha de pariciones de sus rodeos de cría, por-
que en los últimos dos años se ha vuelto un “factor determinante” en los nive-
les de fracaso de los servicios.

Las lluvias de enero del año pasado llevaron a que en muchos casos los ento-
res se estiraran hasta marzo en buena parte del país. Esto motivó que se diera 
un porcentaje importante de pariciones tardías. 

Según Bordaberry, los criadores que tienen un porcentaje alto de parición tem-
prana “no han registrado resultados malos” en sus niveles de preñez. Hay 
zonas de Durazno y Tacuarembó donde los resultados son “pobres y muy 
pobres”, aseguró. También el suroeste (de las zonas más castigadas por la 
sequía), Flores, San José, y zonas de Florida, donde las tasas de preñez no 
llegan al 50%. En la otra vereda, hay buenos resultados de preñez en zonas de 
Paysandú y el este de Durazno. 
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Por Rafael Tardáguila 

Todavía es algo temprano como para 
realizar una proyección con un gra-
do elevado de certeza en cuanto a la 
cantidad de terneros que nacerán en la 
próxima primavera, pero hay una cer-
teza: la generación será más reducida 
que en los años anteriores, lo que se-
guramente se transforme en un dolor 
de cabeza para la industria frigorífica 
cuando los animales nacidos en 2023 
empiecen a llegar a peso de faena. 

En el trienio 2020 a 2022 la cantidad 
de terneros contabilizados en la de-
claración jurada fue, en promedio, de 
2,93 millones por generación, un regis-
tro nunca antes alcanzado en el país. 
Cuando se dé a conocer el dato de 
2023 —los terneros nacidos en la pri-
mavera pasada— seguramente el re-
gistro se encuentre en niveles similares. 
El problema serán los terneros que se 
contabilizarán en 2024.

La Oficina de Programación y Políticas 
Agropecuarias (Opypa) del Ministe-
rio de Ganadería había proyectado en 
marzo una caída del 4% en el entore de 

Unos 200 mil menos
Si la baja de la preñez es de 6-7 puntos porcentuales, se  
contabilizarán el año que viene unos 2,7 millones de terneros

vaquillonas en 2022/23, mientras que la 
tasa de procreo podría disminuir 12%, 
lo que representaría 351 mil terneros 
menos en 2023/24 respecto al 2022/23. 
Eso llevaría la cantidad de terneros de 
la próxima parición a 2,55-2,60 millones 
de cabezas, lo cual encendería todas 
las alarmas, ya que sería la generación 
menos numerosa desde 2010, cuando 
se sufrieron las consecuencias de la 
peor sequía —antes de la actual— en 
lo que iba de este siglo. 

Pero, de acuerdo con los datos que se 
vienen recabando en las ecografías, 
quizás la baja no sea tan pronunciada. 
Si, como algunos profesionales veteri-
narios expresan, el descenso en la pre-
ñez es de 6-7 puntos porcentuales res-
pecto al elevado dato del año pasado 
(80%), los diagnósticos promediarían 
73-74%, lo que determinaría una tasa 
de destete de 63-64% si se tiene en 
cuenta el descenso promedio histórico 
entre preñez y destete. Claro que, en 
este año tan particular y con un difícil 
invierno por delante, las pérdidas entre 
preñez y destete quizás en esta oportu-
nidad sean más altas. 

El vigésimo taller de diagnósticos de 
gestación vacuna de INIA Treinta y Tres 
de junio del año pasado, donde 60 ve-
terinarios de todo el país presentaron 

los resultados del chequeo de 366.136 
vientres, arrojó un 80% de preñez a pe-
sar de la sequía que afectó parte del te-
rritorio durante ese entore. Ese fue uno 
de los resultados máximos de la serie 
que ya lleva 20 años.

Si finalmente el destete es de 63-64%, 
asumiendo un rodeo de cría al momen-
to del entore similar al del año anterior 
(4,22 millones de cabezas), los terne-
ros destetados el año que viene serían 
alrededor de 2,68 millones. Aunque 

Si el descenso en la  
preñez es de 6-7 puntos 
porcentuales respecto al  

elevado dato del año pasado 
(80%), los diagnósticos  
promediarían 73-74%
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En el segundo semestre se 
conocerá el número de terneros 
destetados este año. Con toda 

seguridad será un buen dato, aun-
que algo disminuido respecto a 

las proyecciones anteriores debido 
a que hay un aumento en la can-
tidad de terneros exportados en 

pie, animales que no llegarán a ser 
contabilizados al 30 de junio. Para 

el destete 2024 queda todavía 
mucha agua para pasar por de-

bajo del puente, pero el principal 
determinante ya está definido y es 
que se dará un descenso en la tasa 

de preñez. En principio, lo que se 
puede proyectar por el momento 

es una caída a alrededor de 2,7 
millones de cabezas. 

claramente por debajo del promedio 
de los últimos años, serían unos 100 
mil animales más que lo que daría la 
proyección de Opypa. 

Como suele suceder, se puede mirar la 
mitad del vaso lleno o la mitad vacía. 
La mitad llena es que el impacto de la 
sequía en la cantidad de terneros sería 
muy inferior al de 2008/09, a pesar de 
que el déficit hídrico fue mucho mayor 
este año. Si las cosas se dan como se 

supone, serían unos 200 mil animales 
menos en 2024, en tanto que en 2010 
el desplome de la generación fue de 
450-500 mil cabezas. Esto habla muy 
bien del manejo y de la inversión de 
los criadores en su rodeo de cría, en el 
intento de lograr, más allá de los con-
tratiempos, que la vaca se preñe. La 
mita del vaso vacío es que, más allá 
de los esfuerzos realizados, de todas 
maneras habrá unos 200 mil animales 
menos. NR
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ENTREVISTA

Por Andrés Oyhenard

Te tocó asumir en medio de una 
grave sequía, ¿están trabajando en 
la ARU en algunas otras medidas 
adicionales a las que se plantearon 
en su momento durante la anterior 
directiva?

Durante el verano se presentaron un 
montón de medidas, muchas de las 
cuales fueron tomadas por las auto-
ridades del Ministerio de Ganadería o 
del Poder Ejecutivo. Podemos hablar 
del SIGA (Sistema Nacional de Garan-
tías), que se entendió era una buena 
herramienta —como lo fue en la pan-
demia—y que ha funcionado muy bien 
para muchas empresas. Así que podría 
ser el momento de aplicarla para para 
poder salir del mal momento de la se-
quía y cumplir con la mayor cantidad de 
compromisos posibles, dejando a las 
empresas funcionando para poder em-
pezar un nuevo ciclo tanto agrícola, ga-
nadero, granjero o del rubro que fuera. 

Creo que fue una de las medidas más 
importantes porque, en definitiva, el 
productor que no pudo cosechar o pro-
ducir los kilos del producto que sea, lo 
que necesita es tiempo para para rea-
comodarse. 

También hubo otros planteos que salie-
ron directamente del Ministerio de Ga-
nadería para apuntalar a los pequeños 
productores, como fue lo de Microfi-
nanzas del BROU. 

Otras de las medidas que se habló 
con el gobierno y salió fue lo de sus-
pender los adelantos del pago de IRAE 

“Tenemos en la agenda 
los temas ambientales”
El nuevo presidente de la ARU, Patricio Cortabarría, habló sobre 
la impronta de su gestión para los próximos dos años

(Impuesto a la Renta), porque muchas 
empresas seguramente no lleguen a 
pagar renta este año. Lo mismo ocurrió 
con el vencimiento de BPS, BSE y de 
contribuciones inmobiliarias durante el 
verano, para poder utilizar ese capital 
de giro para comprar alguna ración, 
fardos o lo que fuera y patear un poco 
para adelante la pelota, aunque en es-
tos casos uno no sabe nunca cuándo 
termina. 

Junto a la Federación Rural plan-
tearon la posibilidad de que se apli-
cara una reducción de la alícuota de 
la Contribución Inmobiliaria Rural. 
¿Tuvieron eco con ese pedido?

Hicimos ese pedido porque había dos 
antecedentes donde en situaciones 
de emergencia agropecuaria se había 
aplicado una reducción de la alícuota 
de la contribución. Se hizo el planteo, 
pero no ha sido respondido aún. 

¿Cuáles van a ser los temas de 
agenda durante tu gestión al frente 
de la ARU, que coincide con el final 
del mandato del gobierno de Laca-
lle Pou? ¿Les preocupa que pueda 
cambiar el protocolo sanitario con 
China?

Existen cosas que quedaron en el 
debe, como la campaña contra la bru-
celosis, que está en proceso con una 
nueva reglamentación. 

A nivel del protocolo con China nues-
tros delegados en la Junta del INAC 
nos han transmitido su preocupación 
y lo hemos hablados con el ministro 
(Mattos). El ministro dice que los pro-
tocolos están en permanente cambio y 
que son bastante más dinámicos de lo 
que creemos. Esperemos que la misión 
del ministro en China—donde se esta-
rá hablando sobre estos temas— sea 
exitosa. Obviamente que nos preocupa 
por ser nuestro principal comprador 
tanto de carne como de granos, por-
que cualquier cambio pueda afectar. 
Ojalá que pueda afectar de forma po-
sitiva, generando una mayor cantidad 

¿Te preocupa que la 
apertura comercial que 
promueve el gobierno 
tenga pocos avances? 

El posible acuerdo Merco-
sur-China no lo hemos hablado 

aún, porque surgió reciente-
mente. Evidentemente se veía 

como difícil el acuerdo con 
Uruguay porque podía generar 

problemas con el resto del 
Mercosur. Tenemos muchos 

sectores que trabajan y venden 
mucho dentro del Mercosur, por 
tanto, también es algo a cuidar. 

Por otro lado, en la charla 
que brindó el INAC en la Expo 
Melilla vimos que se abre una 
puerta interesante con todo lo 

que es el Acuerdo Transpacífico. 
Ahí tenemos la posibilidad de 
entrar y hacerlo rápido. Quizás 

hay que dirigir más las energías 
a ese tratado. Obviamente que 

también hay que alentar el 
tratado comercial con China. 

Brasil es hoy el primer o segun-
do exportador de alimentos 

del mundo y China el principal 
comprador. Por tanto, si Brasil 

se pone en campaña para cerrar 
este tratado, eso nos puede 

dar beneficios y salir con más 
velocidad de lo que estaba suce-

diendo anteriormente. 
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de negocios y más colocación de pro-
ductos, que es lo que el Ministerio de 
Ganadería va a buscar.

A nivel de funcionamiento de esta 
nueva directiva de la ARU, ¿habrá 
algún cambio? ¿Cuáles serán las 
prioridades?

La idea es poder dialogar con la nueva 
directiva en los temas donde vamos a 
hacer más foco para estos dos años, 
algo que haremos en breve. A nivel in-
terno, un tema notorio es el arreglo del 
galpón 1 de la Expo Prado, que debió 
ser suspendido para su uso por un mo-
vimiento de tierra. Estamos trabajando 
en una obra de bastante costo para de-
jarlo funcional para el próximo Prado. 

Lo otro que tenemos en la agenda y 
hablé en el discurso de asunción son 
los temas ambientales. Tenemos un 
nuevo ministerio de poco más de dos 
años como el de Ambiente con el cual 
nos gustaría mantener el acercamien-
to que en su momento tuvimos con el 
ministro Adrián Peña. Ahora tenemos 
un ministro nuevo con el cual tenemos 
que sentarnos a conversar sobre las 
políticas ambientales que se van a de-
sarrollar para los próximos dos años. 
El tema ambiental incide mucho en la 

producción agropecuaria y tenemos 
siempre que buscar el equilibrio con lo 
ambientalmente sostenible y económi-
camente para los productores que es-
tán trabajando la tierra. A veces, algún 
ajuste normativo puede afectar la forma 
en cómo trabajamos los recursos natu-
rales con los que contamos para pro-
ducir. NR

La preocupación por el atraso cambiario
Supongo es su tema recurrente en cada reunión de directiva o charla 
informal con productores, ¿cómo están viendo hoy el impacto del atra-
so cambiario? El Banco Central acaba de enviar una primera señal con 
la reducción de la tasa de interés, pero todavía no se ven sus efectos. 

Sin duda que la baja del dólar pega sobremanera sobre las empresas gana-
deras por el peso de la mano de obra y las leyes sociales en su estructura de 
costos. Hemos tenido varias reuniones con los ministerios por este tema. Te-
nemos lo de la tasa de interés que ha bajado, que entendemos puede ser una 
de las maneras de ayudar a que el dólar no esté tan bajo en este país. Tam-
bién la ministra de Economía (Azucena) Arbeleche nos transmitió que había 
ordenado que las empresas públicas y las AFAP fueran obligadas a comprar 
dólares directamente en la plaza cambiaria para generar una mayor deman-
da por el billete. Pero no se han visto aún resultados importantes sobre este 
tema. Hoy en día la sequía, sumado al atraso cambiario, ha golpeado mucho 
a las empresas y eso se verá reflejado en los resultados de los ejercicios que 
vamos a cerrar al 30 de junio. Así como el año pasado el buen desempeño de 
los cultivos de verano potenció al crecimiento de la economía uruguaya, este 
año se va a sentir esa baja importante de las exportaciones tanto agrícolas 
como también de la carne. 
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Los mercados, la agenda con las ta-
reas pendientes, los costos, la exporta-
ción en pie, la trazabilidad, el protocolo 
con China, la sequía, fueron tema en 
la cuarta edición de La Industria Res-
ponde, organizada en la Rural del Pra-
do por Radio Carve y el diario El País. 
Quienes contestaron las preguntas de 
los productores, formuladas por Martín 
Olaverry, fueron el principal de Marfrig 
en Uruguay, Marcelo Secco, y el direc-
tor de frigorífico Las Piedras, Alberto 
González. 

Al solicitárseles una reflexión final, 
González resaltó la forma en la que el 
complejo ganadero uruguayo está sa-
liendo de la sequía. “Nunca imaginé 
que el complejo cárnico pudiera salir 
de la sequía con la entereza que lo está 
haciendo”, valoró, y agregó que esto 
es directa consecuencia “del esfuerzo 
y de la inversión de los productores”. 
“La industria va a estar allí para todo el 
esfuerzo de los productores”, remató el 
principal de Las Piedras. 

Por su parte, Marcelo Secco dijo que 
Uruguay debe “seguir revisando la 
agenda de crecimiento” y que hay que 
“trabajar mucho sobre sus limitantes”. 
Agregó que “sin educación no hay cre-
cimiento” y recordó lo importante que 
es la carne para el PBI uruguayo. 

Marcelo Secco y 
Alberto González en 
la sala de conferen-
cias de la ARU en el 

Prado, donde respon-
dieron las preguntas 
de los productores 
formuladas por el 
periodista Martín 

Olaverry. 

“Hay que trabajar sobre las 
limitantes al crecimiento”
Los industriales Marcelo Secco, de Marfrig, y Alberto González, de 
Las Piedras, respondieron preguntas de productores

Respecto a las condiciones del merca-
do internacional, los dos industriales se 
refirieron a la incertidumbre que ha pre-
dominado en estos últimos años, con 
la pandemia, la guerra en Europa y la 
inflación global. Respecto a los com-
pradores, más allá de China, González 
dijo que Estados Unidos “no logró des-
pegar para la carne importada” y opinó 
que la Unión Europea es el que está 
“más jaqueado”, primero por el impac-
to del Covid y luego por la guerra. 

En cuanto a las perspectivas de oferta 
de hacienda para faena, Secco y Gon-
zález coincidieron en que las proyec-
ciones son de un año de escasez. El 
principal de Las Piedras dijo que “ve-
nimos de tres primaveras secas, con 
el último año gravísimo” que “le pegó 
en la línea de flotación a la producción 
ganadera”, porque el criador vende 
menos terneros, el recriador menos ki-

los y el engordador vende animales de 
peor calidad. Para González, en el se-
gundo semestre habrá “dos problemas 
graves”, porque no solo habrá poca 
disponibilidad de hacienda, sino que 
además “la calidad de terminación nos 
va a dejar afuera de ciertos mercados”. 

Sobre el protocolo de China, que el 
ministro Mattos negociará este mes 
cuando visite ese país, González dijo 
que “bienvenido sea todo lo que puede 
aportar al ingreso o al manejo de nues-
tro producto” y consideró “muy oportu-
na” la ida de Mattos a China. 

Consultados sobre la agenda, Secco 
consideró que entre los “pendientes” 
está el acuerdo entre el Mercosur y la 

Habrá “dos problemas  
graves”, porque habrá poca  

disponibilidad de hacienda y 
además “la calidad de  

terminación nos va a dejar 
afuera de ciertos mercados” 
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El impacto de la cuota 481 y el corral
Los dos industriales valoraron de forma muy positiva la evolución de la gana-
dería uruguaya en los últimos 10 años con el acceso a la cuota europea 481, 
de carne de animales terminados en corrales de engorde. 

“¡Qué bien le hizo a la ganadería en estos 10 años la cuota 481, y qué bien 
se hicieron las cosas!”, recalcó González. Consideró, por ejemplo, que el 
corral fue lo que permitió que se mantuviera en niveles altos la relación de 
reposición en plena sequía, ya que posibilitó que siguiera habiendo demanda 
por la reposición. 

Respecto a las opciones para suplir a la cuota europea, que cae año a año, 
ambos industriales dijeron que no hay alternativas tan favorables. “No visua-
lizo otra alternativa a la cuota 481”, dijo Secco. Al analizar las posibilidades 
en China, recordó que “ahora tienen de nuevo a Australia, una marca muy 
reconocida” en ese destino. 

González recordó que con la cuota 481 se ingresa con arancel de 0% a un 
mercado de alto poder adquisitivo. Las opciones no reúnen esas condicio-
nes, ya que en China hay que pagar un arancel de 12% y el poder adquisitivo 
es menor, en tanto que en Japón y Estados Unidos, con alto poder adquisi-
tivo, los aranceles son de 38% y 26%, respectivamente. Por lo tanto, no es 
comparable la 481 con otros mercados. 

Unión Europea, la agenda sanitaria con 
Israel (la posibilidad de habilitar el in-
greso de carne con hueso) y ampliar el 
protocolo con Corea. 

El tema de los costos también formó 
parte del cuestionario. González re-
cordó que la Junta del INAC recibió al 
presidente del Banco Central, Diego 
Labat, quien fue claro en cuanto a que 

en los próximos meses no habrá un 
cambio en la política económica que 
permita mejorar la competitividad. “Te-
nemos que asumir que somos un país 
caro”, dijo González. 

Por su parte, Secco se refirió al alto 
costo del puerto de Montevideo y dijo 
que hay navieras que están analizando 
la posibilidad de dejar de recalar aquí 
e ir directamente al puerto de Buenos 
Aires, lo que implicaría enviar hasta allí 
las cargas en un feeder, con el conse-
cuente aumento de los costos. NR

“Hay navieras que están  
analizando la posibilidad de 

dejar de recalar aquí e ir  
directamente al puerto de  

Buenos Aires”
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EXPOSICIONES

El sector cárnico uruguayo estará a 
pleno presente en la feria internacional 
del SIAL que se realizará del 18 al 20 
de mayo en el Nuevo Centro Interna-
cional de Exposiciones de Shanghái. 

La delegación, encabezada por el Ins-
tituto Nacional de Carnes (INAC), esta-
rá integrada por prácticamente toda la 
industria exportadora uruguaya, ade-
más de brókeres y traders que atien-
den al principal importados mundial de 
carne vacuna. A su vez, participará de 
la actividad el ministro de Ganadería, 
Fernando Mattos, quien en esos días 
estará presente en China encabe-
zando una delegación ministerial con 
varios temas en carpeta (ver aparte). 
El cárnico no será el único sector uru-
guayo presente en Shanghái, también 
viajan otras empresas, entre ellas del 
sector lácteo. 

SIAL Shanghái no es una instancia 
más. Es el primer año post pandemia 
en el que la feria, la más importante del 
continente asiático y una de las más 
trascendentes del mundo, funciona-
rá a pleno, aguardándose la visita de 
cientos de miles de personas de todo 
el mundo vinculadas con el sector ali-
menticio. 

El mundo cárnico  
viaja a Shanghái
Del 18 al 20 de mayo se desarrollará la primera SIAL  
multitudinaria de la era post pandemia en la ciudad china

El área de exhibición abarca una vasta 
extensión de 180.000 metros cuadra-
dos (más de 20 canchas de fútbol) y se 
prevé que asistan 4.500 expositores y 
más de 150.000 profesionales de todo 
el mundo. 

SIAL China informó que la feria de este 
año contará con ocho sectores desta-
cados, así como pabellones nacionales 
y regionales. Los sectores destacados 
serán: comida para bebes, comida 

orgánica y saludable, sector lácteo, 
bebidas sin alcohol, comidas, carnes, 
mariscos y bebidas alcohólicas. 

En representación del INAC asistirá el 
presidente de la institución, Conrado 
Ferber, en tanto que por la industria 
participará Daniel De Mattos (BPU) y 
por los productores José Mesa (CNFR). 
La nómina completa está integrada por 
50 personas. 

El área de exhibición abarca 
una vasta extensión de 180.000 

metros cuadrados (más de 20 
canchas de fútbol)
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Por cierto, no es la única instancia de la 
que está participando el sector cárnico 
en China y el sudeste asiático en las úl-
timas semanas. El INAC tuvo un stand 
en la Exposición Internacional de Pro-
ductos de Consumo de China, también 
conocida como Exposición de Hainan, 
que se realizó entre el 10 y el 15 de abril 
en la ciudad de Haikou, capital de la 
provincia de Hainan. A su vez, participó 
por primera vez en la feria Food & Hotel 
Asia en Singapur. NR

Exportación del tracto digestivo,  
entre otros temas en carpeta

Uruguay trabaja en la posibilidad de que China habilite el ingreso de todos 
los productos que componen el tracto digestivo de los vacunos, algo que 
quedó vedado algunos años atrás. Entre los ítems más importantes figura 
el mondongo, producto apreciado en China y que Uruguay lo debe colocar 
mediante Hong Kong, por el canal gris, a un precio sensiblemente más bajo. 
En abril Hong Kong fue el principal destino para el mondongo congelado a 
un valor medio de US$ 1.790 por tonelada. 

Pero hay otros varios productos que podrían habilitarse para el ingreso di-
recto a China, desde los labios, carne de quijada, otros estómagos como el 
librillo, así como las tripas y el rabo. Está en carpeta la posibilidad de ingresar 
con estómagos ovinos. 

La inhabilitación de los ítems que componen el tracto digestivo es por el ries-
go de introducir la fiebre aftosa debido a que Uruguay es libre del virus con 
vacunación, algo que no tiene ninguna base científica. Es fácilmente demos-
trable la no circulación del virus en el país, dado que una especie susceptible 
como el ovino no se inmuniza hace décadas. 

Además, el MGAP lleva en carpeta la propuesta de reducir la cantidad de 
días en los que el animal tiene que estar en el último establecimiento previo a 
la faena, que actualmente son 90. Esto impide, por ejemplo, que los corrales 
de engorde hagan una terminación más rápida, ampliando la posibilidad de 
compra de reposición a animales más pesados, incluyendo vacas. 

Sin embargo, no hay unanimidad en el sector para este segundo planteo; 
desde la Federación Rural se duda de la conveniencia de avanzar en este 
sentido. 

Pero hay otras posibilidades que estarán en la carpeta de Mattos durante su 
visita a China, como la carne aviar y equina, equinos en pie, semen y embrio-
nes, miel y productos apícolas, productos acuáticos silvestres y acuáticos 
vivos, limones, grano de colza, harinas de soja y colza, y grano de trigo.
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GIRA POR ASIA

Como parte de la agenda de la misión 
oficial en China, el ministro Fernando 
Mattos fue recibido por el jefe Ejecutivo 
de Hong Kong, John Lee, que presentó 
las características especiales de su re-
gión y se manifestó abierto a seguir re-
cibiendo y canalizando importaciones 
de productos agropecuarios de calidad 
de Uruguay.

Al respecto, invitó a que se realicen ma-
yores acciones de promoción comer-
cial y a seguir desarrollando el marco 
jurídico para la facilitación de comercio 
bilateral.

Como punto final en Hong Kong, visi-
taron la Agencia de Promoción Comer-
cial, donde se coincidió en el gran po-
tencial que existe para que productos 
uruguayos sigan llegando y se distri-
buyan a diferentes regiones en China 
desde Hong Kong. La Agencia de Pro-
moción Comercial es la encargada de 
organizar diversas ferias y actividades 
de promoción del comercio en Hong 
Kong, con amplia proyección en toda 
Asia.

Esto permitió dialogar sobre posibles 
actividades específicas de promoción 

Buena disposición de Hong 
Kong para elevar comercio 
con Uruguay
El ministro Mattos encabezó una misión por Asia buscando ampliar y 
mejorar el acceso para productos uruguayos en esos mercados

de productos uruguayos como vinos, 
carnes aviar, equinos deportivos, pro-
ductos de la pesca, caviar y otros.

El ministro y la delegación que lo 
acompaña destacaron la posición del 
gobierno local y de las asociaciones 
comerciales sobre la importancia de 
impulsar acciones comerciales que 
permitan un mayor conocimiento de la 
oferta exportable uruguaya en esta par-
te de China. Especialmente se constató 
un gran campo para el sector vitiviníco-
la de nuestro país, así como también 
para la carne aviar, objetivos claves 
perseguidos en esta visita.

De igual forma se entiende que hay 
grandes posibilidades para también 
impulsar la cooperación y el comercio 
en materia de equinos deportivos y 
continuar fortaleciendo los intercam-
bios en cereales y pesca.

Por todo esto, las autoridades de Hong 
Kong vieron con muy buenos ojos la 
posible realización de un “Día de Uru-
guay” en esa región, próximamente 
como evento de promoción de los pro-
ductos uruguayos y la marca país en 
Hong Kong. NR

El ministro Fernando 
Mattos en cabezó la 
delegación uruguaya 
que fue recibida por 
las autoridades de 
Hong Kong, enca-

bezadas por su jefe 
Ejecutivo, John Lee. 
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CALIDAD EN UNA SOLA MARCA
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ENTREVISTA

Por Andrés Oyhenard

¿Cómo viene siendo el compor-
tamiento del consumo interno en 
este arranque de 2023? El poder de 
compra de los salarios ha mejora-
do. ¿Se refleja esto en una mayor 
demanda?

El 1º de mayo para nosotros fue un 
muy buen feriado, ya que justo Sema-
na Santa cayó en abril. En la víspera 
del 1º de mayo fue muy buena la venta 
porque había baja faena, entonces, los 
carniceros y los supermercados empe-
zaron a comprar unos cuantos días an-
tes para tener ese producto tan precia-
do, que es el asado. Creo que para las 
carnicerías la venta no fue mala. Hay 
un producto como el asado, que es 
determinante en esta fecha, que creo 
llegó a su techo de precio. La gente ya 
no soporta más pagar tanto por un kilo 
de asado con hueso y está prefiriendo 
poner otras cosas en la parrilla, ya sea 
cortes sin hueso, pulpones o colita en el 
caso del vacuno, o bondiola en cerdo. 
El precio del asado con hueso nacio-
nal llegó a un récord histórico donde la 
gente dijo: ‘ya está’. En el universo de 

“El asado brasileño va  
a tener un nicho mayor 
este invierno”
Jorge López, director de Abasto Santa Clara analizó la coyuntura del 
mercado interno y fue crítico con el manejo para la importación de pollo 

todas las proteínas, la carne vacuna va 
perdiendo pie frente al pollo y el cerdo, 
pero el combo de kilos por habitante en 
Uruguay sigue siendo muy bueno. 

¿Hay posibilidades hoy de traer 
asado con hueso desde Brasil a 
un precio más competitivo para el 
abasto?

La baja de la faena y la calidad de la 
misma hizo que se redujera bastante 
la oferta de asado nacional. Eso llevó a 
que el asado brasileño tuviera su lugar. 
Estamos con una diferencia de precio 

de más del 20%, algo que ya es impor-
tante. Por eso todo el asado brasileño 
que había en plaza se vendió durante 
el pico de ventas por el 1º de mayo. 
Ahora estamos esperando por nuevos 
embarques, porque siempre nos gus-

El precio del asado con hueso 
nacional llegó un récord donde 

la gente dijo: ‘ya está’

¿Cómo está el negocio 
para la importación de 

cerdo? 

El cerdo fue el gran protago-
nista del consumo en el primer 
trimestre, según el informe que 
divulgó el INAC. Hay que tener 
en cuenta que muchas veces el 
volumen de importación no va 
todo para consumo directo. Las 
chacinerías ven alguna ventana 
de precio (previendo una suba 

a futuro) y se acopian con carne 
de cerdo para procesar. Actual-
mente el cerdo tuvo un aumen-
to de precio en Brasil, de todas 
formas, es un producto que se 
sigue vendiendo muy bien, en 
particular la bondiola, que ha 

se ha metido muy fuerte en los 
hogares uruguayos. Incluso el 
1º de mayo muchos carniceros 
me comentaban que llevan la 

bondiola para la parrilla.
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ta trabajar con stocks. En este caso, la 
demanda por asado importado superó 
la oferta. 

Con una faena local baja para los 
próximos meses y un ganado en 
Brasil bajando, ¿deberíamos tener 
más asado importado?

Sí. Estamos convencidos que lo peor 
del año en materia de carne nacional 
todavía está por venir. Pensamos que 
va a ser un invierno duro, con poca ca-
lidad de hacienda terminada. Segura-
mente cuando terminemos esta venta-
na de oferta de asado de corral (por la 
cuota 481) vamos a volver a niveles de 
faena muy reducidos: vamos a tener 3 
o 4 meses difíciles para el asado nacio-
nal. Con una hacienda en Brasil bajan-
do, el asado de ese país seguirá siendo 
razonable para la importación tanto por 
precio como por faltante del producto 
local. El asado brasileño va a tener un 
nicho mayor este invierno. 

¿De cuánto es hoy la brecha de pre-
cio?

Hoy tenemos solo cuatro estados bra-
sileños habilitados para la importación, 
los que están libre de fiebre aftosa sin 
vacunación. El asado del estado de Río 
Grande, que es el que más nos gus-
taría traer, tiene dos problemas: tiene 
una seca como la de nosotros, con una 
hacienda que no está tan barata, y a los 
gaúchos les gusta mucho el asado. Por 
eso, al asado de Río Grande hay que 
descartarlo por un tema de precios. De 
los otros tres estados, son animales 
que son de buena calidad, pero no son 
de razas británicas. Un asado de esos 
estados le está llegando al carnicero a 
unos $ 225 por kg, un 20% por debajo 
del producto nacional. NR

“El consumidor está reclamando  
la suprema importada”

¿Qué reflexión le merece todo el manejo que se ha hecho con los 
cupos de importación de carne aviar? ¿Se pudo avanzar en algo 
con las autoridades?

Se pudo avanzar muy poco. Todos los que somos importadores y distri-
buidores de carne aviar estamos un poquito desilusionados porque los 
tiempos vienen siendo mucho más lentos de lo que necesitamos, no no-
sotros, sino el comerciante que se acostumbró a tener una proteína a una 
relación de precio/calidad excelente. Esto desde un principio tuvo una 
muy buena aceptación tanto en las carnicerías como en los supermer-
cados. En mayo hizo cinco meses que no se dieron nuevos permisos de 
importación y no hay nada de suprema de pollo importada en el merca-
do, que valía la mitad que la nacional. El consumidor uruguayo está re-
clamando la suprema importada. A su vez, estamos convencidos de que 
la suprema nacional no está abasteciendo la plaza y está subiendo de 
precio. Es una pena que no tengamos nuevos permisos de importación. 

Se habla de la posibilidad de acordar un cupo máximo de importa-
ción de 5% en base al ingreso de 2022. 

En las reuniones que hemos mantenido con el Ministerio de Ganadería y 
el INAC, el volumen que se está manejando es muy insuficiente para sa-
tisfacer algo que en su momento se nos dijo que era para ayudar a bajar 
la inflación en Uruguay, algo que se consiguió y que tuvo una aceptación 
inmediata por parte de la población. Ese cupo del 5% es muy mentiroso, 
porque dentro de ese volumen hay una parte muy importante de pollo 
carcasa (entero) del cual, si se importó algo en su momento, fue muy 
poco. No es lo que el consumidor uruguayo está buscando en el último 
tiempo. En general, si quiere comprar un muslo va y compra solo eso; lo 
mismo con la suprema. Entonces, se nos está imponiendo en esa cuota 
del 5% la mitad de algo que ni nos interesa importar ni tampoco al consu-
midor uruguayo. Ahí se está cometiendo una injusticia con el consumidor. 
Nosotros le hicimos saber al gobierno que debería ser carne aviar, que 
el consumidor elija lo que quiera comprar y nosotros traer en base a esa 
demanda. 
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TERNEROS

La zafra de terneros 2023 transcurrió 
en un ambiente más que desafiante, a 
pesar de lo que logró resultados posi-
tivos tanto en cuanto al porcentaje de 
ventas como al valor medio. 

De acuerdo con los resultados de los 
tres consorcios de remates por panta-
lla más grandes, entre febrero y abril se 
comercializaron más de 47 mil terneros 
con una facturación total de US$ 18,4 
millones y un valor medio de US$ 2,50 
el kilo. 

La zafra fue de menos a más. Comen-
zó más temprano que lo usual, con una 
mayor oferta en febrero dadas las difi-
cultades de los criadores para sostener 
los terneros al pie de sus madres en 
medio de una muy intensa sequía, la 
peor de las últimas décadas. Además, 
comenzó con precios del gordo bajos. 

Pero en la medida que transcurrió las 
cosas tendieron a mejorar y culminó 
con resultados que, considerando las 
condiciones en pleno verano, se pue-
den considerar más que positivas. En 
las subastas de Plazarural, Pantalla 
Uruguay y Lote 21 en abril se vendie-
ron 22.449 terneros a un valor medio de 
US$ 2,57 el kilo, significativamente por 

La zafra salvó con nota
Entre febrero y abril se vendieron 47 mil animales de la 
categoría en un mercado que evolucionó al alza

encima de los promedios de febrero y 
marzo, de US$ 2,44. 

Es que las condiciones mejoraron no-
toriamente, tanto en lo referente al cli-
ma como a los precios de la hacienda a 
faena. A partir de la segunda quincena 
de marzo las lluvias se generalizaron y, 
aunque no se pueda decir que la se-
quía haya quedado atrás, la situación 
forrajera tuvo una apreciable mejora. A 
su vez, el novillo especial empezó abril 

en el entorno de los US$ 4,15 el kilo 
carcasa y lo culminó a US$ 4,30, luego 
de haber avanzado cerca de US$ 1 por 
kilo durante el primer trimestre del año. 

La mejora de los dos principales facto-
res que determinan el precio de los ter-
neros (condiciones forrajeras y precio 
del gordo) jugó a favor de la evolución 
alcista en la cotización. 

En las subastas de fines de abril 
al menos tres de las empresas 

exportadoras pujaron por 
 animales de la categoría

Uno de los departamentos 
más castigados por la sequía 
2022/23 fue San José y eso 

determinó que el peso medio 
de los terneros maragatos 
fuera el más bajo de todo 

el país; entre febrero y abril 
promediaron solo 123 kilos. 

Los departamentos que 
vendieron los terneros más 
pesados fuero Salto y Rocha 
con 171 kilos por cabeza. El 
peso medio de los terneros 
comercializados en todo el 

país em las tres pantallas fue 
de 156 kilos por cabeza. 
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Un tercer factor que ayudó fue la de-
manda de la exportación en pie. Entre 
mayo y junio estarán zarpando cinco 
barcos —al menos— principalmente 
con terneros, en tanto uno de ellos irá 
con vientres a China. En las subastas 
de fines de abril al menos tres de las 
empresas exportadoras pujaron por 
animales de la categoría, concentran-
do su demanda fundamentalmente en 
los lotes con pesos medios de más de 
160 kilos. Esta demanda adicional fue 
un factor determinante de la mejora de 
los precios en abril respecto a lo que se 
había dado en los dos primeros meses 
de la zafra. NR

Lavalleja con la malla oro
Lavalleja fue el departamento que más terneros comercializó en la zafra 2023, 
superando con luz a los demás. De acuerdo con los datos de las tres panta-
llas, se vendieron 7.691 animales del departamento, superando con holgura a 
los otros dos que completan el podio, Artigas (4.121) y Florida (3.846), el que 
por una diferencia mínima superó a Durazno (3.836). 

Se da una particularidad entre Florida y Durazno: vendieron casi la misma 
cantidad de animales y el precio medio de ambos departamentos fue el mis-
mo, US$ 2,50 el kilo. Sin embargo, el peso medio de los terneros duraznenses 
fue de 154 kilos, ocho más que los floridenses. Por lo tanto, al bulto los prime-
ros se vendieron a un valor promedio de US$ 387, superando en US$ 20 a los 
de Florida, que promediaron US$ 367. Por lo tanto, los criadores duraznenses 
facturaron US$ 74 mil más que los floridenses. El impacto más fuerte de la 
sequía en Florida que en Durazno, sin dudas, tuvo que ver con este hecho. 

Terneros en la zafra 2023

MAYO 2023

REMATE 269

MARTES MIÉRCOLES
23 24
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ENTREVISTA

Por Andrés Oyhenard 

El escritorio está cumpliendo 34 
años este mes, ¿cuál es el balance 
que se hace y qué se proyecta a fu-
turo?

En estos 34 años hemos atravesado 
cambios permanentes y con inquietu-
des en cuanto a los servicios agrope-
cuarios. Comenzamos con el tema de 
la lana cuando los Victorica de alguna 
manera se habían apartado y separado 
la mayoría. Para no competir seguimos 
con un rubro y después le fuimos ane-

xando diferentes rubros, adaptándo-
nos a las necesidades del productor, 
como la venta a frigoríficos, después 
a la parte de negocios particulares con 
una red de agentes presentes en todo 
el interior del país. Anexamos también 
la parte de insumos, que ha tenido un 
crecimiento importante; tenemos un 
centro logístico de acopio en Mendoza. 
Y hemos incorporado la herramienta de 
Agrobonos, con una importante partici-

“El productor demostró 
madurez”
Gerardo Zambrano analizó la coyuntura del mercado ganadero y 
destacó las fortalezas que emergieron tras tres años seguidos de seca

pación de inversores uruguayos y del 
exterior tanto en inversiones ganaderas 
como agrícolas. Ni que hablar del plato 
fuerte que son los remates de cabaña. 
Este año hemos decidido no agarrar 
más remates, porque nos gusta hacer-
lo con responsabilidad y no queremos 
hacer dos actividades un mismo día. 
De hecho, por eso decidimos sumar 
los fines de semana y los lunes para no 
superponer. Eso de alguna manera nos 
limita para seguir agarrando remates. 
El crecimiento que hemos tenido viene 
de la mano con esa vocación de ser-
vicio que siempre traté de transmitir e 
imponer en la empresa con un equipo 
humano que, teniendo esa mentalidad 
y esa forma de actuar y trabajar, nos da 
siempre la oportunidad de seguir cre-
ciendo. Hoy, si tuviéramos que vivir con 
un solo rubro como la lana con una Co-
rriedale —que vale US$ 1 por kg— se-
ría muy complicado. La diversidad nos 
da más trabajo, más responsabilidad, 
pero también un equilibrio cuando se 
dan oscilaciones. 

¿Qué balance hacés de este primer 
tercio del año para la ganadería? 
Estamos atravesando una de las 
peores sequías que se recuerda, 

Este año hemos decidido no 
agarrar más remates de  

cabañas porque nos gusta  
hacerlo con responsabilidad

¿Cuál es el balance de la 
zafra de terneros?

Para mí ha sido una sorpresa 
que en plena seca todos los 

ganados que salían a la venta se 
vendían. En el caso de Plazaru-
ral, tuvimos dos remates por 

mes en plena seca, un poco por 
necesidad, pero un peso más 

un peso menos, los ganados se 
vendieron. Mi experiencia de 

muchos años atrás es que había 
épocas en que directamente 

los ganados no se vendían. Los 
valores se han sostenido bien 
dentro de lo que el mercado 

podía pagar. 

Por otro lado, hay un importan-
te rol de la exportación en pie 

para los terneros enteros que ha 
sido un espaldarazo impor-

tante para el criador. Estamos 
teniendo una muy buena zafra 
de terneros, con valores razona-

bles, si uno tiene en cuenta la 
situación climática que estamos 

atravesando. 
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sin embargo, el escenario de pre-
cios para todas las categorías no 
parece malo.  

El productor ganadero ha usado herra-
mientas y la experiencia acumulada de 
muchos años. Esto ha hecho que, en 
una crisis como la actual por la seca, 
que ya arrastramos de dos años an-
teriores, haya ganaderos que estén 
obteniendo porcentajes de preñez inte-
resantes. El año pasado también hubo 
una sequía, pero se cortó en enero. 
Ahora tenemos todavía que esperar 
bien cómo termina la película. De todas 
formas, en general, el productor que 
se ha dedicado, que ha invertido, va a 
tener un resultado favorable en sus ni-
veles de preñez. En síntesis, hoy el pro-
ductor ganadero tiene un montón de 
herramientas. A mi juicio, la ganadería 
combinada con la agricultura ha hecho 
que haya recursos importantes, acce-
sibles, a mano para que los ganaderos 

puedan sostener un rodeo ganadero. 
Yo me acuerdo que en alguna otra seca 
importante como la del 1988/89, lo na-
tural era que se muriera ganado en el 
norte. Esto no es lo que ha pasado este 
año, salvo alguna excepción muy pun-
tual y creo que no pasará más a futuro 
por las herramientas disponibles y la 
madurez del productor para adaptarse 
a fenómenos climáticos como los que 
estamos viviendo. 

¿Y el escenario para el gordo a cor-
to plazo? Todo indica que será un 
invierno duro para tener animales 
terminados a pasto. Por otro lado, 
los mercados internacionales no 
están hoy en su mejor momento. 

Ganado gordo terminado a pasto prác-
ticamente no hay y no habrá. Hoy los 
corrales están a full, incluso con los de 
las industrias, que es lo que hoy está 
sosteniendo la actividad de faena. Hoy 
por hoy estamos viviendo una seca que 
se ha ido postergado, ahora nos dicen 
que recién llovería bien en junio, cuan-
do ya estaremos en el invierno.

La palabra que hoy más se ajusta a lo 
que vemos para futuro es incertidum-

La diversidad nos da más 
trabajo, más responsabilidad, 

pero también un equilibrio 
cuando se dan oscilaciones

bre. Tenemos un mercado internacional 
tanto con la Unión Europea como con 
China marcado por la incertidumbre. 
Además, Uruguay tiene dos temas 
que no son menores. Uno es el tema 
arancelario por más buena voluntad del 
presidente (Lacalle Pou) y decisión que 
tenga este gobierno para la apertura. 
La realidad indica que hay competido-
res que nos siguen sacando ventajas. 
Es un tema importante que no hemos 
podido solucionar. Y después todo lo 
que está pasando con el tipo de cam-
bio, que no solo le pega al sector agro-
pecuario, sino a las industrias y a todo 
el sector exportador. Tener un t ipo 
de cambio postergado es un pro-
blema. NR

Evaluación del gobierno de Lacalle Pou

En una evaluación como empresario, ¿qué balance hacés de la gestión 
de Lacalle Pou? ¿Quedan cosas en el debe?

Uno siempre aspira a más, pero si tengo que hacer un balance es positivo. Ha 
sido un gobierno sensible con el sector agropecuario con un presidente que 
ha estado presente. Uno se olvida a veces de los gobiernos del Frente Amplio 
en cuanto a la forma en la que se consideraba o se trataba al sector agrope-
cuario. Esto ha sido totalmente distinto durante este gobierno y se han hecho 
cosas muy importantes. 

De todas formas, siempre hay cosas en el debe y que no son menores. Por 
ejemplo, está todo el tema sanitario, brucelosis. Hay todo un tema burocrático 
complejo en el Ministerio de Ganadería, donde hay muchas cosas para mejo-
rar. Más allá de la buena voluntad que haya, después hay que ir a los hechos. 
Hay cosas internas de todo lo que son los controles sanitarios y funcionamien-
to que deben abordarse para un mejor andamiaje del sector agropecuario. 
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COMERCIO EXTERIOR

Las negociaciones con los importa-
dores israelíes vienen lentas en la región 
y particularmente en Uruguay donde 
los valores propuestos se encuentran 
en un rango que no logra convencer a 
las plantas frigoríficas para comenzar 
las faenas de kosher regular. Quienes 
comenzaron con la producción en el 
país han sido algunos equipos espe-
ciales, con mayores requerimientos en 
cuanto al rito y con un ritmo de produc-
ción más lento durante las alrededor de 
cuatro semanas de operativa. 

Las dificultades para cerrar negocios 
de kosher regular están dadas por la 
proyección de oferta para los próximos 
meses, que continuará siendo escasa, 
y el valor de la materia prima superior 
al que se puede definir en base a los 
precios de la tonelada que se intentan 
convalidar por los operadores de Israel. 

En la región se lograron algunos avan-
ces en la negociación de los importa-
dores de Israel para la faena bajo el 
rito kosher. De todas formas, no es un 
proceso fluido y hay equipos que tie-
nen previsto desembarcar a la región 
a principios de junio, revelaron fuentes 
de este mercado.

En Argentina, todavía no hay una ver-
sión oficial sobre el precio cerrado, 
pero la “intención” de las partes es 
cerrar en un rango de US$ 8.000-8.200 
FOB para el delantero. Un importador 
israelí ofreció a un frigorífico de la zona 
norte (con mayor componente cebui-
no —de menor calidad— cerrar a US$ 

Los valores no cierran  
para el kosher regular
En lo que va del año las exportaciones de la región a Israel se 
contrajeron 24%, con una baja de 40% en el caso de Uruguay

7.400 FOB, pero no tuvo una respuesta 
favorable, dijo una fuente.

En el caso de Paraguay, hay tres equi-
pos que están comenzando entre esta 
semana y la próxima con una referencia 
para el kosher regular entre US$ 5.700-
6.000 FOB. Por su lado, la próxima se-
mana estará arribando una primera par-
tida de equipos a Brasil, en este caso 
con una referencia de US$ 6.000 FOB.

Estas cotizaciones son alrededor de 
US$/t 1.500 inferiores a las que se con-
cretaron un año atrás cuando los precios 
de la carne vacuna en el mercado inter-
nacional estaban en los máximos de la 
historia. Los precios de Uruguay se ubi-
can siempre en un escalón intermedio 
entre el tope de Argentina y los pisos de 
Brasil y Paraguay. 

Las exportaciones de carne vacuna des-
de los países del Mercosur a Israel se 
contrajeron 24% en los primeros meses 
de este año. Las de Uruguay cayeron en 
el entorno de 40%. Considerando los vo-
lúmenes exportados entre enero y abril 

desde Brasil, Uruguay y Paraguay, junto 
a las del primer trimestre para Argentina, 
se embarcaron 28.512 toneladas este 
año, casi 9 mil menos que las 37.452 t 
del mismo período de 2022.

Una fuente indicó que, como todavía hay 
altos stocks de carne importada, el arri-
bo de algunos equipos se postergó para 
principios de junio. El importador explicó 
que debido al elevado costo de la finan-
ciación (por la suba de los intereses), y 
la suba del dólar en Israel, se está “difi-
cultando” la operativa comercial.

A esto se suma una baja del consumo 
de carne producto de un “escenario de 
crisis que han provocado las medidas 
del gobierno” israelí, según el informan-
te. “La mitad del país está en grandes 
manifestaciones hace ya más de tres 
meses. Todo eso causa merma en las 
ventas y consumo”. NR

Hay equipos que tienen  
previsto desembarcar a la  

región a principios de  
junio, revelaron fuentes de  

este mercado

Exportaciones a Israel en enero-abril





ENTREVISTA

Por Luis Silva
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El pasado 25 de abril se realizó al 
traspaso del cayado de la Presidencia 
del Secretariado Uruguayo de la Lana 
(SUL) de manos de Miguel Sanguinetti 
a Alfredo Fros, es decir que el cargo 
que estaba en manos de la Federación 
Rural, pasará por los próximos cuatro 
años a la Asociación Rural del Uruguay 
(ARU). 

Esta directiva ha generado mucha 
expectativa desde su nominación, 
debido a que es la primera Presiden-
cia a cargo de un criador de la raza 
Merino Australiano, al mismo tiempo 
quien asumió como vicepresidente es 
Eduardo Texeira, criador de la raza car-
nicera Poll Dorset. 

En diálogo con Negocios Rurales, el 
novel presidente de la institución —
junto a todos los productores—se de-
ben la respuesta a la interrogante del 
rumbo hacia donde van las exigencias 
de los consumidores y, por ende, las 
posibilidades de negocios para las ra-
zas que actualmente se producen en 
el país. 

En lo particular, y en su emprendimien-
to privado en la cría del merino, Fros 
junto a su hermano tomaron la deci-
sión de eliminar de su majada todos 
los animales con un micronaje mayor 
a las 20 micras y desde allí comenza-
ron un proceso de afinamiento de sus 
lanas. 

Por primera vez, al SUL lo 
preside un merinista 
Alfredo Fros tiene el desafío de orientar al productor ovejero por los 
caminos que determinarán una mejora de los ingresos del rubro

Fros, recordó que “en el caso del Meri-
no, los productores tuvieron que hacer 
el ejercicio de entender que el consu-
midor final es el que, esté donde esté, 
termina condicionando el sistema de 
producción”, algo que, si bien parece 
sencillo de entender, es muy “compli-
cado y complejo para que nosotros los 
productores lo incorporemos en nues-
tra empresa”.

“¿Dónde está el consumidor?, ¿Qué 
es lo que quiere?, ¿Qué es lo que nos 
pide?, ¿Por qué está dispuesto a pagar 
más un producto y qué exige para ello? 
Yo creo que esas preguntas son las 
que deberíamos hacernos permanen-
temente para definir nuestro sistema 
de producción” dijo Fros.

De acuerdo al productor riverense, con 
campos en Salto, las preguntas de los 
productores de lanas medias y grue-
sas van en concordancia con las que 
en su momento tuvieron que hacerse 
los criadores de Merino Australiano. 
“Varios productores de segmentos de 

lanas medias se preguntan y me lo han 
preguntado: ¿esto qué está pasando, 
vino para quedarse? ¿China paró de 
comprar estas lanas o simplemente 
hizo una pausa y lo va a hacer nueva-
mente?” 

Para Fros “todo esto forma parte del 
análisis, de ese proceso de investiga-
ción de los mercados, de los consumi-
dores en diferentes países” por lo que 
consideró que “tenemos como institu-
ción que buscar esas respuestas, con 
rigor científico, e ir a las fuentes, a quie-
nes consumen, para tener ciertas segu-
ridades de que esto es así o es tempo-
ral, es coyuntural o es estructural”. 

En este sentido, aquel tradicional men-
saje de la industria que decía “en su 
raza produzca más fino, más blanco y 

Aquel tradicional mensaje de la 
industria que decía “en su raza 
produzca más fino, más blanco 
y con mayor calidad”, al obser-
var “el mercado hoy ya no va”

Miguel Sanguinetti le 
transfirió el cayado a 

Alfredo Fros. 
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con mayor calidad”, al observar “el 
mercado hoy ya no va”. Fros explicó 
que “no basta con eso porque yo 
logré, en un segmento dado, bajar 
dos, tres micras y capaz sigo com-
plicado igual. Entonces yo creo que 
nos debemos la respuesta, pero 
con elementos, con argumentos y 
que sea contundente”.

El presidente del SUL dijo que al-
canzar estas respuestas es una 
deuda que tiene el sector consigo 
mismo y que “de tener esa respues-
ta, inmediatamente vamos a decirlo. 
Si yo tengo toda esa información de 
la forma más exacta posible y con-
fiable, la tengo que volcar abierta-
mente hacia la opinión pública, para 
todos los productores. Después 
cada uno tomará sus decisiones”. 

Fros forma parte de la misión que 
encabeza el ministro Fernando Ma-
ttos en China, donde participará de 
las reuniones con las industrias la-
neras chinas. El presidente del SUL 
dijo que el viaje tiene dos grandes 
objetivos, el primero encontrar un 
negocio que permita disminuir el 
stock de 47 millones de kilos de lana 
en Uruguay y, en segundo lugar, te-
ner de primera mano la visión de los 
industriales chinos de hacia dónde 
va el mercado para ese rango de 
micronajes que en la actualidad se 
encuentran con dificultad de colo-
cación.

La nueva directiva del SUL

Por la Asociación Rural del 
Uruguay:
Alfredo Fros (titular) 
Alejandro Tedesco (alterno)
Rodrigo Granja (titular) 
Jorge Bonino (alterno)
Juan Bazzano (titular) 
D’Jalma Puppo (alterno)
Bernardo Nadal (titular) 
Norberto Paiva (alterno)
Por la Federación Rural:
Eduardo Texeira (titular) 
Eduardo Filliol (alterno)
Amalia Etcheverrigaray (titular) 
Ignacio Tedesco (alterno)
Alejandro Michelena (titular) 
Roque Máxima (alterno)

Por Cooperativas Agrarias  
Federadas:
Álvaro Fossati (titular) 
Alejandro Lombardi (alterno)
Carlos Luce (titular) 
Sergio Itzaina (alterno)

Carne ovina
El SUL, desde su creación, recibe sus ingresos a través de las exportacio-
nes de lana, por lo que en los últimos años ha tenido un impacto negati-
vo muy importante en sus arcas, aunque eso no impidió que la institución 
lograra cumplir con su objetivo. En esta situación se hace cada vez más 
importante que la institución logre acceder a ingresos por carne ovina, te-
niendo en cuenta que sus técnicos dedican prácticamente un 50% de sus 
tareas a la carne. 

Los ingresos que ha obtenido hasta el momento por carne ovina, “provie-
nen de proyectos puntuales, en lo cual con alianzas o convenios con otras 
instituciones hemos podido tener algún ingreso por concepto carne, pero 
son puntuales, por proyectos puntuales”, explicó Fros.  

En este sentido dijo que se ha “conversado mucho y que el instituto de la 
carne es el INAC”. Teniendo en cuenta que la Presidencia de INAC y del SUL 
tienen como punto de encuentro la Asociación Rural del Uruguay (ARU), 
para Fros esto es “una gran oportunidad”, lo que permitirá “desarrollar un 
gran proyecto nacional ovino”.

¿Quién es Alfredo Fros?
Tengo 57 años. Me vine de Montevideo en el año 1986 y en enero del 87 es-
taba empezando “Los Arrayanes”. Mi familia está compuesta por mi señora 
Cristina y dos hijos. Para mi alegría, a mis hijos les encanta el rubro y están 
haciendo carreras universitarias afines a la producción. 

Tenemos una sociedad con mi hermano. Él se recibió un poco después y 
desde entonces comenzamos, y seguimos hasta el día de hoy, emprendien-
do en la cría del Merino Australiano e intentando llevarlo al máximo su poder 
de producción y de valorizar su producto.

Mi primer contacto con el SUL fue como estudiante en el año 1985, en el 
primer seminario de Fomento Genético, y después en aquel viejo curso de 
lanas y lanares. 

Después trabajé con la institución en toda mi vida en la producción, trabajé 
con los técnicos de campo del SUL, y así en esa transición gremial hasta 
llegar a presidir la institución.

Estar en ella durante ese camino me permitió conocerla en todos sus as-
pectos, desde adentro, vivirla, trabajar en ella, y eso hizo que, al conocerla, 
pude entenderla y después que la conocemos, la entendemos, y estamos 
en ella, la queremos y la defendemos con todo lo que se puede.
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ACG 

Reunión 
de precios 
se hizo en 

Artigas

El pasado lunes 8 de 
mayo, la ACG realizó 
su tradicional reunión 
semanal de precios 
en el departamento 
de Artigas. En esa 

oportunidad, se 
contó con una diser-
tación del periodista 
Ricardo Sosa sobre 

mercados. 
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OVINOS

La Gira Anual de la Sociedad de Cria-
dores de la raza ovina Merilín —la úni-
ca creada en Uruguay— visitó, en dos 
días, tres establecimientos entre Salto 
y Artigas. 

La visita del primer día se llevó a cabo 
en el establecimiento "La Loma" de 
Francisco Nacimiento, ubicado en la 
zona de Sopas, en Salto. Este predio 
ha criado animales de la raza desde 
1955, con una majada comercial y un 
plantel de pedigrí.

En el segundo día de la gira se visitaron 
dos establecimientos en el departa-
mento de Artigas, con majadas exclu-
sivamente comerciales. En la mañana 
Santo Domingo, de Javier Rodríguez, 
y en la tarde El Cortado, de Leandro 
Duarte.

El presidente de la Sociedad de Cria-
dores, Óscar Eduardo Illundain, ex-
presó su satisfacción por la presencia 

El Merilín mostró  
su potencial 
En la gira anual de la raza uruguaya se visitaron tres  
establecimientos rurales en los departamentos de Salto y Artigas

de cerca de 100 personas quienes 
participaron durante los dos días en 
los bretes, con preguntas y trabajando 
con animales realmente destacados de 
la raza. Tanto jóvenes como mayores 

compartieron sus opiniones y se pre-
sentaron datos objetivos proporciona-
dos por técnicos en torno a un trabajo 
de selección realizado en los bretes.

La Sociedad de Criadores de Merilín 
considera importante involucrar a la 
gente joven y a los mayores en el desa-
rrollo de la raza, como lo demuestra la 

Óscar Eduardo Illundain, 
expresó su satisfacción por 

la presencia de cerca de 100 
personas quienes participaron 

durante los dos días

Fue importante la canti-
dad de gente que participó 

de la gira, tanto jóvenes 
como veteranos criadores 

de la raza uruguaya. 



presencia en la gira de la Escuela Agra-
ria de Fraile Muerto.

La raza en lo fino no tiene límites, por 
lo que puede seguir afinando hasta el 
extremo más fino del espectro de mi-
cronajes, según Illundain. La raza Me-
rilín tiene en su estándar las 25 o 26 
micras por el lado de lo más grueso, 
pero no tiene piso en el afinamiento de 
las lanas. El desafío actual es mantener 
un animal de muy buena estructura, de 
muy buena carcasa carnicera, con un 
buen peso de vellón y afinando, y es lo 
que se está tratando de lograr con la 
obtención de datos objetivos que tam-
bién ayudan mucho al productor. NR
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Evaluación poblacional muestra  
gran variabilidad

El presidente de la Sociedad de Criadores, Óscar Eduardo Illundain, destacó 
la importancia de mantener el doble propósito de la raza, es decir, una car-
casa carnicera de alta calidad y lana fina. Gabriel Ciappessoni, ingeniero del 
Instituto Nacional de Investigación Agropecuaria (INIA), también participó en la 
jornada para hablar sobre los animales en la prueba de comportamiento de la 
raza en Tacuarembó.

Ciappessoni explicó que a pesar de que la raza se ve imposibilitada de im-
portar genética desde el exterior, como lo hacen otras razas, su evaluación 
poblacional muestra una gran variabilidad, lo que permite que la raza pueda 
progresar de forma importante en las principales variables productivas.

El establecimiento salteño La Loma, 
de Francisco Nacimiento, fue el pri-
mero que recibió a la gira Merilín. 
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AGRÍCOLAS

Por Andrés Oyhenard

Luego de un proceso de “intenso 
trabajo”, “discusión” y “análisis de in-
formación”, los productores arroceros 
llegaron a un acuerdo con la industria 
para definir el precio definitivo de la 
zafra 2021/22. El presidente de la Aso-
ciación de Cultivadores de Arroz (ACA), 
Alfredo Lago, dijo a Negocios Rurales 
que la última zafra tuvo muchos vaive-
nes por un arranque con precios muy 
bajos y un costo industrial que subió 
por el “atraso cambiario” y la “pérdida 
de competitividad”. 

“La valoración que tenemos en la gre-
mial es que el precio es el resultado 
de la realidad que tenemos, lo consi-
deramos bueno y justo, y que atiende 
el equilibrio en la parte de la cadena”, 
afirmó. 

El precio definitivo para la bolsa de 50 
kg de la zafra 2021/22 quedó en US$ 
11,75, valor que implicó una mejora de 
30 centavos sobre el precio provisorio 
que se había fijado a mediados del año 
pasado. Para la variedad Tacuarí, el 
precio acordado fue de US$ 12,75 por 
bolsa de 50 kg. 

El arroz se sigue  
superando 
La zafra 2022/23 culmina con una productividad récord y el mercado 
internacional ilusiona a los productores de cara a una nueva campaña 

Las exportaciones de arroz en el perío-
do enero-abril sumaron US$ 166 millo-
nes y crecieron 26% sobre igual perío-
do del año pasado (US$ 133 millones), 
según datos de Uruguay XXI

El principal destino comercial fue Brasil 
con ventas por US$ 37 millones, se-
guido por Panamá (US$ 23 millones), 

e Irak que reapareció como comprador 
de arroz uruguayo con importaciones 
por US$ 19,5 millones. En 2022, este 
país había estado ausente. 

Lago dijo que actualmente ya se lleva 
comercializada más de 20% de la zafra 
2022/23 con niveles de “precios muy 
buenos” tanto para el arroz cáscara 
como el paddy, que está US$ 7 por en-
cima del año pasado. 

Las exportaciones de arroz en 
el período enero-abril sumaron 

US$ 166 millones y crecieron 
26% interanual
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Rendimiento camino a récord 
Otro dato positivo que surge con el 97% del área de arroz cosechada es que 
el rendimiento será récord, con un volumen que rondará los kg/ha 9.500, unos 
300 kg por encima de la zafra anterior, y que superaría el récord de la campaña 
2020/21 de kg/ha 9.400.

El Ministerio de Ganadería publicó un mapa de arroz de la zafra 2022/23 que 
mostró que hubo 167.913 ha de chacras con este cultivo. A través de este 
trabajo fue posible georreferenciar las chacras y estimar por distintas áreas de 
interés la superficie efectiva del cultivo de arroz de todo el país.

La información fue elaborada a partir del procesamiento de imágenes satelitales 
Sentinel 2 (Agencia Espacial Europea), utilizándose las fechas de los meses de 
enero, febrero y marzo 2023. El máximo error de este tipo de trabajo se estima 
en un 5%.

Lago dijo que pese que en un principio había duda sobre el rendimiento por 
la falta de agua en algunas chacras, hubo un porcentaje importante que logró 
rindes superiores a los kg/ha 10.000. La muy buena luminosidad que tuvo este 
cultivo durante su desarrollo fue otro de los factores agronómicos que también 
tuvo su incidencia en la productividad de la última campaña. 

Así, la producción de arroz de la zafra 2022/23 rondará los 1,59 millones de 
toneladas y será la segunda mayor registrada, solo superada por el récord de 
la campaña 2010/11, en la que se levantaron 1,63 millones de toneladas. Ese 
año el área de siembra fue de 195 mil ha. 

 
 

 

Encastres 

El precio definitivo de zafra 2022/23 se ubicó en US$ 11,75 por bolsa de 50 
kg 
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Por su parte, en Europa se está colo-
cando arroz a valores que están entre 
US$ 80 y US$ 90 (por tonelada) por en-
cima de 2022. 

“El mercado del arroz está firme. Hay 
demanda y necesidad de los países de 
importar para tener seguridad alimen-
taria. Además, por segundo año con-
secutivo el consumo mundial de arroz 
será mayor que la producción”, desta-
có el presidente de la ACA. 

Para Lago, hay varios indicadores que 
muestran que se llegará sin mayores 
problemas a tener el 40% de la zafra 
colocada en los mercados antes del 30 

de junio, fecha en que se fijará el precio 
provisorio para la zafra 2022/23, cuya 
cosecha está muy próxima a culminar. 
“Estamos en plena época donde se 
cierran más negocios de venta”, recor-
dó.

En ese sentido, para el delegado gre-
mial de los productores, “todo hace 
presumir” que el precio provisorio de la 
zafra 2022/23 sea superior al que aca-
ba de definirse. 

El precio definitivo de zafra 
2022/23 se ubicó en US$ 11,75 

por bolsa de 50 kg

Producción de arroz en Uruguay
volumen de cosecha y rendimiento
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SEMILLAS

La producción de semillas en Uru-
guay se ha visto afectada por la sequía 
que ha estado impactando en el país 
desde la primavera pasada. El Ing. Agr. 
Álvaro Núñez, presidente del Instituto 
Nacional de Semillas (INASE), habló 
sobre las consecuencias de la sequía 
en las diferentes áreas y la preocupa-
ción por el mercado interno.

Según Núñez, el mercado de semillas 
en Uruguay está dispar, y la sequía ha 
tenido un impacto significativo en la 
disponibilidad de semillas. "Es algo que 
venimos monitoreando muy de cerca, 
ya venimos con una situación que se 
arrastra desde la primavera pasada, 
que tuvo influencia en la disponibilidad 
de semillas a partir de este momento", 
dijo Núñez.

La sequía golpeó fuerte
El presidente del INASE, Álvaro Núñez, habló sobre las consecuencias de  
la sequía y la preocupación por el abastecimiento del mercado interno

La sequía ha tenido un impacto im-
portante en la producción de festuca y 
dactylis, y también ha afectado la pro-
ducción de semillas de leguminosas. 
"También en todo lo que es semillas de 
leguminosas, lotus, trébol rojo, trébol 
blanco, ha sido todo muy castigado, 
porque eso se hace a fines de diciem-
bre y primeros días de enero y en ese 
momento la condición climática fue 
muy negativa", explica Núñez.

El presidente del INASE dijo que "lo 
que preocupa ahora es lo que se está 
produciendo en este momento, sobre 
todo de soja, en muchas áreas no es 
un problema de bajos rendimientos, 

sino que hay chacras que directamen-
te no se van a cosechar; uno va por la 
ruta y ve cultivos que están enfardados 
o con ganado adentro y eso también 
se extendió a las áreas que son de 
semilleros, entonces hoy hay una pre-
ocupación importante de dónde se va 
a abastecer el mercado interno el año 
que viene”.

En este sentido, el instituto anunció 
recientemente que de forma "excepcio-
nal" se resolvió autorizar para la zafra 
2023/24 la comercialización de semilla 
de soja fuera de estándar en el valor de 
germinación, estableciéndose un míni-
mo del 70%. La semilla que se comer-
cialice en el marco de esta excepción 
deberá estar claramente identificada a 
través de sus rótulos, indicando la con-
dición de semilla fuera de estándar.NR

El ing. agr. Álvaro Núñez, 
presidente del Instituto 

Nacional de Semillas. 

Opciones para abastecer el mercado
Según Álvaro Núñez, las empresas ya están moviéndose para captar lotes des-
de el exterior. Existen opciones de importar semillas de Argentina y Paraguay, 
pero “los materiales que se importan tienen que, por lo menos, estar registrados 
en Uruguay”, explicó Núñez. Por lo tanto, algunas semillas producidas en Argen-
tina y Paraguay podrían ser una opción viable.

“Va a ser una situación complicada. A medida que se vean realmente los resul-
tados se puede empezar a planificar un poco más qué es lo que hay que hacer, 
pero yo creo que las empresas ya se están moviendo para poder captar lotes 
desde el exterior”, concluye Núñez. 

“Venimos con una situación 
que se arrastra desde la prima-
vera pasada, que tuvo influen-

cia en la disponibilidad de 
semillas”
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ECONOMÍA

Tras la reunión del Comité de Políti-
ca Monetaria (Copom) del pasado 19 
de abril, el Banco Central del Uruguay 
(BCU) resolvió una reducción de 25 
puntos básicos (0,25%) en la Tasa de 
Política Monetaria (TPM), fijándola en 
11,25%, “tras realizar una evaluación 
positiva del descenso paulatino de la 
inflación en los últimos seis meses y de 
la consolidación esperada de esta ten-
dencia en los próximos meses”. Esta 
fue la primera baja en la tasa de interés 
desde que el BCU comenzó a endure-
cer su política monetaria en agosto de 
2021 desde 4,5% a su nivel actual.

Las principales gremiales productivas 
le venían reclamando al gobierno por 
un cambio de rumbo en el manejo de la 
política monetaria para frenar el “atraso 
cambiario” que sufre el país, en un es-
cenario global donde los precios de va-
rios commodities (como carne, granos, 
lácteos, y lana) han perdido terreno. 

“Oportuna decisión del Copom la reba-
ja de la TPM. Ojalá sea el inicio de un 
proceso continuo de baja de interés”, 
dijo el presidente de la ACA, Alfredo 
Lago.

Al dólar le sigue  
costando despegar 
La decisión del Banco Central de bajar la tasa de interés no tuvo 
incidencia en la trayectoria deprimida del tipo de cambio

Sin embargo, el mercado cambiario uru-
guayo parecería ya tener incorporada 
esa decisión de primera reducción de 
la tasa de interés por parte del BCU. El 
dólar en Uruguay prácticamente no se 
movió en la última semana de operativa 
de abril tras la decisión de la autoridad 
monetaria. 

La moneda estadounidense cerró el 
cuarto mes del año con una cotización 
promedio de $ 38,78, en baja de 0,8% 
respecto a marzo. 

En el acumulado de los últimos 12 me-
ses cerrados a abril, la moneda estadou-
nidense se debilitó 5,75% frente al peso 
uruguayo. Por su parte, la inflación en el 
año móvil a abril se ubicó en 7,61%. 

“Si vale $ 39 es un problema, pero vale 
entre $ 37 y $ 38 y eso es peor. El dólar 
al que nosotros apuntamos es de $ 45, y 
de ahí para arriba. Es muy difícil ser com-
petitivos así”, dijo a El País el presidente 
de la Cámara de Industrias, Fernando 
Pache. En una charla virtual organizada 
por el BCU y técnicos, el presidente de 

la autoridad monetaria, Diego Labat, vol-
vió a dejar en claro que no está previsto 
intervenir directamente en el mercado 
de cambios e indicó que la política de 
reversión de la política monetaria desde 
su actual sesgo contractivo será “muy 
gradual”.

El nuevo presidente de la ARU, Patricio 
Cortabarría, comentó en entrevista con 
Negocios Rurales que tras una de las 
reuniones que mantuvieron con la minis-
tra de Economía, Azucena Arbeleche, la 
jerarca les transmitió que se había “or-
denado que las empresas públicas y las 
AFAP fueran obligadas a comprar dóla-
res directamente en la plaza cambiaria 
para generar una mayor demanda por el 
billete verde” como una forma de ayudar 
a contrarrestar la sobreoferta de dólares 
en el mercado que se viene arrastrando 
desde hace varios meses. 

Diego Labat volvió a dejar 
en claro que no está previsto 
intervenir directamente en el 

mercado de cambios
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La Fed siguió ajustando 

En teoría, la agresiva política de 
suba de la tasa de interés que viene 
instrumentando el principal banco 
central del mundo (la Fed de EEUU), 
debería apoyar un fortalecimiento 
de la moneda estadounidense a 
nivel global en detrimento del resto 
de las monedas, incluida la de los 
emergentes. No obstante, ese efec-
to se ha visto ciertamente distorsio-
nado porque prácticamente todos 
los bancos del mundo mantienen 
una política contractiva (altas tasas 
de interés) para contener las presio-
nes inflacionarias. De hecho, el índi-
ce dólar —que se mide contra una 
canasta de otras monedas fuertes a 
nivel global, incluido el euro— cayó 
tanto en los meses de marzo como 
abril. En tanto, en países de la re-
gión como Brasil, el dólar de debilitó 
5% en lo que va de este año frente 
al real. Sin embargo, en otros com-
petidores directos como Australia y 

Nueva Zelanda, el billete verde se for-
taleció 2,3% y 1,4%, respectivamente. 

En su reunión de mayo, la FED subió 
—como esperaba el mercado— sus 
tasas de interés en 25 puntos básicos 
(0,25%) e insinuó que podría ser el mo-
vimiento final en el marco de su campa-
ña de endurecimiento monetario más 
agresiva desde la década de 1980.

El principal tipo de interés se sitúa aho-
ra entre 5% y 5,25%, la tasa más alta 
desde 2006, tras una decisión unáni-
me.

“El comité monitoreará de cerca la in-
formación que venga y evaluará sus 
implicaciones para la política moneta-
ria”, dijo el Comité Federal de Mercado 
Abierto (FOMC) en una declaración. 
Omitió una frase de su declaración de 
marzo, en la cual decía que anticipaba 
“que un endurecimiento adicional sería 
apropiado”.

En su lugar, el FOMC dice que toma-

rá en cuenta distintos factores “a la 
hora de determinar la extensión del 
endurecimiento que podría ser apro-
piada”.

El presidente de la Fed, Jerome 
Powell, negó que las subidas de ti-
pos de interés vayan a pausarse por 
los sucesos acontecidos en las últi-
mas semanas en el sistema bancario 
de EEUU. 

“La decisión de una pausa no ha 
sido tomada hoy”, apuntó Powell en 
una rueda de prensa posterior a co-
nocerse una nueva subida de tipos, 
de un cuarto de punto. Las posibles 
nuevas subidas dependerán de los 
datos económicos de las próximas 
semanas, detalló.

Una parte de los inversores especula 
que la primera baja de la tasa de in-
terés por parte de la FED pueda dar-
se en julio con una alta probabilidad 
y como segura en setiembre. NR
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COMERCIO

China tiene toda la intención de soca-
var la hegemonía del dólar estadouni-
dense en el comercio internacional, 
para lo cual avanza con distintos paí-
ses para vehiculizar la operativa en sus 
propias monedas, dejando de lado a la 
divisa norteamericana, en la cual, por 
el momento, se realiza la amplísima 
mayoría del comercio exterior. Un caso 
claro en el que se ha avanzado en este 
sentido es en el comercio entre China y 
Rusia, país cuya distancia de Occiden-
te se hizo enorme desde su invasión 
a Ucrania en febrero de 2022. Otro es 
Brasil. 

Con el cambio de gobierno de Brasil a 
principios de este año, con la asunción 
del izquierdista Lula Da Silva, las posi-
bilidades de acercamiento con China 
se hicieron más claras. 

Luego de anunciar que comenzarían 
a trabajar en la posibilidad de dejar 
de lado al dólar estadounidense en su 
comercio, ya se empiezan a observar 
avances concretos. Brasil y China 
anunciaron recientemente la creación 
de una institución bancaria que per-
mitirá que las transacciones bilatera-
les entre los dos países no se hagan 
con dólares. La expectativa es reducir 
costos al excluir el dólar de la ope-
ración, además de promover el comer-

Brasil y China quieren  
comerciar en sus monedas
En julio quedaría operativo el sistema por el cual la operativa entre 
los gigantes de Asia y América del Sur se haría sin usar el dólar 

cio bilateral y facilitar las inversiones. 
Lógicamente, otro de los objetivos de 
Beijing pasa por el terreno geopolítico, 
menoscabando la importancia de la 
moneda estadounidense. 

La primera institución acreditada para 
operar en Brasil, la plataforma de 
pago China Interbank Payment System 
(Cips), junto con el Banco Chino-Brasi-
leño de Comunicaciones BBM (Bocom 

BBM), proyectaron para julio el inicio de 
la compensación de operaciones entre 
Brasil y China sin el uso del dólar.

El anuncio se realizó durante el Simpo-
sio Empresarial China-Brasil, realizado 
en Beijing, que reunió a más de 500 
empresarios de ambos países, así 
como a autoridades nacionales. La 
iniciativa representa una nueva etapa 
en las relaciones comerciales entre 
Brasil y China, que busca reducir la 
dependencia del dólar, informó Pe-
cuaria. NR

La expectativa es reducir  
costos al excluir el dólar de la  

operación, además de  
promover el comercio bilateral 

y facilitar las inversiones
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- PRECIOS PROMEDIO PARA RAZAS CARNICERAS Y SUS CRUZAS
A levantar del estabelciemientocon pagos hasta 30 días destare promedio del 5% al 7% según condiciones de carga estipuladas

MERCADO DE REPOSICIÓN  

Por más información 
acg.com.uy

  



SOCIOS

SOCIO DIRECCIÓN CIUDAD USUARIO MAIL CELULAR TEL. FAX.
Socio Dirección Ciudad Usuario Celular Teléfono Fax

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H. A. Mª Fernández 628 Florida Walter H. Abelenda wharural@adinet.com.uy 099 660530 4352 7297 4352 7299

Joaquín Abelenda 099 680661

Pablo Sanchez 099 350024

AGROENLACE TRADE S.R.L. Ruta 5 Km 182 Durazno Ing. Agr. Oscar Casco Estevez 093 630389 4363 5153

AGROINTERMEDIO S.R.L. Juan de Lavalleja 342 Treinta y Tres Guillermo Bachino guillermo@agrointermedio.com.uy 095 685197 4452 0437 4452 7285

AGROORIENTAL Rafael Barradas 1885 Montevideo Martin Slinger 096 361269 2604 3036

Christopher Brown 099 647 561

Jaime Gómez 092 987 987

AGROSOCIO Dr. Alejandro Schroeder 6514 Montevideo Juan Martin Scasso mscasso@agrosocio.com 099 284323 2604 7050 2604 7050

Joaquín Berenbau jberenbau@agrosocio.com 099 661501

ALFARO Y CIA Manuel Lavalleja 1303 Treinta y Tres Felipe Alfaro 099 857400 4452 0017

ALORI &Cía.SRL Wilson Ferreira 717 Melo Julio Alori info@aloriycia.com.uy 099 639977 4642 7557 4643 1584

Marcelo Alori 099 800186

ALVAREZ AGUSTIN Negocios Rurales Ruta 11 km 137,500 Canelones Agustin Alvarez 099 919 073

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda. 19 de Abril 883 Durazno Luis A. Andrade 099 359078 4362 2469 4362 3690

Martin Andrade 099 362031

Jose Poncet 099 361003

ARAMBURU S.R.L. Dolores Vidal de Pereira 472 Sarandi del Yi Ignacio Aramburu 099 367032 4367 9052 4367 9852

Arturo Aramburu 099 367787

José Ignacio Aramburu 099 367152

ARAUJO, Gastón Andrés Cheveste 747 Artigas Gastón Araujo gaston@araujo.com.uy 099 771295 4772 1414

ARRALDE ALEJANDRO Y Cía.. Ltda. M. Cassinoni 1676 Of. 812 Montevideo Alejandro Arralde 099 123186 2403 1353 2403 1353

ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO 18 de Julio 331 Florida Guillermo Arrillaga 099 352 616 43529092 4352 9736

ARROSPIDE, Antonio Gallinal 443 Florida Juan Luis Arróspide 099 353324 4352 3130 4352 5098

Diego Arróspide 099 126412 4352 2007

BACHINO CARLOS, Ltda. Dr. Nicolás Corbo 1433 Lascano Carlos Bachino carlosbachino@carlosbachino.com 099 856005 4456 7865 4456 7865

administracion@carlosbachino.com�

BACHINO, Enrique y Asociados Ituzaingo 566 Minas Ernesto Franco 099 639039 4442 5789 4442 5789

José Enrique Bachino 099 140028

BACHINO, Ricardo  Avenida Herrera 539 Minas Ricardo Bachino rbachino@hotmail.com 095 631793 4442 2173 4442 2173

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L. Rivera 441 Local 1 Durazno Miguel Bardier bardieryodriozola@gmail.com 099 359190 4362 3856 4362 3856

Raúl Odriozola 099 360087

BASSO Neg. Rurales, Gustavo Batlle y Ordoñez 511 Florida Gustavo Basso gbasso@adinet.com.uy 099 663310 4352 7303 4352 7303 

BELLO & ASOCIADOS SAS Luis A. de Herrera 597 Florida Gustavo Bello gbellonegociosrurales@hotmail.com 099 620769 4352 7242 4352 2110

Nicolas Guichón Diaz 099 350360

Santiago Huelmos Gallotti 099 318694

BENGOCHEA S.R.L., Luis A. Aparicio Saravia 524 Melo Miguel Bengochea 099 802075 4642 3143 4642 5329

Avda. Brasil 3105/701 Montevideo Gonzalo Bengochea 099 146782 2709 8084 2709 8084

BERGARA SEBASTIAN Paysandú 941 Piso 4 Esc.9 y 10 Montevideo Sebastián Bergara 099 141 298 2908 0838

BERRUTTI - UB&P Mantua 7011 Montevideo Ing. Alejandro Berrutti ubp@ubp.com.uy 098 404575 2600 1159

Pablo Argenti pargenti@berrutti.com.uy 098 423842

BERTSCH, Roberto Lecueder 401 Artigas Roberto Bertsch escritorio@robertobertsch.com 099 772526 4772 2215 4772 3628

BIRRIEL HNOS & ASOC. 18 de Julio 2033 Rocha Juan Martin Birriel 099 223214 4472 4300 4473 6527

Valentina Birriel 098 001369

Carlos Dianessi 099 872923

Mariela Amaral 099 871820

BOCKING S.R.L. Nueva York 1249 Montevideo Juan Bocking 099 664010 2924 0594 2924 0594

José Rado 099 636134

Rodrigo Bocking 099 649 343

BOFILL, Armando Av. De las Americas 5029 Complejo Montevideo Armando Bofill abofill@adinet.com.uy 099 681409 2604 0612 2604  8671

Ricon del Lago - Parque Miramar

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban Progreso 307 Guichon Ing. Agr. Marcelo Cravea cravea@hotmail.com 099 722448 4742 2112 4742 3909

Mercedes Margalef 098 389708

Carlos Gamarra 099 727789

BREA SARAVIA, Juan 25 de Agosto s/n Santa Clara de Olimar Juan Brea Saravia breasaravia@hotmail.com 099 693444 4464 5244 4464 5244

BULANTI & Cía. Ltda. 18 DE Julio 868 Paysandú Gastón Bulanti bulycia@adinet.com.uy 099 720212 4722 3991 4722 7838

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas Artigas 1343 Cardona Mauricio Cabrera 099 536134 4536 9080 4536 9582

CAMPELIR S.A. Treinta y Tres 2036 Rocha Ernesto J Birriel campelir@adinet.com.uy 099 682472 4472 0200 4472 0200

CAMPO ABIERTO URUGUAY S.A.S Boston 6275 Montevideo Andrés Sciarra 099 782952 2605 8830

CAMPO PLUS Oslo esq. Roosevelt, Torre Yoo Punta del Este Eduardo Bonilla 099 768309

CANEPA, Rubén F. Uruguay 1301 Salto Francisco Cánepa rfcanepa@adinet.com.uy 099 731257 4732 5401 4732 5401

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES Rincón 252 Rosario Martin Carbajal martin@waldermarcarbajal.com.uy 099 687441 4552 2580 4552 2580

Mauricio Carbajal mauricio@waldermarcarbajal.com.uy 099 684614

CELEDON MEDIZA Emanuel Jose Pedro Varela 2170 Tararias-Colonia Emanuel Celedon 098 079 116

COITO CARBONE APARICIO Dario Castro 1571 Florida Aparicio Coito Carbone 099 352247

COPAGRAN Montevideo 3511 Young Federico García Lagos fgarcialagos@copagran.com.uy 099 686447 2408 7887 2408 7972

CORREA & SAN ROMAN Avda Barbieri 318 Salto Carlos Martin Correa 099 731587 4732 7900

Martin San Roman 099 633410

CRADECO Florencio Sánchez 150 Colonia Valdense Eduardo Gago cradeco@adinet.com.uy 4558 8303 4558 8769

Pedro Bertinat

CRUCCI, Elbio Sarandí 466 Florida Elbio Crucci elbiocrucci@adinet.com.uy 099 686673 4352 4833 4352 4833

CUNIETTI Y CIA RUTA 86 KM 39 Sauce-Canelones Jorge Cunietti 099 174154

DE FREITAS & CIA  Carlos Jose Cuneo Perinetti 1376 Montevideo Carlos de Freitas 099 664537 2600 4875 2600 4875

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA Costa Rica 1634 Montevideo José de Freitas 099 681 540 2603 8203

DE LA PEÑA VALDEZ S.A. Ruta 12 km 343 - Puente Otegui Minas Fernando de la Peña 4442 4343 4442 2947

Fernando J. de la Peña 095028572 4442 2550

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L. Av. Wilson Ferreira Aldunate 1769 Paysandú Diego de María diego@agrodemaria.com.uy 099 724117 4723 3970 4722 0039

DELAGRO & Cía.. Rostand 1566 Montevideo Eduardo Del Baglivi info@delagro.com.uy 099 187273 2601 0338

Santiago Stefan 099 542 826

DIAZ RICARDO Francisco Fondar 533 Trinidad Ricardo Diaz 099 680510 4364 2703 4364 3350

Federico Diaz 099 364 509

DI SANTI LTDA. Gallinal 752 Florida Diego Di Santi 099 353400 4353 1618 4352 1570

Mauricio Lanza 091 294601

Mauro Olivera 099 351289

Ramiro Rodriguez 091 294602

DIU TABARE Ruta 1 km 72- Rafael Peraza San José Tabare Diu 099 341 157 4346 2662

DUTRA HNOS. S.R.L. F. Acuña de Figueroa 1815 Montevideo Juan Andrés Dutra dutra@dutrahermanos.com 099 129177 2924 8578 2924 0164

DUTRA Rafael Rondeau 1908 escritorio B Montevideo Rafael Dutra 099 607160

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA 25 de agosto Tacuarembo Ernesto Esteves 099 830 849 4632 2454 4632 2834

ESC. ALVAREZ MARTENS Berna 1344 Nueva Helvecia Alfredo Alvarez 099 666291 4554 5183

Stefano Fratelli 099 338092

Marcos Armandugon 099 486259

ESC. DUTRA LTDA. Jamaica 3132 Montevideo Alejandro Dutra 099 611200 2604 7041-3

Rodrigo Abasolo 099 245222

ETCHEVARNE Y CIA S.A.S Andrés Puyol 1668 Montevideo Nahuel Etchevarne 099 654838

FABIAN, Juan Manuel Ruta 1 km 121 y medio - Valdense Colonia   Juan Manuel Fabian 099 126 921 4552 4117

FERNANDEZ BALESTENA Esteban Wilson Ferreira 942 bis Mercedes Esteban Fernández 097 290823 4538 2303

FERNANDEZ, Otto Herrera 346 Artigas Otto Fernández 4772 2818 4772 2818

Otto Fernández Nystrom 099 773057 4622 3288

Gerardo Xavier de Melo 099 941114

FONSECA, Juan Rondeau 2204 Montevideo Juan Fonseca juanfonseca@netgate.com.uy 099 682990 2924 0166 2924 0173

Jorge Muñoz 099 680353

FRANQUINI OSCAR Rivera 3224 Florida Oscar Franquini 099 350668 4352 4435

GALLINAL & BOIX S.R.L. Paysandú 909 Montevideo Alberto Gallinal negociosrurales@gallinalyboix.com 099 660802 2901 2120 2901 2120

Álvaro Boix 094 429970

GAMBETTA, Alberto Rbla. Tomas Beretta 7939 Montevideo Alberto Gambetta ag@albertogambetta.com 099 656486 26007346

Taruselli 1154 Mercedes 45327952

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L. Gral. Eugenio Garzón 311 Artigas Manuel Acevedo 099 771389 4772 3624

Juan Pablo Acevedo 099 423 504

GASTELU ALVARO Negocios Rurales Ruta 14 y Ruta 8 Jose P. Varela Alvaro Gastelu Negocios Rurales 099 922224 4455 8098

GAUDIN Hnos. Artigas 1202 Salto Julio Gaudin julio@gaudihnos.com.uy 099 730302 4733 0918 4733 4086

German Gaudin

GODIÑO RIVAS Felipe Joaquin Antonio Gundin 838 Rio Branco-Cerro Largo Felipe Godiño 099 805898 4675 6653

GONZALEZ VIÑOLES JOAQUIN Neg. Rurales 18 de Julio 700 Sarandi Grande- Florida Joaquin Gonzalez 099 664512 4354 7343 4354 7343

GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL Gral. Flores 352 Tacuarembo Oscar  Gonzalez 099 832586 4633 0244

GORLERO y Cía.. Sarandi 693 piso 5 Montevideo Felipe Hareau 099 667894 29151604

Fernando Hareau 099 102272  

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L. Ruta 3 Km 308 Young Martin Grondona gronlus@adinet.com.uy 099 567038 4567 2971 4567 2971

Fernando Lusiardo 099 567868

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L. Montevideo 3471 Young Jorge García haciendasdellitoral@adinet.com.uy 099 567131 4567 6400 4567 3989

Gabriel Garcia 099 728080

HERNANDEZ HEBER & Asociados Catalina 257 Tacuarembó Heber Hernández 094 876543 4632 0632 4632 1346

ILUNDAIN BARAÑANO, Alejandro Santísima Trinidad 467 Trinidad Alejandro Ilundain 099 683529 4364 2559 4364 2559

Federico Constantin 099 397648

INDARTE & Cía.. Ltda. Neg. Rurales Montevideo 3394 Young Gonzalo Indarte 099 682585 4567 2546 4567 2276

Fernando Indarte 099 567267

INDARTE, Héctor Montevideo 3358 Young Héctor Indarte hindarte@adinet.com.uy 099 693313 4567 2001 4567 2172

IRIGOYEN Negocios Ganaderos Ituzaingo 320 Vichadero-Rivera Juan P. Irigoyen 092 060060 4654 3144

ISASA & Cía.., Ricardo Florencio Sánchez 485 Melo Ricardo Isasa risasa@adinet.com.uy 099 638320 4642 2085 4642 5589

Ricardo Isasa (h) 099 802207

Andres Isasa 099 801856

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Ángel Manuel Meléndez 410 Treinta y Tres Alejandro M. Silveira miguelaizmendi@adinet.com.uy 095 308281 4452 2706 4452 8090

Juan Martin Silveira 095 308282

LA CONSIGNATARIA S.R.L. Galicia 1069 Montevideo Juan Francisco Belloso 099 414006 2900 2733

Santiago Cortina 099 118203

Enrique Bonner 099 534619

LA TABLADA Ltda. Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402 Montevideo Juan Irigoyen juanalcides@adinet.com.uy 099 668051 2709 6486 2709 6486

MARTINEZ S.A. Juan Carlos José Enrique Rodó 682 Minas Juan Martínez cuchillasdesilvera@hotmail.com 099 840 171 4442 2242 4442 4655

MARTINEZ ELORGA, Federico Dr. González 605 Florida Federico Martínez Elorga fmrurales@adinet.com.uy 099 352626 4352 2908 4352 2908

MARTORANO, Mario Artigas 363 Mercedes Mario Martorano    mariomartorano@adinet.com.uy 099 663642 4532 2108 4532 2108

MEGAAGRO HACIENDAS S.A. Gral. Nariño 1907 Montevideo José P. Aicardi jpaicardi@megaagro.com.uy 099 643219 2600 1600 2600 1600

Juan M. Otegui jmotegui@megaagro.com.uy 099 630690

MERCO HACIENDAS S.R.L. La Paz 2233 Montevideo Andres Lessa mercohaciendas@adinet.com.uy 099 145423 2409 8877 2409 8877

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES Wilson Ferreira Aldunate 1045 Minas-Lavalleja Emilio Montero 099 843 651 4443 5376

Mateo Fernandez 098 253012

MORALES COLOMBO S.R.L. Sarandí 407 Florida Ignacio Morales Colombo 099 356110 4352 6933

MURACCIOLE JORGE RUTA 81 KM 8 Canelones Jorge Muracciole 099 326197

NEDAFOX S.A. Av. J. M. Alvariza 882 bis San Carlos Jorge Umpierrez 099 418104 4266 8243 4266 8243

NICOLICH, Alejandro Carlos Sáez 6415 Montevideo Alejandro Nicolich 099 660320 2600 0131 2601 7212

alnicoar@adinet.com.uy

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO Batlle y Ordoñez 540 Durazno Gerardo Ormazabal Fernandez 099 362076 43623227 43624155

PATIÑO S.R.L., Luis Alberto A. Fernández 470 Florida Enrique Patiño lapsrl@adinet.com.uy 099 352579 4352 4717 4352 4717

Luis A. Patiño 099 352058

Agustín Patiño 099 352290

PEÑA JUAN E. Sarandí 716 San José de Mayo Juan E. Peña 099 417703 4342 6600 4342 1334

PEREIRA & CIA NEG. RURALES Sáez 6418/101 Montevideo Francisco Pereira 099 611601 2605 7960 

Francisco Reyes 099 035284

PREGO Diego Enlaces Ganaderos Sosa Bernadet 668 Sarandi del Yi-Durazno Diego Prego 099 986374 4367 9282

RAMON José Manuel Rincón 665 San José José Manuel Ramón 099 342175 4342 6099

RAMOS & GARCIA Agronegocios 19 de Abril 1107 Durazno Ignacio Ramos rodeos@ramosgarcia.com.uy 099 970565 4362 6513 4362 3917

Álvaro García contacto@ramosgarcia.com.uy 099 362775

REYES, Álvaro Montevideo 1019 Paysandú Álvaro Reyes reycib@gmail.com 099 722523 4722 3926 4722 3926

Manuel Taboada 099 159559

RODEOS DEL URUGUAY S.R.L. Artigas 1165 Montevideo Pablo Reyes rodeos@rodeos.com.uy 099 630098 2601 7459 2606 1051

Rostand 1559 Dolores Gonzalo Bía 099 606772 4534 2124 4534 2831

Ignacio Trigo 099 928186

Rodrigo Paulo 099 655 144

RODRIGUEZ, Esc. Federico La Rosa 767 Melo Federico Rodríguez escritorio@federicorodriguez.com 099 803286 4642 2017 4642 2017

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L. Pocho Fernández 3299 Florida Nelson Rodríguez 099 351208 4353 0369 4353 0369

Gabriela 095 602857

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C. Ramírez 509 Trinidad Rodrigo Rodríguez 099 366 212 4364 3062 4364 3062

Guzman Rodriguez 099 366 099

Rodrigo Garcia Tidemann 099 784882

ROMANO, Carlos y Martin Bvar. Cardona y Mendiondo Cardona Martin Romano 099 536196 4536 9554 4536 9554

Carlos Romano 099 536195

Juan Carlos Romano 099 541017

ROMUALDO & CIA. Negocios Rurales Avda. Italia 6919 Montevideo Juan José Rodríguez 099 623033 2605 2222 

Joaquin Falcon 099 527040

RUBAL S.R.L. Manuel Freire 454 Treinta y Tres Nelson Martínez nmartinezbenia@adinet.com.uy 099 852009 4452 3713 4452 8827

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES Antonio Ma. Fernandez 716 Florida Martin Lorier 099 310 133 4353 0931 4353 0931

SANNER JOSE ENRIQUE Colon 587 bis Melo Jose Enrique Sanner 099 800 753 4642 7363

SEBÉ CASAS, Gonzalo Juan Maria Perez 2996/702 Montevideo Gonzalo Sebé gonzalosebe@hotmail.com 099 667276 27104188

SIERRA, Ramiro Bvar. Cardona 1215 Cardona Ramiro Sierra ramirosierra@gmail.com 099 536282 4536 7720 4536 7720

SILVA GALLINO Joaquin Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004 P del Este - Maldonado Joaquin Silva Gallino 099 735945

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR) Herrera y 25 de Mayo San José Javier Soria Peña 099 847 235 4342 3808

Gaston Guelbenzu Ithurralde 099 872 541

STRAUCH, Jorge y Cía.. Ltda. Manuel Meléndez 1001 Treinta y Tres Jorge Strauch contacto@jstrauch.com.uy 099 605386 4452 4686 4452 2415

THE LAND LORD COMPANY SAS Dr. Valentin Cassio 1489 Treinta y Tres Santiago Zuluaga 093 761854 4452 7902

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L. Ituzaingo 419 Mercedes Joaquín Touron touronsainz@hotmail.com 099 513268 4533 0615 4533 0615

Rodrigo Sainz Rasines 099 529266

TRINDADE S.R.L. CARLOS 19 de Abril 1379 Salto Carlos Trindade 099 732562 4733 5496

Sebastian G. da Trindade 099 692993

VALDEZ & Cía.. Ltda. Sarandí 236 Tacuarembó José Valdez 099 834840 4632 2360 4632 5555

Carlos Irazusta 099 578855

Ricardo Pigurina 099 822982

Pablo Camilo Valdez 099 836050

VERA SRL JUAN Herrera 999 Durazno Juan Vera 099 362 262 4362 3593

Gabriel Gelpi 099 359 090

VICTORICA & ASOCIADOS Millington Drake 2085 Montevideo Ignacio Victorica 099 682184 2602 0055 099210055

Santiago Sánchez 099 622087

VIERA Pablo Ruta 1 km 121.5 Est.Shell Colonia Valdense Pablo Viera 094 417039 4558 9354

ZABALLA Negocios Rurales Dr. Ivo Ferreira 308 Tacuarembó Dardo Zaballa zabalasrl@gmail.com 099 830658 4632 8682 4632 8682

ZAMBRANO & Cía.. S. A. Gral Nariño 1690 Montevideo Alejandro Zambrano zambrano@zambrano.com.uy 099 683390 2600 6060 2600 6060

Nicolás Zambrano 099 112422

Av. Garzón 355 esq. R. Branco Artigas Facundo Schauricht 099 561196 4773 1768 4773 1768

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda. Flores Alejandro Zugarramurdi 099 531469



SOCIOS

SOCIO DIRECCIÓN CIUDAD USUARIO MAIL CELULAR TEL. FAX.
Socio Dirección Ciudad Usuario Celular Teléfono Fax

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H. A. Mª Fernández 628 Florida Walter H. Abelenda wharural@adinet.com.uy 099 660530 4352 7297 4352 7299

Joaquín Abelenda 099 680661

Pablo Sanchez 099 350024

AGROENLACE TRADE S.R.L. Ruta 5 Km 182 Durazno Ing. Agr. Oscar Casco Estevez 093 630389 4363 5153

AGROINTERMEDIO S.R.L. Juan de Lavalleja 342 Treinta y Tres Guillermo Bachino guillermo@agrointermedio.com.uy 095 685197 4452 0437 4452 7285

AGROORIENTAL Rafael Barradas 1885 Montevideo Martin Slinger 096 361269 2604 3036

Christopher Brown 099 647 561

Jaime Gómez 092 987 987

AGROSOCIO Dr. Alejandro Schroeder 6514 Montevideo Juan Martin Scasso mscasso@agrosocio.com 099 284323 2604 7050 2604 7050

Joaquín Berenbau jberenbau@agrosocio.com 099 661501

ALFARO Y CIA Manuel Lavalleja 1303 Treinta y Tres Felipe Alfaro 099 857400 4452 0017

ALORI &Cía.SRL Wilson Ferreira 717 Melo Julio Alori info@aloriycia.com.uy 099 639977 4642 7557 4643 1584

Marcelo Alori 099 800186

ALVAREZ AGUSTIN Negocios Rurales Ruta 11 km 137,500 Canelones Agustin Alvarez 099 919 073

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda. 19 de Abril 883 Durazno Luis A. Andrade 099 359078 4362 2469 4362 3690

Martin Andrade 099 362031

Jose Poncet 099 361003

ARAMBURU S.R.L. Dolores Vidal de Pereira 472 Sarandi del Yi Ignacio Aramburu 099 367032 4367 9052 4367 9852

Arturo Aramburu 099 367787

José Ignacio Aramburu 099 367152

ARAUJO, Gastón Andrés Cheveste 747 Artigas Gastón Araujo gaston@araujo.com.uy 099 771295 4772 1414

ARRALDE ALEJANDRO Y Cía.. Ltda. M. Cassinoni 1676 Of. 812 Montevideo Alejandro Arralde 099 123186 2403 1353 2403 1353

ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO 18 de Julio 331 Florida Guillermo Arrillaga 099 352 616 43529092 4352 9736

ARROSPIDE, Antonio Gallinal 443 Florida Juan Luis Arróspide 099 353324 4352 3130 4352 5098

Diego Arróspide 099 126412 4352 2007

BACHINO CARLOS, Ltda. Dr. Nicolás Corbo 1433 Lascano Carlos Bachino carlosbachino@carlosbachino.com 099 856005 4456 7865 4456 7865

administracion@carlosbachino.com�

BACHINO, Enrique y Asociados Ituzaingo 566 Minas Ernesto Franco 099 639039 4442 5789 4442 5789

José Enrique Bachino 099 140028

BACHINO, Ricardo  Avenida Herrera 539 Minas Ricardo Bachino rbachino@hotmail.com 095 631793 4442 2173 4442 2173

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L. Rivera 441 Local 1 Durazno Miguel Bardier bardieryodriozola@gmail.com 099 359190 4362 3856 4362 3856

Raúl Odriozola 099 360087

BASSO Neg. Rurales, Gustavo Batlle y Ordoñez 511 Florida Gustavo Basso gbasso@adinet.com.uy 099 663310 4352 7303 4352 7303 

BELLO & ASOCIADOS SAS Luis A. de Herrera 597 Florida Gustavo Bello gbellonegociosrurales@hotmail.com 099 620769 4352 7242 4352 2110

Nicolas Guichón Diaz 099 350360

Santiago Huelmos Gallotti 099 318694

BENGOCHEA S.R.L., Luis A. Aparicio Saravia 524 Melo Miguel Bengochea 099 802075 4642 3143 4642 5329

Avda. Brasil 3105/701 Montevideo Gonzalo Bengochea 099 146782 2709 8084 2709 8084

BERGARA SEBASTIAN Paysandú 941 Piso 4 Esc.9 y 10 Montevideo Sebastián Bergara 099 141 298 2908 0838

BERRUTTI - UB&P Mantua 7011 Montevideo Ing. Alejandro Berrutti ubp@ubp.com.uy 098 404575 2600 1159

Pablo Argenti pargenti@berrutti.com.uy 098 423842

BERTSCH, Roberto Lecueder 401 Artigas Roberto Bertsch escritorio@robertobertsch.com 099 772526 4772 2215 4772 3628

BIRRIEL HNOS & ASOC. 18 de Julio 2033 Rocha Juan Martin Birriel 099 223214 4472 4300 4473 6527

Valentina Birriel 098 001369

Carlos Dianessi 099 872923

Mariela Amaral 099 871820

BOCKING S.R.L. Nueva York 1249 Montevideo Juan Bocking 099 664010 2924 0594 2924 0594

José Rado 099 636134

Rodrigo Bocking 099 649 343

BOFILL, Armando Av. De las Americas 5029 Complejo Montevideo Armando Bofill abofill@adinet.com.uy 099 681409 2604 0612 2604  8671

Ricon del Lago - Parque Miramar

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban Progreso 307 Guichon Ing. Agr. Marcelo Cravea cravea@hotmail.com 099 722448 4742 2112 4742 3909

Mercedes Margalef 098 389708

Carlos Gamarra 099 727789

BREA SARAVIA, Juan 25 de Agosto s/n Santa Clara de Olimar Juan Brea Saravia breasaravia@hotmail.com 099 693444 4464 5244 4464 5244

BULANTI & Cía. Ltda. 18 DE Julio 868 Paysandú Gastón Bulanti bulycia@adinet.com.uy 099 720212 4722 3991 4722 7838

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas Artigas 1343 Cardona Mauricio Cabrera 099 536134 4536 9080 4536 9582

CAMPELIR S.A. Treinta y Tres 2036 Rocha Ernesto J Birriel campelir@adinet.com.uy 099 682472 4472 0200 4472 0200

CAMPO ABIERTO URUGUAY S.A.S Boston 6275 Montevideo Andrés Sciarra 099 782952 2605 8830

CAMPO PLUS Oslo esq. Roosevelt, Torre Yoo Punta del Este Eduardo Bonilla 099 768309

CANEPA, Rubén F. Uruguay 1301 Salto Francisco Cánepa rfcanepa@adinet.com.uy 099 731257 4732 5401 4732 5401

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES Rincón 252 Rosario Martin Carbajal martin@waldermarcarbajal.com.uy 099 687441 4552 2580 4552 2580

Mauricio Carbajal mauricio@waldermarcarbajal.com.uy 099 684614

CELEDON MEDIZA Emanuel Jose Pedro Varela 2170 Tararias-Colonia Emanuel Celedon 098 079 116

COITO CARBONE APARICIO Dario Castro 1571 Florida Aparicio Coito Carbone 099 352247

COPAGRAN Montevideo 3511 Young Federico García Lagos fgarcialagos@copagran.com.uy 099 686447 2408 7887 2408 7972

CORREA & SAN ROMAN Avda Barbieri 318 Salto Carlos Martin Correa 099 731587 4732 7900

Martin San Roman 099 633410

CRADECO Florencio Sánchez 150 Colonia Valdense Eduardo Gago cradeco@adinet.com.uy 4558 8303 4558 8769

Pedro Bertinat

CRUCCI, Elbio Sarandí 466 Florida Elbio Crucci elbiocrucci@adinet.com.uy 099 686673 4352 4833 4352 4833

CUNIETTI Y CIA RUTA 86 KM 39 Sauce-Canelones Jorge Cunietti 099 174154

DE FREITAS & CIA  Carlos Jose Cuneo Perinetti 1376 Montevideo Carlos de Freitas 099 664537 2600 4875 2600 4875

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA Costa Rica 1634 Montevideo José de Freitas 099 681 540 2603 8203

DE LA PEÑA VALDEZ S.A. Ruta 12 km 343 - Puente Otegui Minas Fernando de la Peña 4442 4343 4442 2947

Fernando J. de la Peña 095028572 4442 2550

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L. Av. Wilson Ferreira Aldunate 1769 Paysandú Diego de María diego@agrodemaria.com.uy 099 724117 4723 3970 4722 0039

DELAGRO & Cía.. Rostand 1566 Montevideo Eduardo Del Baglivi info@delagro.com.uy 099 187273 2601 0338

Santiago Stefan 099 542 826

DIAZ RICARDO Francisco Fondar 533 Trinidad Ricardo Diaz 099 680510 4364 2703 4364 3350

Federico Diaz 099 364 509

DI SANTI LTDA. Gallinal 752 Florida Diego Di Santi 099 353400 4353 1618 4352 1570

Mauricio Lanza 091 294601

Mauro Olivera 099 351289

Ramiro Rodriguez 091 294602

DIU TABARE Ruta 1 km 72- Rafael Peraza San José Tabare Diu 099 341 157 4346 2662

DUTRA HNOS. S.R.L. F. Acuña de Figueroa 1815 Montevideo Juan Andrés Dutra dutra@dutrahermanos.com 099 129177 2924 8578 2924 0164

DUTRA Rafael Rondeau 1908 escritorio B Montevideo Rafael Dutra 099 607160

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA 25 de agosto Tacuarembo Ernesto Esteves 099 830 849 4632 2454 4632 2834

ESC. ALVAREZ MARTENS Berna 1344 Nueva Helvecia Alfredo Alvarez 099 666291 4554 5183

Stefano Fratelli 099 338092

Marcos Armandugon 099 486259

ESC. DUTRA LTDA. Jamaica 3132 Montevideo Alejandro Dutra 099 611200 2604 7041-3

Rodrigo Abasolo 099 245222

ETCHEVARNE Y CIA S.A.S Andrés Puyol 1668 Montevideo Nahuel Etchevarne 099 654838

FABIAN, Juan Manuel Ruta 1 km 121 y medio - Valdense Colonia   Juan Manuel Fabian 099 126 921 4552 4117

FERNANDEZ BALESTENA Esteban Wilson Ferreira 942 bis Mercedes Esteban Fernández 097 290823 4538 2303

FERNANDEZ, Otto Herrera 346 Artigas Otto Fernández 4772 2818 4772 2818

Otto Fernández Nystrom 099 773057 4622 3288

Gerardo Xavier de Melo 099 941114

FONSECA, Juan Rondeau 2204 Montevideo Juan Fonseca juanfonseca@netgate.com.uy 099 682990 2924 0166 2924 0173

Jorge Muñoz 099 680353

FRANQUINI OSCAR Rivera 3224 Florida Oscar Franquini 099 350668 4352 4435

GALLINAL & BOIX S.R.L. Paysandú 909 Montevideo Alberto Gallinal negociosrurales@gallinalyboix.com 099 660802 2901 2120 2901 2120

Álvaro Boix 094 429970

GAMBETTA, Alberto Rbla. Tomas Beretta 7939 Montevideo Alberto Gambetta ag@albertogambetta.com 099 656486 26007346

Taruselli 1154 Mercedes 45327952

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L. Gral. Eugenio Garzón 311 Artigas Manuel Acevedo 099 771389 4772 3624

Juan Pablo Acevedo 099 423 504

GASTELU ALVARO Negocios Rurales Ruta 14 y Ruta 8 Jose P. Varela Alvaro Gastelu Negocios Rurales 099 922224 4455 8098

GAUDIN Hnos. Artigas 1202 Salto Julio Gaudin julio@gaudihnos.com.uy 099 730302 4733 0918 4733 4086

German Gaudin

GODIÑO RIVAS Felipe Joaquin Antonio Gundin 838 Rio Branco-Cerro Largo Felipe Godiño 099 805898 4675 6653

GONZALEZ VIÑOLES JOAQUIN Neg. Rurales 18 de Julio 700 Sarandi Grande- Florida Joaquin Gonzalez 099 664512 4354 7343 4354 7343

GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL Gral. Flores 352 Tacuarembo Oscar  Gonzalez 099 832586 4633 0244

GORLERO y Cía.. Sarandi 693 piso 5 Montevideo Felipe Hareau 099 667894 29151604

Fernando Hareau 099 102272  

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L. Ruta 3 Km 308 Young Martin Grondona gronlus@adinet.com.uy 099 567038 4567 2971 4567 2971

Fernando Lusiardo 099 567868

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L. Montevideo 3471 Young Jorge García haciendasdellitoral@adinet.com.uy 099 567131 4567 6400 4567 3989

Gabriel Garcia 099 728080

HERNANDEZ HEBER & Asociados Catalina 257 Tacuarembó Heber Hernández 094 876543 4632 0632 4632 1346

ILUNDAIN BARAÑANO, Alejandro Santísima Trinidad 467 Trinidad Alejandro Ilundain 099 683529 4364 2559 4364 2559

Federico Constantin 099 397648

INDARTE & Cía.. Ltda. Neg. Rurales Montevideo 3394 Young Gonzalo Indarte 099 682585 4567 2546 4567 2276

Fernando Indarte 099 567267

INDARTE, Héctor Montevideo 3358 Young Héctor Indarte hindarte@adinet.com.uy 099 693313 4567 2001 4567 2172

IRIGOYEN Negocios Ganaderos Ituzaingo 320 Vichadero-Rivera Juan P. Irigoyen 092 060060 4654 3144

ISASA & Cía.., Ricardo Florencio Sánchez 485 Melo Ricardo Isasa risasa@adinet.com.uy 099 638320 4642 2085 4642 5589

Ricardo Isasa (h) 099 802207

Andres Isasa 099 801856

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Ángel Manuel Meléndez 410 Treinta y Tres Alejandro M. Silveira miguelaizmendi@adinet.com.uy 095 308281 4452 2706 4452 8090

Juan Martin Silveira 095 308282

LA CONSIGNATARIA S.R.L. Galicia 1069 Montevideo Juan Francisco Belloso 099 414006 2900 2733

Santiago Cortina 099 118203

Enrique Bonner 099 534619

LA TABLADA Ltda. Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402 Montevideo Juan Irigoyen juanalcides@adinet.com.uy 099 668051 2709 6486 2709 6486

MARTINEZ S.A. Juan Carlos José Enrique Rodó 682 Minas Juan Martínez cuchillasdesilvera@hotmail.com 099 840 171 4442 2242 4442 4655

MARTINEZ ELORGA, Federico Dr. González 605 Florida Federico Martínez Elorga fmrurales@adinet.com.uy 099 352626 4352 2908 4352 2908

MARTORANO, Mario Artigas 363 Mercedes Mario Martorano    mariomartorano@adinet.com.uy 099 663642 4532 2108 4532 2108

MEGAAGRO HACIENDAS S.A. Gral. Nariño 1907 Montevideo José P. Aicardi jpaicardi@megaagro.com.uy 099 643219 2600 1600 2600 1600

Juan M. Otegui jmotegui@megaagro.com.uy 099 630690

MERCO HACIENDAS S.R.L. La Paz 2233 Montevideo Andres Lessa mercohaciendas@adinet.com.uy 099 145423 2409 8877 2409 8877

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES Wilson Ferreira Aldunate 1045 Minas-Lavalleja Emilio Montero 099 843 651 4443 5376

Mateo Fernandez 098 253012

MORALES COLOMBO S.R.L. Sarandí 407 Florida Ignacio Morales Colombo 099 356110 4352 6933

MURACCIOLE JORGE RUTA 81 KM 8 Canelones Jorge Muracciole 099 326197

NEDAFOX S.A. Av. J. M. Alvariza 882 bis San Carlos Jorge Umpierrez 099 418104 4266 8243 4266 8243

NICOLICH, Alejandro Carlos Sáez 6415 Montevideo Alejandro Nicolich 099 660320 2600 0131 2601 7212

alnicoar@adinet.com.uy

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO Batlle y Ordoñez 540 Durazno Gerardo Ormazabal Fernandez 099 362076 43623227 43624155

PATIÑO S.R.L., Luis Alberto A. Fernández 470 Florida Enrique Patiño lapsrl@adinet.com.uy 099 352579 4352 4717 4352 4717

Luis A. Patiño 099 352058

Agustín Patiño 099 352290

PEÑA JUAN E. Sarandí 716 San José de Mayo Juan E. Peña 099 417703 4342 6600 4342 1334

PEREIRA & CIA NEG. RURALES Sáez 6418/101 Montevideo Francisco Pereira 099 611601 2605 7960 

Francisco Reyes 099 035284

PREGO Diego Enlaces Ganaderos Sosa Bernadet 668 Sarandi del Yi-Durazno Diego Prego 099 986374 4367 9282

RAMON José Manuel Rincón 665 San José José Manuel Ramón 099 342175 4342 6099

RAMOS & GARCIA Agronegocios 19 de Abril 1107 Durazno Ignacio Ramos rodeos@ramosgarcia.com.uy 099 970565 4362 6513 4362 3917

Álvaro García contacto@ramosgarcia.com.uy 099 362775

REYES, Álvaro Montevideo 1019 Paysandú Álvaro Reyes reycib@gmail.com 099 722523 4722 3926 4722 3926

Manuel Taboada 099 159559

RODEOS DEL URUGUAY S.R.L. Artigas 1165 Montevideo Pablo Reyes rodeos@rodeos.com.uy 099 630098 2601 7459 2606 1051

Rostand 1559 Dolores Gonzalo Bía 099 606772 4534 2124 4534 2831

Ignacio Trigo 099 928186

Rodrigo Paulo 099 655 144

RODRIGUEZ, Esc. Federico La Rosa 767 Melo Federico Rodríguez escritorio@federicorodriguez.com 099 803286 4642 2017 4642 2017

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L. Pocho Fernández 3299 Florida Nelson Rodríguez 099 351208 4353 0369 4353 0369

Gabriela 095 602857

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C. Ramírez 509 Trinidad Rodrigo Rodríguez 099 366 212 4364 3062 4364 3062

Guzman Rodriguez 099 366 099

Rodrigo Garcia Tidemann 099 784882

ROMANO, Carlos y Martin Bvar. Cardona y Mendiondo Cardona Martin Romano 099 536196 4536 9554 4536 9554

Carlos Romano 099 536195

Juan Carlos Romano 099 541017

ROMUALDO & CIA. Negocios Rurales Avda. Italia 6919 Montevideo Juan José Rodríguez 099 623033 2605 2222 

Joaquin Falcon 099 527040

RUBAL S.R.L. Manuel Freire 454 Treinta y Tres Nelson Martínez nmartinezbenia@adinet.com.uy 099 852009 4452 3713 4452 8827

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES Antonio Ma. Fernandez 716 Florida Martin Lorier 099 310 133 4353 0931 4353 0931

SANNER JOSE ENRIQUE Colon 587 bis Melo Jose Enrique Sanner 099 800 753 4642 7363

SEBÉ CASAS, Gonzalo Juan Maria Perez 2996/702 Montevideo Gonzalo Sebé gonzalosebe@hotmail.com 099 667276 27104188

SIERRA, Ramiro Bvar. Cardona 1215 Cardona Ramiro Sierra ramirosierra@gmail.com 099 536282 4536 7720 4536 7720

SILVA GALLINO Joaquin Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004 P del Este - Maldonado Joaquin Silva Gallino 099 735945

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR) Herrera y 25 de Mayo San José Javier Soria Peña 099 847 235 4342 3808

Gaston Guelbenzu Ithurralde 099 872 541

STRAUCH, Jorge y Cía.. Ltda. Manuel Meléndez 1001 Treinta y Tres Jorge Strauch contacto@jstrauch.com.uy 099 605386 4452 4686 4452 2415

THE LAND LORD COMPANY SAS Dr. Valentin Cassio 1489 Treinta y Tres Santiago Zuluaga 093 761854 4452 7902

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L. Ituzaingo 419 Mercedes Joaquín Touron touronsainz@hotmail.com 099 513268 4533 0615 4533 0615

Rodrigo Sainz Rasines 099 529266

TRINDADE S.R.L. CARLOS 19 de Abril 1379 Salto Carlos Trindade 099 732562 4733 5496

Sebastian G. da Trindade 099 692993

VALDEZ & Cía.. Ltda. Sarandí 236 Tacuarembó José Valdez 099 834840 4632 2360 4632 5555

Carlos Irazusta 099 578855

Ricardo Pigurina 099 822982

Pablo Camilo Valdez 099 836050

VERA SRL JUAN Herrera 999 Durazno Juan Vera 099 362 262 4362 3593

Gabriel Gelpi 099 359 090

VICTORICA & ASOCIADOS Millington Drake 2085 Montevideo Ignacio Victorica 099 682184 2602 0055 099210055

Santiago Sánchez 099 622087

VIERA Pablo Ruta 1 km 121.5 Est.Shell Colonia Valdense Pablo Viera 094 417039 4558 9354

ZABALLA Negocios Rurales Dr. Ivo Ferreira 308 Tacuarembó Dardo Zaballa zabalasrl@gmail.com 099 830658 4632 8682 4632 8682

ZAMBRANO & Cía.. S. A. Gral Nariño 1690 Montevideo Alejandro Zambrano zambrano@zambrano.com.uy 099 683390 2600 6060 2600 6060

Nicolás Zambrano 099 112422

Av. Garzón 355 esq. R. Branco Artigas Facundo Schauricht 099 561196 4773 1768 4773 1768

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda. Flores Alejandro Zugarramurdi 099 531469

Socio Dirección Ciudad Usuario Celular Teléfono Fax

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H. A. Mª Fernández 628 Florida Walter H. Abelenda wharural@adinet.com.uy 099 660530 4352 7297 4352 7299

Joaquín Abelenda 099 680661

Pablo Sanchez 099 350024

AGROENLACE TRADE S.R.L. Ruta 5 Km 182 Durazno Ing. Agr. Oscar Casco Estevez 093 630389 4363 5153

AGROINTERMEDIO S.R.L. Juan de Lavalleja 342 Treinta y Tres Guillermo Bachino guillermo@agrointermedio.com.uy 095 685197 4452 0437 4452 7285

AGROORIENTAL Rafael Barradas 1885 Montevideo Martin Slinger 096 361269 2604 3036

Christopher Brown 099 647 561

Jaime Gómez 092 987 987

AGROSOCIO Dr. Alejandro Schroeder 6514 Montevideo Juan Martin Scasso mscasso@agrosocio.com 099 284323 2604 7050 2604 7050

Joaquín Berenbau jberenbau@agrosocio.com 099 661501

ALFARO Y CIA Manuel Lavalleja 1303 Treinta y Tres Felipe Alfaro 099 857400 4452 0017

ALORI &Cía.SRL Wilson Ferreira 717 Melo Julio Alori info@aloriycia.com.uy 099 639977 4642 7557 4643 1584

Marcelo Alori 099 800186

ALVAREZ AGUSTIN Negocios Rurales Ruta 11 km 137,500 Canelones Agustin Alvarez 099 919 073

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda. 19 de Abril 883 Durazno Luis A. Andrade 099 359078 4362 2469 4362 3690

Martin Andrade 099 362031

Jose Poncet 099 361003

ARAMBURU S.R.L. Dolores Vidal de Pereira 472 Sarandi del Yi Ignacio Aramburu 099 367032 4367 9052 4367 9852

Arturo Aramburu 099 367787

José Ignacio Aramburu 099 367152

ARAUJO, Gastón Andrés Cheveste 747 Artigas Gastón Araujo gaston@araujo.com.uy 099 771295 4772 1414

ARRALDE ALEJANDRO Y Cía.. Ltda. M. Cassinoni 1676 Of. 812 Montevideo Alejandro Arralde 099 123186 2403 1353 2403 1353

ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO 18 de Julio 331 Florida Guillermo Arrillaga 099 352 616 43529092 4352 9736

ARROSPIDE, Antonio Gallinal 443 Florida Juan Luis Arróspide 099 353324 4352 3130 4352 5098

Diego Arróspide 099 126412 4352 2007

BACHINO CARLOS, Ltda. Dr. Nicolás Corbo 1433 Lascano Carlos Bachino carlosbachino@carlosbachino.com 099 856005 4456 7865 4456 7865

administracion@carlosbachino.com�

BACHINO, Enrique y Asociados Ituzaingo 566 Minas Ernesto Franco 099 639039 4442 5789 4442 5789

José Enrique Bachino 099 140028

BACHINO, Ricardo  Avenida Herrera 539 Minas Ricardo Bachino rbachino@hotmail.com 095 631793 4442 2173 4442 2173

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L. Rivera 441 Local 1 Durazno Miguel Bardier bardieryodriozola@gmail.com 099 359190 4362 3856 4362 3856

Raúl Odriozola 099 360087

BASSO Neg. Rurales, Gustavo Batlle y Ordoñez 511 Florida Gustavo Basso gbasso@adinet.com.uy 099 663310 4352 7303 4352 7303 

BELLO & ASOCIADOS SAS Luis A. de Herrera 597 Florida Gustavo Bello gbellonegociosrurales@hotmail.com 099 620769 4352 7242 4352 2110

Nicolas Guichón Diaz 099 350360

Santiago Huelmos Gallotti 099 318694

BENGOCHEA S.R.L., Luis A. Aparicio Saravia 524 Melo Miguel Bengochea 099 802075 4642 3143 4642 5329

Avda. Brasil 3105/701 Montevideo Gonzalo Bengochea 099 146782 2709 8084 2709 8084

BERGARA SEBASTIAN Paysandú 941 Piso 4 Esc.9 y 10 Montevideo Sebastián Bergara 099 141 298 2908 0838

BERRUTTI - UB&P Mantua 7011 Montevideo Ing. Alejandro Berrutti ubp@ubp.com.uy 098 404575 2600 1159

Pablo Argenti pargenti@berrutti.com.uy 098 423842

BERTSCH, Roberto Lecueder 401 Artigas Roberto Bertsch escritorio@robertobertsch.com 099 772526 4772 2215 4772 3628

BIRRIEL HNOS & ASOC. 18 de Julio 2033 Rocha Juan Martin Birriel 099 223214 4472 4300 4473 6527

Valentina Birriel 098 001369

Carlos Dianessi 099 872923

Mariela Amaral 099 871820

BOCKING S.R.L. Nueva York 1249 Montevideo Juan Bocking 099 664010 2924 0594 2924 0594

José Rado 099 636134

Rodrigo Bocking 099 649 343

BOFILL, Armando Av. De las Americas 5029 Complejo Montevideo Armando Bofill abofill@adinet.com.uy 099 681409 2604 0612 2604  8671

Ricon del Lago - Parque Miramar

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban Progreso 307 Guichon Ing. Agr. Marcelo Cravea cravea@hotmail.com 099 722448 4742 2112 4742 3909

Mercedes Margalef 098 389708

Carlos Gamarra 099 727789

BREA SARAVIA, Juan 25 de Agosto s/n Santa Clara de Olimar Juan Brea Saravia breasaravia@hotmail.com 099 693444 4464 5244 4464 5244

BULANTI & Cía. Ltda. 18 DE Julio 868 Paysandú Gastón Bulanti bulycia@adinet.com.uy 099 720212 4722 3991 4722 7838

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas Artigas 1343 Cardona Mauricio Cabrera 099 536134 4536 9080 4536 9582

CAMPELIR S.A. Treinta y Tres 2036 Rocha Ernesto J Birriel campelir@adinet.com.uy 099 682472 4472 0200 4472 0200

CAMPO ABIERTO URUGUAY S.A.S Boston 6275 Montevideo Andrés Sciarra 099 782952 2605 8830

CAMPO PLUS Oslo esq. Roosevelt, Torre Yoo Punta del Este Eduardo Bonilla 099 768309

CANEPA, Rubén F. Uruguay 1301 Salto Francisco Cánepa rfcanepa@adinet.com.uy 099 731257 4732 5401 4732 5401

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES Rincón 252 Rosario Martin Carbajal martin@waldermarcarbajal.com.uy 099 687441 4552 2580 4552 2580

Mauricio Carbajal mauricio@waldermarcarbajal.com.uy 099 684614

CELEDON MEDIZA Emanuel Jose Pedro Varela 2170 Tararias-Colonia Emanuel Celedon 098 079 116

COITO CARBONE APARICIO Dario Castro 1571 Florida Aparicio Coito Carbone 099 352247

COPAGRAN Montevideo 3511 Young Federico García Lagos fgarcialagos@copagran.com.uy 099 686447 2408 7887 2408 7972

CORREA & SAN ROMAN Avda Barbieri 318 Salto Carlos Martin Correa 099 731587 4732 7900

Martin San Roman 099 633410

CRADECO Florencio Sánchez 150 Colonia Valdense Eduardo Gago cradeco@adinet.com.uy 4558 8303 4558 8769

Pedro Bertinat

CRUCCI, Elbio Sarandí 466 Florida Elbio Crucci elbiocrucci@adinet.com.uy 099 686673 4352 4833 4352 4833

CUNIETTI Y CIA RUTA 86 KM 39 Sauce-Canelones Jorge Cunietti 099 174154

DE FREITAS & CIA  Carlos Jose Cuneo Perinetti 1376 Montevideo Carlos de Freitas 099 664537 2600 4875 2600 4875

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA Costa Rica 1634 Montevideo José de Freitas 099 681 540 2603 8203

DE LA PEÑA VALDEZ S.A. Ruta 12 km 343 - Puente Otegui Minas Fernando de la Peña 4442 4343 4442 2947

Fernando J. de la Peña 095028572 4442 2550

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L. Av. Wilson Ferreira Aldunate 1769 Paysandú Diego de María diego@agrodemaria.com.uy 099 724117 4723 3970 4722 0039

DELAGRO & Cía.. Rostand 1566 Montevideo Eduardo Del Baglivi info@delagro.com.uy 099 187273 2601 0338

Santiago Stefan 099 542 826

DIAZ RICARDO Francisco Fondar 533 Trinidad Ricardo Diaz 099 680510 4364 2703 4364 3350

Federico Diaz 099 364 509

DI SANTI LTDA. Gallinal 752 Florida Diego Di Santi 099 353400 4353 1618 4352 1570

Mauricio Lanza 091 294601

Mauro Olivera 099 351289

Ramiro Rodriguez 091 294602

DIU TABARE Ruta 1 km 72- Rafael Peraza San José Tabare Diu 099 341 157 4346 2662

DUTRA HNOS. S.R.L. F. Acuña de Figueroa 1815 Montevideo Juan Andrés Dutra dutra@dutrahermanos.com 099 129177 2924 8578 2924 0164

DUTRA Rafael Rondeau 1908 escritorio B Montevideo Rafael Dutra 099 607160

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA 25 de agosto Tacuarembo Ernesto Esteves 099 830 849 4632 2454 4632 2834

ESC. ALVAREZ MARTENS Berna 1344 Nueva Helvecia Alfredo Alvarez 099 666291 4554 5183

Stefano Fratelli 099 338092

Marcos Armandugon 099 486259

ESC. DUTRA LTDA. Jamaica 3132 Montevideo Alejandro Dutra 099 611200 2604 7041-3

Rodrigo Abasolo 099 245222

ETCHEVARNE Y CIA S.A.S Andrés Puyol 1668 Montevideo Nahuel Etchevarne 099 654838

FABIAN, Juan Manuel Ruta 1 km 121 y medio - Valdense Colonia   Juan Manuel Fabian 099 126 921 4552 4117

FERNANDEZ BALESTENA Esteban Wilson Ferreira 942 bis Mercedes Esteban Fernández 097 290823 4538 2303

FERNANDEZ, Otto Herrera 346 Artigas Otto Fernández 4772 2818 4772 2818

Otto Fernández Nystrom 099 773057 4622 3288

Gerardo Xavier de Melo 099 941114

FONSECA, Juan Rondeau 2204 Montevideo Juan Fonseca juanfonseca@netgate.com.uy 099 682990 2924 0166 2924 0173

Jorge Muñoz 099 680353

FRANQUINI OSCAR Rivera 3224 Florida Oscar Franquini 099 350668 4352 4435

GALLINAL & BOIX S.R.L. Paysandú 909 Montevideo Alberto Gallinal negociosrurales@gallinalyboix.com 099 660802 2901 2120 2901 2120

Álvaro Boix 094 429970

GAMBETTA, Alberto Rbla. Tomas Beretta 7939 Montevideo Alberto Gambetta ag@albertogambetta.com 099 656486 26007346

Taruselli 1154 Mercedes 45327952

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L. Gral. Eugenio Garzón 311 Artigas Manuel Acevedo 099 771389 4772 3624

Juan Pablo Acevedo 099 423 504

GASTELU ALVARO Negocios Rurales Ruta 14 y Ruta 8 Jose P. Varela Alvaro Gastelu Negocios Rurales 099 922224 4455 8098

GAUDIN Hnos. Artigas 1202 Salto Julio Gaudin julio@gaudihnos.com.uy 099 730302 4733 0918 4733 4086

German Gaudin

GODIÑO RIVAS Felipe Joaquin Antonio Gundin 838 Rio Branco-Cerro Largo Felipe Godiño 099 805898 4675 6653

GONZALEZ VIÑOLES JOAQUIN Neg. Rurales 18 de Julio 700 Sarandi Grande- Florida Joaquin Gonzalez 099 664512 4354 7343 4354 7343

GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL Gral. Flores 352 Tacuarembo Oscar  Gonzalez 099 832586 4633 0244

GORLERO y Cía.. Sarandi 693 piso 5 Montevideo Felipe Hareau 099 667894 29151604

Fernando Hareau 099 102272  

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L. Ruta 3 Km 308 Young Martin Grondona gronlus@adinet.com.uy 099 567038 4567 2971 4567 2971

Fernando Lusiardo 099 567868

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L. Montevideo 3471 Young Jorge García haciendasdellitoral@adinet.com.uy 099 567131 4567 6400 4567 3989

Gabriel Garcia 099 728080

HERNANDEZ HEBER & Asociados Catalina 257 Tacuarembó Heber Hernández 094 876543 4632 0632 4632 1346

ILUNDAIN BARAÑANO, Alejandro Santísima Trinidad 467 Trinidad Alejandro Ilundain 099 683529 4364 2559 4364 2559

Federico Constantin 099 397648

INDARTE & Cía.. Ltda. Neg. Rurales Montevideo 3394 Young Gonzalo Indarte 099 682585 4567 2546 4567 2276

Fernando Indarte 099 567267

INDARTE, Héctor Montevideo 3358 Young Héctor Indarte hindarte@adinet.com.uy 099 693313 4567 2001 4567 2172

IRIGOYEN Negocios Ganaderos Ituzaingo 320 Vichadero-Rivera Juan P. Irigoyen 092 060060 4654 3144

ISASA & Cía.., Ricardo Florencio Sánchez 485 Melo Ricardo Isasa risasa@adinet.com.uy 099 638320 4642 2085 4642 5589

Ricardo Isasa (h) 099 802207

Andres Isasa 099 801856

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Ángel Manuel Meléndez 410 Treinta y Tres Alejandro M. Silveira miguelaizmendi@adinet.com.uy 095 308281 4452 2706 4452 8090

Juan Martin Silveira 095 308282

LA CONSIGNATARIA S.R.L. Galicia 1069 Montevideo Juan Francisco Belloso 099 414006 2900 2733

Santiago Cortina 099 118203

Enrique Bonner 099 534619

LA TABLADA Ltda. Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402 Montevideo Juan Irigoyen juanalcides@adinet.com.uy 099 668051 2709 6486 2709 6486

MARTINEZ S.A. Juan Carlos José Enrique Rodó 682 Minas Juan Martínez cuchillasdesilvera@hotmail.com 099 840 171 4442 2242 4442 4655

MARTINEZ ELORGA, Federico Dr. González 605 Florida Federico Martínez Elorga fmrurales@adinet.com.uy 099 352626 4352 2908 4352 2908

MARTORANO, Mario Artigas 363 Mercedes Mario Martorano    mariomartorano@adinet.com.uy 099 663642 4532 2108 4532 2108

MEGAAGRO HACIENDAS S.A. Gral. Nariño 1907 Montevideo José P. Aicardi jpaicardi@megaagro.com.uy 099 643219 2600 1600 2600 1600

Juan M. Otegui jmotegui@megaagro.com.uy 099 630690

MERCO HACIENDAS S.R.L. La Paz 2233 Montevideo Andres Lessa mercohaciendas@adinet.com.uy 099 145423 2409 8877 2409 8877

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES Wilson Ferreira Aldunate 1045 Minas-Lavalleja Emilio Montero 099 843 651 4443 5376

Mateo Fernandez 098 253012

MORALES COLOMBO S.R.L. Sarandí 407 Florida Ignacio Morales Colombo 099 356110 4352 6933

MURACCIOLE JORGE RUTA 81 KM 8 Canelones Jorge Muracciole 099 326197

NEDAFOX S.A. Av. J. M. Alvariza 882 bis San Carlos Jorge Umpierrez 099 418104 4266 8243 4266 8243

NICOLICH, Alejandro Carlos Sáez 6415 Montevideo Alejandro Nicolich 099 660320 2600 0131 2601 7212

alnicoar@adinet.com.uy

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO Batlle y Ordoñez 540 Durazno Gerardo Ormazabal Fernandez 099 362076 43623227 43624155

PATIÑO S.R.L., Luis Alberto A. Fernández 470 Florida Enrique Patiño lapsrl@adinet.com.uy 099 352579 4352 4717 4352 4717

Luis A. Patiño 099 352058

Agustín Patiño 099 352290

PEÑA JUAN E. Sarandí 716 San José de Mayo Juan E. Peña 099 417703 4342 6600 4342 1334

PEREIRA & CIA NEG. RURALES Sáez 6418/101 Montevideo Francisco Pereira 099 611601 2605 7960 

Francisco Reyes 099 035284

PREGO Diego Enlaces Ganaderos Sosa Bernadet 668 Sarandi del Yi-Durazno Diego Prego 099 986374 4367 9282

RAMON José Manuel Rincón 665 San José José Manuel Ramón 099 342175 4342 6099

RAMOS & GARCIA Agronegocios 19 de Abril 1107 Durazno Ignacio Ramos rodeos@ramosgarcia.com.uy 099 970565 4362 6513 4362 3917

Álvaro García contacto@ramosgarcia.com.uy 099 362775

REYES, Álvaro Montevideo 1019 Paysandú Álvaro Reyes reycib@gmail.com 099 722523 4722 3926 4722 3926

Manuel Taboada 099 159559

RODEOS DEL URUGUAY S.R.L. Artigas 1165 Montevideo Pablo Reyes rodeos@rodeos.com.uy 099 630098 2601 7459 2606 1051

Rostand 1559 Dolores Gonzalo Bía 099 606772 4534 2124 4534 2831

Ignacio Trigo 099 928186

Rodrigo Paulo 099 655 144

RODRIGUEZ, Esc. Federico La Rosa 767 Melo Federico Rodríguez escritorio@federicorodriguez.com 099 803286 4642 2017 4642 2017

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L. Pocho Fernández 3299 Florida Nelson Rodríguez 099 351208 4353 0369 4353 0369

Gabriela 095 602857

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C. Ramírez 509 Trinidad Rodrigo Rodríguez 099 366 212 4364 3062 4364 3062

Guzman Rodriguez 099 366 099

Rodrigo Garcia Tidemann 099 784882

ROMANO, Carlos y Martin Bvar. Cardona y Mendiondo Cardona Martin Romano 099 536196 4536 9554 4536 9554

Carlos Romano 099 536195

Juan Carlos Romano 099 541017

ROMUALDO & CIA. Negocios Rurales Avda. Italia 6919 Montevideo Juan José Rodríguez 099 623033 2605 2222 

Joaquin Falcon 099 527040

RUBAL S.R.L. Manuel Freire 454 Treinta y Tres Nelson Martínez nmartinezbenia@adinet.com.uy 099 852009 4452 3713 4452 8827

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES Antonio Ma. Fernandez 716 Florida Martin Lorier 099 310 133 4353 0931 4353 0931

SANNER JOSE ENRIQUE Colon 587 bis Melo Jose Enrique Sanner 099 800 753 4642 7363

SEBÉ CASAS, Gonzalo Juan Maria Perez 2996/702 Montevideo Gonzalo Sebé gonzalosebe@hotmail.com 099 667276 27104188

SIERRA, Ramiro Bvar. Cardona 1215 Cardona Ramiro Sierra ramirosierra@gmail.com 099 536282 4536 7720 4536 7720

SILVA GALLINO Joaquin Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004 P del Este - Maldonado Joaquin Silva Gallino 099 735945

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR) Herrera y 25 de Mayo San José Javier Soria Peña 099 847 235 4342 3808

Gaston Guelbenzu Ithurralde 099 872 541

STRAUCH, Jorge y Cía.. Ltda. Manuel Meléndez 1001 Treinta y Tres Jorge Strauch contacto@jstrauch.com.uy 099 605386 4452 4686 4452 2415

THE LAND LORD COMPANY SAS Dr. Valentin Cassio 1489 Treinta y Tres Santiago Zuluaga 093 761854 4452 7902

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L. Ituzaingo 419 Mercedes Joaquín Touron touronsainz@hotmail.com 099 513268 4533 0615 4533 0615

Rodrigo Sainz Rasines 099 529266

TRINDADE S.R.L. CARLOS 19 de Abril 1379 Salto Carlos Trindade 099 732562 4733 5496

Sebastian G. da Trindade 099 692993

VALDEZ & Cía.. Ltda. Sarandí 236 Tacuarembó José Valdez 099 834840 4632 2360 4632 5555

Carlos Irazusta 099 578855

Ricardo Pigurina 099 822982

Pablo Camilo Valdez 099 836050

VERA SRL JUAN Herrera 999 Durazno Juan Vera 099 362 262 4362 3593

Gabriel Gelpi 099 359 090

VICTORICA & ASOCIADOS Millington Drake 2085 Montevideo Ignacio Victorica 099 682184 2602 0055 099210055

Santiago Sánchez 099 622087

VIERA Pablo Ruta 1 km 121.5 Est.Shell Colonia Valdense Pablo Viera 094 417039 4558 9354

ZABALLA Negocios Rurales Dr. Ivo Ferreira 308 Tacuarembó Dardo Zaballa zabalasrl@gmail.com 099 830658 4632 8682 4632 8682

ZAMBRANO & Cía.. S. A. Gral Nariño 1690 Montevideo Alejandro Zambrano zambrano@zambrano.com.uy 099 683390 2600 6060 2600 6060

Nicolás Zambrano 099 112422

Av. Garzón 355 esq. R. Branco Artigas Facundo Schauricht 099 561196 4773 1768 4773 1768

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda. Flores Alejandro Zugarramurdi 099 531469



SOCIO DIRECCIÓN CIUDAD USUARIO MAIL CELULAR TEL. FAX.

SOCIOS

Socio Dirección Ciudad Usuario Celular Teléfono Fax

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H. A. Mª Fernández 628 Florida Walter H. Abelenda wharural@adinet.com.uy 099 660530 4352 7297 4352 7299

Joaquín Abelenda 099 680661

Pablo Sanchez 099 350024

AGROENLACE TRADE S.R.L. Ruta 5 Km 182 Durazno Ing. Agr. Oscar Casco Estevez 093 630389 4363 5153

AGROINTERMEDIO S.R.L. Juan de Lavalleja 342 Treinta y Tres Guillermo Bachino guillermo@agrointermedio.com.uy 095 685197 4452 0437 4452 7285

AGROORIENTAL Rafael Barradas 1885 Montevideo Martin Slinger 096 361269 2604 3036

Christopher Brown 099 647 561

Jaime Gómez 092 987 987

AGROSOCIO Dr. Alejandro Schroeder 6514 Montevideo Juan Martin Scasso mscasso@agrosocio.com 099 284323 2604 7050 2604 7050

Joaquín Berenbau jberenbau@agrosocio.com 099 661501

ALFARO Y CIA Manuel Lavalleja 1303 Treinta y Tres Felipe Alfaro 099 857400 4452 0017

ALORI &Cía.SRL Wilson Ferreira 717 Melo Julio Alori info@aloriycia.com.uy 099 639977 4642 7557 4643 1584

Marcelo Alori 099 800186

ALVAREZ AGUSTIN Negocios Rurales Ruta 11 km 137,500 Canelones Agustin Alvarez 099 919 073

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda. 19 de Abril 883 Durazno Luis A. Andrade 099 359078 4362 2469 4362 3690

Martin Andrade 099 362031

Jose Poncet 099 361003

ARAMBURU S.R.L. Dolores Vidal de Pereira 472 Sarandi del Yi Ignacio Aramburu 099 367032 4367 9052 4367 9852

Arturo Aramburu 099 367787

José Ignacio Aramburu 099 367152

ARAUJO, Gastón Andrés Cheveste 747 Artigas Gastón Araujo gaston@araujo.com.uy 099 771295 4772 1414

ARRALDE ALEJANDRO Y Cía.. Ltda. M. Cassinoni 1676 Of. 812 Montevideo Alejandro Arralde 099 123186 2403 1353 2403 1353

ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO 18 de Julio 331 Florida Guillermo Arrillaga 099 352 616 43529092 4352 9736

ARROSPIDE, Antonio Gallinal 443 Florida Juan Luis Arróspide 099 353324 4352 3130 4352 5098

Diego Arróspide 099 126412 4352 2007

BACHINO CARLOS, Ltda. Dr. Nicolás Corbo 1433 Lascano Carlos Bachino carlosbachino@carlosbachino.com 099 856005 4456 7865 4456 7865

administracion@carlosbachino.com�

BACHINO, Enrique y Asociados Ituzaingo 566 Minas Ernesto Franco 099 639039 4442 5789 4442 5789

José Enrique Bachino 099 140028

BACHINO, Ricardo  Avenida Herrera 539 Minas Ricardo Bachino rbachino@hotmail.com 095 631793 4442 2173 4442 2173

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L. Rivera 441 Local 1 Durazno Miguel Bardier bardieryodriozola@gmail.com 099 359190 4362 3856 4362 3856

Raúl Odriozola 099 360087

BASSO Neg. Rurales, Gustavo Batlle y Ordoñez 511 Florida Gustavo Basso gbasso@adinet.com.uy 099 663310 4352 7303 4352 7303 

BELLO & ASOCIADOS SAS Luis A. de Herrera 597 Florida Gustavo Bello gbellonegociosrurales@hotmail.com 099 620769 4352 7242 4352 2110

Nicolas Guichón Diaz 099 350360

Santiago Huelmos Gallotti 099 318694

BENGOCHEA S.R.L., Luis A. Aparicio Saravia 524 Melo Miguel Bengochea 099 802075 4642 3143 4642 5329

Avda. Brasil 3105/701 Montevideo Gonzalo Bengochea 099 146782 2709 8084 2709 8084

BERGARA SEBASTIAN Paysandú 941 Piso 4 Esc.9 y 10 Montevideo Sebastián Bergara 099 141 298 2908 0838

BERRUTTI - UB&P Mantua 7011 Montevideo Ing. Alejandro Berrutti ubp@ubp.com.uy 098 404575 2600 1159

Pablo Argenti pargenti@berrutti.com.uy 098 423842

BERTSCH, Roberto Lecueder 401 Artigas Roberto Bertsch escritorio@robertobertsch.com 099 772526 4772 2215 4772 3628

BIRRIEL HNOS & ASOC. 18 de Julio 2033 Rocha Juan Martin Birriel 099 223214 4472 4300 4473 6527

Valentina Birriel 098 001369

Carlos Dianessi 099 872923

Mariela Amaral 099 871820

BOCKING S.R.L. Nueva York 1249 Montevideo Juan Bocking 099 664010 2924 0594 2924 0594

José Rado 099 636134

Rodrigo Bocking 099 649 343

BOFILL, Armando Av. De las Americas 5029 Complejo Montevideo Armando Bofill abofill@adinet.com.uy 099 681409 2604 0612 2604  8671

Ricon del Lago - Parque Miramar

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban Progreso 307 Guichon Ing. Agr. Marcelo Cravea cravea@hotmail.com 099 722448 4742 2112 4742 3909

Mercedes Margalef 098 389708

Carlos Gamarra 099 727789

BREA SARAVIA, Juan 25 de Agosto s/n Santa Clara de Olimar Juan Brea Saravia breasaravia@hotmail.com 099 693444 4464 5244 4464 5244

BULANTI & Cía. Ltda. 18 DE Julio 868 Paysandú Gastón Bulanti bulycia@adinet.com.uy 099 720212 4722 3991 4722 7838

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas Artigas 1343 Cardona Mauricio Cabrera 099 536134 4536 9080 4536 9582

CAMPELIR S.A. Treinta y Tres 2036 Rocha Ernesto J Birriel campelir@adinet.com.uy 099 682472 4472 0200 4472 0200

CAMPO ABIERTO URUGUAY S.A.S Boston 6275 Montevideo Andrés Sciarra 099 782952 2605 8830

CAMPO PLUS Oslo esq. Roosevelt, Torre Yoo Punta del Este Eduardo Bonilla 099 768309

CANEPA, Rubén F. Uruguay 1301 Salto Francisco Cánepa rfcanepa@adinet.com.uy 099 731257 4732 5401 4732 5401

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES Rincón 252 Rosario Martin Carbajal martin@waldermarcarbajal.com.uy 099 687441 4552 2580 4552 2580

Mauricio Carbajal mauricio@waldermarcarbajal.com.uy 099 684614

CELEDON MEDIZA Emanuel Jose Pedro Varela 2170 Tararias-Colonia Emanuel Celedon 098 079 116

COITO CARBONE APARICIO Dario Castro 1571 Florida Aparicio Coito Carbone 099 352247

COPAGRAN Montevideo 3511 Young Federico García Lagos fgarcialagos@copagran.com.uy 099 686447 2408 7887 2408 7972

CORREA & SAN ROMAN Avda Barbieri 318 Salto Carlos Martin Correa 099 731587 4732 7900

Martin San Roman 099 633410

CRADECO Florencio Sánchez 150 Colonia Valdense Eduardo Gago cradeco@adinet.com.uy 4558 8303 4558 8769

Pedro Bertinat

CRUCCI, Elbio Sarandí 466 Florida Elbio Crucci elbiocrucci@adinet.com.uy 099 686673 4352 4833 4352 4833

CUNIETTI Y CIA RUTA 86 KM 39 Sauce-Canelones Jorge Cunietti 099 174154

DE FREITAS & CIA  Carlos Jose Cuneo Perinetti 1376 Montevideo Carlos de Freitas 099 664537 2600 4875 2600 4875

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA Costa Rica 1634 Montevideo José de Freitas 099 681 540 2603 8203

DE LA PEÑA VALDEZ S.A. Ruta 12 km 343 - Puente Otegui Minas Fernando de la Peña 4442 4343 4442 2947

Fernando J. de la Peña 095028572 4442 2550

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L. Av. Wilson Ferreira Aldunate 1769 Paysandú Diego de María diego@agrodemaria.com.uy 099 724117 4723 3970 4722 0039

DELAGRO & Cía.. Rostand 1566 Montevideo Eduardo Del Baglivi info@delagro.com.uy 099 187273 2601 0338

Santiago Stefan 099 542 826

DIAZ RICARDO Francisco Fondar 533 Trinidad Ricardo Diaz 099 680510 4364 2703 4364 3350

Federico Diaz 099 364 509

DI SANTI LTDA. Gallinal 752 Florida Diego Di Santi 099 353400 4353 1618 4352 1570

Mauricio Lanza 091 294601

Mauro Olivera 099 351289

Ramiro Rodriguez 091 294602

DIU TABARE Ruta 1 km 72- Rafael Peraza San José Tabare Diu 099 341 157 4346 2662

DUTRA HNOS. S.R.L. F. Acuña de Figueroa 1815 Montevideo Juan Andrés Dutra dutra@dutrahermanos.com 099 129177 2924 8578 2924 0164

DUTRA Rafael Rondeau 1908 escritorio B Montevideo Rafael Dutra 099 607160

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA 25 de agosto Tacuarembo Ernesto Esteves 099 830 849 4632 2454 4632 2834

ESC. ALVAREZ MARTENS Berna 1344 Nueva Helvecia Alfredo Alvarez 099 666291 4554 5183

Stefano Fratelli 099 338092

Marcos Armandugon 099 486259

ESC. DUTRA LTDA. Jamaica 3132 Montevideo Alejandro Dutra 099 611200 2604 7041-3

Rodrigo Abasolo 099 245222

ETCHEVARNE Y CIA S.A.S Andrés Puyol 1668 Montevideo Nahuel Etchevarne 099 654838

FABIAN, Juan Manuel Ruta 1 km 121 y medio - Valdense Colonia   Juan Manuel Fabian 099 126 921 4552 4117

FERNANDEZ BALESTENA Esteban Wilson Ferreira 942 bis Mercedes Esteban Fernández 097 290823 4538 2303

FERNANDEZ, Otto Herrera 346 Artigas Otto Fernández 4772 2818 4772 2818

Otto Fernández Nystrom 099 773057 4622 3288

Gerardo Xavier de Melo 099 941114

FONSECA, Juan Rondeau 2204 Montevideo Juan Fonseca juanfonseca@netgate.com.uy 099 682990 2924 0166 2924 0173

Jorge Muñoz 099 680353

FRANQUINI OSCAR Rivera 3224 Florida Oscar Franquini 099 350668 4352 4435

GALLINAL & BOIX S.R.L. Paysandú 909 Montevideo Alberto Gallinal negociosrurales@gallinalyboix.com 099 660802 2901 2120 2901 2120

Álvaro Boix 094 429970

GAMBETTA, Alberto Rbla. Tomas Beretta 7939 Montevideo Alberto Gambetta ag@albertogambetta.com 099 656486 26007346

Taruselli 1154 Mercedes 45327952

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L. Gral. Eugenio Garzón 311 Artigas Manuel Acevedo 099 771389 4772 3624

Juan Pablo Acevedo 099 423 504

GASTELU ALVARO Negocios Rurales Ruta 14 y Ruta 8 Jose P. Varela Alvaro Gastelu Negocios Rurales 099 922224 4455 8098

GAUDIN Hnos. Artigas 1202 Salto Julio Gaudin julio@gaudihnos.com.uy 099 730302 4733 0918 4733 4086

German Gaudin

GODIÑO RIVAS Felipe Joaquin Antonio Gundin 838 Rio Branco-Cerro Largo Felipe Godiño 099 805898 4675 6653

GONZALEZ VIÑOLES JOAQUIN Neg. Rurales 18 de Julio 700 Sarandi Grande- Florida Joaquin Gonzalez 099 664512 4354 7343 4354 7343

GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL Gral. Flores 352 Tacuarembo Oscar  Gonzalez 099 832586 4633 0244

GORLERO y Cía.. Sarandi 693 piso 5 Montevideo Felipe Hareau 099 667894 29151604

Fernando Hareau 099 102272  

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L. Ruta 3 Km 308 Young Martin Grondona gronlus@adinet.com.uy 099 567038 4567 2971 4567 2971

Fernando Lusiardo 099 567868

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L. Montevideo 3471 Young Jorge García haciendasdellitoral@adinet.com.uy 099 567131 4567 6400 4567 3989

Gabriel Garcia 099 728080

HERNANDEZ HEBER & Asociados Catalina 257 Tacuarembó Heber Hernández 094 876543 4632 0632 4632 1346

ILUNDAIN BARAÑANO, Alejandro Santísima Trinidad 467 Trinidad Alejandro Ilundain 099 683529 4364 2559 4364 2559

Federico Constantin 099 397648

INDARTE & Cía.. Ltda. Neg. Rurales Montevideo 3394 Young Gonzalo Indarte 099 682585 4567 2546 4567 2276

Fernando Indarte 099 567267

INDARTE, Héctor Montevideo 3358 Young Héctor Indarte hindarte@adinet.com.uy 099 693313 4567 2001 4567 2172

IRIGOYEN Negocios Ganaderos Ituzaingo 320 Vichadero-Rivera Juan P. Irigoyen 092 060060 4654 3144

ISASA & Cía.., Ricardo Florencio Sánchez 485 Melo Ricardo Isasa risasa@adinet.com.uy 099 638320 4642 2085 4642 5589

Ricardo Isasa (h) 099 802207

Andres Isasa 099 801856

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Ángel Manuel Meléndez 410 Treinta y Tres Alejandro M. Silveira miguelaizmendi@adinet.com.uy 095 308281 4452 2706 4452 8090

Juan Martin Silveira 095 308282

LA CONSIGNATARIA S.R.L. Galicia 1069 Montevideo Juan Francisco Belloso 099 414006 2900 2733

Santiago Cortina 099 118203

Enrique Bonner 099 534619

LA TABLADA Ltda. Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402 Montevideo Juan Irigoyen juanalcides@adinet.com.uy 099 668051 2709 6486 2709 6486

MARTINEZ S.A. Juan Carlos José Enrique Rodó 682 Minas Juan Martínez cuchillasdesilvera@hotmail.com 099 840 171 4442 2242 4442 4655

MARTINEZ ELORGA, Federico Dr. González 605 Florida Federico Martínez Elorga fmrurales@adinet.com.uy 099 352626 4352 2908 4352 2908

MARTORANO, Mario Artigas 363 Mercedes Mario Martorano    mariomartorano@adinet.com.uy 099 663642 4532 2108 4532 2108

MEGAAGRO HACIENDAS S.A. Gral. Nariño 1907 Montevideo José P. Aicardi jpaicardi@megaagro.com.uy 099 643219 2600 1600 2600 1600

Juan M. Otegui jmotegui@megaagro.com.uy 099 630690

MERCO HACIENDAS S.R.L. La Paz 2233 Montevideo Andres Lessa mercohaciendas@adinet.com.uy 099 145423 2409 8877 2409 8877

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES Wilson Ferreira Aldunate 1045 Minas-Lavalleja Emilio Montero 099 843 651 4443 5376

Mateo Fernandez 098 253012

MORALES COLOMBO S.R.L. Sarandí 407 Florida Ignacio Morales Colombo 099 356110 4352 6933

MURACCIOLE JORGE RUTA 81 KM 8 Canelones Jorge Muracciole 099 326197

NEDAFOX S.A. Av. J. M. Alvariza 882 bis San Carlos Jorge Umpierrez 099 418104 4266 8243 4266 8243

NICOLICH, Alejandro Carlos Sáez 6415 Montevideo Alejandro Nicolich 099 660320 2600 0131 2601 7212

alnicoar@adinet.com.uy

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO Batlle y Ordoñez 540 Durazno Gerardo Ormazabal Fernandez 099 362076 43623227 43624155

PATIÑO S.R.L., Luis Alberto A. Fernández 470 Florida Enrique Patiño lapsrl@adinet.com.uy 099 352579 4352 4717 4352 4717

Luis A. Patiño 099 352058

Agustín Patiño 099 352290

PEÑA JUAN E. Sarandí 716 San José de Mayo Juan E. Peña 099 417703 4342 6600 4342 1334

PEREIRA & CIA NEG. RURALES Sáez 6418/101 Montevideo Francisco Pereira 099 611601 2605 7960 

Francisco Reyes 099 035284

PREGO Diego Enlaces Ganaderos Sosa Bernadet 668 Sarandi del Yi-Durazno Diego Prego 099 986374 4367 9282

RAMON José Manuel Rincón 665 San José José Manuel Ramón 099 342175 4342 6099

RAMOS & GARCIA Agronegocios 19 de Abril 1107 Durazno Ignacio Ramos rodeos@ramosgarcia.com.uy 099 970565 4362 6513 4362 3917

Álvaro García contacto@ramosgarcia.com.uy 099 362775

REYES, Álvaro Montevideo 1019 Paysandú Álvaro Reyes reycib@gmail.com 099 722523 4722 3926 4722 3926

Manuel Taboada 099 159559

RODEOS DEL URUGUAY S.R.L. Artigas 1165 Montevideo Pablo Reyes rodeos@rodeos.com.uy 099 630098 2601 7459 2606 1051

Rostand 1559 Dolores Gonzalo Bía 099 606772 4534 2124 4534 2831

Ignacio Trigo 099 928186

Rodrigo Paulo 099 655 144

RODRIGUEZ, Esc. Federico La Rosa 767 Melo Federico Rodríguez escritorio@federicorodriguez.com 099 803286 4642 2017 4642 2017

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L. Pocho Fernández 3299 Florida Nelson Rodríguez 099 351208 4353 0369 4353 0369

Gabriela 095 602857

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C. Ramírez 509 Trinidad Rodrigo Rodríguez 099 366 212 4364 3062 4364 3062

Guzman Rodriguez 099 366 099

Rodrigo Garcia Tidemann 099 784882

ROMANO, Carlos y Martin Bvar. Cardona y Mendiondo Cardona Martin Romano 099 536196 4536 9554 4536 9554

Carlos Romano 099 536195

Juan Carlos Romano 099 541017

ROMUALDO & CIA. Negocios Rurales Avda. Italia 6919 Montevideo Juan José Rodríguez 099 623033 2605 2222 

Joaquin Falcon 099 527040

RUBAL S.R.L. Manuel Freire 454 Treinta y Tres Nelson Martínez nmartinezbenia@adinet.com.uy 099 852009 4452 3713 4452 8827

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES Antonio Ma. Fernandez 716 Florida Martin Lorier 099 310 133 4353 0931 4353 0931

SANNER JOSE ENRIQUE Colon 587 bis Melo Jose Enrique Sanner 099 800 753 4642 7363

SEBÉ CASAS, Gonzalo Juan Maria Perez 2996/702 Montevideo Gonzalo Sebé gonzalosebe@hotmail.com 099 667276 27104188

SIERRA, Ramiro Bvar. Cardona 1215 Cardona Ramiro Sierra ramirosierra@gmail.com 099 536282 4536 7720 4536 7720

SILVA GALLINO Joaquin Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004 P del Este - Maldonado Joaquin Silva Gallino 099 735945

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR) Herrera y 25 de Mayo San José Javier Soria Peña 099 847 235 4342 3808

Gaston Guelbenzu Ithurralde 099 872 541

STRAUCH, Jorge y Cía.. Ltda. Manuel Meléndez 1001 Treinta y Tres Jorge Strauch contacto@jstrauch.com.uy 099 605386 4452 4686 4452 2415

THE LAND LORD COMPANY SAS Dr. Valentin Cassio 1489 Treinta y Tres Santiago Zuluaga 093 761854 4452 7902

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L. Ituzaingo 419 Mercedes Joaquín Touron touronsainz@hotmail.com 099 513268 4533 0615 4533 0615

Rodrigo Sainz Rasines 099 529266

TRINDADE S.R.L. CARLOS 19 de Abril 1379 Salto Carlos Trindade 099 732562 4733 5496

Sebastian G. da Trindade 099 692993

VALDEZ & Cía.. Ltda. Sarandí 236 Tacuarembó José Valdez 099 834840 4632 2360 4632 5555

Carlos Irazusta 099 578855

Ricardo Pigurina 099 822982

Pablo Camilo Valdez 099 836050

VERA SRL JUAN Herrera 999 Durazno Juan Vera 099 362 262 4362 3593

Gabriel Gelpi 099 359 090

VICTORICA & ASOCIADOS Millington Drake 2085 Montevideo Ignacio Victorica 099 682184 2602 0055 099210055

Santiago Sánchez 099 622087

VIERA Pablo Ruta 1 km 121.5 Est.Shell Colonia Valdense Pablo Viera 094 417039 4558 9354

ZABALLA Negocios Rurales Dr. Ivo Ferreira 308 Tacuarembó Dardo Zaballa zabalasrl@gmail.com 099 830658 4632 8682 4632 8682

ZAMBRANO & Cía.. S. A. Gral Nariño 1690 Montevideo Alejandro Zambrano zambrano@zambrano.com.uy 099 683390 2600 6060 2600 6060

Nicolás Zambrano 099 112422

Av. Garzón 355 esq. R. Branco Artigas Facundo Schauricht 099 561196 4773 1768 4773 1768

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda. Flores Alejandro Zugarramurdi 099 531469



Socio Dirección Ciudad Usuario Celular Teléfono Fax

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H. A. Mª Fernández 628 Florida Walter H. Abelenda wharural@adinet.com.uy 099 660530 4352 7297 4352 7299

Joaquín Abelenda 099 680661

Pablo Sanchez 099 350024

AGROENLACE TRADE S.R.L. Ruta 5 Km 182 Durazno Ing. Agr. Oscar Casco Estevez 093 630389 4363 5153

AGROINTERMEDIO S.R.L. Juan de Lavalleja 342 Treinta y Tres Guillermo Bachino guillermo@agrointermedio.com.uy 095 685197 4452 0437 4452 7285

AGROORIENTAL Rafael Barradas 1885 Montevideo Martin Slinger 096 361269 2604 3036

Christopher Brown 099 647 561

Jaime Gómez 092 987 987

AGROSOCIO Dr. Alejandro Schroeder 6514 Montevideo Juan Martin Scasso mscasso@agrosocio.com 099 284323 2604 7050 2604 7050

Joaquín Berenbau jberenbau@agrosocio.com 099 661501

ALFARO Y CIA Manuel Lavalleja 1303 Treinta y Tres Felipe Alfaro 099 857400 4452 0017

ALORI &Cía.SRL Wilson Ferreira 717 Melo Julio Alori info@aloriycia.com.uy 099 639977 4642 7557 4643 1584

Marcelo Alori 099 800186

ALVAREZ AGUSTIN Negocios Rurales Ruta 11 km 137,500 Canelones Agustin Alvarez 099 919 073

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda. 19 de Abril 883 Durazno Luis A. Andrade 099 359078 4362 2469 4362 3690

Martin Andrade 099 362031

Jose Poncet 099 361003

ARAMBURU S.R.L. Dolores Vidal de Pereira 472 Sarandi del Yi Ignacio Aramburu 099 367032 4367 9052 4367 9852

Arturo Aramburu 099 367787

José Ignacio Aramburu 099 367152

ARAUJO, Gastón Andrés Cheveste 747 Artigas Gastón Araujo gaston@araujo.com.uy 099 771295 4772 1414

ARRALDE ALEJANDRO Y Cía.. Ltda. M. Cassinoni 1676 Of. 812 Montevideo Alejandro Arralde 099 123186 2403 1353 2403 1353

ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO 18 de Julio 331 Florida Guillermo Arrillaga 099 352 616 43529092 4352 9736

ARROSPIDE, Antonio Gallinal 443 Florida Juan Luis Arróspide 099 353324 4352 3130 4352 5098

Diego Arróspide 099 126412 4352 2007

BACHINO CARLOS, Ltda. Dr. Nicolás Corbo 1433 Lascano Carlos Bachino carlosbachino@carlosbachino.com 099 856005 4456 7865 4456 7865

administracion@carlosbachino.com�

BACHINO, Enrique y Asociados Ituzaingo 566 Minas Ernesto Franco 099 639039 4442 5789 4442 5789

José Enrique Bachino 099 140028

BACHINO, Ricardo  Avenida Herrera 539 Minas Ricardo Bachino rbachino@hotmail.com 095 631793 4442 2173 4442 2173

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L. Rivera 441 Local 1 Durazno Miguel Bardier bardieryodriozola@gmail.com 099 359190 4362 3856 4362 3856

Raúl Odriozola 099 360087

BASSO Neg. Rurales, Gustavo Batlle y Ordoñez 511 Florida Gustavo Basso gbasso@adinet.com.uy 099 663310 4352 7303 4352 7303 

BELLO & ASOCIADOS SAS Luis A. de Herrera 597 Florida Gustavo Bello gbellonegociosrurales@hotmail.com 099 620769 4352 7242 4352 2110

Nicolas Guichón Diaz 099 350360

Santiago Huelmos Gallotti 099 318694

BENGOCHEA S.R.L., Luis A. Aparicio Saravia 524 Melo Miguel Bengochea 099 802075 4642 3143 4642 5329

Avda. Brasil 3105/701 Montevideo Gonzalo Bengochea 099 146782 2709 8084 2709 8084

BERGARA SEBASTIAN Paysandú 941 Piso 4 Esc.9 y 10 Montevideo Sebastián Bergara 099 141 298 2908 0838

BERRUTTI - UB&P Mantua 7011 Montevideo Ing. Alejandro Berrutti ubp@ubp.com.uy 098 404575 2600 1159

Pablo Argenti pargenti@berrutti.com.uy 098 423842

BERTSCH, Roberto Lecueder 401 Artigas Roberto Bertsch escritorio@robertobertsch.com 099 772526 4772 2215 4772 3628

BIRRIEL HNOS & ASOC. 18 de Julio 2033 Rocha Juan Martin Birriel 099 223214 4472 4300 4473 6527

Valentina Birriel 098 001369

Carlos Dianessi 099 872923

Mariela Amaral 099 871820

BOCKING S.R.L. Nueva York 1249 Montevideo Juan Bocking 099 664010 2924 0594 2924 0594

José Rado 099 636134

Rodrigo Bocking 099 649 343

BOFILL, Armando Av. De las Americas 5029 Complejo Montevideo Armando Bofill abofill@adinet.com.uy 099 681409 2604 0612 2604  8671

Ricon del Lago - Parque Miramar

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban Progreso 307 Guichon Ing. Agr. Marcelo Cravea cravea@hotmail.com 099 722448 4742 2112 4742 3909

Mercedes Margalef 098 389708

Carlos Gamarra 099 727789

BREA SARAVIA, Juan 25 de Agosto s/n Santa Clara de Olimar Juan Brea Saravia breasaravia@hotmail.com 099 693444 4464 5244 4464 5244

BULANTI & Cía. Ltda. 18 DE Julio 868 Paysandú Gastón Bulanti bulycia@adinet.com.uy 099 720212 4722 3991 4722 7838

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas Artigas 1343 Cardona Mauricio Cabrera 099 536134 4536 9080 4536 9582

CAMPELIR S.A. Treinta y Tres 2036 Rocha Ernesto J Birriel campelir@adinet.com.uy 099 682472 4472 0200 4472 0200

CAMPO ABIERTO URUGUAY S.A.S Boston 6275 Montevideo Andrés Sciarra 099 782952 2605 8830

CAMPO PLUS Oslo esq. Roosevelt, Torre Yoo Punta del Este Eduardo Bonilla 099 768309

CANEPA, Rubén F. Uruguay 1301 Salto Francisco Cánepa rfcanepa@adinet.com.uy 099 731257 4732 5401 4732 5401

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES Rincón 252 Rosario Martin Carbajal martin@waldermarcarbajal.com.uy 099 687441 4552 2580 4552 2580

Mauricio Carbajal mauricio@waldermarcarbajal.com.uy 099 684614

CELEDON MEDIZA Emanuel Jose Pedro Varela 2170 Tararias-Colonia Emanuel Celedon 098 079 116

COITO CARBONE APARICIO Dario Castro 1571 Florida Aparicio Coito Carbone 099 352247

COPAGRAN Montevideo 3511 Young Federico García Lagos fgarcialagos@copagran.com.uy 099 686447 2408 7887 2408 7972

CORREA & SAN ROMAN Avda Barbieri 318 Salto Carlos Martin Correa 099 731587 4732 7900

Martin San Roman 099 633410

CRADECO Florencio Sánchez 150 Colonia Valdense Eduardo Gago cradeco@adinet.com.uy 4558 8303 4558 8769

Pedro Bertinat

CRUCCI, Elbio Sarandí 466 Florida Elbio Crucci elbiocrucci@adinet.com.uy 099 686673 4352 4833 4352 4833

CUNIETTI Y CIA RUTA 86 KM 39 Sauce-Canelones Jorge Cunietti 099 174154

DE FREITAS & CIA  Carlos Jose Cuneo Perinetti 1376 Montevideo Carlos de Freitas 099 664537 2600 4875 2600 4875

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA Costa Rica 1634 Montevideo José de Freitas 099 681 540 2603 8203

DE LA PEÑA VALDEZ S.A. Ruta 12 km 343 - Puente Otegui Minas Fernando de la Peña 4442 4343 4442 2947

Fernando J. de la Peña 095028572 4442 2550

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L. Av. Wilson Ferreira Aldunate 1769 Paysandú Diego de María diego@agrodemaria.com.uy 099 724117 4723 3970 4722 0039

DELAGRO & Cía.. Rostand 1566 Montevideo Eduardo Del Baglivi info@delagro.com.uy 099 187273 2601 0338

Santiago Stefan 099 542 826

DIAZ RICARDO Francisco Fondar 533 Trinidad Ricardo Diaz 099 680510 4364 2703 4364 3350

Federico Diaz 099 364 509

DI SANTI LTDA. Gallinal 752 Florida Diego Di Santi 099 353400 4353 1618 4352 1570

Mauricio Lanza 091 294601

Mauro Olivera 099 351289

Ramiro Rodriguez 091 294602

DIU TABARE Ruta 1 km 72- Rafael Peraza San José Tabare Diu 099 341 157 4346 2662

DUTRA HNOS. S.R.L. F. Acuña de Figueroa 1815 Montevideo Juan Andrés Dutra dutra@dutrahermanos.com 099 129177 2924 8578 2924 0164

DUTRA Rafael Rondeau 1908 escritorio B Montevideo Rafael Dutra 099 607160

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA 25 de agosto Tacuarembo Ernesto Esteves 099 830 849 4632 2454 4632 2834

ESC. ALVAREZ MARTENS Berna 1344 Nueva Helvecia Alfredo Alvarez 099 666291 4554 5183

Stefano Fratelli 099 338092

Marcos Armandugon 099 486259

ESC. DUTRA LTDA. Jamaica 3132 Montevideo Alejandro Dutra 099 611200 2604 7041-3

Rodrigo Abasolo 099 245222

ETCHEVARNE Y CIA S.A.S Andrés Puyol 1668 Montevideo Nahuel Etchevarne 099 654838

FABIAN, Juan Manuel Ruta 1 km 121 y medio - Valdense Colonia   Juan Manuel Fabian 099 126 921 4552 4117

FERNANDEZ BALESTENA Esteban Wilson Ferreira 942 bis Mercedes Esteban Fernández 097 290823 4538 2303

FERNANDEZ, Otto Herrera 346 Artigas Otto Fernández 4772 2818 4772 2818

Otto Fernández Nystrom 099 773057 4622 3288

Gerardo Xavier de Melo 099 941114

FONSECA, Juan Rondeau 2204 Montevideo Juan Fonseca juanfonseca@netgate.com.uy 099 682990 2924 0166 2924 0173

Jorge Muñoz 099 680353

FRANQUINI OSCAR Rivera 3224 Florida Oscar Franquini 099 350668 4352 4435

GALLINAL & BOIX S.R.L. Paysandú 909 Montevideo Alberto Gallinal negociosrurales@gallinalyboix.com 099 660802 2901 2120 2901 2120

Álvaro Boix 094 429970

GAMBETTA, Alberto Rbla. Tomas Beretta 7939 Montevideo Alberto Gambetta ag@albertogambetta.com 099 656486 26007346

Taruselli 1154 Mercedes 45327952

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L. Gral. Eugenio Garzón 311 Artigas Manuel Acevedo 099 771389 4772 3624

Juan Pablo Acevedo 099 423 504

GASTELU ALVARO Negocios Rurales Ruta 14 y Ruta 8 Jose P. Varela Alvaro Gastelu Negocios Rurales 099 922224 4455 8098

GAUDIN Hnos. Artigas 1202 Salto Julio Gaudin julio@gaudihnos.com.uy 099 730302 4733 0918 4733 4086

German Gaudin

GODIÑO RIVAS Felipe Joaquin Antonio Gundin 838 Rio Branco-Cerro Largo Felipe Godiño 099 805898 4675 6653

GONZALEZ VIÑOLES JOAQUIN Neg. Rurales 18 de Julio 700 Sarandi Grande- Florida Joaquin Gonzalez 099 664512 4354 7343 4354 7343

GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL Gral. Flores 352 Tacuarembo Oscar  Gonzalez 099 832586 4633 0244

GORLERO y Cía.. Sarandi 693 piso 5 Montevideo Felipe Hareau 099 667894 29151604

Fernando Hareau 099 102272  

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L. Ruta 3 Km 308 Young Martin Grondona gronlus@adinet.com.uy 099 567038 4567 2971 4567 2971

Fernando Lusiardo 099 567868

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L. Montevideo 3471 Young Jorge García haciendasdellitoral@adinet.com.uy 099 567131 4567 6400 4567 3989

Gabriel Garcia 099 728080

HERNANDEZ HEBER & Asociados Catalina 257 Tacuarembó Heber Hernández 094 876543 4632 0632 4632 1346

ILUNDAIN BARAÑANO, Alejandro Santísima Trinidad 467 Trinidad Alejandro Ilundain 099 683529 4364 2559 4364 2559

Federico Constantin 099 397648

INDARTE & Cía.. Ltda. Neg. Rurales Montevideo 3394 Young Gonzalo Indarte 099 682585 4567 2546 4567 2276

Fernando Indarte 099 567267

INDARTE, Héctor Montevideo 3358 Young Héctor Indarte hindarte@adinet.com.uy 099 693313 4567 2001 4567 2172

IRIGOYEN Negocios Ganaderos Ituzaingo 320 Vichadero-Rivera Juan P. Irigoyen 092 060060 4654 3144

ISASA & Cía.., Ricardo Florencio Sánchez 485 Melo Ricardo Isasa risasa@adinet.com.uy 099 638320 4642 2085 4642 5589

Ricardo Isasa (h) 099 802207

Andres Isasa 099 801856

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Ángel Manuel Meléndez 410 Treinta y Tres Alejandro M. Silveira miguelaizmendi@adinet.com.uy 095 308281 4452 2706 4452 8090

Juan Martin Silveira 095 308282

LA CONSIGNATARIA S.R.L. Galicia 1069 Montevideo Juan Francisco Belloso 099 414006 2900 2733

Santiago Cortina 099 118203

Enrique Bonner 099 534619

LA TABLADA Ltda. Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402 Montevideo Juan Irigoyen juanalcides@adinet.com.uy 099 668051 2709 6486 2709 6486

MARTINEZ S.A. Juan Carlos José Enrique Rodó 682 Minas Juan Martínez cuchillasdesilvera@hotmail.com 099 840 171 4442 2242 4442 4655

MARTINEZ ELORGA, Federico Dr. González 605 Florida Federico Martínez Elorga fmrurales@adinet.com.uy 099 352626 4352 2908 4352 2908

MARTORANO, Mario Artigas 363 Mercedes Mario Martorano    mariomartorano@adinet.com.uy 099 663642 4532 2108 4532 2108

MEGAAGRO HACIENDAS S.A. Gral. Nariño 1907 Montevideo José P. Aicardi jpaicardi@megaagro.com.uy 099 643219 2600 1600 2600 1600

Juan M. Otegui jmotegui@megaagro.com.uy 099 630690

MERCO HACIENDAS S.R.L. La Paz 2233 Montevideo Andres Lessa mercohaciendas@adinet.com.uy 099 145423 2409 8877 2409 8877

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES Wilson Ferreira Aldunate 1045 Minas-Lavalleja Emilio Montero 099 843 651 4443 5376

Mateo Fernandez 098 253012

MORALES COLOMBO S.R.L. Sarandí 407 Florida Ignacio Morales Colombo 099 356110 4352 6933

MURACCIOLE JORGE RUTA 81 KM 8 Canelones Jorge Muracciole 099 326197

NEDAFOX S.A. Av. J. M. Alvariza 882 bis San Carlos Jorge Umpierrez 099 418104 4266 8243 4266 8243

NICOLICH, Alejandro Carlos Sáez 6415 Montevideo Alejandro Nicolich 099 660320 2600 0131 2601 7212

alnicoar@adinet.com.uy

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO Batlle y Ordoñez 540 Durazno Gerardo Ormazabal Fernandez 099 362076 43623227 43624155

PATIÑO S.R.L., Luis Alberto A. Fernández 470 Florida Enrique Patiño lapsrl@adinet.com.uy 099 352579 4352 4717 4352 4717

Luis A. Patiño 099 352058

Agustín Patiño 099 352290

PEÑA JUAN E. Sarandí 716 San José de Mayo Juan E. Peña 099 417703 4342 6600 4342 1334

PEREIRA & CIA NEG. RURALES Sáez 6418/101 Montevideo Francisco Pereira 099 611601 2605 7960 

Francisco Reyes 099 035284

PREGO Diego Enlaces Ganaderos Sosa Bernadet 668 Sarandi del Yi-Durazno Diego Prego 099 986374 4367 9282

RAMON José Manuel Rincón 665 San José José Manuel Ramón 099 342175 4342 6099

RAMOS & GARCIA Agronegocios 19 de Abril 1107 Durazno Ignacio Ramos rodeos@ramosgarcia.com.uy 099 970565 4362 6513 4362 3917

Álvaro García contacto@ramosgarcia.com.uy 099 362775

REYES, Álvaro Montevideo 1019 Paysandú Álvaro Reyes reycib@gmail.com 099 722523 4722 3926 4722 3926

Manuel Taboada 099 159559

RODEOS DEL URUGUAY S.R.L. Artigas 1165 Montevideo Pablo Reyes rodeos@rodeos.com.uy 099 630098 2601 7459 2606 1051

Rostand 1559 Dolores Gonzalo Bía 099 606772 4534 2124 4534 2831

Ignacio Trigo 099 928186

Rodrigo Paulo 099 655 144

RODRIGUEZ, Esc. Federico La Rosa 767 Melo Federico Rodríguez escritorio@federicorodriguez.com 099 803286 4642 2017 4642 2017

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L. Pocho Fernández 3299 Florida Nelson Rodríguez 099 351208 4353 0369 4353 0369

Gabriela 095 602857

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C. Ramírez 509 Trinidad Rodrigo Rodríguez 099 366 212 4364 3062 4364 3062

Guzman Rodriguez 099 366 099

Rodrigo Garcia Tidemann 099 784882

ROMANO, Carlos y Martin Bvar. Cardona y Mendiondo Cardona Martin Romano 099 536196 4536 9554 4536 9554

Carlos Romano 099 536195

Juan Carlos Romano 099 541017

ROMUALDO & CIA. Negocios Rurales Avda. Italia 6919 Montevideo Juan José Rodríguez 099 623033 2605 2222 

Joaquin Falcon 099 527040

RUBAL S.R.L. Manuel Freire 454 Treinta y Tres Nelson Martínez nmartinezbenia@adinet.com.uy 099 852009 4452 3713 4452 8827

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES Antonio Ma. Fernandez 716 Florida Martin Lorier 099 310 133 4353 0931 4353 0931

SANNER JOSE ENRIQUE Colon 587 bis Melo Jose Enrique Sanner 099 800 753 4642 7363

SEBÉ CASAS, Gonzalo Juan Maria Perez 2996/702 Montevideo Gonzalo Sebé gonzalosebe@hotmail.com 099 667276 27104188

SIERRA, Ramiro Bvar. Cardona 1215 Cardona Ramiro Sierra ramirosierra@gmail.com 099 536282 4536 7720 4536 7720

SILVA GALLINO Joaquin Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004 P del Este - Maldonado Joaquin Silva Gallino 099 735945

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR) Herrera y 25 de Mayo San José Javier Soria Peña 099 847 235 4342 3808

Gaston Guelbenzu Ithurralde 099 872 541

STRAUCH, Jorge y Cía.. Ltda. Manuel Meléndez 1001 Treinta y Tres Jorge Strauch contacto@jstrauch.com.uy 099 605386 4452 4686 4452 2415

THE LAND LORD COMPANY SAS Dr. Valentin Cassio 1489 Treinta y Tres Santiago Zuluaga 093 761854 4452 7902

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L. Ituzaingo 419 Mercedes Joaquín Touron touronsainz@hotmail.com 099 513268 4533 0615 4533 0615

Rodrigo Sainz Rasines 099 529266

TRINDADE S.R.L. CARLOS 19 de Abril 1379 Salto Carlos Trindade 099 732562 4733 5496

Sebastian G. da Trindade 099 692993

VALDEZ & Cía.. Ltda. Sarandí 236 Tacuarembó José Valdez 099 834840 4632 2360 4632 5555

Carlos Irazusta 099 578855

Ricardo Pigurina 099 822982

Pablo Camilo Valdez 099 836050

VERA SRL JUAN Herrera 999 Durazno Juan Vera 099 362 262 4362 3593

Gabriel Gelpi 099 359 090

VICTORICA & ASOCIADOS Millington Drake 2085 Montevideo Ignacio Victorica 099 682184 2602 0055 099210055

Santiago Sánchez 099 622087

VIERA Pablo Ruta 1 km 121.5 Est.Shell Colonia Valdense Pablo Viera 094 417039 4558 9354

ZABALLA Negocios Rurales Dr. Ivo Ferreira 308 Tacuarembó Dardo Zaballa zabalasrl@gmail.com 099 830658 4632 8682 4632 8682

ZAMBRANO & Cía.. S. A. Gral Nariño 1690 Montevideo Alejandro Zambrano zambrano@zambrano.com.uy 099 683390 2600 6060 2600 6060

Nicolás Zambrano 099 112422

Av. Garzón 355 esq. R. Branco Artigas Facundo Schauricht 099 561196 4773 1768 4773 1768

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda. Flores Alejandro Zugarramurdi 099 531469
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