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Orgullosos de ser
EL FRIGORIFICO NACIONAL

En el pais mas ganadero del mundo, estamos abiertos
para sumar productores que crien los mejores novillos, a cielo abierto
y de forma sustentable y amigable con la naturaleza.
Los recibimos y procesamos en una planta equipada con tecnologia de punta
y personal altamente calificado.

Con cortes seleccionados que salen para abastecer el mercado interno,
pero también para llegar, con nuestra marca, a los clientes de todo el mundo
con la carne de alta calidad para satisfacer a los consumidores mas exigentes.
Desde hace mas de 40 anos, todos los dias nos esforzamos
para ser los mejores en lo que hacemos. Y estamos muy orgullosos de hacerlo.
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TEMA DE TAPA

Por Andrés Oyhenard
andres@tardaguila.com.uy

Ferrés considero que

no habra problemas

para la importacién
de maiz.

Carlos De Freitas
dijo que se esta
encerrando todo tipo
de ganados: novillos,
vaquillonas y mucha
vaca.

Para Miranda, el
corral sera la clave
para apuntalar la
faena en los proxi-

mos meses.
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Hay senales

Una sequia mas prolongada de lo anunciada y el cambio de actitud
de la industria mejoraron los niimeros de los corrales de engorde

La prolongada escasez de forraje
por lluvias que se demoraron mas de
la cuenta y la suba del precio del gordo
con destino a faena estan elevando los
encierres en los feedlots. Los agentes
del mercado destacaron un cambio de
actitud de la industria y ven al corral
con mayor protagonismo en la faena a
corto plazo.

Daniel Miranda, presidente de la Mesa
Nacional de Alimentacion a Corral y
gerente general de la firma Nutex, dijo
Negocios Rurales (NR) que desde

pocas semanas atras empezaron a
aparecer las sefnales para los encie-
rros de animales con destino a faena.
El ejecutivo indic6 que, por un lado, la
industria procura asegurarse la faltante
de ganado terminado a pasto por la se-
quia, en un contexto donde se aprecian
mejores sefnales de mercados externos
claves, como Chinay Europa.

“Hubo un cambio muy importante” en
la actitud de la industria frigorffica, ya
que “empezd a dar las sefales que
precisaban los corrales”, coincidio Al-
varo Ferrés, presidente de la Asocia-
cion Uruguaya de Productores de Car-
ne Intensiva (Aupcin).

“Hace cinco o seis semanas que la in-
dustria esta dando sefales claras de
que hay que encerrar. Quizas no lo dice
(por la industria) para no incendiar la
pradera. Eso nosotros lo estamos vien-
do en las operaciones que estamos ha-
ciendo para encierros. Dirfa que hace
tres semanas que estamos trabajado a
tope. Y se esta encerrando todo tipo de
ganados: novillos, vaquillonas y mucha
vaca’, aseguro el consignatario Carlos
De Freitas.

Miranda dijo que es siempre complejo
definir un precio para los negocios que
pactan los productores con la industria
por los encierros pero, en general, se
maneja un rango de 25 a 40 centavos
por encima de los valores de referencia
de la ACG, siempre atado a la industria
y al tipo de ganado que se encierra.

Para el presidente de Aupcin estas se-
nales son la posibilidad de cerrar el ne-
gocio con un precio piso (y un techo) o,
incluso, cerrar con un precio fijo. Agre-
gb que otra sefal tan importante como
la anterior es que redujo las exigencias
en cuanto a peso de las carcasas.

Anteriormente, la industria pagaba los
precios de punta por los ganados de
corral por carcasas de 270-280 kilos;
ahora mantiene las mismas cotizacio-
nes para carcasas de 240-250 kilos, lo
que le brinda otra agilidad al negocio
—Ilos animales podran salir antes de
los corrales— y le da la opcién a los
feedlots de comprar animales mas li-
vianos, ampliando asf el rango de ani-
males que puedan estar ingresando a
los corrales y también las posibilidades



de compra teniendo en cuenta lo malo
de los condiciones forrajeras en buena
parte del pais como consecuencia de
la sequia.

“Mucha gente esta encerrando por
obligacion porque no se quiere des-
hacer de su activo rapidamente en un
contexto de valorizacion para el gordo”,
acoté Miranda.

“Ahora los nimeros empezaron a ce-
rrar y eso esta haciendo que todos los
corrales se estén llenando”, explicd
Ferrés, no solo con novillos y vaquillo-
nas, sino también con vacas, las que
pueden ser un negocio atractivo aho-
ra y, fundamentalmente, a partir de
abril-mayo cuando se realicen los tac-
tos y empiece a quedar disponible una
creciente cantidad de vacas de inver-
nada. La lectura es que, con la intensa
sequia que se extendié durante todo el
entore, la cantidad de vacas falladas
sera mayor que lo usual.

Con precios de las vacas de invernada
del entorno de los US$ 1,45 el kilo, se
generan oportunidades si los corrales
pueden vender esos animales a US$
4,10-4,20 el kilo carcasa, algo que no
parece nada lejano en las actuales cir-
cunstancias de mercado. A su vez, con
un precio de los novillos que entran a

En est

Beneficios especiales del BROU para los sectores
afectados por la emergencia agropecuaria

A partir del lunes 13 de febrero, la comision por uso de la

los corrales de US$ 1,90-2,00, precios
de venta en el eje de los US$ 4,50-4,60
como piso, y un eje de US$ 4,70-4,80,
también son atractivos.

Segun el presidente de Aucpin, desde
la industria se observan mejores expec-
tativas en el mercado internacional, lo
que les permite una mejor disposicion
a asumir riesgos. Esta actitud cambid
recién a partir de fines de febrero. NR

momento, tu Banc
sigue estando junto a vos.

La oferta a faena comenzara a crecer
hacia mediados de ano

Para Ferrés habra un faltante grande de oferta en los préoximos meses, pero
esta comenzaré a crecer a partir de la segunda quincena de mayo y funda-
mentalmente de junio en adelante, cuando comiencen a quedar disponibles
los animales que ahora estan ingresando a los corrales. También a partir de
ese momento podra empezar a haber una mayor disponibilidad de vacas gor-
das que fallaron en el Ultimo entore.

En el segundo semestre, segun Ferrés, la industria sera “totalmente depen-
diente de la oferta de los corrales”, porque sera poco lo que podra salir de
forma rapida desde las pasturas.

De Freitas dijo que en esta situacion de extrema complejidad por la sequia
esta emergiendo el ingenio de distintos productores que apelan a pequefnos
corrales, por ejemplo, para encerrar un lote de terneros mientras se espera
por la recomposicion forrajera y las lluvias.
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TEMA DE TAPA

La expectativa es que este
ano Uruguay deba impor-
tar unas 700-800 mil tone-
ladas de maiz desde la re-
gion, volumen que superara
a las 400-500 mil toneladas
que se suelen importar por
ano. No se prevé que haya
problemas para acceder al
volumen adicional en los
proveedores de la region,
dado que no es un tonelaje
significativo para el saldo
exportable regional.
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La comida no seria

problema

Mas alla de la dificil condicion productiva de los granos gruesos

g “-.‘ 5 ‘
s,

Uno dato de la realidad es que la co-
mida para los corrales se ha encareci-
do. Es el caso de la fibra, en tanto que
por el de la energia el panorama con
las chacras de maiz es complejo debi-
do a la fuerte reduccion en los rindes e
incluso, en muchos casos, la imposibi-
lidad de cosechar el grano.

Los precios de importacién de maiz (in-
sumo clave para los corrales) también
aumentaron, algo que tuvo su impacto
alcista sobre las cotizaciones de las
proteinas.

‘Es claro que la pata de la comida
(dentro del mix de costos) esta en au-
mento. Hay que evaluar la ecuacion
de la reposicion y el gordo. Con la ex-
pectativa de suba para el gordo en la
época del ano que estamos, el nimero
del corral se ve con mas optimismo”,
asegurd Miranda.

El presidente de la Mesa Nacional de
Alimentacién a Corral anadié que el
corral es una “tecnologia mas” dentro
de la cadena. “Si tenemos un sistema
pastoril muy cascoteado por la seguia
y queremos sostener la faena, hay que
aplicar tecnologia y dar de comer; no
hay otra”, considero.

Miranda proyectd que esta coyuntura
haré que la participacion de los anima-
les provenientes de corrales tenga un
aumento natural en los envios a faena
en los préximos meses, tanto en el va-
lor absoluto como en la proporcion res-
pecto de la faena total.

en la region, no habra limitantes en la disponibilidad de alimento

Miranda descarté que la falta de gra-
no (maiz) pueda ser un problema para
los encierros porque el volumen que
requiere Uruguay, en comparacion
con la produccion en los paises ve-
cinos o Paraguay, es “insignificante”.
“Siempre hay que ver el tema del
precio para que la ecuacion cierre”,

El volumen que requiere
Uruguay, en comparacion con la
produccion en los paises
vecinos o Paraguay,
es “insignificante”

precis6. Ademas, el gerente de Nutex
comentd que el trigo puede ser “un
buen complemento” para la dieta de
los corrales.

Consultado sobre los altos precios
del alimento animal, Ferrés coincidio
en que son elevados, pero desde su
punto de vista no seguiran subiendo.

Supone que en los préoximos meses
las referencias actuales de US$ 340-
350 por tonelada de maiz puesto en el
establecimiento se mantendran. Ade-
mas, indicé que mas alla de la fuerte
caida de la produccion en Argentina
como consecuencia de la sequia,
Uruguay estara importando sin pro-
blemas unas 700-800 mil toneladas
de maiz. Usualmente las importacio-
nes son de 400-500 mil toneladas
anuales.NR
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El Dr. Marcelo Secco Arias
es el principal de Marfrig

en Uruguay.
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El cambio se dio por la poca
hacienda bien terminada

¢Qué cambié en el mercado, que
le permitié a la industria frigorifica
enviar senales de precios para el
gordo mas atractivas para el sector
productor, tanto para la termina-
cién a grano como a pasto?

El mercado de exportacion sigue di-
namico, pero el cambio fue dado por
el equilibrio entre la oferta y la deman-
da de hacienda bien terminada en el
mercado interno, que llevd a que se
registre un aumento en los precios del
gordo, con mayor dispersion de valor
dentro de cada categoria.

Marcelo Secco, principal de Marfrig en Uruguay, analizo las
circunstancias que determinaron la mejora en los precios del gordo

N

Por su parte, en el mercado exterior,
mas alla de que se mantiene la dina-
mica, los cambios no han sido tales o,
mejor dicho, no tiene la misma dinami-
ca. Habr& g esperar a que se alineen
ambos mercados.

¢ Qué expectativa tiene de oferta de
vacunos a faena para este aho?

Obviamente la oferta de vacunos a
faena serd muy baja y béasicamente
dependiente del éxito de la recompo-
sicién de verdeos y praderas y del ali-

No basta con las seiales que se
puedan ir recibiendo desde los
paises importadores. También
hay que estar atentos a la
competencia de otros origenes

neamiento de la relacion de costos en
los corrales en comparacién con sus
precios en los destinos comerciales,
que aun estan alineandose.

¢ Coémo ve el mercado internacional
de la carne vacuna? ¢ Hay algtn nu-
barréon?

Esperemos que no haya nubarrones
graves que tiren por tierra con la re-
composicion que, de forma gradual,
se viene dando, pero lo determinara



el escenario geopolitico. Hay razones
para ser optimistas en cuanto a que el
mercado siga dando senales de esta-
bilidad y mejora en la medida que las
economias de los paises importadores
mantengan la senda de recuperacion.
Por el momento, parece ser un proceso
lento, pero tanto en Europa como en
China se ven mejores sefales que sos-
tienen una demanda regular.

Pero no basta con las senales que se
puedan ir recibiendo desde los paises
importadores. También hay que es-
tar atentos a la competencia de otros
origenes, otros paises exportadores, y
ademas hay que mirar de cerca lo que
pasa con otras proteinas.

Las dificultades en la operativa de
la cuota europea 481, de animales
terminados en corrales de engorde,
son cada vez mayores debido a la
reduccion del volumen del que pue-
de participar Uruguay. ¢Es factible
encontrar una alternativa a corto
plazo para la cuota 481?

En este caso el desafio esta en el mer-
cado internacional. La demanda es
cautelosa y aun no recupera valores
histéricos en momentos de dietas ca-
rasy, por ende, costos desafiantes. NR

El turno de Cledinor

Marfrig culminé una inversion importante en el frigorifico Tacuarembé. ¢Hay
alguna otra prevista?

En el afo 2023 Marfrig completa la inversion en la planta de frigorifico Ta-
cuarembd que fue del orden de los US$ 50 millones. Con ella se ampli¢ la
capacidad de faena de la planta y se mejor6 la calidad de los procesos. La
capacidad de faena, como se informé al presentar los resultados globales
de Marfrig en 2022, pasé de 3,7 mil a 4,2 mil vacunos diarios. Ya lanzamos
otra inversion en Cledinor, la unidad de Salto, que tiene el objetivo de me-
jorar la eficiencia en refrigeracion, algo de gran importancia, asf como una

nueva etapa ambiental.
NEGOCIOS RURALES |11
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UPIC analiza el uso del
arroz en las raciones

¢Cuanto puede valer el grano de arroz para darselo a los animales en
relacion al maiz?, fue el titulo de la conferencia de Alvaro Simeone

Por Luis Silva

R TG

3|.°|31;ie Simeone dijo que, en base a esa pre-

gunta, se le trasladé a la Directiva de
la gremial arrocera “en clave de in-
vestigacion” un planteo que abarca la
evaluaciéon de “cémo usar el grano de
arroz con cascara en la alimentacion de
ganado para carne, en especial en la
recria” y desde alli surgen los primeros
resultados.

Acc Respuety g

SUplem;
. Entaig) En este sentido explicd que se ha utili-

N 7 zado “en terneros pastoreando raigra-
1 ses y en terneros encerrados durante
nllgo el invierno”. Respecto al primer trabajo

sobre pasturas, se compar6d “el sorgo
contra el arroz con cascara; nosotros
lo utilizamos bien molido en un molino
a martillo, y suplementados al 1% de
peso vivo”. En segundo lugar, en los
encierros durante el invierno, se utilizd
el “grano de arroz con cascara, sacan-
do el sorgo de una racion, y ahi lo in-
cluimos hasta el 45% de la dieta”.

Los datos que se han presentado a los
productores en las diferentes cuencas
arroceras “simulan una situacién de cri-
sis forrajera sobre un raigrés, pero con

Eling. agr. Alvaro una carga muy, muy alta. O sea, una

Simeone, director de la
UPIC, presento los da-
tos de la investigacion
en varias localidades de
la region arrocera.

El titulo de la conferencia de Alvaro
Simeone, {Cuanto puede valer el gra-
no de arroz para déarselo a los animales
en relacion al maiz?, es mas que una

Simeone explico que se ha
utilizado “en terneros

12 | NEGOCIOS RURALES

pregunta, es el disparador para el de-
sarrollo de un trabajo de investigacion
iniciado por la Unidad de Produccién
Intensiva de Carne (UPIC) de la Facul-
tad de Agronomia de la Universidad de
la Republica, orientada por el confe-
rencista. Los primeros trabajos realiza-
dos muestran resultados alentadores y
abren un conjunto de preguntas que en
la continuidad de la investigacion seran
analizados por los profesionales.

La pregunta que terminé siendo el titulo
de la conferencia fue la que le realizd
la Asociacion de Cultivadores de Arroz
(ACA) vy, ante la ausencia de bibliografia
que pudiera responder esa interrogan-
te, se comenzd a trabajar en dietas en
la recria donde se intercambi¢ el sor-
go por el arroz. Estos datos han sido
presentados en la primera quincena de
marzo en varias actividades organiza-
das por los arroceros en distintos pun-
tos del pals.

pastoreando raigrases y en
terneros encerrados durante
el invierno”

asignacion de forraje muy baja. En ese
caso ganaron 60 gramos por dia”, in-
dicé Simeone, y destacd que “cuando
suplementamos con sorgo pasaron a
ganar 300 gramos y cuando pasamos
a dar el grano de arroz con cascara pa-
saron a 270 gramos, 0 sea que tuvieron
una respuesta un poquito inferior, pero
muy buena desde el punto de vista de
la eficiencia de conversion”.

Para este caso puntual, el profesional
explicd que la cuenta que responderia
la pregunta inicial de los productores
arroceros es que “el precio del grano
de arroz con céscara podria llegar a
ser, en esas condiciones, el 85% del
precio del sorgo. Dicho de otra manera,
si el sorgo esta a US$ 300 la tonelada,



me daria que el grano de arroz con cas-
cara deberia tener un precio de no méas
de US$ 250"

En este sentido Simeone sefald que
si los molinos pagan US$ 290 o US$
300 la tonelada, “es mas negocio el
molino”, pero “puede haber escenarios
donde el grano de arroz con cascara,
por quebrado o baja calidad —que no
es un demérito desde el punto de vista
nutricional— y se paga muy poco, los

En el caso de los terneros
recriados a corral en encierro
durante el invierno, el resultado
fue “mucho mas interesante”

Quedan muchas mas
interrogantes

productores lo puedan valorizar dando-

selo a los animales”. Alvaro Simeone, principal de la UPIC, dijo que los resultados expuestos en

las presentaciones realizadas son los del primer afio de investigacion, por

En el caso de los terneros recriados a lo que aln quedan muchas interrogantes para ir dilucidando a través del
corral en encierro durante el invierno, el analisis en cada uno de los escenarios que se plantean desde la produc-
resultado fue “mucho mas interesante”, cién animal.

dijo el profesional. “El resultado fue el
mismo. O sea, cuando sacamos el gra-
no de sorgo y pusimos el de arroz, al
45%, pensamos que los terneros iban
a ganar menos; sin embargo, ganaron
lo mismo”, dijo Simeone, por lo que
desde el punto de vista de la pregunta

inicial, “ahf no hay que hacer cuentas,
es lo que salga més barato”. NR NEGOCIOS RURALES |13

Puso como ejemplo la utilizacién del grano en una raciéon de destete pre-
coz; “capaz que puedo hacer una racion con 20% de grano de arroz con
cascara, les doy solo eso a los animales, no entran en acidosis, los man-
tengo, hago el destete y tengo 90% de prenez. En este caso la pregunta es,
écuanto le pongo de arroz, un 30%, 35%, 20%. Bueno, esas son las cosas
que tenemos que investigar”.
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ZAFRA DE TERNEROS
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La rueda sigue

Pese al drama de la sequia, hay confianza en una buena

El panorama desolador y de cuan-
tiosas pérdidas que dejé y dejara la
sequia en el correr de los proximos
meses/anos no parece opacar el inicio
de una nueva zafra de colocaciéon de
terneros para el eslabon criador.

El consignatario ganadero Otto Fernan-
dez (h) dijo que “no le tenfa temor” al
desempeno de la presente zafra de ter-
neros porque “hay mercado”. “Es una
categoria que en este momento (de se-
quia) esté teniendo una buena deman-
day sale rapido”, destacé.

Por otro lado, indico que la exportacion
en pie “esta haciendo de piso” para el
negocio. “Muchas veces se dice que
quizas no es lo mas deseable, que
es preferible que se queden todos los
animales para industrializar acéa, pero
es una herramienta fundamental para
el productor y mucho mas en estos
momentos”, valord. Incluso Fernandez
destaco el papel de la exportacion en
pie con la compra de novillos como otro
factor que también ayuda a “ponerle un
piso” al precio del gordo con destino
a faena. Este verano no solo hay una
corriente comercial para la exportacion
de terneros en pie, sino también para la
de novillos formados, en el entorno de
los 400 kilos.

“Los terneros se van a vender y se van
a vender bien”, pronosticé Fernandez.

En la misma linea, Ignacio Victorica
destac¢ la importancia de que la expor-
tacion en pie “esté actuando” en este
arranque de zafra. “En el Ultimo remate
de Plaza Rural tuvimos un cierto ajuste

zafra de comercializacion de terneros durante este otono

en los valores, pero la colocacion fue
muy buena”, destacé.

En el remate 264 de Plaza Rural, a prin-
cipios de marzo, los terneros hicieron
un promedio de US$ 2,35 por kilo con
3.607 animales comercializados (89%
de ventas). Pese a lo abultado de la
oferta y la grave situacion climética que
atraviesa buena parte del pais, el va-
lor medio tuvo una baja moderada de
5,56% respecto al remate de febrero.

“Estamos viendo una
ternerada con menos kilos que
el ano pasado. Muchos de
esos terrenos han ido al
destete precoz”

Victorica reconocié que quizas los pro-
ductores que estan vendiendo se estan
quedando con “gusto a poco” porque
se viene de un 2022 donde se “tocod
el cielo con las manos”. “Tenemos un
cambio muy violento entre zafra y zafra,
pero hay que acomodarse a la situa-
cion actual”, acoto Victorica.

El consignatario admitié que el factor
climético “estd complicando” un poco
las cosas. Que llegue el agua ayudarfa
bastante, aunque no sé si se generaria
un rebote inmediato”, considerd.

Victorica comentd que hay “muchos
productores” que se “jugaron” a plan-
tar verdeos para tener una oferta forra-
jera para esos terneros en los proximos
meses, por lo que el factor precipitacio-
nes se vuelve clave.



Disparidad
en pesos

El director del escritorio Valdez y Cia,
Pablo Valdez, dijo a Negocios Rurales
que en el arranque de la zafra predo-
mina la “oferta de terneros livianos”
porque es el tercer ano consecutivo
de seca de primavera para el norte del
pais. Ello ha provocado “atrasos” en
los entores de las vacas de cria.

“Estamos viendo una ternerada con
menos kilos que el afno pasado. Mu-
chos de esos terrenos han ido al deste-
te precoz por la sequia del Ultimo vera-
no”, explicod el rematador, quien agregd
que en su zona de influencia existe
una “disparidad de forraje” importante.
“Hay lugares donde llovid bien y otros
donde las lluvias han sido muy defi-
cientes”, afirmo.

La firma tendra el préximo 12 de abril
su tradicional remate de la zafra con el
Ternerazo. Valdez considerd que, dado
el contexto actual, las ferias fisicas son
una mejor opcidn para hacer lotes méas
homogéneos de terneros para la venta.

Afadid que, dado el estiramiento en
los entores y partos, hay productores
que pueden tener en un mismo lote de
cria un ternero con un peso de 90 kilos
y otros de punta de hasta 200 kg. “En
muchos casos tenemos hasta cuatro
meses de diferencia en los partos”, ex-
plico.

La generacion 2022 es numerosa

La generacion 2022 de terneros todo indica fue abundante. Con toda segu-
ridad se contabilizaran méas de 2,8 millones, posiblemente mas cerca de los
2,9 millones. Es que el rodeo de cria, aungue el aho pasado bajé, lo hizo de
forma leve, en tanto que una elevada proporciéon de esos vientres se prefno.

Al 30 de junio del afio pasado habia 4,22 millones de vacas en el rodeo de
cria. De acuerdo con el Taller de Prefiez de INIA, 80% se prend. La diferencia
usual entre prefnez y destete es 10%; con 70% de destete, los terneros se-
rian unos 2,95 millones. Sin embargo, es probable que este ano la diferen-
cia sea algo mayor al 10% debido a dos factores: por un lado, la tremenda
sequia de este verano aumento la mortandad; por otro, esta saliendo una
mayor cantidad de barcos con terneros en pie, que no llegaran a contabili-
zarse al 30 de junio.

Por lo tanto, podrian ser algunas decenas de miles menos, posiblemente
oscilando en unos 2,85 millones.

De esos, una proporcion se esta vendiendo en la presente zafra de terneros.
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GANADERIA

El stock de vacunos
crece, por ahora

La baja de la faena y la expectativa de una numerosa paricion en la
pasada primavera haran crecer el rodeo en unas 200 mil cabezas

Por Rafael Tardaguila

El drastico descenso de la faenay  En 2021/22, gracias al récord de mas
la expectativa de que la paricién de  de 2,7 millones de animales faenados,
la pasada primavera haya sido buena el rodeo baj6 en unas 373 mil cabezas
cambian la evolucion del stock de va- g 11,54 millones. Fue una baja por ra-
cunos en el presente ejercicio 2022/23.  zones positivas, ya que se debi6 a un
Luego del descenso del pasado, las  inusitado nivel de extraccién y no a un
proyecciones iniciales son de una re-  descenso en la cantidad de animales
cuperacion del rodeo que seria del or-  que ingresan al sistema.

den de los 200 mil animales. ) » o
La situacion del mercado cambid dras-

ticamente a partir del comienzo del
RODEO DE CRiA

12,5 Las condiciones estan dadas
como para que el rodeo vacuno

120 crezca a unos 11,7-11,8
11,5 millones de cabezas, unos 200
" mil mas que el ano pasado
Q
c 11,0
o
2 105 o
ejercicio 2022/23 con un fuerte descen-
100 so de la faena. Ya con dos tercios del
' afo agricola transcurrido, todo indica
95 que al cierre de este se ubicara en el
N o “ A o N o % A o N o entorno de 2,2 millones de cabezas, un
I M IR MR P P imponente descenso de 500 mil cabe-

Fuente: DICOSE; 2023 proyeccién Tardaguila Agromercados s Z@SeNtre un anoy el siguiente.
1
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Ademas, las expectativas son de una
buena paricién la pasada primavera.
El dato del Taller de Prefiez del INIA
del ano pasado fue de una tasa de
80%, en los maximos desde que se
realiza esta actividad. Por mas que
entre prefiez y destete este ano la

Al cierre de este ejercicio se
ubicara en el entorno de 2,2
millones de cabezas, un
imponente descenso de 500
mil cabezas entre un aiio
y el siguiente

reduccion pueda ser algo mayor que
lo usual, de todas maneras, los terne-
ros que se contabilizaran al cierre del
ejercicio con toda seguridad seran
mas de 2,8 millones.

Més alla de la expectativa de un au-
mento de la mortandad como conse-
cuencia de la tremenda sequia que
azotd al sector este verano, las con-
diciones estan dadas como para que
el rodeo vacuno crezca a unos 11,7-
11,8 millones de cabezas, unos 200
mil mas que el afio pasado. NR

Dificilmente se transforme
en tendencia

La recuperacion del rodeo de vacunos en este ejercicio 2022/23 dificilmente
se transforme en tendencia. La paricion de la primavera 2023 —Ilos terneros
a ser contabilizados a mediados de 2024— sufrira un considerable descen-
so como consecuencia de la sequia. No seria de extranar que los animales
destetados caigan al entorno de los 2,6 millones de cabezas. Al menos,
eso es lo que esta indicando la primera proyeccion de pérdidas de Opypa,
la oficina del Ministerio de Ganaderia, que proyect6 la pérdida de 350 mil
terneros por el impacto de la sequia en la tasa de prefez.

Por lo tanto, sera muy dificil que se sostenga la tendencia creciente del ro-
deo, dado que en principio la expectativa es que la demanda internacional
mejore y, por lo tanto, la faena no vuelva a caer.
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ENTREVISTA

Por Andrés Oyhenard

“Dejar de vacunar
es el ultimo paso”

El presidente de la OIE, Hugo Idoyaga, hablo sobre los varios
temas que estan impactando la sanidad animal en la region

Ha sido el tema de las ultimas se-
manas a nivel sanitario para la car-
ne vacuna. ¢ Qué reflexion le mere-
ce el reciente caso atipico de vaca
loca que tuvo Brasil en el estado de
Para?

Es algo relevante para un gran produc-
tor y exportar mundial de carne. Ello
significo el cierre, por lo menos tempo-
ral, de ciertos mercados como el caso
de China. También tenemos manifes-
taciones de productores americanos
(por EEUU) que estan insistiendo que
se suspenda temporalmente la impor-
tacion de carne procedente de Brasil.
Es decir, genera un problema comer-
cial importante.

Por otro lado, es importante senalar la
transparencia y la capacidad de vigi-

No es un tema de sanidad animal, pero esta ganado terreno como
barrera paraarancelaria. { Como ve toda la discusion sobre el
medioambiente y las exigencias desde paises europeos?

La sostenibilidad ambiental tiene que ver con la sanidad animal. Aca no es
un tema 100% técnico, sino con cierto caracter ideolégico que esta pegando
muy fuerte. Hay paises que estan muy avanzados sobre ese tema. Los que
no se adapten a esas exigencias van a tener serios impactos a nivel comer-
cial y financiero por no tener las certificaciones que acrediten que son soste-
nibles. Este es un tema que se habla en la OMSA, aunque no sea de caracter
sanitario, porque puede impactar en los bolsillos de los productores.
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lancia que tienen los servicios veterina-
rios de Brasil en casi todas las regiones
para EEB (vaca loca).

Esto también se da con el caso de in-
fluencia aviar, que esta practicamente
en todos los paises del Cono Sur, salvo
Paraguay y Brasil que todavia no han
hecho notificacion alguna. El resto de
los palises de la region esta notificando
rutinariamente todos los casos de gri-
pe aviar que estan apareciendo. Son
cosas que realmente demuestran una
madurez importante y de transparencia
de parte de los servicios veterinarios;
es digno de senalar. Me parece un lo-
gro muy importante que hay que mani-

“Es importante senalar la
transparencia y la capacidad
de vigilancia que tienen los
servicios veterinarios
de Brasil”

festarlo porque, con alguna excepcion,
la transparencia suele ser un tema dis-
cutido para paises de Sudamérica. Hoy
en dia se nota que ha cambiado y eso
es una senal relevante.

Si bien es un protocolo sanitario
bilateral entre Brasil y China, ¢no
seria conveniente que existiera una
recomendacion unica para cuando
se registran casos de vaca loca,
que luego se confirman son atipi-
cos? Esto evitaria distorsiones en
los mercados.

Lamentablemente todavia es un tema
muy discutido, pero no se ha logrado
nada a pesar del compromiso asumido
por los delegados de paises miembros
de la OMSA (Organizacion Mundial de
Sanidad Animal). Nosotros votamos
todas las condiciones sanitarias y nor-
mativas relativas para la exportacion e
importacion de productos animales. El
compromiso deberia ser acatar real-
mente lo que nosotros mismos aproba-
mos como delegados de los pafses du-
rante las sesiones generales de mayo.
Sin embargo, la situacion en la préactica
suele ser diferente.



Hoy es el caso del protocolo de China,
pero también tenemos otros paises
que jamas incorporan lo que se aprobd
en las sesiones normativas de la OMSA
sobre condiciones para la importacion
y exportacion. Estoy hablando de los
paises desarrollados, que siempre im-
ponen algo mas de lo que tenemos
establecido como regla dentro de la
OMSA. Esto todavia es un tema que
seguramente va a llevar discusiones;
ojala que alguna vez tengamos real-
mente la posibilidad de que las normas
aprobadas sean las que realmente se
apliquen en el comercio internacional.
En estas condiciones, los paises que
sufren las consecuencias son los ex-
portadores en vias de desarrollo. Ade-
mas, para los casos atipicos de vaca
loca, no existen normas que regulen
coOmo actuar, ni mucho menos cuestio-
nes de caracter comercial.

Brasil ha liderado el proceso para
dejar de vacunar contra la aftosa.
De hecho, ya tiene estados que han
logrado el estatus sanitario de la
OIE de libre del virus sin vacuna-
cion. ¢ El resto de la region deberia
el resto seguir ese camino?

Por lo que he leido y tras los cambios
en los servicios veterinarios de Brasil
con el nuevo gobierno, se mantiene la
postura de dejar de vacunar en los es-
tados que han estado dentro del plan
para llegar al 2025 con certificacion de
pais libre de aftosa sin vacunacion. Yo
entiendo que cada pais debe hacer su

“Para los casos atipicos de vaca
loca no existen normas que
regulen como actuar, ni mucho
menos cuestiones de caracter
comercial”

propio anélisis de riesgos y buscar lo
mejor, independientemente de lo que
a nivel regional o global se haga. Este
es un tema bioldgico, pero los paises
deben tener una politica. La vacuna
es una buena herramienta, pero no es
eterna y hay costos para el productor.

En paises como el mio (por Paraguay),
por ejemplo, hay cierto castigo en los
precios del producto con respecto a
otros y otro monton de cuestiones.
Evidentemente dejar de vacunar es la
ultima etapa. Es la Ultima fase del pro-
ceso. Acé hay cosas anteriores donde
hay que dar con una solucion. En algin
momento tenemos que concientizar
sobre que tenemos que poner un fin a

este tema, una vez que los riesgos in-
ternos y externos estén alineados. A ni-
vel externo, salvo Venezuela, esta todo
muy tranquilo y no hay eventos.

Aca es necesario que prime el criterio
técnico sobre lo politico para no repetir
errores del pasado. Para mi, dejar de
vacunar es el Ultimo paso; hay muchos
elementos previos que tenemos que
atender. NR

“La gripe aviar es una amenaza
importante”

Sudameérica esta registrando una fuerte propagacion de la gripe aviar.
¢Es hoy la principal amenaza sanitaria?

La gripe aviar es una amenaza importante, no cabe la menor duda. Comien-
za en Europa, luego se extiende al norte de la region de las Américas y ahora
la tenemos, salvo pocos paises, en la mayoria de la region sudamericana.
Este es un tema extremadamente importante para la OMSA.

Recientemente participamos de un evento en Buenos Aires a nivel regional
exclusivamente sobre influenza aviar para ver como estamos y qué ofrece
la vacunacion como una herramienta para utilizar en el futuro con todas las
ventajas y desventajas, y la experiencia de unos paises que hoy ya estan
recurriendo a esa alternativa sanitaria.

Ademas de eso, durante la proxima sesién general de la OIE esté programa-
do cambiar un poco la rutina de la presentacion de las sesiones sobre sani-
dad animal con el foco exclusivamente sobre gripe aviar. Lo que se busca es
encontrar opiniones de avances cientfficos y sobre todo si da la posibilidad
de llegar a un consenso para que la OIE modifique algunos de los lineamien-
tos normativas respecto al control de esta enfermedad.

¢ Cual es el mayor riesgo hoy?

El' mayor peligro es el paso de la frontera de especie. Tenemos un caso de
notificacion en Francia donde han encontrado H5N1 (gripe aviar) en zorros.
También acéa en las Américas tenemos un caso de notificacion en Per( en
lobos marinos. Esto sefala que el virus estad mutando y es un peligro real en
cuanto a que se convierta en una zoonosis. ¢Cuan lejos o cerca estamos de
es0? Hoy no lo sabemos. Por ahora, digamos, entre comillas, es una trans-
mision esporadica al ser humano. ¢Se mantendra asf o cambiara? Son todas
preguntas que nos hacemos, pero no tenemos respuestas.
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SANIDAD

Por Rafael Tardaguila

El presidente brasilefio
Lula Da Silva estara
arribando a China el

préximo 28 de marzo. El
ministro de Agricultura,

Carlos Favaro, anticipé

su ida al pais asiatico
en alrededor de una
semana, e manera de
establecer contactos con
las autoridades chinas
para avanzar en la solu-
cion de las exportacio-
nes brasilefas de carne
vacuna a China.
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Brasil y China deben rever
protocolo sanitario

En el mediano plazo los drasticos sacudones de los mercados
terminan impactando de forma negativa, mas alla de una

El mercado internacional de la carne
vacuna se vio sacudido desde fines de
febrero por la confirmacion del caso
atipico de vaca loca en el estado bra-
silefio de Para. Debido al protocolo
existente entre Brasil y China, este tipo
de acontecimientos sanitarios motivan
la suspension de las exportaciones de
carne bovina por cuatro semanas, con
el consecuente fuerte impacto sobre el
mercado, al tratarse del principal pro-
veedor del principal importador mun-
dial.

Uruguay, en el corto plazo, puede verse
beneficiado por la salida de Brasil del
mercado de China; pero en el mediano
plazo este tipo de alteraciones dréasti-
cas de los mercados terminan impac-
tando de forma negativa. Esté fresco el
recuerdo de lo que pasé en 2022 con
los precios histéricamente altos en la
primera mitad del ano y la posterior
caida libre de estos en el segundo se-
mestre.

Cuando se firmo el protocolo sanitario
en 2015 China estaba lejos de conver-
tirse en lo que es ahora. Fue una exi-
gencia de Beijing que a los brasilefos,
con tal de abrir la puerta de ingreso a un
mercado que, en aquel momento, pro-

coyuntura que puede ser favorable para Uruguay

metia, no pusieron reparos en aceptar.
Lo que no tuvieron en cuenta fue dis-
tinguir entre casos clasicos y atipicos,
cuya diferencia es demasiado grande
como para que se incluyan dentro de la
misma bolsa.

Ahora desde Brasil admiten la impor-
tancia de modificar el protocolo y de-
jar de lado la suspension automatica
para los casos atfpicos, manteniéndola
para los clasicos. Esto estaria en linea

Ahora desde Brasil admiten
la importancia de modificar
el protocolo y dejar de lado la
suspension automatica para los
casos atipicos

con las disposiciones de la Organiza-
cion Mundial de la Salud Animal (OIE);
cuando se trata de casos atipicos
como todos los que se han dado en
Brasil, el pais no pierde la clasificacion
de riesgo despreciable para la presen-
cia de la encefalopatia espongiforme
bovina, o mal de las vacas locas. Es
que los casos atipicos surgen de for-



ma espontanea en animales anosos y
no estan relacionados con los casos
que se han dado en individuos jévenes
como consecuencia del consumo de
raciones que incluian restos animales.
Este segundo tipo de EEB es el que fue
relacionado en la década de 1990 con
el mal de Creutzfeld-Jacobs en huma-
nos y que generé un desplome en el
consumo de carne vacuna en aquellos
anos fundamentalmente en el Reino
Unido, que fue el epicentro de la crisis.

Por lo tanto, desde el punto de vista de
la salud animal y humana los casos ati-
picos no tienen ninguna consecuencia,
por lo que no se justifica que se pro-
duzcan alteraciones tan significativas
en los mercados como la que determi-
na el protocolo entre Brasil y China.

La suspension de las exportaciones de
Brasil a China durante méas de 100 dias
en el ultimo tramo de 2021 por la apa-
ricion de dos casos atipicos de vaca
loca fue causa fundamental del espiral
alcista de los precios de exportacion a
China en los primeros meses que se

Por mas que este tipo de
acontecimientos puede
generar oportunidades en
el corto plazo, terminan
generando una enorme
volatilidad

trasladd enteramente a los precios del
gordo, que alcanzaron maximos his-
toricos de mas de US$ 5,50 para los
novillos. Pero también fue causa fun-
damental de la estrepitosa caida en los
precios en los meses siguientes, dado
que una vez se recompusieron las ven-
tas desde Brasil la cantidad de carne
que llegé a China fue enorme.

Por lo tanto, por méas que este tipo de
acontecimientos puede generar opor-
tunidades en el corto plazo, terminan
generando una enorme volatilidad que
lleva a decisiones erréneas, por ejem-
plo, en los precios de compra que lue-
go terminan siendo un pésimo negocio
al momento de vender a precios bajos.

La volatilidad no es buena compare-
ra de mercados saludables. Lo mejor,
méas alla de que no se puedan aprove-
char picos puntuales y esporadicos de
precios, es que no se den este tipo de
distorsiones que terminan generando
fuertes impactos negativos.

Brasil pretende rever el protocolo y que
los casos atipicos de vaca loca no de-
terminen la suspensién de la corriente
comercial. Teniendo en cuenta que no
se trata de un acontecimiento sanitario
que genere ningun riesgo ni a la salud
animal ni a la humana, seria positivo
que las dos potencias avancen por ese
camino, de manera de evitar estos sa-
cudones en un mercado que ya tiene
otros varios motivos que determinan
volatilidad. NR

En busqueda de
credibilidad

En Brasil se manifiestan confiados en cuanto a que el tratamiento del tema
por parte del gobierno y las autoridades sanitarias les devolvié credibilidad
en el mercado internacional. En 2021, segun se dice, Brasil demor6 alrede-
dor de tres meses en comunicar los dos casos de vaca loca, uno en Minas
Gerais y el otro en Mato Grosso. Los casos se habrian registrado en mayo
y junio y fueron comunicados a principios de setiembre. Eso genero fuerte
malestar en las autoridades sanitarias de China y serfa el motivo por el cual
las exportaciones se suspendieron por mas de 100 dias, en lugar de las
cuatro semanas que indica el protocolo.

Ahora la comunicacion del caso se hizo con rapidez. Incluso, el animal, un
toro de 9 anos, ni siquiera habfa llegado a una planta de faena, sino que
se encontraba en el establecimiento, formando parte de un rebano de 160
cabezas.

Ademas, esgrimen un mejor relacionamiento del gobierno de Lula con Bei-
jing. El presidente brasilefo estara visitando a su par chino sobre fines de
marzo.
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TRIBUTOS

Por Cra. Mercedes Gémez
Estudio Nopitsch & Asociados

Cra. Mercedes Gomez Morales
Socia en Estudio Nopitsch & Asociados
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¢Cual es el tope de ingresos
para liquidar IMEBA?

El Decreto 66/023 elevé el tope de ingresos para que los contribuyentes
que desarrollen actividades agropecuarias estén obligados a tributar IRAE

El objetivo de esta nota es comentar
el cambio introducido por el Decreto
66/023 publicado el pasado 3 de mar-
zo en relacion al tope de ingresos a
considerar para que los contribuyen-
tes puedan liquidar IMEBA (Impuesto
a la Enajenacion de Bienes Agrope-
cuarios).

A su vez, repasaremos las demas con-
diciones para quedar incluidos en este
impuesto, asi como ciertos aspectos
practicos a tener en cuenta en caso de
superar en forma excepcional el tope
de ingresos.

Condiciones para poder
liquidar IMEBA

Quienes obtengan rentas derivadas
de la explotacion agropecuaria deben
liquidar el mismo impuesto por todas
las explotaciones de las que sean titu-
lares, pudiendo optar por tributar IRAE
o IMEBA.

Respecto a la opcién de tributar IME-
BA, la norma establece ciertas restric-
ciones que se corresponden con la
forma juridica, la superficie explotada
y el nivel de ingresos.

En relacion a la limitacion segun forma
juridica, no podran optar por IMEBA,
debiendo liquidar en forma obligatoria
el IRAE Real: las Sociedades Anoni-
mas (S.A.), los Establecimientos Per-

manentes de empresas del exterior,
los Entes Auténomos y Servicios Des-
centralizados del Estado, los Fondos
de inversion cerrados de crédito y los
Fideicomisos.

Por otro lado, para poder optar por
IMEBA, la superficie explotada al ini-
cio del ejercicio no puede superar las
1.250 hectareas Coneat 100. A estos
efectos debemos tener en cuenta lo

Para poder optar por
IMEBA, la superficie explotada
al inicio del ejercicio no puede

superar las 1.250 hectareas
Coneat 100

que expresa la Consulta 4.800 de la
Administracion fiscal: en el caso de
padrones tomados en arrendamiento
los debe considerar el arrendatario,
y en caso de padrones tomados en
pastoreo, los considera el duefo del
campo.

Por Ultimo, previo a la publicacion del
Decreto 66/023, que comentaremos a
continuacién, se establecia que quie-
nes en el ejercicio anterior hayan ob-
tenido ingresos derivados de la venta
de bienes agropecuarios mayores a
Ul 2.000.000 (US$ 290.000 aproxima-
damente) no podian hacer uso de la
opcion de tributar IMEBA, debiendo
liquidar IRAE de forma preceptiva.

Cambio propuesto

A través del Decreto 66/2023 publi-
cado el pasado 3 de marzo, se ele-
va el tope de ingresos para que los
contribuyentes que desarrollen acti-
vidades agropecuarias deban tribu-
tar IRAE preceptivamente pasando
de Ul 2.000.000 (US$ 290.000) a Ul
2.500.000 (US$ 360.000). Recorde-
mos que los ingresos que condicionan
la opcion IMEBA son siempre los del
ejercicio anterior. Es decir, para anali-
zar si el contribuyente puede optar por
IMEBA por el ejercicio que finalizara
el 30/6/2023, debe considerar los in-
gresos obtenidos durante el perfodo:
1/7/2021 al 30/6/2022.



Dado que el Decreto no establece
especificamente desde cuando entra
en vigencia, debemos recurrir a las
disposiciones generales estableci-
das en el Cédigo Tributario. Segun el
articulo 7 del mismo, los decretos se
aplican desde la fecha de su publica-
cion. Por su parte, el articulo 8 dispone
que las leyes tributarias materiales se
aplicaran a los hechos generadores

Como el tope de ingresos se
corresponde con los del
ejercicio anterior al ejercicio
que se liquida, los Ul 2.500.000
aplicarian para el cerrado al 30
de junio de 2024

ocurridos durante su vigencia, y que
aquellos para cuya configuracion se
requiera el transcurso de un periodo,
como es el IRAE, se considerara ocu-
rrido a la finalizacion del mismo.

Por lo tanto, atendiendo a estas nor-
mas y que el tope de ingresos que
debe considerarse se corresponde
con los del ejercicio anterior al ejer-
cicio que se liquida, los Ul 2.500.000
aplicarfan para el cerrado al 30 de ju-
nio de 2024. NR

Aspectos practicos a
tener en cuenta

Lo primero que nos interesa remarcar es que para analizar si se supera el tope
mencionado, se deben considerar los ingresos del ano anterior obtenidos ex-
clusivamente por la venta de bienes agropecuarios (ganado, granos, etc.); no
se consideran a estos efectos los ingresos provenientes de la venta de maqui-
naria, terrenos, entre otros que pudiera tener la explotacion.

Ahora bien, si el contribuyente supera alguno de los topes, entonces debera
analizar si puede liquidar IRAE en forma ficta o si debe obligatoriamente liqui-
darlo de forma real.

En relacion a este punto, quienes en el ejercicio anterior hayan obtenido ingre-
sos superiores a las Ul 4.000.000 (aproximadamente US$ 580.000), conside-
rando todos los ingresos obtenidos por la explotacion, sin importar el tipo de
renta que los genere, deben liquidar IRAE de forma real.

Un punto a analizar es si el hecho de haber superado el tope de ingresos fue
excepcional o si se proyecta una situacion similar para afios siguientes.

En el primer caso, al momento de confeccionar la Declaracion Jurada anual
(formulario 1006) es muy importante marcar la opcion “IMEBA c/IRAE precep-
tivo”, para poder analizar en el ejercicio siguiente la situacion y, en caso de
no superar el tope, poder optar por IMEBA nuevamente. De lo contrario, si la
empresa marca la opcién “IRAE”, la DGI entiende que se esta ejerciendo la op-
cion de IRAE, lo cual la obliga a liquidar IRAE por al menos dos ejercicios mas.

Por Ultimo, recordemos que el contribuyente que opta por IMEBA como im-
puesto definitivo, no es contribuyente de IVA, por lo cual, el IVA compras cons-
tituye un costo, mientras que el contribuyente de IRAE puede recuperar este
impuesto. La excepcion es el IVA al gasoil, que lo pueden recuperar ambos
tipos de contribuyentes, sujetos a ciertos topes.
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ENTREVISTA

Andrés Oyhenard
andres@tardaguila.com.uy

Sol junto a su pa-
dre, Luis Aparicio
Andrade.
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“Es importante que la
mujer tenga su espacio”

Sol Andrade, directiva y tesorera de la Asociacion de Consignatarios
de Ganado, habloé del rol de la mujer en la produccion agropecuaria

Sol Andrade rompié el techo de cristal
y se transformé en la primera mujer en
integrar una directiva de la Asociacién
de Consignatarios de Ganado (ACG).
En entrevista con Negocios Rurales
—en el mes de la mujer—, la contadora
que integra un escritorio familiar en Du-
razno (Andrade Rodriguez Ltda. Nego-
cios Rurales) hablé sobre su rol como
tesorera en la gremial y de cuanto tiene
para aportar el género femenino a la
produccion agropecuaria.

¢Hace cuanto que estas vinculada
al escritorio rural familiar en Duraz-
no?

Nosotros tenemos escritorio rural des-
de hace méas de 70 afos. Somos la
cuarta generacion trabajando en la fir-
ma. Y bueno, desde que me conozco
con edad de trabajar he estado vincu-
lada al escritorio familiar. Nos hemos
ido perfeccionando en diferentes areas
para para poder ampliar nuestra car-
tera de servicios, ademas de trabajos
personales por mi profesién (contado-
ra). Digamos que ya estamos vetera-
nos; una vida trabajando en el sector.

¢;Qué te llevd o motivé a asumir
como directiva en la ACG?

Es la primera vez que una mujer inte-
gra la directiva de ACG; creo que es un
paso importante que da la Asociacion

de Consignatarios. Sirve para darle vi-
sibilidad a la mujer en el sector agro-
pecuario, que realmente tiene mucha
importancia. Es un sector que tiene
muchas mujeres trabajando, no solo
mujeres productoras, sino mujeres es-
pecializadas, veterinarias, agronomas,
entre otras, que estan en la actividad.

Es importante que la mujer tenga su
espacio, no por género, sino porque
realmente ha generado las capacida-
des y ha trabajado una vida maés invi-
sibilizada. Si bien nos llegé la invitacion
para integrar la directiva de la ACG, nos
parecia que servia para abrir otra puer-
ta més al sector para las mujeres. Esas
puertas unatiene que estar dispuesta a
abrirlas. Si bien quizas no era el mejor
momento, porgue también estoy traba-
jado como presidenta del Colegio de
Contadores, era de esas puertas que
uno no puede dejar de abrir.

Hay muchas mujeres involucradas
en el ambito rural; sin embargo,
cuesta un poco romper ese techo
de cristal, como se dice, para que
lleguen a algun cargo de jerarquia
o direccién. Supongo a lo largo de
tu carrera te chocaste un poco con
esta realidad.

A mi me pasd y me costd en su mo-
mento en el escritorio, porque hay cier-

“Es importante que la mujer
tenga su espacio, no por
género, sino porque
realmente ha generado las
capacidades”

ta resistencia a la mujer porque el rubro
de consignatarios siempre estuvo muy
arraigado en el género masculino. Des-
pués, una fue un poco terca, porque
el sector me encanta, segui adelante
y me he sentido bien recibida por los
productores.

Si me ha pasado muchas veces de ir a
una pantalla o estar en reuniones don-



de soy la Unica mujer. Eso ha sido un
poco la constante en los Ultimos afos.
Es un camino por recorrer y que se
viene transitando. Y bueno, llevara su
tiempo, su proceso, pero la mujer en

“La sinergia entre la mujer y el

hombre siempre es positiva en

cualquier asociacion o esquema
de produccion”

eso esta pisando firme. Es bueno dar-
le una oportunidad, porque realmente
hay muchas mujeres preparadas que
tienen cosas para dar. La sinergia entre
la mujer y el hombre siempre es positi-
va en cualquier asociacién o esquema
de produccion.

¢Cuadl es la impronta o desde qué
rol sentis que podés aportar a esta
nueva directiva de la ACG?

Esta directiva esta conformada por chi-
cos jovenes donde surgen intercam-
bios y una sinergia muy buena. Por mi
profesién de contadora yo estoy més
que nada abocada a la parte de la te-
sorerfa. Mas all4 de eso, es importante
esa vision femenina, porque muchas
veces tiene un componente diferente.
El debate siempre fortalece cualquier
tipo de decisiones o de ideas. La ver-
dad que me siento muy a gusto en la
comisién directiva, nos complementa-
mos y tenemos muy buen feeling. NR

Complejo
panorama

¢,Como esta sobrellevando tu
zona de influencia la sequia y
qué perspectivas ves a futuro?

El panorama es complejo. Si bien
hubo zonas de Durazno, como La
Paloma que recibi¢ algunas llu-
vias, en otras no llovié nada. Aho-
ra si estamos comenzando a ver
mas oferta exclusivamente por la
seca.

Lo mas preocupante a futuro es la
comida para el invierno. Sabemos
que aunque llueva en los préximos

“aunque llueva en los
proximos dias, el pasto
tiene que crecer y no se va
a arreglar la situacion de
un dia para el otro”

dias, el pasto tiene que crecer y no
se va a arreglar la situacion de un
dia para el otro. Todo eso va a pa-
sar factura este ano y va a ser una
factura importante. Es clave que
se den las lluvias para poder ge-
nerar materia seca y revertir algo
del impacto negativo causado.
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PASTURAS

Las avenas en promedio cotizan a
US$ 0,93 el kilogramo (4,9% sobre
marzo de 2022), las bizantinas co-
tizan a US$ 0,75 (sin cambios), las
sativas en US$ 0,83 (3,8%) y las ne-
gras US$ 1,20 (9,1%).

Los raigrases anuales se posicionan
en US$ 2,52 en promedio (9,9%). En
este caso el E 284 cotiza a US$ 1,91
subiendo 12,4% anual, en tanto que
los dipliodes cotizan a US$ 2,20
(4,8%), los tetraploides a US$ 2,65
(6%) vy los itélicos se ubican en US$
3,30, con un incremento del 15,8%.

Por su parte, las festucas prome-

dian US$ 5,88 por kilogramo (21,9%
de suba anual). En este caso la
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Semillas forrajeras
subieron hasta 42%

En las referencias que maneja Anaprose los precios que mas

La Asociacion Nacional de Producto-
res de Semillas del Uruguay (Anaprose)
informd los valores de las semillas fo-
rrajeras en su pagina web, los que no
se actualizaban desde la zafra pasa-
da, con referencias de precios que en
algunos casos subieron méas de 40%
interanual.

De acuerdo a la gremial, los mayores
incrementos se registran en las alfalfas,
festucas, tréboles y lotus. En el caso

Los valores

festuca Tacuabé cotiza a US$ 4,70
(11,9%), otras variedades publicas de
festuca cotizan a US$ 6,05 subiendo
37,5% respecto al ano pasado, y las
variedades privadas en US$ 6,90 su-
ben 17,3%.

Las semillas de dactilys Oberén se
venden a US$ 7,00 (11,1%) y las pri-
vadas en US$ 7,20 (2,4%). En prome-
dio los dactilys cotizan a US$ 7,10,
subiendo 6,5% anual.

Los tréboles cotizan a US$ 9,10 de
promedio y aumentan 19,7% respec-
to a marzo de 2022.

El trébol blanco cotiza a US$ 9,70
(7,8%) vy el rojo a US$ 8,50 (37,1%).
Por su parte el lotus Corniculatus se

subieron fueron los de alfalfas, festucas, tréboles y lotus

de las alfalfas, el incremento promedio
anual es del 41,7% si se toma como
referencia el valor de las semillas de la
variedad Chana, ya que no se publican
referencias para las variedades priva-
das.

En las festucas, el aumento anual
es del 21,9% en promedio, siendo el
mayor aumento en las variedades pu-

En el caso de los raigrases, la
suba es del 9,9% anual en
promedio, con los mayores
aumentos en el E284yen

los italicos

blicas, aunque las privadas también
suben sus cotizaciones. Los tréboles,
tanto blanco como rojo, suben de pre-
cio este ano. El blanco aumenta 7,8% y
el rojo 37,1%.

Entre los mayores aumentos, el lotus
Corniculatus sube 16,7% anual, coti-
zandose en US$ 10,50 el kilogramo de
semilla, segun Anaprose. En el caso de
los raigrases, la suba es del 9,9% anual
en promedio, con los mayores aumen-
tos en el E 284 y en los italicos. NR

posiciona en US$ 10,50, aumentan-
do 16,7% anual.

En lo que respecta a las alfalfas,
este ano no se presentan valores
para las variedades privadas, en
tanto que la Chana cotiza en US$
8,50 el kilogramo. Tomando Unica-
mente esta variedad respecto al ano
pasado, registra un aumento del
41,7%.

Por su parte las achicorias suben
3,5%, a US$ 11,50 en promedio. Las
semillas de achicoria Lacerta coti-
zan a US$ 9, sin cambios respec-
to al ano pasado, en tanto que las
variedades privadas cotizan a US$
14,80 subiendo 5,7%.
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ECONOMIA

Por Andrés Oyhenard

Salvador Ferrere
presidente del Banco
Republica (BROU),
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Ferrer: “En el BROU
continuamos analizando
soluciones adicionales”

El presidente del Banco Republica dijo a NR que se sigue con
“preocupacion y atencion” el desenlace de la sequia para
apuntalar al sector productivo con nuevas lineas de crédito

“Ojala no tuviéramos que estar enfren-
tando esta situacion, pero lamentable-
mente es lo que nos ha tocado”, dijo
a NR el presidente del Banco Repu-
blica (BROU), Salvador Ferrere, sobre
como la institucién estéa monitoreando
el impacto de la sequia sobre uno de
los principales motores de la economia
uruguaya.

Segun las cifras que el propio MGAP ha
difundido Ultimamente, el perjuicio eco-
némico se estima ya cercano a los US$
2.000 millones, y esto es considerando
el impacto directo sobre los sectores
directamente afectados. “Si incorpora-
mos toda la cadena de servicios aso-
ciada a la produccion, sin dudas el im-
pacto es aun mas relevante.

“Desde el Banco Pais seguimos con
preocupacién y atencion esta situa-
cién, con la voluntad de poder ser el
soporte adecuado para el sector pro-
ductivo”, dijo Ferrer.

Fue asf que, ya en enero, con la decla-
racion de la emergencia agropecuaria,
desde el BROU se impulsé una medi-
da “muy relevante que referimos en su
momento como el “oxigeno” inmediato
para el sector”. Ello implicd el otorga-
miento de proérrogas o diferimientos a
todos los préstamos del sector agrope-
cuario.

Medida que, ademas, para aquellos
productores con financiamiento otorga-
do por menos de US$ 200 mil, implicd
que se aplicara de forma automatica,
sin necesidad de ningun tipo de tramite
por parte del deudor, y con el costo de
intereses por ese diferimiento a cargo
del banco.

“Por supuesto que para aquellos clien-
tes con endeudamiento mayor también
se ofreci6 este oxigeno adicional dado
por la prérroga, aunque, en este caso,
si por cuenta del cliente el costo de in-
tereses que representa ese diferimien-
to. Y es muy importante mencionar que
todos estos diferimientos se hicieron

sin modificar la categorfa de riesgo del
deudor, en virtud de gestiones realiza-
das ante el Banco Central, que tuvieron
su costo para el banco también pero
que entendimos correspondian”, des-
taco el titular del BROU.

Las cifras

Al momento de hacer esos anun-
cios, el BROU cuantific los porta-
folios de créditos alcanzados por
esas facilidades para el agro en
unos US$ 1.000 millones e involu-
cré a unos 6 mil clientes del sector.
Ademas, 5 mil de ellos eran los que
mantenfan deudas inferiores a los
US$ 200 mil y, por tanto, fueron los
los que han beneficiarios directos
de la prérroga automatica.

De forma simultdnea se procedid
—al igual que en emergencias hidri-
cas anteriores— a ofrecer una linea
de financiamiento especial para el
sector ganadero y lechero, consis-
tente en un monto fijo por animal
(U$S 75 por vaca lechera, U$S 55
por vaca o novillo, U$S 35 por ter-
nero/a y vaquillonas de uno o dos
anos, a 15 meses de plazo).

‘A su vez, se otorgd un incremento
general en las lineas de credito de
nuestros clientes, de un 10% adi-
cional, con un tope de US$ 100 mil
para permitir que todos aquellos
clientes necesitados pudieran ac-
ceder al financiamiento de forma
inmediata”, dijo Ferrer.

Para aquellos no clientes del banco
también se puso a disposicion la
posibilidad de acceder a un crédi-
to express, que es un instrumento
por el cual con datos muy basicos
(como declaracion de Dicose) se
puede llegar a otorgar préstamos
de forma acelerada por parte de las
sucursales del BROU por un monto
de hasta US$ 25 mil.



SiGay
capital de trabajo

En febrero, y de la mano del anuncio
del gobierno de la instrumentacion del
SiGa para pymes agropecuarias (em-
presas que facturen hasta Ul 75 millo-
nes, equivalentes a algo méas de US$ 10
millones), el BROU puso a disposicion
este instrumento por el cual las empre-
sas pueden acceder a financiamiento
por un monto de hasta US$ 245 mil de
la mano de una garantia otorgada por
el gobierno. En este caso el BROU se
esté haciendo cargo del costo de la ga-
rantia (del 0,6%) y ofreciendo ademéas
una tasa bonificada en 0,5%.

“Si bien el foco ha estado en estas
medidas que pretenden dar apoyo y
solucién inmediata a las dificultades,
hemos aprovechado la situacién para
promover las diferentes soluciones de
financiamiento existente para riego, y
procedimos a realizar algunas mejoras
en el producto de Agua para tu parcela,
que veniamos promoviendo desde el
ano pasado, financiamiento hasta 90%
de la necesidad del cliente, sin tope de
monto, con plazos de hasta 10 anos, y
con 90 dias libres de intereses para el
cliente”, acot6 el presidente del BROU.

“Por supuesto que como esta es una
situacion que continla, y como decia-
mos al comienzo sigue agravandose,
desde el BROU continuamos analizan-
do soluciones adicionales, en particular
enfocados en que van a existir necesi-
dades de capital de trabajo adicional
para nuestros clientes, que van a tener
que ser atendidas de forma especial,
como por ejemplo todo lo que tiene
que ver con la implantacion de pastu-
ras y verdeos o la préxima siembra de
invierno”, anuncié Ferrer.

Por ultimo, el presidente del Directorio
del BROU consideré que “no pode-
mos dejar de mirar con luces largas la
situacion, y pensar en el desarrollo de
soluciones de riego y alumbramiento
de agua en general, que no son para
enfrentar la emergencia ahora, sino
para estar mejor preparados para la
proxima”.

En ese sentido, anuncié que desde el
banco se va a estar promoviendo “so-
luciones de financiamiento a largo pla-
zo, del estilo de lo que hemos venido
haciendo con las soluciones para la
compra de campo a largo plazo, con-
vencidos de que hay una capacidad
importante del Banco Pais de ser socio
del desarrollo productivo nacional”. NR
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SANIDAD

Por Luis Silva

El Ing. Agr. Romeo
Volonté es el coordi-
nador de la comision
provisoria del progra-

ma de erradicaciéon

de la mosca de la
bichera.
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En setiembre comenzaria
dispersion de moscas

El Tribunal de Cuentas aproboé el fideicomiso y los recursos ya
estan disponibles para la propagacion de los insectos estériles

provenientes de Panama

El fideicomiso ya fue aprobado por
el Tribunal de Cuentas, los recursos
estan disponibles y en setiembre se
comenzaria la dispersién de moscas
estériles provenientes de Panama para
el control y posterior erradicacion de la
Mosca de la Bichera en el pals; asi lo
confirmé el coordinador de la comision
provisoria del programa, el Ing. Agr. Ro-
meo Volonté.

Tras la reciente misién a Panama, Vo-
lonté dijo que “el objetivo sigue sien-
do en setiembre empezar con la dis-
persidon” de las moscas estériles que
provienen de Panamé. Consideré que
“montar un centro de dispersiény la in-
fraestructura para recibir las moscas y
demés no va a ser una obra que pueda
llevar mucho tiempo”.

Sobre los recursos econémicos para
llevar adelante el programa, dijo que
“los recursos estan a partir de 1 de
enero, por ley se habilitd la creacion del
fideicomiso, ya pas¢ las distintas ins-
tancias del Tribunal de Cuentas y esta a
la firma de Presidencia para para poder
determinar los detalles finales”.

Volonté explicd que una vez en marcha
se podran “empezar a hacer los contra-
tos con los proveedores, con respecto

a la produccién de mosca, a contratar
la gente que va a trabajar en el pro-
grama. Hasta ahora no encontramos
ningln obstaculo que nos diga que no
podemos llegar a ese objetivo, asf que
€s0 es o que nos fijamos como meta”.

Respecto a la misién en particular, indi-
c6 que se visité la planta de produccién
de COPEG (Comisién para la Erradica-
cién del Gusano Barrenador del Ga-
nado) y se disefid la operativa para el
recibimiento de las pupas y posterior
dispersion.

“Ellos mantienen una operacion muy
similar a la que vamos a tener nosotros
en Uruguay, en el sentido de que ellos
estan dispersando moscas en la fronte-
ra entre Panama y Colombia. Entonces
la misién consistié en eso, en poder
apreciar en detalle todo lo que necesita
el programa de Uruguay para imple-
mentar desde la instalacion del centro

“Cuando empecemos a liberar
las zonas y a mover animales
de las zonas que todavia estan
con bichera a la zona libres los
productores van a jugar un rol
fundamental”

de dispersion, los controles de calidad
que hay que hacerles a las pupas que
van a venir de Panamé, todo el operati-
vo de la dispersion y aspectos muy ge-
nerales de los temas de monitoreo en
el campo, de control de movimientos
en todos los procesos”, dijo Volonté.

El coordinador del programa reconocio
que en Uruguay se tendran que adap-
tar muchos de esos procesos, debido
a que, “por ejemplo, en el control de
campo y monitoreo, nuestro desafio es
mucho méas grande, porque tenemos
mas cantidad de animales, mucho ma-
yor movimiento vy, sobre todo, cuando
empecemos a liberar las zonas y a mo-
ver animales de las zonas que todavia
estan con bichera a la zona libres, va
ser un trabajo importante donde l6gica-
mente los productores van a jugar un
rol fundamental”. NR
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Escuchas a Martin Olaverry

Martin escucha lo que todo un pais tiene para decir.
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OVINOS

Por Luis Silva

La zafra de carneros
promedio US$ 611

En 31 remates participaron 64 cabanas de 14 razas y se facturaron
mas de US$ 1,2 millones, con el precio maximo para un Merino de

La Magdalena

Durante los meses de febrero y mar-
z0 se concretaron los remates de las
distintas razas ovinas en el pals, con
ventas parciales y alta selectividad
por datos, principalmente en las ra-
zas de lanas finas. En los 31 remates
de los que se recabaron datos —entre
presencias en las pistas de remate y
acompanamiento a través de las trans-
misiones por internet— se comerciali-
zaron 2.034 reproductores a un prome-
dio de US$ 611.

Como datos estadisticos, esos 31 re-
mates tuvieron la participacion de 64
cabanasy 14 razas, distribuyéndose en
10 departamentos. En total se recaudd
US$ 1.241.797, con un valor maximo
de US$ 10.000 por un carnero de La
Magdalena de Los Tordos SA, que se
comercializé a US$ 5.000 por el 50% en
el Dia del Merino, en Salto. El piso fue
de US$ 175 por un borrego de raza Ne-
gra, en el remate de Santa Catalina en
el departamento de Colonia.

Si bien hubo selectividad en todas las
pistas, y también quedaron reproducto-
res sin comercializar en practicamente
todas las razas, es en el Merino Aus-
traliano donde se lograron los mayores
volimenes de venta, en tanto que en
las razas doble propoésito fue donde el
mercado se encontré con mayor resis-
tencia.

Merino Australiano

En el caso del Merino Australiano se
comercializaron 831 carneros en 15
remates, distribuidos en seis depar-
tamentos, en los que participaron 26
cabafas. Sobresalid la presencia de
muchas cabanas nuevas, que comer-
cializaron por primera o segunda vez.
En algunos casos quedaron algunos
animales sin vender debido al desco-
nocimiento que muchas veces se tiene
de esa genética en particular o por la
presentacion de campo de los anima-
les, que muchas veces no conforma al
comprador.

La selectividad en el caso del Merino
Australiano, ya sea por datos de finu-
ra, peso de velldn, peso de cuerpo, o
simplemente por apreciacion visual, ha
llevado a una gran dispersiéon de pre-
cios. El maximo de la raza se posiciond
en los US$ 10.000 por un carnero de
La Magdalena en el Dia del Merino (se
comercializd el 50% del animal, pero
corresponde tomar el valor total del
mismo) y un valor piso minimo de US$
180 por borregos de campo.

El promedio de los 831 carneros de la
raza fue de US$ 687, el 70% de los re-
productores se comercializé por deba-
jo del promedio. En total se facturaron
US$ 571.158.

Razas de carne

Si se agrupan las ventas del Texel, Poll Dorset, Hampshire Down y Dorper
como razas de carne, fueron 12 remates en los que se comercializaron 179
reproductores. Al igual que en las razas laneras sobraron carneros en la pista,
con un mayor nivel de colocacion y agilidad en el centro sur del pals. Estos
reproductores sumaron una recaudacion de US$ 158.129, con un promedio
de US$ 883. El méximo de US$ 6.960 por un Hampshire Down de cabana “El
Esfuerzo” que se comercializd al exterior y un piso de US$ 250 por borregos
de campo.

El Texel fue la raza de mayor venta, 89 reproductores, con un promedio de US$
818, seguida por el Hampshire Down que vendié 46 carneros a una media de
US$ 1.118 y el Poll Dorset con 28 reproductores a US$ 335 de promedio.
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Merino Dohne

La segunda raza en cantidad de repro-
ductores comercializados fue el Merino
Dohne, que vendié 601 carneros en 10
remates, con la participacion de 11 ca-
banas. Remates de cabanas de punta
lograron el 100% de comercializacion,
como “La Pastoral”, de Capurro; sin
embargo, en el resto de las ventas so-
braron carneros en un universo muy
amplio debido a la versatilidad que tie-
ne la raza para el cruzamiento.

Muchos clientes de esta raza parten de
majadas tradicionales de razas doble
proposito que han comenzado la ab-
sorcién con el Merino Dohne, o buscan
afinar sus lanas y retornar al ano si-
guiente a su raza tradicional, asf como
también aquellos que buscan darles
mayor cuerpo a sus majadas de lanas
finas.

En los cinco departamentos donde se
registraron ventas de estos reproduc-
tores se recaudd US$ 336.890, con un
valor promedio de US$ 561 para los
601 carneros. El maximo fue de US$
3.800 en el remate de El Piramidal de
Gambetta, en Tacuarembd, en tanto
que el piso fue de US$ 180 por borre-
gos de campo.

6to Genética de campeones 1.052
La vuelta al pago 766
Merilin Ristico y Fino 381
Especial de lanares 220
3er remate La Empastada Artigas 338
50 afios de El Piramidal 598
Remate Anual Santa Catalina 792
19 Remate Anual La Magdalena 886
Mas Carne Mas Lana 508
Nacional Merilin 450
Romney de Damboriarena 384
Cuatro en linea 1.852
San Gerardo en Tacuarembo 433
Corriedale de primera 393
16 Remate Anual La Pastoral 692
Corriedale al norte 383
Feria Don Edmundo 363
Las Casuarinas - GN 390
Dia del Merino 1.750
Genética Predecible 506
Dofia Elisa y San Gerardo 359
El Araza y Petra 1.030
El Pedrigazo 682
Tres razas, tres cabafias 520
Local Parada Fariiia 200
19 Remate Anual La Esperanza 496
29 Remate Anual La Empastada 456
ler Remate anual La Soflada 1.920
La Sefial del Futuro 306
ler Remate Anual El Rincon 326
Remate Anual Los Manantiales 708
Total general 611

Corriedale

En el caso del Corriedale, se encontrd
una mayor selectividad en la puntera de
los carneros y ausencia de criadores y
compradores de la raza en distintos re-
mates, siendo una de las razas que re-
gistré un menor porcentaje de ventsa.
En total se hicieron 11 remates en seis
departamentos, con la participacién de
14 cabanas y la venta de 320 carneros
y borregos.

El promedio para la raza fue de US$
431, con un méximo de US$ 3.000 por
un carnero padre de “La Pradera” de
Suc. de Federico Stirling y un valor piso
de US$ 180 por borregos de campo,
comercializados en lotes al cierre de al-
gunos remates. En total se recaudaron
US$ 138.030.

VENTA DE CARNEROS POR RAZA

Razas Ovinas ECameros Maximo Minimo Promedio Recaudacion
Merino Dohne 601 3.800 180 561 336.890
Corriedale 320 3.000 180 431 138.030
Texel 89 6.960 250 818 72,844
Dorper 16 2.040 960 1.530 24,480
Hampshire Down 46 6.240 350 1.118 51.425
Merilin 39 576 336 390 15.210
Merino Australiano 831 10.000 190 687 571.158
Raza Negra 5 315 175 262 1.310
lle De France 3 300 300 300 900
Border Leicester 1 300 300 300 300
Frisona Milschchaf 2 320 270 295 590
Ideal 17 450 300 322 5.470
Romney Marsh 36 1.000 280 384 13.810
Poll Dorset 28 580 300 335 9.380
Total general 2.034  10.000 175 611  1.241.797

VENTA DE CARNEROS POR RAZA

Border Leicester
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MERCADOS

Por Luis Silva

Pablo Iramendi presidente de
la Unién de Consignatarios
y Rematadores de Lana del

Uruguay (UCRLU).
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Buenas perspectivas
para las lanas finas

En una de las zafras “mas dificiles de leer”, en el Dia del Merino se

La 22a. edicion del “Dia del Merino”,
realizado el jueves 2 de marzo en el
predio de la Asociacién Agropecuaria
de Salto, contd con un ciclo de charlas
dedicadas a las lanas finas, tanto del
punto de vista de sus perspectivas de
mercado, como asi también de su ca-
lidad y cosecha. Tras las exposiciones,
quedd claro que hay optimismo en el
mercado por el futuro de las lanas fi-
nas, y escepticismo para las lanas me-
dias y gruesas.

La primera de las charlas fue sobre la
actualidad del mercado lanero, donde
estuvieron presentes Pedro Otegui,
de Lanas Trinidad, Antonella Riani por
el Secretariado Uruguayo de la Lana
(SUL) y Pablo Iramendi por la Unién de
Consignatarios y Rematadores de Lana
del Uruguay (UCRLU).

Durante su exposicion, Riani presento
la evolucion de la produccion y los pre-
cios tanto en Australia como Uruguay.
Explicd que la oferta en Australia esta
siendo abundante. “Si miramos febre-
ro, fue la mayor cantidad de oferta de
lana en 11 meses”. Argumentd que
“desde diciembre para aca veniamos
en una racha alcista y muy positiva, y
después con la cantidad de oferta que
hubo se pinchd un poco”.

Agregd que “desde Australia llegan in-
formes que transmiten un animo muy

proyectaron las expectativas para los mercados de la fibra

positivo y que las perspectivas para la
lana, siempre que la economia mundial
se mantenga y no haya ningun otro
golpe a nivel internacional, son muy
buenas”.

Por su parte Pablo Iramendi, presiden-
te de UCRLU, dijo que “no ha sido una
zafra para nada facil” y agregd que “en
los afnos que llevo comercializando
lanas es de las mas dificiles de poder
leer y lograr descifrar hacia dénde va el
mercado, porque esta todo muy cam-
biante”.

Se refirié a la situacion de los precios
a nivel local, indicando que “en estos
Ultimos tiempos los valores que pasa
la industria y las posiciones de los pro-
ductores estan distanciados”. Aclard
que “no es facil dar numeros, pero la
diferencia entre lo que quieren los pro-
ductores y 1o que puede pagar la in-
dustria esta entre 40 y 50 centavos de
dolar”.

De todas maneras, precisd que “esto
es el dia a dia. Hay veces que en la se-
mana esta entonado el tema comercial
y algo mas de demanda, y de repente
cuando le queremos llegar al produc-
tor, le erraste el dia y llegaste tarde”.

Sobre los productores dijo que “algu-
nos no se han dado cuenta que no
son tiempos féciles, por temas como
la guerra entre Ucrania y Rusia, la pan-



demia; afnos atras la guerra comercial
entre China y Estados Unidos, hechos
que han complicado vy llevaron a que
las zafras sean mas lentas y mas tra-
bajosas”.

A eso se suma que se deba ser mas
preciso con los datos. “Cada vez piden
mas datos de coreos, certificaciones,

“En estos ultimos tiempos los
valores que pasa la industria
y las posiciones de los
productores estan
distanciados”, dijo Iramendi

romaneos, en definitiva mas calidad, y
son los lotes que acceden a los mejo-
res precios”, indicé Iramendi.

Sostuvo que hoy mas que un tema de
finura, “hay un tema de preparacion del
lote, de las certificaciones que tenga,
también el tema bienestar animal, y
el que no quiera leer o entender esas
senales va por un rumbo equivocado.
Posiblemente manana sigamos con el
carbono neutro y nos exijan mas certi-
ficaciones, por lo que hay que ir acom-
pasando y acompanando”.NR

Dia del Merino

La actividad de la Sociedad de Criadores de Merino Australiano del Uru-
guay contd con una muy buena presencia de cabafas participantes, con
materiales genéticos que por reglamento deben estar en el 5% superior
de los tres indices de evaluacion de la raza.

El Mejor Lote de la muestra fue de “Los Arrayanes”. El segundo mejor lote
fue de cabana “Petra” del Ing. Agr. Fernando Dutra Da Silveira. El tercer
lugar fue para “La Magdalena” de Los Tordos.

En la calificacion individual, el mejor carnero fue el tatuaje 9957 de “La
Magdalena”. Un ejemplar con 158,60 de indice Afinador, 167,40 de indice
Lanero; y de 161,50 de indice Doble Propdsito. El segundo mejor carnero
de la muestra fue el tatuaje 32 del brete de “Petra”. El tercer mejor carne-
ro, el tatuaje 9402 de “La Magdalena”.

Finalizadas las calificaciones, se realizaron las ventas que este ano es-
tuvieron a cargo de las firmas Correa y San Roman y Zambrano y Cfa.
Algunos ejemplares destacados no pasaron por pista. Si lo hizo el mejor
reproductor de la muestra, propiedad de “La Magdalena” de Los Tordos,
que se comercializé a US$ 5.000 por el 50%, valor final de US$ 10.000, y
fue adquirido por el productor salteno Nelson Esteba.

De las cabafas participantes en el Dia del Merino fueron comercializa-
dos 20 carneros y borregos, entre US$ 10.000 y US$ 450, promedio U$S
1.750. Las 26 hembras se pagaron entre US$ 1.000 y US$ 200, promedio
U$S 361.
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AGRICULTURA

Por Andrés Oyhenard
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El arroz se salva

El inicio de la cosecha arrocera muestra buenos niimeros en

Aunque el avance de cosecha de la
zafra arrocera 2022/23 todavia es re-
ducido, los rendimientos de las cha-
cras del norte del pais son alentadores
a nivel productivo. El presidente de la
Asociacion de Cultivadores de Arroz
(ACA), Alfredo Lago, dijo a NR que los
primeros datos estdn mostrando “bue-
nos niveles de rendimiento”, mientras
que en otras charcas estan entre 200-
300 kg/ha por debajo del ano pasado.

“‘Este ano hay factores positivos por
el lado del clima por la temperatura
y la radiacion, aunque los riegos fue-

Segun el titular de la ACA,
2023 pinta como un “buen
aio” porque en 2022 se dio

una menor produccién a nivel
mundial de arroz

ron mas exigidos y hubo que tener
cuidado con el consumo de agua”,
resumid. Otro de los episodios que se
han reportado en algunas chacras de

un contexto de firmeza del mercado internacional

febrero fue granizo con una frecuencia
“superior” al ano pasado.

De todas formas, a juicio de Lago, “va-
mos camino a una zafra por arriba de
los kg/ha 9.000” de cosecha de arroz.
En la campana 2021/22, el rendimien-
to promedio fue de kg/ha 9.153.

En el marco de la inauguracion de la
zafra arrocera en Rivera, el ministro de
Ganaderia, Fernando Mattos, aprecié
que los productores arroceros hayan
realizado importantes esfuerzos para
producir en las 159.700 hectareas
plantadas, distribuidas en los depar-
tamentos de Artigas, Salto, Tacuarem-
bo, Rivera, Cerro Largo, Treinta y Tres,
Lavalleja y Rocha. Asimismo, advirtid
que un 2% del area se perdié por falta
de agua.

Los primeros rendimientos superan
los 9.000 kilos por hectérea por terce-
ra zafra consecutiva, y la produccion
de la de 2022/23 superaré los 1,4 mi-
llones toneladas, similar a la anterior,
estimé el jerarca.



Comercio fluido

A nivel comercial, Lago comenté que
el panorama “esta siendo bastante flui-
do”. El pasado 28 de febrero se cerrd
la campana anterior y ya hay varios ne-
gocios para la presente con contratos
“interesantes” en cuanto a volumen y
precio con Europa, por ejemplo.

Los fardos del norte entre US$ 30 y US$ 45

Con las cosechas de arroz en el norte del pais, comenzaron los trabajos de
los contratistas para realizar el enfardado de esa materia organica, que se
transforma en un alimento de baja calidad para el ganado, pero también de
bajo costo y menores fletes para los productores de la zona.

Matias Carvalho, propietario de una empresa de servicios agricolas en Salto,
dijo que la mayoria de los productores arroceros "estan enfardando todo y
deciden vender una parte, algunos un 50% o a veces un poquito mas, de-
pende mucho de la parte ganadera que tengan". Agregd que "se van muy
rapido; se esta vendiendo con mucha fluidez".

En 2022 las exportaciones de arroz to-
talizaron US$ 501 millones y crecieron
31% en la comparacion interanual. En
tanto, en el bimestre enero-febrero las
ventas del cereal al exterior sumaron
US$ 74 millones (+21%) y Brasil fue el
principal destino comercial con 33% de
participacion.

Sobre los valores en los que se comercializan estos fardos, dijo que "hay far-
dos a levantar de US$ 30 hasta US$ 45, dependiendo mucho de los lugares
y del volumen que tenga el productor, porque el que tiene un poco mas de
area y va a sacar un poco mas de fardos, los puede vender un poco mas
barato y el que tiene menos aprovecha, porque es una oportunidad". Expli-
c6 que "ese fardo es materia organica que le sacamos al suelo y después
hay que reponer, con algun fertilizante, o sea, cuanta mas plata se le puede
hacer, se puede agregar algo mejor después también".

También como punto positivo se logré
retomar el comercio con Irak, que era
un destino importante, al tiempo que
Brasil est4 con un mercado interno to-
nificado. “Y Centroamérica esté consul-
tando para generar nuevos negocios”,
destacé el productor arrocero.

Segun el titular de la ACA, 2023 pinta
como un “buen ano” porque en 2022

la expectativa de que se pueda llegar
a un acuerdo con la industria —como
ha ocurrido en general— para evitar un
arbitraje. El precio provisorio de la zafra
2022/23 recién se fijara el proximo 30

se dio una menor produccion a nivel
mundial de arroz. En ese sentido, Lago
recordd que hoy los precios del arroz
estan entre US$/t 80-100 por encima
de igual mes del ano pasado.

Con ese escenario, en unos 10 dias
habra una instancia de negociacion
con los molinos para definir el precio
definitivo de la Ultima zafra, que tuvo un
precio provisorio de US$ 11,45 para la
bolsa de 50 kg. Lago admitié que para
la industria la baja del délar ha juga-
do en contra (70% de los costos son
en pesos), aunque también se dio una
mejora en la composicion de los ne-
gocios de exportacion. La ACA tiene

de junio, aunque ya se tiene un 40% de
la cosecha vendida, indicd Lago. “En
las préximas semanas comenzaran a
aparecer los primeros negocios spot
por arroz cascara. Todavia es un poco
prematuro para tener una referencia
clara”, indicé.

Para finalizar, Lago comentd que hay
una “expectativa positiva” para el sec-
tor. Ahora se aguarda por las tan es-
peradas lluvias para recomponer unas
reservas de agua que “‘quedaron mo-
lidas”. “Esperemos tener un invierno
normal para poder tener como piso esa
area de siembra de 160 mil hectareas”,
indicd. NR

PRODUCCION DE
ARROZ EN URUGUAY

volumen de cosecha y
rendimiento
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Canola: “El desafio es que la
novia no se vaya corriendo”

Hoffman mostré niimeros de la canola, el cultivo estrella del

En el marco de la Expoactiva Na-
cional 2023, la firma IPB organizé una
charla titulada Canola, analisis de los
resultados productivos de la zafra 2022
y perspectivas para 2023, a cargo del
Ing. Agr. Esteban Hoffran, de Unicam-
po Uruguay.

En la dltima campafa de siembra, el
area de colza orill las 350 mil ha, unas
123 mil ha mas de lo que habia mos-
trado la Encuesta de DIEA. “El desafio
que tenemos ahora es que la novia no
se vaya corriendo”, lanzé Hoffman.

El experto recordd que la canola esta
creciendo al ritmo que lo hizo la soja
entre 2005-2010. Afadid que se esta
mejorando ano tras ano con los pro-
ductores pioneros que comenzaron a
implantar el cultivo en 2015 y “gente
nueva que se estad sumando. La curva
de aprendizaje sigue su curso”, indico.

La maquinaria disponible en las Ultimas
campanas permitié levantar “algunas
restricciones”. Ademas, segun el direc-
tor de Unicampo, el cultivo lentamente
esta accediendo a mejores ambientes,
al igual que el trigo, cebada y maiz.
“Hay productores de punta que siguen
mejorando. Empezamos a ver canolas
con sistemas de riego”, destaco.

“La sébana de la canola se va exten-
diendo hacia el centro-este, como pasé

ultimo invierno, y dio consejos para la zafra de siembra

con la soja”, acoté. De todas formas,
el corazdn agricola concentra méas del
50% del aérea. Soriano pegd un salto
de 45 mil ha durante la anterior campa-
Aay llegd a las 80 mil ha en 2022.

Restricciones

A juicio de Hoffman, en Uruguay toda-
via persisten areas donde se esta im-
plantando este cultivo que tiene “seve-
ras restricciones productivas”.

Si bien el rendimiento promedio de la
Ultima zafra fue de unos kg/ha 1.700 y
estuvo alineado a la campana anterior,
el Ing. Agr. consideré que se “deberfa
haber estado algo por encima” de ese
umbral.

“Lo que no puede pasar es que se nos
desplome el &rea”, considerd. Hoffman
record6 que 2022 fue un afio raro por-
que con una “seca terrible todo el mun-
do esperaba niveles de productividad
mucho més bajos en trigo, cebada y
canola, algo que no terminé ocurrien-
do”. De hecho, en trigo fue la mejor
campana y el segundo mejor registro
en cebada.

La clave para esa productividad fue
una radiacion elevada con bajas tem-
peraturas, que contrarresto el déficit de
lluvias que se dio en la primavera.



El area de siembra y la “no revancha”

Hoffman considerd que hoy “nadie tiene la certeza” de cuanta sera efectivamente
el area de siembra de canola y pasé un mensaje para los productores que “se
dieron un palazo” con la Ultima campana de verano con la soja y el maiz. “En la
agricultura nunca hay que ir por la revancha. Ademas, siempre tenemos que pen-
sar con cabeza de doble cultivo”, recordd.

Dijo que “nadie tiene la certeza de como se comportara el clima”, aunque los pro-
nosticos ya hablan de lluvias por encima de lo normal para el invierno-primavera.

“No precisamos una revancha, venimos de un invierno espectacular. Si viene el
segundo golpe, estamos en un problema. &Y si nos pegamos un segundo pala-
707, se pregunto.

Los resultados que procesd Unicampo con sus chacras determinaron que la fe-
cha ideal de siembra para llegar a las 3 toneladas de colza por ha se dieron a
mitad de mayo.

“Ojo con la manija de que sembrar temprano es lo mejor. El problema son las
heladas”, advirtio.

Ademas, consider6 que el area del cultivo se va a sostener en la medida que sea
un “buen negocio para los productores”. Ademas, dijo que se deberia tener cuida-
do en relacion con la rotacion (cultivo sobre cultivo no se debe tilizar), al tiempo
que hay que descartar las chacras que son “altamente susceptibles” a Phoma
(hongo). En 2020, esta enfermedad llevo a pérdidas de kg/ha 500. “Cuidado con
este tema; hoy el rendimiento de equilibro esta en unos kg/ha 1.500”, indicé.

“No estamos esperando un invierno seco como el pasado”, remarcé.

Otro de los temas que Hoffman llegé a tener cuidado es con la presencia de her-
bicidas como Diclosulam en chacras antes de implantar colza. “Cuidado con este
tema, porque también hay otros herbicidas peligrosos que no solo le pegan a la
canola”, advirtié. También consider6 que se debia prestar atencion a los niveles de
azufre y no solo al potasio y fésforo. NR
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MIEM subsidiara instalacion
de bombas solares

La cartera otorgara un reembolso de hasta $ 45 mil para tambos y

En el marco de la Expoactiva Nacional
2023, el Ministerio de Industria, Energia
y Mineria (MIEM) lanz6 dos herramien-
tas: el Apoyo a tambos y hortifruticolas
eficientes y el Programa de incorpora-
cion de bombas solares en el sector
agropecuario. La actividad conté con la
participacion del ministro de Industria,
Energia y Minerfa, Omar Paganini, y el
director Nacional de Energia, Fitzgerald
Cantero.

El director de Energia dijo en rueda de
prensa que el MIEM habia realizado
previamente un relevamiento en 100
tambos y 100 granjas para identificar
las potenciales medidas de eficiencia
energética que podian tomarse.

El primer instrumento otorgara un re-
embolso econémico a los productores
agropecuarios que implementen me-
didas de eficiencia energética en sus
tambos o establecimientos hortifrutico-
las, de entre las sugeridas en los ma-
nuales de buenas préacticas de eficien-
cia energética que impulsa el MIEM.

El reembolso seré de hasta $ 45 mil por
postulante, con un maximo
del 90% de la inversién. La convocato-
ria se encuentra abierta hasta el 15 de
diciembre de 2023 o hasta que se ago-
ten los cupos disponibles.

El segundo programa es un beneficio
para todos aquellos productores agro-
pecuarios que hayan adquirido e insta-
lado bombas de agua solares desde la

de $ 25 mil para un cupo de 150 productores agropecuarios

declaracién de emergencia agropecua-
ria, dispuesta por resolucion del Minis-
terio de Ganaderia Agricultura y Pesca
N° 958/022, de fecha 24 de octubre de
2022, hasta el 28 de diciembre 2023 o
hasta que se agoten los cupos disponi-
bles para el programa.

El reembolso es de $ 25 mil por postu-
lante, con un cupo maximo disponible
de 150 productores agropecuarios.

Asimismo, las autoridades del MIEM
presentaron los manuales Este Ma-
nual de Buenas Préacticas (MBP) y de
Eficiencia Energética (EE), dirigidos al
sector lechero y al hortifruticola, con
el fin de que los productores puedan

La convocatoria se encuentra
abierta hasta el 15 de
diciembre de 2023 o hasta
que se agoten los cupos
disponibles

identificar los principales usos y consu-
mos de energia, asi como detectar las
alternativas tecnoldgicas o de optimiza-
cién operativa para realizar mejoras de
EE en su establecimiento, logrando una
reduccion de los costos operativos.

El segundo programa es un beneficio
para hasta 150 productores agrope-
cuarios que hayan adquirido e instala-
do bombas de agua solares NR



PARTE DE FAENAS FEBRERO 2023

BOVINOS

ESTABLEC. Novill. Vacas VELE Tern. Toros TOTAL Cord. Borre. Capon Owejas Carn. TOTAL

1 LAS PIEDRAS S A 17.422 1462 2731 4 16 21.635 16.792 501 3703 8.207 88 27.291
2 TACUAREMBO S A 10437 7.368 1.128 2 350 19.285 0
3 FRIG. PUL (PULSA) 8558 5006 2974 9 170 16.717 0
4 ONTILCOR S.A 11.068 1.171 2.963 4 49 15.255 0
5 BREEDERS P.U. 8529 3.089 2805 4 68 14.495 0
6 CARRASCO 6.696 4984 1612 64 232 13.588 0
7 CLEDINOR S.A 6.675 4468 1.190 27 191 12551 0
8 ESTAB.COLONIA 6.978 2377 1.157 18 91 10.621 0
9 SAN JACINTO 5375 2627 1.783 2 486 9.833 13464 1.457 908  5.306 95 21.230
10 CANELONES 5260 3.401 851 1 233 9.746 0
11 INALER S A 5429 2543 1.249 5 152 9.378 0
12 BILACOR S A 4599 2589 754 2 131 8.075 0
13 COPAYAN S A 3.192 1.823 584 4 45 5.648 0
14 SIRSIL SA 2358 2402 333 63 5.156 0
15 LAS MORAS 3.180  1.047 347 39 4613 0
16 CASABLANCA 1.583 2.183 721 10 17 4514 1762 434 1105 8497 76 11.874
17 SOLIS 1425 1412  1.246 22 257  4.362 0
18 SOMICAR S.A 1.246  2.023 103 17 72 3.461 5.817 1120 2365 10.017 132 19.451
19 ROSARIO 571 1.641 295 1 68 2576 0
20 ARROYAL SA 277 202 1.551 203 24 2.257 217 107 324
21 SCHNECK 118 1.447 118 3 140 1.826 0
22 OFERAN S.A 368 588 419 21 17 1413 3513 1.828 491 2217 22 8.071
23 FRIGOCERRO S.A 101 707 9 55 872  3.067 665 692  5.629 152  10.205
24 SIMPLIFY S.A 26 686 68 780 0
25 MERCEDES 64 15 577 10 666 0
26 CABRERA GERARDO 101 39 279 31 1 451 0
27 CUAREIM 85 200 111 32 428 2206 920 2.296
28 MIRIAM CRAVEA 30 50 247 327 0
29 TRIBICAR S A 6 34 174 1 215 95 95
30 LOS OLIVOS 84 1 92 177 0
31 LUCHASOL 6 32 86 30 154 188 188
33 MUN. ARTIGAS 52 71 18 3 10 154 30 170 90 290
34 LORSINAL S.A 0 0
35 LINERIMS.A 0 0
36 SIDERCOL 0 2331 2922 523 5.059 117  10.952
37 CLADEMAR S.A 0 0
38 LATABLADA 0 0
39 FRIG.MARTINEZ 0 0
40 BORDENAVE A 0 0
41 MUN.LAVALLEJA 0 0
42 MARTINEZ, ADAN 0 0
43 BAMIDAL S.A 0 7489 510 917  4.669 307 13.892
44 MUN SALTO 0 0
45 CALTESSA 0 0
TOTAL GENERAL 111.899 56.952 28.996 812 2570 201.229 56.971 9607 10.794 47.798 989 126.159

FUENTE: Datos proporcionados por INAC



Contado Plazo Contado Plazo

MERCADO DE HACIENDAS - AL PIE A LA CARNE
Liviano Especial 1,76 1,78 3,59 3,63
Novillos Gordos Raza Liviano Bgeno de P.radera 1,72 1,74 3,53 3,57
CARNE Exportacion Especial 1,94 1,96 3,65 3,69
Exportacion Bueno de Pradera 1,82 1,84 3,58 3,62
Exportacion General 3,49 3,53
OTRAS RAZAS Generales 3,34 3,38

Especiales 1,58 1,60 3,35 3,39
Buenas 1,46 1,48 3,27 3,31
Generales 1,40 1,42 3,19 3,23

Vacas Gordas OTRAS Especiales 1,44 1,46 3,11 3,15
RAZAS Generales 1,35 1,37 3,02 3,06
Vaquillonas GORDAS Buenas 1,70 1,72 3,39 3,43

Vacas Gordas RAZAS
CARNE

Toros gordos 1,61 1,63 3,04 3,08

Toros y Novillos generales 1,52 1,54 2,90 2,94

Industria Vacas Manufactura Alta 1,19 1,21 2,79 2,83

Vacas Manufactura Baja 1,10 1,12 2,69 2,73

Conserva 0,74 0,76 2,53 2,57

Cordero mamon 3,10 3,14

Corderos 3,16 3,20

Ovinos GORDOS Cordero pesado 3,22 3,26

Borregos 3,13 3,17

Capones 2,90 2,94

Owejas 2,74 2,78

INDICE FLACO/ GORDO A.C.G
2016 2017 2018 2019 2020 2021

ENERO 1,1661 1,2943 1,3450 1,2873 1,1512 1,2127 1,1839 1,0298 1,2472

FEBRERO 1,191 1,3756 1,3136 1,2612 1,1826 1,2429 1,2250 1,0476 1,2476
MARZO 1,2247 1,4182 1,3424 1,2872 1,2267 1,3279 1,2363 1,0573
ABRIL 1,2123 1,4087 1,3789 1,2416 1,2163 1,3018 1,2366 1,0778
MAYO 1,1685 1,3524 1,3185 1,1756 1,1921 1,2563 1,1210 1,0586
JUNIO 1,1337 1,2953 1,2839 1,1651 1,1589 1,2391 1,0514 1,0380
JULIO 1,0741 1,2327 1,2168 1,1506 1,1100 1,1889 1,0361 1,0365
AGOSTO 1,0838 1,2276 1,2502 1,155 1,1441 1,1857 1,0036 1,1193
SETIEMBRE 1,1883 1,3096 1,2901 1,1205 1,1620 1,1742 1,0074 1,2338
OCTUBRE 1,1634 1,3354 1,2571 1,1215 1,1467 1,1886 0,9874 1,2015
NOVIEMBRE 1,2103 1,3438 1,2931 1,1691 1,1436 1,1757 1,0218 1,2468
DICIEMBRE 1,2551 1,3605 1,3291 1,209 1,1663 1,1758 1,0101 1,2452

PROMEDIOS PESADOS PARA FAENA

- Promedios mensuales en dolares, kilo en pie a levantar del establecimiento, flete a cargo del comprador, negocio al contado. - Los precios en pie a plazo son U$S 0.02 més que a contado

VACA GORDA ESPECIAL NOVILLO GORDO BUENO
2019 2021 2z EEE 2 EETEE o 20 [IESTEE
1,38 1.55 1,76 145 1,96 15 ENERD 173 2.2 167 1,99 175 161
146 18 1,65 154 223 158 FEBRERO 1,82 248 1,76 1,87 1,76 1,64
143 1,65 152 16 242 MARZO 268 184 175 18 164
149 1,65 1,46 164 254 ABRL 279 187 167 179 1,68
1,59 1,72 147 1,81 255 MAYO 2,83 202 1,68 184 18
162 1,84 1,49 1,89 252 JUNIO 282 21 1,68 195 183
165 191 157 1.88 244 JULID 273 218 178 204 1.85
1,64 19 1,59 211 233 AGOSTO 265 229 1,81 2,05 1,84
1,58 195 16 2,14 2,06 SETEMBRE 226 23 179 2,09 1,74
1,61 2,06 1,51 217 1,64 OCTUBRE 183 24 173 222 174
153 2,15 1,36 194 158 NOVEMBRE 18 2,15 1,61 225 1.68

1,48 1,83 143 1.85 1,54 DICIEMBRE 1.8 218 1,65 211 167

UsD 1,564 USD 1,83 USD 1,63 USD 1,84 USD 216 PROM. ANUAL 2, £ : 1,97  USD 1,73



MERCADO DE REPOSICION
- PRECIOS PROMEDIO PARA RAZAS CARNICERAS Y SUS CRUZAS

A levantar del estabelciemientocon pagos hasta 30 dias destare promedio del 5% al 7% segun condiciones de carga estipuladas

CATEGORIA 12a 18 19 a 25 26 a 28
TERNEROS hasta 140 k. U$S/kilo 2.22-2.50 2.03-2.50 2.30-2.85 2.40-2.60 2.35-2.60
TERNEROS 141a180k U$Sikilo 2.00-2.40 2.10-2.40 2.15-2.55 2.15-2.55 2.10-2.45
TERNEROS Mas 180 k. U$Sikilo 2.00-2.25 2.10-2.25 2.20-2.40 2.05-210 2.10-2.10
TERNEROS ENTEROS Mas 160 k. U$Sikilo 2.30-2.40 2.10-2.45 2.30-2.40 2.10-2.45 2.35-2.40
NOVILLITOS 2012240 k. U$S/kilo 2.00-2.10 2.00-2.25 2.10-2.15 1.90-2.20 1.97-2.20
NOVILLOS 241a300k U$Skilo 1.85-2.00 1.90-2.00 1.90-2.00 1.70-1.85 1.80-1.92
NOVILLOS 3012360 k. U$Stkilo 1.85-1.85 1.80-1.95 1.90-1.95 1.70-1.85 1.80-1.88
NOVILLOS Mas 360 K. U$Skilo 1.75-1.90 1.80-2.00 1.70-1.90 1.80-1.95 1.85-1.98
NOVILLOS HQB 481 K U$Skilo 1.85-1.97 1.90-2.05 1.90-2.05 1.85-2.05 1.93-2.00
TERNERAS hasta 140 k. UgS/kilo 2.00-2.20 1.95-2.10 2.10-2.55 2.00-2.07 1.90-2.25
TERNERAS 1412200 k. U$S/kilo 1.80-2.10 1.85-1.92 2.00-2.20 1.95-2.00 1.80-1.90
VAQUILLONAS 201a240k. U$S/kilo 1.70-1.85 1.80-1.90 1.85-1.95 1.85-2.00 1.78-1.90
VAQUILLONAS Mas 240 K. U§S/pieza  1.70-1.75 1.70-1.88 1.75-1.80 1.60-2.00 1.70-1.90
VAQUILLONAS HQB 481 K UsS/kilo 1.70-1.75 1.75-1.87 1.75-1.85 1.75-1.85 1.85-1.85
VAQUILLONAS Y VACAS PRENADAS U$S/pieza 620-650 630-720 700-770 620-770 650-700
VACAS DE INVERNADA U$S/kilo 1.40-1.60 1.40-1.60 1.40-1.55 1.35-1.60 1.32-1.55
PIEZAS DE CRIA U$S/pieza 350-420 310-420 350-420 280-410 285-380

DOLAR interbancario  ARANCELES : Resolucion de Asamblea General Extraordinaria del 6 de Febrero 1991

HACIENDAS CON DESTINO A FAENA COMPRADOR VENDEDOR

38,696

1 A

2 38,572 Bovinos gordos 1% 2.50%
3 39'1 19 Bovinos de manufactura y conserva 1% 2.50%
6 39,258 Ovinos 1% 2.50%
7 39,076 Suinos 1% 3.50%
8 39,092 Yeguarizos 5% 5.50%
9 39,105 :

10 39 144 VENTAS PARTICULARES Y/O EXPORTACION COMPRADOR VENDEDOR
13 39,020 Bovinos y ovinos generales 3% 3%
14 39,084 Ganado lechero, yeguarizos y reproductores en general 5% 5%
15 39,344

16 39,570 OTRAS COMISIONES HABITUALMENTE EN ESCRITORIOS RURALES

17 39,302 . ;
2 38.866 Tasaciones de campos 1%
23 38.553 Tasaciones de ganados en el campo 1%
24 38,764 Contratos de arrendamientos (*) 3%
27 39,037 Contratos de pastoreo o capitalizacion 2%
28 38,893 Compra venta de campos 3%
TP 39,028 .

Por mas informacion
acg.com.uy



SOCIOS

socio

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H.

AGROENLACE TRADE S.R.L.
AGROINTERMEDIO S.R.L.
AGROORIENTAL

AGROSOCIO

ALFARO Y CIA

ALORI &Cia.SRL

ALVAREZ AGUSTIN Negocios Rurales

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda.

ARAMBURU S.R.L.

ARAUJO, Gastén

ARRALDE ALEJANDRO Y Cia.. Ltda.
ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO

ARROSPIDE, Antonio

BACHINO CARLOS, Ltda.

BACHINO, Enrique y Asociados

BACHINO, Ricardo

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L.

BASSO Neg. Rurales, Gustavo

BELLO & ASOCIADOS SAS

BENGOCHEA S.R.L., Luis A.

BERGARA SEBASTIAN

BERRUTTI - UB&P

BERTSCH, Roberto

BIRRIEL HNOS & ASOC.

BOCKING S.R.L.

BOFILL, Armando

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban

BREA SARAVIA, Juan

BULANTI & Cia. Ltda.

(CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas
CAMPELIR S.A.

CAMPO ABIERTO URUGUAY S.A.S
CAMPO PLUS

CANEPA, Rubén F.

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES

CELEDON MEDIZA Emanuel
COITO CARBONE APARICIO
COPAGRAN

CORREA & SAN ROMAN

ECCION

A. M? Fernandez 628

Ruta 5 Km 182

Juan de Lavalleja 342

Rafael Barradas 1885

Dr. Alejandro Schroeder 6514

Manuel Lavalleja 1303

Wilson Ferreira 717

Ruta 11 km 137,500

19 de Abril 883

Dolores Vidal de Pereira 472

Andrés Cheveste 747

M. Cassinoni 1676 Of. 812

18 de Julio 331

Gallinal 443

Dr. Nicolés Corbo 1433

Ituzaingo 566

Avenida Herrera 539

Rivera 441 Local 1

Batlle y Ordonez 511

Luis A. de Herrera 597

Aparicio Saravia 524
Avda. Brasil 3105/701
Paysandu 941 Piso 4 Esc.9y 10

Mantua 7011

Lecueder 401

18 de Julio 2033

Nueva York 1249

Av. De las Americas 5029 Comoleio

Ricon del Lago - Parque Miramar

Progreso 307

25 de Agosto s/n

18 DE Julio 868

Artigas 1343

Treinta y Tres 2036

Boston 6275

Oslo esq. Roosevelt, Torre Yoo
Uruguay 1301

Rincon 252

Jose Pedro Varela 2170
Dario Castro 1571
Montevideo 3511

Avda Barbieri 318

c

Florida

Durazno
Treinta y Tres

Montevideo

Montevideo

Treinta y Tres

Melo

Canelones

Durazno

Sarandi del Yi

Artigas

Montevideo
Florida

Florida

Lascano

Minas

Minas

Durazno

Florida

Florida

Melo
Montevideo
Montevideo

Montevideo

Artigas

Rocha

Montevideo

Montevideo

Guichon

Santa Clara de Olimar
Paysandi

Cardona

Rocha

Montevideo

Punta del Este

Salto

Rosario

Tararias-Colonia
Florida
Young

Salto

USUA

Walter H. Abelenda
Joaquin Abelenda
Pablo Sanchez

Ing. Agr. Oscar Casco Estevez
Guillermo Bachino
Martin Slinger
Christopher Brown
Jaime Gomez

Juan Martin Scasso
Joaquin Berenbau
Felipe Alfaro

Julio Alori

Marcelo Alori

Agustin Alvarez

Luis A. Andrade
Martin Andrade

Jose Poncet

Ignacio Aramburu
Arturo Aramburu
José Ignacio Aramburu

Gaston Araujo

Alejandro Arralde
Guillermo Arrillaga
Juan Luis Arréspide
Diego Arréspide

Carlos Bachino

Ernesto Franco

José Enrique Bachino
Ricardo Bachino
Miguel Bardier

Ral Odriozola
Gustavo Basso
Gustavo Bello
Nicolas Guichén Diaz
Santiago Huelmos Gallotti
Miguel Bengochea
Gonzalo Bengochea
Sebastian Bergara
Ing. Alejandro Berrutti
Pablo Argenti
Roberto Bertsch
Juan Martin Birriel
Valentina Birriel
Carlos Dianessi
Mariela Amaral

Juan Bocking

José Rado

Rodrigo Bocking

Armando Bofill

Ing. Agr. Marcelo Cravea
Mercedes Margalef
Carlos Gamarra

Juan Brea Saravia
Gaston Bulanti
Mauricio Cabrera
Ernesto J Birriel
Andrés Sciarra
Eduardo Bonilla
Francisco Canepa
Martin Carbajal
Mauricio Carbajal
Emanuel Celedon
Aparicio Coito Carbone
Federico Garcia Lagos
Carlos Martin Correa

Martin San Roman

MAIL

wharural@adinet.com.uy

haciendas@agroenlacetrade.uy
quillermo@agrointermedio.com.uy
mslinger@agrooriental.com.uy
cbrown@agrooriental.com.uy
jgomez@agrooriental.com.uy
mscasso@agrosocio.com
jberenbau@agrosocio.com
escritorio@alfaroycia.com.uy

info@aloriycia.com.uy

alvarezconsignatario@gmail.com

escritorioandrade883@gmail.com

ignacio@aramburu.com.uy
arturo@aramburu.com.uy
jose@aramburu.com.uy
gaston@araujo.com.uy
agronegocios@araujo.com.uy
info@arraldeycia.com.uy
negociosarrillaga@gmail.com

info@escritorioarrospide.com.uy

carloshachino@carlosbachino.com
administracion@carlosbachino.com

com.uy

rbachino@hotmail.com

bardieryodriozola@gmail.com

gbasso@adinet.com.uy

bell les@hotmail.com

info@bergara.com.uy
ubp@ubp.com.uy
pargenti@berrutti.com.uy
escritorio@robertobertsch.com

ganadosdelareservasrl@gmail.com

bockingnegociosrurales@gmail.com

abofill@adinet.com.uv

cravea@hotmail.com

breasaravia@hotmail.com
bulycia@adinet.com.uy
ecpeile@gmail.com
campelir@adinet.com.uy
asciarra@campoabierto.com.uy
info@campoplus.uy
rfcanepa@adinet.com.uy
martin@waldermarcarbajal.com.uy
mauricio@waldermarcarbajal.com.uy
eceledonmediza@gmail.com
apariciocc13@gmail.com
fgarcialagos@copagran.com.uy

info@correaysanroman.com.uy

CELULAR

099 660530
099 680661
099 350024
093 630389
095 685197
096 361269
099 647 561
092 987 987
099 284323
099 661501
099 857400
099 639977
099 800186
099 919 073
099 359078
099 362031
099 361003
099 367032
099 367787
099 367152
099 771295

099 123186
099 352 616
099 353324
099 126412

099 856005

099 639039
099 140028
095 631793
099 359190
099 360087
099 663310
099 620769
099 350360
099 318694
099 802075
099 146782
099 141 298
098 404575
098 423842
099 772526
099 223214
098 001369
099 872923
099 871820
099 664010
099 636134
099 649 343

099 681409

099 722448
098 389708
099 727789
099 693444
099 720212
099 536134
099 682472
099 782952
099 768309
099 731257
099 687441
099 684614
098 079 116
099 352247
099 686447
099 731587
099 633410

TEL.

43527297

4363 5153
4452 0437
2604 3036

2604 7050

4452 0017

4642 7557

4362 2469

4367 9052

47721414

2403 1353
43529092
4352 3130
4352 2007

4456 7865

4442 5789

4442 2173
4362 3856

4352 7303

4352 7242

4642 3143
2709 8084
2908 0838
2600 1159

4772 2215

4472 4300

2924 0594

2604 0612

4742 2112

4464 5244
4722 3991
4536 9080
4472 0200

2605 8830

4732 5401

4552 2580

2408 7887
4732 7900

FAX.

43527299

4452 7285

2604 7050

4643 1584

4362 3690

4367 9852

2403 1353

4352 9736

4352 5098

4456 7865

4442 5789

4442 2173
4362 3856

4352 7303

43522110

4642 5329
2709 8084

4772 3628

4473 6527

2924 0594

2604 8671

4742 3909

4464 5244

47227838

4536 9582
4472 0200

4732 5401

4552 2580

2408 7972



SOCIOS

CELULAR

CRADECO

CRUCCI, Elbio

CUNIETTIY CIA

DE FREITAS & CIA Carlos

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA

DE LA PENA VALDEZ S.A.

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L.

DELAGRO & Cia..

DIAZ RICARDO

DI SANTI LTDA.

DIU TABARE

DUTRA HNOS. S.R.L.

DUTRA Rafael

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA
ESC. ALVAREZ MARTENS

ESC. DUTRA LTDA.

ETCHEVARNE Y CIA S.A.S
FABIAN, Juan Manuel
FERNANDEZ BALESTENA Esteban
FERNANDEZ, Otto

FONSECA, Juan

FRANQUINI OSCAR
GALLINAL & BOIX S.R.L.

GAMBETTA, Alberto

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L.

GASTELU ALVARO Negocios Rurales.
GAUDIN Hnos.

GODINO RIVAS Felipe

GONZALEZ VINOLES JOAQUIN Neg. Rurales
GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL
GORLERO y Cia...

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L.

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L.

HERNANDEZ HEBER & Asociados

ILUNDAIN BARANANO, Alejandro

INDARTE & Cia.. Ltda. Neg. Rurales

INDARTE, Héctor

IRIGOYEN Negocios Ganaderos

ISASA & Cia.., Ricardo

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Angel

LA CONSIGNATARIA S.R.L.

LA TABLADA Ltda.

Florencio Sanchez 150

Sarandi 466

RUTA 86 KM 39

Jose Cuneo Perinetti 1376

Costa Rica 1634

Ruta 12 km 343 - Puente Otegui

Av. ltalia 2210

Rostand 1566

Francisco Fondar 533

Gallinal 752

Ruta 1 km 72- Rafael Peraza
F. Acuna de Figueroa 1815
Rondeau 1908 escritorio B
25 de agosto

Berna 1344

Jamaica 3132

Andrés Puyol 1668

Ruta 1 km 121 y medio - Valdense

Wilson Ferreira 942 bis

Herrera 346

Rondeau 2204

Rivera 3224

Paysandd 909
Rbla. Tomas Beretta 7939
Taruselli 1154

Gral. Eugenio Garzon 311

Ruta 14y Ruta 8

Artigas 1202

Joaquin Antonio Gundin 838

18 de Julio 700

Gral. Flores 352

Sarandi 693 piso 5

Ruta 3 Km 308

Montevideo 3471

Catalina 257

Santisima Trinidad 467

Montevideo 3394

Montevideo 3358

Ituzaingo 320

Florencio Séanchez 485

Manuel Meléndez 410

Galicia 1069

Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402

Colonia Valdense

Florida

Sauce-Canelones

Montevideo

Montevideo

Minas

Paysandu

Montevideo

Trinidad

Florida

San José

Montevideo
Montevideo
Tacuarembo

Nueva Helvecia

Montevideo

Montevideo

Colonia

Mercedes

Artigas

Montevideo

Florida

Montevideo
Montevideo
Mercedes

Artigas

Jose P. Varela

Salto

Rio Branco-Cerro Largo

Sarandi Grande- Florida

Tacuarembo

Montevideo

Young

Young

Tacuarembo

Trinidad

Young

‘Young

Vichadero-Rivera

Melo

Treinta y Tres

Montevideo

Montevideo

Eduardo Gago
Pedro Bertinat
Elbio Crucci

Jorge Cunietti

Carlos de Freitas

José de Freitas

Fernando de la Pena
Fernando J. de la Pefia
Diego de Maria
Eduardo Del Baglivi
Santiago Stefan
Ricardo Diaz
Federico Diaz

Diego Di Santi
Mauricio Lanza
Mauro Olivera
Ramiro Rodriguez
Tabare Diu

Juan Andrés Dutra
Rafael Dutra

Ernesto Esteves
Alfredo Alvarez
Stefano Fratelli
Marcos Armandugon
Alejandro Dutra
Rodrigo Abasolo
Nahuel Etchevarne
Juan Manuel Fabian
Esteban Fernandez
Otto Ferndndez

Otto Fernandez Nystrom
Gerardo Xavier de Melo
Juan Fonseca

Jorge Mufioz

Oscar Franquini
Alberto Gallinal
Alvaro Boix

Alberto Gambetta

Manuel Acevedo

Juan Pablo Acevedo

Aivar Gaste Negcios urales
Julio Gaudin
German Gaudin
Felipe Godifio
Joaquin Gonzalez
Oscar Gonzalez
Felipe Hareau
Fernando Hareau
Martin Grondona
Fernando Lusiardo
Jorge Garcia
Gabriel Garcia
Heber Hernandez
Alejandro llundain
Federico Constantin
Gonzalo Indarte
Fernando Indarte
Héctor Indarte

Juan P. Irigoyen
Ricardo Isasa
Ricardo Isasa (h)
Andres Isasa
Alejandro M. Silveira
Juan Martin Silveira
Juan Francisco Belloso
Santiago Cortina
Enrique Bonner

Juan Irigoyen

cradeco@adinet.com.uy

elbiocrucci@adinet.com.uy
cuniettiycia@vera.com.uy
carlos@carlosdefreitas.com.uy
info@carlosdefreitas.com.uy

jose@jdf.com.uy

fpnegociosrurales@gmail.com

diego@agrodemaria.com.uy

info@delagro.com.uy

escrdiaz@adinet.com.uy
federdiaz@adinet.com.uy
razaslecheras@dsr.uy

comunicaciones@drs.uy

tabarediu@gmail.com
dutra@dutrahermanos.com
rafaeldutra@vera.com.uy
eeycia@gmail.com

alvarezmartens@hotmail.com

adutra@escritoriodutra.com

etchevarneycia@gmail.com
manolofabian1993@gmail.com
esteban@fernandezbalestena.com
otto@ottofernandez.com.uy
ottohijo@ottofernandez.com.uy

ottofer com.uy

juanfonseca@netgate.com.uy

oscarfranquini@adinet.com.uy

negociosrurales@gallinalyboix.com

ag@albertogambetta.com

ganadelnorte@gmail.com

alvarogastelul@gmail.com

julio@gaudihnos.com.uy
escritoriogodino@hotmail.com
joaquingve@hotmail.com
walterogonzalez@adinet.com.uy
gorlero@gorlero.com.uy
gronlus@adinet.com.uy
haciendasdellitoral@adinet.com.uy
info@hhnegocios.com

escritorio@alejandroilundain.com

fernando@indarte.com
hindarte@adinet.com.uy
jpirigoyenng@gmail.com

risasa@adinet.com.uy

miguelaizmendi@adinet.com.uy

jfbelloso@laconsignataria.com

scortina@laconsignataria.com

juanalcides@adinet.com.uy

099 686673
099 174154
099 664537

099 681 540

095028572

099 724117
099 187273
099 542 826
099 680510
099 364 509
099 353400
091 294601

099 351289
091 294602
099 341 157
099 129177
099 607160
099 830 849
099 666291

099 338092
099 486259
099 611200
099 245222
099 654838
099 126 921
097 290823

099 773057
099 941114
099 682990
099 680353
099 350668
099 660802
094 429970

099 656486

099 771389
099 423 504
099 922224
099 730302

099 805898
099 664512
099 832586
099 667894
099 102272
099 567038
099 567868
099 567131
099 728080
094 876543
099 683529
099 397648
099 682585
099 567267
099 693313
092 060060
099 638320
099 802207
099 801856
095 308281
095 308282
099 414006
099 118203
099 534619
099 668051

4558 8303

4352 4833

2600 4875

2603 8203

4442 4343

4442 2550

4723 3970

2601 0338

4364 2703

4353 1618

4346 2662
2924 8578

4632 2454

4554 5183

2604 7041-3

4552 4117

4538 2303

47722818

4622 3288

29240166

4352 4435
2901 2120

26007346

45327952

4772 3624

4455 8098
47330918

4675 6653

4354 7343

4633 0244

29151604

4567 2971

4567 6400

4632 0632
4364 2559

4567 2546

4567 2001

4654 3144

4642 2085

4452 2706

2900 2733

2709 6486

4558 8769

4352 4833

2600 4875

4442 2947

4722 0039

4364 3350

4352 1570

29240164

4632 2834

47722818

29240173

2901 2120

4733 4086

4354 7343

4567 2971

4567 3989

4632 1346
4364 2559

4567 2276

4567 2172

4642 5589

4452 8090

2709 6486



SOCIOS

socio

MARTINEZ S.A. Juan Carlos
MARTINEZ ELORGA, Federico
MARTORANO, Mario
MEGAAGRO HACIENDAS S.A.

MERCO HACIENDAS S.R.L.

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES
MORALES COLOMBO S.R.L.
MURACCIOLE JORGE

NEDAFOX S.A.

NICOLICH, Alejandro

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO
PATINO S.R.L., Luis Alberto

PENA JUAN E.

PEREIRA & CIA NEG. RURALES
PREGO Diego Enlaces Ganaderos
RAMON José Manuel

RAMOS & GARCIA Agronegocios

REYES, Alvaro

RODEOS DEL URUGUAY S.R.L.

RODRIGUEZ, Esc. Federico

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L.

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C.

ROMANO, Carlos y Martin

ROMUALDO & CIA. Negocios Rurales

RUBAL S.R.L.

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES
SANNER JOSE ENRIQUE

SEBE CASAS, Gonzalo

SIERRA, Ramiro

SILVA GALLINO Joaquin

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR)
STRAUCH, Jorge y Cia.. Ltda.

THE LAND LORD COMPANY SAS

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L.

TRINDADE S.R.L. CARLOS

VALDEZ & Cia.. Ltda.

VERA SRLJUAN
VICTORICA & ASOCIADOS
VIERA Pablo

ZABALLA Negocios Rurales

ZAMBRANO & Cia.. S. A.

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda.

ECCION DAD
José Enrique Rod6 682 Minas
Dr. Gonzalez 605 Florida
Artigas 363 Mercedes
Gral. Narifio 1907 Montevideo
La Paz 2233 Montevideo

Wilson Ferreira Aldunate 1045 Minas-Lavalleja

Sarandi 407 Florida
RUTA 81 KM 8 Canelones
Av. J. M. Alvariza 882 bis San Carlos
Carlos Séez 6415 Montevideo
Batlle y Ordonez 540 Durazno

A. Fernandez 470 Florida

Sarandi 716 San José de Mayo

Séez 6418/101 Montevideo

Sosa Bernadet 668 Sarandi del Yi-Durazno

Rincon 665 San José

19 de Abril 1107 Durazno
Montevideo 1019 Paysandu
Artigas 1165 Montevideo
Rostand 1559 Dolores

La Rosa 767 Melo

Pocho Fernandez 3299 Florida
Ramirez 509 Trinidad
Bvar. Cardona y Mendiondo Cardona
Avda. ltalia 6919 Montevideo

Manuel Freire 454 Treinta y Tres

Antonio Ma. Fernandez 716 Florida
Colon 587 bis Melo

Juan Maria Perez 2996/702 Montevideo
Bvar. Cardona 1215 Cardona

Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004 P del Este - Maldonado

Herrera v 25 de Mavo San losé
Manuel Meléndez 1001 Treinta y Tres.

Dr. Valentin Cassio 1489 Treinta y Tres

Ituzaingo 419 Mercedes
19 de Abril 1379 Salto
Sarandi 236 Tacuarembd
Herrera 999 Durazno
Millington Drake 2085 Montevideo

Ruta 1 km 121.5 Est.Shell Colonia Valdense

Dr. Ivo Ferreira 308 Tacuaremb6

Gral Narifio 1690 Montevideo

Av. Garzon 355 esq. R. Branco Artigas
Flores

[o]

Juan Martinez

Federico Martinez Elorga
Mario Martorano

José P. Aicardi

Juan M. Otegui

Andres Lessa

Emilio Montero

Mateo Fernandez
Ignacio Morales Colombo
Jorge Muracciole

Jorge Umpierrez
Alejandro Nicolich
alnicoar@adinet.com.uy
Gerardo Ormazabal Fernandez
Enrique Patifio

Luis A. Patifio

Agustin Patifio

Juan E. Pena

Francisco Pereira
Francisco Reyes

Diego Prego

José Manuel Ramon
Ignacio Ramos

Alvaro Garcia

Alvaro Reyes

Manuel Taboada

Pablo Reyes

Gonzalo Bia

Ignacio Trigo

Rodrigo Paulo

Federico Rodriguez
Nelson Rodriguez
Gabriela

Rodrigo Rodriguez
Guzman Rodriguez
Rodrigo Garcia Tidemann
Martin Romano

Carlos Romano

Juan Carlos Romano
Juan José Rodriguez
Joaquin Falcon

Nelson Martinez

Martin Lorier

Jose Enrique Sanner
Gonzalo Sebé

Ramiro Sierra

Joaquin Silva Gallino
Javier Soria Pefia

Gaston Guelbenzu Ithurralde
Jorge Strauch

Santiago Zuluaga
Joaquin Touron

Rodrigo Sainz Rasines
Carlos Trindade
Sebastian G. da Trindade
José Valdez

Carlos Irazusta

Ricardo Pigurina

Pablo Camilo Valdez
Juan Vera

Gabriel Gelpi

Ignacio Victorica
Santiago Sanchez

Pablo Viera

Dardo Zaballa
Alejandro Zambrano
Nicolés Zambrano
Facundo Schauricht

Alejandro Zugarramurdi

MAIL

cuchillasdesilvera@hotmail.com
fmrurales@adinet.com.uy
mariomartorano@adinet.com.uy
jpaicardi@megaagro.com.uy
jmotegui@megaagro.com.uy
mercohaciendas@adinet.com.uy

monterofernandezsrl@gmail.com

moralescolombo@hotmail.com
jgmura@hotmail.com

nedafoxsan@gmail.com

gormazabal @adinet.com.uy

lapsrl@adinet.com.uy

juane_pe@hotmail.com
fpereira@pereiraycia.com.uy
freyes@pereiraycia.com.uy
diegopregobarreto@gmail.com
jcramon@adinet.com.uy
rodeos@ramosgarcia.com.uy
contacto@ramosgarcia.com.uy

reycib@gmail.com

rodeos@rodeos.com.uy

rpaulo@rodeos.com.uy
escritorio@federicorodriguez.com

nrh@camposyhaciendas.com.uy

tomiyo@adinet.com.uy

cym@cymromano.com

remates@romualdo.com.uy
embarques@romualdo.com.uy
nmartinezbenia@adinet.com.uy
escritorio@escritoriosangabriel.com.uy
jenriquesanner@gmail.com
gonzalosebe@hotmail.com
ramirosierra@gmail.com
josiga@adinet.com.uy

sorianegaciosrurales@vera.com.uv

contacto@jstrauch.com.uy

touronsainz@hotmail.com

administracion@carlostrindade.com.uy

jose@valdez.com.uy
cirazusta@valdez.com.uy
rpigurina@valdez.com.uy
pablo@valdez.com.uy

juanveratis@gmail.com

victorica@victorica.com.uy

haciendasdelplata@hotmail.com

zabalasrl@gmail.com

zambrano@zambrano.com.uy

az@az.uy

099 840 171
099 352626
099 663642
099 643219
099 630690
099 145423
099 843 651
098 253012
099 356110
099 326197
099 418104
099 660320

099 362076
099 352579
099 352058
099 352290
099 417703
099 611601
099 035284
099 986374
099 342175
099 970565
099 362775
099 722523
099 159559
099 630098
099 606772
099 928186
099 655 144
099 803286
099 351208
095 602857
099 366 212
099 366 099
099 784882
099 536196
099 536195
099 541017
099 623033
099 527040
099 852009
099 310 133
099 800 753
099 667276
099 536282
099 735945
099 847 235
099 872 541
099 605386
093 761854
099 513268
099 529266
099 732562
099 692993
099 834840
099 578855
099 822982
099 836050
099 362 262
099 359 090
099 682184
099 622087
094 417039
099 830658
099 683390
099 112422
099 561196
099 531469

TEL.

4442 2242
4352 2908
4532 2108
2600 1600

2409 8877
4443 5376

4352 6933

4266 8243
2600 0131

43623227

4352 4717

4342 6600

2605 7960

4367 9282

4342 6099

4362 6513

4722 3926

2601 7459

4534 2124

4642 2017

4353 0369

4364 3062

4536 9554

2605 2222

4452 3713

4353 0931

4642 7363

27104188

4536 7720

4342 3808

4452 4686

4452 7902

4533 0615

4733 5496

4632 2360

4362 3593

2602 0055

4558 9354

4632 8682

2600 6060

47731768

FAX.

4442 4655
4352 2908
4532 2108
2600 1600

2409 8877

4266 8243
26017212

43624155
4352 4717

43421334

4362 3917

4722 3926

2606 1051

4534 2831

4642 2017

4353 0369

4364 3062

4536 9554

4452 8827

4353 0931

4536 7720

4452 2415

4533 0615

4632 5555

099210055

4632 8682
2600 6060

47731768



AUXILIAR DE CONSIGNATARIO

INSCRIPCIONES
ABIERTAS

2 0/ de descuento
5 O para socios de ACG

CIAS AGRARIAS
E LA EMPRESA

FACULTAD DE CIEN
UNIVERSIDAD D



:TRABAJAR CON EL LIDER,
ES NEGOCIO! |

Con cuatro plantas frigorificas y el mayor feedlot del pais, somos el lider del
mercado cdrnico uruguayo. Nos mueve la innovacion, el crecimiento constante y
el desarrollo de herramientas y programas de alta calidad.

Contdctese con nosotros, descubra la mejor opcién para usted.
iSigamos creciendo juntos!

Unidad Colonia Unidad Feedlot Unidad San José Unidad Salto Unidad Tacuarembd
099 696 868 099 395 191 099 532 663 098 601 614 099 832 382

wena®  sifestar Q) Marfrig




