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TEMA DE TAPA

Por Andrés Oyhenard
andres@tardaguila.com.uy 

Con el stock de vacas de cría en su 
menor nivel desde el año 2015 (4,22 
millones) tras la caída de 2,3% (unos 
100 mil vientres menos) que registró el 
ejercicio 2021/22, sostener los niveles 
de preñez de los últimos años se vuelve 
clave para la disponibilidad de anima-
les para faena en el mediano plazo. 

A su vez, los datos de Dicose revela-
ron que el stock de vaquillonas de 1 a 
2 años se ubicó en 1,23 millones, unas 
64 mil cabezas menos (-4,9%) que las 
reportadas en el ejercicio anterior. Tam-
bién se dio una caída en la categoría de 
2 a 3 años (-3,6%), a 465 mil cabezas. 

Para tener un panorama de cómo vie-
ne el proceso de inseminación y entore 
del rodeo de cría, Negocios Rurales 
entrevistó a distintos profesionales que 
trabajan a diario con rodeos de cría en 
diferentes puntos del país. 

El veterinario Guillermo De Nava, espe-
cialista en reproducción bovina y ase-
sor de predios ganaderos, comentó a 
Negocios Rurales que el proceso de 
preñez se puede dividir en dos grandes 
categorías. Por un lado, existe un dato 
objetivo de inseminación de más de 14 
mil vaquillonas cicladas en 30 progra-
mas. “Lo que nosotros notamos es que 
la tasa de ciclicidad es bastante alta y 
superior al año pasado”, destacó. 

Preñez a paso firme 
Si el clima no juega una mala pasada en la recta final, hay indicios 
para una buena zafra reproductiva para el rodeo vacuno 

El especialista comentó que si se su-
man las vaquillonas con monta robada 
se supera el 80%. Eso quiere decir que 
hoy el porcentaje de vaquillonas anés-
tricas (que no están ovulando) es me-
nor al 20%. “Este es un dato objetivo. 
Hoy, en promedio, esa categoría está 
mejor que el año pasado”, destacó. 

En la misma línea, Alejo Menchaca, 
coordinador de la Plataforma de Salud 

Animal del INIA, consultor y especia-
lista en biotecnología y salud animal, 
acotó: “La zafra de entore, que arrancó 
con alguna particularidad vinculada al 
clima de seca incipiente, al final no fue 
tan grave como se preveía”.

Por su parte, en el caso de las vacas 
con cría —de los programas repro-
ductivos— se han evaluado más de 4 
mil vientres. En ese caso, surgió que 
el porcentaje de anestro profundo de 
esos animales “no es tan complicado” 
como podía esperarse en lo previo, 
informó De Nava. “Esto es bastante 

llamativo, porque hay zonas que es-
tán complicadas por los días de calor 
y viento que seca mucho. Además, la 
oferta forrajera se redujo y no es bue-
na”, indicó. 

Menchaca apuntó que la ciclicidad de 
los rodeos de cría ha sido similar a la 
de años anteriores, algo que responde 
al “estado corporal” de los animales, 
que no han sufrido grandes sobresal-
tos.

Por otro lado, De Nava consideró que 
los productores que están “especiali-
zados” en la cría siguen “comprome-

tidos” con el negocio. “Esto no quiere 
decir que no estén preocupados por 
los precios del ganado o el valor del 
tipo de cambio”, indicó. De Nava co-

De Nava consideró que los  
productores que están “ 
especializados” en la cría  

siguen “comprometidos” con  
el negocio.

Puede ser un año “engañoso”
El veterinario Guillermo De Nava advirtió que, pese a que los primeros da-
tos objetivos son alentadores, es bueno que “los productores no se con-
fíen”, porque puede ser un año “engañoso”. “Siempre conviene revisar las 
vacas paridas para conocer su estatus fisiológico para tomar decisiones”, 
aconsejó. 

El veterinario recordó que las “vacas problema” son aquellas que están en 
anestro, para las que se pueden tomar decisiones con “costos mínimos”, 
como aplicar destete precoz o temporal solo para los vientres que lo re-
quieren. 

De Nava indicó que, con lluvias muy escasas, predios que vienen con una 
carga elevada del invierno, y ya con tres o cuatro primaveras al hilo de 
arrastre de déficit hídrico, hay establecimientos donde la situación “comien-
za a complicarse”.

Menchaca apuntó que la 
ciclicidad de los rodeos de 
cría ha sido similar a la de 

años anteriores.

mentó que ese grupo de ganaderos 
está con el “pie en el acelerador” con 
la incorporación de tecnología para 
seguir siendo más eficiente. “Lo ve-
mos con la demanda de inseminación 
artificial, que cada vez es mayor. La 
gente está preocupada por generar 
pasto en terneros. Ese es el camino”,  
afirmó. /NR

Alejo Menchaca, consultor en 
salud animal

Veterinario Guillermo 
De Nava
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Dadas las altas temperaturas y olas 
de calor —que ya se han registrado en 
plena primavera—, uno de los conse-
jos generales de los expertos para el 
manejo de los rodeos de cría es tratar 
de exponer a los animales el menor 
tiempo posible a ese clima extremo. 

El veterinario Guillermo De Nava dijo 
que los días “más peligrosos” son 
aquellos en los que no refresca en la 
noche, porque en la siguiente jornada 
el arranque del día “es muy complica-
do”. “Si toca una situación de estrés 
calórico, son animales muy vulnera-
bles”, señaló. Por es conveniente pro-
curar que tengan sombras y evitar los 
movimientos. 

“El estrés térmico genera menos ac-
tividad física de los toros y las vacas. 
También genera muertes embrionarias 
o pérdida de gestación temprana”, 
añadió Alejo Menchaca, coordinador 
de la Plataforma de Salud Animal del 
INIA. 

Consejos para un  
entore eficiente
Minimizar el impacto del estrés calórico y lograr preñeces  
tempranas son algunas de las recomendaciones de los especialistas

Otras de las sugerencias para el mane-
jo del ganado y también del personal, 
es arrancar bien temprano en la maña-
na y terminar temprano para prevenir 
eventos de mayor estrés, y luego conti-
nuar con lo que quede pendiente sobre 
el final de la tarde. De Nava también 

alienta a los productores a que con-
sulten a profesionales para el uso de 
programas de Inseminación Artificial a 
Tiempo Fijo (IATF).

Menchaca, por su lado, considera que 
es clave “lograr preñeces tempranas” 
ya que muchos predios desde hace 15 
o más años han mostrado las ventajas 

que ofrece tener vientres con “cabeza 
de parición” 

“Aquellos predios donde las vacas pa-
ren temprano y se preñan temprano, 
cuando llegan los calores de verano, ya 
están preñadas”, resaltó. A su entender, 
es relevante preñar un buen porcenta-
je de vacas en noviembre y diciembre 
para llegar a enero con buena parte del 

partido ya jugado. Además, eso permi-
te un destete más temprano y que las 
vacas lleguen en una mejor condición 
corporal para el próximo entore. 

En ese sentido, el consultor indicó que 
utilizar herramientas como Diagnósti-
cos de Actividad Ovárica (DAO) al ini-
cio del servicio permite aplicar IATF en 
las vaquillonas y luego en las vacas en 
noviembre o diciembre. Menchaca indi-
có que esos ganaderos logran 90% de 
preñez aun con ternero al pie. /NR

La inseminación  
“ha crecido mucho en los últimos años”

Menchaca destacó que la Inseminación Artificial a Tiempo Fijo (IATF), “ha 
crecido mucho en los últimos años”. Dijo que esta tecnología “no se puede 
dejar de lado” porque tiene “un impacto muy portante en la vaca”, porque hay 
“chances de preñar” más vacas. 

El experto considera que desde hace un tiempo se ha generado un “cambio 
cultural” en quienes producen terneros de que hay que invertir en la cría para 
tratar de llegar al mejor estado corporal de las vacas al momento de la preñez. 

De hecho, a su juicio, eso es un poco lo que ha explicado que en el último 
tiempo las tasas de preñez no registren grandes fluctuaciones y se tenga un 
año bueno y otro malo, como ocurría en el pasado. 

“A los productores que aplican tecnología, no creo que les cambie significati-
vamente la tasa de preñez este año. Estamos logrando estabilizar los factores 
que inciden en la preñez y podemos superar años difíciles como pasó en 
2021”, valoró Menchaca. 

“Aquellos predios donde las 
vacas paren temprano y se  
preñan temprano, cuando  

llegan los calores de verano,  
ya están preñadas”

“El estrés térmico genera  
menos actividad física de los 

toros y las vacas. También  
genera muertes  
embrionarias”
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EJERCICIO 2021/22

Por Luis Silva
luis@tardaguila.com.uy 

Un segundo semestre mejor de lo 
esperado e inusual para años con un 
evento Niña, en materia de precios de 
las haciendas, ha sido la principal varia-
ble que determinó el comportamiento 
de las carpetas ganaderas. El Ing. Agr. 
Carlos Molina, gerente del Instituto Plan 
Agropecuario y encargado del proyecto 
denominado Carpetas Verdes, dijo que 
“los números terminan de confirmar lo 

que ya era una percepción, una expec-
tativa, de todos los que estamos vincu-
lados a la ganadería, de que el ejercicio 
2021/22 iba a ser realmente bueno, un 
ejercicio anormal, distinto”.

El ingreso promedio de capital para 
las 150 empresas que son monitorea-
das por la institución, al 30 de junio de 
2022, fue de US$ 129 por hectárea an-
tes de pagar la renta y los intereses, lo 
que configura un año récord de ingre-

Las Carpetas Verdes confirmaron 

un gran año ganadero
La mejora se dio fundamentalmente por el aumento de precios, 
pero también por un crecimiento de la producción

sos para estas carpetas. Molina explicó 
que este incremento está “básicamente 
apalancado por el comportamiento de 
los precios de las haciendas vacunas, 
también de los lanares, pero funda-
mentalmente el crecimiento sostenido 
que tuvo el precio de la hacienda gorda 
y de la reposición. La variable precios 
es la determinante de este resultado”.

Otro de los puntos relevantes de este 
ejercicio fue el crecimiento de un 3% al 
5% en los kilos producidos, según in-
dicó Molina, lo cual “no es poca cosa 
y no hay que pasarlo a la ligera, por-
que los productores se las ingeniaron 
para aumentar la producción a pesar 
de atravesar un año Niña”, que implica 
mayores probabilidades de lluvias por 
debajo de lo normal.

En este sentido el profesional dijo que 
“el crecimiento de los kilos produci-
dos” en este ciclo, está determinado 
por “la secuencia de decisiones de los 
productores, porque no es la decisión, 
sino que es una secuencia de decisio-
nes que vienen haciendo estos produc-
tores en el correr de los años”. Según el 
profesional, esta acumulación de deci-
siones ha permitido “desacoplar la falta 
de lluvia con la falta de pasto”. 

Molina indicó que ese desacople se lo-

Resultados de las carpetas
En el ejercicio 2021/22 las empresas de ciclo completo del Norte y Litoral Nor-
te incrementaron el producto bruto un 33% y los costos 21%, llegando a 115 
US$/ha de costo. El Ingreso de Capital aumentó 46% llegando a US$ 134.

Las empresas de ciclo completo del Este-Noreste-Sur/Este lograron US$ 251 
de Producto Bruto, 49% más que el año anterior; con US$ 118 de costo (23% 
más que en el ejercicio anterior) el Ingreso de Capital fue de US$ 133.

Respecto a las empresas criadoras, en el Norte y Litoral Norte alcanzaron los 
US$/ha 217 de Producto Bruto. Los costos aumentaron 10% anual a US$/ha 
96. Por lo tanto, el Ingreso de Capital creció 70% anual a US$/ha 121.

Por último, los criadores del Este-Noreste-Sur/Este registraron un Producto 
Bruto de US$ 237, 44% más que el anterior, en tanto que los costos subieron 
14% a US$/ha 108; el Ingreso de Capital se ubicó en US$ 129 por hectárea.

“No es poca cosa y no hay que 
pasarlo a la ligera, porque  

los productores se las 
] ingeniaron para aumentar  

la producción a pesar de  
atravesar un año Niña”

gra “trabajando con más pasto, gestio-
nando el pasto. Así de sencillo y así de 
complejo. Trabajando con más pasto 
yo logro desacoplar y mantener o inclu-
so crecer los niveles de producción, a 
pesar de que las lluvias sean por deba-
jo de lo normal”.

Sin embargo, no todo fue viento a favor 
en el ejercicio; la caída de los valores al 
cierre del mismo impactó negativamen-
te, la caída de las lanas finas tuvo con-
secuencias en el ingreso de las empre-
sas donde este rubro tiene un mayor 
peso relativo. Además del aumento de 
los costos, que se ubican en un prome-
dio del 18% sobre el ejercicio anterior. 

El incremento en los costos se explica 
“en parte por la suba de los precios de 
los insumos y la inestabilidad de la eco-
nomía mundial: la guerra en Ucrania, 
los problemas de fletes, etcétera”. El 
otro factor que incrementa los costos es 
la sequía. “Todos sabemos que la seca 
hace gastar más, se desacomodan los 
sistemas de producción. Hacen gastar 
más en ración, en afrechillo, se pierden 
pasturas, hay que re-sembrar, refertili-
zar para ver si viene el pasto. Entonces 
se gasta más, no solo se complica el 

manejo, sino que se gasta más”.

Molina recordó que “los precios de los 
insumos suben en el ascensor y bajan 
por la escalera, al igual que los costos 
de producción, y cuando hay que rea-
comodar se complica porque uno no 
quiere perder el nivel de producción”. 
El profesional dijo que el productor 
puede bajar los costos “cerrando la ca-
nilla”, pero de hacerlo “empieza a afec-
tar los niveles de producción, que es lo 
que no debe pasar”. /NR
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MERCADOS 
 
Por Rafael Tardáguila

rafael@tardaguila.com.uy

En el segundo semestre de 2022 el 
mercado internacional de la carne va-
cuna sufrió el brusco descenso de los 
precios de importación de China. Para 
su reactivación habrá que esperar que 
la economía de esta potencia comien-
ce a reactivarse de la mano de una 
flexibilización de su estricta política de 
cero Covid. 

La economía del principal importador 
mundial se vio seriamente afectada por 
su política de combate al Covid que de-
terminó cierres de las principales ciu-
dades del país en el segundo trimestre 
del año, con el consecuente impacto 
negativo sobre la actividad económica. 
Las proyecciones indican que la eco-
nomía de China crecerá un magro 3,2% 
este año, insuficiente para mantener la 
senda en la que el país se ha embarca-
do en las últimas décadas. 

La población en China comenzó a mos-
trar su hartazgo en las últimas sema-
nas, con movilizaciones en las que, in-
cluso, se reclamó libertad y la renuncia 
de Xi Jinping. A pesar de que los casos 
de Covid iban en aumento —ahora es-
tán bajando— y de que en el Congreso 
quinquenal del Partido Comunista en 
setiembre se había asegurado que no 
se cambiaría la política de cero Covid, 
China comenzó con una gradual flexi-

A la espera de la  
reactivación de China
El gobierno está flexibilizando su estricta política de cero Covid-19 
y eso debería tender a mejorar la evolución de su economía

bilización de las cuarentenas. Es que 
los impactos sobre la economía son 
graves y las movilizaciones son toda 
una señal en cuanto a que no se puede 
cuarentenar la gente por tanto tiempo. 
Por ejemplo, ahora los infectados asin-
tomáticos podrán cursar la enfermedad 
en su propia casa, sin la obligación de 
ir a un centro manejado por el gobier-
no. También se podrá usar el transpor-
te público y entrar a supermercados sin 
necesidad de mostrar una prueba PCR 
negativa. 

Al momento de anunciar las flexibiliza-
ciones el impacto en las bolsas y en el 
tipo de cambio fue inmediato. El yuan 

cayó por debajo de 7 unidades por dó-
lar luego de haber superado ese um-
bral en setiembre. Esto favorece a los 
importadores. 

Sin embargo, en el mercado de la car-
ne vacuna no hubo una reacción inme-
diata. China importó mucho producto, 

fundamentalmente desde Brasil, hasta 
octubre; esos volúmenes están termi-
nando de llegar a destino en el corrien-
te mes de diciembre y, con toda se-
guridad —dadas las cuarentenas y la 
pobre evolución de la economía— se 
han acumulado stocks. 

Brasil, principal proveedor, hasta oc-
tubre aceptó precios sensiblemente 
más bajos con el objetivo de mantener 
abultados volúmenes de colocación 
en ese destino. Ya en noviembre los 

embarques a China fueron menores. 
Zarparon 94 mil toneladas, unas 38 mil 
menos que el promedio del trimestre 
de agosto a octubre. 

Para que se dé una reacción de la de-
manda internacional por carne vacuna 
habrá que esperar a que la economía 
de China comience a reactivarse. A 
partir de entonces los stocks de car-

La población en China comenzó 
a mostrar su hartazgo en las 

últimas semanas, con  
movilizaciones en las que,  

incluso, se reclamó libertad y 
 la renuncia de Xi Jinping

Los números de 2022 son excelentes
INAC proyectó que la faena de vacunos superará los 2,4 millones de ca-
bezas en 2022. Por más que implica un descenso del orden de 7%-9% 
respecto al récord de más de 2,6 millones de 2021, se trata de una faena 
que se ubica nítidamente por encima del promedio de los últimos años. 

Esta intensa actividad industrial permitirá que se exporten unas 520 mil to-
neladas peso carcasa —no lejos del récord de 570 mil tons de 2021— a un 
valor medio que será récord, oscilando en los US$/t 5.000. La facturación 
del sector cárnico por ventas al exterior será de unos US$ 3.300 millones 
debido al aumento de los precios, una suba anual de 10%. 

La faena de animales con DICOSE de corral aumentó 13% y “se ubicará 
por encima de las 350 mil cabezas”, dijo INAC, significando “aproximada-
mente el 15% de la faena total”. En el caso de los novillos, 27% serán con 
DICOSE de corral, más de 1 de cada 4. 

En lo referente a precios de la hacienda, el novillo de campo, con pago 
a 45 días, alcanzó un récord de US$ 5,57 el kilo carcasa en junio. INAC 
agregó que “el indicador RHE (relación hacienda/exportación) se ubicó 
en la mayor parte del año por encima del promedio histórico, observando 
entre marzo y setiembre valores por encima de 1, para corregir hacia el 
valor promedio en octubre”. 

Para que se dé una reacción de 
la demanda internacional  

por carne vacuna habrá que  
esperar a que la economía de 
China comience a reactivarse

ne comenzarán a bajar y deberán salir 
nuevamente al mercado. Posiblemen-
te, si todo rueda como se espera, en 
algún momento del primer trimestre de 
2023 los importadores chinos comen-
zarán a aparecer con más interés nue-
vamente.  / NR



 | NEGOCIOS RURALES14  NEGOCIOS RURALES  | 1514 | NEGOCIOS RURALES

15 NEGOCIOS RURALES  | 

COMERCIO EXTERIOR 

Las exportaciones de bienes —in-
cluyendo zonas francas— alcanzaron 
los US$ 889 millones en noviembre, 
registrando una caída anual de 11%. 
Esta reducción, la segunda mensual 
consecutiva, se explicó principalmen-
te por las menores exportaciones de 
carne bovina. En contraposición, las 
ventas externas de vehículos, arroz y 
lácteos crecieron, según informó Uru-
guay XXI. 

Exportaciones serán récord 
pese al afloje final
Hubo buenos precios (sobre todo en el primer semestre) pero la fuerte 
caída del dólar dejó un gusto agridulce para los agroexportadores 

En el acumulado de enero-noviembre 
de 2022, las exportaciones de bienes 
(incluyendo zonas francas) crecieron 
23%, totalizando U$S 12.140 millones. 
De esta manera, se superó (a falta de 
un mes) el récord anterior de 2021 (US$ 
11.549 millones). Estimando ventas al 
exterior por unos US$ 1.000 millones en 
diciembre, las exportaciones de bienes 
de Uruguay superarán los US$ 13.000 
millones. 

La caída marcada de 26% de las expor-
taciones de carne bovina explicó 7 pun-
tos porcentuales de la variación total de 
noviembre. 

La carne bovina cayó por quinto mes 
consecutivo y en noviembre sus ventas 
externas totalizaron US$ 193 millones. 
China, que representó el 64% de las 
exportaciones de noviembre de 2021, 
redujo sus adquisiciones en 44%. En 
total, compró carne bovina uruguaya 
por US$ 92 millones.

El segundo destino fue Estados Uni-
dos, que acumuló 13% del total y au-
mentó sus compras 42% en la compa-
ración interanual. 

Las exportaciones de celulosa ca-
yeron levemente en la comparación 
interanual. Las ventas de noviembre 

totalizaron US$ 143 millones, 0,2% por 
debajo de su valor interanual. El acu-
mulado anual continuó siendo superior 
al mismo período de 2021. Se exporta-
ron hasta la fecha US$ 1.582 millones, 
15% más de lo exportado entre enero y 
noviembre de 2021.

Finalmente, las exportaciones de pro-
ductos lácteos totalizaron U$S 79 mi-
llones, creciendo 1% en términos inte-
ranuales. China, que había adquirido 
U$S 21 millones en noviembre de 2021, 
redujo sus compras a menos de U$S 
1 millón. Argelia, cuya participación en 
el total exportado fue de 30%, tomó el 
primer puesto, seguido por Brasil con 
una participación de 22%.

En cuanto a los destinos del total de 
bienes exportados, China volvió al pri-
mer lugar del ranking, a pesar de caer 
por segundo mes consecutivo en las 
exportaciones comparadas de forma 
interanual. Este mes lideró marginal-
mente el ranking, ya que adquirió pro-
ductos uruguayos por US$ 130 millo-
nes (frente a los US$ 128 millones de 
Brasil), 48% por debajo de lo registrado 
en noviembre de 2021. /NR

 

 
 
 

 

 
 
 

Principales 10 productos exportados  
(incluyendo zona francas)millones U$S y Var %)

Exportaciones uruguayas de bienes  
Incidencia en el var %  - Enero - Noviembre 2022 

El dólar “preocupa al gobierno”
El dólar cerró noviembre con una cotización de $ 39,39, bajó 3% frente a la 
última operación de octubre y 3,2% en el promedio del mes ($ 39,74). En el 
acumulado del año, la moneda estadounidense se debilitó 11,8% frente al 
peso uruguayo y siguió en baja en la primera semana de diciembre.

Por su parte, el INE informó que la inflación anualizada a noviembre de ubicó 
en 8,5%. Así, los costos en dólares se incrementaron alrededor de 20%, una 
variable que le pega de lleno a varios sectores que tienen a la moneda esta-
dounidense como su principal fuente de ingresos (venta de ganado vacuno) 
y buena parte de sus costos fijos en pesos. 

“Evidentemente que tener un dólar por debajo de $ 40, cuando en realidad 
tenemos una inflación de 8%-9%, es un factor que afecta la competitividad. 
Lo hablamos con el equipo económico y con el propio presidente (Luis La-
calle Pou). Creo que tenemos que buscar las líneas de competitividad por 
otra vía. Las sumas de las exportaciones y las inversiones están determinan-
do este valor (del dólar), que es de mercado. Y, además, la comprobación 
de que no hay especulación por la suba de tasa de interés de una política 
contractiva del Banco Central que busca contener las presiones inflacio-
narias existentes”, dijo el ministro de Ganadería, Fernando Mattos, en una 
disertación en ADM. 

Mattos reiteró que es un tema que “preocupa al gobierno”. En su presenta-
ción mostró cómo el tipo de cambio está hoy 21% por debajo de su prome-
dio histórico, en un escenario donde en la mayoría de los competidores del 
país ocurrió lo contrario.
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TRIBUTOS

Por Mercedes Gómez
Estudio Nopitsch & Asociados

A partir del 1º de julio de 2007 se co-
menzó a gravar la venta de campos, 
diferenciando la forma de calcular la 
renta para los casos en que el inmue-
ble enajenado hubiese sido adquirido 
anterior o posteriormente a esa fecha.

En el primer caso, el contribuyente pue-
de optar por determinar la renta neta 
de acuerdo con el régimen general o 
de forma ficta, siendo el ficto de IRAE 
originalmente 1,5% del precio de venta 
(6% por 25%), vigente hasta el 31 de 
diciembre de 2011.

Para enajenaciones realizadas a partir 
del 1º de enero de 2012 el cálculo ficto 
de la Renta Neta Fiscal se determina 
como el 6% del valor en plaza del in-
mueble al 1º de julio de 2007, más la 
diferencia entre el precio de venta y el 
valor en plaza a esa fecha (actualizado 
por la variación de la UI). 

Cálculo de impuesto a la 
renta al vender un campo
Con el cambio propuesto al cálculo del método ficto a partir del 
año 2012, el peso del tributo ronda el 12% del precio de venta

El objetivo de esta modificación fue 
gravar de forma más acentuada las 
rentas provenientes de la enajenación 
de inmuebles rurales, considerando 
que los valores de la tierra habían ex-
perimentado un alza importante que, 
aplicando el ficto en su forma original, 
se estaba dejando de gravar.

En los casos en los que el inmueble 
enajenado hubiese sido adquirido con 
posterioridad al 1º de julio de 2007, la 
renta se determinará por el régimen 
general, debiendo calcularla como la 
diferencia entre el precio de venta y el 
costo fiscal del bien. 

Un aspecto sumamente importante 
para considerar es la Regla candado a 
los efectos de considerar el costo del 
inmueble, es decir, se va a poder dedu-
cir un porcentaje del costo dependien-
do de la tasa a la que estuvo sujeta la 
contraparte.

Si la contraparte tributa un 12%, por 
ejemplo, en concepto de IRPF, solo se 

podrá deducir el 48% del costo del in-
mueble cuando éste se enajene. Este 
48% corresponde a la relación entre el 
impuesto que paga la contraparte y el 
IRAE.

La lógica de la Regla candado es evitar 
que se acuerden sobreprecios con el 
fin de conseguir un beneficio fiscal; es 
una norma anti elusiva. Sin embargo, 
aplicar esta regla al costo de los bienes 
y servicios resulta confiscatorio. 

También puede haber otras opciones. 
Cuando se analiza la venta de inmue-
bles rurales, una alternativa a evaluar 
es vender las acciones o participacio-
nes de la empresa propietaria de los 
mismos, dado que la carga tributaria 
en este caso sería el 2,4% del precio 
de venta de las acciones o participacio-
nes./NR

Claves
Con el cambio propuesto al cálculo del método ficto a partir del año 2012, el 
peso del impuesto ronda el 12% del precio de venta; siendo originalmente 
este ficto el 1,5%.

Para las enajenaciones de inmuebles adquiridos luego del 1º de julio de 
2007 pasa a tener relevancia, en virtud de la Regla candado, a quién fue 
adquirido el inmueble.

También es relevante el conocimiento de este tema para evaluar el vehículo 
jurídico para la compra. Hacerlo a nombre de persona física puede resultar 
más sencillo a la hora de vender, pero el comprador tendrá el costo de apli-
car la Regla candado en ocasión de la futura venta.

Si la contraparte tributa un 
12%, por ejemplo, en concepto 
de IRPF, solo se podrá deducir 
el 48% del costo del inmueble 

cuando éste se enajene

Minerva Foods está cerca de cerrar 
otra adquisición de una planta frigorífica 
en Uruguay. La multinacional brasileña 
firmó un acuerdo de exclusividad (que 
finaliza el próximo 31 de diciembre) 
con la empresa japonesa NH Foods 
para la compra de Breeders & Packers 
Uruguay (BPU), el frigorífico ubicado 
en Durazno con una capacidad para 
faenar alrededor de 1.000 cabezas de 
ganado por día. 

"Esta iniciativa está en línea con la es-
trategia de Minerva Foods de maxi-
mizar su diversificación geográfica, 
a través del desarrollo de alianzas y 
asociaciones, explorando así opor-
tunidades estratégicas, incluso con 
NH Foods, en varios países", indicó 
Minerva en un comunicado. 

NH Foods había adquirido BPU por 
un valor de US$ 135 millones en 2017, 
un récord para la industria cárnica 
uruguaya.

INDUSTRIAMovimientos en el  
sector frigorífico 
La posible venta del BPU a Minerva y el remate judicial de  
Frigorífico Florida agitaron al sector al cierre de 2022

El grupo Minerva Foods tiene en Uru-
guay tres plantas frigoríficas (Carrasco, 
Canelones y PUL), con una capacidad 
de faena de 2.500 cabezas por día. En lo 
que va del año tuvo una participación del 
18% de la faena total. La planta BPU tie-
ne una participación del 6,2% en la faena 
de vacunos.
Por otra parte, luego de que el BROU se 
quedara en un remate judicial con los ac-
tivos del Frigorífico Florida con una oferta 
de US$ 6 millones, en el banco estatal 
hay “optimismo” para que la planta in-
dustrial pueda reabrir “rápido”, comenta-
ron fuentes de la institución a Negocios 
Rurales.
“Tenemos avanzadas tratativas con al-
guien de la industria y firmes expectati-
vas de que el frigorífico pueda volver a 
operar prontamente”, reveló el informan-
te. 
Las últimas faenas de Frigorífico Florida 
fueron en 2019, año en el que procesó 
16.016 vacunos./NR
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POLÍTICA COMERCIAL

Por Andrés Oyhenard
andres@tardaguila.com.uy 

El ministro de Relaciones Exteriores, 
Francisco Bustillo, se reunió el pasa-
do 1º de diciembre con el titular de 
Comercio y Crecimiento de las Expor-
taciones y responsable de Industrias 
Primarias de Nueva Zelanda, Damien 
O’Connor. En este marco, el canciller 
hizo entrega formal de la solicitud uru-
guaya de ingreso al Acuerdo Amplio y 
Progresista de Asociación Transpacífi-
co (CPTPP), un tratado comercial que 
puede marcar un antes y un después 
para la política de apertura comercial 
que impulsa la actual administración 
de gobierno y con fuerte impacto en la 
cadena agroexportadora. 

Posibles beneficios para 
Uruguay en el Transpacífico 
El canciller Francisco Bustillo viajó a Nueva Zelanda para oficiali-
zar la solicitud formal de ingreso al bloque

El presidente de la República, Luis La-
calle Pou, afirmó en su cuenta oficial de 
Twitter que esta acción otorgará más 
oportunidades para el país y su gente. 
“Un Uruguay abierto al mundo. Confia-
mos en los uruguayos y todo su poten-
cial”, valoró.

El CPTPP es un tratado internacional 
que comprende 11 naciones, que jun-
tas representan el 13% del PIB mundial 
y un total de 480 millones de personas. 
Los 11 países donde el tratado está 
ratificado y vigente son Canadá, Chile, 
Brunéi, Malasia, Australia, Japón, Mé-
xico, Nueva Zelanda, Perú, Singapur y 
Vietnam.

El CPTPP se inspira en el Acuerdo 
Transpacífico de Cooperación Econó-
mica (conocido por sus siglas en inglés 
TTP). El TTP se firmó en 2016, pero no 
fue ratificado por ninguna de sus países 
signatarios debido al retiro del acuerdo 
de Estados Unidos en enero de 2017. 
El liderazgo lo asumió posteriormente 

Japón. Tanto el acuerdo original como 
su sucesor tienen como objetivo la libe-
ralización del comercio y la integración 
económica. Su eventual conclusión da-
ría lugar al tercer pacto comercial más 
grande del mundo.

Esta asociación comercial es dinámica, 
ya que hay países que están interesa-
dos en adherirse. El Reino Unido ya 
comenzó una ronda de negociaciones 
con expectativas positivas por parte de 
los miembros del bloque en cuanto a 
su eventual adhesión. Colombia, Indo-
nesia, Filipinas, Tailandia son otros de 
los países que también solicitaron su 
adhesión, al igual que Uruguay. 

México fue el destino principal con US$ 
302 millones exportados en 2021. Casi 
la mitad de esta cifra fueron exportacio-
nes de concentrado de Bebidas (Pepsi-
Co) por US$ 159 millones, seguido por 
arroz y productos madereros por US$ 
34 y US$ 27 millones, respectivamente.

Por otro lado, en 2021 Uruguay pagó 
US$ 485 millones por concepto de 
aranceles asociados a las exportacio-
nes de bienes. De ese total, US$ 22 
millones fue a países del CPTPP. Los 
aranceles se pagaron mayoritariamen-
te a Japón y Perú. /NR

Según un informe del INAC, el Acuer-
do Transpacífico “presenta un atrac-
tivo mercado para la carne bovina”. 
En conjunto, los países miembros im-
portaron US$ 9 mil millones en 2021, 
representando alrededor del 20% de 
la importación mundial. 

Japón se posiciona como el impor-
tador más relevante del bloque. En 
2021, importó por US$ 4.000 mi-
llones, representando el 45% de la 
importación total. Como indica el si-
guiente gráfico, Chile, México y Ca-
nadá le siguen en magnitud de im-
portaciones.

Para Uruguay, el CPTPP actualmente 
representa una proporción relativa-
mente menor de las exportaciones 
de carne bovina. En 2021, la cifra 
exportada alcanzó los US$ 133 millo-

El canciller Francisco Bustillo 
junto con el titular de Co-

mercio y Crecimiento de las 
Exportaciones y responsable 

de Industrias Primarias de 
Nueva Zelanda, Damien 

O’Connor

Las exportaciones uruguayas 
al conjunto de los países que 

integran ese bloque rondan hoy 
los US$ 800 millones

El comercio hoy
De acuerdo con un informe que divulgó 
el Instituto Uruguay XXI, las exportacio-
nes uruguayas de bienes hacia los paí-
ses miembros de este acuerdo alcan-
zaron US$ 773 millones en 2021, lo que 
representó el 8% de las exportaciones 
totales. La mayor parte se concentró 
en países latinoamericanos. Esto es, 
aproximadamente US$ 596 millones, 
que representaron el 71% del total. El 
resto se exportó a Asia, principalmente 
a Vietnam, Japón y Singapur (US$ 176 
millones en 2021). 

Destino                                Millones U$S                        Part. %

Exportaciones uruguayas hacia países del CPTPP - 2021

PAÍS                        2019                    2020                       2021

Aranceles pagos a países del CPTPP - Millones U$S

 

 
México fue el destino principal con US$ 302 millones exportados en 2021. 
Casi la mitad de esta cifra fueron exportaciones de concentrado de Bebidas 
(PepsiCo) por US$ 159 millones, seguido por arroz y productos madereros 
por US$ 34 y US$ 27 millones, respectivamente. 
Por otro lado, en 2021 Uruguay pagó US$ 485 millones por concepto de 
aranceles asociados a las exportaciones de bienes. De ese total, US$ 22 
millones fue a países del CPTPP. Los aranceles se pagaron mayoritariamente 
a Japón y Perú. 
 
 

 
 
 
 
Encastres 
 
Las exportaciones uruguayas al conjunto de los países que integran ese 
bloque rondan hoy los US$ 800 millones 
 
Con el acuerdo Transpacífico, Uruguay vería sensiblemente reducida su 
barrera arancelaria para la venta de carne vacuna a Japón y Canadá 
 
 
DESPIECE 
Bloque “atractivo para la carne bovina” 
Según un informe del INAC, el Acuerdo Transpacífico "presenta un atractivo 
mercado para la carne bovina". En conjunto, los países miembros 
importaron US$ 9 mil millones en 2021, representando alrededor del 20% 
de la importación mundial.  
Japón se posiciona como el importador más relevante del bloque. En 2021, 
importó por US$ 4.000 millones, representando el 45% de la importación 
total. Como indica el siguiente gráfico, Chile, México y Canadá le siguen en 
magnitud de importaciones. 
 
 
Para Uruguay, el CPTPP actualmente representa una proporción 
relativamente menor de las exportaciones de carne bovina. En 2021, la cifra 
exportada alcanzó los US$ 133 millones, significando solo 5% de las 
exportaciones totales. 

nes, significando solo 5% de las expor-
taciones totales.

En buena medida, “la subrepresenta-
ción de Uruguay en este mercado se 
explica por las altas barreras arancela-
rias que imponen algunos de los princi-
pales importadores”, según el análisis 
del INAC. Por ejemplo, Uruguay paga 
un arancel por defecto de 38,5% para 
exportar carne bovina a Japón. Para ex-
portar a Canadá el arancel por defecto 
fuera de cuota (de 11.809 toneladas 
para terceros países) es de 26,5%.

Los miembros del CPTPP enfrentan 
aranceles sustancialmente menores: 
por ejemplo, Nueva Zelanda enfrenta 
un arancel de 23% al exportar carne 
bovina a Japón. El mismo continuará 
descendiendo hasta ser 9% en 2033. 
En Canadá el arancel es 0%. Otro 

mercado donde existió una desgra-
vación relevante es en Vietnam: el 
arancel cayó desde 14% a 0% para 
los miembros del bloque al momento 
de la firma del acuerdo. 
“En conjunto, el comercio actual de 
los productos pasibles de ser redi-
reccionados representa US$ 660 mi-
llones y 140 mil toneladas. En otras 
palabras, alrededor de un cuarto 
de la producción de carne bovina 
uruguaya se corresponde a produc-
tos que se podrían redireccionar a 
Japón y Canadá. Dependiendo de 
cuánto volumen se redireccione 
efectivamente, el ingreso incremen-
tal para la cadena de carne bovina 
uruguaya se ubicaría, en 2023, entre 
US$ 35 millones y US$ 95 millones 
anuales (escenario central y de máxi-
ma)”, estima el INAC. 

Bloque “atractivo para la carne bovina”
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ENTREVISTA  
A GIANNI MOTTA

Por Andrés Oyhenard
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TOROS

En entrevista con Negocios Rura-
les el Ing. Agr. Gianni Motta, gerente de 
Estrategia e Innovación de INAC, habló 
sobre lo que dejó la última 27° Confe-
rencia de las Naciones Unidas sobre el 
Cambio Climático (COP27) en la ciu-
dad de Sharm El-Sheikh, Egipto, y de 
todo lo que se viene en materia de exi-
gencias ambientales para la ganadería 
por las emisiones de metano. 

¿Con qué sensaciones o conclusio-
nes te viniste de tu participación en 
la última COP27?

Muchos consideran que fue un fracaso 
relativo, porque no se lograron concre-
tar muchas de las grandes negocia-
ciones. Sin embargo, hubo una que 
es bastante importante para la gana-
dería y para la agricultura en general. 
Fue una de las negociaciones que lle-
vó el Ministerio de Ganadería, que es 
lo que se denomina Koronivia. Esa es 
una negociación que busca de alguna 
forma tratar de llegar a consensos de 
cuál sería la estrategia internacional 
para mitigar los efectos del cambio 
climático. Lo primero que se reconoce 
es que la ganadería y la agricultura, en 
general, pueden ser parte de la solu-
ción al problema del cambio climático. 
El problema que surge acá es que si 
podés de alguna forma bajar la presión 
de emisiones, vos también tenés que 
asegurar la seguridad alimentaria glo-
bal. Y acá es donde está el gran pro-
blema, porque los países desarrolla-
dos ya tienen su seguridad alimentaria 
garantizada y los países en desarrollo 
como el nuestro quieren seguir crecien-
do. Aunque Uruguay ya es un país de 
renta media, depende muchísimo del 
sector agropecuario para crecer desde 
el punto de vista económico y también 
para el desarrollo social. Acá es donde 
comienza a verse una diferencia en las 
estrategias.

¿En qué sentido?

Los países desarrollados, que ya tie-
nen todo cubierto, empiezan a ver a 
la ganadería como parte del enemigo 

La eficiencia ganadera  
y el cambio climático
El jefe de Estrategia e Innovación del INAC habló con Negocios Rurales 
sobre una exigencia para la ganadería que vino para quedarse 

¿Por qué? Porque el metano es un gas 
de efecto invernadero bastante pode-
roso, provoca calentamiento global, 
pero también tiene una gran ventaja, 
porque te puede enfriar el planeta de 
forma rápida ¿Qué quiere decir eso? A 
modo de ejemplo bien extremo, si hoy 
apagáramos todas las chimeneas, to-
dos los motores, todos los sistemas de 
transporte del mundo, el planeta se va 
a seguir calentando por 1.000 años. Sin 
embargo, cuando vos cortás el metano 
de forma inmediata el planeta se enfría. 
Entonces, muchos países, que ya es-
tán desarrollados, ven al metano como 
parte de la solución. Y acá es donde 
entra la ganadería y entran las cosas 
que vemos en la prensa internacional, 
que es lo que ves en Holanda, en Nue-
va Zelanda. Y todos esos tractorazos y 
todas las quejas del sector es porque 
la estrategia más fácil es bajar, cortar 
el stock vacuno. Si vos achicás el stock 
ganadero, inmediatamente baja la emi-
sión de metano de ese país y cumplen 
con los compromisos que se asu-
mieron en la COP26. Eso en realidad 
genera derrames negativos sobre la 
sociedad, incluso en países desarrolla-
dos como Holanda, porque muchísima 
gente depende de la ganadería. Esto 
está generando trabas y problemas in-
ternos en ese país y también en Nueva 
Zelanda. 

¿Y a Uruguay en qué lo afectaría?

Uruguay tiene que ver esto con mucho 
cuidado porque el 90% de nuestras 
emisiones de metano son de la ga-
nadería. Entonces: ¿qué pasa si esa 
política internacional empieza a llegar 
acá? ¿Qué pasa si esas presiones co-
mienzan a llegar? Por eso es que los 
ministros (de Ganadería) son reticentes 
a decir ‘yo no quiere reducir mi emisión 
absoluta, sino ser más eficiente’. Eso 
es lo que está haciendo Uruguay: ser 
más eficiente desde el punto de vista 
productivo. 

El desafío pasa entonces por redu-
cir el metano sin bajar la produc-
ción. 

Exacto. Europa ahora está aplicando 
una especie de impuesto de frontera 
de carbono. Como hace siempre, pri-
mero lo regula internamente y luego 
dice: ‘Todo el que quiere entrar a mi 
mercado tiene que cumplir con mis re-
glas’. Cuando se comienzan a generar 
esas barreras al comercio por el car-
bono, tú tenés que pagar un impuesto 
por ese carbono. Es interesante, por-
que hoy en Europa están empezando 
a generar incentivos para que los pro-
ductores bajen las emisiones y eso lo 
hacen dándole créditos de carbono. 
En Francia son US$ 30 por tonelada 

lo que les pagan a los productores por 
cada tonelada de dióxido de carbono 
(CO2) equivalente ahorrada. Uno pue-
de pensar que esa sea la línea de base 
que se tenga que pagar luego como un 
impuesto de frontera de carbono para 
ingresar a esos mercados. 

También está el tema de la deforesta-
ción. En breve la Unión Europea va a 
exigir que todos los productos que ven-
gan de cualquier parte del mundo —
que sean de origen agropecuario— de-
ben tener una garantía de que no exista 
deforestación. Uruguay tiene una gran 
ventaja, porque no tiene deforestación, 
ni siquiera de bosques nativos. Si mi-
ramos a 20 años, Uruguay es el único 
país de América Latina que ha crecido 
en bosque nativo y, además, tenemos 
forestación comercial que crece año a 
año. 

¿Los sistemas de encierros de ani-
males pueden verse amenazados 
por esta nueva tendencia global?

Estrategia de estabilizar la  
emisión de carbono

Da la impresión de que las barreras ambientales al comercio se-
rán un tema central. ¿Qué debería hacer Uruguay?

Uruguay deber estar preparado para todo lo que se viene. Una cosa que no 
quiero dejar de lado es que si vos no aumentás tu emisión total de metano, 
ya no estás afectando al cambio climático. Es decir, no estás agregando 
calor a la atmósfera. Eso se logra de manera fácil teniendo un stock (va-
cuno) estable como lo tuvo el país durante los últimos 10, 15 años. Sin 
embargo, como nuestros animales son cada vez más pesados, seguimos 
aumentando nuestra emisión absoluta de metano. La estrategia que tiene 
que tomar el país es cómo estabilizar esa emisión de metano y no tanto 
pensando en bajarla, a través del mejoramiento del uso del pasto, de las 
dietas, o los aditivos, aunque todavía están más lejanos. 

El otro día estuvimos en Kiyú (jornada de Hereford) y están intentando se-
leccionar animales que sean más eficientes desde el punto de vista de la 
emisión de metano. Uruguay tiene que avanzar en una estrategia nacional 
donde la ganadería no contribuya al cambio climático, que sea neutro, y en 
el mejor de los casos que contribuyamos a enfriar el plantea. Esa contribu-
ción debería tener un beneficio para nuestro país, porque nuestra sociedad 
depende de esto. 

Venta de bonos de carbono
¿Podría la ganadería uruguaya vender en unos años bonos de carbo-
no, que parte de sus ingresos provengan desde ahí?

Todavía no se puede hablar de eso porque una de las cosas en la que no 
se llegó a consenso en la COP27 es la regulación del Artículo 6 sobre la 
regulación del mercado de carbono, porque hoy tiene una doble o triple 
contabilidad. Las empresas privadas que tienen forestación tienen todo el 
derecho por el Protocolo de Kioto a vender bonos a otros países, a otras 
empresas. Sin embargo, el Ministerio de Ambiente en Uruguay también está 
contabilizando ese secuestro de carbono. Lo que se está tratando ahora es 
de definir las reglas a nivel global para determinar quién es el dueño de ese 
bono de carbono. ¿Es el país porque tal vez impulsó una política pública de 
forestación (como Uruguay) ?, ¿es el privado? Todo esto se está negociando 
y discutiendo actualmente. 

Los corrales tienen otra estructura, 
pero tienen el mismo comportamiento 
desde el punto de vista de las emisio-
nes de metano que un animal a pastu-
ra. Lo que se puede pensar, pero ahí ya 
es otra estrategia, es que, si vos ma-
nejas todos los efluentes, los sólidos, 
para capturar ese metano para energía 
o aprovecharlo de otra forma, ahí sí es-
tarías contribuyendo positivamente al 
cambio climático. Esa es una de las es-
trategias que está usando el estado de 
California con sus corrales para contri-
buir positivamente en esa línea y han 
creado todo un mercado de carbono y 
están generando energía para el trans-
porte.  /NR

“Muchos países desarrollados 
ven al metano como parte de la 

solución al cambio climático”

Ing. Agr. Gianni Motta, 
gerente de Estrategia e 

Innovación de INAC
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Asamblea General 
Ordinaria y Reunión 
de Camaradería

Otto Fernández, Federico Constantin, 
Joaquín Falcón, José Rubio,  
Pablo Sánchez
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ENTREVISTA  
A JOAQUÍN FALCÓN 
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“Tiene que reforzarse el  
profesionalismo de la actividad”
El nuevo presidente de ACG habló con Negocios Rurales sobre la  
impronta que pretende darle a su gestión

¿Cómo tomó el hecho de asumir 
la presidencia de la Asociación de 
Consignatarios de Ganado (ACG)?

Es un gran compromiso y desafío estar 
presidiendo una institución centena-
ria que es la referencia en el mercado 
ganadero. Contento con el grupo de 
trabajo que se formó, con una directiva 
joven que va a trabajar en procura de 
seguir brindando lo mejor para nues-
tros socios y manteniendo la referencia. 

¿En qué hará énfasis durante su 
gestión con sus compañeros de di-
rectiva? ¿Cuáles considera que son 
hoy los principales desafíos que 
tiene la ACG?

Seguiremos las líneas de trabajo muy 
buenas que se vienen desarrollando 
desde ya varias directivas atrás; ese 
es el compromiso. Seguir tendiendo 
puentes ente las partes: gremiales, 
instituciones, etc. El profesionalismo 

de la actividad tiene que reforzarse, no 
es solamente un servicio cuando los 
productores contratan a un asociado, 
es mucho más, es aporte de valor a la 
comercialización. En los tiempos que 
vivimos, la digitalización y uso de nue-
vas tecnologías para estar más cerca 
de los socios y productores van a estar 
arriba de la mesa. 

La pandemia cambió la dinámica 
de las reuniones de precios de los 
lunes ¿Se llegó a la conclusión que 
la opción remota es lo más conve-
niente?

Indudablemente hubo un antes y un 
después de la pandemia. Si bien no 
se pudieron hacer las reuniones pre-
senciales, las tecnologías demostraron 

que existe otra forma, donde por medio 
de la plataforma Zoom se ha estado 
trabajando, y realmente ha servido mu-
cho. Hoy de promedio en cada reunión 
se está en más de 35 empresas aso-
ciadas de distintas zonas del país, lo 

Diego Arrospide, anterior 
presidente de la ACG, en 

momento de traspasarle la 
conducción de la centenaria 
gremial de operadores del 

mercado ganadero. 

Joaquín Falcón, del Escritorio 
Romualdo Rodríguez, es el 

presidente de la Asociación 
de Consignatarios de Gana-

do hasta fines de 2024. 

PERFIL 

¿Quién es Joaquín Falcón?

• Rematador 

• Socio y director de Romualdo & Cía. 

• Nació en Florida en setiembre de 1990

• Cursó Primaria, Secundaria y la Escuela Agraria en Florida

Cuando cursaba la Escuela Agraria realizó servicios de lectura de traza-
bilidad y pesada de ganado. Ya terminados sus estudios, decidió armar 
un emprendimiento de control lechero, trabajando en la cuenca lechera de 
Florida y San José. 

En 2009, al tener relación con el Escritorio Romualdo Rodríguez, decidió de-
jar su emprendimiento para pasar a desempeñarse en la firma en la sucur-
sal Florida, donde realizó todo tipo de tareas al inicio. “Desde ahí empecé 
esta linda carrera con satisfacción de conocer mucha gente en el camino”, 
destacó. 

cual genera una visión más amplia en 
tiempo real del mercado. Seguramente 
a partir del año próximo iniciaremos un 
plan de por lo menos una vez al mes 
de forma presencial; siempre es bueno 
poder charlar cara a cara. 

¿Está previsto mantener instancias 
presenciales en el interior como se 
hizo en 2022?

Fue una muy buena idea el realizar las 
reuniones en el interior, juntamente con 
charlas. Hoy nos toca estar en la direc-
tiva, pero nos valemos de nuestros so-
cios y en esa línea es que hay que estar 
cerca de ellos. /NR

La digitalización y uso de  
nuevas tecnologías para estar 

más cerca de los socios y  
productores van a estar arriba 

de la mesa

FOTO RURALES EL PAIS
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Con bastante más atraso que lo ha-
bitual, finalmente el Ministerio de Ga-
nadería, Agricultura y Pesca (MGAP) 
divulgó los datos preliminares de exis-
tencias vacunas y ovinas al 30 de junio 
pasado, en los que se advierte una sig-
nificativa caída tanto respecto al dato 
del año anterior como a la proyección 
para este año que había hecho el pro-
pio MGAP en agosto. 

El dato no sorprende, dado que la enor-
me extracción que se dio durante todo 
el ejercicio 2021/22 permitía suponer 
una caída del stock vacuno. Lo que ha-
bía sorprendido, en realidad, era la pro-
yección inicial que, contra todo pronós-

Eran muchos menos
El 30 de junio pasado el rodeo vacuno era 351 mil cabezas más 
chico que lo que el MGAP había proyectado en agosto

tico, daba cuenta de una estabilidad en 
la cantidad de animales. Ese dato era 
de 11,889 millones de cabezas, solo 20 
mil menos que un año antes. El margen 
de error de esa proyección elaborada 
por el MGAP era de 2%; sin embargo, 
el dato informado la semana pasada es 
3% inferior, por lo que el error de la pro-
yección supera el margen manejado 
por el equipo técnico. 

El dato preliminar da cuenta de 11,537 
millones de vacunos al 30 de junio pa-
sado, 351 mil menos que lo proyectado 

para ese día y 374 mil por debajo del 
dato del mismo día de 2021. La dife-
rencia es significativa y cambia las ex-
pectativas de evolución del sector en el 
mediano plazo. 

Desde un punto de vista histórico, la 
cantidad de vacas de cría sigue siendo 
alta. Los 4,2 millones se superaron por 
primera vez en 2013, pero de todas for-
mas es la menor cantidad desde 2015, 
un llamado de atención pensando en el 
futuro potencial de producción de ter-
neros.

Stock vacuno y ovino al 30 de junio 
  Definitivo Proyección Preliminar Diferencias 

 2021 2022 2022 Prel/Proy 2022/21 Prel/Proy 2022/21 
  Miles de cabezas Miles de cabezas Porcentaje 

VACUNOS 
Toros 183 187 181 -5 -2 -2,9% -1,1% 
Vacas 4.818 4.823 4.670 -153 -149 -3,2% -3,1% 
Vacas de cria 4.323 4.356 4.224 -132 -99 -3,0% -2,3% 
Vacas de invernada 495 467 446 -21 -50 -4,6% -10,0% 
Novillos 2.231 2.157 2.107 -50 -124 -2,3% -5,5% 
Novillos 1a2 1.166 1.155 1.122 -33 -44 -2,8% -3,8% 
Novillos 2a3 668 645 636 -9 -32 -1,4% -4,7% 
Novillos +3 397 357 349 -8 -48 -2,3% -12,1% 
Vaquillonas 1.778 1.742 1.696 -46 -81 -2,6% -4,6% 
Vaquillonas 1a2 1.295 1.270 1.231 -39 -64 -3,1% -4,9% 
Vaquillonas 2a3 482 472 465 -6 -17 -1,3% -3,6% 
Terneros 2.901 2.980 2.883 -97 -18 -3,3% -0,6% 
Total 11.911 11.889 11.537 -351 -374 -3,0% -3,1% 

OVINOS 
Carneros 145  143  -2  -1,3% 
Ovejas 3.599  3.512  -86  -2,4% 
Ov de cria 3.387  3.288  -98  -2,9% 
Ovejas de consumo 212  224  12  5,8% 
Capones 384  329  -55  -14,2% 
Borregas 2 a 4 d 435  448  13  2,9% 
Corderas DL 794  793  -2  -0,2% 
Corderos DL 587  634  47  8,0% 
Corderos 284  273  -11  -4,0% 
Total ovinos 6.228   6.133   -96   -1,5% 
Fuente: MGAP; en miles de cabezas al 30 de junio de cada año      

 

En lo referente a la oferta del presente 
ejercicio y el próximo, las novedades 
no tienen un impacto tan grande, dado 
que ya se sabía que la oferta descen-
derá. En lo referente a la cantidad de 
novillos, los cambios no son tan signifi-
cativos. Por más que también son me-
nos que lo que se proyectaba, con una 
baja adicional de 50 mil cabezas, esta 
se concentra en animales nuevos, novi-
llitos de 1-2 años. La oferta para el ejer-
cicio en curso va a ser poca y lo será 
aun más por el menor incentivo por el 
lado de los precios para acelerar el en-
gorde. Esto último tendrá un impacto 
mayor que la cantidad de animales. 

Para el año próximo la expectativa des-
de el MGAP es que cerca de 100% de 
las declaraciones juradas sean presen-
tadas de forma electrónica. Esto per-
mitirá una celeridad en la divulgación 
de la información y que los números 
presentados no sean muy distintos a 
los reales. Será un gran paso adelan-
te para poder analizar la evolución del 
principal sector de la economía uru-
guaya con bases ciertas. /NR

La cantidad de terneros no  
será récord en 2023

Con la proyección de agosto era probable que la parición de 2022 fueran 
una cantidad récord, no muy lejos de los 3,1 millones de cabezas. Esto por-
que se había proyectado un rodeo de cría de 4,36 millones y, teniendo en 
cuenta el dato favorable de preñez que había informado INIA Treinta y Tres, 
se podía estar cerca de esa cantidad de animales. Pero el dato ahora es de 
4,22 millones de vacas en el rodeo de cría, 132 mil menos. Por lo tanto, los 
terneros del DICOSE 2023 seguramente sean cerca de 2,95 millones. 

La diferencia no es menor, dado que impacta de forma negativa en las ex-
pectativas de oferta de animales a faena en los años venideros, fundamen-
talmente en los ejercicios 2024/25 y el siguiente. 

La diferencia no es menor, dado 
que impacta de forma negativa 

en las expectativas de oferta 
de animales a faena en los años 

venideros

Rodeo vacuno
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Ingrese a  
nuestra web

La actualización de los datos pre-
liminares de la última declaración ju-
rada anual de Dicose establece un 
descenso en el stock ovino uruguayo 
del 0,8%, con una caída del 2,2% en 
la categoría de ovejas de cría, que se 
ve compensada por una mayor pro-
ducción de corderos y corderas y un 
incremento en las borregas.

Se trata de la menor cantidad de ovi-
nos desde que se recaban estos datos 
a principios de la década de 1970. 

Según los números presentados por el 
MGAP, el stock de hembras suma 4,53 
millones de cabezas (ovejas de cría, 
borregas y corderas), con una baja 
anual de 1,2%, mientras que los ma-
chos suman 964 mil cabezas (corde-
ros y capones), también descendien-

Salto sigue siendo el  
departamento más ovejero
La majada salteña se contrajo menos que el promedio y es el único 
departamento con una majada que supera el millón de cabezas

do, pero solo 0,3%. En ambos casos se 
constata un crecimiento de las catego-
rías jóvenes. 

Salto continúa siendo el departamento 
más ovejero del país y el único que su-
pera el millón de cabezas; el descen-
so del stock en este departamento fue 
menor al promedio, solo 0,4% a 1,28 
millones de cabezas. 

En el departamento, al igual que a nivel 
nacional, la categoría que más descen-
dió en valor absoluto fue la de ovejas 
de cría, aunque en términos relativos 
se dio un fuerte ajuste en la cantidad 
de capones (-18,4%); las ovejas de cría 
cayeron 2,1% y las borregas de 2 dien-
tes 4,5%. 

De acuerdo con los últimos datos, exis-
ten en el departamento al 30 de junio un 
total de 640.729 ovejas de cría, 88.302 
borregas de 2 a 4 dientes y 72.846 ca-
pones. Este descenso se compensa 
con la producción de corderos y cor-
deras que suman, entre machos, hem-
bras y mamones, un total de 399.633 
cabezas, 6,8% más que la declaración 
jurada anterior. 

Otros de los datos destacados es una 
baja en la mortandad del 11,5% en el 
departamento, sumado a un descenso 
del 6,1% en el consumo predial. 

En Artigas se encuentra el segundo 
mayor stock de la especie en el país 
con 961 mil cabezas, siendo además el 
único departamento de los que tienen 
una cantidad significativa de ovinos 
que creció en el año. En tercer lugar se 
ubica Paysandú con 698 mil cabezas.

La ovinocultura en Uruguay ha atrave-
sado momentos difíciles que se agu-
dizaron en los últimos años especial-
mente en el caso de quienes producen 
lanas medias, con precios que en ge-
neral se ubican bien por debajo de US$ 
1 el kilo de vellón. Sin embargo, sigue 
habiendo opciones atractivas para la 
producción ovina, tanto por el lado de 
las lanas finas como por el de la carne 
ovina, más allá de que estos últimos 
meses tampoco fueron favorables para 
esta proteína. /NR
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EMPRESARIALES

Marfrig Global Foods informó que, 
junto con Itaú Unibanco, Rabobank, 
Santander, Suzano y Vale, crearon una 
empresa totalmente dedicada a las 
actividades de restauración, conser-
vación y preservación de los bosques 
en Brasil. El anuncio se hizo durante un 
evento realizado en la Conferencia del 
Clima, COP27, en Egipto.

El objetivo de la iniciativa es, a lo lar-
go de 20 años, alcanzar un área total 
restaurada y protegida de 4 millones de 
hectáreas de bosques nativos en dife-
rentes biomas brasileños, como Ama-
zonía, Mata Atlántica y Cerrado. El área 
es equivalente al territorio de Suiza o al 
estado de Río de Janeiro.

Inicialmente llamada Biomas, la em-
presa nació con planes de restaurar 2 
millones de hectáreas de áreas degra-
dadas, comenzando con la plantación 
de aproximadamente 2 mil millones de 
árboles nativos, en un modelo de nego-
cio a gran escala. La empresa también 
conservará y preservará 2 millones de 
hectáreas.

La expectativa del grupo es, además 
de los beneficios ambientales de la 
propia iniciativa, contribuir a estimular 

Marfrig creó Biomas para 
restaurar 4: de hectáreas
La nueva empresa tiene como objetivo reforestar y preservar 
áreas por las que comercializará créditos de carbono

el desarrollo regional y fortalecer las co-
munidades locales a través de su parti-
cipación en la cadena de valor. Biomas 
recibirá una contribución inicial de R$ 
20 millones de cada socio (R$ 120 mi-
llones, unos US$ 22,5 millones al tipo 
de cambio actual), que se utilizará para 
apoyar los primeros años de actividad 
de la empresa.

El objetivo de Biomas es promover un 
modelo de negocio sostenible también 
desde el punto de vista financiero, po-

sibilitando cada proyecto de restaura-
ción, conservación y preservación a 
partir de la comercialización de crédi-
tos de carbono.

La alianza lanzada en la COP27 prevé, 
entre remociones y emisiones evitadas, 
reducir aproximadamente 900 millones 
de toneladas de carbono equivalente 
de la atmósfera en un período de dos 

décadas, dijo Marfrig. Además, se es-
tima que la nueva empresa contribuirá 
a la protección de más de 4.000 espe-
cies de animales y plantas.

La primera etapa del proyecto consis-
tirá en la identificación y prospección 
de áreas, el fomento de viveros para 
la producción a gran escala de árboles 

nativos, la participación de las comu-
nidades locales en las actividades de 
la empresa, la discusión de la aplica-
ción del proyecto en áreas públicas, 
la asociación con plataformas de cer-
tificación de créditos de carbono y la 
implementación de un proyecto piloto. 
A partir de 2025, el objetivo es ampliar 
la escala hasta alcanzar la meta de 4 
millones de hectáreas. /NR

El objetivo de Biomas es  
promover un modelo de  

negocio sostenible también 
desde el punto de vista  

financiero

Buena nota en el ranquin  
de Coller FAIRR

En un comunicado al mercado, Marfrig Global Foods SA informó que fue 
evaluada como la única empresa brasileña procesadora de animales de 
“bajo riesgo” y alcanzando el tercer lugar a nivel mundial en el prestigioso 
ranking de Coller FAIRR (Índice de Productores de Proteínas). 

El índice reconoció a Marfrig como el productor de carne vacuna que pre-
senta el menor riesgo para el medio ambiente en función de las emisiones 
de gases tóxicos, el desperdicio de recursos naturales, las condiciones 
laborales y varios otros factores. El índice evalúa las 60 empresas de pro-
teína animal más grandes del mundo. 

La evaluación actual de Marfrig en el ranking FAIRR es el reconocimiento 
por parte de la comunidad financiera internacional de los esfuerzos con-
tinuos de la gerencia para mejorar constantemente las buenas prácticas 
ESG (ambientales, sociales y de gobernanza), dijo Marfrig en el comuni-
cado. 

Agregó que “la posición en el ranking FAIRR destaca el resultado de la 
consistencia de sus políticas y prácticas”. La principal iniciativa relaciona-
da con el medio ambiente es el Plan Marfrig Verde+, con el objetivo de 
establecer una cadena productiva 100% trazable y libre de deforestación.

La expectativa es, además de 
los beneficios ambientales,  

contribuir a estimular el  
desarrollo regional y fortalecer 

las comunidades locales
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Ing. Agr. Santiago Da Cunda

33 NEGOCIOS RURALES  | ¿Cómo definirá hoy la situación de 
la ganadería en el norte del país? 
¿Cómo están los ganados en térmi-
nos generales?

Una palabra que puede resumir la si-
tuación actual para la producción ga-
nadera en el norte es incertidumbre. 
Sobre todo, en referencia al aspecto 
comercial de la producción. Actual-
mente estamos atravesando un con-
texto de mucha inestabilidad en el 
mercado de la hacienda, tanto gorda 
como reposición y a pesar de algunas 
precipitaciones que se registraron, la 
estabilidad que se podría esperar para 
que se armen los negocios todavía no 
está en vista. 

“La situación actual para la 
producción ganadera en el 
norte es de incertidumbre”
El técnico de  Veterinaria Bortagaray habló sobre las perspectivas  
de la ganadería y dio sus recomendaciones

En lo que refiere al ciclo biológico, las 
pariciones que se han ido registrando 
en lo que va del año han sido buenas, 
como siempre, aquellas que paren más 
entrada la primavera, lo hacen con me-
jor estado. Esto se ha dado con una 
disponibilidad de forraje bastante acor-
de para las necesidades de los ciclos 
productivos predominantes en la zona 
norte del país, ciclos de cría mayor-
mente. 

¿Qué recomendaciones técnicas se 
pueden sugerir para mejorar los re-
sultados reproductivos?

Las altas temperaturas registradas du-
rante las últimas semanas pueden te-
ner una incidencia negativa directa en 
la reproducción efectiva, ya que afecta 
la manifestación de celo y, por tanto, 
dilata las preñeces hacia más entra-
do el verano. Una forma de combatir 
esto puede ser la utilización de suple-
mentación energética, aprovechando 
que la oferta hídrica no es un limitante 
aún. Para la implementación de esta 
suplementación se debe diferenciar el 
tipo de ciclo sobre el que se está traba-
jando, ya que los ciclos de cría deben 
trabajar específicamente sobre la vaca 
y con prontitud para lograr alcanzar los 
mejores valores de preñeces en cada 
sistema.

En Veterinaria Bortagaray hemos desa-
rrollado una solución estratégica para 

esta situación, el núcleo energético 
mineral Enerbov, que busca despertar 
celo en hembras que presentan anes-
tro medio a superficial. Este núcleo 
está elaborado en base a maíz y busca 
ayudar en la recuperación del animal 
para poder lograr mejores indicadores 
reproductivos. Otra herramienta que 
se puede utilizar, que demora algunos 
días más en lograr hacer efecto en las 
vacas, es el destete precoz, una tecno-
logía de amplio impacto y que también 
colabora a levantar el anestro en los 
animales.

Lo que nuevamente observamos este 
año es la importancia de adelantar 
las fechas de preñeces dado que, en 
nuestra experiencia, es más fácil so-
lucionar los inconvenientes relativos a 
una parición de julio-agosto que aque-
llos que surgen de pariciones más tar-
días (stress hídrico y térmico principal-
mente). 

¿Qué proyecciones maneja para 
2023?

De confirmarse los pronósticos que 
anuncian precipitaciones por debajo 
de lo normal, la disponibilidad de forra-
je para el período otoño-invierno 2023 
puede verse seriamente afectada. Esto 

tendría una incidencia directa sobre el 
ciclo, dado que generaría escasez de 
alimentos que promueven mayores 
ganancias diarias (pasturas, verdeos 
y granos) y, por lo tanto, los ciclos se 
alargarían y habría una menor oferta 
de ganados gordos para el período en 
cuestión. /NR
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TECNOLOGÍA

Por Luis Silva

desde Artigas

 

Con la presencia del ministro de Ga-
nadería, Agricultura y Pesca, Ing. Agr. 
Fernando Mattos, se realizó a princi-
pios de diciembre en Artigas la segun-
da reunión del proyecto “Regando la 
Ganadería del Norte”. 

La actividad tuvo lugar en el predio "La 
Querencia" de la firma A & E Stolovas, 
donde se realiza un sistema de rota-
ción arroz pasturas, con un sistema 
ganadero de recría. El productor ex-
plicó que tiene como objetivo levantar 
la producción forrajera de invierno y 
no tanto la de verano, como se podría 
imaginar en primera instancia cuando 
se habla de riego. 

El Ing. Agr. Martín Weissman, principal 
del establecimiento, dijo que en el pre-
dio "hay una represa que se usa para 
regar arroz, hace un par de años ve-
níamos estudiando posibilidades en el 
tema de pasturas, pensando en incluir 
el riego para darle un escalón más a la 
producción de pasto y, a partir de ahí, 
una mejor producción de carne". 

El productor indicó que "el caso nues-
tro y en general del Uruguay, es que 
el principal déficit de pasto es en el 
invierno. Eso es así en todos lados”, 
y explicó que "nuestros campos son 
bastante estivales, son campos de ve-
rano, entonces el mayor interés está en 
la pastura de invierno". 

"El objetivo del riego es asegurarse 
que esa pastura produzca más y no 

Inversión para regar  
pasturas invernales
En el predio La Querencia, en Artigas, se llevó adelante la segunda 
reunión del proyecto “Regando la Ganadería del Norte”

se nos muera", dijo el técnico, y agregó 
que la intención es "arrancar a producir 
más temprano en el otoño siguiente". 

Weissman, al igual que los demás tra-
bajadores, debieron capacitarse para 
enfrentar el ingreso del riego a su es-
tablecimiento. Como es ingeniero agró-
nomo, ya tenía conocimiento, "pero en 
Facultad, hace ya más de 10 años, tuvi-
mos curso de riego, pero no es lo mis-
mo hacer un curso y no aplicarlo, que 
llevarlo a la práctica, por eso hicimos la 
capacitación". 

Indicó que se realizó una capacitación 
con un técnico argentino de Mendoza, 
y posteriormente se organizaron capa-
citaciones para el personal. "Este es 
otro escalón importante, formar gente 
que sepa regar", dijo el productor, que 
remarcó que es un oficio como cual-
quier otro, pero que "hay que aprender-
lo bien".

Para regar "hay que tener una fuente de 
agua, si no, no hay proyecto de riego 
que sirva". Sobre los costos indicó que 
el sistema de riego por fajas, por des-
nivel, que usan en su predio "es bas-
tante económico" y sobre la inversión 
dijo que se realizó un aporte inicial de 
"US$ 100 a US$ 120 por hectárea y que 
se amortiza en dos o tres años. O sea, 
comparado con otras opciones de rie-
go, la inversión es bastante menor ". 

El productor dijo que "esa inversión te 
dura dos o tres años" y explicó que "en 
este caso se usan mangas que son de 
nailon, que tiene esa duración, algunas 
se rompen, otras hay que reponerlas, 
entonces se hace una inversión inicial 
de US$ 150 por hectárea que se repar-
te en los tres años, equivalente a US$ 
50 por año". A este valor se suma "el 
costo operativo, que es el regador que 
va a ser el trabajo, que también le esti-
mamos unos US$ 50 en toda la tempo-
rada por hectárea".

Al decir de los productores y técnicos 
que asistieron a la jornada, las prade-
ras de festuca, lotus y trébol blanco se 
encontraban con una producción de 
forraje, al 3 de diciembre, como si fuera 
octubre. /NR
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LANAS

Por Luis Silva

luis@tardaguila.com.uy 

 

Progresivamente Australia avanzará 
a la trazabilidad total de su lana para 
julio de 2023, en un proceso que ha co-
menzado este pasado 1 de diciembre 
de 2022. Según informó la Australian 
Wool Exchange (AWEX), esta tecnolo-
gía permitirá trazar el camino de la fibra 
desde el productor hasta el minorista. 

“eBale” es la culminación de casi 25 
años de investigación por parte de 
AWEX, en conjunto con la industria, 
para garantizar la solidez del sistema 
adecuado a toda la cadena de valor. 
Este programa ha recibido el apoyo del 
“Programa de subvenciones de traza-
bilidad” del gobierno australiano. 

En un comunicado emitido por AWEX, 
Mark Grave, CEO de la institución, dijo 
que el lanzamiento de la tecnología 
“eBale” respaldará la integridad de las 
declaraciones de trazabilidad y cali-
dad, y garantizará que la lana australia-
na lidere el mundo desde el productor 
hasta el minorista.

“Confiamos en que la tecnología ayu-
dará a satisfacer las necesidades de 
trazabilidad y bioseguridad, así como a 

Australia implementa sistema 
de trazabilidad digital
Tras 25 años de trabajo el sector lanero australiano culminó la 
tecnología “eBale” que permitirá el seguimiento de la fibra a lo 
largo de la cadena

mejorar la eficiencia logística y el con-
trol de calidad a lo largo de la cadena 
de suministro”, dijo Grave. 

Desde el pasado 1 de diciembre deja-
ron de producirse las tradicionales eti-
quetas para los fardos de lana, en tanto 
que a partir del 1 de enero se comienza 
la producción y entrega de las etique-

tas “eBale”. Cada etiqueta tendrá un 
número único almacenado en un chip 
de identificación por radiofrecuencia 
(RFID), así como también un código 
QR.

El director ejecutivo de Australian Wool 
Innovation (AWI), John Roberts, dijo en 
un comunicado que “la trazabilidad se 
está volviendo cada vez más importan-
te para el mercado y la implementación 
de “eBale” en todos los paquetes de 

La industria lanera 
australiana apuesta a 
diferenciarse median-

te la posibilidad de 
garantizar la trazabi-
lidad de los lotes a lo 
largo de la cadena de 

procesamiento. 

“La trazabilidad se está  
volviendo cada vez más  

importante para y “eBale”  
es un avance emocionante que 
beneficiará a los productores”

lana es un avance emocionante que 
beneficiará a los productores de lana y 
a la industria en general”.

Desde el sector productivo, el CEO de 
WoolProducers, Jo Hall, le dio la bien-
venida al lanzamiento de la tecnología 
y señaló que demuestra el compromiso 
de la lana australiana con la integridad 
y la calidad, lo que fortalecerá su repu-
tación en el futuro. 

AWEX producirá 5 millones de etiquetas eBale
De acuerdo con la información de AWEX, los datos de lana se capturan en 
el predio, a través del programa WoolClip, que se transfieren electrónica-
mente al agente de ventas a través del chip “eBale” RFID y el código QR. 
La tecnología también facilitará la transferencia de información en almace-
nes, logística y transporte, y por parte de clientes tanto australianos como 
internacionales.

Con el apoyo de la industria, AWEX producirá 5 millones de etiquetas “eBa-
le” que representan aproximadamente lo utilizado en 2,5 a 3 años de pro-
ducción de lana en Australia. 

La introducción de esta tecnología en el circuito de producción y venta 
costará 60 centavos por fardo y estará disponible comercialmente para 
todos los productores a partir de enero y para el comienzo de la próxima 
zafra todos los fardos exportados tendrán la etiqueta “eBale”.

“Es una pequeña inversión para mejo-
rar la gestión segura y eficiente de la 
lana a lo largo de la cadena de suminis-
tro, y para fines de 2023, será un dife-
renciador clave para la lana australiana 
a nivel mundial”, dijo Hall.

La AWEX será la responsable de reali-
zar el contralor y garantizar lo informa-
do en cada fardo de lana. /NR
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Con buena parte del partido de la za-
fra de cultivos de invierno ya jugado y 
la “sorpresa positiva” que han dado las 
chacras de los tres cultivos (colza, trigo 
y cebada) “es probable” que se supere 
un volumen de cosecha de 2,5 millones 
de toneladas, dijo a Negocios Rurales 
el Ing. Agr. Esteban Hoffman, socio fun-
dador y director general de la consul-
tora Unicampo. Asimismo, indicó que, 
si bien hay que esperar por los núme-
ros oficiales de DIEA, es “altamente 
probable que la superficie” de colza 
implantada en invierno haya superado 
las 300 mil hectáreas (ha), por encima 
de las 267 mil que manejó la última en-
cuesta oficial. “Esos números se van a 
sincerar. Podríamos tener a la canola 
como el principal cultivo de invierno y el 
segundo en importancia en Uruguay”, 
resaltó. 

En la misma línea, el Ing. Agr. Federi-
co Nolla, de PGG Wrightson Seeds en 
Uruguay, dijo que “a pesar de la seca 
que sufrimos, nos hemos sorprendido 
con muy buenos rindes de cultivos de 
secano, así como de cebada, de colza 
y de trigo”. 

Hoffman consideró que el déficit de 
lluvias que hubo durante un parte del 
ciclo fue más que compensado por la 

La zafra de invierno  
sorprendió
Los rendimientos de colza, trigo y cebada han superado  
largamente las expectativas y dan un envión extra para el verano

luminosidad y las bajas temperaturas a 
la hora del llenado del grano. “Fueron 
condiciones únicas, muy parecidas a 
las del 2015”, acotó. 

Sobre el rendimiento de la colza, dijo 
que si bien está la duda si va a llegar 
a los 1.800 kg/ha que se registraron el 
año pasado, no es descabellado pen-
sar que la productividad pueda ser 
superior. Dijo que en el caso de las 
chacaras que asesora directa o indi-
rectamente Unicampo el rendimiento 
fue entre 10% y 15% superior a la cam-
paña pasada. 
A su vez, indicó que el rendimiento de 
la cebada superará al promedio del 
año pasado, aunque considera que no 
le alcanzaría para llegar al récord de la 
zafra 2020 de kg/ha 4.700.4.800. Dijo 
que, si bien hubo algunos problemas 
de calibre, todo pinta para que el pro-
medio se ubique por encima de los kg/
ha 4.000, con “varias chacras” que re-
gistraron arriba de los kg/ha 7.000. 

Por su parte, la cosecha del 50%-60% 
de trigo también “sorprendió para bien” 
con charcas arenosas en el norte de 
Paysandú que registraron promedios 
por encima de los kg/ha 6.000. “Está 
todo el mundo muy sorprendido con 
estos rindes”, finalizó Hoffman. 

De acuerdo con la encuesta de DIEA, 
el área implantada de trigo fue de unas 
288 mil ha durante la última zafra, mien-
tras que la de la cebada se ubicó en 
183 mil ha. 

En tanto, consultado respecto a los ren-
dimientos y comentarios de trigos so-
bre los kg/ha 5.000 y 6.000 en el litoral 
norte, Salto y Paysandú, Nolla señaló 
que “en el norte estamos acostumbra-
dos a bastante menos que eso, capaz 
que a 3.500 o 4.000 kilos. Hemos escu-
chado de productores amigos que han 
estado arriba de eso, con 4.500 y 5.000 
kilos, que nunca pasa eso en el norte”. 

Sobre la zona sur del país, dijo que los 
rendimientos “anduvieron muy bien 
también, a no ser la zona de Colonia, 
San José, y los departamentos bien al 
sur”. A pesar de ello indicó que “noso-
tros creíamos que íbamos a sacar me-
nos kilos y la verdad que nos han sor-
prendido lo que son los rendimientos, 
colzas de 2.000, 2.400 kilos, cebada de 
6.000 kilos. La verdad que ha sido algo 
muy bueno para los productores”.

Sobre los problemas de implantación 
de chacras de colza este año, dijo que 
tanto “acá en el norte y como en el sur, 
hubo colzas que se sembraron tarde 
y en realidad esas colzas estuvieron 
complicadas y son las cosas que hoy 

Perspectivas 
El director de Unicampo, Esteban Hoffman, dijo que tras los resultados “ines-
perados” del invierno, “el ánimo de los productores está muy alto”. Los bue-
nos rendimientos eran “más que necesarios”, porque se sembró con “costos 
muy elevados”. “Se enterraron US$ 950 de costo directo por hectárea para 
afrontar la siembra de invierno”, indicó.

Hoffman agregó que la soja de primera ya está toda sembrada y nacida, 
mientras que del área de segunda hay una parte que ya está sembrada y 
nacida y otra que está esperando por las lluvias, porque la humedad es “muy 
baja”. “La reserva de agua para la soja de segunda es muy baja. Estamos 
entrando con el tanque medio vacío”, reconoció. 

El profesional considera que, de todos modos, hay razones para proyectar 
que el área de siembra de soja se ubique sobre un eje de 1,25 a 1,3 millo-
nes de hectáreas. Hoffman consideró que con la falta de agua hay muchos 
productores que no están dispuestos a sembrar maíz de segunda que se 
estimaba sería el 60% del área de ese cultivo. “Hay muchos productores que 
no están dispuestos a sembrar maíz con estas condiciones. Si no llueve, se-
guramente se opte por hacer más soja de segunda”, consideró. 

están dando pocos kilos”, sin embargo, 
remarcó “estamos bastante sorprendi-
do con el tema de los rendimientos”.

Nolla indicó que en una reunión de 
Urupov se informó la medición de un 
área cercana a las 345.000 hectáreas. 
“Nos sorprendió un poco lo que fue el 
área, sinceramente pensaba que era 
menos”.  /NR
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En noviembre el Ministerio de Gana-
dería, Agricultura y Pesca (MGAP) firmó 
el protocolo de requisitos fitosanitarios 
para la exportación de sorgo a China, 
en una conferencia de prensa don-
de estuvieron presentes el embajador 
Wang Gang, el ministro Fernando Mat-
tos y el director de la Dirección General 
de los Servicios Agrícolas, Leonardo 
Olivera. 

El representante de China en Uruguay 
resaltó la importancia de la apertura del 
mercado para ambos países, debido 
a que la exportación será además de 
para el tradicional consumo animal, 
también para el consumo humano. 

Wang dijo que su país es el primer im-
portador mundial de sorgo y que se tie-
ne una alta utilización en la destilación 
de bebidas alcohólicas a partir de este 
grano. “Dentro de nuestra población de 
1.400 millones de habitantes se consu-
men mucho los licores y aguas ardien-
tes de alta graduación alcohólica, que 
se obtienen del grano de sorgo, por lo 
cual se requieren cantidades astronó-
micas. Espero que se pueda aumentar 
la cifra de exportación uruguaya, aun-
que estamos ante un buen comienzo”, 
dijo el embajador.

Por su parte, el director de Servicios 
Agrícolas destacó que fue un largo pro-
ceso en el cual se fueron construyendo 
los mecanismos que asegurarán las 
garantías necesarias tanto para China 
como para los productores de sorgo 
uruguayos. “Creemos también que son 
muy vastas las posibilidades de am-
pliar la cifra actual. Son 21 empresas 
las que se inscribieron para exportar 
sorgo a China, pero seguiremos traba-
jando para aumentar esa cifra y tam-
bién diversificar los productos”.

De todas formas, a nivel privado hay 
precaución por los altos requisitos sa-
nitarios esgrimidos por China, lo que 
llama a la cautela al momento de con-
cretar el primer negocio. 

Mattos señaló a Tardáguila Agromerca-
dos que se ha registrado una caída im-
portante en la producción de sorgo en 
el país, “porque no se le ha encontrado 
una ecuación de negocios en su princi-
pal destino, que es la exportación”. 

Se espera un aumento  
del área de sorgo
La habilitación del mercado de China para consumo animal y humano 
genera expectativas de nuevas oportunidades de negocios para el cereal 

Tras la firma del acuerdo, indicó que se 
abre una puerta importante en lo que es 
una alternativa en la rotación de cultivos, 
y que esto ya se visualiza en “algunos 
planes de negocios de empresas dedi-
cadas a la producción de granos que se 
vienen presentando, dando un horizonte 
de mayor certeza”. 

Para el jerarca se levanta una de las 
grandes limitantes que tenía el grano, 
que era la incertidumbre en cuanto al 
precio o fijación del mismo a futuro, 
“cuando la opción del agricultor era al-
gún cultivo u otro siempre optaba por 
aquella certeza que le daban aquellos 
cultivos que le proporcionaban posicio-
nes de poder fijar precio a futuro”, en 
este sentido se comienzan a observar 
negocios atados al precio del maíz. 

Desde su punto de vista, este acce-
so para el sorgo en China permitirá un 
avance de área en zonas productivas 
alejadas de los tradicionales sistemas 
agrícolas. “Puede haber la posibilidad 
de que tengamos una expansión de 
área buscando otras regiones no tan 
tradicionales, pero que traen como be-
neficio paralelo el hecho de que la agri-
cultura siempre es un gran dinamizador 
de la producción. Si queremos intensifi-
car y compramos granos, lo podemos 
tener en el propio establecimiento y todo 
eso, además, agregándole la opción del 
negocio de la exportación”, indicó.

Sobre las variedades que se destina-
rán a la exportación, el ministro dijo que 
“son las que normalmente utilizamos”, y 
agregó que “no ha habido un progreso 
importante en el mejoramiento genético 
de la semilla en distintas variedades, 
pero seguramente habiendo una co-
rriente de negocio” aparecerán mejoras 
genéticas para el grano.

Mattos recordó que “China es el mayor 
importador mundial y Argentina le expor-
ta mil millones de dólares de sorgo”, por 
lo que consideró que “hay espacio para 
que Uruguay pueda ser un oferente adi-
cional. No alcanza todo este sorgo que 
importa China, ni el que produce, así 
que estamos muy esperanzados que en 
algunos años tengamos un avance im-
portante de este cultivo en el país”. /NR
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SOCIO DIRECCIÓN CIUDAD USUARIO MAIL CELULAR TEL. FAX. SOCIO DIRECCIÓN CIUDAD USUARIO MAIL CELULAR TEL. FAX.

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H. A. Mª Fernández 628 Florida Walter H. Abelenda wharural@adinet.com.uy 099 660530 4352 7297 4352 7299

Joaquín Abelenda 099 680661

Pablo Sanchez 099 350024

AGROENLACE TRADE S.R.L. Ruta 5 Km 182 Durazno Ing. Agr. Oscar Casco Estevez haciendas@agroenlacetrade.uy 093 630389 4363 5153

AGROINTERMEDIO S.R.L. Juan de Lavalleja 342 Treinta y Tres Guillermo Bachino guillermo@agrointermedio.com.uy 095 685197 4452 0437 4452 7285

AGROORIENTAL Rafael Barradas 1885 Montevideo Martin Slinger mslinger@agrooriental.com.uy 096 361269 2604 3036

Christopher Brown cbrown@agrooriental.com.uy 099 647 561

Jaime Gómez jgomez@agrooriental.com.uy 092 987 987

AGROSOCIO Dr. Alejandro Schroeder 6514 Montevideo Juan Martin Scasso mscasso@agrosocio.com 099 284323 2604 7050 2604 7050

Joaquín Berenbau jberenbau@agrosocio.com 099 661501

ALFARO Y CIA Manuel Lavalleja 1303 Treinta y Tres Felipe Alfaro escritorio@alfaroycia.com.uy 099 857400 4452 0017

ALORI &Cía.SRL Wilson Ferreira 717 Melo Julio Alori info@aloriycia.com.uy 099 639977 4642 7557 4643 1584

Marcelo Alori 099 800186

ALVAREZ AGUSTIN Negocios Rurales Ruta 11 km 137,500 Canelones Agustin Alvarez alvarezconsignatario@gmail.com 099 919 073

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda. 19 de Abril 883 Durazno Luis A. Andrade escritorioandrade883@gmail.com 099 359078 4362 2469 4362 3690

Martin Andrade 099 362031

Jose Poncet 099 361003

ARAMBURU S.R.L. Dolores Vidal de Pereira 472 Sarandi del Yi Ignacio Aramburu ignacio@aramburu.com.uy 099 367032 4367 9052 4367 9852

Arturo Aramburu arturo@aramburu.com.uy 099 367787

José Ignacio Aramburu jose@aramburu.com.uy 099 367152

ARAUJO, Gastón Andrés Cheveste 747 Artigas Gastón Araujo gaston@araujo.com.uy 099 771295 4772 1414

agronegocios@araujo.com.uy

ARRALDE ALEJANDRO Y Cía.. Ltda. M. Cassinoni 1676 Of. 812 Montevideo Alejandro Arralde info@arraldeycia.com.uy 099 123186 2403 1353 2403 1353

ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO 18 de Julio 331 Florida Guillermo Arrillaga negociosarrillaga@gmail.com 099 352 616 43529092 4352 9736

ARROSPIDE, Antonio Gallinal 443 Florida Juan Luis Arróspide info@escritorioarrospide.com.uy 099 353324 4352 3130 4352 5098

Diego Arróspide 099 126412 4352 2007

BACHINO CARLOS, Ltda. Dr. Nicolás Corbo 1433 Lascano Carlos Bachino carlosbachino@carlosbachino.com  099 856005 4456 7865 4456 7865

administracion@carlosbachino.com 

BACHINO, Enrique y Asociados Ituzaingo 566 Minas Ernesto Franco info@enriquebachinoyasociados.com.uy 099 639039 4442 5789 4442 5789

José Enrique Bachino 099 140028

BACHINO, Ricardo  Avenida Herrera 539 Minas Ricardo Bachino rbachino@hotmail.com 095 631793 4442 2173 4442 2173

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L. Rivera 441 Local 1 Durazno Miguel Bardier bardieryodriozola@gmail.com 099 359190 4362 3856 4362 3856

Raúl Odriozola 099 360087

BASSO Neg. Rurales, Gustavo Batlle y Ordoñez 511 Florida Gustavo Basso gbasso@adinet.com.uy 099 663310 4352 7303 4352 7303 

BELLO & ASOCIADOS SAS Luis A. de Herrera 597 Florida Gustavo Bello gbellonegociosrurales@hotmail.com 099 620769 4352 7242 4352 2110

Nicolas Guichón Diaz 099 350360

Santiago Huelmos Gallotti 099 318694

BENGOCHEA S.R.L., Luis A. Aparicio Saravia 524 Melo Miguel Bengochea 099 802075 4642 3143 4642 5329

Avda. Brasil 3105/701 Montevideo Gonzalo Bengochea 099 146782 2709 8084 2709 8084

BERGARA SEBASTIAN Paysandú 941 Piso 4 Esc.9 y 10 Montevideo Sebastián Bergara info@bergara.com.uy 099 141 298 2908 0838

BERRUTTI - UB&P Mantua 7011 Montevideo Ing. Alejandro Berrutti ubp@ubp.com.uy 098 404575 2600 1159

Pablo Argenti pargenti@berrutti.com.uy 098 423842

BERTSCH, Roberto Lecueder 401 Artigas Roberto Bertsch escritorio@robertobertsch.com 099 772526 4772 2215 4772 3628

BIRRIEL HNOS & ASOC. 18 de Julio 2033 Rocha Juan Martin Birriel ganadosdelareservasrl@gmail.com 099 223214 4472 4300 4473 6527

Valentina Birriel 098 001369

Carlos Dianessi 099 872923

Mariela Amaral 099 871820

BIRRIEL Ltda. 25 de Agosto 121 Rocha Marcelo Birriel birrielh@adinet.com.uy 099 872633 4472 2851 4472 6280

BOCKING S.R.L. Nueva York 1249 Montevideo Juan Bocking bockingnegociosrurales@gmail.com 099 664010 2924 0594 2924 0594

José Rado 099 636134

Rodrigo Bocking 099 649 343

BOFILL, Armando Av. De las Americas 5029 Complejo Montevideo Armando Bofill abofill@adinet.com.uy 099 681409 2604 0612 2604  8671

Ricon del Lago - Parque Miramar

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban Progreso 307 Guichon Ing. Agr. Marcelo Cravea cravea@hotmail.com 099 722448 4742 2112 4742 3909

Mercedes Margalef 098 389708

Carlos Gamarra 099 727789

BREA SARAVIA, Juan 25 de Agosto s/n Santa Clara de Olimar Juan Brea Saravia breasaravia@hotmail.com 099 693444 4464 5244 4464 5244

BULANTI & Cía. Ltda. 18 DE Julio 868 Paysandú Gastón Bulanti bulycia@adinet.com.uy 099 720212 4722 3991 4722 7838

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas Artigas 1343 Cardona Mauricio Cabrera ecpeile@gmail.com 099 536134 4536 9080 4536 9582

CAMPELIR S.A. Treinta y Tres 2036 Rocha Ernesto J Birriel campelir@adinet.com.uy 099 682472 4472 0200 4472 0200

CAMPO ABIERTO URUGUAY S.A.S Boston 6275 Montevideo Andrés Sciarra asciarra@campoabierto.com.uy 099 782952 2605 8830

CANEPA, Rubén F. Uruguay 1301 Salto Francisco Cánepa rfcanepa@adinet.com.uy 099 731257 4732 5401 4732 5401

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES Rincón 252 Rosario Martin Carbajal martin@waldermarcarbajal.com.uy 099 687441 4552 2580 4552 2580

Mauricio Carbajal mauricio@waldermarcarbajal.com.uy 099 684614

CELEDON MEDIZA Emanuel Ernesto Mcalister 1726 Tararias-Colonia Emanuel Celedon eceledonmediza@gmail.com 098 079 116

COITO CARBONE APARICIO Dario Castro 1571 Florida Aparicio Coito Carbone apariciocc13@gmail.com 099 352247

COPAGRAN Montevideo 3511 Young Federico García Lagos fgarcialagos@copagran.com.uy 099 686447 2408 7887 2408 7972

CORREA & SAN ROMAN Avda Barbieri 318 Salto Carlos Martin Correa info@correaysanroman.com.uy 099 731587 4732 7900

Martin San Roman 099 633410

CRADECO Florencio Sánchez 150 Colonia Valdense Eduardo Gago cradeco@adinet.com.uy 4558 8303 4558 8769

Pedro Bertinat

CRUCCI, Elbio Sarandí 466 Florida Elbio Crucci elbiocrucci@adinet.com.uy 099 686673 4352 4833 4352 4833

CUNIETTI Y CIA RUTA 86 KM 39 Sauce-Canelones Jorge Cunietti cuniettiycia@vera.com.uy 099 174154

DE FREITAS & CIA  Carlos Jose Cuneo Perinetti 1376 Montevideo Carlos de Freitas carlos@carlosdefreitas.com.uy 099 664537 2600 4875 2600 4875

info@carlosdefreitas.com.uy

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA Costa Rica 1634 Montevideo José de Freitas jose@jdf.com.uy 099 681 540 2603 8203

DE LA PEÑA VALDEZ S.A. Ruta 12 km 343 - Puente Otegui Minas Fernando de la Peña fpnegociosrurales@gmail.com 4442 4343 4442 2947

Fernando J. de la Peña 095028572  4442 2550

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L. Av. Italia 2210 Paysandú Diego de María diego@agrodemaria.com.uy 099 724117 4723 3970 4722 0039

DELAGRO & Cía.. Rostand 1566 Montevideo Eduardo Del Baglivi info@delagro.com.uy 099 187273 2601 0338

Santiago Stefan 099 542 826

DIAZ RICARDO Francisco Fondar 533 Trinidad Ricardo Diaz escrdiaz@adinet.com.uy 099 680510 4364 2703 4364 3350

Federico Diaz federdiaz@adinet.com.uy 099 364 509

DI SANTI LTDA. Gallinal 752 Florida Diego Di Santi razaslecheras@dsr.uy 099 353400 4353 1618 4352 1570

Mauricio Lanza comunicaciones@drs.uy 091 294601

Mauro Olivera 099 351289

Ramiro Rodriguez 091 294602

DIU TABARE Ruta 1 km 72- Rafael Peraza San José Tabare Diu tabarediu@gmail.com 099 341 157 4346 2662

DUTRA HNOS. S.R.L. F. Acuña de Figueroa 1815 Montevideo Juan Andrés Dutra dutra@dutrahermanos.com 099 129177 2924 8578 2924 0164

DUTRA Rafael Rondeau 1908 escritorio B Montevideo Rafael Dutra rafaeldutra@vera.com.uy 099 607160

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA 25 de agosto Tacuarembo Ernesto Esteves eeycia@gmail.com 099 830 849 4632 2454 4632 2834

ESC. DUTRA LTDA. Jamaica 3132 Montevideo Alejandro Dutra adutra@escritoriodutra.com 099 611200 2604 7041-3

Rodrigo Abasolo 099 245222

FABIAN, Juan Manuel Ruta 1 km 121 y medio - Valdense Colonia   Juan Manuel Fabian manolofabian1993@gmail.com 099 126 921 4552 4117

FERNANDEZ BALESTENA Esteban Wilson Ferreira 942 bis Mercedes Esteban Fernández esteban@fernandezbalestena.com 097 290823 4538 2303

FERNANDEZ, Otto Herrera 346 Artigas Otto Fernández otto@ottofernandez.com.uy 4772 2818 4772 2818

Otto Fernández Nystrom ottohijo@ottofernandez.com.uy 099 773057 4622 3288

Gerardo Xavier de Melo gerardohacienda@ottofernandez.com.uy 099 941114

FONSECA, Juan Rondeau 2204 Montevideo Juan Fonseca juanfonseca@netgate.com.uy 099 682990 2924 0166 2924 0173

Jorge Muñoz 099 680353

FRANQUINI OSCAR Rivera 3224 Florida Oscar Franquini oscarfranquini@adinet.com.uy 099 350668 4352 4435

GALLINAL & BOIX S.R.L. Paysandú 909 Montevideo Alberto Gallinal negociosrurales@gallinalyboix.com 099 660802 2901 2120 2901 2120

Álvaro Boix 094 429970

GAMBETTA, Alberto Rbla. Tomas Beretta 7939 Montevideo Alberto Gambetta ag@albertogambetta.com 099 656486 26007346

Taruselli 1154 Mercedes 45327952

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L. Gral. Eugenio Garzón 311 Artigas Manuel Acevedo ganadelnorte@gmail.com 099 771389 4772 3624

Juan Pablo Acevedo 099 423 504

GASTELU ALVARO Negocios Rurales Ruta 14 y Ruta 8 Jose P. Varela Alvaro Gastelu Negocios Rurales alvarogastelu1@gmail.com 099 922224 4455 8098

GAUDIN Hnos. Artigas 1202 Salto Julio Gaudin julio@gaudihnos.com.uy 099 730302 4733 0918 4733 4086

German Gaudin

GONZALEZ VIÑOLES JOAQUIN Neg. Rurales 18 de Julio 700 Sarandi Grande- Florida Joaquin Gonzalez joaquingve@hotmail.com 099 664512 4354 7343 4354 7343

GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL Ituzaingo 239 Tacuarembo Walter Omar Gonzalez boitata@adinet.com.uy 099 835244 4633 0244

Oscar Gonzalez 099 352 626

GORLERO y Cía.. Sarandi 693 piso 5 Montevideo Felipe Hareau gorlero@gorlero.com.uy 099 667894 29151604

Fernando Hareau 099 102272  

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L. Ruta 3 Km 308 Young Martin Grondona gronlus@adinet.com.uy 099 567038 4567 2971 4567 2971

Fernando Lusiardo 099 567868

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L. Montevideo 3471 Young Jorge García haciendasdellitoral@adinet.com.uy 099 567131 4567 6400 4567 3989

Gabriel Garcia 099 728080

HERNANDEZ HEBER & Asociados Catalina 257 Tacuarembó Heber Hernández info@hhnegocios.com 094 876543 4632 0632 4632 1346

ILUNDAIN BARAÑANO, Alejandro Santísima Trinidad 467 Trinidad Alejandro Ilundain escritorio@alejandroilundain.com 099 683529 4364 2559 4364 2559

Federico Constantin 099 397648

INDARTE & Cía.. Ltda. Neg. Rurales Montevideo 3394 Young Gonzalo Indarte 099 682585 4567 2546 4567 2276

Fernando Indarte fernando@indarte.com 099 567267

INDARTE, Héctor Montevideo 3358 Young Héctor Indarte hindarte@adinet.com.uy 099 693313 4567 2001 4567 2172

IRIGOYEN Negocios Ganaderos Ituzaingo 320 Vichadero-Rivera Juan P. Irigoyen jpirigoyenng@gmail.com 092 060060 4654 3144

ISASA & Cía.., Ricardo Florencio Sánchez 485 Melo Ricardo Isasa risasa@adinet.com.uy 099 638320 4642 2085 4642 5589

Ricardo Isasa (h) 099 802207

Andres Isasa 099 801856

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Ángel Manuel Meléndez 410 Treinta y Tres Alejandro M. Silveira miguelaizmendi@adinet.com.uy 095 308281 4452 2706 4452 8090

Juan Martin Silveira 095 308282

LA CONSIGNATARIA S.R.L. Galicia 1069 Montevideo Juan Francisco Belloso jfbelloso@laconsignataria.com 099 414006 2900 2733

Santiago Cortina scortina@laconsignataria.com 099 118203

Enrique Bonner 099 534619

LA TABLADA Ltda. Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402 Montevideo Juan Irigoyen juanalcides@adinet.com.uy 099 668051 2709 6486 2709 6486

MARTINEZ S.A. Juan Carlos José Enrique Rodó 682 Minas Juan Martínez cuchillasdesilvera@hotmail.com 099 840 171 4442 2242 4442 4655

MARTINEZ ELORGA, Federico Dr. González 605 Florida Federico Martínez Elorga fmrurales@adinet.com.uy 099 352626 4352 2908 4352 2908

MARTORANO, Mario Artigas 363 Mercedes Mario Martorano    mariomartorano@adinet.com.uy 099 663642 4532 2108 4532 2108

MEGAAGRO HACIENDAS S.A. Gral. Nariño 1907 Montevideo José P. Aicardi jpaicardi@megaagro.com.uy 099 643219 2600 1600 2600 1600

Juan M. Otegui jmotegui@megaagro.com.uy 099 630690

MERCO HACIENDAS S.R.L. La Paz 2233 Montevideo Andres Lessa mercohaciendas@adinet.com.uy 099 145423 2409 8877 2409 8877

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES Wilson Ferreira Aldunate 1045 Minas-Lavalleja Emilio Montero monterofernandezsrl@gmail.com 099 843 651 4443 5376

Mateo Fernandez 098 253012

MORALES COLOMBO S.R.L. Sarandí 407 Florida Ignacio Morales Colombo moralescolombo@hotmail.com 099 356110 4352 6933

MURACCIOLE JORGE RUTA 81 KM 8 Canelones Jorge Muracciole jgmura@hotmail.com 099 326197

NEDAFOX S.A. Av. J. M. Alvariza 882 bis San Carlos Jorge Umpierrez nedafoxsan@gmail.com 099 418104 4266 8243 4266 8243

NICOLICH, Alejandro Carlos Sáez 6415 Montevideo Alejandro Nicolich 099 660320 2600 0131 2601 7212

alnicoar@adinet.com.uy

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO Batlle y Ordoñez 540 Durazno Gerardo Ormazabal Fernandez gormazabal@adinet.com.uy 099 362076 43623227 43624155

PATIÑO S.R.L., Luis Alberto A. Fernández 470 Florida Enrique Patiño lapsrl@adinet.com.uy 099 352579 4352 4717 4352 4717

Luis A. Patiño 099 352058

Agustín Patiño 099 352290

PEREIRA & CIA NEG. RURALES Sáez 6418/101 Montevideo Francisco Pereira fpereira@pereiraycia.com.uy 099 611601 2605 7960 

Francisco Reyes freyes@pereiraycia.com.uy 099 035284

PREGO Diego Enlaces Ganaderos Sosa Bernadet 668 Sarandi del Yi-Durazno Diego Prego diegopregobarreto@gmail.com 099 986374 4367 9282

RAMOS & GARCIA Agronegocios 19 de Abril 1107 Durazno Ignacio Ramos rodeos@ramosgarcia.com.uy 099 970565 4362 6513 4362 3917

Álvaro García contacto@ramosgarcia.com.uy 099 362775

REYES, Álvaro Montevideo 1019 Paysandú Álvaro Reyes reycib@gmail.com 099 722523 4722 3926 4722 3926

Manuel Taboada 099 159559

RODEOS DEL URUGUAY S.R.L. Artigas 1165 Montevideo Pablo Reyes rodeos@rodeos.com.uy 099 630098 2601 7459 2606 1051

Rostand 1559 Dolores Gonzalo Bía 099 606772 4534 2124 4534 2831

Ignacio Trigo 099 928186

Rodrigo Paulo rpaulo@rodeos.com.uy 099 655 144

RODRIGUEZ, Esc. Federico La Rosa 767 Melo Federico Rodríguez escritorio@federicorodriguez.com 099 803286 4642 2017 4642 2017

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L. Pocho Fernández 3299 Florida Nelson Rodríguez nrh@camposyhaciendas.com.uy 099 351208 4353 0369 4353 0369

Gabriela 095 602857

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C. Ramírez 509 Trinidad Rodrigo Rodríguez tomiyo@adinet.com.uy 099 366 212 4364 3062 4364 3062

Guzman Rodriguez 099 366 099

Rodrigo Garcia Tidemann 099 784882

ROMANO, Carlos y Martin Bvar. Cardona y Mendiondo Cardona Martin Romano cym@cymromano.com 099 536196 4536 9554 4536 9554

Carlos Romano 099 536195

Juan Carlos Romano 099 541017

ROMUALDO & CIA. Negocios Rurales Avda. Italia 6919 Montevideo Juan José Rodríguez remates@romualdo.com.uy 099 623033 2605 2222 

Joaquin Falcon embarques@romualdo.com.uy 099 527040

RUBAL S.R.L. Manuel Freire 454 Treinta y Tres Nelson Martínez nmartinezbenia@adinet.com.uy 099 852009 4452 3713 4452 8827

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES Antonio Ma. Fernandez 716 Florida Martin Lorier escritorio@escritoriosangabriel.com.uy 099 310 133 4353 0931 4353 0931

SANNER JOSE ENRIQUE Colon 587 bis Melo Jose Enrique Sanner jenriquesanner@gmail.com 099 800 753 4642 7363

SEBÉ CASAS, Gonzalo Juan Maria Perez 2996/702 Montevideo Gonzalo Sebé gonzalosebe@hotmail.com 099 667276 27104188

SIERRA, Ramiro Bvar. Cardona 1215 Cardona Ramiro Sierra ramirosierra@gmail.com 099 536282 4536 7720 4536 7720

SILVA GALLINO Joaquin Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004 P del Este - Maldonado Joaquin Silva Gallino josiga@adinet.com.uy 099 735945

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR) Herrera y 25 de Mayo San José Javier Soria Peña sorianegociosrurales@vera.com.uy 099 847 235 4342 3808

Gaston Guelbenzu Ithurralde 099 872 541

STRAUCH, Jorge y Cía.. Ltda. Manuel Meléndez 1001 Treinta y Tres Jorge Strauch contacto@jstrauch.com.uy 099 605386 4452 4686 4452 2415

THE LAND LORD COMPANY SAS Dr. Valentin Cassio 1489 Treinta y Tres Santiago Zuluaga santiagozuluaga@thelandlordcompany.com 093 761854 4452 7902

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L. Ituzaingo 419 Mercedes Joaquín Touron touronsainz@hotmail.com 099 513268 4533 0615 4533 0615

Rodrigo Sainz Rasines 099 529266

TRINDADE S.R.L. CARLOS 19 de Abril 1379 Salto Carlos Trindade administracion@carlostrindade.com.uy 099 732562 4733 5496

Sebastian G. da Trindade 099 692993

VALDEZ & Cía.. Ltda. Sarandí 236 Tacuarembó José Valdez jose@valdez.com.uy 099 834840 4632 2360 4632 5555

Carlos Irazusta cirazusta@valdez.com.uy 099 578855

Ricardo Pigurina rpigurina@valdez.com.uy 099 822982

Pablo Camilo Valdez pablo@valdez.com.uy 099 836050

VERA SRL JUAN Herrera 999 Durazno Juan Vera juanveratis@gmail.com 099 362 262 4362 3593

Gabriel Gelpi 099 359 090

VICTORICA & ASOCIADOS Millington Drake 2085 Montevideo Ignacio Victorica victorica@victorica.com.uy 099 682184 2602 0055 099210055

Santiago Sánchez 099 622087

VIERA Pablo Ruta 1 km 121.5 Est.Shell Colonia Valdense Pablo Viera haciendasdelplata@hotmail.com 094 417039 4558 9354

ZABALLA Negocios Rurales Dr. Ivo Ferreira 308 Tacuarembó Dardo Zaballa zabalasrl@gmail.com 099 830658 4632 8682 4632 8682

ZAMBRANO & Cía.. S. A. Gral Nariño 1690 Montevideo Alejandro Zambrano zambrano@zambrano.com.uy 099 683390 2600 6060 2600 6060

Nicolás Zambrano 099 112422

Av. Garzón 355 esq. R. Branco Artigas Facundo Schauricht 099 561196 4773 1768 4773 1768

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda. Flores Alejandro Zugarramurdi az@az.uy 099 531469

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H. A. Mª Fernández 628 Florida Walter H. Abelenda wharural@adinet.com.uy 099 660530 4352 7297 4352 7299

Joaquín Abelenda 099 680661

Pablo Sanchez 099 350024

AGROENLACE TRADE S.R.L. Ruta 5 Km 182 Durazno Ing. Agr. Oscar Casco Estevez haciendas@agroenlacetrade.uy 093 630389 4363 5153

AGROINTERMEDIO S.R.L. Juan de Lavalleja 342 Treinta y Tres Guillermo Bachino guillermo@agrointermedio.com.uy 095 685197 4452 0437 4452 7285

AGROORIENTAL Rafael Barradas 1885 Montevideo Martin Slinger mslinger@agrooriental.com.uy 096 361269 2604 3036

Christopher Brown cbrown@agrooriental.com.uy 099 647 561

Jaime Gómez jgomez@agrooriental.com.uy 092 987 987

AGROSOCIO Dr. Alejandro Schroeder 6514 Montevideo Juan Martin Scasso mscasso@agrosocio.com 099 284323 2604 7050 2604 7050

Joaquín Berenbau jberenbau@agrosocio.com 099 661501

ALFARO Y CIA Manuel Lavalleja 1303 Treinta y Tres Felipe Alfaro escritorio@alfaroycia.com.uy 099 857400 4452 0017

ALORI &Cía.SRL Wilson Ferreira 717 Melo Julio Alori info@aloriycia.com.uy 099 639977 4642 7557 4643 1584

Marcelo Alori 099 800186

ALVAREZ AGUSTIN Negocios Rurales Ruta 11 km 137,500 Canelones Agustin Alvarez alvarezconsignatario@gmail.com 099 919 073

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda. 19 de Abril 883 Durazno Luis A. Andrade escritorioandrade883@gmail.com 099 359078 4362 2469 4362 3690

Martin Andrade 099 362031

Jose Poncet 099 361003

ARAMBURU S.R.L. Dolores Vidal de Pereira 472 Sarandi del Yi Ignacio Aramburu ignacio@aramburu.com.uy 099 367032 4367 9052 4367 9852

Arturo Aramburu arturo@aramburu.com.uy 099 367787

José Ignacio Aramburu jose@aramburu.com.uy 099 367152

ARAUJO, Gastón Andrés Cheveste 747 Artigas Gastón Araujo gaston@araujo.com.uy 099 771295 4772 1414

agronegocios@araujo.com.uy

ARRALDE ALEJANDRO Y Cía.. Ltda. M. Cassinoni 1676 Of. 812 Montevideo Alejandro Arralde info@arraldeycia.com.uy 099 123186 2403 1353 2403 1353

ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO 18 de Julio 331 Florida Guillermo Arrillaga negociosarrillaga@gmail.com 099 352 616 43529092 4352 9736

ARROSPIDE, Antonio Gallinal 443 Florida Juan Luis Arróspide info@escritorioarrospide.com.uy 099 353324 4352 3130 4352 5098

Diego Arróspide 099 126412 4352 2007

BACHINO CARLOS, Ltda. Dr. Nicolás Corbo 1433 Lascano Carlos Bachino carlosbachino@carlosbachino.com  099 856005 4456 7865 4456 7865

administracion@carlosbachino.com 

BACHINO, Enrique y Asociados Ituzaingo 566 Minas Ernesto Franco info@enriquebachinoyasociados.com.uy 099 639039 4442 5789 4442 5789

José Enrique Bachino 099 140028

BACHINO, Ricardo  Avenida Herrera 539 Minas Ricardo Bachino rbachino@hotmail.com 095 631793 4442 2173 4442 2173

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L. Rivera 441 Local 1 Durazno Miguel Bardier bardieryodriozola@gmail.com 099 359190 4362 3856 4362 3856

Raúl Odriozola 099 360087

BASSO Neg. Rurales, Gustavo Batlle y Ordoñez 511 Florida Gustavo Basso gbasso@adinet.com.uy 099 663310 4352 7303 4352 7303 

BELLO & ASOCIADOS SAS Luis A. de Herrera 597 Florida Gustavo Bello gbellonegociosrurales@hotmail.com 099 620769 4352 7242 4352 2110

Nicolas Guichón Diaz 099 350360

Santiago Huelmos Gallotti 099 318694

BENGOCHEA S.R.L., Luis A. Aparicio Saravia 524 Melo Miguel Bengochea 099 802075 4642 3143 4642 5329

Avda. Brasil 3105/701 Montevideo Gonzalo Bengochea 099 146782 2709 8084 2709 8084

BERGARA SEBASTIAN Paysandú 941 Piso 4 Esc.9 y 10 Montevideo Sebastián Bergara info@bergara.com.uy 099 141 298 2908 0838

BERRUTTI - UB&P Mantua 7011 Montevideo Ing. Alejandro Berrutti ubp@ubp.com.uy 098 404575 2600 1159

Pablo Argenti pargenti@berrutti.com.uy 098 423842

BERTSCH, Roberto Lecueder 401 Artigas Roberto Bertsch escritorio@robertobertsch.com 099 772526 4772 2215 4772 3628

BIRRIEL HNOS & ASOC. 18 de Julio 2033 Rocha Juan Martin Birriel ganadosdelareservasrl@gmail.com 099 223214 4472 4300 4473 6527

Valentina Birriel 098 001369

Carlos Dianessi 099 872923

Mariela Amaral 099 871820

BIRRIEL Ltda. 25 de Agosto 121 Rocha Marcelo Birriel birrielh@adinet.com.uy 099 872633 4472 2851 4472 6280

BOCKING S.R.L. Nueva York 1249 Montevideo Juan Bocking bockingnegociosrurales@gmail.com 099 664010 2924 0594 2924 0594

José Rado 099 636134

Rodrigo Bocking 099 649 343

BOFILL, Armando Av. De las Americas 5029 Complejo Montevideo Armando Bofill abofill@adinet.com.uy 099 681409 2604 0612 2604  8671

Ricon del Lago - Parque Miramar

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban Progreso 307 Guichon Ing. Agr. Marcelo Cravea cravea@hotmail.com 099 722448 4742 2112 4742 3909

Mercedes Margalef 098 389708

Carlos Gamarra 099 727789

BREA SARAVIA, Juan 25 de Agosto s/n Santa Clara de Olimar Juan Brea Saravia breasaravia@hotmail.com 099 693444 4464 5244 4464 5244

BULANTI & Cía. Ltda. 18 DE Julio 868 Paysandú Gastón Bulanti bulycia@adinet.com.uy 099 720212 4722 3991 4722 7838

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas Artigas 1343 Cardona Mauricio Cabrera ecpeile@gmail.com 099 536134 4536 9080 4536 9582

CAMPELIR S.A. Treinta y Tres 2036 Rocha Ernesto J Birriel campelir@adinet.com.uy 099 682472 4472 0200 4472 0200

CAMPO ABIERTO URUGUAY S.A.S Boston 6275 Montevideo Andrés Sciarra asciarra@campoabierto.com.uy 099 782952 2605 8830

CANEPA, Rubén F. Uruguay 1301 Salto Francisco Cánepa rfcanepa@adinet.com.uy 099 731257 4732 5401 4732 5401

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES Rincón 252 Rosario Martin Carbajal martin@waldermarcarbajal.com.uy 099 687441 4552 2580 4552 2580

Mauricio Carbajal mauricio@waldermarcarbajal.com.uy 099 684614

CELEDON MEDIZA Emanuel Ernesto Mcalister 1726 Tararias-Colonia Emanuel Celedon eceledonmediza@gmail.com 098 079 116

COITO CARBONE APARICIO Dario Castro 1571 Florida Aparicio Coito Carbone apariciocc13@gmail.com 099 352247

COPAGRAN Montevideo 3511 Young Federico García Lagos fgarcialagos@copagran.com.uy 099 686447 2408 7887 2408 7972

CORREA & SAN ROMAN Avda Barbieri 318 Salto Carlos Martin Correa info@correaysanroman.com.uy 099 731587 4732 7900

Martin San Roman 099 633410

CRADECO Florencio Sánchez 150 Colonia Valdense Eduardo Gago cradeco@adinet.com.uy 4558 8303 4558 8769

Pedro Bertinat

CRUCCI, Elbio Sarandí 466 Florida Elbio Crucci elbiocrucci@adinet.com.uy 099 686673 4352 4833 4352 4833

CUNIETTI Y CIA RUTA 86 KM 39 Sauce-Canelones Jorge Cunietti cuniettiycia@vera.com.uy 099 174154

DE FREITAS & CIA  Carlos Jose Cuneo Perinetti 1376 Montevideo Carlos de Freitas carlos@carlosdefreitas.com.uy 099 664537 2600 4875 2600 4875

info@carlosdefreitas.com.uy

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA Costa Rica 1634 Montevideo José de Freitas jose@jdf.com.uy 099 681 540 2603 8203

DE LA PEÑA VALDEZ S.A. Ruta 12 km 343 - Puente Otegui Minas Fernando de la Peña fpnegociosrurales@gmail.com 4442 4343 4442 2947

Fernando J. de la Peña 095028572  4442 2550

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L. Av. Italia 2210 Paysandú Diego de María diego@agrodemaria.com.uy 099 724117 4723 3970 4722 0039

DELAGRO & Cía.. Rostand 1566 Montevideo Eduardo Del Baglivi info@delagro.com.uy 099 187273 2601 0338

Santiago Stefan 099 542 826

DIAZ RICARDO Francisco Fondar 533 Trinidad Ricardo Diaz escrdiaz@adinet.com.uy 099 680510 4364 2703 4364 3350

Federico Diaz federdiaz@adinet.com.uy 099 364 509

DI SANTI LTDA. Gallinal 752 Florida Diego Di Santi razaslecheras@dsr.uy 099 353400 4353 1618 4352 1570

Mauricio Lanza comunicaciones@drs.uy 091 294601

Mauro Olivera 099 351289

Ramiro Rodriguez 091 294602

DIU TABARE Ruta 1 km 72- Rafael Peraza San José Tabare Diu tabarediu@gmail.com 099 341 157 4346 2662

DUTRA HNOS. S.R.L. F. Acuña de Figueroa 1815 Montevideo Juan Andrés Dutra dutra@dutrahermanos.com 099 129177 2924 8578 2924 0164

DUTRA Rafael Rondeau 1908 escritorio B Montevideo Rafael Dutra rafaeldutra@vera.com.uy 099 607160

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA 25 de agosto Tacuarembo Ernesto Esteves eeycia@gmail.com 099 830 849 4632 2454 4632 2834

ESC. DUTRA LTDA. Jamaica 3132 Montevideo Alejandro Dutra adutra@escritoriodutra.com 099 611200 2604 7041-3

Rodrigo Abasolo 099 245222

FABIAN, Juan Manuel Ruta 1 km 121 y medio - Valdense Colonia   Juan Manuel Fabian manolofabian1993@gmail.com 099 126 921 4552 4117

FERNANDEZ BALESTENA Esteban Wilson Ferreira 942 bis Mercedes Esteban Fernández esteban@fernandezbalestena.com 097 290823 4538 2303

FERNANDEZ, Otto Herrera 346 Artigas Otto Fernández otto@ottofernandez.com.uy 4772 2818 4772 2818

Otto Fernández Nystrom ottohijo@ottofernandez.com.uy 099 773057 4622 3288

Gerardo Xavier de Melo gerardohacienda@ottofernandez.com.uy 099 941114

FONSECA, Juan Rondeau 2204 Montevideo Juan Fonseca juanfonseca@netgate.com.uy 099 682990 2924 0166 2924 0173

Jorge Muñoz 099 680353

FRANQUINI OSCAR Rivera 3224 Florida Oscar Franquini oscarfranquini@adinet.com.uy 099 350668 4352 4435

GALLINAL & BOIX S.R.L. Paysandú 909 Montevideo Alberto Gallinal negociosrurales@gallinalyboix.com 099 660802 2901 2120 2901 2120

Álvaro Boix 094 429970

GAMBETTA, Alberto Rbla. Tomas Beretta 7939 Montevideo Alberto Gambetta ag@albertogambetta.com 099 656486 26007346

Taruselli 1154 Mercedes 45327952

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L. Gral. Eugenio Garzón 311 Artigas Manuel Acevedo ganadelnorte@gmail.com 099 771389 4772 3624

Juan Pablo Acevedo 099 423 504

GASTELU ALVARO Negocios Rurales Ruta 14 y Ruta 8 Jose P. Varela Alvaro Gastelu Negocios Rurales alvarogastelu1@gmail.com 099 922224 4455 8098

GAUDIN Hnos. Artigas 1202 Salto Julio Gaudin julio@gaudihnos.com.uy 099 730302 4733 0918 4733 4086

German Gaudin

GONZALEZ VIÑOLES JOAQUIN Neg. Rurales 18 de Julio 700 Sarandi Grande- Florida Joaquin Gonzalez joaquingve@hotmail.com 099 664512 4354 7343 4354 7343

GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL Ituzaingo 239 Tacuarembo Walter Omar Gonzalez boitata@adinet.com.uy 099 835244 4633 0244

Oscar Gonzalez 099 352 626

GORLERO y Cía.. Sarandi 693 piso 5 Montevideo Felipe Hareau gorlero@gorlero.com.uy 099 667894 29151604

Fernando Hareau 099 102272  

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L. Ruta 3 Km 308 Young Martin Grondona gronlus@adinet.com.uy 099 567038 4567 2971 4567 2971

Fernando Lusiardo 099 567868

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L. Montevideo 3471 Young Jorge García haciendasdellitoral@adinet.com.uy 099 567131 4567 6400 4567 3989

Gabriel Garcia 099 728080

HERNANDEZ HEBER & Asociados Catalina 257 Tacuarembó Heber Hernández info@hhnegocios.com 094 876543 4632 0632 4632 1346

ILUNDAIN BARAÑANO, Alejandro Santísima Trinidad 467 Trinidad Alejandro Ilundain escritorio@alejandroilundain.com 099 683529 4364 2559 4364 2559

Federico Constantin 099 397648

INDARTE & Cía.. Ltda. Neg. Rurales Montevideo 3394 Young Gonzalo Indarte 099 682585 4567 2546 4567 2276

Fernando Indarte fernando@indarte.com 099 567267

INDARTE, Héctor Montevideo 3358 Young Héctor Indarte hindarte@adinet.com.uy 099 693313 4567 2001 4567 2172

IRIGOYEN Negocios Ganaderos Ituzaingo 320 Vichadero-Rivera Juan P. Irigoyen jpirigoyenng@gmail.com 092 060060 4654 3144

ISASA & Cía.., Ricardo Florencio Sánchez 485 Melo Ricardo Isasa risasa@adinet.com.uy 099 638320 4642 2085 4642 5589

Ricardo Isasa (h) 099 802207

Andres Isasa 099 801856

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Ángel Manuel Meléndez 410 Treinta y Tres Alejandro M. Silveira miguelaizmendi@adinet.com.uy 095 308281 4452 2706 4452 8090

Juan Martin Silveira 095 308282

LA CONSIGNATARIA S.R.L. Galicia 1069 Montevideo Juan Francisco Belloso jfbelloso@laconsignataria.com 099 414006 2900 2733

Santiago Cortina scortina@laconsignataria.com 099 118203

Enrique Bonner 099 534619

LA TABLADA Ltda. Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402 Montevideo Juan Irigoyen juanalcides@adinet.com.uy 099 668051 2709 6486 2709 6486

MARTINEZ S.A. Juan Carlos José Enrique Rodó 682 Minas Juan Martínez cuchillasdesilvera@hotmail.com 099 840 171 4442 2242 4442 4655

MARTINEZ ELORGA, Federico Dr. González 605 Florida Federico Martínez Elorga fmrurales@adinet.com.uy 099 352626 4352 2908 4352 2908

MARTORANO, Mario Artigas 363 Mercedes Mario Martorano    mariomartorano@adinet.com.uy 099 663642 4532 2108 4532 2108

MEGAAGRO HACIENDAS S.A. Gral. Nariño 1907 Montevideo José P. Aicardi jpaicardi@megaagro.com.uy 099 643219 2600 1600 2600 1600

Juan M. Otegui jmotegui@megaagro.com.uy 099 630690

MERCO HACIENDAS S.R.L. La Paz 2233 Montevideo Andres Lessa mercohaciendas@adinet.com.uy 099 145423 2409 8877 2409 8877

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES Wilson Ferreira Aldunate 1045 Minas-Lavalleja Emilio Montero monterofernandezsrl@gmail.com 099 843 651 4443 5376

Mateo Fernandez 098 253012

MORALES COLOMBO S.R.L. Sarandí 407 Florida Ignacio Morales Colombo moralescolombo@hotmail.com 099 356110 4352 6933

MURACCIOLE JORGE RUTA 81 KM 8 Canelones Jorge Muracciole jgmura@hotmail.com 099 326197

NEDAFOX S.A. Av. J. M. Alvariza 882 bis San Carlos Jorge Umpierrez nedafoxsan@gmail.com 099 418104 4266 8243 4266 8243

NICOLICH, Alejandro Carlos Sáez 6415 Montevideo Alejandro Nicolich 099 660320 2600 0131 2601 7212

alnicoar@adinet.com.uy

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO Batlle y Ordoñez 540 Durazno Gerardo Ormazabal Fernandez gormazabal@adinet.com.uy 099 362076 43623227 43624155

PATIÑO S.R.L., Luis Alberto A. Fernández 470 Florida Enrique Patiño lapsrl@adinet.com.uy 099 352579 4352 4717 4352 4717

Luis A. Patiño 099 352058

Agustín Patiño 099 352290

PEREIRA & CIA NEG. RURALES Sáez 6418/101 Montevideo Francisco Pereira fpereira@pereiraycia.com.uy 099 611601 2605 7960 

Francisco Reyes freyes@pereiraycia.com.uy 099 035284

PREGO Diego Enlaces Ganaderos Sosa Bernadet 668 Sarandi del Yi-Durazno Diego Prego diegopregobarreto@gmail.com 099 986374 4367 9282

RAMOS & GARCIA Agronegocios 19 de Abril 1107 Durazno Ignacio Ramos rodeos@ramosgarcia.com.uy 099 970565 4362 6513 4362 3917

Álvaro García contacto@ramosgarcia.com.uy 099 362775

REYES, Álvaro Montevideo 1019 Paysandú Álvaro Reyes reycib@gmail.com 099 722523 4722 3926 4722 3926

Manuel Taboada 099 159559

RODEOS DEL URUGUAY S.R.L. Artigas 1165 Montevideo Pablo Reyes rodeos@rodeos.com.uy 099 630098 2601 7459 2606 1051

Rostand 1559 Dolores Gonzalo Bía 099 606772 4534 2124 4534 2831

Ignacio Trigo 099 928186

Rodrigo Paulo rpaulo@rodeos.com.uy 099 655 144

RODRIGUEZ, Esc. Federico La Rosa 767 Melo Federico Rodríguez escritorio@federicorodriguez.com 099 803286 4642 2017 4642 2017

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L. Pocho Fernández 3299 Florida Nelson Rodríguez nrh@camposyhaciendas.com.uy 099 351208 4353 0369 4353 0369

Gabriela 095 602857

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C. Ramírez 509 Trinidad Rodrigo Rodríguez tomiyo@adinet.com.uy 099 366 212 4364 3062 4364 3062

Guzman Rodriguez 099 366 099

Rodrigo Garcia Tidemann 099 784882

ROMANO, Carlos y Martin Bvar. Cardona y Mendiondo Cardona Martin Romano cym@cymromano.com 099 536196 4536 9554 4536 9554

Carlos Romano 099 536195

Juan Carlos Romano 099 541017

ROMUALDO & CIA. Negocios Rurales Avda. Italia 6919 Montevideo Juan José Rodríguez remates@romualdo.com.uy 099 623033 2605 2222 

Joaquin Falcon embarques@romualdo.com.uy 099 527040

RUBAL S.R.L. Manuel Freire 454 Treinta y Tres Nelson Martínez nmartinezbenia@adinet.com.uy 099 852009 4452 3713 4452 8827

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES Antonio Ma. Fernandez 716 Florida Martin Lorier escritorio@escritoriosangabriel.com.uy 099 310 133 4353 0931 4353 0931

SANNER JOSE ENRIQUE Colon 587 bis Melo Jose Enrique Sanner jenriquesanner@gmail.com 099 800 753 4642 7363

SEBÉ CASAS, Gonzalo Juan Maria Perez 2996/702 Montevideo Gonzalo Sebé gonzalosebe@hotmail.com 099 667276 27104188

SIERRA, Ramiro Bvar. Cardona 1215 Cardona Ramiro Sierra ramirosierra@gmail.com 099 536282 4536 7720 4536 7720

SILVA GALLINO Joaquin Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004 P del Este - Maldonado Joaquin Silva Gallino josiga@adinet.com.uy 099 735945

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR) Herrera y 25 de Mayo San José Javier Soria Peña sorianegociosrurales@vera.com.uy 099 847 235 4342 3808

Gaston Guelbenzu Ithurralde 099 872 541

STRAUCH, Jorge y Cía.. Ltda. Manuel Meléndez 1001 Treinta y Tres Jorge Strauch contacto@jstrauch.com.uy 099 605386 4452 4686 4452 2415

THE LAND LORD COMPANY SAS Dr. Valentin Cassio 1489 Treinta y Tres Santiago Zuluaga santiagozuluaga@thelandlordcompany.com 093 761854 4452 7902

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L. Ituzaingo 419 Mercedes Joaquín Touron touronsainz@hotmail.com 099 513268 4533 0615 4533 0615

Rodrigo Sainz Rasines 099 529266

TRINDADE S.R.L. CARLOS 19 de Abril 1379 Salto Carlos Trindade administracion@carlostrindade.com.uy 099 732562 4733 5496

Sebastian G. da Trindade 099 692993

VALDEZ & Cía.. Ltda. Sarandí 236 Tacuarembó José Valdez jose@valdez.com.uy 099 834840 4632 2360 4632 5555

Carlos Irazusta cirazusta@valdez.com.uy 099 578855

Ricardo Pigurina rpigurina@valdez.com.uy 099 822982

Pablo Camilo Valdez pablo@valdez.com.uy 099 836050

VERA SRL JUAN Herrera 999 Durazno Juan Vera juanveratis@gmail.com 099 362 262 4362 3593

Gabriel Gelpi 099 359 090

VICTORICA & ASOCIADOS Millington Drake 2085 Montevideo Ignacio Victorica victorica@victorica.com.uy 099 682184 2602 0055 099210055

Santiago Sánchez 099 622087

VIERA Pablo Ruta 1 km 121.5 Est.Shell Colonia Valdense Pablo Viera haciendasdelplata@hotmail.com 094 417039 4558 9354

ZABALLA Negocios Rurales Dr. Ivo Ferreira 308 Tacuarembó Dardo Zaballa zabalasrl@gmail.com 099 830658 4632 8682 4632 8682

ZAMBRANO & Cía.. S. A. Gral Nariño 1690 Montevideo Alejandro Zambrano zambrano@zambrano.com.uy 099 683390 2600 6060 2600 6060

Nicolás Zambrano 099 112422

Av. Garzón 355 esq. R. Branco Artigas Facundo Schauricht 099 561196 4773 1768 4773 1768

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda. Flores Alejandro Zugarramurdi az@az.uy 099 531469
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ABELENDA Neg.Rurales, Walter H. A. Mª Fernández 628 Florida Walter H. Abelenda wharural@adinet.com.uy 099 660530 4352 7297 4352 7299

Joaquín Abelenda 099 680661

Pablo Sanchez 099 350024

AGROENLACE TRADE S.R.L. Ruta 5 Km 182 Durazno Ing. Agr. Oscar Casco Estevez haciendas@agroenlacetrade.uy 093 630389 4363 5153

AGROINTERMEDIO S.R.L. Juan de Lavalleja 342 Treinta y Tres Guillermo Bachino guillermo@agrointermedio.com.uy 095 685197 4452 0437 4452 7285

AGROORIENTAL Rafael Barradas 1885 Montevideo Martin Slinger mslinger@agrooriental.com.uy 096 361269 2604 3036

Christopher Brown cbrown@agrooriental.com.uy 099 647 561

Jaime Gómez jgomez@agrooriental.com.uy 092 987 987

AGROSOCIO Dr. Alejandro Schroeder 6514 Montevideo Juan Martin Scasso mscasso@agrosocio.com 099 284323 2604 7050 2604 7050

Joaquín Berenbau jberenbau@agrosocio.com 099 661501

ALFARO Y CIA Manuel Lavalleja 1303 Treinta y Tres Felipe Alfaro escritorio@alfaroycia.com.uy 099 857400 4452 0017

ALORI &Cía.SRL Wilson Ferreira 717 Melo Julio Alori info@aloriycia.com.uy 099 639977 4642 7557 4643 1584

Marcelo Alori 099 800186

ALVAREZ AGUSTIN Negocios Rurales Ruta 11 km 137,500 Canelones Agustin Alvarez alvarezconsignatario@gmail.com 099 919 073

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda. 19 de Abril 883 Durazno Luis A. Andrade escritorioandrade883@gmail.com 099 359078 4362 2469 4362 3690

Martin Andrade 099 362031

Jose Poncet 099 361003

ARAMBURU S.R.L. Dolores Vidal de Pereira 472 Sarandi del Yi Ignacio Aramburu ignacio@aramburu.com.uy 099 367032 4367 9052 4367 9852

Arturo Aramburu arturo@aramburu.com.uy 099 367787

José Ignacio Aramburu jose@aramburu.com.uy 099 367152

ARAUJO, Gastón Andrés Cheveste 747 Artigas Gastón Araujo gaston@araujo.com.uy 099 771295 4772 1414

agronegocios@araujo.com.uy

ARRALDE ALEJANDRO Y Cía.. Ltda. M. Cassinoni 1676 Of. 812 Montevideo Alejandro Arralde info@arraldeycia.com.uy 099 123186 2403 1353 2403 1353

ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO 18 de Julio 331 Florida Guillermo Arrillaga negociosarrillaga@gmail.com 099 352 616 43529092 4352 9736

ARROSPIDE, Antonio Gallinal 443 Florida Juan Luis Arróspide info@escritorioarrospide.com.uy 099 353324 4352 3130 4352 5098

Diego Arróspide 099 126412 4352 2007

BACHINO CARLOS, Ltda. Dr. Nicolás Corbo 1433 Lascano Carlos Bachino carlosbachino@carlosbachino.com  099 856005 4456 7865 4456 7865

administracion@carlosbachino.com 

BACHINO, Enrique y Asociados Ituzaingo 566 Minas Ernesto Franco info@enriquebachinoyasociados.com.uy 099 639039 4442 5789 4442 5789

José Enrique Bachino 099 140028

BACHINO, Ricardo  Avenida Herrera 539 Minas Ricardo Bachino rbachino@hotmail.com 095 631793 4442 2173 4442 2173

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L. Rivera 441 Local 1 Durazno Miguel Bardier bardieryodriozola@gmail.com 099 359190 4362 3856 4362 3856

Raúl Odriozola 099 360087

BASSO Neg. Rurales, Gustavo Batlle y Ordoñez 511 Florida Gustavo Basso gbasso@adinet.com.uy 099 663310 4352 7303 4352 7303 

BELLO & ASOCIADOS SAS Luis A. de Herrera 597 Florida Gustavo Bello gbellonegociosrurales@hotmail.com 099 620769 4352 7242 4352 2110

Nicolas Guichón Diaz 099 350360

Santiago Huelmos Gallotti 099 318694

BENGOCHEA S.R.L., Luis A. Aparicio Saravia 524 Melo Miguel Bengochea 099 802075 4642 3143 4642 5329

Avda. Brasil 3105/701 Montevideo Gonzalo Bengochea 099 146782 2709 8084 2709 8084

BERGARA SEBASTIAN Paysandú 941 Piso 4 Esc.9 y 10 Montevideo Sebastián Bergara info@bergara.com.uy 099 141 298 2908 0838

BERRUTTI - UB&P Mantua 7011 Montevideo Ing. Alejandro Berrutti ubp@ubp.com.uy 098 404575 2600 1159

Pablo Argenti pargenti@berrutti.com.uy 098 423842

BERTSCH, Roberto Lecueder 401 Artigas Roberto Bertsch escritorio@robertobertsch.com 099 772526 4772 2215 4772 3628

BIRRIEL HNOS & ASOC. 18 de Julio 2033 Rocha Juan Martin Birriel ganadosdelareservasrl@gmail.com 099 223214 4472 4300 4473 6527

Valentina Birriel 098 001369

Carlos Dianessi 099 872923

Mariela Amaral 099 871820

BIRRIEL Ltda. 25 de Agosto 121 Rocha Marcelo Birriel birrielh@adinet.com.uy 099 872633 4472 2851 4472 6280

BOCKING S.R.L. Nueva York 1249 Montevideo Juan Bocking bockingnegociosrurales@gmail.com 099 664010 2924 0594 2924 0594

José Rado 099 636134

Rodrigo Bocking 099 649 343

BOFILL, Armando Av. De las Americas 5029 Complejo Montevideo Armando Bofill abofill@adinet.com.uy 099 681409 2604 0612 2604  8671

Ricon del Lago - Parque Miramar

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban Progreso 307 Guichon Ing. Agr. Marcelo Cravea cravea@hotmail.com 099 722448 4742 2112 4742 3909

Mercedes Margalef 098 389708

Carlos Gamarra 099 727789

BREA SARAVIA, Juan 25 de Agosto s/n Santa Clara de Olimar Juan Brea Saravia breasaravia@hotmail.com 099 693444 4464 5244 4464 5244

BULANTI & Cía. Ltda. 18 DE Julio 868 Paysandú Gastón Bulanti bulycia@adinet.com.uy 099 720212 4722 3991 4722 7838

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas Artigas 1343 Cardona Mauricio Cabrera ecpeile@gmail.com 099 536134 4536 9080 4536 9582

CAMPELIR S.A. Treinta y Tres 2036 Rocha Ernesto J Birriel campelir@adinet.com.uy 099 682472 4472 0200 4472 0200

CAMPO ABIERTO URUGUAY S.A.S Boston 6275 Montevideo Andrés Sciarra asciarra@campoabierto.com.uy 099 782952 2605 8830

CANEPA, Rubén F. Uruguay 1301 Salto Francisco Cánepa rfcanepa@adinet.com.uy 099 731257 4732 5401 4732 5401

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES Rincón 252 Rosario Martin Carbajal martin@waldermarcarbajal.com.uy 099 687441 4552 2580 4552 2580

Mauricio Carbajal mauricio@waldermarcarbajal.com.uy 099 684614

CELEDON MEDIZA Emanuel Ernesto Mcalister 1726 Tararias-Colonia Emanuel Celedon eceledonmediza@gmail.com 098 079 116

COITO CARBONE APARICIO Dario Castro 1571 Florida Aparicio Coito Carbone apariciocc13@gmail.com 099 352247

COPAGRAN Montevideo 3511 Young Federico García Lagos fgarcialagos@copagran.com.uy 099 686447 2408 7887 2408 7972

CORREA & SAN ROMAN Avda Barbieri 318 Salto Carlos Martin Correa info@correaysanroman.com.uy 099 731587 4732 7900

Martin San Roman 099 633410

CRADECO Florencio Sánchez 150 Colonia Valdense Eduardo Gago cradeco@adinet.com.uy 4558 8303 4558 8769

Pedro Bertinat

CRUCCI, Elbio Sarandí 466 Florida Elbio Crucci elbiocrucci@adinet.com.uy 099 686673 4352 4833 4352 4833

CUNIETTI Y CIA RUTA 86 KM 39 Sauce-Canelones Jorge Cunietti cuniettiycia@vera.com.uy 099 174154

DE FREITAS & CIA  Carlos Jose Cuneo Perinetti 1376 Montevideo Carlos de Freitas carlos@carlosdefreitas.com.uy 099 664537 2600 4875 2600 4875

info@carlosdefreitas.com.uy

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA Costa Rica 1634 Montevideo José de Freitas jose@jdf.com.uy 099 681 540 2603 8203

DE LA PEÑA VALDEZ S.A. Ruta 12 km 343 - Puente Otegui Minas Fernando de la Peña fpnegociosrurales@gmail.com 4442 4343 4442 2947

Fernando J. de la Peña 095028572  4442 2550

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L. Av. Italia 2210 Paysandú Diego de María diego@agrodemaria.com.uy 099 724117 4723 3970 4722 0039

DELAGRO & Cía.. Rostand 1566 Montevideo Eduardo Del Baglivi info@delagro.com.uy 099 187273 2601 0338

Santiago Stefan 099 542 826

DIAZ RICARDO Francisco Fondar 533 Trinidad Ricardo Diaz escrdiaz@adinet.com.uy 099 680510 4364 2703 4364 3350

Federico Diaz federdiaz@adinet.com.uy 099 364 509

DI SANTI LTDA. Gallinal 752 Florida Diego Di Santi razaslecheras@dsr.uy 099 353400 4353 1618 4352 1570

Mauricio Lanza comunicaciones@drs.uy 091 294601

Mauro Olivera 099 351289

Ramiro Rodriguez 091 294602

DIU TABARE Ruta 1 km 72- Rafael Peraza San José Tabare Diu tabarediu@gmail.com 099 341 157 4346 2662

DUTRA HNOS. S.R.L. F. Acuña de Figueroa 1815 Montevideo Juan Andrés Dutra dutra@dutrahermanos.com 099 129177 2924 8578 2924 0164

DUTRA Rafael Rondeau 1908 escritorio B Montevideo Rafael Dutra rafaeldutra@vera.com.uy 099 607160

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA 25 de agosto Tacuarembo Ernesto Esteves eeycia@gmail.com 099 830 849 4632 2454 4632 2834

ESC. DUTRA LTDA. Jamaica 3132 Montevideo Alejandro Dutra adutra@escritoriodutra.com 099 611200 2604 7041-3

Rodrigo Abasolo 099 245222

FABIAN, Juan Manuel Ruta 1 km 121 y medio - Valdense Colonia   Juan Manuel Fabian manolofabian1993@gmail.com 099 126 921 4552 4117

FERNANDEZ BALESTENA Esteban Wilson Ferreira 942 bis Mercedes Esteban Fernández esteban@fernandezbalestena.com 097 290823 4538 2303

FERNANDEZ, Otto Herrera 346 Artigas Otto Fernández otto@ottofernandez.com.uy 4772 2818 4772 2818

Otto Fernández Nystrom ottohijo@ottofernandez.com.uy 099 773057 4622 3288

Gerardo Xavier de Melo gerardohacienda@ottofernandez.com.uy 099 941114

FONSECA, Juan Rondeau 2204 Montevideo Juan Fonseca juanfonseca@netgate.com.uy 099 682990 2924 0166 2924 0173

Jorge Muñoz 099 680353

FRANQUINI OSCAR Rivera 3224 Florida Oscar Franquini oscarfranquini@adinet.com.uy 099 350668 4352 4435

GALLINAL & BOIX S.R.L. Paysandú 909 Montevideo Alberto Gallinal negociosrurales@gallinalyboix.com 099 660802 2901 2120 2901 2120

Álvaro Boix 094 429970

GAMBETTA, Alberto Rbla. Tomas Beretta 7939 Montevideo Alberto Gambetta ag@albertogambetta.com 099 656486 26007346

Taruselli 1154 Mercedes 45327952

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L. Gral. Eugenio Garzón 311 Artigas Manuel Acevedo ganadelnorte@gmail.com 099 771389 4772 3624

Juan Pablo Acevedo 099 423 504

GASTELU ALVARO Negocios Rurales Ruta 14 y Ruta 8 Jose P. Varela Alvaro Gastelu Negocios Rurales alvarogastelu1@gmail.com 099 922224 4455 8098

GAUDIN Hnos. Artigas 1202 Salto Julio Gaudin julio@gaudihnos.com.uy 099 730302 4733 0918 4733 4086

German Gaudin

GONZALEZ VIÑOLES JOAQUIN Neg. Rurales 18 de Julio 700 Sarandi Grande- Florida Joaquin Gonzalez joaquingve@hotmail.com 099 664512 4354 7343 4354 7343

GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL Ituzaingo 239 Tacuarembo Walter Omar Gonzalez boitata@adinet.com.uy 099 835244 4633 0244

Oscar Gonzalez 099 352 626

GORLERO y Cía.. Sarandi 693 piso 5 Montevideo Felipe Hareau gorlero@gorlero.com.uy 099 667894 29151604

Fernando Hareau 099 102272  

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L. Ruta 3 Km 308 Young Martin Grondona gronlus@adinet.com.uy 099 567038 4567 2971 4567 2971

Fernando Lusiardo 099 567868

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L. Montevideo 3471 Young Jorge García haciendasdellitoral@adinet.com.uy 099 567131 4567 6400 4567 3989

Gabriel Garcia 099 728080

HERNANDEZ HEBER & Asociados Catalina 257 Tacuarembó Heber Hernández info@hhnegocios.com 094 876543 4632 0632 4632 1346

ILUNDAIN BARAÑANO, Alejandro Santísima Trinidad 467 Trinidad Alejandro Ilundain escritorio@alejandroilundain.com 099 683529 4364 2559 4364 2559

Federico Constantin 099 397648

INDARTE & Cía.. Ltda. Neg. Rurales Montevideo 3394 Young Gonzalo Indarte 099 682585 4567 2546 4567 2276

Fernando Indarte fernando@indarte.com 099 567267

INDARTE, Héctor Montevideo 3358 Young Héctor Indarte hindarte@adinet.com.uy 099 693313 4567 2001 4567 2172

IRIGOYEN Negocios Ganaderos Ituzaingo 320 Vichadero-Rivera Juan P. Irigoyen jpirigoyenng@gmail.com 092 060060 4654 3144

ISASA & Cía.., Ricardo Florencio Sánchez 485 Melo Ricardo Isasa risasa@adinet.com.uy 099 638320 4642 2085 4642 5589

Ricardo Isasa (h) 099 802207

Andres Isasa 099 801856

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Ángel Manuel Meléndez 410 Treinta y Tres Alejandro M. Silveira miguelaizmendi@adinet.com.uy 095 308281 4452 2706 4452 8090

Juan Martin Silveira 095 308282

LA CONSIGNATARIA S.R.L. Galicia 1069 Montevideo Juan Francisco Belloso jfbelloso@laconsignataria.com 099 414006 2900 2733

Santiago Cortina scortina@laconsignataria.com 099 118203

Enrique Bonner 099 534619

LA TABLADA Ltda. Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402 Montevideo Juan Irigoyen juanalcides@adinet.com.uy 099 668051 2709 6486 2709 6486

MARTINEZ S.A. Juan Carlos José Enrique Rodó 682 Minas Juan Martínez cuchillasdesilvera@hotmail.com 099 840 171 4442 2242 4442 4655

MARTINEZ ELORGA, Federico Dr. González 605 Florida Federico Martínez Elorga fmrurales@adinet.com.uy 099 352626 4352 2908 4352 2908

MARTORANO, Mario Artigas 363 Mercedes Mario Martorano    mariomartorano@adinet.com.uy 099 663642 4532 2108 4532 2108

MEGAAGRO HACIENDAS S.A. Gral. Nariño 1907 Montevideo José P. Aicardi jpaicardi@megaagro.com.uy 099 643219 2600 1600 2600 1600

Juan M. Otegui jmotegui@megaagro.com.uy 099 630690

MERCO HACIENDAS S.R.L. La Paz 2233 Montevideo Andres Lessa mercohaciendas@adinet.com.uy 099 145423 2409 8877 2409 8877

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES Wilson Ferreira Aldunate 1045 Minas-Lavalleja Emilio Montero monterofernandezsrl@gmail.com 099 843 651 4443 5376

Mateo Fernandez 098 253012

MORALES COLOMBO S.R.L. Sarandí 407 Florida Ignacio Morales Colombo moralescolombo@hotmail.com 099 356110 4352 6933

MURACCIOLE JORGE RUTA 81 KM 8 Canelones Jorge Muracciole jgmura@hotmail.com 099 326197

NEDAFOX S.A. Av. J. M. Alvariza 882 bis San Carlos Jorge Umpierrez nedafoxsan@gmail.com 099 418104 4266 8243 4266 8243

NICOLICH, Alejandro Carlos Sáez 6415 Montevideo Alejandro Nicolich 099 660320 2600 0131 2601 7212

alnicoar@adinet.com.uy

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO Batlle y Ordoñez 540 Durazno Gerardo Ormazabal Fernandez gormazabal@adinet.com.uy 099 362076 43623227 43624155

PATIÑO S.R.L., Luis Alberto A. Fernández 470 Florida Enrique Patiño lapsrl@adinet.com.uy 099 352579 4352 4717 4352 4717

Luis A. Patiño 099 352058

Agustín Patiño 099 352290

PEREIRA & CIA NEG. RURALES Sáez 6418/101 Montevideo Francisco Pereira fpereira@pereiraycia.com.uy 099 611601 2605 7960 

Francisco Reyes freyes@pereiraycia.com.uy 099 035284

PREGO Diego Enlaces Ganaderos Sosa Bernadet 668 Sarandi del Yi-Durazno Diego Prego diegopregobarreto@gmail.com 099 986374 4367 9282

RAMOS & GARCIA Agronegocios 19 de Abril 1107 Durazno Ignacio Ramos rodeos@ramosgarcia.com.uy 099 970565 4362 6513 4362 3917

Álvaro García contacto@ramosgarcia.com.uy 099 362775

REYES, Álvaro Montevideo 1019 Paysandú Álvaro Reyes reycib@gmail.com 099 722523 4722 3926 4722 3926

Manuel Taboada 099 159559

RODEOS DEL URUGUAY S.R.L. Artigas 1165 Montevideo Pablo Reyes rodeos@rodeos.com.uy 099 630098 2601 7459 2606 1051

Rostand 1559 Dolores Gonzalo Bía 099 606772 4534 2124 4534 2831

Ignacio Trigo 099 928186

Rodrigo Paulo rpaulo@rodeos.com.uy 099 655 144

RODRIGUEZ, Esc. Federico La Rosa 767 Melo Federico Rodríguez escritorio@federicorodriguez.com 099 803286 4642 2017 4642 2017

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L. Pocho Fernández 3299 Florida Nelson Rodríguez nrh@camposyhaciendas.com.uy 099 351208 4353 0369 4353 0369

Gabriela 095 602857

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C. Ramírez 509 Trinidad Rodrigo Rodríguez tomiyo@adinet.com.uy 099 366 212 4364 3062 4364 3062

Guzman Rodriguez 099 366 099

Rodrigo Garcia Tidemann 099 784882

ROMANO, Carlos y Martin Bvar. Cardona y Mendiondo Cardona Martin Romano cym@cymromano.com 099 536196 4536 9554 4536 9554

Carlos Romano 099 536195

Juan Carlos Romano 099 541017

ROMUALDO & CIA. Negocios Rurales Avda. Italia 6919 Montevideo Juan José Rodríguez remates@romualdo.com.uy 099 623033 2605 2222 

Joaquin Falcon embarques@romualdo.com.uy 099 527040

RUBAL S.R.L. Manuel Freire 454 Treinta y Tres Nelson Martínez nmartinezbenia@adinet.com.uy 099 852009 4452 3713 4452 8827

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES Antonio Ma. Fernandez 716 Florida Martin Lorier escritorio@escritoriosangabriel.com.uy 099 310 133 4353 0931 4353 0931

SANNER JOSE ENRIQUE Colon 587 bis Melo Jose Enrique Sanner jenriquesanner@gmail.com 099 800 753 4642 7363

SEBÉ CASAS, Gonzalo Juan Maria Perez 2996/702 Montevideo Gonzalo Sebé gonzalosebe@hotmail.com 099 667276 27104188

SIERRA, Ramiro Bvar. Cardona 1215 Cardona Ramiro Sierra ramirosierra@gmail.com 099 536282 4536 7720 4536 7720

SILVA GALLINO Joaquin Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004 P del Este - Maldonado Joaquin Silva Gallino josiga@adinet.com.uy 099 735945

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR) Herrera y 25 de Mayo San José Javier Soria Peña sorianegociosrurales@vera.com.uy 099 847 235 4342 3808

Gaston Guelbenzu Ithurralde 099 872 541

STRAUCH, Jorge y Cía.. Ltda. Manuel Meléndez 1001 Treinta y Tres Jorge Strauch contacto@jstrauch.com.uy 099 605386 4452 4686 4452 2415

THE LAND LORD COMPANY SAS Dr. Valentin Cassio 1489 Treinta y Tres Santiago Zuluaga santiagozuluaga@thelandlordcompany.com 093 761854 4452 7902

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L. Ituzaingo 419 Mercedes Joaquín Touron touronsainz@hotmail.com 099 513268 4533 0615 4533 0615

Rodrigo Sainz Rasines 099 529266

TRINDADE S.R.L. CARLOS 19 de Abril 1379 Salto Carlos Trindade administracion@carlostrindade.com.uy 099 732562 4733 5496

Sebastian G. da Trindade 099 692993

VALDEZ & Cía.. Ltda. Sarandí 236 Tacuarembó José Valdez jose@valdez.com.uy 099 834840 4632 2360 4632 5555

Carlos Irazusta cirazusta@valdez.com.uy 099 578855

Ricardo Pigurina rpigurina@valdez.com.uy 099 822982

Pablo Camilo Valdez pablo@valdez.com.uy 099 836050

VERA SRL JUAN Herrera 999 Durazno Juan Vera juanveratis@gmail.com 099 362 262 4362 3593

Gabriel Gelpi 099 359 090

VICTORICA & ASOCIADOS Millington Drake 2085 Montevideo Ignacio Victorica victorica@victorica.com.uy 099 682184 2602 0055 099210055

Santiago Sánchez 099 622087

VIERA Pablo Ruta 1 km 121.5 Est.Shell Colonia Valdense Pablo Viera haciendasdelplata@hotmail.com 094 417039 4558 9354

ZABALLA Negocios Rurales Dr. Ivo Ferreira 308 Tacuarembó Dardo Zaballa zabalasrl@gmail.com 099 830658 4632 8682 4632 8682

ZAMBRANO & Cía.. S. A. Gral Nariño 1690 Montevideo Alejandro Zambrano zambrano@zambrano.com.uy 099 683390 2600 6060 2600 6060

Nicolás Zambrano 099 112422

Av. Garzón 355 esq. R. Branco Artigas Facundo Schauricht 099 561196 4773 1768 4773 1768

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda. Flores Alejandro Zugarramurdi az@az.uy 099 531469
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