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Orgullosos de ser
EL FRIGORIFICO NACIONAL

En el pais mas ganadero del mundo, estamos abiertos
para sumar productores que crien los mejores novillos, a cielo abierto
y de forma sustentable y amigable con la naturaleza.
Los recibimos y procesamos en una planta equipada con tecnologia de punta
y personal altamente calificado.

Con cortes seleccionados que salen para abastecer el mercado interno,
pero también para llegar, con nuestra marca, a los clientes de todo el mundo
con la carne de alta calidad para satisfacer a los consumidores mas exigentes.
Desde hace mas de 40 anos, todos los dias nos esforzamos
para ser los mejores en lo que hacemos. Y estamos muy orgullosos de hacerlo.
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TEMA DE TAPA

Por Yonnatan Santos Preste
santos@tardaguila.com.uy

Gabriel Garcia Pintos
sostuvo que hay que dife-
renciar las categorias para

poder aumentar la prefiez.
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La seca comprometio

el entore

La falta de lluvias impacté en el estado y el manejo del rodeo de cria, que

Como cada ano que se da una sequia
de verano, la preocupaciéon entre los
criadores pasa por el estado general
de su rodeo de cria, con diferenciaciéon
de lotes, clasificacion de los mismos
y un alimento que no abunda, y que
debe administrarse con inteligencia.

Elrodeo de cria en Uruguay se ha man-
tenido sostenido por encima de los 4,2
millones de vientres desde el afo 2013.
En 2021, de acuerdo con los datos de
Dicose, sufrié una baja a poco menos
de 4,3 millones luego de haberse ubi-
cado en los dos anos anteriores por
encima de ese nivel. Uruguay ha logra-
do incrementar la cantidad de terneros
nacidos en los Ultimos afnos, pero este
aumento se ha dado por una mayor
cantidad de vacas en el rodeo, sin una
mejora significativa en la tasa de deste-
te. Es uno de los indicadores a mejorar
para seguir en la senda de crecimiento
de la ganaderia, y para ello el estado
de las vacas al momento del entore es
clave.

Sobre este tema, el doctor Gabriel
Garcia Pintos recomend¢ a los pro-
ductores planificar como manejar la
alimentacion disponible para fortalecer
el rodeo de cria.

“Las ecografias de las inseminaciones
tempranas de octubre y noviembre es-
tan dejando resultados interesantes de
prefez, entre 58% y 68%, lo cual nos
deja tranquilos de que las cosas se pu-

ademas enfrenté un nuevo inconveniente con la suspension del estradiol

dieron hacer”, dijo el especialista que
tiene su foco de accién en el departa-
mento de Lavalleja y alrededores.

Para Garcia Pintos esto se logra con ro-
deos bien manejados, trabajados y con
una cabeza de produccion importante.
“Ahi hay buenos porcentajes de pre-
Aez”, asegurd. “Se complica un poco
en esos rodeos que parieron tarde, en
los casos de productores que dejaron
los toros en el rodeo hasta febrero del
ano pasado”, ya que en aquel momen-
to también se registrd una sequia.

Segun su andlisis, ese productor que
traté de pescar un ternero mas dejé a
las vacas que parieron en diciembre,
incluso enero, sin posibilidad de pre-
narse ahora.

Por su parte, desde el norte del pals,
el doctor Guillermo de Nava dijo a Ne-
gocios Rurales que estan en una etapa
critica en los entores. Hay que tener
presente, dijo, que en estos momentos,
lo que hay en un rodeo cualquiera son
vacas que ya estan prefadas, vacas
que estan ciclando y vacas que estan
en anestro (que todavia no han co-
menzado a ovular). “Por consiguiente,
a estas Ultimas los toros no han tenido
chances de prefarlas y nuestro traba-
jo es identificar las vacas problema,
categorizarlas para poder aplicarle los
manejos correspondientes a esas cate-
gorias”, dijo.

“Un anédlisis en 11 rodeos, con un to-
tal de 11.070 vacas evaluadas, nos da
un 43% de anestro total, que es un 5%
menos que lo que teniamos el afio pa-
sado; pero, sin embargo, vemos que
este ano tenemos 5% mas de anestro
profundo, que es la peor categoria,
porque es la que requiere la medida
mas radical para poder hacer que esas
vacas comiencen a ovular, que es apli-
cando destete precoz de los terneros”,
explico.

Al ser consultado sobre las perspecti-
vas ante ese escenario, De Nava dijo
que la paricion de primavera va a ser
variable entre todos los predios, pero
“creemos que para los rodeos del lito-
ral, que tuvo mayor sequia, estd mas
comprometida y la tasa de prefez va a



ser menor que en los rodeos del centro
y este del pafs, como es el caso de Ta-
cuarembd y Cerro Largo.”

Por este escenario, Garcia Pintos reco-
mendd hacer destete precoz, “tratando
de salvar a esa vaca, ya que son los Ul-
timos cartuchos que nos quedan para
prenarlas”. Aseguré que no se debe
“alargar mas los entores, maximo 28 de
febrero, sacando a los toros, porque si
no vamos a seguir hipotecando el ser-
vicio de 2023”.

Respecto a las medidas de manejo,
dijo que “hay lugares donde no se pu-
dieron hacer reservas, sino que se co-
mieron para mantener el estado de los
ganados. Hay que ver cémo se acomo-
da el campo y qué se puede sembrar,
porque también hay escasez de semi-
llas y eso aumento los precios”.

Por lo tanto, es ahi donde entra “la ha-
bilidad” de cada uno de clasificar sus
rodeos, con un afo en el que habra
que sacar las vacas vacias, porque hay
precios interesantes para venderlas.
“Hay que tomar buenas medidas con
las terneras para hacer un buen ento-
re en la primavera de 2022 o 2023. Los
ganados que estan en buen estado se
van a mantener, con productores que
cada dia aplican mejor la tecnologia,

haciendo suplementacion con granos
o afrechillo para que el ganado llegue
bien”, sostuvo.

Sobre las medidas para los producto-
res, Guillermo de Nava dijo que reco-
mienda que “se asesoren para hacer la
evaluacion, porque la vaca que se pue-
da prenar en febrero estara pariendo en
noviembre del 2022. Por lo tanto, vale
la pena hacer la evaluacion, sobre todo
en los rodeos donde haya mas dudas,
chequear las vacas paridas, identificar
las vacas problema, trabajando con
tablilla para los terneros o destete pre-

Coz .

En la misma linea, Garcia Pintos, dijo
que “lo importante es hacer un diag-
noéstico con un veterinario responsable,
clasificando al ganado prefiado, empe-
zando con los mejores, los medianos
y la cola, para poder manejarse el res-
to del ano”. A su vez, dijo que “a las
vacas que estén prefadas pero mas
sentidas, hay que fortalecerlas, porque
si entran al invierno asi, es una loteria
saber como llegan a la paricion”. Para
el profesional, “tenemos que tomar la
decision con los vientres vacios, ya que
si son vaquillonas le damos otra opor-
tunidad y si son vacas las vendemos,
para aliviar los campos y fortalecer a lo
prefado”, finalizd. /NR

Guillermo de Nava sostuvo
que en el litoral la prefiez
serd menor por la sequia
que enfrentaron los pro-

ductores.
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TEMA DE TAPA

Por Rafael Tardaguila
rafael@tardaguila.com.uy

El objetivo es consolidar

los 3 millones

Para eso se precisa solo una cosa: que el precio del ternero sea lo suficientemente
atractivo como para incentivar al criador a mejorar la tasa de prefiez

La ganaderia en Uruguay esta lo-
grando mejorar muchos indicadores
en estos Ultimos afos. La edad de fae-
na cayd a minimos histéricos, con un
promedio de 30 meses, a la vez que el
peso de los animales a faena ha tenido
una trayectoria ascendente que, mo-
mentaneamente, quedd de lado el Ulti-
mo afo debido a la elevadisima extrac-
cién. También se quebrd el récord de
cantidad de animales faenados el afno
pasado, superando el registro de 2006
con mas de 2,6 millones de cabezas.

Estos indicadores estén relacionados
fundamentalmente con la etapa de ter-
minacién de los animales. Hay una in-
dudable influencia de la cuota europea
481, de animales terminados en corra-
les de engorde, para la cual se deman-
dan animales jovenes y con carcasas
pesadas.

Cantidad de terneros
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Pero en la crfa sigue habiendo indica-
dores que estan en el debe. Aunque el
rodeo de cria se expandié en los Ultimos
anos y Uruguay cuenta con un rodeo
vacuno cada vez mas criador, la propor-
ciéon de terneros destetados —la tasa
de destete— ha logrado avances poco
significativos. Como se observa en la ter-
cera gréfica en esta pagina, la linea de
tendencia desde 2001 a la fecha pauta
una mejora de algo mas de dos puntos
porcentuales, al pasar de 64% a poco
mas de 66% en 21 afos. Por lo tanto, en
grandes numeros, dos de cada tres va-
cas logran destetar un ternero.

En los Ultimos afios Uruguay ha logrado
elevar la cantidad de terneros produci-
dos, pero esto se ha dado fundamental-
mente por una mayor cantidad de vacas
en el rodeo de crfa. En los Ultimos cinco
anos se han destetado en el eje de 2,8
millones de terneros, con el destaque de
2020, cuando se alcanzaron los ansia-
dos 3 millones.

El objetivo es consolidar esos 3 millones;
que, en lugar de ser un tope, se transfor-
me en un piso a partir del cual se pueda

La linea de tendencia desde
2001 a la fecha pauta una
mejora de algo mas de dos
puntos porcentuales en la tasa
de destete, de 64% a
poco mas de 66%

seguir ascendiendo. Eso permitird soste-
ner una faena por encima de los 2,6-2,7
millones de cabezas, suponiendo una
exportacion de terneros en pie de 200-
300 mil cabezas por afno. Para, a partir
de alli, pensar en llegar a faenar 3 millo-
nes de vacunos por ano.

Para eso se debe mantener —o incre-
mentar— la cantidad de vacas de cria 'y
mejorar la tasa de destete. Mas alla de
que siempre habra afios malos, se debe-
ria llegar a una tasa del entorno del 70%
para la segunda mitad de esta década.

Para eso se precisa solo una cosa: que el
precio del ternero sea lo suficientemente
atractivo como para incentivar al criador
a mejorar la tasa de prenez.



El impacto del
no uso de estradiol

Guillermo de Nava se refiri¢ a la sus-
pension del uso de estradiol, sefalan-
do que “podemos decir, con mas de
16 mil vientres inseminados en 2021
sin ese producto, es que mas alla de lo
que nos daba a priori la investigacion
sobre estos temas, certificamos una
calda en las tasas de prefiez en las in-
seminaciones artificiales a tiempo fijo
(IATF), que es del entorno de 5 0 6%
para el caso de las vaquillonas y del
3% para el caso de vacas con cria al
pie. Esto por usar un protocolo sin ese
producto al comienzo de la sincroniza-
cién, como soliamos hacer antes de
esta suspension. Con cierto grado de
sacrificio de la tasa de prefiez es po-
sible seguir trabajando bien. Tenemos,
de todas formas, protocolos que nos
han permitido tener un 56% en prome-
dio a IATF en vaquillonas y 58% de pro-
medio para las vacas con cria al pie”.

En el gréfico adjunto, elaborado por
de Nava, se observa la proporciéon
de vientres del rodeo que estan en
anestro (no estan ciclando), con la
segregacion entre las vacas que es-

SantaClara

Tradicion en carnes

35 anos garantizando
la excelencia en la

distribucion y calidad
de nuestros productos.

tan en anestro superficial y en anestro
profundo. Estas Ultimas son las mas
comprometidas en cuanto a la posibi-
lidad de prenarse. Para el actual entore
2021/22, la proporcion de vientres en
anestro profundo supera 32% (casi 1
de cada 3), la méas alta por lo menos
desde el entore 2010/11. /NR

Resultado del monitoreo de entore
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Rodeo de cria perdio
estado corporal

En base a la realidad productiva del mes de enero, el Instituto
Plan Agropecuario alertoé a los productores

Segun un estudio publicado por el Ins-
tituto Plan Agropecuario (IPA), en base
a su encuesta denominada RING, “en
relacion directa con la sequia y el des-
censo en la disponibilidad de pasturas,
los rodeos de cria mayoritariamente
paridos y criando, muestran importante
pérdida de estado corporal. Mientras
que en noviembre el 25% de los pro-
ductores reportaban una condicion
corporal (CC) mayor a 4, en enero este
valor descendié a 12%. Los rodeos en
condicion critica, por debajo de 3,5 se
duplicaron y llegaron al 13%. Luego de
la mejora en las condiciones climati-

36%
Im
alta

Manifestacion del celo

52%
"I

a5
2%
I'.*I
baja

media

B vacas

cas Yy la aparicion de mas pasto y mas
verde la toma de decisiones puede ser
clave para intentar lograr mayores nive-
les de prefnez sobre el final del periodo
de entore”.

El IPA sostiene que “el diagnostico de
actividad ovérica (DAO) y el uso de
parches o etiquetas pueden ser al-
ternativas de mediciéon objetiva de la
situacion a evaluar. Si bien son pocos
aquellos productores que realizaron
DAO en su rodeo, los datos nos alertan
acerca del estado del mismo respecto
a su situacion reproductiva”.

Consultados los productores sobre la
manifestacion de celo en sus rodeos,
si bien la percepcion no es mala, habra
que contrastar esto con los resultados
de prenez.

Dice el estudio presentado por Carlos
Molina que Unicamente el 25% de los
productores reportan una altura del
pasto promedio en el campo natural de
mas de 5 cm, cifra significativamente
inferior que el 44% reportado a fines de
noviembre. En el mismo sentido, el nd-

“El 36% de los productores
reportan estar suplementando,
siendo la categoria preferida
(44%) la de terneros”

mero de productores que reporta una
situacion muy critica, altura menor a 3
cm, aument6 desde 9% a 26%. El even-
to climatico “La Nifa”, con una nueva
primavera con marcada escasez en las
lluvias y una primera mitad de verano
con situacion similar, muestra sus efec-
tos sobre el crecimiento y la disponibili-

dad de pasturas.

En la percepciéon de los productores,
enero 2022 presenta el doble de esta-
blecimientos en situacion critica que en
enero 2021 (26% por debajo de 3 cm
frente a 12%). En cuanto a la situacion
de las pasturas sembradas y verdeos,
mientras que el 65% de los producto-
res reportan que sus praderas estan en
un pobre estado, 31% reporta que los



verdeos de verano estan en mala con- o — -
¢Cual es la condicion corporal de las vacas de cria?

dicion.

Respecto al uso de suplementacion, el Menor a 3,5.
36% de los productores reportan estar Mas de 4. 13%
suplementando, siendo la categoria 12%

preferida (44%) la de terneros.

Sin dudas que el hecho de que los ani-
males cuenten con disponibilidad de
agua es un factor clave; consultados
los productores sobre la situacion al
respecto, el 40% reporta tener potreros
sin agua. /NR

Las herramientas ——
Entre 3,5y 4.

disponibles i
Dada la situacion del rodeo de cria .

durante el entore, el Plan Agrope-
cuario recomienda la medicién
objetiva en cada establecimien- La erradicacion de la bichera
to, estimando disponibilidad de
forraje, a través del muestreo de
alturas. Ademas del monitoreo de
disponibilidad, esta la posibilidad
de estimar las probabilidades de
crecimiento y disponibilidad de

Dado que el pais esté estudiando el disefio de un Programa Nacional de Erra-
dicacion de la bichera, desde el Plan Agropecuario consultaron a los produc-
tores sobre qué importancia le asignan a la erradicacion de este grave proble-
ma. El 96% de los productores respondié que la erradicacion es un tema entre
importante y muy importante.

forraje mediante el Programa de La consulta realizada apunté a conocer la incidencia de la bichera en los es-
Seguimiento  Forrajero  Satelital tablecimientos. EI 36% de los productores respondié que la incidencia era
disponible para todos los produc- modera o importante, mientras que el 64% respondié que era baja.

tores (Pastizales UY) y el MEGanE,
herramientas claves para una ajus-
tada y muy necesaria planificacion.

Es razonable pensar que la sequia haya tenido que ver con la baja incidencia
de bichera manifestada en el Ultimo mes.
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INGRESOS DE
LA GANADERIA

La facturacion pego un

Por Rafael Tardaguila
rafael@tardaguila.com.uy.

Los 2,9 millones de vacunos
comercializados en 2021
son 5% mas que el récord

anterior, que se habia
alcanzado en 2018. Pero
si se tienen en cuenta los
kilos salidos del sistema,
el aumento es de 15%, ya
que el peso relativo de la
exportacion de terneros
en pie en 2018 fue mucho
mayor, y estos son animales
mucho mas livianos que los
que se envian a faena.
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salto de mas de 50%

En 2021 se vendié por mas de US$ 2.800 millones por la combinaciéon
de récords en los precios y en la cantidad de animales faenados

La ganaderia de carne facturd en
2021 por concepto de ventas finales
mas de US$ 2.800 millones de ddlares,
elevando en méas de 50% (casi US$
1.000 millones mas) su facturacion del
ano anterior y alcanzando un récord
absoluto muy superior a los anteriores
registros.

Ciertamente, una parte de ese aumento
se va en un crecimiento expresivo en
los costos de produccién, pero no impi-
de que se trate de un ano excepcional
que permitira elevar la inversion para
seguir mejorando indicadores produc-
tivos como tasa de extraccion, edad de
faena y edad de entore, a la vez que
deberia ser el aliciente necesario para
comenzar a mejorar otros, como la tasa
de destete.

Se dio la combinacién de precios y vo-
limenes récord de venta, por lo que la
multiplicaciéon de ambos pegd ese gran
salto. Entre faena y exportacién en pie
salieron del sistema por concepto de
ventas finales 2,9 millones de vacunos,
774 mil méas (+36%) que el disminuido
dato de 2020, pero también lejos por
encima de los anos anteriores. El pico
previo habifa sido en 2018 con 2,76
millones de animales, por lo que 2021

fue 5% superior. Ademas, si se tienen
en cuenta los kilos salidos del sistema,
el aumento es de 15%, ya que el peso
relativo de la exportacion de terneros en
pie en 2018 fue mucho mayor, y estos
son animales mucho mas livianos que
los que se envian a faena.

En 2021 se enviaron a faena 2,638
millones de vacunos, con un solido
aumento anual de mas de 600 mil ani-

Entre faena y exportacion en
pie salieron del sistema por
concepto de ventas finales 2,9
millones de vacunos, 774 mil
mas (+36%) que el disminuido
dato de 2020

males respecto a 2020. Por su parte,
también aumentd la cantidad de vacu-
nos exportados en pie a algo menos de
260 mil cabezas, mas que duplicando
las 120 mil de 2020. Ademés, hubo una
diversificaciéon de las exportaciones
en pie, no solamente en los destinos
sino también en las razas y categorias
embarcadas. Aparecié con fuerza Chi-
na, que llevd vaquillonas y terneras de



razas carniceras y lecheras, 1o que se .”
sumé a la tradicional demanda por ter- La facturacion en pesos uruguayos

neros desde Turquia.

Este aumento en el nUmero de cabezas
comercializadas se vio complementa-
do por la mejora del precio. Los anima-

les enviados a faena promediaron US
998 por cabeza y los gxportados en pii Esta diferencia se deba a la evolucién diferencial de la inflacion y del délar.

US$ 795. El promedio ponderado es de Mientras que el indice de Precios al Consumo aumento 8,0% en 2021, el tipo de
US$ 979' 12% superior a los US$ 875 cambio promedio subié 3,6%. Por lo tanto, el costo de vida expresado en déla-
de 2020_' res aumentoé el ano pasado y se “comid” parte del aumento de la facturacion.

Por méas que la facturacion en pesos uruguayos constantes también pegd un
gran salto, su proporcién de aumento es menor que la observada en doélares.
Mientras que en la divisa estadounidense el aumento anual fue de 53%, en
pesos constantes fue de 47%.

La facturacion volvera
a ser importante
en 2022

En el ano que esta comenzando sera
dificil que se alcancen algunos de los
registros de 2021. El desafio mayor
sera llegar a la misma cantidad de
animales faenados, algo que es suma-
mente improbable. De darse, implicaria

Millones de USS

o

una reduccion significativa del rodeo.
venta a frigorifico comenzo el ano muy
pico histérico de mas de US$ 4,70 el i Wfdoms MEmenpe
kilo de carcasa de novillo y, de acuerdo
2000
mas. Al pasarle raya al afio el precio
medio de venta de los novillos es mas
que probable que supere al de 2021,
tante de la ganaderia de carne. Quizés

Otros registros parecen mas probables
por encima del pasado. En esta prime-
con las condiciones actuales de mer-
1500
= 1000
que fue de poco menos de US$ 4 el kilo
carcasa. 30
Todo parece indicar que 2022 volvera 0
no se llegue al récord de 2021, pero es

de ser alcanzados. El precio medio de Facturacién de la ganaderia de carne

ra quincena de febrero se alcanzo el 3000

cado, todo parece indicar que va por

a ser un ano de una facturacion impor- 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

muy posible que esté cerca. /NR TARDAGUILA

Facturacion de la ganaderia

Cantidad Miles 2344 2232 2007 2638 31,5%
Easig Precio medio USS/cabeza 812 934 870 998 14,6%
Produccién carne Miles tons 586 563 520 669 28,8%
Facturacion Millones USS 1904 2086 1746 2632 50,7%
Cantidad Miles 406 151 118 259 120,5%
Exp en pie Precio medio USS/cabeza 642 664 959 795 -17,1%
Facturaciéon Millones USS 260 100 113 206 82,7%
Extraccion Miles cabezas 2750 2383 2124 2898 36,4%
Total % del stock 24,3% 20,9% 18,0% 24,5%
Facturacién Miles millones USS 2164 2186 1859 2838 52,7%
Délar $/uUss 30,7 35,3 42,0 43,6 3,6%
i 08 S corrientes Millones 66473 77056 78114 123598 58,2%
Inflacién Porcentaje 8,0% 8,8% 9,4% 8,0%
S constantes 2021 Millones 85419 91019 84332 123598 46,6%
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ENTREVISTA

Por Yonnatan Santos
santos@tardaguila.com.uy

El equipo de Ramos y Garcia
Agronegocios, compuesto por
Marcel Despaux, Alvaro Garcia

(h), Alvaro Garcia, Ignacio Ramos
y Martin Ledesma
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“Si se estabiliza en estos
valores, bienvenido sea”

Las perspectivas del mercado son “6ptimas”, segiin Alvaro Garcia, empresario

Alvaro Garcia, uno de los principales
del escritorio Ramos y Garcia Agrone-
gocios, del departamento de Durazno,
dialogé con Negocios Rurales acerca
de las caracteristicas del negocio para
2022, mostrandose optimista con las
oportunidades que la carne uruguaya
tiene en el mercado internacional, posi-
cionandose en los nichos de mayor va-
lor. Eso, dijo, es un aliciente para seguir
invirtiendo.

¢ Como vio los primeros 40 dias de
actividad en la ganaderia este aio,
dentro de lo que fue el comporta-
miento del precio, clima y produc-
cién?

En precio vimos un mercado alentador,
firme en la demanda con algunas puer-
tas que se van abriendo, inclusive con

“Dios aprieta, pero no ahorca,

y hoy se acomodo bastante el

tablero de ajedrez en la mayor
superficie del pais”

algunos negocios como la cuota 481
que nos sacaban participacion, pero
se abrid otra ventana que la suplanta

del centro del pais, quién vaticiné un 2022 similar al aiio anterior

bien y por ende la produccién ha ido
en aumento. La misma va a tener que
seguir creciendo para adentro desde el
productor, a nivel de inversiones, por-
que el mundo apunta a aumentar la
produccion de kilos de carne, que es el
buque insignia de nuestro pals.

Respecto al clima, estuvo un poco tar-
doén para algunos cultivos, pero como
siempre digo, Dios aprieta, pero no
ahorca, y hoy se acomodd bastante el
tablero de ajedrez en la mayor super-
ficie del pals. Es mejor que el campo
ande bien, porque asf el pais anda me-
jor y cuando caen estas lluvias sin du-
das que la plata no llueve, pero ayuda
a producir mucho dinero.

Se mencionaba este ano que la luz
amarilla estaba desde el lado del
clima y ahora llovié. ¢(Con qué ani-
mo se enfrentan ahora los primeros
tres meses del ano?

Un productor que tiene buenos valores
en el mercado internacional, con una
industria eficiente y con un tiempo que
acompanfa, mas alla de que los costos
han subido mucho, la brecha no es tan
grande, por lo que el resultado es posi-
tivo. Todo eso te da ganas de empujar
el carro para producir mas.



¢El productor entonces va a seguir
invirtiendo para aumentar la pro-
duccion?

No tengo la mas minima duda respec-
to a eso, porque al productor cuando
le muestran una luz en el camino, va
para adelante y se la juega. El campo
es uno de los pocos sectores que re-
invierte realmente sus utilidades. No
hay que olvidar que trabajamos con un
ciclo biolégico, como la prefiez de una
vaca y después depende de nosotros
ser mas eficientes en la produccion,
porque debemos sacar un novillo de
2 anos arriba de los 500 kilos, y para
eso hay que invertir en comida, corra-
les, suplementacién y eso nos demues-
tra que el productor aprendié a crecer
para adentro.

Es muy importante esto para el palfs,
porqgue si multiplicamos areas produc-
tivas, estamos agrandando el pais y
creciendo para adentro.

¢ Qué escenario ve para la demanda
de la carne uruguaya y su posicio-
namiento en los mercados?

En febrero del ano pasado yo declara-
ba que vefa un segundo semestre con
valores parecidos a 2019 y varios me
decfan que estaba loco, que no podia

minerva

foods

decir eso. Hoy, un ano después, te vuel-
vO a decir lo mismo, con valores que
ya estan, los mercados ya estan, la de-
manda esta sUper creada, la industria
no vende Mas porgue no se encuentra
con la hacienda. Asi que el mercado
sigue con una flecha bien grande para
arriba que se va a tener que estabilizar,
pero no por el mercado, sino por la
poca disponibilidad de la industria, que
también tiene su tope de precios para
poder hacer la compra y que tenga el
margen que le corresponde. Si se esta-
biliza en estos valores, bienvenido sea.

¢Hay algun escollo o desafio para
este 20227

Debilidad no, porque esta con mucho
empuje. La falta de agua nos pasé fac-
tura, afectando el celo en el ganado
y los porcentajes de prefez van a ser
inferiores a lo deseado, porque costd
lograr celo en los vientres y eso va a
pasar factura en el mediano plazo.

Pero, en definitiva, el camino del pais
va por ahi, desde el papel del produc-
tor, desde el papel de la industria, que
se ha tecnificado a primer nivel del
mundo y juntos generan un porcentaje
importante de las divisas que entran al
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Usted ya conoce quien es el lider en America del Sur
Cumplimos 30 afos de vida, continuamos produciendo y
comercializando para el mundo las mejores carnes de Uruguay
en nuestras tres unidades (PUL, Carrasco y Canelones).

Minervafoods un Laze de Confianza

Hable con nosostros

Departamento de Compra de Hacienda
Pul (00598) 4640 2809

Carrasco (00598) 26014002 - Interno: 125
Canelones (00598) 4332 2718 - Ir




GENETICA

Por Yonnatan Santos Preste
santos@tardaguila.com.uy

La raza Hereford volvera
a mostrar su potencial
en Expo Durazno, del 24
al 27 de febrero en Santa
Bernardina.

José Ignacio Russi,
presidente de la Sociedad
Rural de Durazno.
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El crecimiento de Expo Durazno sera
exponencial, senalaron desde la orga-
nizacién a Negocios Rurales durante el
trabajo previo, para llegar a tope en una
exposicion que dara inicio este 24 de
febrero.

José Ignacio Russi, presidente de la
Sociedad Rural de Durazno (SRD),
sostuvo que los preparativos estan a
la altura de una exposicién importante
“no sélo para nosotros, sino para toda
la cabafa nacional y para toda la zona
centro”.

Expo Durazno mostrara
“hacia donde vamos”

Tras suspenderse la edicion 2021, la Directiva trabaja para una
edicion con mas animales, mas juras, mas remates y mayor muestra

“Hay muchas novedades de Ultimo
momento con empresas que estan
presentando lo mejor, tanto grandes
como chicas, asf como también es el
caso de los emprendedores”, explico el
gremialista. Agregd que “estamos con
muchas expectativas, ya que es una
exposicion relativamente mas grande
de lo normal, que significa un reen-
cuentro importante para mucha gente y
estamos preparando la casa para que
sea una fiesta”.

Al ser consultado sobre lo que vera
quien visite la muestra, sostuvo que
“se van a encontrar con charlas de ac-
tualidad, presentaciones de algunos
trabajos que viene realizando la SRD

“Lo mas importante es que la
gente se va a encontrar con lo
mejor de la cabaiia nacional,
con lo mejor de nuestro futuro,
porque eso es la genética”

en conjunto con el Plan Agropecuario,
el Ministerio y la Intendencia Departa-
mental, en los que buscamos validar
las tecnologias de produccion con pas-
toreo racional. Eso sera una actividad
que va a tener lugar el viernes. Habra



una amplia plaza de comidas, para to-
dos los gustos, para que sea un paseo
familiar y se pueda compartir un mo-
mento con familia y amigos, que tanto
necesitamos”.

Habra también una feria importante de
artesanfas de emprendedores, con el
objetivo de que la gente muestre su tra-
bajo y tenga su lugar “después de una
pandemia”.

“Lo mas importante es que la gente se
va a encontrar con lo mejor de la ca-
bana nacional, con lo mejor de nuestro
futuro, porque eso es la genética, que
es lo que compramos para nuestros
establecimientos. Es el trabajo de mu-

“Hay muchas novedades de
ultimo momento con empresas
que estan presentando lo
mejor, tanto grandes como
chicas, asi como también es el
caso de los emprendedores”

chos afnos de mejoradores que hacen
su trabajo, exponen y se contraponen
con sus colegas, ademas de convivir
en un momento especial para el cam-
po vy, sobre todo, para esta familia de
la cabana, que muestra como viene su
trabajo en comparacion con otros tra-
bajos similares”, dijo.

“Sera una fiesta para todos y espera-
mos estar a la altura para que todos
disfrutemos”, expresé el presidente de
la SRD.

La raza Angus dara inicio a las juras,

con dos dias de actividad, iniciando
el viernes vy finalizando el dia sabado
sobre el mediodia. El sabado jurara
Hereford, todo el dia, Brangus, Bra-
ford, Shorthorn y Normanda mientras
que también lo haran Corriedale, Ideal,
Hampshire Down, Frisona Milchschaf,
Poll Dorset, Texel, lle de France, Limou-
sin, Merino Australiano y Merilin. /NR

La Raza Angus buscara a
sus grandes campeones
en Expo Durazno.

Reencuentro

La palabra para definirla mas facil es reencuentro, después de momentos
muy jorobados y con un ambiente muy propicio, con un futuro promisorio,
porque tenemos ahora buenos valores para todos nuestros productos y es
un lindo marco para juntarse, charlar y ver “hacia dénde vamos”, que es el
hilo conductor de las charlas, pero con el agro todo, no solo con la ganaderia,
sino con los diferentes sistemas, definiendo hacia dénde vamos a producir,
cuéles son los principales productos que el mundo nos esté pidiendo y qué

nos va a pedir, sostuvo Russi.
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LOGISTICA

Los ingresos de Maersk
sumaron US$ 62 mil millo-
nes en tanto que el Ebitda

se triplico a US$ 24 mil
millones el afo pasado y las
proyecciones son de que en
el actual van a mantenerse
en ese nivel o lo superaran

T
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Situacion se encaminara
en el segundo semestre

Los precios del transporte maritimo siguen por las nubes,

Los problemas logisticos y los alti-
simos precios del transporte interna-
cional han sido uno de los principales
dolores de cabeza en el Ultimo afo y
medio para quienes comercian en el
mercado internacional, desde que la
pandemia trastoco la vida de toda la
humanidad.

pero se proyecta que tenderan a normalizarse

Por mas que la situacién ha tendido a
mejorar en los Ultimos meses, dista de
ser normal. “Sigue carfsimo, pero hay
disponibilidad” de contenedores y es-
pacio en los barcos, dijo un exporta-
dor de carne consultado por Negocios

Los altisimos precios que se
llegaron a pagar por los fletes
internacionales hicieron
explotar las ganancias de
Maersk, asi como también la de
sus competidores

Rurales. “Algo es algo”, agregd. Otro
exportador confirmd que la situacion
“tiende a normalizarse”, mas alla de
que puntualizd que esta “lejos de ser
normal”.

Desde la danesa Maersk, la segunda
principal empresa del rubro de trans-
porte de contenedores, observan que
la situacién tendera a normalizarse
hacia el segundo semestre de este
ano. El director ejecutivo de la firma,



Soren Skou, en declaraciones al me-
dio Financial Times, considerd que los
problemas logisticos persistiran en el
segundo trimestre de 2022, pero que
“una normalizacién deberia darse a
principios del segundo semestre”. Las
proyecciones tienen en cuenta las ex-
pectativas de que se sigan levantan-

do las restricciones impuestas por la
pandemia de Covid-19, en tanto sigan
disminuyendo los contagios conforme
avanza la vacunacion.

Citd como ejemplo la situacion en la
costa oeste de Estados Unidos, una
de las regiones del mundo donde las
demoras han sido mayores. Dijo que
actualmente los barcos deben esperar
entre tres y cuatro semanas.

Los altisimos precios que se llegaron
a pagar por los fletes internaciona-
les hicieron explotar las ganancias de
Maersk, asi como también la de sus

.JIIUF!UGUAY'

competidores que, en este rubro, no
son muchos. Al dar a conocer sus re-

sultados para 2021, Maersk dijo que
los ingresos aumentaron 55% anual a
US$ 62 mil millones, en tanto que el
Ebitda (ganancias antes del pago de
intereses, impuestos, depreciacion y
amortizacién) se triplicaron a un récord
de US$ 24 mil millones.

“Es un récord en todas las dimensio-
nes” posibles, dijo Skou al Financial
Times.

Para 2022 Maersk proyecta que el Ebit-
da empardara el resultado de 2021,
con US$ 24 mil millones, pero en pro-
medio los analistas proyectan que al-
canzara US$ 28 mil millones. Es mas
de la mitad del PBI de Uruguay, que
alcanza a US$ 54 mil millones.
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INDUSTRIA

Marfrig, que cuenta con cua-
tro plantas de faena en Uru-
guay, observa una evolucién
opuesta en los dos principales
paises en los que produce,
Estados Unidos y Brasil. En
el pais del hemisferio norte
todas las proyecciones son de
que este afio los precios de la
hacienda aumentaran de la
mano de una disminucién de
la oferta que enfrenta una de-
manda soélida, tanto desde el
mercado interno como desde
la importacion.

La situacién en Brasil es la
opuesta, con una oferta que
gradualmente comienza a au-
mentar en la medida que los
precios de los terneros ya no
son tan atractivos como para
mantener la mayor cantidad
posible de vientres en el rodeo
de cria.

l_.u..

MARFRIG
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Marfrig proyecta alza de
su faena en Brasil

La multinacional considera que aumentara la oferta de hacienda

3

Marfrig informé que, basado en pro-
yecciones de organismos estadouni-
denses, la oferta de ganado para faena
en Estados Unidos deberfa retroceder
2% anual este ano, en tanto sucedera
lo contrario en Brasil, donde se pro-
yecta que el nivel de actividad sera el
mayor de los Ultimos tres anos debido
a que comenzo a revertirse el ciclo ga-
nadero.

La multinacional considera que en
EEUU se esta dando un cambio en la
fase del ciclo ganadero. El stock de va-
cas de razas carniceras en ese pais fue
el mas bajo de los Ultimos siete afios al
cierre 2021.

Con una oferta limitada, Marfrig calcula
un aumento del 10% al 15% en el precio
del ganado en EEUU, lo que deberia
traducirse en una pérdida de margen
en las operaciones en el pais, bajo la
marca National Beef.

“‘Marfrig no da proyecciones, pero
deberfamos ver una caida en los mar-

en su pais de origen y que disminuira en Estados Unidos

genes” en Estados Unidos, dijo el di-
rector de relaciones con inversionis-
tas, Eduardo Puzziello. Pese a ello, la
compania entiende que los ndmeros
serén positivos “por la fuerte demanda
interna y el aumento de las exportacio-

Esta prevista la apertura de una
planta en Paraguay, que debera
estar lista dentro de 16 a 24
meses después del inicio de las
obras, en el segundo semestre
de este ano

nes, especialmente a China”, destacé
el director general de Marfrig, Miguel
Gularte.

Para Brasil, el momento del ciclo es
opuesto. “La oferta de ganado en 2022
seguramente serd mayor que en los
Ultimos tres afos y ya comenzamos a



ver el inicio de esta reversion del ciclo”,
informé Gularte.

En cuanto a las inversiones, la empresa
debera destinar parte del capex (inver-

“La oferta de ganado en 2022
seguramente sera mayor que
en los altimos tres afos y ya
comenzamos a ver el inicio de
esta reversion del ciclo”,
informé Gularte

siones en bienes de capital) a Brasil y
aumentar la faena en un 20%.

Ademas, esté prevista la apertura de
una planta en Paraguay, que deber&
estar lista dentro de 16 a 24 meses
después del inicio de las obras, en el
segundo semestre de este ano. /NR

omento de c

la comision puede gasto,
una buena'inversion'

e ser un gasto, o

Marfrig se mete en el negocio
del delivery y comercio electronico

Marfrig Global Foods anuncié US$7 millones en inversiones en dos star-
tups enfocadas en administrar operaciones relacionadas con el comercio
electrénico. El frigorffico anuncié que ingresara en el paquete accionaria-
do de Quiqg, una plataforma para el servicio delivery de restaurantes que
solo lleva seis meses en el mercado. El objetivo de la inversion es acelerar
el desarrollo del sector foodservice, creando oportunidades para ampliar
la oferta de productos a través del delivery.

Lanzado en agosto de 2021, Quig salié al mercado con el objetivo de
apoyar la transformacion digital de los restaurantes, permitiéndoles mejo-
rar y expandir sus servicios en linea. A traves de la plataforma, es posible
gestionar todos los pedidos de forma practica y Unica, agrupando en un
solo dispositivo las demandas que provienen de las diferentes aplicacio-
nes de entrega. La proyeccion para los primeros dos anos de operacion
estima que Quiq estara presente en mas de 20 mil restaurantes en Brasil.
A largo plazo, el objetivo es tener una participacion de al menos el 15%
en el mercado brasilefio de servicios de alimentos en los proximos cinco
anos.

La segunda inversion es en la empresa estadounidense Takeoff Technolo-
gies, enfocada en soluciones de gestién de stock y servicio de alimentos
automatizados para cadenas de supermercados y pequenas empresas,
con soluciones basadas en datos para satisfacer la creciente demanda
de comercio electrénico. /NR
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e Embarques a frigorificos
* Negocios particulares
e Venta de campos




OVINOS

Por Luis Silva
luis@tardaguila.com.uy

Crece el interés por
todas las razas y la
oferta de las cabanas
incluye mas datos y
mejora genética.
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Buenos precios impulsan
la zafra de reproductores

El buen nivel de precios que recibe la carne ovina y la mejora que
muestran las lanas, generan optimismo entre ovejeros

Esta comenzando la zafra de repro-
ductores ovinos, con los primeros re-
mates marcando las referencias de
precios, en un escenario de precios
para la carne y la lana que generan
buenas expectativas en los cabareros
y rematadores.

La segunda mitad de la zafra lanera,
ademas de continuar con la firmeza de
los valores para las lanas finas, ha co-
menzado también a generar negocios
para las lanas medias, a pesar de que
los valores estan aun lejos de las pre-
tensiones de los criadores. Pero lo mas
importante es que hay demanda para
esas lanas.

La carne ovina contindia firme con una
China que sigue con su demanda vy
buenos valores, permitiendo que ade-
mas de los corderos, también las ca-
tegorias adultas encuentren un canal
de comercializacién. Los precios de
exportacién a China mejoraron en las
Ultimas semanas, luego de un bajén a
principios de afno.

El Dr. Eduardo Texeira, presidente de
la Sociedad de Criadores de Poll Dor-

set, remarcé que las razas carniceras
continlian creciendo en el pais, a pe-
sar de que los Ultimos datos de DICO-
SE marcaron un nuevo descenso del
stock ovino. En este sentido dijo que la
demanda por la raza ha llevado a que
también crezca la oferta, con nuevos
remates promocionados y respaldados
por la Sociedad de Criadores en varios
puntos del pais.

“Estamos confiados y con gran
expectativa, la colocacion de
genética sera muy importante
en esta zafra”

El presidente de la Sociedad de Cria-
dores de Texel, Lucas La Cava, tam-
bién destacé el buen momento de las
razas carniceras en el pais debido a la
demanda por la carne ovina, y dijo que
todo indica que este afo continuara
con esta demanda. Sobre la zafra de
reproductores indicd que sera una muy
buena zafra, porque es el mejor mo-
mento para realizar los cruzamientos



para mejorar la produccién de carne
ovina de calidad.

En lo que respecta a las lanas finas, en
el caso de la raza Merino Australiano la
demanda y los buenos valores por es-
tos micronajes mantienen, al igual que
en anos anteriores, una firme demanda

“Las razas carniceras continGian
creciendo en el pais, a pesar
de que los ultimos datos de
DICOSE marcaron un nuevo

descenso”

por reproductores y vientres. El técnico
agropecuario Alvaro Fros, presidente
de la Sociedad de Criadores de Meri-
no Australiano, dijo que “dentro de la
raza existe un amplio abanico de ofer-
ta en genética. Estamos confiados y
con gran expectativa; la colocacion de
genética serd muy importante en esta
zafra”./NR

Primeros resultados

Comenzé la zafra de reproductores con mucha selectividad en las pistas
de remate. Las primeras ventas se registraron en Artigas y Rivera y el centro
del pals.

En el caso de Rivera, el martillero Gastén Araujo, llevo adelante las ventas
de «Corriedale de Primera» donde las cabanas La Estela y Granja Roland
ofrecfan sus reproductores en el local Curticeiras. Se logré el 100% de co-
mercializacion. Araujo, dijo que fueron ventas “dinamicas”, con el precio
maximo en los planteleros, con un mercado que marco selectividad en las
compras pero con un piso de US$ 400.

Araujo remarcé que los vendedores quedaron conformes con el balance
del remate. El promedio para los reproductores Corriedale fue de US$ 445,
con un méximo de US$ 1.550.

Por su parte, en Artigas se realizaron ventas en el local Parada Farifna, por
parte del escritorio Otto Fernandez, que tradicionalmente realiza su remate
«Especial de lanares» en el inicio de febrero. Otto Fernandez (hijo) dijo que
el mercado se mostrd “algo cauteloso” el viernes y se coloco el 85% de la
oferta que pasd por la pista del local. En este sentido aclaré que la oferta
se vio disminuida porque algunas cabanas previstas para este remate no
llegaron a tiempo para las ventas. De un total de 122 reproductores de
campo, se vendieron 102 en la pista.

En los valores, el Merino Dohne de la cabana Nuevos Rumbos cotizé a un
promedio de US$ 381, en tanto que de otras cabanas los borregos MO
promediaron US$ 245.

En Merino Australiano, los borregos MO se pagaron a US$ 242.

En el caso de las razas carniceras, los carneros Texel hicieron US$ 385y los
Poll Dorset se pagaron US$ 300.

Por Ultimo, en Durazno se realizd el quinto remate anual de la Cabana llles-
cas, en Sarandi del Yi, con los escritorios Aramburl y JF Chiruchi, con un
maximo de US$ 6.000 para un carnero padre seleccionado, adquirido en
sociedad por Rancho Grande de Paiva y La Sonada de Callizo de Paraguay.
La cabana del presidente de la Sociedad de Criadores, Lucas La Cava,
comercializd 44 reproductores con valores que fueron desde los US$ 6.000
hasta los US$ 480 para los borregos de campo, con un promedio de US$
1.026.
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Tres de cada cuatro hectareas
en emergencia agropecuaria

En enero el MGAP extendi6 en tres ocasiones el area afectada por el
déficit hidrico debido al efecto negativo que generaron las lluvias

Enero ha dejado dos caras muy dis-
tintas respecto al comportamiento del
En el mapa se observan las E RS <ot ’ clima, con temperattlJras extremas du-
distintas seccionales policiales L - o rante los primeros dias, que afectaron

declaradas en emergencia : : . . fuertemente al sector agropecuario en
agropecuaria. La zona pintada T ok - general, mientras que en la segunda
de marrén es que la presenta la S e i quincena llegaron las precipitaciones
situacion mas comprometida. e T § _ , y cambi6 notablemente el escenario
. : productivo, aunque en muchos casos,
como la agricultura, llegaron tarde y
algunos efectos negativos seran inevi-
tables.

Al cierre de esta edicién se encontra-

ban bajo emergencia agropecuaria

Ry Ministerio Seccionales Policiales mas afectadas
de Ganaderia, L4 . .
‘@ Agricultura y Pesca por déficit hidrico a SNIA practicamente 12 millones de hecta-

reas, un nUmero importante si se tiene
en cuenta las zonas productivas del
pais. En grandes nimeros, 3 de cada
4 hectareas estan en zonas de emer-
gencia agropecuaria. Esto refleja el
impacto que la falta de aguas tuvo en
el rubro, con productores que llegaron,
incluso, a ver como se les terminaba
el agua para consumo animal, lo que
determin6 un aumento de los animales
que salieron a la venta en remate, para
aliviar la carga y enfrentar al clima de
otra manera.

El norte del pals, principalmente Arti-
gas, es hasta el momento la zona mas
complicada, donde las altas tempera-
turas no cesaron, con varias jornadas
con méas de 40° C y con poca preci-
pitacién, lo que comprometid a varios
productores.

Por otra parte, las autoridades delimi-
taron dentro de la Emergencia Agrope-
cuaria a los horticultores bajo cubierta,
es decir Unicamente a productores de
invernaculo de todo el territorio nacio-
nal. En este sentido, cabe aclarar, que
LEYENDA FUENTES !a me@da refiere a Ios propietarios de
invernaculos que sufrieron problemas

El ren de las Seccionales Policiales sbarcadas Seccionales Policiales .
por la Resaluckin 1,841 del 30/12/2021 es de Limites nacionales terrestres - IDE Uy estructurales durante las recientes tur-

2.19%4.134 ha. Seccional Policial abarcada por Res. r % ¢ - ;
Bl drea e las Soccionals Polciles sborcadas Hntaadylases i g bonadas. El apoyo disponible estara
por Ia Resolucion 001 del 04/01/2022 es de [ 5o P sborcads s R 001 ve M oo
e AN el 04/01/2022 Maps buse: satelin) - Es dirigido a reparar los dafios y pérdidas
Sobrotdes o o iswlacin 002 el 0 I O S e o e 002 —— de estructuras que estaban en uso.

) ron de las Seccionales Poliiales abarcadas Sacnbl Polkial sbiescid o ek 020 ELABORAC

e VL G IS o o 1700203 Desde el Ministerio de Ganaderia, Agri-
alctacspor 40 i € d 1,546,573 . dét hico | e IR culturay Pesca (MGAP) informaron que
£ o okl o Scrionles Poites ] wimne Repitica Orenal def Uriguay | | Fecha - 02/02/2022 estan trabajando para definir los requi-
afectadas es de 11,893,716 ha. [ vimite Departamental Escala - 1: 3.000.000
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sitos que deberan cumplir los produc-
tores bajo cubierta, asi como también
en las ayudas que se destinaran ya sea
a través de Republica Microfinanzas
como también desde los gobiernos de-
partamentales a través de los montos
que ha destinado el MGAP.

Ademaés, esa resolucion habilita al apo-
yo de los productores afectados por
los incendios forestales a hacer uso del
Fondo Agropecuario de Emergencias
para el hotel de terneros situado en
Guichoén, Paysandu. /NR

Cifras

Al 10 de febrero la superficie
total bajo emergencia agro-
pecuaria era de 11,9 millones
de hectareas, comprendien-
do 165 seccionales policiales
de 16 departamentos, 10.000
productores familiares,
30.000 DICOSE totales de los
cuales 23.800 tienen menos
de 500 hectareas.

Los apicultores también entran

La cifra de apicultores dentro de la zona bajo emergencia agropecuaria ascien-
de a 7.300y las Unidades Ganaderas a 7,8 millones, de las cuales 2,3 millones
estan comprendidas en los apoyos, lo que significa un costo maximo estimado
de US$ 116 millones.

En el caso de las colmenas, se contabilizaron 300.000 con un costo maximo
estimado en apoyos de US$ 3,5 millones.

Web www fncasa com. uy
E-mail: fricasa@fricasa.com.uy




MERCADOS

Uruguay apuesta a mejorar
el acceso de la carne ovina
en China, como motor para
promover una mejora de
opciones para el rubro.
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Uruguay promueve
carne ovina en China

INAC realiz6 una convocatoria de la que participaron poco mas

de 400 representantes de distintas marcas asiaticas

El Instituto Nacional de Carnes (INAC)
realizd en China un exitoso webinario
de carne ovina dirigido a operadores
del sector del trade. Esta actividad ha
sido la primera realizada en esta nacion
enfocada Unicamente en la carne ovi-
na. Se contd con un publico de mas de
400 participantes, principalmente co-
mercializadores e importadores y otros
actores del sector, en su mayoria de las
ciudades de Beijing, Shanghai, Henan,
Shandong y Hebei.

El webinario, el cual fue reconocido
muy positivamente por los participan-
tes, contd con una presentacion sobre
la carne ovina uruguaya realizada por
Victoria Cai, gerente de la oficina de
Asia del Instituto Nacional de Carnes,
donde exhibi¢ informacion comercial
sobre stock, faena, exportaciones y ex-
portadores habilitados al mercado chi-
no, entre otros datos de interés.

Ademas se explicod la clasificacion de
carne ovina en Uruguay a cargo del
técnico especialista en carnes Augus-
to Borca de la gerencia de Calidad de
INAC, y culmin6 con una muestra gas-
tronomica del chef de la empresa china

Sunlon, quien cocind en vivo los cortes
de carne uruguaya french rack y pierna
ovina, utilizando técnicas culinarias oc-
cidentales y chinas.

Un nUmero importante de los partici-
pantes fue invitado por la empresa es-
tatal Sunlon, que es una empresa dedi-
cada al comercio, logistica, transporte,
almacenamiento, distribucién y ventas
al minorista, entre otros servicios, con
la que INAC tiene una alianza para la
promocién de las carnes uruguayas en
China. Sunlon cuenta con una fuerte

El chef de la empresa china
Sunlon cocin6 en vivo los cortes
de carne uruguaya french rack
y pierna ovina, utilizando
técnicas culinarias
occidentales y chinas

presencia como proveedora en Beijing
y juega un papel importante en el sumi-
nistro doméstico, ademas de dar res-
paldo de que los productos que comer-
cializa son de alta seguridad y calidad.
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Récord de exportaciones en 2021

Uruguay registré cifras récord de exportacion de carne ovina en 2021, El valor
exportado total alcanzd los 124 millones de ddlares, lo cual representa un
aumento de 63% respecto a 2020 y de 77% respecto a 2019. Este incremento
se explica mayormente por el aumento de las colocaciones en China, destino
que represent6 el 78% del total exportado (97 millones de dolares). En 2021,
las exportaciones uruguayas de carne ovina al gigante asiético se duplicaron
respecto a los valores de 2020.

Llamativo interés por carne ovina en China

Los precios de exportacion de carne ovina a China mostraron una soélida
reaccion a partir de mediados de enero, luego de las fuertes bajas que se
habifan dado entre noviembre y la primera quincena de este ano.

La situacion llamé la atencion de los operadores. Fue muy importante la can-
tidad de pedidos de ovino durante las celebraciones de Ao Nuevo, momen-
to en el cual usualmente los importadores desaparecen. “Sin dudas esto
demuestra que el mercado se seguira recuperando y que deberan convalidar
los precios para continuar el abastecimiento”, considerd un broker consulta-
do por Faxcarne.

Las fuentes manejaron negocios por cordero de 9 a 24 kg entre US$ 5.500-
5.700 CFR, mientras que por ovinos adultos (mutton) hubo negocios en 6
cortes a US$ 5.200 y carcasas a US$ 4.200.

I
Precio del cordero exportado a China
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Fuente: Faxcarne
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SANIDAD

Las gremiales que parti-
cipan de Campo Unido
son Asociacion Rural del
Uruguay, Federacion Rural,
Asociacion Nacional de
Productores de Leche,
Comisién Nacional de Fo-
mento Rural, Cooperativas
Agrarias Federadas y la
Asociacion de Cultivado-
res de Arroz.
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“El proyecto no estaba tan
avanzado como se creia”

La campaiia de erradicacion de la bichera “tiene que ser exitosa”
y “no se pueden apresurar los plazos”, dijo Mattos

Ante la falta de respuestas que el
campo reclamé sobre las campanas
sanitarias, principalmente el programa
de la bichera —que poco ha avanzado
en el Ultimo tiempo— el ministro de Ga-
naderfa, Fernando Mattos, se refirid al
temay a los avances que se han dado
en base al trabajo que ha llevado ade-
lante la Direccion General de Servicios
Ganaderos.

El ministro dijo que la campana “tiene
que ser exitosa, y tenemos que do-
minar la ansiedad en el tema, porque
no podemos apresurar los plazos; se
daba por hecho que la campana esta-
ba pronta para largarse, pero en reali-
dad estdbamos lejos de esa realidad,
al punto que los Servicios Ganaderos
no estaban involucrados en su desarro-
llo”. Este, desde su llegada al MGAP ha
sido uno de los principales argumentos
del ministro Mattos en reiteradas oca-
siones en las que fuera consultado al
respecto. Es claro que se buscé inte-
grar al desarrollo del mismo a la Direc-
cion General de Servicios Ganaderos,
hoy dirigida por Diego de Freitas.

“El equipo técnico es el mismo, pero no
podemos avanzar en un proyecto que
fracase, y no es que se haya enlente-
cido, tenemos que fijar los plazos”, ex-
preso.

El ministro agregd que “falta que se de-
fina la fuente de financiacion y eso esta
en la cancha de las gremiales. Apoya-
mos la campana, pero tiene que ser en
forma consensuada y no podemos tener
un traspié que eche por tierra el esfuerzo
realizado”. Mattos agregd que “segui-
mos en contacto con Panama y Estados
Unidos y estamos dando los pasos ne-
cesarios; la financiacion es un paso im-
portante”.

En la misma linea, la forma de financia-
cién y los proximos pasos acerca del
proyecto que busca erradicar a la biche-
ra en Uruguay, fueron el eje central de la
primera reunién de Campo Unido en el
ano 2022, realizada en la sede de Coo-
perativas Agrarias Federadas, aunque
buena parte de los participantes o hizo
de forma virtual.

Los gremialistas siguen sin encontrar
consenso en la forma de financiar el pro-
yecto. Si bien todo se encamina hacia la
utilizacion del 1% municipal, algunas de
las gremiales mas representativas plan-

La forma de financiacion y los
proximos pasos acerca del pro-
yecto fueron el eje central de
la primera reunion de Campo
Unido en el afio 2022

tean otras herramientas. Lo que preocu-
pa a los representantes es no tener una
definicién y buscaran encontrar mayor
flexibilidad en la préoxima reunién, que
sera a finales de febrero.

En la reunion realidad en la sede de CAF
se definidé que se solicitara al ministro
Mattos mas informacién por escrito so-
bre ese proyecto, ya que en la reunion
celebrada en diciembre se habld del
tema, pero no se entregd ningun docu-
mento a los participantes.

Ademés, seguiran de cerca este avan-
ce y se reuniran mensualmente el tercer
martes de cada mes en la tardecita.

Las gremiales que participan de Campo
Unido son Asociacion Rural del Uruguay,
Federacion Rural, Asociacion Nacional
de Productores de Leche, Comision Na-
cional de Fomento Rural, Cooperativas
Agrarias Federadas y la Asociacion de
Cultivadores de Arroz./NR
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Tono alcista para los alimentos
en el inicio del aho

En enero, los precios de la carne vacuna alcanzaron un nuevo
maximo, respaldados por una fuerte demanda mundial

Los precios de los alimentos siguen
presionados al alza. El indice de pre-
cios que elabora la FAO registrd un
promedio de 135,7 puntos en enero de
2022, 1,1% mas que en diciembre de
2021. El repunte mensual obedecié a
aumentos considerables en los subin-
dices de los aceites vegetales y los pro-
ductos lacteos, que se vieron compen-
sados en parte por una disminucion
de los precios del azlcar por segundo
mes consecutivo. Los subindices de la
carne y los cereales no experimentaron
practicamente variaciones.

En el caso concreto de la carne, el indi-
ce de la FAO promedié 112,6 puntos en
enero, un ligero aumento con respecto
a diciembre de 2021, y elevo el valor
17,3% por encima de igual mes de un
ano atras.

En enero, los precios de la carne va-
cuna alcanzaron un nuevo maximo,
respaldados por una fuerte demanda
mundial de importaciones que supero
la oferta disponible, principalmente de
Brasil y Oceanfa, lo que refleja una me-
nor oferta de ganado para faena.

Mientras tanto, las cotizaciones de la
carne de cerdo aumentaron levemente,

ya que la escasez de mano de obra y
los altos costos de la materia prima fre-
naron la oferta mundial, o que contra-
rresto la presion a la baja de la desace-
leracion de las importaciones de China.

Los precios que mas han subido en los
ultimos anos han sido los de los aceites
vegetales. Con base 100 en el prome-
dio de precios entre 2014 y 2016, el in-
dice para los aceites vegetales alcanzo
en enero 185,9 puntos, por lo que el

La carne de cerdo aumento
levemente, ya que la escasez de
mano de obra y los altos costos
de la materia prima frenaron la

oferta mundial

aumento es de 86% desde entonces.
Este recalentamiento explica los altos
precios que se estan pagando por la
soja de la proxima cosecha y los que
se pagaron por la colza de la pasada
campana.

La subida en el precio medio de los
aceites obedecié al incremento de las
cotizaciones de los aceites de palma,




soja, colza y girasol. Tras un descenso
transitorio, los precios internaciona-
les del aceite de palma repuntaron en
enero, fundamentalmente a causa de
la preocupacion por una posible dismi-
nucién de las disponibilidades expor-
tables en Indonesia, el mayor exporta-
dor de aceite de palma del mundo, asi

La subida en el precio medio de
los aceites obedecio al
incremento de las cotizaciones
de los aceites de palma, soja,
colza y girasol

como por una produccién moderada
en los principales paises productores.
También se recuperaron los precios
mundiales del aceite de soja gracias
a la solidez de las importaciones, es-
pecialmente en la India. Entretanto, los
precios de los aceites de colza y de gi-
rasol se vieron favorecidos, respectiva-
mente, por la persistente escasez de la
oferta y la creciente demanda mundial
de importaciones. La subida de los pre-
cios del crudo también empuj6 al alza
los valores internacionales de los acei-
tes vegetales. /NR

Precios firmes para los cereales

El indice de precios de los cereales de la FAO se situé en un promedio de
140,6 puntos en enero, lo que supone un incremento marginal (del 0,1 %)
respecto de diciembre y 15,6 puntos (un 12,5 %) por encima de su nivel hace
un ano. En enero descendieron 3,1% los precios mundiales del trigo por el
incremento estacional de los suministros derivado de cosechas abundantes
en Argentina y Australia. Sin embargo, la fuerte demanda por trigo de mayor
calidad en un contexto de escasez de disponibilidades a nivel mundial, suma-
da ala incertidumbre por el aumento de las tensiones politicas en la region del
Mar Negro, impidié que los precios descendieran en mayor medida.

Por el contrario, en enero subieron los precios del maiz para la exportacion,
incrementandose un 3,8 % desde diciembre, sobre todo por la preocupacion
a causa de la persistente sequia en el hemisferio sur, concretamente en la

Argentina y el Brasil.
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LANAS

Por Luis Silva
luis@tardaguila.com.uy

El mercado internacio-
nal de lanas en 2022
presenté una recu-
peracion durante las
primeras subastas en
los principales centros
internacionales.
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Suba del 7% en el
arranque del ano

Con mayor interés también por lanas mas gruesas, 2022 se

Mas all4 de los vaivenes tradicionales
que tiene el mercado lanero en Austra-
lia, el inicio de la segunda mitad de la
zafra 2021/22 registré un repunte del
7% hasta la primera semana del segun-
do mes del ano. El Indicador de Mer-
cados del Este (IME) alcanzé un pico
de US$ 10,32 el 3 de febrero, el cual no
logré sostener la semana siguiente. Lo
més importante ha sido el buen nivel de
demanda que ha tenido el mercado en
el arranque del ano, cuando se ha colo-
cado el 92% de mas de 175 mil fardos
ofertados por los productores austra-
lianos. Es una suba destacada para el
comportamiento que venia mostrando
el mercado en las Ultimas semanas de
la primera mitad de la zafra.

La tendencia para los distintos micro-
najes continla siendo la misma de la
primera mitad de la zafra. Las lanas
finas son las que registran mayores
incrementos. A modo de ejemplo, las
de 18 micras suben 5,6% respecto al
cierre del mes de diciembre de 2021,
en tanto que las de 21 micras recupe-
raron 3,7%. Las lanas medias también
incrementan sus cotizaciones, en este
caso 2,6%.

A nivel del mercado interno se han lo-
grado varios negocios al arranque de
este afo, que han mantenido la tonica
de 2021 para las lanas finas, donde se
observan destaques como el lote de

presenta como el aiio de la recuperacion para el rubro

la familia Zabala sobre la ruta 26, de
27.000 kilos de lana Merino Australiano
de 16,8 micras, considerado uno de los
lotes mas finos del pais por volumen
y finura homogénea, con un 79% de
rendimiento al lavado que cotizé a U$S
14,33. Ademéas se concretd el lote de
la cabafa El Araza, del departamento

La tendencia para los distintos
micronajes continda siendo la
misma de la primera mitad
de la zafra

de Tacuarembd, un volumen de 12.000
kilos de 19 micras, que se comercializd
a US$ 8,80. Ambos lotes cuentan con
certificaciones.

Lo mas importante de esta segunda
mitad de la zafra es el movimiento que
se observa en las lanas medias, donde
se ha concretado valores de US$ 1,20
para lanas por encima de las 30 micras
en el norte del pals. Si bien estos no
son los valores que pretende el produc-
tor de ese tipo de micronajes, lo rele-
vante es que hace dos meses no existia
demanda, ni negocios para esas lanas.

Las expectativas estan centradas en
una mayor actividad desde China para
lanas por encima de las 28 micras,
siendo este el principal destino para
este tipo de micronajes. /NR
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Escuchas a Nartin Olaverry

Martin escucha lo que todo un pais tiene para decir.
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Valor Agregado
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JBS paga cifra millonaria

para evitar demanda

Las grandes empresas frigorificas en Estados Unidos son acusadas

de manipulacion del mercado en su beneficio

JBS acordd pagar US$ 52,5 millones
para resolver una demanda en la que
se le acusaba de actuar indebidamente
para aumentar los precios de la carne
vacuna en Estados Unidos. La infor-
macion fue divulgada por la agencia
Reuters, que tuvo acceso a los docu-
mentos.

Segln una denuncia de compradores
directos, JBS redujo los volimenes de
faena de ganado en Estados Unidos
para, con ello, crear un déficit de oferta
que impidiera que las empresas mas
pequenas pudieran seguir el ritmo de la
escalada de precios. La accién habria
estado en vigor desde 2015.

En un comunicado enviado a la agen-
cia Reuters, JBS dijo que no admitia
responsabilidad, pero que cerré el trato
porque era lo mejor para sus intereses.
La compafia también dijo que se de-
fendera de las acusaciones de fijar los
precios de la carne.

La industria carnica en Estados Unidos
esta bajo la picota. Desde la Casa Blan-
ca sufre acusaciones de concentra-
cion. El presidente Joe Biden anuncié
que destinard US$ 1.000 millones en
fondos para apoyar a los procesadores
de carne y ganaderos independientes
como parte de un plan para abordar la
falta de “competencia significativa” en
el sector céarnico.

Biden detallé que la iniciativa surge en
medio de la creciente preocupacion de
que un pufado de grandes empresas
procesadoras de carne vacuna, cer-
do y aves de corral tienen demasiado
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control sobre el mercado carnico esta-
dounidense, lo que les permite impo-
ner precios al por mayor y al por menor
para obtener ganancias a expensas de
sus proveedores y clientes.

“El capitalismo sin competencia no es
capitalismo. Es explotacién”, dijo Bi-
den. “Eso es lo que estamos viendo
ahora en las industrias de carne y aves
de corral”, agrego.

Desde Reuters observan que un anéli-
sis reciente de la Casa Blanca encontré
que las cuatro principales empresas fri-
gorificas, Cargill, Tyson Foods Inc, JBS

El presidente Joe Biden
anunci6 que destinara US$
1.000 millones en fondos para
apoyar a los procesadores de
carne y ganaderos
independientes

SA 'y National Beef Packing Co, contro-
lan entre el 55% vy el 85%. del merca-
do en los sectores porcino, vacuno y
avicola.

En este sentido, el Departamento de
Agricultura (USDA) gastara los US$ 1
mil millones de los fondos del Plan de
Rescate Estadounidense para expandir
el sector de procesamiento de carne
independiente, incluidos fondos para
financiar subvenciones, préstamos ga-
rantizados y capacitacion de trabaja-
dores, dijo el secretario de Agricultura
Tom Vilsack./NR



China incluye la carne SRS
cultivada en plan quinquenal

El pais asiatico se propone producir carne de laboratorio a gran
escala a partir del aiio 2027

China anuncié que incluira la llamada
“carne cultivada”, hecha en laboratorio,
en su plan agricola quinquenal. En otras
palabras, el pais asiatico planea producir
carne de laboratorio a gran escala para
2027, informé Showmetec.

La decision llega en un momento en que
el pals intenta diversificar sus proveedo-
res de carne y busca tomar medidas mas
enérgicas para reducir el calentamiento
global; segun la Organizacién de las Na-
ciones Unidas (ONU), la ganaderfa es la
responsable del 14,5% de las emisiones

de gases de efecto invernadero. De todas formas, el fervor inicial

Elinterés por este mercado alternativode ~ Por este tipo de proyectos ya no es
proteinas ha crecido en los Ultimos afios €l que habia llegado a ser no tanto
y los principales productores de alimen-  tiempo atras. El precio de las ac-
tos ya se estan adaptando y mostrando ~ ciones de Beyond Meat, una de las
interés en este nicho. Desde Nestlé —  compafifas mas connotadas dentro
que en 2021 anunci6 que entrarfa en el de este rubro, se desplomé a menos
mercado de la carne artificial— hasta los ~ de US$ 60 luego de haber alcanza-

gigantes brasilefios Marfrig, JBS y Miner-  do un pico de US$ 186 en enero del NEGOCIOS RURALES |35
va Foods. ano pasado. /NR
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AGRICULTURA

Por Yonnatan Santos Preste
santos@tardaguila.com.uy

Las lluvias llegaron sobre
la segunda quincena de
enero y tendran incidencia
directa en el desarrollo de
los cultivos.

NEGOCIOS RURALES |36

Entre la pena de la seca

y la alegria de Chicago

Las empresas agricolas ven fortalecerse los precios de la soja, pero
sus cultivos pierden potencial debido a la falta de lluvias

Los altos precios alcanzados por la
soja abren mejores perspectivas para
el cultivo de esta zafra 2021/22.

En febrero se superaron los US$ 570
por tonelada, lo que da luz a los pro-
ductores. Esto se sumd a las exten-
didas precipitaciones de la segunda
quincena de enero que recompusieron
la situacién hidrica en el perfil del sue-
lo. La falta de agua y las muy elevadas
temperaturas de los primeros dias del
ano habfan comprometido la situacion

' .Inf' o 4 .tl'

del cultivo, pero en general los técnicos
consideran que las lluvias llegaron a
tiempo para revertir la situacion, siem-
pre que siga habiendo episodios de
agua en la fase de llenado de grano.
De todas formas, habra un impacto
negativo por las condiciones meteoro-

Cierta gama de productores
inicio ya la venta y varios mas
se sumaron en las ultimas
semanas

|6gicas durante los primeros 15 dias de
2022, por lo que es un hecho que no se
alcanzaran rendimientos récord.

Algunos operadores de distintas zonas
del pais destacaron que cierta gama de
productores inicid ya la venta y varios
mas se sumaron en las Ultimas sema-
nas, pero sin comprometer un rendi-
miento que luego no se pueda cumplir.
Es decir, se vende entre 600 y 900 kilos
por hectérea, que a estos precios ge-
neran un margen interesante para los
productores.



La situacion regional es preocupante
desde el punto de vista productivo y
eso —sumado a la intensa demanda
desde China— est4 impulsando los
precios fuertemente al alza. En Para-
guay se registraron pérdidas de cien-
tos de hectareas debido a la sequia,
mientras que en Brasil y Argentina la
situaciéon en la gran zona agricola es
complicada debido a que faltaron las
lluvias en momentos importantes en el

Las extendidas precipitaciones
de la segunda quincena de
enero que recompusieron la
situacion hidrica en el perfil del
suelo

desarrollo del cultivo. Todas las consul-
toras privadas de Argentina y Brasil es-
tan corrigiendo a la baja las expectati-
vas de produccién de esta temporada.

En el caso de otros cultivos de verano
en el pals, como el maiz, la situacién es
mas compleja. Los cultivos de primera
atravesaron durante la sequia los mo-
mentos mas delicados de su desarro-
llo, lo que impacta directamente en su
potencial de rendimiento, en tanto que
los que se plantaron mas tarde atravie-
san una situacion menos mala. /NR

Comenzaron las primeras cosechas de arroz

En la primera semana de febrero comenzaron las primeras cosechas de arroz
en Uruguay, en un periodo histéricamente adelantado, ya que habitualmente
estos trabajos comienzan una vez finalizada la primera quincena de febrero.

Esta situacion fue consecuencia de las altas temperaturas en la primera quin-
cena de 2022, algo que estreso a las plantas y demando al maximo la capa-
cidad instalada de las represas.

En muchos casos, incluso, hubo que dejar de lado algunas hectareas en
detrimento de otras, ya que el volumen de agua no era suficiente para toda
el area.

Karol Pinczak, productor arrocero del norte del pais, sostuvo que se estan
dando los primeros pasos en la chacra y que es dificil comenzar a hablar de
rendimientos, ya que también se estan teniendo en cuenta otros aspectos
productivos, debido a que la planta completd su ciclo productivo mucho an-

tes de lo habitual.
NEGOCIOS RURALES |37
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FORESTACION

Por Facundo de Acebedo
facundo@tardaguila.com.uy
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Sector forestal recuperoé
impulso en 2021

El mundo comenzo una lenta recuperacion econémica y eso se

traslado rapidamente a algunos de los productos del rubro

Luego de una serie de anos complica-
dos para la economia mundial, el co-
mercio y la industria, 2021 permitié una
recuperacion en mucho de los sectores
productivos y de economias en su con-
junto que brindd resultados positivos
en muchas éreas.

El sector de produccién de madera
aserrada uruguayo no fue la excepcion
a esta recuperacion y marco resultados
sumamente positivos, tanto en madera
de pino como de eucaliptus, llegando a
superar niveles anteriores a la pande-
mia.

Como ejemplo, en 2018 las exportacio-
nes de madera aserrada de eucaliptus
registraron una facturacion de US$ 53
millones y un volumen comercializado
de 115.000 m3. En el caso de la madera
aserrada de pino, la exportacion fue de
265.000 m3 por un total de US$ 62 mi-
llones. En 2019 los valores registrados
fueron de US$ 46 millones y 105.000
m3 para el caso de la latifoliada y US$
52 millones y 220.000 m3 para la se-
gunda.
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Hay que puntualizar que la industria
goz6 de condiciones excepcionales
para la comercializacion de su produc-
to, con una alta demanda, oferta de
otros proveedores limitados y un mayor
valor por unidad de producto. Esto lle-

La industria gozo de
condiciones excepcionales
para la comercializacion de su
producto, con una alta
demanday limitada oferta
de otros proveedores

vO a que se exportaran 138.000 m3 de
madera aserrada de eucaliptus por un
valor de US$ 65,2 millones y 286.400
m3 por un valor de US$ 92,7 millones
en el caso del pino.

Durante 2021 las exportaciones de
chips de madera cobraron un mayor
dinamismo, de la mano de la mejora
de la economia mundial, pero también
gracias a que se volvib a exportar a ju-



gadores importantes como China, un
socio comercial importantisimo para
Uruguay.

China, un pais al que no se exportaban
chips desde hace muchos arnos, fue
noticia en 2021 por este flujo comercial,
ya que a comienzos se logrd reabrir a
través de ventas por contrato de este
producto. Este destino terminé siendo
de gran importancia, no solo por la po-

La celulosa comienza el
ano en racha alcista

Luego de un afo con valores histéricamente altos y con un final a la baja, la
celulosa en los principales puertos chinos registrd una racha alcista que hizo
romper la barrera virtual de los US$/t 600 y 800 para el caso de la celulosa

sibilidad actual, sino por la de colocar ! . .
P de fibra corta y de fibra larga, respectivamente.

una gran cantidad de volumen a futuro,

con un menor precio por tonelada (al La celulosa de fibra corta concluyé el afio cotizando a US$/t 566, mientras
menos por aholra), pero permitiendo que la de fibra larga se pagd a US$ 745, valores que estuvieron por encima
una fluidez muy interesante para la co- del cierre en 2020, pero que se sitian debajo de los maximos de 2021,

mercializacion de chips. - L ;
La Ultima cotizacion registrada en los puertos fue de US$/t 603 para la celu-

Durante 2021 la exportacion de chips losa de fibra corta y de US$/t 833 para la celulosa de fibra larga.

de madera facturé US$ 77,3 millones ’
con un volumen comercializado total Con estos valores, el gap entre ambos productos llegd a US$ 230, aumen-

de 835.000 BDMT. Del volumen expor- tando US$ 52 desde el cierre de 2021.

tado, 50% fue a China, representando
un 55% de la facturacion total.
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PROCLAMA

El evento cont6 con una
transmision online que
facilité que distintos se-
guidores del movimiento
conocieran las propuestas
presentadas.
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USU pidio libre importacion
de equipos de riego

El movimiento Un Solo Uruguay volvié a manifestarse en Durazno

El movimiento Un Solo Uruguay
(USU) se reunié por quinto ano conse-
cutivo un 23 de enero, en el local San-
ta Bernardina de la Sociedad Rural de
Durazno.

En un evento con mucha menos pre-
sencia de publico que anos anteriores,
pero con varios seguidores a través de
las redes sociales, se formd una espe-
cie de cabildo, a decir de Marcelo No-
gué, quien dialogd con Negocios Rura-
les tras el encuentro.

Nogué sostuvo que la actividad dejo
conformes a los integrantes de la agru-
pacion, senalando que no se habld de
los pasos a seguir, mas alla de que al-
gunos pretenden pasar directamente a
la actividad politica, mientras que otros
sostienen que deben seguir en el for-
mato actual.

En la proclama final sostienen que
“asistimos una y otra vez a la promo-
cién de inversiones de las grandes em-
presas mediante beneficios tributarios
y hasta subsidios abundantes, pare-
ce que cuanto mas poder econémico
tienen las empresas, mayores son los
sacrificios recaudatorios que realiza el
Estado, y més la plata que desembolsa
la sociedad para unos pocos y mayori-
tariamente extranjeros” y ponen como
ejemplo el caso de la segunda planta
de UPM.

por quinto aino consecutivo, con varios reclamos al gobierno

La proclama agrega que se deja de
lado “al de a pie, que son el 97% de
las empresas del pais, que son los que
realmente mueven la economia”, pre-
guntandose “cuantos uruguayos de los
mas de 20 mil que cerraron en estos Ul-
timos 12 anos, no hubiesen abandona-
do la actividad con estos beneficios”.

Respecto al agro, sostienen que, pen-
sando en el agua y la sequia, se pre-
guntan cuanto cuesta cada sequia,
pensando en la reduccion de servicios,

Piden exoneracion de tributos
a la inversion, créditos a plazos
razonables y con costos acordes

a cargo del BROU

flete, transportes, venta de insumos y
de productos, agregando que también
se pierden puestos de trabajo, que no
se pueden sustentar. También le suman
a esto lo que el Estado puede dejar de
facturar por un evento climéatico adver-
SO.

Para esto, piden la libre importacion de
los equipos de riego y maquinaria para
realizar obras necesarias, exoneracion
de tributos a la inversién, créditos a pla-
z0os razonables y con costos acordes a
cargo del BROU, ademas de la fijacion
de una tarifa productiva en energfa./NR



PARTE DE FAENAS Semana del 01/01/2022 al 31/01/2022

OVINOS

ESTABLEC
1 TACUAREMBO S.A
2 LAS PIEDRAS S A
3 CANELONES
4 CARRASCO
5 ONTILCOR S.A
6 CLEDINOR S A
7 INALER S.A
8 BREEDERS P.U.
9 SAN JACINTO
10 ESTAB.COLONIA
11 BILACOR S A
12 LAS MORAS
13 LORSINAL S.A
14 SIRSIL SA
15 SOLIS
16 CASABLANCA
17 COPAYAN S.A
18 FRIG. PUL (PULSA)
19 SOMICAR S.A
20 SIMPLIFY S.A
21 SCHNECK
22 ARROYAL S.A.
23 FRIGOCERRO S.A
24 OFERAN SA
25 MERCEDES
26 CABRERAGERARDO
27 CUAREIM
28 MIRIAM CRAVEA
29 LOS OLIVOS
30 MUN. ARTIGAS
31 LUCHASOL
33 ROSARIO
34 LINERIMS.A
35 SIDERCOL
36 ARDISTAR
37 CLADEMAR S.A
38 LATABLADA
39 FRIG.MARTINEZ
40 BORDENAVE A
41 MUN.LAVALLEJA
42 MARTINEZ, ADAN
43 BAMIDAL SA
44 MUN.SALTO
45 CALTES SAA

Novill,
8.277
14.129
5213
7.845
8123
5746
6.106
5644
4.064
4.469
4.184
3.766
2.070
3.364
1.201
1.554
2489
2.339
770
99
108
132
187
340
19
147
140
244
155
83
29

Vacas
9.475
3424
9.163
5547
4.883
5704
3.832
2734
4.367
2.305
3.063
3394
4.194
3.253
2911
3321
2733
2515
2752

765
631
217
908
21
11
43
288
17
24
121
50

BOVINOS
Vagq. Tern.
1.589 22
1.819 21
2.238 5
1.736 49
1.682 5
1.103 20
1.321 18
1488
1.282
1.406 5
881 2
830 1
1.537 3
628
1.883 129
1.443 28
704 1
201 5
276 8
870 171
831 2
810 218
47
352
543 1
280 14
11 3
52 83
72
4 1
66 17

Toros
383
94
218
231
125
145
102
91
46
70
69
87
83
66
297
20
60
113
229
15
59
22
132

TOTAL
19.746
19.487
16.837
15408
14.818
12.718
11.379

9.957
9.759
8.255
8.199
8.178
7.887
7.311
6.421
6.366
5.987
5173
4.035
2.020
1.631
1.388
1.284
904
574
486
483
378
251
214
162

o o o o o o o o o

Cord.

14124

22.202

2228

108
4628
487

307

80

2446

5.864

Borre.

Capoén

760 2.8,

2.294 1499

118

888  1.735
6

125  1.280

190 701
36

1.784 825

316 1.847

Ovejas

9.915

11.769

1.073

3.877

30
3443
2745

17

37

20

3507

4,641

Carn. TOTAL

84 27774

o o o o o o

191 37.955

207

60
52 4175

344
0

0
20
80
0

0

82  8.644

0
0
0
0
0
0
0

86 12.754

TOTAL GENERAI

2808

207.707



MERCADO DE HACIENDAS -

Contado Plazo
Liiano Especial 2,24 2,26 4,39 443
Liviano Bueno de Pradera 2,15 217 4.33 4,37
NOVILLOS GORDOS Exportacion Especial 2,31 2,33 4.46 4,50
Razas carne Exportacion Bueno de Praders 2,22 2,24 4,38 4,42
Exportacion General 2,18 2,20 4,27 4,31
NOVILLOS GORDOS Especiales 4,21 4,25
Otras Razas Generales 4,15 4,19
Especiales 1,96 1,98 4,15 4,19
VACAS GORDAS Buenas 1,92 1,94 4,09 4,13
Razas carne Generales 1,81 1,83 4,00 4,04

VACAS GORDAS Especiales 1,78 1,80 3,89 3,93
Otras razas Generales 1,68 1,70 3,78 3,82
VAQILLONAS GORDAS Especiales 2,14 2,16 4,22 4,26
Buenas 2,07 2,09 4,17 4,21

Toros gordos 1,78 1,80 3.51 3,55

Toros y Novillos generales 1,68 1,70 3,36 3,40

INDUSTRIA Vacas Manufactura Alta 1,45 1,47 3,34 3,38
Vacas Manufactura Baja 1:25 1,27 3,05 3,09

Consena 0,86 0,88 2,58 2,62

Corderos Mamén 3,97 4,01

Corderos 4,00 4,04

OVINOS GORDOS Cordero pesado 4,12 4,16
Borregos 3,90 3,94

Capones 3,78 3,82

Owejas 3,64 3,68

INDICE FLACO/ GORDO A.C.G

ENERO 12659 1,2382 12168 1,1655 1,1661 1,2943 1,3450 12873 1,1512 12127 1,1839 1,0298
FEBRERO 13039 12656 12716 12084 11911 13756 13136 12612 11826 1,2429 12250
MARZO 12045 13018 1,3009 1,2587 1.2247 14182 13424 1,2872 1,2267 13279 1,2363
ABRIL 12379 1,3290 1,2457 1,2456 12123 14087 13789 12418 1,2163 1.3018 1,2366
MAYO 12123 12097 12363 1,1996 1,1685 13524 13185 11756 1,1921 1,2563 11210
JUNIO 12014 13055 1,1994 1,152 11337 12853 12839 11651 1,1588 1,239 10614
JULIO 1,1600 13308 1,1994 11162 10741 12327 12168 1,1506 1,1100 1.1889 1,0361
AGOSTO 12615 13457 1.2234 11016 1,0838 12276 1,2502 11158 11441 11857 1,0036
SETIEMBRE 1,2898 1,3651 1,2063 1,0874 1,1883 1,3096 1,2901 1,1205 1,1620 1,1742 1,0074
OCTUERE 1,2681 1,3009 14737 1,0943 1,1634 1,3354 12571 11215 1,1467 1,1886 0,9874
NOVIEMBRE 12393 1.2290 1,1668 1,1019 12103 1,3438 12831 1,1691 1,1436 11757 10218
DICIEMBRE 12601 1,1861 1,1686 1,1306 1,2551 1,3605 13201 1,209 1,1663 11758 1,0101

PROMEDIOS PESADOS PARA FAENA

- Promedios mensuales en dolares, kilo en pie a levantar del establecimiento, flete a cargo del comprador, negocio al contado. - Los precios en pie a plazo son U$S 0.02 mas que a contado

VACA GORDA ESPECIAL NOVILLO GORDO BUENO
E - EEDE » EEDN » ETE -~ EZE EEIN » EEDN »v EEIN »» EEZE = EEZE
149 144 134 128 138 155 176 145 198 BNERO 169 11 161 148 181 175 199 187 2
154 141 129 13 146 18 185 154 FEEBRERD 175 189 152 15 184 1.76 187 176
138 133 128 127 143 185 152 18 MARZO 166 183 148 147 184 18 175 184
136 1.28 121 125 149 165 1,46 1684 ABRL 163 158 1,46 145 168 179 1,67 187
141 15 124 132 159 112 147 181 MAYO 168 163 148 153 18 184 168 202
14 147 127 13 162 184 148 15 JUNO 11 11 15 158 183 185 168 21
157 163 148 1,48 165 18 1.57 188 JULG 182 187 1,54 168 185 204 177 218
155 164 138 148 154 18 159 1 AGOSTO 190 192 166 1683 184 205 181 229
17 156 15 144 158 185 16 M SETEMBRE 185 178 1,58 161 1.74 20 1,78 23
167 158 134 149 161 208 151 217 OCTUBAE 150 177 158 168 174 22 173 24
161 14 133 132 15 215 136 18 NOVEVBRE 183 172 153 158 168 225 161 215
1.53 1,3 121 1,33 143 183 143 1,95 DICEVBRE 1,17 165 146 1,53 1,67 21 185 218

USS 1.63 USD 132 USD 106 USD 154 USD 183 USD 153 USD 184 PROM ANUAL USS177  USS172



MERCADO DE REPOSICION
- PRECIOS PROMEDIO PARA RAZAS CARNICERAS Y SUS CRUZAS

A levantar del estabelciemientocon pagos hasta 30 dias destare promedio del 5% al 7% segun condiciones de carga estipuladas

16 a 22

23a29

30 a 31

CATEGORIA

TERNEROS hasta #Ok.
TERNEROS #ia B0k

TERNEROS Mas BOK.
TERNEROS ENTEROS M as B0 k.
NOVILLITOS 201a 240k

NOVILLOS 241a 300 k.
NOVILLOS 3012360k
NOVILLOS Més 360 K

NOVILLOS HQB 481K
TERNERAS hasta #0 k

TERNERAS #1a200k.
VAQUILLONAS 201a240k.
VAQUILLONAS Mds 240 K

VAQUILLONAS HQB 481K
VAQUILLONAS Y VACAS PRENADAS

VACAS DE INVERNADA
PIEZAS DE CRIA

DOLAR interbancario

DIiA COMPRA/VENTA

3 44,614
4 44,725
5 44,731
7 44,515
10 44,671
" 44,63

12 44,647
13 44,555
14 44,910
17 44,563
18 44,574
19 44,639
20 44,609
21 44,534
24 44,538
25 44,475
26 44,293
27 44,074
28 44,165
31 44,154
TP 44,531

ARANCELES :

U$ Sfkilo
U Sikilo
U$Sikilo
UsSikilo
UgSikilo
U$Sikilo
U Sikilo
U$ Sfkilo
U$Srkilo
Us Sfkilo
U$ Sfkilo
U$Srkilo
U Sipieza
U$Srkilo
US Sfpieza
Ussfkilo
U$Sfpieza

2.30-2.40
2.14-2.18
2.00-2.20
2.10-2.25
2.00-2.22
1.95-2.17
2.05-2.10
2.00-2.10
2.10-2.15
2.00-2.13
2.00-2.05
1.85-2.15
1.80-2.05

670-700
1.65-1.78
335-400

2.30-2.50
2.15-2.22
2.10-2.23

2.00-2.25
2.10-2.15
2.00-2.10
1.91-2.10
2.13-2.25
2.00-2.13
2.00-2.12
1.85-2.15
1.75-1.95

680-705
1.65-1.80
350-460

2.25-2.50
2.15-2.45
2.14-2.20
2.15-2.15
2.09-2.25
2.09-2.25
2.00-2.12
2.05-2.15
2.15-2.20
2.10-2.20
2.00-2.15
2.02-2.10
1.87-2.10

630-900
1.72-1.80
390-420

2.30-2.85
2.20-2.50
2.25-2.50
2.10-2.20
2.09-2.25
2.10-2.30
2.13-2.37
2.10-2.25
2.20-2.35
2.10-2.20
2.00-2.15
2.02-2.12
1.87-2.12

650-780
1.65-1.90
400-460

2.40-2.90
2.25-2.80
2.10-2.60

2.10-2.50
2.20-2.40
2.30-2.35
2.18-2.32
2.20-2.40
2.20-245
2.08-2.18
2.05-2.30
2.15-2.20

700-800
1.75-2.00
400-450

Resoluciéon de Asamblea General Extraordinaria del 6 de Febrero 1991

HACIENDAS CON DESTINO A FAENA COMPRADOR

Bovinos gordos

Bovinos de manufactura y conserva

Ovinos
Suinos
Yeguarizos

2.50%
2.50%
2.50%
3.50%
5.50%

VENTAS PARTICULARES Y/O EXPORTACION COMPRADOR VENDEDOR

Bovinos y ovinos generales
Ganado lechero, yeguarizos y reproductores en general

OTRAS COMISIONES HABITUALMENTE EN ESCRITORIOS RURALES

3%
5%

596

Por mas informacion

acg.com.uy

ingrese a nuestra web

Tasaciones de campos
Tasaciones de ganados en el campo
Contratos de arrendamientos (*)
Contratos de pastoreo o capitalizacion
Compra venta de campos




SOCIOS

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H.

AGROENLACE TRADE S.R.L.

AGROINTERMEDIO S.R.L.

AGROORIENTAL

AGROSOCIO

ALFARO Y CIA

ALORI &Cia.SRL

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda.

ARAMBURU SR.L.

ARAUJO, Gaston

ARRALDE ALEJANDRO Y Cia.. Ltda.
ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO

ARROSPIDE, Antonio

BACHINO CARLOS, Ltda.

BACHINO, Enrique y Asociados

BACHINO, Ricardo

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L.

BASSO Neg. Rurales, Gustavo

BELLO & ASOCIADOS SAS

BENGOCHEA S.R.L., Luis A.

BERGARA SEBASTIAN

BERRUTTI - UB&P

BERTSCH, Roberto

BIRRIEL HNOS & ASOC.

BIRRIEL Ltda.

BOCKING S.R.L.

BOFILL, Armando

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban

BREA SARAVIA, Juan

BULANTI & Cfa. Ltda.

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas
CAMPELIR S.A.

CAMPO ABIERTO URUGUAY S.A.S
CANEPA, Rubén F.

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES

CELEDON MEDIZA Emanuel
COITO CARBONE APARICIO

COPAGRAN

A. M? Fernéandez 628

Ruta 5 Km 182
Juan de Lavalleja 342

Rafael Barradas 1885

Dr. Alejandro Schroeder 6514

Manuel Lavalleja 1303

Wilson Ferreira 717

19 de Abril

Dolores Vidal de Pereira 472

Andrés Cheveste 747

M. Cassinoni 1676 Of. 812
18 de Julio 331

Gallinal 443

Dr. Nicolds Corbo 1433

Ituzaingo 566

Avenida Herrera 539

Rivera 441 Local 1

Batlle y Ordofiez 511

Luis A. de Herrera 597

Aparicio Saravia 524
Avda. Brasil 3105/701
Paysand(i 941 Piso 4 Esc.9y 10

Mantua 7011

Lecueder 401

18 de Julio 2033

25 de Agosto 121

Nueva York 1249

Av. De las Americas 5029 Comnleio
Ricon del Lago - Parque Miramar

Progreso 307

25 de Agosto s/n
18 DE Julio 868
Artigas 1343
Treinta y Tres 2036
Boston 6275
Uruguay 1301

Rincon 252

Ernesto Mcalister 1726
Dario Castro 1571

Mantavidon 2511

Ciudad

Florida

Durazno
Treinta y Tres

Montevideo

Montevideo

Treinta y Tres

Melo

Durazno

Sarandi del Yi

Artigas

Montevideo
Florida

Florida

Lascano

Minas

Minas

Durazno

Florida

Florida

Melo
Montevideo
Montevideo

Montevideo

Artigas

Rocha

Rocha

Montevideo

Manteviden

Guichon

Santa Clara de Olimar
Paysand(

Cardona

Rocha

Montevideo

Salto

Rosario

Tararias-Colonia
Florida

Vanna

Usuario

Walter H. Abelenda
Joaquin Abelenda

Pablo Sanchez

Ing. Agr. Oscar Casco Estevez
Guillermo Bachino
Martin Slinger
Christopher Brown
Jaime Gomez

Juan Martin Scasso
Joaquin Berenbau
Felipe Alfaro

Julio Alori

Marcelo Alori

Luis A. Andrade
Martin Andrade

Jose Poncet

Ignacio Aramburu
Arturo Aramburu

José Ignacio Aramburu

Gastén Araujo

Alejandro Arralde
Guillermo Arrillaga
Juan Luis Arrospide
Diego Arrospide

Carlos Bachino

Emesto Franco

José Enrique Bachino
Ricardo Bachino
Miguel Bardier

Raul Odriozola
Gustavo Basso
Gustavo Bello
Nicolas Guichon Diaz
Santiago Huelmos Gallotti
Miguel Bengochea
Gonzalo Bengochea
Sebastian Bergara
Ing. Alejandro Berrutti
Pablo Argenti
Roberto Bertsch

Juan Martin Birriel
Valentina Birriel
Carlos Dianessi
Mariela Amaral
Marcelo Birriel

Juan Bocking

José Rado

Rodrigo Bocking

Armandn Rafill

Ing. Agr. Marcelo Cravea
Mercedes Margalef
Carlos Gamarra

Juan Brea Saravia
Gastén Bulanti
Mauricio Cabrera
Ernesto ) Birriel

Andrés Sciarra
Francisco Canepa
Martin Carbajal
Mauricio Carbajal
Emanuel Celedon
Aparicio Coito Carbone

Foderica Garria | annc

mail

wharural@adinet.com.uy

haciendas@agroenlacetrade.uy
guillermo@agrointermedio.com.uy
mslinger@agrooriental.com.uy
cbrown@agrooriental.com.uy
jgomez@agrooriental.com.uy
mscasso@agrosocio.com
jberenbau@agrosocio.com
escritorio@alfaroycia.com.uy

info@aloriycia.com.uy

escritorioandrade883@gmail.com

ignacio@aramburu.com.uy
arturo@aramburu.com.uy
jose@aramburu.com.uy
gaston@araujo.com.uy
agronegocios@araujo.com.uy
info@arraldeycia.com.uy
negociosarrillaga@gmail.com

info@escritorioarrospide.com.uy

carlosbachino@carlosbachino.com

administracion@carloshachino comr

info@enriquebachinoyasociados.com.uy

rbachino@hotmail.com

bardieryodriozola@gmail.com

gbasso@adinet.com.uy

gbellonegociosrurales@hotmail.com

info@bergara.com.uy
ubp@ubp.com.uy
pargenti@berrutti.com.uy
escritorio@robertobertsch.com

ganadosdelareservasrl@gmail.com

birrielh@adinet.com.uy

bockingnegociosrurales@gmail.com

ahnfill@adinet com v

cravea@hotmail.com

breasaravia@hotmail.com
bulycia@adinet.com.uy
ecpeile@gmail.com
campelir@adinet.com.uy
asciarra@campoabierto.com.uy
rfcanepa@adinet.com.uy
martin@waldermarcarbajal.com.uy
mauricio@waldermarcarbajal.com.uy
eceledonmediza@gmail.com
apariciocc13@gmail.com

faarcialannc@eananran cam i

Celular

099 660530
099 680661

099 350024
093 630389
095 685197
096 361269
099 647 561
092 987 987
099 284323
099 661501
099 857400
099 639977
099 800186
099 359078
099 362031
099 361003
099 367032
099 367787
099 367152

099 771295

099 123186
099352616
099 353324
099 126412

099 856005

099 639039
099 140028
095631793
099 359190
099 360087
099 663310
099 620769
099 350360
099 318694
099 802075
099 146782
099 141298
098 404575
098 423842
099 772526
099 223214
098 001369
099 872923
099 871820
099 872633
099 664010
099 636134
099 649 343

099 AR14NA

099 722448
098 389708
099 727789
099 693444
099720212
099 536134
099 682472
099 782952
099 731257
099 687441
099 684614
098079116
099 352247

N0Q ARAAAT

Teléfono

43527297

43635153
4452 0437

2604 3036

2604 7050

44520017

46427557

4362 2469

4367 9052

47721414

2403 1353
43529092
43523130
4352 2007

4456 7865

4442 5789

4442 2173

4362 3856

43527303

43527242

46423143
2709 8084
2908 0838

2600 1159

4772 2215

4472 4300

4472 2851

2924 0594

2604 NR12

47422112

4464 5244
47223991
4536 9080
4472 0200
2605 8830
47325401

4552 2580

2408 7887

43527299

44527285

26047050

4643 1584

4362 3690

4367 9852

2403 1353

4352 9736

4352 5098

4456 7865

4442 5789

4442 2173

4362 3856

43527303

43522110

4642 5329

2709 8084

4772 3628

4473 6527

4472 6280

29240594

2604 RAT1

4742 3909

4464 5244

47227838

4536 9582

4472 0200

4732 5401

4552 2580

24082 7077



CORREA & SAN ROMAN

CRADECO

CRUCCI, Elbio

CUNIETTIY CIA

DE FREITAS & CIA Carlos

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA

DE LA PENA VALDEZ S.A.

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L.

DELAGRO & Cia..

DIAZ RICARDO

DI SANTI LTDA.

DIU TABARE

DUTRA HNOS. SR.L.

DUTRA Rafael

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA

ESC. DUTRA LTDA.

FABIAN, Juan Manuel

FERNANDEZ BALESTENA Esteban

FERNANDEZ, Otto

FONSECA, Juan

FRANQUINI OSCAR

GALLINAL & BOIX S.R.L.

GAMBETTA, Alberto

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L.

GASTELU ALVARO Negocios Rurales

GAUDIN Hnos.

GONZALEZ VINOLES JOAQUIN Neg. Rurales

GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL

GORLERO y Cia..

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L.

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L.

HERNANDEZ HEBER & Asociados

ILUNDAIN BARANANO, Alejandro

INDARTE & Cia.. Ltda. Neg. Rurales

INDARTE, Héctor

IRIGOYEN Negocios Ganaderos

ISASA & Cia.., Ricardo

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Angel

Uruguay 1404

Florencio Sanchez 150

Sarandi 466

RUTA 86 KM 39

Jose Cuneo Perinetti 1376

Costa Rica 1634

Ruta 12 km 343 - Puente Otegui

Av. Italia 2210

Rostand 1566

Francisco Fondar 533

Gallinal 752

Ruta 1 km 72- Rafael Peraza
F. Acuiia de Figueroa 1815
Rondeau 1908 escritorio B
25 de agosto

Jamaica 3132

Ruta 1 km 121 y medio - Valdense

Wilson Ferreira 942 bis

Herrera 346

Rondeau 2204

Rivera 3224

Paysandu 909

Rbla. Tomas Beretta 7939
Taruselli 1154

Gral. Eugenio Garzén 311

Ruta 14 y Ruta 8

Artigas 1202

18 de Julio 700

Ituzaingo 239

Sarandi 693 piso 5

Ruta 3 Km 308

Montevideo 3471

Catalina 257

Santisima Trinidad 467

Montevideo 3394

Montevideo 3358

Ituzaingo 320

Florencio Sanchez 485

Manuel Meléndez 410

Salto

Colonia Valdense

Florida

Sauce-Canelones

Montevideo

Montevideo

Minas

Paysandu

Montevideo

Trinidad

Florida

San José

Montevideo
Montevideo
Tacuarembo

Montevideo

Colonia

Mercedes

Artigas

Montevideo

Florida

Montevideo

Montevideo
Mercedes

Artigas

Jose P. Varela

Salto

Sarandi Grande- Florida

Tacuarembo

Montevideo

Young

Young

Tacuarembo

Trinidad

Young

Young

Vichadero-Rivera

Melo

Treinta y Tres

Usuario

Carlos Martin Correa
Martin San Roman
Eduardo Gago
Pedro Bertinat

Elbio Crucci

Jorge Cunietti

Carlos de Freitas

José de Freitas

Fernando de la Pefia
Fernando J. de la Pefia
Diego de Maria
Eduardo Del Baglivi
Santiago Stefan
Ricardo Diaz

Federico Diaz

Diego Di Santi
Romualdo Rodriguez
Mauricio Lanza
Mauro Olivera

Pablo Argul

Tabare Diu

Juan Andrés Dutra
Rafael Dutra

Emesto Esteves
Alejandro Dutra
Rodrigo Abasolo

Juan Manuel Fabian
Esteban Fernandez
Otto Fernandez

Otto Fernandez Nystrom
Gerardo Xavier de Melo
Juan Fonseca

Jorge Munoz

Oscar Franquini
Alberto Gallinal
Alvaro Boix

Santiago Estevez

Alberto Gambetta

Manuel Acevedo

Juan Pablo Acevedo

Alvaro Gastelu Negocios Rurales
Julio Gaudin
German Gaudin
Joaquin Gonzalez
Walter Omar Gonzalez
Oscar Gonzalez
Felipe Hareau
Fernando Hareau
Martin Grondona
Fernando Lusiardo
Jorge Garcia
Gabriel Garcia
Heber Hernandez
Alejandro Ilundain
Federico Constantin
Gonzalo Indarte
Fernando Indarte
Héctor Indarte

Juan P. Irigoyen
Ricardo Isasa
Ricardo lsasa (h)
Andres Isasa
Alejandro M. Silveira

lian Martin Siluaira

info@correaysanroman.com.uy

cradeco@adinet.com.uy

elbiocrucci@adinet.com.uy
cuniettiycia@vera.com.uy
carlos@carlosdefreitas.com.uy
info@carlosdefreitas.com.uy

jose@jdf.com.uy

fpnegociosrurales@gmail.com

diego@agrodemaria.com.uy

info@delagro.com.uy

escrdiaz@adinet.com.uy
federdiaz@adinet.com.uy

razaslecheras@dsr.uy

tabarediu@gmail.com
dutra@dutrahermanos.com
rafaeldutra@vera.com.uy
ceycia@gmail.com

adutra@escritoriodutra.com

manolofabian1993@gmail.com
esteban@fernandezbalestena.com
otto@ottofernandez.com.uy

ottohijo@ottofernandez.com.uy

gerardohacienda@ottofernandez.com.uy

juanfonseca@netgate.com.uy

oscarfranquini @adinet.com.uy

negociosrurales@gallinalyboix.com

ag@albertogambetta.com

ganadelnorte @gmail.com

alvarogastelul@gmail.com

julio@gaudihnos.com.uy

joaquingve@hotmail.com

boitata@adinet.com.uy

gorlero@gorlero.com.uy

gronlus@adinet.com.uy

haciendasdellitoral@adinet.com.uy

info@hhnegocios.com

escritorio@alejandroilundain.com

oficina@indarteycia.com

hindarte@adinet.com.uy

jpirigoyenng@gmail.com

risasa@adinet.com.uy

miguelaizmendi@adinet.com.uy

SOCIOS

Celular

099 731587

099 633410

099 686673

099 174154

099 664537

099 681 540

095028572

099724117

099 187273

099 542 826

099 680510

099 364 509

099 353400

099 685825

091294601

099 351289

091294602

099 341 157

099 129177

099 607160

099 830 849

099 611200

099 245222

099 126 921

097 290823

099 773057

099 941114

099 682990

099 680353

099 350668

099 660802

094 429970

092 299000

099 656486

099 771389

099 423 504

099 922224

099 730302

099 664512

099 835244

099 352 626

099 667894

099 102272

099 567038

099 567868

099 567131

099 728080

094 876543

099 683529

099 397648

099 682585

099 567267

099 693313

092 060060

099 638320

099 802207

099 801856

095 308281

nas 2027827

4732 7900

4558 8303

4352 4833

2600 4875

2603 8203

4442 4343

4442 2550

4723 3970

26010338

4364 2703

43531618

4346 2662

2924 8578

4632 2454

2604 7041-3

4552 4117

4538 2303

4772 2818

4622 3288

29240166

4352 4435

29012120

26007346

45327952

4772 3624

4455 8098

47330918

43547343

4633 0244

29151604

4567 2971

4567 6400

4632 0632

4364 2559

4567 2546

4567 2001

4654 3144

4642 2085

4452 2706

4558 8769

4352 4833

2600 4875

4442 2947

4722 0039

4364 3350

43521570

29240164

4632 2834

47722818

29240173

2901 2120

4733 4086

43547343

4567 2971

4567 3989

4632 1346

4364 2559

4567 2276

4567 2172

4642 5589

4452 8090



SOCIOS

LA CONSIGNATARIA S.R.L.

LA TABLADA Ltda.
MARTINEZ S.A. Juan Carlos

MARTINEZ DOS SANTOS, Walter

MARTORANO, Mario

MEGAAGRO HACIENDAS S.A.

MERCO HACIENDAS SR.L.

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES

MORALES COLOMBO SR.L.

MURACCIOLE JORGE

NEDAFOX S.A.

NICOLICH, Alejandro

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO

PATINO S.R L., Luis Alberto

PEREIRA & CIA NEG. RURALES

PREGO Diego Enlaces Ganaderos

RAMOS & GARCIA Agronegocios

REYES, Alvaro

RODEOS DEL URUGUAY S.R.L.

RODRIGUEZ, Esc. Federico

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L.

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C.

RODRIGUEZ & CIA.

ROMANO, Carlos y Martin

RUBALSR.L.
SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES
SANNER JOSE ENRIQUE

SEBE CASAS, Gonzalo

SIERRA, Ramiro

SILVA GALLINO Joaquin

SORIA NFGOCIOS RURAIFS (SAN I0SF NFG RUR)

STRAUCH, Jorge y Cia.. Ltda.

THE LANDLORD COMPANY

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L.

TRINDADE S.R.L. CARLOS

VALDEZ & Cia.. Ltda.

VERA SRLJUAN

VICTORICA CONSIGNACIONES S.R.L.

VIERA Pablo

ZABALLA Negocios Rurales

ZAMBRANO & Cia.. S. A.

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda.

Galicia 1069

Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402
José Enrique Rodo 682

Dr. Gonzalez 605

Artigas 363

Gral. Narifo 1907

La Paz 2233

Wilson Ferreira Aldunate 1045

Sarandi 407

RUTA81 KM 8

Av. J. M. Alvariza 882 bis

Carlos Saez 6415

Batlle y Ordofiez 540

A. Fernandez 470

Séez 6418/101

Sosa Bernadet 668

19 de Abril 1107

Montevideo 1019

Artigas 1165

Rostand 1559

La Rosa 767

Pocho Fernandez 3299

Ramirez 509

Avda. Italia 6919

Bvar. Cardona y Mendiondo

Manuel Freire 454

Antonio Ma. Fernandez 716

Colon 587 bis

Juan Maria Perez 2996/702

Bvar. Cardona 1215

Calle 301y 18 Edificio La Cigale apto0004

Harrora v 25 de Maun

Manuel Meléndez 1001

Dr. Valentin Cassio 1489

Ituzaingo 419

19 de Abril 1379

Sarandi 236

Herrera 999

Arturo Lezama 2083

Ruta 1 km 121.5 Est.Shell

Dr. Ivo Ferreira 308

Gral Narifio 1690

Av. Garzén 355 esq. R. Branco

Yi 1879 apto 201

Ciudad

Montevideo

Montevideo
Minas

Florida

Mercedes

Montevideo

Montevideo

Minas-Lavalleja

Florida

Canelones

San Carlos

Montevideo

Durazno

Florida

Montevideo

Sarandi del Yi-Durazno

Durazno

Paysandu

Montevideo

Dolores

Melo

Florida

Trinidad

Montevideo

Cardona

Treinta y Tres

Florida

Melo

Montevideo

Cardona

P del Este - Maldonado

San Inch

Treinta y Tres

Treinta y Tres

Mercedes

Salto

Tacuaremb6

Durazno

Montevideo

Colonia Valdense

Tacuaremb6

Montevideo

Artigas

Montevideo

Usuario

Juan Francisco Belloso
Santiago Cortina
Enrique Bonner

Juan Irigoyen

Juan Martinez

Walter Martinez Dos Santos
Federico Martinez Elorga
Mario Martorano

José P. Aicardi

Juan M. Otegui

Andres Lessa

Emilio Montero

Mateo Fernandez
Ignacio Morales Colombo
Jorge Muracciole

Jorge Umpierrez
Alejandro Nicolich
alnicoar@adinet.com.uy
Gerardo Ormazabal Fernandez
Enrique Patino

Luis A. Patino

Agustin Patiio
Francisco Pereira
Francisco Reyes

Diego Prego

Ignacio Ramos

Alvaro Garcia

Alvaro Reyes

Manuel Taboada

Pablo Reyes

Gonzalo Bia

Ignacio Trigo

Rodrigo Paulo

Federico Rodriguez
Nelson Rodriguez
Gabriela

Rodrigo Rodriguez
Guzman Rodriguez
Juan José Rodriguez
Joaquin Falcon

Martin Romano

Carlos Romano

Juan Carlos Romano
Nelson Martinez

Martin Lorier

Jose Enrique Sanner
Gonzalo Sebé

Ramiro Sierra

Joaquin Silva Gallino
Iavier Saria PaAa

Gaston Guelbenzu Ithurralde
Jorge Strauch

Santiago Zuluaga
Joaquin Touron

Rodrigo Sainz Rasines
Carlos Trindade
Sebastian G. da Trindade
José Valdez

Carlos Irazusta

Ricardo Pigurina

Pablo Camilo Valdez
Juan Vera

Gabriel Gelpi

Ignacio Victorica
Santiago Sanchez

Pablo Viera

Dardo Zaballa

Alejandro Zambrano
Nicolas Zambrano
Facundo Schauricht

Alejandro Zugarramurdi

jfbelloso@laconsignataria.com

scortina@aconsignataria.com

juanalcides@adinet.com.uy
cuchillasdesilvera@hotmail.com

fmrurales@adinet.com.uy

mariomartorano@adinet.com.uy
jpaicardi@megaagro.com.uy
jmotegui@megaagro.com.uy
mercohaciendas@adinet.com.uy

monterofernandezsrl@gmail.com

moralescolombo@hotmail.com
jgmura@hotmail.com

nedafoxsan@gmail.com

gormazabal @adinet.com.uy

lapsri@adinet.com.uy

fpereira@pereiraycia.com.uy
freyes@pereiraycia.com.uy
diegopregobarreto@gmail.com
rodeos@ramosgarcia.com.uy
contacto@ramosgarcia.com.uy

reycib@gmail.com

rodeos@rodeos.com.uy

rpaulo@rodeos.com.uy
escritorio@federicorodriguez.com

nrh@camposyhaciendas.com.uy

tomiyo@adinet.com.uy

remates@romualdo.com.uy
embarques@romualdo.com.uy

cym@cymromano.com

nmartinezbenia@adinet.com.uy
escritorio@escritoriosangabriel.com.uy
jenriquesanner@gmail.com
gonzalosebe@hotmail.com
ramirosierra@gmail.com
josiga@adinet.com.uy

<arianeoncincriraloc@uera cam v

contacto@jstrauch.com.uy

om

touronsainz@hotmail.com

administracion@carlostrindade.com.uy

jose@valdez.com.uy
cirazusta@valdez.com.uy
rpigurina@valdez.com.uy
pablo@valdez.com.uy

juanveratis@gmail.com

victorica@victorica.com.uy

haciendasdelplata@hotmail.com

zabalasrl@gmail.com

zambrano@zambrano.com.uy

az@az.uy

Celular

099 414006
099 118203
099 534619
099 668051
099 840 171
099 352249
099 352626
099 663642
099 643219
099 630690
099 145423
099 843 651
098 253012
099 356110
099 326197
099 418104

099 660320

099 362076
099 352579
099 352058
099 352290
099611601
099 035284
099 986374
099 970565
099 362775
099722523
099 159559
099 630098
099 606772
099 928186
099 655 144
099 803286
099 351208
095 602857
099 366 212
099 366 099
099 623033
099 527040
099 536196
099 536195
099 541017
099 852009
099310133
099 800 753
099 667276
099 536282
099 735945
N0a 847 735
099 872 541
099 605386
093 761854
099 513268
099 529266
099732562
099 692993
099 834840
099 578855
099 822982
099 836050
099 362 262
099 359 090
099 682184
099 622087
094 417039
099 830658
099 683390
099 112422
099 561196

099 531469

2900 2733

2709 6486
4442 2242

4352 2908

45322108

2600 1600

2409 8877

4443 5376

4352 6933

4266 8243

26000131

43623227

4352 4717

2605 7960

4367 9282

4362 6513

47223926

2601 7459

4534 2124

4642 1902

4353 0369

4364 3062

2605 2222

4536 9554

44523713

43530931

4642 7363

27104188

4536 7720

4347 3808

4452 4686

4452 7902

4533 0615

4733 5496

4632 2360

4362 3593

2924 0055

4558 9354

4632 8682

2600 6060

47731768

2709 6486
4442 4655

4352 2908

45322108

2600 1600

2409 8877

4266 8243

26017212

43624155

4352 4717

4362 3917

4722 3926

2606 1051

4534 2831

4642 2017

4353 0369

4364 3062

4536 9554

4452 8827

43530931

4536 7720

4452 2415

45330615

4632 5555

2924 8864

4632 8682

2600 6060

4773 1768
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GANADERIA LECHERIA AGRICULTURA REMATES MAQUINARIA OTROS

. T
-

Todo el agro, todo el dia, todos los dias en
rurales.elpais.com.uy
(con acceso directo
a través de la web de EL PAIS ).

La informacion del principal rubro de la economia nacional
en formato, texto, audio y video en un solo lugar.

Una co produccion de El Pais y Carve850 AM.
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TODAVIA MEJOR

QUE LA FOTO Tgcuarerﬁbé

B tacuarembo_steakhouse




