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() albasoft

Software desarrollado
WEICRERLTHGE
frigorifica

AlbaSoft es un sistema de gestién que
permite organizar, recopilar y analizar
la informacién generada en cada etapa
del proceso industrial. 25 afios de
experiencia en la industria frigorifica
nos permiten optimizar los procesos y
disminuir los costos operativos,
mejorando la competitividad de
nuestros clientes.

Beneficios

C Inversién directamente asociada C Rapido acceso desde cualquier
a la produccién sitio o dispositivo

© No hay costos fijos mensuales C  Agiliza los procesos
0 anuales.

O Permite reducir TCO (Total Cost

Ownership)

Conocé sus funcionalidades
y procesos en

albasoft.com.uy

‘I|234

5677891

239H

K

info@albasoft.com.uy
+598 94 435 197

San Carlos de Bolivar 6239,
Montevideo, Uruguay
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Orgullosos de ser
EL FRIGORIFICO NACIONAL

En el pais mas ganadero del mundo, estamos abiertos
para sumar productores que crien los mejores novillos, a cielo abierto
y de forma sustentable y amigable con la naturaleza.
Los recibimos y procesamos en una planta equipada con tecnologia de punta
y personal altamente calificado.

Con cortes seleccionados que salen para abastecer el mercado interno,
pero también para llegar, con nuestra marca, a los clientes de todo el mundo
con la carne de alta calidad para satisfacer a los consumidores mas exigentes.
Desde hace mas de 40 anos, todos los dias nos esforzamos
para ser los mejores en lo que hacemos. Y estamos muy orgullosos de hacerlo.

FLP |LAS PIEDRAS

Una Empresa 100% familiar y uruguaya

Ruta 36, km. 26.100, El Colorado, Canelones - Tel.: (698 2) 367 7720 - www.frigorificolaspiedras.uy
T @frigorificolaspiedras @ laspiedras.uy
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Con la camara de su celular lea el QR y acceda a toda la informacion de los

50 remates “LA ZAFRA 2021"

Zambrano & Cla‘ 32 ANOS JUNTOS... y recién empezamos.
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REMATES
AUSPICIADOS
vrucuay 2021

E 25 de setiembre

6° REMATE PRODUCTIVO DE NAZARIO IRAZABAL.
© Sociedad Fomento Trinidad.
Remata: Zambrano & CIA.

E 26 de setiembre

LA COLORADA EN LOS NOVILLEROS.
© Rural del Prado.
Remata: Esc. Dutra.

E 29 de setiembre

14° REMATE DE SAN GREGORIO GANADERA.
© Propia Estancia. Paraje San Salvador, Soriano.
Remata: Coco Morales & Asoc. y Pages y Mafiay.

E 01 de octubre

OBT PREMIUM BLACK.
© Ruta 30 km 110 Local Parada Farifia Artigas.
Remata: Zambrano & CIA.

22° GENETICA CON MARCA REGISTRADA DE

FRIGORIFICO MODELO Y SOC. GAN. SAN SALVADOR.

© Local Don Tito - Tacuarembé.
Remata: Valdez & CIA.

TOROS PARA GENTE CAMPERA DE
RANCHO YUBELY.

© Local La Rural, Cardona, Soriano.
Remata: Esc. Tomas Cabrera Peile.

18° REMATE LOMA AZUL DE
FEDERICO RUBIO S.G.

© Rural de Florida.

Remata: Romualdo Rodriguez y Aparicio Coito.

E 02 de octubre

SANGRE DE CAMPEONES DE

SAN JOSE DEL YAGUARI.

© Propia Estancia, Ruta 100, km 97
Paraje Carpinteria, Durazno.
Remata: Zambrano & CIA.

PRELIQUIDACION DE LA COMPETENCIA DE
JACQUES GRUMBACHER.

© Sociedad Fomento de Flores.

Remata: Valdez & CIAy Esc. Julio César Rodriguez Ramos.

E 04 de octubre

2° REMATE VIRTUAL GANADERA LAS MOROCHAS -
RESERVA ANGUS.

© Hotel Cottage - Montevideo.

Remata: Zambrano & CIA.

E 05 de octubre

13° REMATE ANUAL DE LA CAMPANA DE CARLOS ARDAO.
© Sociedad Fomento de Treinta y Tres.
Remata: Romualdo Rodriguez y Alfaro & CIA de Treinta y Tres.

21° REMATE ANUAL DE SOCIEDAD
GANADERA EL YUNQUE.

® Local El Yunque - Fraile Muerto, Cerro Largo.
Remata: Megaagro.

SAN GERARDO EN FLORIDA.
© Asociacion Rural de Reboledo.
Remata: Arrospide Otegui e hijos.

E 06 de octubre

ANGUS DE BAYUCUA.
© Asociacion Agropecuaria de Salto.
Remata: Zambrano & CIA. y Correay San Roman.

CABANA SANTA CLARA.
© Sociedad Rural de Durazno.
Remata: Romualdo Rodriguez y Juan Vera SRL.

CABANA SAN JOSE JUNTO AL P. HEREFORD DE IGUARAN.
© Sociedad Criolla de Flores Dr. Tabaré Regules
Remata: Esc. Dutra y Esc. Alejandro llundain.

B 07 de octubre

9° REMATE ANUAL DE CABANA SANTA LUCIA
DE SANTIAGO EFFINGER.

@ Local Puente Otegui Esc. Fernando de la Pefa.
Remata: Jaso & Jaso y Esc. Fernando de la Pefia.

a 08 de octubre

REMATE ANUAL CALIVERDE ANGUS.
© Propia Estancia, a 2 Km de Lascano.
Remata: Jaso & Jaso y Sauzal Agronegocios.

CABANA DEL PARANA.
© Propia Estancia. Ruta 5 km 201,500.

Remata: Ramos & Garcia Agronegocios.

EL MATURRANGO.
© Local Don Tito - Tacuarembé.
Remata: Valdez y CIA.

EL DOBLE PAR DE LA CEFERINA'Y LA GANADERA.
© Local Santa Bernardina - Durazno.
Remata: Esc. La Consignataria.

E 12 de octubre

23°REMATE ANUAL DE SAN ALBERTO DES. Y M. STEVERLYNCK.
@ Local Convento, Melo, Cerro Largo.
Remata: Esc. Silveira.

RINCON DE LAS MULAS.
© Sociedad Rural de Durazno.
Remata: Zambrano & CIA.

E 13 de octubre

REMATE CAMBA PYTA ARTIGAS 2021.
© Asociacion Agropecuaria de Artigas.
Remata: Zambrano & CIA.



TOROS PARA EL NORTE DE SANTA CLOTILDE.
© Local Don Tito, Tacuarembé.
Remata: Valdez & CIA.

6TO. REMATE CALIDAD ANGUS EN MINAS.
© Propio escritorio, De La Pefia Valdez SA.
Remata: De La Pefia Valdez SA.

E 14 de octubre
3° REMATE ANUAL DE BUEN ABRIGO DE MARTIN
PETERS Y LA LUCHA DE ECHEVERRIA EN SALTO.

© Asoc. Agropecuaria de Salto.
Remata: Coco Morales & Asoc. y José F. Jaso.

E 15 de octubre

LOS TOROS DE LA SANTINA DE AGROFIN S.A.

© Propia Estancia. Ruta 23, Km 153, Guaycury, San José.

Remata: Victorica & Asociados.

REMATE LOS FERNANDINOS DE LA TARAMBANA SARL.

© Asociacion Rural e Industrial de Maldonado, San Carlos.

Remata: Berrutti - United Breeders & Packers.

4° REMATE ANUAL FUNCIONALES Y PESADOS

DE LOS TAPIALES DE MONIQUE Y NICOLE GRAMONT.

© Sociedad Rural de Rio Negro, Young.
Remata: Indarte & CIAy Coco Morales & Asociados.

ANGUS CAMPERO DE LA ORACION, EL GUALICHOY
LA COLORADA.

© Villa Hipica - Sarandi de Yi, Durazno.

Remata: Esc. Aramburu.

ALIANZA ANGUS - 13° REMATE DE PRIMAVERA.
© Sociedad Fomento de Treinta y Tres.
Remata: Vidiella & CIA y Jorge Strauch Negocios Rurales.

5° REMATE ANUAL CABANA LA CRUZ
DE JOSE DUHALDE ORTIZ.

© Local conventos Melo. Sociedad Agropecuaria de Cerro Largo.

Remata: Esc. Federico Rodriguez.
E 16 de octubre

PEDIGREE DE PRODUCCION DE MILKLAND.
© Propia Estancia La Milagrosa, San José.
Remata: Zambrano & CIA.

2° REMATE ANUAL CABANA LUCERO LINDO.
© Propia Estancia. Ruta 9. Km 141.500, San Carlos, Maldonado.
Remata: Gallinal & Boix SRL.

13° REMATE ANUAL NICO BATLLE CABANA
SANTA MARIA DE JUAN ANGEL MASTROPIERRO.
© Local los Aromos, rumbo a Zapican, Ruta 14,

a 5km de José Batlle y Ordofiez.

Remata: Victorica & Asociados.

EL AMANECER DE JUAN CARLOS FRANCO.
© Local Don Tito - Tacuarembé.
Remata: Escritorio José A. Valdez y Cia.

E 19 de octubre

ANGUS DE FERTIGEN.
© Local Don Tito - Tacuarembé.
Remata: Esc. Valdez.

10° REMATE ANUAL DE LA ACACIA.
© Enla propia cabafia. Ruta 4 km 388,300y camino vecinal 8km.
Remata: Indarte y Cia.

E 20 de octubre

LOS CRIADORES - POTENCIA EN LA PRODUCCION.
© Local Santa Bernardina- Durazno.
Remata: Andrade Rodriguez LTDA.

E 23 de octubre

TOROS EN LAS SIERRAS DE CABANA PINDUCA.
© Sociedad Agropecuaria de Lavalleja (Campanero).
Remata: Esc. Daniel Dutra y Jaso & Jaso.

REMATE ANUAL DE “EL POBRECITO” DE BENTANCUR.
© Sociedad Rural de Durazno.
Remata: Ramos y Garcia y Dutra Hnos.

REMATE ANUAL ANGUS ESTANCIA LAS ROSAS.
© Asociaciéon Rural de Florida.
Remata: Zambrano & CIA.

E 25 de octubre

TOP ANGUS LA PARAGUAYA DE DIGHIERO
Y EL REFUGIO DE BARBOZA.

© Asociacién Rural de Florida.

Remata: Zambrano & CIA.

2° REMATE ANUAL DE BUEN ABRIGO DE MARTIN
PETERS Y LA LUCHA DE ECHEVERRIA EN DURAZNO.
©® Sociedad Rural de Durazno.

Remata: Esc. Aramburu y Juan Vera SRL.

E 28 de octubre

LOS CLASE A DE LA TARAMBANA SARL.
© Sociedad Rural de Rocha.
Remata: Berrutti- United Breeders & Packers.

E 29 de octubre

SANTA TERESA DEL CEBOLLATI Y GENETICA
GARDINER ANGUS RANCH.

@ Local Santa Bernardina- Durazno.

Remata: Juan Vera SRL.

E 30 de octubre

LOS TODO TERRENO DE EL REBENQUE.
© Asociacién Rural de Florida.
Remata: Walter H. Abelenda Negocios Rurales.

E 06 de noviembre

LOS TOROS DE SAN GERARDO.
© Local Campanero Minas, Lavalleja.
Remata: Esc. Dutra, Jaso & Jaso y Juan Carlos Martinez.

E 17 de noviembre

EL ULTIMO TREN DE LA TARAMBANA SARL.
© Liga de Trabajo de Fraile Muerto.
Remata: Esc. Federico Rodriguez.

@ www.angusuruguay.com



EDITORIAL

Aftosa, vaca loca, brucelosis, lengua
azul... Los principales factores disrup-
tivos de los mercados carnicos son los
vinculados a la sanidad, porque son los
que determinan cierres repentinos de
las posibilidades de colocacion de los
productos y, en base a eso, cambios
que son potencialmente sustanciales
en las corrientes comerciales y, even-
tualmente, en los precios.

El Ultimo suceso estremecedor de este
tipo en Uruguay fue a principios de este
siglo, més de 20 afos atrés, cuando el
episodio de aftosa. Por mas que mu-
chos mercados se recuperaron relati-
vamente rapido, el impacto fue tremen-
do y tuvo repercusiones hasta hace
poco, porque Japdn recién reabrid sus
puertas a la carne vacuna fresca uru-
guaya un par de afios atras.

Ahora fue el turno, en Brasil, de dos ca-
sos de vaca loca, para bien de todos
atipicos, que significa que no tienen
relacion con la alimentacion del ani-
mal, sino que se trata de una degene-
racion espontanea del cerebro de la
vaca debido a su vejez. Aparecieron
en los estados de Minas Gerais y Mato
Grosso e inmediatamente después de
confirmados —el sadbado 4 de setiem-
bre— determinaron la suspensiéon de
las exportaciones brasilenas a China,
su principal mercado de destino y el
importador excluyente de carne vacuna
en el contexto internacional.

Las ventas desde Brasil a China son
imposibles de ser compensadas por
otros proveedores. En agosto Brasil le

vacajoca volvié a
tremecd 3 1a region

s

embarcd nada menos que 106 mil to-
neladas de carne vacuna fresca. Uru-
guay, con niveles de produccion récord
para el invierno, esta enviando 27-28
mil toneladas mensuales. Por su parte,
Australia y Argentina estan con escaso
saldo exportable, el primero por una
caida en la produccion y el segundo
por sus propias decisiones politicas.

Todo indica que la duracién de la sus-
pension de Brasil —al menos al mo-
mento de escribir esta columna no
habia novedades de que se haya le-
vantado— sera corta. El antecedente
de 2019, con un caso atipico en una
vaca vieja fue la suspension de las ex-
portaciones a China por un plazo de
solo 10 dias. En esta oportunidad la
expectativa es que se extienda mas o
menos por el mismo lapso, mas alla de
que ahora son dos casos y no uno.

De acuerdo con lo que indican tanto
desde Brasil como desde China, no
hubo cambios significativos en la de-
manda. Incluso, se dice que los im-
portadores estan concretando nuevos
negocios desde Brasil porque dan por
descontado que la corriente comercial
se restablecerd mas temprano que tar-
de. Tampoco se han advertido cambios
en los precios a los que se coloca la
carne desde otros origenes, entre ellos
Uruguay. El mercado sigue muy firme
y con precios altos, pero similares a
los que habia antes de la confirmacion
de los casos atipicos de vaca loca en
Brasil.

De todas formas, en Uruguay si hubo
un impacto en la demanda por gana-
do relacionado con la actividad de las
empresas de capitales brasilenas. Fri-
gorifico Carrasco, que forma parte del
grupo Minerva, tenia pensado suspen-
der su actividad alrededor del 8-9 de
setiembre hasta cerca de fin de mes.
Luego de los casos de vaca loca atipi-
ca en Brasil, dio marcha atras con esa
decision y la planta siguié funcionando
y, por lo tanto, demandando ganado
para faenar.

Tanto Marfrig como Minerva emitieron
sendos comunicados una vez que se
supo de la suspension de las expor-
taciones desde Brasil a China, recor-
dando al mercado que cuentan con
plantas en Uruguay y Argentina y que
estarfan abasteciendo a sus clientes
habituales en China mientras durase la
suspension desde sus plantas en estos
dos paises.

Los casos en Brasil no son buena cosa
para el complejo carnico, ni el mundial
ni el uruguayo. Los temas sanitarios
siempre terminan teniendo un impacto
negativo porque la actitud de muchos
consumidores, ante este tipo de noti-
cias, es optar por comprar algun sus-
tituto y dejar de lado la carne vacuna.
Ademas, no son pocos los casos en
los que estas situaciones son usadas
de excusas por parte de paises de ten-
dencia proteccionista para determinar
recortes a la importacion de alimentos.
Es de esperar que se solucione rapido,
sin secuelas, y pase al olvido.



MEGAAGRO

EXCELENCIA AL SERVICIO DE SU NeEGOCIO

CARTELERA DE REMATES

Pantalla Uruguay El Yunque Cabaina Macedo
MARTES 28 DE SETIEMBRE

MARTES 5 DE OCTUEBRE SABADO 9 DE OCTUBRE

D PANT ,
R URUGUA!

212 REMATE ANUAL
Fraile Muerto, Cerro Largo Ruta 30, Km 163, Artigas

REMATE N°© 232

El Yatay Valle Chico y El Toril El Paraiso S.G.

MIERCOLES 13 DE OCTUBRE MIERCOLES 20 DE OCTUBRE VIERNES 22 DE OCTUBRE

17° REMATE ANUAL 3° REMATE ANUAL "~ 62° REMATE ANUAL
Soc. de Fomento de Treinta y Tres Local Pte. Otegui, Ruta 12, Km 343, Minas Sociedad Rural de Durazno

Cabaiia Don Roberto Pantalla Uruguay

SABADO 23 DE OCTUBRE JUE 28 / VIE 29 DE OCTUBRE

URUGUA N

REMATE N° 233

Agropecuaria de Salto

Vea informacion y catalogos en megaagro.com.uy
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ACUERDO COMERCIALES

Por Rafael Tardaguila
rafael@tardaguila.com.uy

guay Preside

Australia vs Uruguay

EITLC entre Australia y China comenz6
a regir en diciembre de 2015. A partir
de entonces, todos los afios el arancel
a laimportacion de carne australiana
cae 1,2% hasta quedar en 0% a partir de

enero de 2024. Actualmente el producto

australiano paga 3,6%, en tanto que el
uruguayo paga la tasa basica de 12%.

Uruguay inicia
camino aperturista

El presidente Lacalle Pou hizo el anuncio largamente esperado por
el sector productivo de comenzar negociaciones con China

El gobierno uruguayo movi¢ las fi-
chas vy, por fin, comienza a transitar
por un camino de apertura al mundo
que permitirda mejorar los accesos de
los principales productos que exporta
el pais, en los que es méas competitivo
en el mercado internacional, que son
fundamentalmente los de origen agro-
pecuario.

El presidente de la Republica, Luis
Lacalle Pou, dio a principios de mes
la mejor noticia para los mercados
agropecuarios o, por lo menos, la que
genera mas expectativa: China esta
dispuesta a comenzar a negociar con
Uruguay un Tratado de Libre Comercio
(TLC), como los varios que tiene con
proveedores de alimentos que hacen
que los productos uruguayos ingresen
en desventaja al principal importador
mundial.

Previamente, desde el Instituto Nacio-
nal de Carnes (INAC) —en reunién or-
ganizada por la Asociacion de Consig-
natarios de Ganado (ACG)— se habia
propuesto considerar la posibilidad de
solicitar el ingreso al acuerdo Transpa-
cifico (CPTPPR por sus siglas en inglés),
un mercado de gran potencial para la
colocacién de productos céarnicos (ver
nota en pagina 12).

A su vez, el canciller Francisco Bustillo
dijo que China serfa el primero, pero no

Cronograma de desgravacion de la carne
australiana en China

— A Ustrala Uruguay
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el Unico pais o bloque con el que Uru-
guay comenzara tratativas en el intento
de llegar a TLCs. Esté latente la posi-
bilidad de avanzar con el Reino Unido,
tal como ya lo esté hacienda Australia.

Desde la oposicién, mas alla de ciertos
recaudos, se recibié con buenos ojos
la novedad. De hecho, el expresiden-
te Tabaré Vazquez habfa entablado en
su segundo periodo de gobierno dia-
logos preliminares con China para un
acercamiento comercial. Por lo tanto,
este avance podria definirse como una
politica de Estado que trascienda las
posturas de los gobernantes de turno,
lo que le brinda mucho mas solidez al
camino propuesto.

En 2020 la carne uruguaya dejé en las
Aduanas de China US$ 107 millones
por concepto de aranceles a la impor-
tacion. Daniel Belerati, presidente de la

En los ultimos 30 afios, desde
que existe el Mercosur, se
realizaron 72 tratados
comerciales, “la mayoria con
nuestros competidores” y
el bloque sudamericano no
logré cerrar ninguno

Camara de la Industria Frigorifica (CIF),
en declaraciones al programa Asf Nos
Va de Radio Carve dijo que con una
faena que el ano pasado fue de 2 mi-
llones de animales, si no se pagara el
12% de arancel, hubieran significado
unos US$ 53 mas por cabeza faenada.
“El objetivo principal es vender mejor;
hoy nuestro precio final es menor al
de nuestros competidores”, explico el
representante industrial. La diferencia
arancelaria con Australia en el acceso
de las carnes a China se puede obser-
var en el grafico adjunto.

Belerati recordd que en los Ultimos 30
anos, desde que existe el Mercosur, se
realizaron 72 tratados comerciales, “la
mayoria con nuestros competidores” y
que el blogue sudamericano no logréd
cerrar ninguno. /NR
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ACUERDOS
COMERCIALES

Alvaro Pereira (izquierda)
present6 su idea en reunién
organizada por la Asociacion de
Consignatarios de Ganado (ACG)
luego de la tradicional reunion
de precios de los lunes. Fue la
primera actividad presencial
organizada por la ACG desde
que recrudecié la pandemia en
el pais 10 meses atras. También
participé de la actividad el presi-
dente del INAC, Conrado Ferber
(centro); a la derecha Diego
Arrospide, presidente de la ACG.
Previo a la exposicion de Pereira
habia participado el director del
Sistema Nacional de Informa-
cién Ganadera, Gabriel Osorio.

14 | NEGOCIOS RURALES

“Es la oportunidad” para
formar parte del CPTPP

FUNDADA EN T30

Alvaro Pereira, economista del INAC,
propone que Uruguay presente una
propuesta a los paises miembros del
acuerdo Transpacffico (CPTPP) para in-
tegrarse al grupo, ante la posibilidad de
flexibilizacion del Mercosur.

Pocos dias después el partido Colora-
do se manifestd en el mismo sentido.

Pereira hizo una presentacion en una
reunion organizada por la Asociacion
de Consignatarios de Ganado (ACG),
en el contexto de la primera reunion
presencial de precios desde que recru-
decio la pandemia.

Pereira consideré que es “el momento
para hacerlo”, ya que el gobierno de
Brasil “esté receptivo” para aceptar la
flexibilizacion del Mercosur que preten-
de Uruguay.

Hizo una invitacidon “a pensar cosas
que todavia no nos estan pasando,
pero que nos podrian pasar”. Uno de
cada cinco kilos de carne bovina que
se comercian internacionalmente son
adquiridos por los 11 paises del acuer-
do Transpacifico, que incluyen algunos
claves como Japoén, Vietnam y Cana-
da, ademas de Australia y Nueva Ze-
landa, dos grandes competidores en
los mercados céarnicos que gozan de
beneficios arancelarios para ingresar
con su producto a los paises socios
del bloque. También forman parte Chile
(el principal importador sudamericano
de carnes), Perl (importador de arroz
uruguayo), Malasia, México, Singapur y
Brunei. Y el 31 de enero pasado el Rei-
no Unido solicité el ingreso al bloque,
cosa que esta siendo analizada por los
11 miembros.

En reunion organizada por la ACG, Pereira, economista de INAC, comenté

Para el economista del INAC esta posi-
bilidad puede ser mas interesante que
mejorar el acceso a China, donde las
condiciones son relativamente buenas
en comparacion con los elevados aran-
celes de otros importadores. Destacd
que, al tratarse de un acuerdo que ya
esta vigente, ya se sabe cuales son las
condiciones que habra que aceptar
para formar parte del bloque.

Valor¢ esta posibilidad para Uruguay
en unos US$ 100 millones de forma
directa, ademas de los potenciales be-
neficios indirectos que se podrian dar

Uno de cada cinco kilos de
carne bovina que se comercian
internacionalmente son
adquiridos por los 11 paises del
acuerdo Transpacifico

por una mejora de las inversiones, asf
como de las posibilidades de comer-
cializacion en destinos diversificados.

Pereira concurrié a la reunién con el
presidente del INAC, Conrado Ferber,
quien opind que “el dltimo gran suce-
s0” en cuanto a acuerdos comerciales
fue la Ronda Uruguay del GATT a prin-
cipios de los anos de 1990. Dijo que en
lo que se esta centrando la busqueda
de mejorar las condiciones de acceso
es en China, pero opind que “en INAC
vemos que es mucho méas importan-
te pensar a largo plazo, diversificar y
no basarnos en lo que esta pasando
hoy”. /NR
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EXPO PRADO
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La genética

volvio a brillar

El domingo finaliz6 una nueva edicién de la muestra del campo que
fue otra vez un éxito para todos los criadores y expositores

El presidente de la Republica, Luis Lacalle
Pou, destaco el valor de la cabafa en la
economia nacional y premi6 los grandes
campeones de Angus y Hereford.

Gran Campeona Angus, presentada por
San Gregorio Ganadera.

Gran Campeona Hereford, presentada por
La Elisa, de Walter Carlos Romay.

Expo Prado 2021 fue parecida y dis-
tinta a lo que esta tradicional actividad
del campo en la ciudad tiene acostum-
brados a los uruguayos. Parecida en su
intensidad, en la trascendencia, en los
momentos culminantes cuando el ju-
rado repasa la fila final instantes antes
de dar a conocer su veredicto. Distinta,
porque fue de menor duracion y por-
que la pandemia, al parecer en retira-
da, sigue restringiendo la presencia y
haciendo pulular los tapabocas.

Se caracterizd, ademas, por contar con
una presencia importante de autorida-
des de gobierno, entre quienes sobre-
salié, como en 2020, el presidente de la
Republica, Luis Lacalle Pou.

Otre hecho que distingui6 a este Prado
distinto fue que se dio en el marco de

Se caracterizé por contar con
una presencia importante de
autoridades de gobierno, entre
quienes sobresalio, como en
2020, el presidente
Luis Lacalle Pou

los 150 anos de la Asociacion Rural del
Uruguay (ARU).

Durante todos los dias de exposicion
se vieron animales destacados en to-
das y cada una de las razas, lo que ya
es una caracteristica de la muestra.

La presencia de empresas fue tam-
bién importante en todo el evento y las
ventas estuvieron muy por encima de
lo que suele ser el promedio de cada
exposicion, donde no cabia ni un alfiler
mas.

También sirvi6 para que el gobierno
haga una prueba de fuego ante el CO-
VID-19, abriendo una actividad a cielo
abierto con un aforo importante, que
determinaréa, en base a su resultado, la
suerte del resto de los eventos.

Por su importancia y porte, la raza An-
gus y Hereford se destacaron a nivel
de los vacunos, Texel y Corriedale en
ovinos y las razas equinas Criollos y
Arabes dejaron bien parados a la es-
pecie. /NR
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ZAFRA DE
REPRODUCTORES

Por Yonnatan Santos Preste
santos@tardaguila.com.uy

Para Gerardo Zambrano,
principal de Zambrano y Cia,
“el mercado internacional es
el que sostiene el optimismo

y la visién que tenemos de
esta zafra”.
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“El comprador se beneficia
con esta oferta importante”

El empresario Gerardo Zambrano valoro el aporte de los datos a la

S\

Gerardo Zambrano, titular de Zam-
brano & Cia., previo al inicio de una
nueva zafra de toros se refirio a las
perspectivas de los mercados, las op-
ciones de los compradores y resalto la
importancia de elegir toros con datos
para mejorar el rodeo ante el muy buen
valor que mantienen los terneros.

¢Qué perspectivas hay de cara a la
zafra de toros?

Sin ninguna duda, las perspectivas son
muy buenas en todo aspecto; primero,
porque Uruguay a nivel ganadero y a
nivel de otros rubros tiene una deman-
da sostenida, con buenos valores en
todas las categorfas de ganado, tanto
lo que sea reposicion como ganado
gordo vy, lo mas importante, es que las
perspectivas son buenas.

En definitiva, en este marco de valores,
uno mira la zafra de reproductores y
debe ser muy optimista.

hora de incorporar genética a los distintos rodeos comerciales

A eso hay que sumarle la demanda y
los valores de los terneros que, en de-
finitiva, es lo que producen los rodeos
de cria. En ese aspecto yo diria que los
valores de lo que producen las vacas
con los toros justifica cualquier inver-
sién en genética para mejorar la base
de la produccién ganadera.

En sintesis, incorporar buena genética
a los roderos de cria sin ninguna duda
tiene un retorno muy répido en conver-
sion de pasto a carne, asi como en el
valor de venta, al ofrecer ganados de
buena clase.

A esto se le suman distintos beneficios,
como la parte financiera, los seguros y
la responsabilidad del cabanero res-
pecto a lo que vende. Todo esto hace
un complemento interesante.

¢El mercado internacional permite
ser optimista?

El mercado internacional es el que
sostiene el optimismo vy la visién que
tenemos de esta zafra, por los temas
que mencioné en la respuesta anterior:

“Incorporar buena genética
en los roderos de cria sin
ninguna duda tienen un

retorno muy rapido”

mercados y valores, complementado
por la industria frigorifica, que es mo-
derna y de avanzada.

En algun momento, con el objetivo de
los 3 millones de terneros, la inquietud
estaba apoyada en la posibilidad de
que un exceso de produccion generara
un perjuicio en los valores que deses-
timulara a la cria. Pero actualmente la
exportacion de ganado en pie, que es-
tuvo abierta y cerrada en los gobiernos
anteriores, hoy esta muy definida y per-
mite que los 3 millones y mas de terne-
ros que se puedan producir, tengan un
mercado asegurado tanto para la recria
como para el engorde rapido.

Hoy Uruguay esta en condiciones de
aumentar el primer eslabén de su ca-



dena productiva, que son los terneros,
sin temor a perjudicar en los valores y
con mercados sostenidos como para
justificar ese aumento. Para eso es que
precisamos los toros.

¢Por qué adquirir toros con datos
en esta zafra?

Es algo que estéa impuesto por los EPD,
que inici6 la raza Hereford y después
se ha ido incorporando a otras razas y
otras especies. Es una referencia muy
valida.

Yo creo que los avances genéticos se
basan, por supuesto, en la parte objeti-
va que dan los datos y creo que el com-
bo vy la forma de medir el avance gené-
tico de cada cabanero esta en funcion
de la seleccion que hace en funcion
de la conformacién y los nimeros que
acompanan a ese toro.

Como resumen, el punto nimero uno
es la genética de punta, punto numero
2 por la conversion en la aplicacion de
la genética es necesaria, punto nimero
3 porque las condiciones de los rema-
tes en la financiacion, seguros, fletes
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A CAMPO O A CORRAL LA MEJOR OPCION DE
VENTA DE SU GANADO ESTA EN PANDO

Empresa familiar de capital
y trabajo 100% uruguayo

gratis y demas lo hace beneficioso
para comprar en los remates.

¢ Como estan preparando la zafra
desde el escritorio?

En el escritorio, como siempre, tene-
mos una cartelera de remates muy
importante, que arranca ahora a fines
de setiembre y se extiende casi que
diariamente hasta mediados de no-
viembre.

Tenemos mas de 50 remates de acé a
fin de ano. En definitiva, es la zafra en
la cual hay que poner toda la energia,
todo el conocimiento y la experiencia
del equipo de Zambrano & Cia.

Yo la catalogo como una zafra que va
a ser buena, pero destaco la oferta
genética, y la recalco porque es reco-
nociday es a donde hay que apuntar;
asi que muchos remates, muy bue-
nas ofertas y condiciones inmejora-
bles, por lo que el comprador es el
que se beneficia con esta oferta ge-
nética importante que habra a partir
de estos proximos dias. /NR
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ZAFRA DE
REPRODUCTORES

Por Yonnatan Santos Preste
santos@tardaguila.com.uy

El Escritorio Aramburu
aumento su oferta de
remates de cara a la zafra
de reproductores 2021.
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“No se puede

ahorrar en toros”

Ignacio Aramburu observa optimismo en el productor para invertir en
genética, en una zafra en la que habra mas oferta en todas las razas
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Ignacio Aramburu, principal de Es-
critorio Aramburu y Cia., dialogé con
Negocios Rurales sobre las pers-
pectivas de la zafra de toros. Se mostré
optimista y destaco la importancia de
la incorporacién de la genética a los
distintos rodeos, algo que el mercado
valoriza en las pantallas.

¢Como se proyecta el escenario de
cara a la zafra de toros?

Va a ser una zafra buena nuevamente,
con ventas buenas como el ano pasa-
do. Se sigue aumentando el rodeo, por

lo que pienso que nuevamente vamos
a estar con precios similares al ano pa-
sado. Aunque vale aclarar que tampoco
esperamos grandes precios.

Hay una importante oferta de toros y no-
sotros sumamos nuevas cabanas a la
cartelera de ventas.

Hay en mercado demandante de car-
ne de calidad y eso es lo que Uru-
guay la ofrece. Pero para hacerse
de carne de buena calidad hay que
incorporar genética y es aqui donde
el productor se juega gran parte del
partido.

“Se sigue aumentando el
rodeo, por lo que pienso que
nuevamente vamos a estar con
precios similares al aio
pasado”

Yo creo que si, y esta acertado el pro-
ductor que invierte en toros. Eso lo ve-
mos en los remates por pantalla, donde
un lote de una raza definida obtiene pre-
cios por encima del promedio. Creo que
el productor debe seguir invirtiendo en
toros, entorar todo y lograr un rodeo mas
parejo en la raza que sea. No se puede
ahorrar en toros y no entorar los vientres.



La zafra se encara con optimismo, va-
mos a andar muy bien, se va a vender
mucho y sobre todo con las cabanas
méas reconocidas que colocan el 100%.

¢,Como es la cartelera del escrito-
rio?

Comenzamos a principios de zafra, el
30 de setiembre con El Coraje, de Bove
ltzainay sus Braford, junto a Zambrano.

Luego estamos el viernes 1° de octubre

“Vamos a andar muy bien, se
va a vender mucho y sobre
todo con las cabanas mas
reconocidas que colocan
el 100”

con el remate de 4 rumbos en Tacua-
rembd, con los Braford de Mailhos y
Cassarino.

El 15 de octubre nos vamos a los An-
gus Camperos, que son en Sarandi de
Yi. Al otro dia, el 16, realizamos la venta
de El Trafoguero, que es también Bran-
gus en la propia estancia.

Seguimos en Durazno con la Sociedad
de Criadores de Shorthorn, con vien-
tres también, el viernes 19 de octubre.

El 20 de octubre se venden los Rusti-
cos de San Eduardo, que hacemos con
De Freitas, en la propia cabana.
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El dia 22 es el primer remate de El Mo-
delo, en Sarandi del Yi, en la misma
estancia.

Hacemos también el remate de La Lu-
cha y Buen Abrigo nuevamente, con
Angus, Hereford y Charolais, el dia 25
de octubre. Seguimos con Santa Tere-
sa del Cebollati en Durazno.

Por Ultimo, Rancho Grande hace una
venta online del 10 de octubre al 10 de
noviembre, mediante la pagina web
del escritorio.

Toda la informacién de la zafra de re-
productores esta disponible en la
web del escritorio, www.aramburu.
com.uy. /NR
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ZAFRA DE
REPRODUCTORES

Por Yonnatan Santos Preste
santos@tardaguila.com.uy

Jose Pedro Aicardi
auguré buena demanda
para la préxima zafra de

toros.

22 | NEGOCIOS RURALES

“Con los numeros que hay, no
deberia haber ninguna fisura”

Jose Aicardi, de Megaagro, se mostroé optimista de cara a la proxima
venta de toros de primavera, basado en el escenario sectorial positivo

Jose Pedro Aicardi, uno de los prin-
cipales de la firma Megaagro, analizd
para Negocios Rurales el comporta-
miento del mercado ganadero previo al
inicio de una nueva zafra de toros, con
un numero importante de remates por
delante y con desafios que el mercado
tendra que enfrentar, siempre ante una
perspectiva de buenos negocios en el
rubro.

¢En lo previo, como se plantea la
zafra?

Creemos que se viene una zafra don-
de la preparacion y la expectativa esta,
porque transcurre un ano que para el

“Hemos recorrido ya todas las
cabaias con las que tenemos
remate a partir del 5 de
octubre, con toradas muy bien
puestas”

sector es muy bueno. Indudablemente,
todas las noticias que hoy estan arriba
de la mesa generan optimismo.

Puntualmente en lo que refiere a la
zafra, el clima ha venido acompanan-

do muy bien, todas estas lluvias de
comienzos de primavera te dirfa que
empiezan a despejar ciertas incerti-
dumbres.

Creo que por todo lo que hemos vis-
to este ano, los valores que estamos
viviendo —que hay que disfrutarlos—
generan expectativas positivas en el
mediano plazo.

Tendrfamos que pensar en una zafra
que no deberia tener fallas, sino con
muy buena colocaciéon. Los nUmeros
de Dicose, con mas de 4,3 millones de
vacas que hay que entorar para seguir
produciendo, es otro aspecto que le da
fuerza al mercado y permite pensar que
vamos a estar frente a una buena zafra,
con un muy buen nivel de colocacién,

“Los nimeros de Dicose, con
mas de 4,3 millones de vacas
que hay que entorar para seguir
produciendo, es otro aspecto
que le da fuerza al mercado”

con precios que siempre los pone la
oferta y la demanda, pero con estos va-
lores sobre todo para el ternero, con los
nUmeros generales que hay en la gana-
derfa, no deberfa haber ninguna fisura.

Habitualmente Megaagro tiene re-
mates de punta en su cartelera
¢CcOmo se preparan para este ano?

Con respecto a las ofertas, estan real-
mente excepcionales y te dirfla que no
escapan ni al momento ni a la expecta-
tiva y como el ano ha ayudado, hemos
recorrido ya todas las cabanas con las
que tenemos remate a partir del 5 de
octubre, con toradas muy bien pues-
tas, con unas ofertas genéticamente
muy buenas.

Esta primavera temprana llovedora,
creo que también nos asegura mejo-
ras; se diferencia de afnos anteriores en
los que estuvimos més castigados por
el clima.



Hablemos de la cartelera...

Estamos iniciando el 5 de octubre con cabana El Yunque, con 110 toros y muy
buena oferta de vientres, en la propia cabana en Fraile Muerto, en el local de
ventas El Yunque.

El sabado 9 vamos a ir con el remate de cabana Macedo de Riani, también
con una oferta excepcional, tanto en lo que son los toros Angus caracteristicos
de ellos, como en la oferta de Brangus que nos ofrece Gabriel Riani. En la ac-
tividad participa Santa Marfa, de Parietti, con toros Hereford y también vamos
a tener vientres de El Tacurl de Fros, con Brangus colorado que nos comple-
menta muy bien la oferta.

Luego, el 13 tendremos la torada Hereford de El Yatay, que esta excepcional.

Pasamos al 20 de octubre con la venta de Valle Chico de la familia Bonomi,
conjuntamente con la firma De La Pena, en el Puente Otegui.

El 22 vamos con los toros de El Paraiso, de Bordaberry, con una torada recontra
buena, con una puesta excelente de toros planteleros, que remataremos con
Andrade.

Luego tenemos el remate de Marcelo Texeira, que hacemos conjuntamente
con Gaudin desde el afio pasado en Salto, algo que era un desafio y hoy es
una realidad. Una oferta que estuvimos viendo de toros Hereford y Angus que
realmente son excepcionales y la torada hace un mes ya cruzaba los 700 kilos.
Realmente estan muy bien y cuentan con muy buenos datos.

El viernes 12 de noviembre vamos a hacer la liquidacion parcial de la firma
Las Divisas, de Diaz Nadal y Ache, con una oferta de 300 vientres Pl y 35 toros
Angus y Hereford.

Toda la informacion esta disponible en www.megaagro.com.uy. /NR
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Usted ya conoce quien es lider en América del Sur. Hable con nosostros

Athena Foods es una empresa chilena, que pertenece a Minerva Departamento de Compra de Hacienda
Foods y es conocida por la produccion y la comercializacion de las Pul (O0598) 4640 2809

mejores carnes de Uruguay. Ademas, lleva la excelencia y calidad de Carrasco (00598) 26014002 - Interno: 125

Carrasco, Canelonesy Pul a los cuatro rincones del mundo. Canelones (00598) 4332 2718 - Internos:156/256



CHRISTOPHER BROWN,
DE AGRO ORIENTAL

“Tendremos un par de anos
de valores interesantes”

Por Rafael Tardaguila
rafael@tardaguila.com.uy

Cristopher Brown dirige
junto a sus socios Martin
Slinger, Jaime y Alberto Gé-
mez, la firme Agro Oriental
que esta cumpliendo 4
anos en 2021. En la empre-
sa trabajan 30 personas.
“Hemos crecido de forma
significativa en la red de
agentes a lo largo del pais,
intentando brindar un ser-
vicio en todo el territorio”,
explicé Brown.

El principal rubro son las
consignaciones ganaderas,
ademas de ventas y tasa-
ciones de campos. Ademas,
integra el consorcio
Plazarural. Brown agregd
que estan “desarrollando
un producto nuevo de
inversiones ganaderas”.
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La coyuntura de firme demanda y oferta restringida de los

¢ Como observa la actual coyuntura
en el mercado ganadero?

Hay varios factores que ayudan a ex-
plicar la excelente situacion por la que
atraviesa el mercado ganadero. El prin-
cipal es que falta proteina animal a nivel
mundial. Australia con baja produccion
y exportaciones —ademas de los con-
flictos politicos con China—, Argenti-
na con el cepo a la carne, Brasil con
bajo stock ganadero. Todo esto en un
contexto de intensa demanda desde
China, donde la peste porcina africa-
na hizo que se retraigan los stocks de
cerdos.

Uruguay trata de capitalizar esa si-
tuacion de los competidores con un
escenario distinto al de 2019, cuando
tuvimos precios similares a los de hoy.
Distinto porque no estamos descal-
zados de todo el resto, sino que los
precios son mas parecidos a los de la
competencia.

Esto nos permite estar en una situacion
privilegiada.

¢Por qué este fervor en el mercado

competidores “nos permite estar en una situacion privilegiada”

del gordo no se traslada al precio
de los terneros?

Este fue un ano muy particular. Venimos
de una primavera pasada con déficit hi-
drico y luego un verano seco. Cuando
se da esto, ingresas al invierno con una
disponibilidad de forraje limitada. Esto
se vio este ano; en todos los remates el
ternero era la categoria mas rezagada.

Ademas, el aumento del valor de los
commodities hizo que éareas que en
anos anteriores se hacian puentes ver-
des para recria de terneros, este ano
pasaron a cultivos de invierno, 1o que
le quitd presion compradora a esta ca-
tegoria.

No pas6 lo mismo con los precios de
las categorias para negocios cortos.
Si comparas con los novillos que iban
con destino a corral, esas categorias a
lo largo del ano mantuvieron la firmeza.
La brecha entre precios de animales
formados y los livianos se achico.

En el verano también crecera el
area agricola. ¢Le parece que se



mantendra el rezago en los precios
de los terneros?

A medida que entramos en primavera,
los campos ya empiezan a brotar. Las
praderas y los verdeos alcanzan su pico
de produccién de forraje. En estos mo-
mentos los valores de la reposicion tien-
den a subir y eso ya se esté viendo en
los precios de los terneros.

¢Hubo una incidencia de la menor
demanda por terneros para la expor-
tacion en pie?

Siempre hay una incidencia de la expor-
tacion en pie. Cuando esta activa y pu-
jante te marca el piso y este ano estuvo
mas restringida. Quizas eso mantuvo el
precio del ternero en niveles inferiores.

En estos momentos los valores
de la reposicion tienden a subir
y eso ya se esta viendo en los
precios de los terneros

¢Qué perspectivas observa en el
negocio ganadero para el ano que
viene?

Las perspectivas son muy buenas. Te-
nemos por delante un par de afios mas
de valores de los commodities bien in-
teresantes, tanto en los granos como en
la carne.

El marco internacional por disponibilidad
y oferta de carne vacuna estara en el en-
torno de los niveles actuales, la deman-
da de China seguira muy firme. Ademas,
a nivel mundial empieza a haber niveles
mas altos de vacunacion contra la pan-
demia, por lo que de forma paulatina se
vuelve a la nueva normalidad y eso lleva-
ra a que el consumo de carne retorne a
los niveles de anos anteriores. /NR

Hay mucha demanda por

campos agricolas

A partir del segundo semestre de este ano se observa un mercado de tierras
“muy movido, con mucha demanda tanto de operadores locales como clien-
tes extranjeros que cada vez mas ven a Uruguay como un destino atractivo
para las inversiones en tierras”, dijo Brown. Opind que “el buen manejo de la
pandemia, la estabilidad, asi como las reglas claras que marca el gobierno
actual dan certezas y tientan a los inversores extranjeros”.

Agregd que “en Agro Oriental concretamos varias operaciones de venta de
campo. A nivel general estamos con un mercado con mucha demanda y
una oferta restringida. Por lo tanto, hay correcciones al alza en los precios
de la tierra.”

Lo més buscado son campos agricolas, que son los que mas subieron de
precio en los Ultimos meses. “En orden de demanda, después de los agrico-
las se observa interés por los mixtos, luego por los ganaderos y forestales”.
Brown explicd que hay demanda por campos forestales, pero “con precios
sin subas significativas”.
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INNOVACION

Técnicos de INIAy |a Directiva
de Angus dieron a conocer las
caracteristicas de la incorporacién
genoémica a la raza.
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El préximo afo la prueba de eva-
luacion “SER” (Servicio de Evaluacion
de Reproductores) de Angus Uruguay
cumplira 30 anos. Fue la primera raza
pura en el pais que publicé una evalua-
cién genética de reproductores.

“Hoy, siendo la raza mayoritaria a nivel
nacional, el legado recibido nos anima
a continuar en esta linea, redoblando el
esfuerzo”, comunico la gremial.

Angus incorporoé la genomica
a la Prueba de Evaluacion

Se busca mejorar la informacién de los datos productivos de la raza para
la toma de decisiones en los rodeos a la hora de incorporar genética

Al inicio se median tres caracteristicas,
como peso al nacer, al destete y a los
18 meses. En 1995 se agregd circun-
ferencia escrotal, en 2002 medidas de

“Se generan de esta forma,
DEPs enriquecidos con
genomica para todas las
caracteristicas en la evaluacion
genética poblacional de la raza”

ultrasonido como grasa subcuténea y
area de ojo de bife, en 2005 marbling
y en 2007 peso del animal adulto. A la
fecha se miden y registran estas ocho
caracteristicas.

Con este contexto presentaron la nueva
evaluacion genética de la raza Angus
del Uruguay con la introduccién de in-
formacién gendémica a los analisis. Se
generan de esta forma, DEPs enrique-
cidos con gendmica para todas las ca-
racteristicas en la evaluacion genética
poblacional de la raza.

INIA promovi¢ la formacion en predic-
cibn gendmica de varios de sus in-



vestigadores. Con estas capacidades

disponibles, se logré obtener el finan-

ciamiento dentro del proyecto de Mejo-

ramiento Genético Animal del Instituto | IANGUS
Nacional de Investigacién Agropecua- | URUGUAY
ria (INIA) para la construccion de la socinin st quac
poblacién de referencia de la raza en PHIURCERE
Uruguay.

ANC
URUGUAY

SOCIEDAD DE CRIADORE
ABERDEEN ANGUS
DEL URUGUAY.

Esto posibilitd genotipar 2.034 anima-
les con muestras provenientes de cria-
dores distribuidos en todo el territorio,

¢Qué es una evaluacion genomica?

casas de semen y muestras obtenidas
en el banco de ARU. Estos animales
son, en su mayoria, padres y madres
con hijos evaluados en la poblacion
Angus del Uruguay, lo que ha permitido
generar una poblacion de referencia de
la raza muy conectada con la pobla-

La evaluacion genémica es la prediccion del valor de cria de un animal ha-
ciendo uso de informacion molecular en conjunto con la informacion produc-
tiva y genealdgica utilizada en las evaluaciones genéticas. La informacion ge-
noémica se obtiene a partir de marcadores moleculares presentes en paneles
de SNPR polimorfismos de un solo nucleétido que se encuentran distribuidos
sobre todo el genoma.

cién en el pas. Estas predicciones son posibles solamente si hay una qulacién de referen-

. . cia conectada con los animales candidatos a la seleccion. Una poblacion
Todo el proceso tiene una serie de de referencia esté constituida por genotipados de animales a los que se les
complejidades  técnicas que fue ne- conoce lo mas certeramente el verdadero valor genético (DEP con precisidn
cesario superar, como ser la edicion alta).

y control de la informacion gendmica,
modificaciones al modelo de analisis y
al calculo de las precisiones.

: ( by ALGEBRAUY
- )
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JORNADA VIRTUAL

Por Rafael Tardaguila y
Yonnatan Santos Preste

Los expositores realizaron
un intercambio al final del
evento con la moderacién del
periodista Martin Olaverry y
la participacion del
presidente de la SCHU,
Fernando Alfonso.
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Hereford puso foco en el
nuevo contexto ganadero

Gonzalo Ducés, Federico Baccino y Diego Carrau expusieron sus

En el marco de la charla Haciendo
Foco en un Nuevo Contexto Ganadero,
de la Sociedad de Criadores de Here-
ford de Uruguay distintos especialis-
tas analizaron, desde sus respectivas
areas, la realidad y las perspectivas de
los sectores.

Gonzalo Ducés, de la consultora Agro-
focus, expuso sobre la ganaderfa y
los mercados, senalando que, en este
marco favorable, “existen muchas in-
certidumbres”. Senald que “con este
nivel de precios y la alta rentabilidad,
vemos que también hay cosas que nos
pueden complicar y lo primero es lo
climético, lo segundo son los precios
y las relaciones del mercado, mientras
que lo tercero los insumos”.

“Si vemos la faena, estamos matando
lo que nunca matamos en la vida, con
un mes de julio que fue un récord histo-
rico, con un aumento de 33% en la can-
tidad de animales faenados respecto a
2020. Si seguimos asi hasta fin de afio,
vamos a matar 2,4 millones de cabe-
zas, y con bajo peso de las carcasas”,
expreso.

Considero6 que la actual relacion de re-
posicion, practicamente 1-1, es “algo
atipico e insolito”. Vaticind una mejora
de esta relacion si el clima lo permite.

puntos de vista desde diferentes escenarios y tipos de produccion

“De cara a la primavera, es mas peli-
groso un productor ganadero con pas-
to que con plata, porque el pasto nos
hace comprar mas, con una reposicion
que ya subi6é 10% y va a pegar otro es-
caldn, porgque se volvera al equilibrio”
en los precios entre el gordo v el flaco,
dijo.

Por su parte, el productor Federico
Baccino expuso sobre ganaderia y
agricultura. Sefald que “el primer as-
pecto que se tiene que tener en cuenta

“De cara a la primavera, es
mas peligroso un productor
ganadero con pasto que
con plata”

al analizar los sistemas agricolas gana-
deros es que la enorme mayoria de los
campos en Uruguay no son totalmente
agricolas, sino que por el tipo de sue-
los, son en cierto grado agricolas, pero
no totalmente”.

“La decision de un sistema combinado
es algo que viene de una imposicion
natural que tenemos delante, expreso.

“Desde lo logistico tenemos que anali-
zar desde el lado de los servicios, por-



que el avance de la frontera agricola
llend de servicios un montén de zonas
que no la tenfan, pero cuando la agri-
cultura se retrae, esos servicios queda
instalados en la zona. Eso nos deja una
sinergia”, explicod el productor criador
de Hereford.

A nivel econémico, “las ventajas van
por el simple hecho de diversificar.
Antes habia un solo producto que era
carne, ahora le sumamos la agricola y
genero una dependencia de dos mer-
cados y dos circuitos de precios dife-
rentes, que tienen cierto punto en co-

mun pero no tanto; ademas, el clima va
a afectar distinto una producciéon que
la otra”.

A su turno Diego Carrau, gerente fo-
restal de Montes del Plata, dijo que la
forestacion es un gran complemento
de la ganaderia. Ya dej6 los pantalones
cortos, es un sector dinamico que en
poco tiempo sera el principal rubro de
exportacion del pais.

Carrau centré su presentacion en los
beneficios que otorga la forestacion a
un sistema agricola-ganadero. Desde
el punto de vista del productor, la inte-
gracion de la forestacién aumenta los
ingresos de las zonas mas pobres de
su establecimiento. Ademas, disminuye
los riesgos y diversifica la produccion.

No menos importante es la seguridad
de cobro, asf como otorgar abrigo y
sombra a los animales. Carrau dijo que
hay estudios que dan cuenta de una
mejora de 20-30% en la ganancia de
peso de vaquillonas cuando cuentan
con sombra y abrigo. Por ultimo, los
arboles “ayudan a remover los Gases
de Efecto Invernadero (GEI) generados
por la produccién pecuaria”.

Respecto de este ultimo punto, Ca-
rrau se refirié al convenio realizado por
Montes del Plata con BPU Meats, con
el cual se proponen desarrollar antes
de fin de afo un sello de produccién de
carne carbono neutral que, asegurd, es
una “gran oportunidad para Uruguay
en nichos especificos de mercado”.
El gerente forestal de Montes del Pla-
ta dijo que los estudios indican que 1
hectarea forestal logra neutralizar en-
tre 6 y 10 hectéareas ganaderas, por lo
que forestando no mas de 16-17% del
predio se puede compensar el carbono
emitido por el ganado.

Carrau presento los datos de un predio
en Flores que forestd 13% de su area'y
analizé los resultados econémicos que
se pueden lograr con las tres opciones
que Montes del Plata les da a los pro-
ductores para incorporar la forestacion
a su predio. /NR

Y

ANCO
= REPUBLICA

NUESTRO BANCO PAIS

FIDEICOMISO
GANADERO BROU

Como

Para qué

Por qué

NEGOCIOS RURALES |29

Te impulsamos a
ampliar tu negocio ganadero

= Utilizando tu ganado como garantia.

REPUBLICA
! NEGOCIOS FIDUCIARIOS

= Para financiar la compra de ganado en remates y ferias
administrados por el BROU o en transacciones directas
entre productores.

= Para financiar la implantacién de verdeos/pasturas
y compra de raciones.

® Es una operativa agil, con el respaldo del
GRUPO BANCO REPUBLICA.

BANCO
REPUBLICA

NUESTRO BANCO PAIS



FINANCIACION

Por Yonnatan Santos
santos@tardaguila.com.uy

Mauro Bessio destaco la

participacién de Scotia-

bank en la financiacion
del campo uruguayo.
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“Tratamos de hacer un traje
a medida para el agro”

Scotiabank financiara mas de 40 remates en todo el pais
durante la zafra de toros de primavera

Mauro Besio, gerente del &rea de Ne-
gocios Agropecuarios de Scotiabank,
analizé con Negocios Rurales las
perspectivas para el agro en este cierre
de ano, la zafra de toros y el comporta-
miento del sector.

¢Como estan analizando la previa
de la zafra de toros?

Para nosotros es un orgullo estar par-
ticipando un ano mas con mas de 40
remates de la zafra de reproductores,
con prestigiosas cabafas que aposta-
ron por alta calidad, alto valor genéti-
co, pero, a su vez, por la financiacion
y administracion del banco, lo que nos

“El banco esta trabajando muy
bien, muy fuerte y preocupado
y ocupado por los diferentes
sectores de la economia del
Uruguay”

compromete a nosotros y esperamos
estar a la altura y cumplir con las ex-
pectativas de todos los vendedores y
compradores.

El banco tiene una oferta interesan-
te, que incluso se puede ver en la
tapa de esta revista. Expliquemos
por qué Scotiabank tiene una pene-
tracion tan importante en el ambito
de las cabanas...

Esto viene de un pasado de la marca,
un banco que sigue apostando muy
fuerte al agro y, lo més importante, una
red de sucursales en todo el pals, con
gran expertise por parte de los cola-
boradores que hace que este negocio
sea mas fluido, entendamos al mismo
y estemos bien cerca de cada uno de

los productores, haciendo una gran di-
ferencia con respecto a otros bancos.

¢,Como esta la relacion comercial
del banco con la produccion?

Nosotros tenemos una gran responsa-
bilidad, de estar muy cerca del produc-
tor, conocer sus necesidades financie-
ras, porque, asi como el productor hace
una presupuestacion forrajera, también
hace una presupuestacion financiera, y
es ahi donde nosotros estamos. Trata-
mos de hacer un traje a medida, saber
que cada uno de los sistemas produc-
tivos tiene necesidades financieras; a
€s0 apostamos.

¢ Como esta operando en plaza mas
alla del campo?

Venimos muy bien, lanzando el conve-
nio con Copa Airlines, abriendo un aba-
nico de negocios que no solamente es
el agro, sino que estamos en la indus-
tria, comercio y consumo en general.
Creo que el banco esta trabajando muy
bien, muy fuerte y preocupado y ocu-
pado por los diferentes sectores de la
economia del Uruguay. /NR

Scoflq—bank

¢Scotiabank estuvo presente en Expo Prado, que vision tienen

sobre la muestra?

Hace anos que estamos en el Prado. Apostamos a esta muestra porque va-
loramos la inversion que hacen todas las cabanas en lo que es la genética, y
estamos comprometidos en seguir apoyando a este rubro y a la Asociacion
Rural del Uruguay, que apuesta y se preocupa por el agro.



TRANSPORTE

DE HACIENDAS Y CARGA
EN GENERAL

G RECCOITRANS

Telefax: 4312 4792 - Cel. 099 628 454
Ceibal s/n San Ramoén - Canelones

FRIGORIFICO
CLAY S.A.

.
—— EST. OFICIAL N° 303 URUGUAY

Todo lo que necesita saber
—— sobre el agro
' esta aqui.

Ritales

rurales.elpais.com.uy

f ruraleselpaisuy
¥ (@ruraleselpaisuy

NEGOCIOS EN EL CAMPO - REMATES POR PANTALLA
FERIAS GANADERAS - COMPRA-VENTA DE CAMPOS
ADMINISTRACION DE CAMPOS - EMBARQUES A FRIGORIFICO

COMO HACE MAS DE 4 DECADAS
GENTE EN QUIEN CONFIAR

Luis
Bengochea

NEGOCIOS'RURALES

ale

3

’W VIENDO
§‘I:J*NEGOCIO

CONTACTO:

Tel.: 4554 7690
Cel.: 099 68 77 27

© Dicaro Transportes
¥ @dicarotrans

GURI SIII:IIHF'.’Z"



FESTEJO

El consorcio conme-
moro6 los 20 anos de su
fundacion el pasado 8

de setiembre.
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Pantalla celebra sus
20 anos junto a las
escuelas rurales

Lanzaron el concurso “Tus Ideas Valen” junto a Primaria en el

En una noche emotiva, Pantalla Uru-
guay conmemor6 los 20 afos de su
fundacion, alla por setiembre de 2001,
cuando 10 escritorios liderados por
Daniel Dutra iniciaron este consorcio,
que hoy esta mas que consolidado en
el mercado y que tiene 15 escritorios
socios, ademas de otros dos que parti-
cipan como invitados.

El actual presidente de Pantalla Uru-
guay, Federico Jaso, se refirio al inicio,
recordando que “hace 20 anos en base
a una situacion sanitaria adversa surgio
Pantalla, y en todo el periodo hemos
ido creciendo apoyados en pilares
fundamentales, como la confianza, la
voluntad, conscientes de la responsa-
bilidad y el rol que todos cumplimos en
el sector ganadero”.

“Reforzamos nuestros objetivos en este
Ultimo ano y medio y estamos trabajan-
do para seguir al servicio del productor
ganadero. Ahora, ante una adversidad
sanitaria diferente, buscamos otorgar
la competitividad y eficiencia que el
sector demanda, con mas canales de
comunicacion, mayor conocimiento de
nuestros clientes y mas herramientas
comerciales”, dijo.

marco del programa de Responsabilidad Social Empresarial

Hoy Pantalla Uruguay genera trabajo
directo e indirecto a mas de 150 fami-
lias en todo el pais.

‘Aquel primer remate fue realizado el
8 de setiembre de 2001, en Flores” re-
cordd, entregandole luego un reconoci-

Hoy Pantalla Uruguay genera
trabajo directo e indirecto a
mas de 150 familias en
todo el pais

miento a aquellos escritorios pioneros,
que fueron: Bertsch, Correa y San Ro-
man; Silveira Negocios Rurales; Miguel
Angel Izmendi;, Otto Fernandez, Fer-
nando de la Pena; Aloriy Cia.; Campe-
lir; Jaso y Jaso Negocios Rurales; y Es-
critorio Dutra. Daniel Dutra, principal de
este Ultimo, fue el primer presidente del
consorcio e impulsor del mismo. Dutra
se refirid a esos inicios, destacando
que “luego de aquel remate realizado
como el puntapié inicial con Hereford
Uruguay, en abril de 1999, se vio que
era un sistema que se iba a proyectar
en el tiempo”.



Tus Ideas Valen

En el evento se realizé el lanzamien-
to del programa Tus Ideas Valen,
junto a Primaria, algo que es parte
del programa de Responsabilidad
Social Empresarial.

“Es nuestro granito de arena y cree-
mos que es esencial”, dijo Jaso,
agregando que “es un reconoci-
miento y apoyo a la educacion ru-
ral, no sélo en forma material, sino
reposicionandola en la conciencia
de todos los uruguayos, acercando
el compromiso de todos los involu-
crados”.

La presentacion de las condiciones
y bases estuvo a cargo de Valeria
Sasso, gerente de Pantalla Uruguay,
quien explicd que “queremos escu-
char a los nifios del pais, contestan-
do la pregunta ¢Coémo se imaginan
a la ganaderia del Uruguay por los
préximos 20 anos?”

Sasso recordd que Pantalla Uru-
guay ha colaborado con la socie-
dad de distintas maneras desde sus
inicios. Al crecer y reforzar nuestros

objetivos, creemos importante reforzar
una estrategia que nos permita optimi-
zar esos esfuerzos”.

Tus Ideas Valen es un concurso de
ideas a nivel nacional sobre el futuro de
la ganaderfa en nuestro pais, en otros
20 anos. Entre los participantes se se-
leccionaran 12 ganadores.

“Queremos invitarlos a pensar équé
tecnologias se imaginan aplicando en
las diferentes actividades, al dar de
comer, al realizar la sanidad, al trans-
portar, pesar, vender, comprar, 0 CO-
municar cémo se produce ganado en
Uruguay?”, dijo Sasso.

La iniciativa esta dirigida a los alum-
nos de todas las escuelas rurales del
pals, presentando una idea por escue-
la que integre a todos o la mayoria de
los alumnos de esta, liderados por un/a
maestro/a coordinador/a.

Se otorgaran 12 premios (uno por mes)
durante el ano 2022.

Las ideas se presentaran mediante vi-
deos en formato MP4 de hasta 60 se-

35 anos garantizando
la excelenciaenla
distribucion y calidad
de nuestros productos.

Santa Clara

Tradicion en carnes

y/

ganta Clara

Tradicion en carnes
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Canelones, Urugusy www.abastosantaclara.com.uy 2

gundos, ademéas de un sobre con
dibujo que represente la idea del vi-
deo, en papel A4.

Toda la informacion esta disponible
en www.pantallauruguay.com.uy.

La iniciativa esta dirigida a los alum-
nos de todas las escuelas rurales
del pais, presentando una idea por
escuela que integre a todos o la ma-
yoria de los alumnos. /NR
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OVINOS

Por Luis Silva
luis@tardaguila.com.uy.

En el taller organizado
por el INIA se informé
de la evaluacion de 181
mil ovejas por parte de
los médicos veterina-
rios de ejercicio liberal
de la profesion.
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2021 sera un aino
“muy mellicero”

El taller de diagnosticos de gestacion de INIA constato 93% de

preiez y potencial de paricion de 112%

El Instituto Nacional de Investigacion
Agropecuaria (INIA) realizé el sexto ta-
ller de diagndsticos en gestacion ovina,
donde se concluye que se ha consta-
tado un 93% de prefiez y un potencial
de paricion del 112%, lo cual reafirma
lo senalado previamente al encuentro
por parte por la Dra. Georgett Banche-
ro, que sera un ano "muy mellicero". En
el taller se han evaluado 181 mil ovejas
por parte de los profesionales del ejer-
cicio liberal.

El Dr. Gabriel Garcfa Pintos dijo que
se duplicéd el volumen de ovejas ana-
lizadas por los técnicos; "nos deja
contentos porque fueron los distintos
resultados que informaron los colegas
de coémo han ido evolucionando vy los
productores adoptando tecnologias
dentro de los establecimientos. Eso es
tan importante como el porcentaje de
prenez, porque tenemos que tratar de
salvar la mayor cantidad de corderos
que nacen', sefald.

Con un stock cercano a los 3,3 millones
de ovejas de cria (segun datos extrao-
ficiales este afio bajaria 2% a 3%), el
veterinario sostuvo que "va a ser diffcil"

volver a tener 15 millones de ovejas.
"Hay que olvidarse de eso. Hay que sal-
var a los corderos y tener mas para po-
der faenar. Tenemos un status sanitario
muy bueno, mercados por doquier,
pero es triste que no podamos cumplir
por no tener mercaderia", indico.

Entre los datos presentados, se resal-
ta un 20,5% de prenez multiple. El Dr.
Gambetta informé que en la zona nor-
te y noreste el promedio es del 94,6%,
en tanto que los doctores Bordaberry y
Viana informaron 93,7% en la zona cen-

“Tenemos un status
sanitario muy bueno, mercados
por doquier, pero es triste que
no podamos cumplir por no
tener mercaderia”

tro sur. En el centro este y norte, Garcia
Pintos y otros colegas alcanzaron el
92,1%, con 26,2% de prefiez multiple,
mientras que el Dr. Marinho en el no-
reste informd una tasa de prefiez pro-
medio de 91,1%. /NR



SUL debe recibir
ingresos por carne ovina

Criadores coincidieron en que la carne debe contribuir en el
financiamiento del instituto y tener mas incidencia en sus decisiones

Las pistas de calificacion de las ra-
zas ovinas carniceras en Expo Prado
fueron lugar de encuentro y de coin-
cidencias entre criadores en cuanto
a que el Secretariado Uruguayo de la
Lana (SUL) debe recibir ingresos por la
carne ovina.

Los fundamentos de este pedido estan
basados en la historia que tiene la insti-
tucion en el apoyo al sector y la impor-
tancia de la creacion del Cordero Pesa-
do que, por ejemplo, se ve reflejada en
el acuerdo entre Bamidal y la Sociedad
de Criadores de Texel, donde la certifi-
cacion de los corderos debe ser reali-
zada por los técnicos de la institucion.
El Ing. Francisco Donagaray, criador de
la raza Poll Dorset, dijo que "en primer
lugar las razas carniceras deben tener
una mayor incidencia en las decisiones
del SUL, la institucion tiene que inte-
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grarlas mas y después de estar todos
juntos salir a reclamar algo que por
derecho le corresponde". Dijo que se
podria estudiar cuanto recibe en la ac-
tualidad INAC por la carne ovina y que
el adicional se disponga para el SUL.
Por su parte el Dr. Norberto Paiva, cria-
dor Texel, remarco el "nivel de los técni-
cos de la institucion y su compromiso
con el rubro", por lo que considerd “in-
dispensable” que el SUL reciba ingre-
S0S por la carne ovina.

El presidente del SUL, Miguel Sangui-
netti, dijo que se trabajé en una reunion
con INAC, previa al Prado, para articu-
lar entre ambas instituciones proyectos
dedicados al rubro y en especial a la
carne ovina. Se trata de trabajos que
le permitiran a la institucion avanzar en
trabajos de investigacion y promocion
de la carne ovina a nivel productivo./NR
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OVINOS

Para el desarrollo del proyecto se
hara un llamado a productores
de ovinos con orientacién doble

propésito en sistemas ganaderos

mixtos que tengan interés en par-
ticipar y colaborar con el desarro-

llo de la propuesta.
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Sul e INIA se enfocan
en el manejo del rubro

Técnicos de ambas instituciones participaron de talleres en los que se

El proyecto Comprensién en la ges-
tion del manejo del rubro ovino en sis-
temas ganaderos mixtos y su relacion
con los resultados productivos, socia-
les y ambientales es financiado por el
Fondo de Promocién de Tecnologia
Agropecuaria (FPTA) del Instituto Na-
cional de Investigacion Agropecuaria
(INIA). En base a un trabajo desarro-
llado de manera interinstitucional entre
INIA 'y SUL se identificaron distintas
probleméticas asociadas al desarrollo
del rubro a través de talleres en las que
participaron técnicos e investigadores
de ambas instituciones.

Como una de las principales lineas de
analisis que surgié en esas instancias
de intercambio se definieron y destaca-
ron cinco aspectos que repercuten de
forma significativa en el fortalecimiento
y la competitividad del rubro: baja pro-
ductividad de las majadas, existencias
de paradigmas de los sistemas con ovi-
nos, problemas en la comercializacion
de la carne ovina, baja productividad
por causas externas y la competitividad
de otros rubros.

A partir de esta lectura se selecciona-
ron para trabajar a nivel del proyecto
dos de los factores antes mencionados
—Ia baja productividad de las majadas
y los paradigmas del ovino— sin des-
conocer la importancia de los aspectos

identificaron distintas problematicas asociadas a esta cadena

restantes asociados a causas externas
a los sistemas productivos. La baja
productividad del rubro esta determi-
nada en forma directa por problemas
relacionados con nutriciéon, sanidad y
manejo, restricciones que repercuten
en la produccion de lana, en la recria
de los reemplazos vy en los bajos indi-
ces de senalada.

Del mismo modo, los problemas sani-
tarios afectan todos los procesos antes
descritos, ademas de provocar inefi-
ciencias en la mayorfa de los casos y
pérdida de animales. Respecto a los
paradigmas de los sistemas con ovi-
nos, se vincula con la creencia de que
el rubro ovino requiere mas horas de
dedicacion que otras actividades eco-
némicas del sector agropecuario, con-
cepcion que ha repercutido en el rol se-
cundario que ha adquirido el ovino en
los predios de ganaderia mixta.

En asociacion a lo antes menciona-
do, el proyecto busca demostrar que
con una adecuada planificacion y uti-
lizacion de tecnologias de proceso se
puede trabajar de manera eficiente con
buenos resultados, tanto econémicos

Se apunta a un aumento de
20% en la tasa de seialada en
los predios foco, asi como en la
cantidad de lana por animal y

peso final de la recria

como productivos. Otro de los para-
digmas que se identific6 como impor-
tante para trabajar se refiere al efecto
del sobrepastoreo del campo natural
en cuanto a la superficie que ocupa el
ovino en los predios y su injerencia en
la degradacion de pasturas naturales.

Sin embargo, y desde esta propuesta
de trabajo, se buscara demostrar cémo
en aquellos potreros en los cuales se
retiraron los ovinos aumento la frecuen-
cia de aparicion de malezas de campo
sucio. A través de un enfoque innova-
dor de transferencia y adopcion de tec-
nologia se buscara entonces combinar
el conocimiento técnico disponible con
las experiencias de los productores de



manera sistémica; para ello se prevé
elaborar un diagndéstico como linea de
base y definir objetivos y metas con
el productor y su familia incluyendo
aspectos sociales, econémicos y am-
bientales.

Para el desarrollo del proyecto se hara
un llamado a productores de ovinos
con orientacion doble propdsito en sis-
temas ganaderos mixtos que tengan
interés en participar y colaborar con el
desarrollo de la propuesta. Se seleccio-
naran ocho predios foco con técnicos
de transferencia de tecnologia referen-
tes.

A partir de cada predio se conformar,
a su vez, un grupo de ocho a diez pre-
dios acompanantes. Se realizara un se-
guimiento técnico mensual sobre cada
predio foco. Ademas, se organizaran
actividades tanto a nivel de grupos al
inicio de cada estacion del ano, como
abiertas en cada uno de los predios
foco. Durante el desarrollo del proyecto
se realizaran capacitaciones dirigidas
a los técnicos del area de transferen-
cia de tecnologias en relacion con este
nuevo enfoque de trabajo, asf como en
las areas de nuevas tecnologias aso-
ciadas a los procesos de divulgacion
cientifico — tecnolégica.

De forma adicional, el proyecto contri-
buira a generar un modulo de predic-
cion de resultados econémicos y pro-
ductivos en el marco de la plataforma
SIRO (Sistema Integral del Rubro Ovi-
no), entorno web en el que se incorpo-
raran datos provenientes de la red de
predios participantes del proyecto. Los
impactos esperados en los ocho pre-
dios foco asociados al proyecto son:
aumento de 20% en la tasa de sena-
lada, asi como en la cantidad de lana
por animal y peso final de la recria en
asociacion a la elaboracion de un plan
sanitario del predio. /NR

Obijetivos y beneficiarios

En el caso de los predios acompanantes se buscara aumentar entre 40/50%
del conocimiento y/o la adopcién de tecnologias, asi como contar con un
80% de aprobacion media/alta de los asistentes a las jornadas abiertas en
los predios focos. Los beneficiarios directos del proyecto seran las ocho fa-
milias de productores que oficiaran de predios foco/referencia y alrededor
de 70 familias acompanantes. Los beneficiarios indirectos seran los produc-
tores que participen en las jornadas anuales, asi como quienes accedan a
los materiales de comunicacion referentes a los procesos de transferencia y
adopcion de tecnologia que se generen en el marco de este proyecto.
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AGRICOLAS

Fucrea presento las
principales variables
de la altima zafra de
cultivos de verano.

CULTIVOS Y SISTEMAS
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Fucrea presento datos
sobre la soja 20/21

Analizaron los principales determinantes del rendimiento de soja
la zafra pasada a igual cantidad de precipitaciones

Fucrea e INIA llevaron adelante la
jornada sobre Cultivos y Sistemas,
poniendo el foco en las principales va-
riables determinantes de los resultados
en los sistemas agricolas y agricola ga-
naderos.

Gonzalo Invernizzi, de la Comision de
Asesores agricola-ganaderos de Fu-
crea, analiz6 cuéles fueron las princi-
pales variables determinantes de los
rendimientos de los cultivos de soja de
primera y de segunda en la reciente-
mente culminada zafra 2020/21.

Como es de suponer para un cultivo
de verano, la lluvia acumulada entre
diciembre y marzo fue “la principal va-
riable en determinar el rendimiento de
soja”, dijo Invernizzi. Partiendo de esa
base, analizd cuales fueron las demas
variables que impactaron en el rendi-
miento del cultivo en chacras con el
mismo régimen hidrico, diferenciando
entre los cultivos de primera y los de
segunda.

A las diferencias de rendimiento con
el mismo régimen hidrico Invernizzi le
llamo el “despegue”. La variable mas
importante que determind ese “des-
pegue” del rendimiento de los cultivos
de soja de primera a igual cantidad de
lluvia fue la zona, destacandose las del
litoral norte. En un segundo escaldn
figurd la edad de chacra. Las chacras
‘nuevas” (de 1 a 5 anos) rindieron 300
k/ha mas que las “viejas”, con 6 anos o
mas de agricultura continua.

Ademas, la soja de primera respondio

“notoriamente” al nivel de potasio en el
suelo y a la fertilizacion si ese nutriente
era limitante.

Por su parte, la fecha de siembra “fue
y es” una variable clave en determinar
rendimiento en soja, tanto en cultivos
de primera como en los de segunda.
En los de primera, con siembras a par-
tir del 20 de noviembre el rinde cae, en

La soja de primera respondio
“notoriamente” al nivel de
potasio en el sueloy ala
fertilizacion si ese nutriente
era limitante

promedio, 25 kilos por cada dia que de
atraso. En las de segunda, las sembra-
das antes del 17 de diciembre rindieron
135 k/ha mas que el promedio.

Por Ultimo, Invernizzi dijo que para so-
jas de primera hay “importantes dife-
rencias” de rendimiento segun el ante-
cesor de verano, lo mismo para la soja
de segunda y su antecesor invernal.
En las de primera, el desemperio de la
oleaginosa tiende a ser mejor cuando
el cultivo antecesor es maiz, en tanto
que para las de segunda, tienden a
tener un mucho mejor desempeno las
que vienen de colza como cultivo de
invierno (+264 k/ha a igual régimen hi-
drico), cebaday trigo con un comporta-
miento intermedio y el raigras es el peor
antecesor con un descuento de 303 k/
ha. /NR
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INTEGRACION
SOSTENIBLE

Segun los estudios
preliminares,
la integracion entre
ganaderia y forestacion
permitiria mejores re-
sultados econémicos.
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INIA y la Forestal Caja
Bancaria firmaron acuerdo

Se establecio una plataforma de trabajo publico-privada que
permita contribuir en beneficio de ambos sectores

Q1

Autoridades del Instituto Nacional
de Investigacion Agropecuaria (INIA) y
de la Forestal Caja Bancaria (FCB) fir-
maron un acuerdo de cooperacion bi-
lateral que apunta a profundizar lineas
de trabajo conjuntas en aspectos téc-
nicos vinculados a la integracion pro-
ductiva de la forestacion y la ganaderfa
de manera sostenible en Uruguay.

La firma del acuerdo tuvo lugar en la
Direccién Nacional de INIA y contd
con la participacion del presidente del
instituto, José Bonica, el director de la
estacion experimental de Tacuarembo,
Gustavo Brito, y los directores de los
Programas de Investigacion en Pro-
duccioén Forestal y en Produccion de
Carne y Lana, Roberto Scoz y Gabiriel
Ciappesoni, respectivamente. Desde
la FCB asistieron los directores Mauri-
cio Berton y Carlos Sarazola, ademas
del consejero de la Caja de Jubilacio-
nes y Pensiones Bancarias, Leonardo
Di Doménico.

En base a la informacién relevada por
ambos sectores, las demandas de
ciencia y tecnologia para la ganaderfa

y la forestacion son y seguiran siendo
incrementales, y estardn asociadas al
volumen, calidad, agregado de valor
ambiental y certificaciones de la pro-
duccioén. En este contexto, surgio6 la ne-
cesidad de establecer una plataforma
de trabajo publico-privada que permita
contribuir en estas lineas y en beneficio
de ambos sectores.

Entre los propositos centrales del
acuerdo se encuentra la validacion
de alternativas tecnoldgicas ganade-
ras propuestas por INIA y acordadas
por las partes en los predios de FCB,
que permitan simplificar y automatizar
tecnologias ganaderas y optimizar los
resultados econdmico-productivos de
la actividad en predios orientados a la
integracion forestal/ganadera.

También se apunta a trabajar conjunta-
mente en la generacion de informacion
en base a modelos a nivel del predio,
para promover la produccion de carne
carbono neutro, estableciendo estima-
ciones potenciales de capturay emisio-
nes de carbono.

Asimismo, se generaran instancias de
difusion de los resultados tecnoldgicos,
de balance de carbono, fisicos y eco-

Las demandas de cienciay
tecnologia para la ganaderia
y la forestacion son y seguiran
siendo incrementales

némicos, propiciando el intercambio
con productores, técnicos y empresa-
rios, y se promoveran actividades de
formacion y capacitacion de estudian-
tes de la Universidad del Trabajo del
Uruguay (UTU) y de grado y posgrado
de universidades publicas y privadas,
aprovechando la diversidad de rubros
productivos e infraestructura existentes
en los predios de la FCB.

De esta manera, con el soporte de la
cienciay la tecnologfa uruguaya, el INIA
y la FCB buscan abordar un tema de-
safiante y de gran importancia para el
pais por las ventajas productivas, so-
ciales, ambientales y econdémicas que
puede ofrecer./NR
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Todo lo que sube no baja

La pandemia, entre otros asuntos, generé una suba descontrolada
de los precios maritimos, escasez de contenedores y de barcos

o
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El transporte maritimo y la actividad
en los diferentes puertos ha sido una
de las actividades mas afectadas por
la incidencia de Covid-19. Han sido
graves los inconvenientes generados
en los principales puertos chinos, entre
otros, y también los aislamientos que
han realizado diferentes paises para
contener los brotes de esta enferme-
dad.

En la segunda quincena de agosto una
terminal del puerto Ningbo-Zhoushan,
en China, fue clausurada por este mis-
mo motivo, reduciendo 20% la capaci-
dad del puerto de contenedores, que
es uno de los cinco con mayor capaci-
dad del mundo.

Esta cadena de incidentes a nivel mun-
dial ha generado, en primera instancia,
una suba descontrolada de los precios
maritimos, escasez de contenedores
y barcos para trasladar mercaderia vy,
como Ultima consecuencia, se ha afec-
tado la cadena de suministros en mu-
chos paises, disparando los precios de
las materias primas.

Los principales operadores proyectan
que los embotellamientos maritimos,
los puertos entorpecidos vy las dificul-
tades para trasladar mercaderia se
extenderan, al menos, hasta el segun-
do trimestre de 2022, senal de que el
mercado se mantendra con una oferta
limitada. /NR
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FORESTAL

Por Facundo De Acebedo
facundo@tardaguila.com.uy

¢Cuales son los eslabones
mas débiles de la cadena
forestal?

El mercado interno es reducido en
tamano y posibilidades, no se ha
logrado desarrollar una cultura
de uso de madera, por ejemplo,
en la construccion, lo que limita la
posibilidad de volcar produccion a
este mercado. Si a esto le sumamos
los altos costos de mano de obra
y la rigidez de algunos sistemas,
vemos que la situacion es compleja
en cierto punto.

Uruguay cuenta con la energia
eléctrica y combustibles mas caros
de la region, lo cual repercute en los
margenes productivos y ahora se le
suma a esto un escenario logistico
complicado, con altos costos de
transporte carreteros.
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“El desafio es llevar los
costos a un minimo”’

Guillermo y Gabriel Martino, directores de Idalen -empresa familiar
con mas de 30 aiios- analizaron las perspectivas de la forestacion

¢ Como estiman que evolucionara el
area de pino en Uruguay?

Idalen exporta madera rolliza desde
2004, habiendo empezado con madera
de eucalipto para aserrado y debobina-
do, principalmente eucaliptus grandis.
Mas recientemente se agrego la venta
de rollizos de pino, siempre hacia el
sudeste asiatico como mercado prin-
cipal, para su uso en materiales para
encofrado.

Nuestra empresa se ha posicionado
como un exportador estable y con volu-
menes crecientes de madera rolliza de
pino, sumando a la oferta desde Uru-
guay, volumenes de Argentina y Brasil.

Esta unidad de negocio tiene algunas
caracteristicas muy particulares que
hemos ido aprendiendo a conocer en
cuanto al comportamiento de los mer-

Creemos que este negocio va
a mantenerse por un buen
tiempo mas en un volumen

de unos 2 millones de metros

cubicos anuales

cados consumidoresy de fletes. En am-
bos somos tomadores de precio y no
tenemos posibilidad de ejercer mayor
influencia. Y son estas dos variables las
que determinan la viabilidad del nego-
cio, la que tiene un comportamiento ci-
clico, en funcién de diversas variables,
como son la demanda —determinada
por los planes de construccion defini-
dos por el gobierno chino—, los tipos
de cambio relativos de las diferentes
monedas, la oferta de otros proveedo-
res con los que Uruguay compite y los
fletes maritimos que, a su vez, depen-
den del precio de los combustibles y la
demanda por otras materias primas.

El &rea de plantaciones de pino tiende
a descender al reforestarse un gran
porcentaje de los montes cosecha-
dos con eucalipto. Creemos que este
negocio va a mantenerse por un buen
tiempo mas en un volumen de unos 2
millones de metros cubicos anuales.

Al menos mientras no surjan otros pro-
yectos industriales que consuman este
excedente de madera que hoy es ex-
portado.

El desafio esta en lograr que los cos-
tos internos puedan mantenerse en el
minimo, de la mano de operaciones lo-
gisticas cada vez més eficientes. Para
esto es clave lograr una mejora en la
infraestructura local, incluyendo rutas,
servicios ferroviarios y recursos portua-
rios, para no perder competitividad.

¢Como afectaron al mercado los
problemas logisticos recientes re-
lacionados al flete maritimo?

Actualmente estamos viviendo una
coyuntura muy especial en todos los
ordenes, a raiz de la pandemia y sus
consecuencias.

La recuperacion de la economia de
China ha llevado a un crecimiento enor-
me en la demanda por una gran canti-
dad de materias primas, desde granos
como la soja, pasando por diferentes
tipos de minerales, petréleo y sus de-
rivados y también la madera, que no

La recuperacion de
la economia de China ha
llevado a un crecimiento
enorme en la demanda

escapa a esa realidad. Este aumento
abrupto de la demanda de materias
primas se traduce en una fuerte com-
petencia por los barcos para trasladar
esos materiales. Esta competencia ha
empujado los valores de los fletes ha-
cia arriba en forma sostenida, llegando
a triplicar los valores de un afio atras.

Hasta cierto punto, los precios de la
madera fueron acompanando dicho
aumento, pero en las Ultimas semanas
las tendencias se desacoplaron, los
fletes siguieron al alza mientras que los
precios de venta se estancaron y luego
bajaron. /NR



PARTE DE FAENAS

1 LAS PIEDRAS S.A
2 TACUAREMBO S A
3 FRIG. PUL (PULSA)
4 ONTILCOR S.A
5 BREEDERS P.U.
6 CLEDINOR S.A
7 CANELONES

8 CARRASCO

9 INALER SA

10 BILACOR S.A

11 SAN JACINTO

12 SIRSIL SA

13 ESTAB.COLONIA
14 LAS MORAS

15 COPAYAN S.A
16 LORSINAL S.A
17 SOLIS

18 CASABLANCA
19 ROSARIO

20 SOMICAR S A

21 SCHNECK

22 ARROYAL SA
23 OFERAN SA

24 SIMPLIFY SA

25 FRIGOCERRO S.A
26 CUAREIM

27 MERCEDES

28 MIRIAM CRAVEA
29 CABRERA GERARDO
30 LOS OLIVOS

31 LUCHASOL

33 MUN. ARTIGAS
34 LINERIMS.A

35 SIDERCOL

36 ARDISTAR

37 CLADEMAR S.A
38 LATABLADA

39 FRIGMARTINEZ
40 BORDENAVE A
41 MUN.LAVALLEJA
42 MARTINEZ, ADAN
43 BAMIDAL S A

FUENTE: Datos proporcionados por INAC

Semana del 01/08/2021 al 31/08/2021

17.090
11.967
9.724
11.548
11.351
6.717
3.970
6.646
7.769
4.241
4326
4215
4918
4664
2.000
2.383
1.702
1.749
521
1.100
29
146
431
177
34

164
34
210
117
212
32

BOVINOS

1115
6.015
5.362
3455
3.032
4.981
7.306
4.041
3.048
4239
2.544
3243
1.829
1.050
4,068
3.224
1.991
2417
3.306
2.313
1.352
222
285
279
576
378

4

33

13

41

69
115

ESTABLEC. Novill. Vacas Vagq.

2.131
1.442
3.338
3.010
1.615
1.413
1.483
1.791
1.469
858
1.877
803
860
1.792
538
909
1.336
853
613
268
43
1.005
340
554
96

53
608
137
332
235
105

Tern.

10

15

19

16

28

w B N

449

135

31

240
63

18
12

Toros

4
248
101
64
43
117
122
40
69
81
31
57
46
20
69
87
165
65
90
81
197
26

76
56

TOTAL Cord.

20.341
19.682
18.540
18.081
16.041
13.247
12.882
12,534
12.364
9.447
8.784
8.318
7.658
7.528
6.679
6.611
5.643
5.088
4532
3.762
1.623
1.534
1.057
1.044
782
651
648
623
525
499
224
215

10.073

22.892

4.829

5455
2432

7.703

4978
639
24

2.999

Borre.
207

1.060

97

513
308
402

182
180

27

i

OVINOS
Capén Ovejas
1216  3.357
474 2557
759 971
1.514  2.825
888  1.391
5264 4869
1.815 2.656
21
1 14
110 78
107 57
1266 2.306

Carn. TOTAL

14 14.867

e o o o o & o o o

139 27.122

1 10.308
253 5272
226 18.464

23 9654
1.030
39

27

188

164

o o @ o o o ©o

155 6.803



MERCADO DE HACIENDAS -

NOVILLOS GORDOS
Razas carne

NOVILLOS GORDOS
Otras Razas

VACAS GORDAS
Razas carne

VACAS GORDAS

Otras razas

VAQILLONAS GORDAS

INDUSTRIA

OVINOS GORDOS

Liviano Especial

Liviano Bueno de Pradera
Exportacion Especial
Exportacion Bueno de Pradera
Exportacion General

Especiales
Generales

Especiales
Buenas
Generales

Especiales
Generales

Especiales
Buenas

Toros gordos

Toros y Novllos generales
Vacas Manufactura Alta
Vacas Manufactura Baja
Consena

Corderos
Cordero pesado
Borregos
Capones
Owejas

Contado

2,33

Contado

4,26

2,27
2,38
2,29
2,17

2,13
2,09

2,1
2,05
1,99

1,81
1,78

2,17
2,10

1,85
1,72
1,62
1,39
1,06

INDICE FLACO/ GORDO A.C.G

I o

ENERO 1,2659
FEBRERO 1,3039
MARZO 1,2945
ABRL 1,2379
MAYO 1,2123
JUNIO 1,2014
JuLo 1,1600
AGOSTO 1,2615
SETEMBRE 1,2898
OCTUBRE 1,2681
NOVIEMERE 1,2393
DICEMERE 1,2601

[ 2012 LI
1,2382 1,2168
1,2556 1,2716
1,3018 1,3009
1,3280 1,2457
1,2097 1,2363
1,3055 1,1994
1,3308 1,1994
1,3457 1,2234
1,3651 1,2063
1,3009 11737
1,2290 1,1668
1,1861 1,1686

2014

1,1655
1,2084
1,2597
1,2456
1,1996

1,152
1,1162
1,1016
1,0874
1,0843
1,1019
1,1306

PROMEDIOS PESADOS PARA FAENA

- Promedios mensuales en dolares, kilo en pie a levantar del establecimiento, flete a cargo del comprador, negocio al contado. - Los precios en pie a plazo son U$S 0.02 mas que a contado

NOVILLO GORDO BUENO
2016 2017

2015 EEDCEM 2017

1,1661
1,1911
1,2247
1,2123
1,1685
1,1337
1,0741
1,0838
1,1883
1,1634
1,2103
1,2551

1,2843
1,3756
1.4182
1,4087
1,3524
1,2953
1,2327
1,2276
1,3006
1,3354
1,3438
1,3605

VACA GORDA ESPECIAL

a4 we BECHE o EEDE o EETE
149 144 13 1.8 138 155 1,76 145 ENERD 168
154 141 129 13 148 18 185 154 FEBRERO 175
1.38 133 126 127 143 165 152 16 MARZO 186
1:36 128 121 125 1438 1,65 146 1584 ABRIL 163
141 13 124 132 159 172 147 181 MAYO 168
144 147 127 138 162 184 149 189 JUNID 1m
157 1863 148 1,48 165 1,81 157 188 JULIo 182
185 164 138 148 164 18 159 N AGOSTO 1850
11 156 15 144 1,58 1,95 18 SETIEMBRE 195
167 158 134 149 1,61 206 151 OCTUBRE 190
181 144 133 13 153 215 136 NOVIEMBRE 183
1.53 1,36 1.21 133 148 193 143 DICIEMBRE 177

US5151  USD

146 USD 132

UsD

B4 USD 183 USD 183

FROM. ANUAL

S5 1.7

Us§ 1,72

1,3450
1,3136
1,3424
1,3789
1,3185
1,2839
1,2168
1,2502
1,2901
1,2571
1,2831
1,3291

17
169
183
158
183
1M
187
192
178
117
172
168

2,29
2,40
231
2,19

2,15
21

2,13
2,07
2,01

1,83
1,80

2,19
2,12

1,87
1,74
1,64
1.41
1,08

4,19
4,32
4,24
4,14

4.1
4,02

4,07
4,03
3,94

3,78
3,66

4,14
4,09

3,09
2,94
3,08
2,61
2,32

4,32
4,34
4,31
4,18
4,09

4,23
4,36
4,28
4,18

4,15
4,06

4,11
4,07
3,98

3,82
3,70

4,18
4,13

3,13
2,98
3,12
2,65
2,36

4,36
4,35

4,22
4,13

20 EETEE 202

181
152
148
148
148
15
184
168
159
158
183
148

S 1,63

1,2873
1,2612
1,2872
1,2416
1,1756
1,1651
1,1508
1,1155
1,12058
1,1215
1,1691

1,209

148
15
147
145
153
158
166
163

1,1512
1,1826
1,2267
12163
1,1821
1,1589
1,1100
1,1441
1,1620
1,1467
1,1436
1,1663

161
154
164
1568
138

183
185
184

usD

181
186
158
153

174
174
158
157
156 USD

1,73 USD

1,2127
1,2429
1,3279
1,3018
1,2563
1,2391
1,1889
1,1857
1,1742
1,1886
1,1757
1,1758

1,1839
1,2250
1,2363
1,2368
1,1210
1,0514
1,0361
1,0038

me ECEE
175 199 187
176 187 176
18 175 184
179 167 187
184 1868 20
195 168 21

204 178 218
205 181 2
209 1.79

222 17

225 161

211
1.97

UsD

165

1.76




MERCADO DE REPOSICION
- PRECIOS PROMEDIO PARA RAZAS CARNICERAS Y SUS CRUZAS

A levantar del estabelciemientocon pagos hasta 30 dias destare promedio del 5% al 7% segun condiciones de carga estipuladas

8a14

15a 21

22a 28

TERNEROS ENTEROS

NOVILLITOS
NOVILLOS
NOVILLOS
NOVILLOS
NOVILLOS
TERNERAS
TERNERAS
VAQUILLONAS
VAQUILLONAS
VAQUILLONAS

hasta 140 k.
141 a 180 k
Mas 180 k.
Mas 160 k.
201 a 240 k.
241 a 300 k.
301 a 360 k.
Mas 360 K.
HQB 481 K
hasta 140 k.
141 a 200 k.
201 a 240 k.
Mas 240 K.
HQB 481 K

VAQUILLONAS Y VACAS PRENADAS
VACAS DE INVERNADA

PIEZAS DE CRIA

DOLAR interbancario

DiIA  COMPRA/VENTA

2
3
4
5
6

43,570
43,641
43,695
43,668
43,703
43,652
43,649
43,568
43,343
43,328
43,268
43,203
43,129
43,206
43,225
42,965
42,811
42,603
42,530
42,434
42,464
43,222

USSrkilo
USSrkilo
USS/kilo
U3 S/kilo
US Skilo
U Srkilo
USS/kilo
USS/kilo
U5 Sikilo
USSrkilo
USSikilo
USSikilo
USS/pieza
U3 S/kilo
USSipieza
USSrkilo
USS/pieza

2.32-2.65
2.23-2.57
2.20-2.60
2.18-2.38
2.05-2.30
1.97-2.20
1.93-2.05
1.85-2.08
2.10-2.10
2.00-2.55
1.79-2.45
2.00-2.14
1.77-2.07

650-850
1.55-1.75
370-395

2.16-2.60
2.20-2.45
2.16-2.40
2.20-2.35
2.05-2.30
2.05-2.25
2.00-2.20
1.95-2.10
2.15-2.30
2.00-2.25
1.80-2.45
1.90-2.05
1.90-2.10
2.10-2.15
650-850
1.55-1.80
350-460

2.38-2.85
2.15-2.60
2.00-2.40
2.10-2.38
1.85-2.25
1.90-2.25
1.90-2.20
1.85-2.10
2.10-2.25
2.04-2.30
1.88-2.15
1.90-2.10
1.80-2.10
2.05-2.10
660-850
1.54-1.75
360-400

2.38-2.70
2.24-2.40
2.23-2.35
2.25-2.38
2.10-2.25
1.90-2.25
1.95-2.14
1.97-2.10
2.20-2.26
2.04-2.40
1.86-2.35
1.90-2.06
1.80-2.26

710-760
1.60-1.75
350-400

29 a 31
2.38-2.50
2.23-2.38
2.20-2.30
2.20-2.38
2.10-2.20
2.15-2.20
2.15-2.15
2.00-2.10
2.15-2.25
2.04-2.40
1.85-2.45
1.83-2.05
1.79-2.10
2.03-2.03
630-750
1.52-1.72
345-392

ARANCELES : Resolucién de Asamblea General Extraordinaria del 6 de Febrero 1991

Bovinos gordos
Bovinos de manufactura y conserva

Ovinos
Suinos
Yeguarizos

1%

1%
1%
1%
5%

HACIENDAS CON DESTINO A FAENA COMPRADOR VENDEDOR

2.50%
2.50%
2.50%
3.50%
5.50%

VENTAS PARTICULARES Y/O EXPORTACION COMPRADOR VENDEDOR

Bovinos y ovinos generales
Ganado lechero, yeguarizos y reproductores en general

OTRAS COMISIONES HABITUALMENTE EN ESCRITORIOS RURALES

© plazarural

08-09-10 SEPTIEMBRE

REMATE

SEPTIEMBRE - 2021

06 | 07 MUSHERRIA 11

LUNES MARTES

.%FIDEICOMISO

MIERCOLES

& BA REPUBLICA @ plazarural.com.uy

JUEVES

Tasaciones de campos
Tasaciones de ganados en el campo

Contratos de arrendamientos (*)
Contratos de pastoreo o capitalizacion
Compra venta de campos

VIERNES

e
LX<

ecoplaza

3%
5%

SABADO

5%

1%
1%
3%
2%
3%




SOCIOS

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H

AGROENLACE TRADE S.R.L.

AGROINTERMEDIO S R.L

AGROORIENTAL

AGROSOCIO

ALFARO 'Y CIA

ALORI &Cia.SRL

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda.

ARAMBURU SR.L.

ARAUJO, Gaston

ARRALDE ALEJANDRO Y Cia.. Ltda.
ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO

ARROSPIDE, Antonio

BACHINO CARLOS, Ltda.

BACHINO, Enrique y Asociados

BACHINO, Ricardo

BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L.

BASSO Neg. Rurales, Gustavo

BELLO & ASOCIADOS SAS

BENGOCHEA S.R.L., Luis A.

BERGARA SEBASTIAN

BERRUTTI - UB&P

BERTSCH, Roberto

BIRRIEL HNOS & ASOC.

BIRRIEL Ltda.

BOCKING S.R.L.

BOFILL, Armando

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban

BREA SARAVIA, Juan

BULANTI & Cia. Ltda.

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas
CAMPELIR S.A.

CAMPO ABIERTO URUGUAY S.A.S
CANEPA, Rubén F.

CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES

CELEDON MEDIZA Emanuel
COITO CARBONE APARICIO
COPAGRAN

CORREA & SAN ROMAN

CRADECO

CRUCCI, Elbio

CUNIETTI Y CIA

DE FREITAS & CIA Carlos

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA

Direccion

A. M° Fernéndez 628

Ruta 5 Km 182
Juan de Lavalleja 342

Rafael Barradas 1885

Dr. Alejandro Schroeder 6514

Manuel Lavalleja 1303

Wilson Ferreira 717

19 de Abril

Dolores Vidal de Pereira 472

Andrés Cheveste 747

M. Cassinoni 1676 Of. 812
18 de Julio 331

Gallinal 443

Dr. Nicolas Corbo 1433

Ituzaingo 566

Avenida Herrera 539

Rivera 441 Local 1

Batlle y Ordofiez 511

Luis A. de Herrera 597

Aparicio Saravia 524
Avda. Brasil 3105/701
Paysandi 941 Piso 4 Esc.9y 10

Mantua 7011

Lecueder 401

18 de Julio 2033

25 de Agosto 121

Nueva York 1249

Av De las Americas 5029 Camnlain
Ricon del Lago - Parque Miramar

Progreso 307

25 de Agosto s/n
18 DE Julio 868
Artigas 1343
Treinta y Tres 2036
Boston 6275
Uruguay 1301

Rincén 252

Ernesto Mcalister 1726
Dario Castro 1571
Montevideo 3511

Uruguay 1404

Florencio Sanchez 150

Sarandi 466

RUTA 86 KM 39

Jose Cuneo Perinetti 1376

Costa Rica 1634

Ciudad

Florida

Durazno
Treinta y Tres

Montevideo

Montevideo

Treinta y Tres

Melo

Durazno

Sarandi del Yi

Artigas

Montevideo
Florida

Florida

Lascano

Minas

Minas

Durazno

Florida

Florida

Melo
Montevideo
Montevideo

Montevideo

Artigas

Rocha

Rocha

Montevideo

Mantavirden

Guichon

Santa Clara de Olimar
Paysand

Cardona

Rocha

Montevideo

salto

Rosario

Tararias-Colonia
Florida
Young

salto

Colonia Valdense

Florida

Sauce-Canelones

Montevideo

Montevideo

Usuario

Walter H. Abelenda
Joaquin Abelenda

Pablo Sanchez

Ing. Agr. Oscar Casco Estevez
Guillermo Bachino

Martin Slinger

Christopher Brown

Jaime Gémez

Juan Martin Scasso

Joaquin Berenbau

Felipe Alfaro

Julio Alori

Marcelo Alori

Luis A. Andrade

Martin Andrade

Jose Poncet

Ignacio Aramburu

Arturo Aramburu

José Ignacio Aramburu

Gastén Araujo

Alejandro Arralde
Guillermo Arrillaga
Juan Luis Arréspide
Diego Arréspide

Carlos Bachino

Ernesto Franco
José Enrique Bachino
Ricardo Bachino
Miguel Bardier

Radil Odriozola
Gustavo Basso
Gustavo Bello

Nicolas Guichén Diaz
Santiago Huelmos Gallotti
Miguel Bengochea
Gonzalo Bengochea
Sebastian Bergara
Ing. Alejandro Berrutti
Pablo Argenti

Roberto Bertsch

Juan Martin Birriel
Valentina Birriel
Carlos Dianessi
Mariela Amaral
Marcelo Birriel

Juan Bocking

José Rado

Rodrigo Bocking

Armandn Refill

Ing. Agr. Marcelo Cravea
Mercedes Margalef
Carlos Gamarra

Juan Brea Saravia
Gaston Bulanti
Mauricio Cabrera
Ernesto J Birriel

Andrés Sciarra
Francisco Canepa
Martin Carbajal
Mauricio Carbajal
Emanuel Celedon
Aparicio Coito Carbone
Federico Garcia Lagos
Carlos Martin Correa
Martin San Roman
Eduardo Gago

Pedro Bertinat

Elbio Crucci

Jorge Cunietti

Carlos de Freitas

José de Freitas

‘wharural@adinet.com.uy

haciendas@agroenlacetrade.uy
guillermo@agrointermedio.com.uy
mslinger@agrooriental.com.uy
cbrown@agrooriental.com.uy
ijgomez@agrooriental.com.uy
mscasso@agrosocio.com
jberenbau@agrosocio.com
escritorio@alfaroycia.com.uy

info@aloriycia.com.uy

escritorioandrade883@gmail.com

ignacio@aramburu.com.uy
arturo@aramburu.com.uy
jose@aramburu.com.uy
gaston@araujo.com.uy
agronegocios@araujo.com.uy
info@arraldeycia.com.uy
negociosarrillaga@gmail.com

info@escritorioarrospide.com.uy

carlosbachino@carlosbachino.com

administracion@carlashachino.comm

info@enriquebachinoyasociados.com.uy

rbachino@hotmail.com

bardieryodriozola@gmail.com

gbasso@adinet.com.uy

gbellonegociosrurales@hotmail.com

info@bergara.com.uy
ubp@ubp.com.uy
pargenti@berrutti.com.uy
escritorio@robertobertsch.com

ganadosdelareservasrl@gmail.com

birrielh@adinet.com.uy

bockingnegociosrurales@gmail.com

ahnfill@adinat com i

cravea@hotmail.com

breasaravia@hotmail.com
bulycia@adinet.com.uy
ecpeile@gmail.com
campelir@adinet.com.uy
asciarra@campoabierto.com.uy
rfcanepa@adinet.com.uy
martin@waldermarcarbajal.com.uy
mauricio@waldermarcarbajal.com.uy
eceledonmediza@gmail.com
apariciocc13@gmail.com
fgarcialagos@copagran.com.uy

info@correaysanroman.com.uy

cradeco@adinet.com.uy

elbiocrucci@adinet.com.uy
cuniettiycia@vera.com.uy
carlos@carlosdefreitas.com.uy
info@carlosdefreitas.com.uy

jose@jdf.com.uy

Celular

099 660530
099 680661
099 350024
093 630389
095 685197
096 361269
099 647 561
092 987 987
099 284323
099 661501
099 857400
099 639977
099 800186
099 359078
099 362031
099 361003
099 367032
099 367787
099 367152

099 771295

099 123186
099 352 616
099 353324
099 126412

099 856005

099 639039
099 140028
095 631793
099 359190
099 360087
099 663310
099 620769
099 350360
099 318694
099 802075
099 146782
099 141 298
098 404575
098 423842
099 772526
099 223214
098 001369
099 872923
099 871820
099 872633
099 664010
099 636134
099 649 343

naa RR140Q

099 722448
098 389708
099 727789
099 693444
099 720212
099 536134
099 682472
099 782952
099 731257
099 687441
099 684614
098 079 116
099 352247
099 686447
099 731587

099 633410

099 686673
099 174154

099 664537

099 681 540

Teléfono Fax
43527297 43527299
4363 5153
44520437 44527285
2604 3036
2604 7050 2604 7050
4452 0017
46427557 46431584
4362 2469 4362 3690
43679052 4367 9852
47721414
24031353 24031353
43529092 4352 9736
4352 3130 4352 5098
4352 2007
4456 7865 4456 7865
4442 5789 4442 5789
4442 2173 4442 2173
4362 3856 4362 3856
4352 7303 4352 7303
43527242 43522110
46423143 4642 5329
2709 8084 2709 8084
2908 0838
2600 1159
47722215 47723628
4472 4300 4473 6527
4472 2851 4472 6280
2924 0594 2924 0594
2604 0A12 2604 RA71
47422112 47423909
44645244 4464 5244
4722 3991 47227838
4536 9080 4536 9582
44720200 4472 0200
2605 8830
4732 5401 4732 5401
4552 2580 4552 2580
2408 7887 2408 7972
47327900
4558 8303 4558 8769
43524833 43524833
2600 4875 2600 4875
2603 8203



Socio Usuario Celular Teléfono

DE LA PENA VALDEZ S.A. Ruta 12 km 343 - Puente Otegui Minas Fernando de la Pefa fpnegociosrurales@gmail.com 44424343 44422947
Fernando J. de la Pena 095028572 4442 2550

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L. Av. Italia 2210 Paysandu Diego de Maria diego@agrodemaria.com.uy 099 724117 47233970 47220039

DELAGRO & Cia... Rostand 1566 Montevideo Eduardo Del Baglivi info@delagro.com.uy 099 187273 26010338
Santiago Stefan 099 542 826

DIAZ RICARDO Francisco Fondar 533 Trinidad Ricardo Diaz escrdiaz@adinet.com.uy 099680510 43642703 4364 3350
Federico Diaz federdiaz@adinet.com.uy 099 364 509

DI SANTI LTDA. Herrera 484 Florida Diego Di Santi razaslecheras@dsr.uy 099353400 43531618 43521570
Romualdo Rodriguez 099 685825
Mauricio Lanza 091294601
Mauro Olivera 099 351289
Pablo Argul 091 294602

DIU TABARE Ruta 1 km 72- Rafael Peraza San José Tabare Diu tabarediu@gmail.com 099341157 4346 2662

DUTRA HNOS. SR.L. F. Acuiia de Figueroa 1815 Montevideo Juan Andrés Dutra dutra@dutrahermanos.com 099 129177 29248578 29240164

DUTRA Rafael Rondeau 1908 escritorio B Montevideo Rafael Dutra rafaeldutra@vera.com.uy 099 607160

ERNESTO ESTEVES Y CIA LTDA 25 de agosto Tacuarembo Ernesto Esteves eeycia@gmail.com 099830849 46322454 46322834

ESC. DUTRA LTDA., Jamaica 3132 Montevideo Alejandro Dutra adutra@escritoriodutra.com 099611200 2604 7041-3
Rodrigo Abasolo 099 245222

FABIAN, Juan Manuel Ruta 1 km 121y medio - Valdense  Colonia Juan Manuel Fabian manolofabian1993@gmail.com 099126921 45524117

FERNANDEZ BALESTENA Esteban Wilson Ferreira 942 bis Mercedes Esteban Fernandez esteban@fernandezbalestena.com 097 290823 4538 2303

FERNANDEZ, Otto Herrera 346 Artigas Otto Fernandez otto@ottofernandez.com.uy 47722818 47722818
Otto Fernandez Nystrom ottohijo@ottofernandez.com.uy 099 773057 4622 3288
Gerardo Xavier de Melo gerardohacienda@ottofernandez.com.uy 099 941114

FONSECA, Juan Rondeau 2204 Montevideo Juan Fonseca juanfonseca@netgate.com.uy 099 682990 29240166 29240173
Jorge Murioz 099 680353

FRANQUINI OSCAR Rivera 3224 Florida Oscar Franquini oscarfranquini@adinet.com.uy 099350668 4352 4435

GALLINAL & BOIX SR.L. Paysand 909 Montevideo Alberto Gallinal negociosrurales@gallinalyboix.com 099 660802 29012120 29012120
Alvaro Boix 094 429970
Santiago Estevez 092 299000

GAMBETTA, Alberto Rbla. Tomas Beretta 7939 Montevideo Alberto Gambetta ag@albertogambetta.com 099 656486 26007346

Taruselli 1154 Mercedes 45327952

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS SR.L. Gral. Eugenio Garzon 311 Artigas Hanuel Acevedo ganadelnorte@gmail.com 099771389 47723624
Juan Pablo Acevedo 099 423 504

GASTELU ALVARO Negocios Rurales Ruta 14y Ruta 8 Jose P. Varela Hivaro Gastelu Negocios Rurales alvarogastelul@gmail.com 099922224 4455 8098

GAUDIN Hnos. Artigas 1202 Salto Julio Gaudin julio@gaudihnos.com.uy 099 730302 47330018 4733 4086
German Gaudin

GONZALEZ VINOLES JOAQUIN Neg. Rurales 18 de Julio 700 Sarandi Grande- Florida Joaquin Gonzalez joaquingve@hotmail.com 099 664512 43547343 43547343

GONZALEZ Walter Omar & Cia. SRL Ituzaingo 239 Tacuarembo Walter Omar Gonzalez boitata@adinet.com.uy 099835244 4633 0244
Oscar Gonzalez 099 352 626

GORLERO y Cia. Sarandi 693 piso 5 Montevideo Felipe Hareau gorlero@gorlero.com.uy 099667894 29151604
Fernando Hareau 099 102272

GRONDONA & LUSIARDO SR.L. Ruta 3 Km 308 Young Martin Grondona gronlus@adinet.com.uy 099567038 45672971 4567 2971
Fernando Lusiardo 099 567868

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L. Montevideo 3471 Young Jorge Garcia haciendasdellitoral@adinet.com.uy 099 567131 4567 6400 4567 3989
Gabriel Garcia 099 728080

HFRNANNF7 HFRFR & Acariadnc Catalina 257 Tacuaremhé Heher Harnandez infa@hhneoacine com 004 R7RR43 4R3? NR3DY 4R3? 134R

UN VINCULO DE CONFIANZA

Cierre inscripciones: 18/ Cierre inscripciones: 22/09

Proximos 08 y 09

R e m q fe s Cierre inscripciones: Cierre inscripciones: 24/11

el i * Linea de crédito Pre Aprobado de

hasta USS 50.000 en 24hs
f & Sqntander ¢ 1 ano de plazo a tasa preferencial.

» Adelanto en todas las categorias.




SOCIOS

Socio

ILUNDAIN BARANANO, Alejandro

INDARTE & Cia.. Ltda. Neg. Rurales

INDARTE, Héctor

IRIGOYEN Negocios Ganaderos

ISASA & Cia.., Ricardo

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Angel

LA CONSIGNATARIA SR.L.

LA TABLADA Ltda.

MARTINEZ S.A. Juan Carlos

MARTINEZ DOS SANTOS, Walter

MARTORANO, Mario

MEGAAGRO HACIENDAS S.A.

MERCO HACIENDAS S.R.L.

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES
MORALES COLOMBO S.R.L.
MURACCIOLE JORGE

NEDAFOX S.A.

NICOLICH, Alejandro

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO

PATINO S.R.L., Luis Alberto

PEREIRA FRANCISCO NEG. RURALES
PREGO Diego Enlaces Ganaderos.
RAMOS & GARCIA Agronegocios

REYES, Alvaro

RODEOS DEL URUGUAY SR.L

RODRIGUEZ, Esc. Federico

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L.

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C.

RODRIGUEZ, Esc. Romualdo

ROMANO, Carlos y Martin

RUBAL S.R.L
SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES
SANNER JOSE ENRIQUE

SEBE CASAS, Gonzalo

SIERRA, Ramiro

SILVA GALLINO Joaquin

SORIA NFGOCIOS RURAI FS (SAN I0SF NEG RUR)

STRAUCH, Jorge y Cia.. Ltda.

THE LANDLORD COMPANY

TOURON & SAINZ RASINES S.R.L.

TRINDADE S.R.L. CARLOS

VALDEZ & Cia.. Ltda.

VERA SRL JUAN

VICTORICA CONSIGNACIONES S.R.L.

VIERA Pablo

ZABALLA Negocios Rurales

ZAMBRANO & Cia.. 5. A.

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda.

Direccion

Santisima Trinidad 467

Montevideo 3394

Montevideo 3358
Ituzaingo 320

Florencio Sanchez 485

Manuel Meléndez 410

Galicia 1069

Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402
José Enrique Rodé 682

Dr. Gonzalez 605

Artigas 363

Gral. Narifio 1907

La Paz 2233

Wilson Ferreira Aldunate 1045

Sarandi 407
RUTA 81 KM 8
Av. J. M. Alvariza 882 bis

Carlos Saez 6415

Batlle y Ordofiez 540

A. Fernandez 470

Costa Rica 1589
Sosa Bernadet 668

19 de Abril 1107

Montevideo 1019

Artigas 1165

Rostand 1559

La Rosa 767

Pocho Fernandez 3299

Ramirez 509

Avda. Italia 6919

Bvar. Cardona y Mendiondo

Manuel Freire 454

Antonio Ma. Fernandez 716
Colon 587 bis

Juan Maria Perez 2996/702
Bvar. Cardona 1215

Calle 30 y 18 Edificio La Cigall

Ciudad

Trinidad

Young

Young
Vichadero-Rivera

Melo

Treinta y Tres

Montevideo

Montevideo
Minas

Florida

Mercedes

Montevideo

Montevideo

Minas-Lavalleja

Florida
Canelones
San Carlos

Montevideo

Durazno

Florida

Montevideo
sarandi del Yi-Durazno

Durazno

Paysand

Dolores

Montevideo

Melo

Florida

Trinidad

Montevideo

Cardona

Treinta y Tres
Florida

Melo
Montevideo
Cardona

P del Este -

Harrora v 75 da Mavn

Manuel Meléndez 1001

Dr. Valentin Cassio 1489

Ituzaingo 419

19 de Abril 1379

sarandi 236

Herrera 999

Arturo Lezama 2083

Ruta 1 km 121.5 Est.Shell

Dr. Ivo Ferreira 308

Gral Narifio 1690

Av. Garzén 355 esq. R. Branco

Yi 1879 apto 201

San Incé

Treintay Tres

Treinta y Tres

Mercedes

salto

Tacuarembé

Durazno

Montevideo

Colonia Valdense

Tacuarembo

Montevideo

Artigas

Montevideo

Usuario

Alejandro llundain
Federico Constantin
Gonzalo Indarte
Fernando Indarte
Héctor Indarte

Juan P. Irigoyen
Ricardo Isasa

Ricardo Isasa (h)
Andres Isasa
Alejandro M. Silveira
Juan Martin Silveira
Juan Francisco Belloso
Santiago Cortina
Enrique Bonner

Juan Irigoyen

Juan Martinez

Walter Martinez Dos Santos
Federico Martinez Elorga
Mario Martorano
José P. Aicardi

Juan M. Otegui
Andres Lessa

Emilio Montero
Mateo Fernandez
Ignacio Morales Colombo
Jorge Muracciole
Jorge Umpierrez
Alejandro Nicolich
alnicoar@adinet.com.uy
Gerardo Ormazabal Fernandez
Enrique Patifio

Luis A. Patifio
Agustin Patifio
Francisco Pereira
Diego Prego

Ignacio Ramos

Alvaro Garcia

Alvaro Reyes

Manuel Taboada
Pablo Reyes

Gonzalo Bia

Ignacio Trigo

Rodrigo Paulo
Federico Rodriguez
Nelson Rodriguez
Gabriela

Rodrigo Rodriguez
Guzman Rodriguez
Guzman Areosa

Juan José Rodriguez
Joaquin Falcon
Martin Romano
Carlos Romano

Juan Carlos Romano
Nelson Martinez
Martin Lorier

Jose Enrique Sanner
Gonzalo Sebé

Ramiro Sierra
Joaquin Silva Gallino
\avier Saria Paia
Gaston Guelbenzu Ithurralde
Jorge Strauch
Santiago Zuluaga
Joaquin Touron
Rodrigo Sainz Rasines
Carlos Trindade
Sebastian G. da Trindade
José Valdez

Carlos Irazusta
Ricardo Pigurina
Pablo Camilo Valdez
Juan Vera

Gabriel Gelpi

Ignacio Victorica
Santiago Sénchez
Pablo Viera

Dardo Zaballa
Alejandro Zambrano
Nicolas Zambrano
Facundo Schauricht

Alejandro Zugarramurdi

mail

R

escritorio@alejandroilundain.com

oficina@indarteycia.com

hindarte@adinet.com.uy
ipirigoyenng@gmail.com

risasa@adinet.com.uy

miguelaizmendi@adinet.com.uy

ifbelloso@laconsignataria.com

scortina@laconsignataria.com

juanalcides@adinet.com.uy
cuchillasdesilvera@hotmail.com

fmrurales@adinet.com.uy

mariomartorano@adinet.com.uy
jpaicardi@megaagro.com.uy
jmotegui@megaagro.com.uy
mercohaciendas@adinet.com.uy

monterofernandezsrl@gmail.com

moralescolombo@hotmail.com
jgmura@hotmail.com

nedafoxsan@gmail.com

gormazabal@adinet.com.uy

lapsrl@adinet.com.uy

francisco@pereiranr.com.uy
diegopregobarreto@gmail.com
rodeos@ramosgarcia.com.uy
contacto@ramosgarcia.com.uy

reycib@gmail.com

rodeos@rodeos.com.uy

rpaulo@rodeos.com.uy
escritorio@federicorodriguez.com

nrh@camposyhaciendas.com.uy

tomiyo@adinet.com.uy

gareosa@adinet.com.uy
remates@romualdo.com.uy
embarques@romualdo.com.uy

cym@cymromano.com

nmartinezbenia@adinet.com.uy
escritorio@escritoriosangabriel.com.uy.
jenriquesanner @gmail.com
gonzalosebe@hotmail.com
ramirosierra@gmail.com
josiga@adinet.com.uy

snrianeanrincriralac@vara cam i

contacto@jstrauch.com.uy
santiagozuluaga @thelandlordcompany.com

touronsainz@hotmail.com

administracion@carlostrindade. com.uy

jose@valdez.com.uy
cirazusta@valdez.com.uy
rpigurina @valdez.com.uy
pablo@valdez.com.uy

juanveratis@gmail.com

victorica@victorica.com.uy

haciendasdelplata@hotmail.com

zabalasrl@gmail.com

zambrano@zambrano.com.uy

a2@az.uy

Celular
099 683529
099 397648
099 682585
099 567267
099 693313
092 060060
099 638320
099 802207
099 801856
095 308281
095 308282
099 414006
099 118203
099 534619
099 668051
099 840 171
099 352249
099 352626
099 663642
099 643219
099 630690
099 145423
099 843 651
098 253012
099 356110
099 326197
099 418104

099 660320

099 362076
099 352579
099 352058
099 352290
099 611601

099 986374
099 970565
099 362775
099 722523
099 159559
099 630098
099 606772

099 928186
099 655 144
099 803286
099 351208
095 602857
099 366 212
099 366 099
099 366 554
099 623033

099 527040
099 536196
099 536195
099 541017
099 852009
099310133
099 800 753
099 667276
099 536282

099 735945
0aa ra7 738
099 872 541
099 605386
093 761854
099 513268
099 529266
099 732562

099 692993

099 834840
099 578855
099 822982

099 836050
099 362 262
099 359 090
099 682184
099 622087
094 417039
099 830658
099 683390
099 112422
099 561196

099 531469

Teléfono
4364 2559 4364 2559
4567 2546 4567 2276
4567 2001 4567 2172
46543144
46422085 4642 5589
44522706 4452 8090
2900 2733
27096486 2709 6486
44422242 4442 4655
43522908 43522908
45322108 45322108
26001600 2600 1600
24098877 2409 8877
4443 5376
4352 6933
4266 8243 4266 8243
26000131 26017212
43623227 43624155
4352 4717 4352 4717
2605 7960
4367 9282
4362 6513 4362 3917
47223926 47223926
4534 2124 4534 2831
26017459 2606 1051
46421902 4642 2017
43530369 4353 0369
43643062 4364 3062
2605 2222
4536 9554 4536 9554
4452 3713 4452 8827
4353 0931 4353 0931
4642 7363
27104188
4536 7720 4536 7720
2347 208
24524686 44522415
4452 7902
45330615 45330615
4733 5496
46322360 4632 5555
4362 3593
29240055 29248864
4558 9354
46328682 4632 8682
26006060 2600 6060
4773 1768 4773 1768

Fax
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GANADERIA LECHERIA  AGRICULTURA REMATES MAQUINARIA OTROS
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Todo el agro, todo el dia, todos los dias en
rurales.elpais.com.uy
(con acceso directo
a través de la web de EL PAIS ).

La informacion del principal rubro de la economia nacional
en formato, texto, audio y video en un solo lugar.

Una co produccion de El Pais y Carve850 AM.
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