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de Ganado agradecemos la confianza de
guienes compran y venden sus haciendas
Reconocemos el gran trabajo realizado por
nuestros antecesores, y reafirmamaos el
compromiso de continuar con el legado de

ser referentes del mercado ganadero.
Desde 1920 somos referencia.

Desde la Asociacion de Consignatarios
a traves de las empresas socias.

WWW.ACG.COM.UY | SETIEMBRE 2020



El valor de un pais
productivo es la dedicacién
de quienes lo trabajan.

Dedicacion que trasciende

generaciones de productores.

Saludamos a la ACG por sus 100 afos °
de dedicaciéon y apoyo al crecimiento del agro. M q rfrl g



Un aniversario
que fortalece
a la cadena carnica uruguaya.

La Asociacion de Consignatarios de Ganado esta cumpliendo 100 anos.

A lo largo de este primer centenario, sus integrantes se han ido actualizando
y profesionalizando para brindar, cada vez mas, un mejor servicio.

Como empresa que hace mas de 40 afnios que trabaja estrechamente

con numerosas firmas del rubro, nos sentimos halagados de esa relacion,
que se sustenta en el dia a dia, y que contribuye a que la fortaleza

de la cadena carnica uruguaya sea un ejemplo en el mundo.

Felices 100 anos a la ACG.

5@""%

EL frigorifico nacional,
desde 1978.

Ruta 36, km. 26.100, El Colorado, Canelones - Tel.: (598 2) 367 7720
www.frigorificolaspiedras.com

| f! @frigorificolaspiedras @ laspiedrasuy
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URUGUAY haces lo que amamos

Muchas gracias por estos 100 afios
N NH Foods de continuo compsomiso con la unidn
de los distintos eslabones de la cadena.
Es por el trabajo en equipo que podemos
alimentar a Ucuguay y al mundo
con la maxima calidad de cacne.

info@bpumeat.com www.bpumeat.com bpumeat.uy




FRIGORIFICO

DO

A CAMPOOA (;ORRAL
I_A M E_J O R O PC | O N D E Ganados con certificacion Never Ever para EEUU

Ganados para la HQB-481

V EN TA D E S U GA NADO Ganados terminados a corral "no cuota”

Opcion de contado en todas los negocios

E STA E N PA N DO Sistema de confirmacion por contrato para todos los negocios

Empresa familiar de capital y trabajo 100% uruguayo

DEPARTAMENTO DE HACIENDAS: TELS: 2292 7826 - 099 68 55 70 - Email: haciendas@fmp.com.uy

Ruta 84, Pando, Uruguay | Tel.: 2292 2093 | www.fmp.com.uy



(Qué es crecer?
Tu decidis.

Tu negocio con el
maximo rendimiento.

Contamos con productos y herramientas financieras que te dan soluciones integrales
para potenciar tu negocio, mejorar la genética de tu ganado y completar tu invernada.

Conocé todas nuestras opciones de crédito, envia un mail a:
pymes@scotiabank.com.uy

Sponsor Oficial de:

aa
exr~,oacTIiva

nacionalL

ABERDEEN

ANGUS

Scotiabank.



{ albasoft

Software desarrollado
WEICRERLCITHGE
frigorifica

AlbaSoft es un sistema de gestion que
permite organizar, recopilar y analizar
la informacién generada en cada etapa
del proceso industrial. 25 afos de
experiencia en la industria frigorifica
nos permiten optimizar los procesos y
disminuir los costos operativos,
mejorando la competitividad de
nuestros clientes.

Beneficios

C Inversién directamente asociada O Rapido acceso desde cualquier
a la produccién sitio o dispositivo

© No hay costos fijos mensuales O Agiliza los procesos
o anuales.

C  Permite reducir TCO (Total Cost

Ownership)

Conocé sus funcionalidades
y procesos en

albasoft.com.uy

5677891

J234 239

N info@albasoft.com.uy
Qs +598 94435197

Q@ San Carlos de Bolivar 6239,
Montevideo, Uruguay



SETIEMBRE

9al 20
MONTEVIDEO

Sabado 19
MONTEVIDEO

23 al 25
TODO EL PAIS

Viernes 25
SARANDI DEL Yf

Sabado 26
FLORES

Martes 29
ARTIGAS

+50 REMATES

VENTAS v EXPOSICIONES

EXPO PRADO 2020
TODAS LAS RAZAS

POTROS POR UN SUENO
CUARTO DE MILLA

PLAZARURAL 225
ANGUS

EL CORAJE
BRANGUS

REMATE PRODUCTIVO
ANGUS - P. HEREFORD - CRIOLLOS

FERIA LAS CASUARINAS
VACUNOS - LANARES

@ NE INTERIOR

Zambrano

1™ Empresa Nacional de Servicios Agropecuarios

www.zambrano.com.uy
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OCTUBRE

Jueves 1 OBT PREMIUM BLACK
ARTIGAS  ANGUS
1al15 GANADERA BARRACAS
ONLINE  ANGUS, RED ANGUS Y P. HEREFORD
Viernes 2 LA VICTORIA'Y LOS PAREDONES
CERRO LARGO  BRAFORD
Sabado 3  SAN JOSE DEL YAGUARI
DURAZNO  ANGUS - HEREFORD
Lunes 5 TOP ANGUS
FLORIDA  ANGUS
Martes 6 TOROS PARA LAS SIERRAS
AIGUA  BRANGUS
Miércoles 7 CABANA BAYUCUA
SALTO  ANGUS
Jueves 8 EL VIEJO PANCHO
DURAZNO  LIMOUSIN - LIMANGUS
Viernes 9  ANGUS LOS TILOS
TREINTAY TRES  ANGUS
Sabado 10  PEDIGREE DE PRODUCCION
SAN JOSE  ANGUS - HEREFORD
Lunes 12  SAN RAFAEL
SALTO  HEREFORD - ANGUS
Martes 13 RINCON DE LAS MULAS
DURAZNO  ANGUS
Miércoles 14 TIERRA DE TOROS
PAYSANDU  ANGUS - HEREFORD - BRANGUS
Jueves 15 CABANA TUPAMBAE
TUPAMBAE  HEREFORD Y POLLED HEREFORD
15al 27 STA TERESA CEBOLLATI
ONLINE  ANGUS - RED ANGUS

Sume... y sumese



Viernes 16  SANTA MAGDALENA
LAVALLEJA  POLLED HEREFORD - ANGUS
Viernes 16 BRAFORD CON HISTORIA
TACUAREMBO BRAFORD
Viernes 16  RINCON DE LOS NEGROS
TACUAREMBO BRANGUS - ANGUS - RED ANGUS
Sabado 17  LAS ROSAS
FLORIDA ANGUS
Lunes 19 LIMITOUR
SALTO ANGUS ¥ RED ANGUS
Martes 20 SAN PEDRO
MONTEVIDEO CRIOLLOS
Martes 20 DON JACINTO
ROCHA HEREFORD
Martes 20 LA TAPERA ANGUS
ROCHA RED ANGUS
Miércoles 21 CAMBA PYTA ARTIGAS
ARTIGAS ANGUS
21al23 PLAZARURAL 226
TODO EL PAIS HEREFORD
Viernes 23  EL BAQUEANO
DURAZNO HEREFORD
Sabado 24 ANGUS AIGUA
MALDONADO ANGUS - RED ANGUS
Lunes 26 LAS MOROCHAS
MONTEVIDEO ANGUS
Viernes 30  ANGUS DEL NORTE
ARTIGAS ANGUS
Viernes 30 BRAFORAZO
ARTIGAS BRAFORD

CHENGEV(ED

Jueves 5
MONTEVIDEO

Viernes 6
CARAGUATA

11 al13
TODO EL PAIS

Sabado 14
MONTEVIDEO

Jueves 19
ARTIGAS

Miércoles 25

MONTEVIDEO

Sabado 28
MONTEVIDEO

Viernes 4

TACUAREMBO

9 al 11
TODO EL PAIS

NOVIEMBRE

RANCHO YUBELY
CRIOLLOS

LA SEGUNDA VUELTA
BRAFORD

PLAZARURAL 227
BRAFORD

LA INVERNADA
CRIOLLOS

SANTA INES DE SAMPAIO
RED ANGUS - CRIOLLOS

RAZA Y DOMA
CRIOLLOS

HARAS LOS MENDEZ
ARABES

DICIEMBRE

CRIOLLOS DE SELECCION
CRIOLLOS

PLAZARURAL 228
TODAS LAS RAZAS

TODAS LAS

RAZAS

0006

Gral. Narino 1690 / Tel.: 2600 6060*
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& Santander
Agro

Una financiacion
% pensada para el Productor

Ggtm

* Tasa
conveniente

» Condiciones
preferenciales

* Linea
de crédito

Presentando tinicamente la guia del ganado:
Obtenga una linea de crédito de hasta USD 60.000 de
hasta el go% del valor real de los animales.

Plazo maximo de1afio:

Si el crédito es cancelado con anterioridad, solo generara
ineterés por el monto efectivamente utilizado y por el
periodo de tiempo real.

Solicitelo en www.gtm.org.uy - Por mas informacién info@gtm.org.uy



EDITORIAL

iCien
veces

gracias!

El pasado 7 de agosto la Asociacion
de Consignatarios de Ganado (ACG)
se convirtié en una gremial centenaria.
Llegar al primer siglo de existencia no
es para cualquiera y esta asociacion de
intermediarios en la comercializacion
de hacienda lo ha logrado, transitando
por momentos de vacas flacas y gor-
das, aportando equilibrio, conocimien-
to del mercado y dando un servicio
global tanto a compradores como a
vendedores.

Lo primero que viene a la mente al mo-
mento de celebrar este acontecimiento
es un enorme agradecimiento tanto a
compradores como a vendedores, a
todos los productores e industrias fri-
gorificas que conffan en que el consig-
natario les esta brindando un servicio
que les hace ganar valor, tanto por el
hecho de conseguir la mercaderia que
estaba precisando, como por el de lo-
grar el mejor valor de venta, al dar con
el demandante que esta requiriendo
la categorfa y terminacién que el pro-
ductor quiere comercializar. Esta claro
para la ACG que sin productores e in-
dustriales no habrfa 100 afos que cele-
brar. Contrariamente a lo que muchos
suponen, el intermediario agrega valor
a la cadena, al hacerla mas eficiente al
momento de atar las puntas. Es una
inversion que realizan las partes que
hacen el negocio.

Pero los agradecimientos no quedan
alli. A todos quienes nos antecedieron

12 | NEGOCIOS RURALES

en el timoén de la gremial, quienes des-
tinaron horas de trabajo y esfuerzo para
sostener a esta asociacion a lo largo de
100 anos, un enorme gracias y el emo-
cionado reconocimiento por mostrar el
camino.

También es momento de agradecer
a instituciones, diversos organismos,
empresas publicas y privadas ligadas
al sector, caso de las distintas depen-
dencias del Ministerio de Ganaderia
(Dicose, SNIG, Servicios Ganaderos),
asf como instituciones bancarias, em-
presas de transporte, entre tantas
otras, que han sido un respaldo im-
prescindible para seguir en el camino.

También a todos los medios periodis-
ticos que, sin ellos, serfa imposible di-
fundir la informacion que se genera en
la ACG.

Los momentos de celebracion lo son
también de evaluacion de por donde
sigue el camino. Sin dudas, algo per-
manente es el propodsito de ser cada
dia mejores y mas profesionales en la
actividad. No cejar en el esfuerzo de
dar cada dia un mejor servicio.

En las circunstancias actuales del de-
sarrollo de la tecnologia de la informa-
cién, es imprescindible para empresas
de servicios como las de nuestros aso-
ciados, estar actualizados en el uso
de las nuevas tecnologias, innovar en
la presentacién de la informacion para
seguir siendo referencia del mercado.

Los precios de la ACG han sido refe-
rencia para el sector por décadas y lo
deberan seguir siendo. Esa es una res-
ponsabilidad que queremos tener. Son
muchos |0s negocios que se cierran en
base a los precios de referencia que
semana a semana divulga la gremial,
no solamente negocios de hacienda,
sino de arrendamientos de campos ga-
naderos.

La ACG cuenta actualmente con mas
de 110 empresas asociadas, desde
unipersonales a otras que emplean a
mas de 50 personas. A una media de
cinco empleados por empresa, son al
menos 550 personas que los 365 dias
del ano, sin domingos ni feriados, es-
tan transitando por las carreteras del
pals, haciendo centenas de miles de
kilbmetros por ano para dar un mejor
servicio que es, en definitiva, un mejor
negocio para las partes involucradas.

Esta edicién de Negocios Rurales, la
revista de la ACG, coincide con la Expo
Prado. Un Prado muy especial, en me-
dio de la pandemia, que demostrara
que el sector agropecuario en general
y el ganadero en particular, siguen tan
pujantes como siempre. Este ndmero,
que tiene un tiraje mayor que durante el
resto del ano, es una edicion especial
que incluira la conmemoraciéon de los
100 anos de nuestra querida ACG.
Por José Aicardi
Presidente de la ACG - Setiembre de 2020
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100 ANOS DE ACG

Reflexiones
de la actual

directiva
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“Seguir siendo una
referencia”

Hoy tenemos la responsabilidad de con-
ducir una Asociacion que cumple 100
anos de historia ininterrumpida y con gran
orgullo tenemos que honrar el trabajo de
nuestros mentores.

Ponemos nuestra impronta profesional en
los tiempos que transcurren, en la forma
de conducir empresas consignatarias
que presten servicios y estén aggiorna-
das tecnoldgicamente al presente que
nos desaffa.

Tenemos que ocuparnos hoy de seguir
siendo una referencia y trabajar para que
nuestros clientes entiendan que pagar
una comision es invertir y no un costo,
porque brindamos un asesoramiento co-
mercial, por el cual nosotros damos una
contraprestacion que agrega valor a su
produccion.

Lo que quiero, desde mi rol de presiden-
te actual, es agradecer a la directiva que
hace mas de 4 afios que conduce a la
gremial como un equipo de trabajo. Equi-
po que ha logrado avanzar hacia objeti-
vos de medianos y largo plazo que van
a ser fundamentales para las empresas
asociadas, desde el punto de vista de la
profesionalizacion.

Jose Aicardi - Presidente

“Continuar profesionali-

zando la gremial”

La proyeccion de directiva de la ACG es
potenciar las lineas de trabajo que se han
ido desarrollando en las anteriores direc-
tivas. Por un lado, a continuar profesiona-
lizando la gremial y, por otro, apoya la di-
gitalizacion, que es donde cada vez mas
se direcciona y desarrolla el comercio

ganadero. Para que estos cambios sean
exitosos y permanentes se requiere con-
tar con recursos humanos cada vez mas
calificados; es por eso que queremos y
apostamos a su desarrollo.

Nuestra institucion cuenta con tres cana-
les de informacién a través de los cuales
compartimos y transmitimos el espiritu y
el sentir de nuestra actividad. Ellos son:
I- la reunién de precios semanal, que re-
fleja el pulso y la temperatura del merca-
do; lI- la revista mensual en la cual refle-
jamos la vision de distintos actores de la
cadena frente a los acontecimientos de la
realidad productiva del sector y del pais,
y lll- la pagina web donde se comparte
informacion actualizada con detalle del
momento a momento del mercado y su
realidad. Es en estos ambitos donde va-
mos a seguir poniendo foco para conti-
nuar el desarrollo.

Diego Arrospide - Vicepresidente

“La economia de la

gremial esta bien al dia
de hoy”

La situacion econdémica depende, como
siempre, del pago de la cuota social y
algo que se agrega por otras actividades,
como la revista Negocios Rurales.

Podemos decir que la gremial esté bien al
dia de hoy, ya que no se han tenido gran-
des gastos, como las salidas al interior y
jornadas con los socios.

Se hizo una sobre cuota por los 100 anos,
para realizar un evento especial y no se
pudo concretar por el problema generado
por la pandemia. Ese dinero, que supera-
ba los $ 600 mil, se dond para el Fondo
Coronavirus. Para adelante, las proyec-
ciones son seguir en la linea que venimos
trazando, y cuando se pueda retomare-
mos los encuentros presenciales con los
SOCIi0s y vamos a seguir trabajando firme
por la revista. La situacién no es de holgu-
ra, pero se la viene llevando bien a pesar
de la situacion general vinculada con la
pandemia.

Facundo Schauricht - Tesorero



“Hay que darle mas
participacion a los socios
del interior”

Una de las labores que vengo asumiendo
en los Ultimos meses fue la de armar las
reuniones en el interior, para darle mas
participacion a los socios que no estan
cerca de Montevideo, para que estén al
tanto de cémo se hacen las reuniones.

Esos encuentros sirven también para
intercambiar opiniones y perspectivas del
mercado.

En esta nueva gestién, se realizaron en
2019 dos seminarios en abril y junio. En
julio se fue a la Sociedad Rural de Rio
Negro, en setiembre la reunion en Corrie-
dale y en noviembre en la Sociedad de
Fomento de Treinta y Tres.

Eso lamentablemente se corté por el
tema de la pandemia, pero la idea es re-
tomarlas y salir lo méas posible al interior,
para que el socio pueda participar de las
reuniones que hacemos.

Si la pandemia lo permite estamos con la
idea de hacer la asamblea anual de so-
cios en el interior, algo inédito.

Ignacio Trigo - Secretario

“Las directivas siempre
forman un grupo humano

muy importante”

Las directivas que yo he integrado de la
Asociacién se componen de 2 0 3 perso-
nas jévenes que le ponen intencién, que
le ponen ganas a la reunién de precios
y que también tengan posibilidades de
venir.

Esto ha sido muy bueno, porque es una
manera de ir integrando y viendo el inte-
rés que ponen y los estas integrando a

un grupo, porque las directivas siempre
forman un grupo humano muy impor-
tante, y eso es la base de todo.

Siempre intentamos que durante el
tiempo que nos toca estar en directiva,
ponerle pienso y ganas de hacer cosas
para la ACG.

Las directivas son siempre presiden-
cialistas, por lo que el presidente le
pone su impronta, pero trabajamos en
conjunto. Después tenemos el vicepre-
sidente que es su mano derecha, un
tesorero, secretarios y vocales.

Siempre repartimos los temas en los ru-
bros que podemos tener mas influencia
o tener mas capacidad, y de esa mane-
ra tenemos cada tema cubierto.

Carlos de Freitas - Vocal

“Esto nos ha permitido
estar mas cerca del
Ministerio”

Desde que se formd la mesa de con-
sulta del Sistema Nacional de Identifica-
cion Ganadera (SNIG), que integramos
todas las gremiales, la idea fue que se
informe de cada accion y cada paso,
ademas de distintos problemas que
pueda haber a nivel del SNIG.

En Consignatarios yo soy quien repre-
senta a la gremial en ese lugar y como
gremial nos ha servido de mucho. Du-
rante varios anos la ACG no tuvo infor-
macion oficial de un montén de datos
que se han pedido y Ultimamente acce-
demos a eso. Un ejemplo es la cantidad
de ganado remitido por consignatario,
cantidad de ganados remitidos a la
industria y los rematados con DICOSE
consignatarios, como un gran nimero
de ejemplos mas.

Esto nos ha permitido estar méas cerca
del Ministerio, informarnos de prime-
ra mano de los movimientos y nuevas
herramientas que va formando SNIG y
a veces cosas que proponen otras gre-
miales, discutir los temas antes de que
se hagan publicos; nos posibilita estar
de primera mano en un frente funda-
mental.

Alberto Gallinal - Vocal

“Todo pasa por lo que se

marca en la planilla”

El hacerse socio de ACG tiene mucho va-
lor, porque realmente es un pilar importan-
te en la ganaderia. Hay que mencionar que
en base a la planilla de precios que hace-
mos nosotros se hacen varios negocios,
sea para ganado de encierro, corrales o
la industria frigorifica. Incluso se la toma
de referencia para los arrendamientos de
campos. Y eso es un valor incalculable
para la gremial y se debe defender por par-
te de los socios. Todo pasa por lo que se
marca en la planilla, no solo novillo, vaca
gorda y vaquillona. Es una referencia para
el mercado uruguayo.

Es maés, la industria no te pasa un precio
viernes o lunes porque esta esperando a
ver cual es el resultado de la reunion de
precios.

Pablo Sanchez - Vocal

“Es una herramienta

fundamental para la

comercializacion”

La tabla de precios es una referencia don-
de se fijan los valores actuales del merca-
do; tanto compradores como vendedores
la esperan con ansiedad cada lunes. Es
bueno mencionar que alli se plasman los
negocios efectuados en ventas particula-
res y embarques a frigorifico, y se forma
a través de los negocios concretados, en
base a los votos que pasan los socios de
la ACG de todo el pais.

Es importante esto, porque se reflejan las
distintas operaciones por categoria, raza y
otros aspectos, donde se plasma la refe-
rencia de los negocios.

Dia a dfa la gente la toma con mas valor,
porque es una herramienta fundamental
para la comercializacion y un boletin de los
valores que se manejan jornada a jornada.

Joaquin Falcon - Vocal
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SOCIO EN SU PRODUCCION

El Yunque Cabaia Macedo El Yatay

MARTES 6 DE OCTUBRE

SOCIEDAD GAMNADERA

CaBANA LOS MACACHINES

SABADO 10 DE OCTUBRE

Pantalla Uruguay
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LOS PRESIDENTES DE LOS 100 ANOS

F. Rey Azopardo & Cia.

Héctor Rousse
Supparo, Quintela & Cia.

Laugarou & Benausse
Vidaurreta & Cia.

J. Bentancor € Hijos
Atcheverry & Andregnette
Lizardo R, Gonzalez
Inciarte & Abreu

Olano Hnos.

Juan M. Verdier

Sosa, Arrosa & Martinez Bresque
Wilson Hermanos
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Ponce de Leon & Dutra
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Octavio Terra
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100 ANOS DE ACG

Por Rafael Tardaguila
rafael@tardaguila.com.uy

De la vida religiosa
a la consignacion

Fernando Cibils Dutra hizo la
secundaria en los Maristas, pre-
paratorios de Derecho y luego se
fue con los hermanos maristas
a Alta Gracia, Cérdoba, casi dos

anos, a estudiar como novicio
para ser religioso de los maristas,

una congregacion docente.

Luego retorné a Montevideo y
estudié cuatro anos la licenciatu-
ra de Literatura. Como le faltaron
dos o tres materias curriculares,

no le homologaron el titulo de
profesor de Literatura. Igualmen-
te, llegd a trabajar como profesor

en Durazno, en el colegio San
Luis en la calle Ibiray, hoy Wilson

Ferreira Aldunate, en aquellos
conflictivos afios de principios de

los afios de 1970.

No sigui6 la carrera de profesor
de Literatura y una tia, Maria
Laura Dutra, le propuso hablar
con sus tios Dutra en el escrito-
rio. Fue entonces cuando empez6
su carrera en la consignacion de
ganado, casi 50 anos atras, en
la firma Ponce de Ledn & Dutra,
luego transformada en el escrito-
rio Sixto J. Dutra.

20 | NEGOCIOS RURALES

La Tablada “era una

experiencia de vida bruta

I”

Fernando Cibils Dutra conté como eran las rutinas de los

Casi medio siglo atras, en 1971, Fer-
nando Cibils Dutra comenzé a trabajar
en el rubro de la consignaciéon de ga-
nado en la firma Ponce de Leén & Du-
tra, luego convertida en Sixto J. Dutra.
El trabajo del consignatario en aquella
época giraba en torno de La Tablada
Nacional. Los objetivos eran los mis-
mos, pero el trabajo era radicalmente
distinto al de los consignatarios en la
actualidad.

Cibils, vinculado a Los Maristas, venia
de la docencia. El cambio fue dréstico.
La Tablada “era una experiencia de vida
brutal”, afirmo. En las primeras épocas
se tomaba el segundo 6émnibus de la
madrugada, en Minas y Constituyente.
Luego tuvo una Izeta. La rutina diaria
del consignatario giraba todos los dias
en torno a La Tablada desde antes del
amanecer.

El volumen de hacienda era impresio-
nante. Hay que ver que solo entre los
tres frigorificos de las inmediaciones
del cerro de Montevideo, se sumaban
varios miles de reses.

En un articulo escrito por Cibils para
un libro de la estancia Los Cerros de
San Juan, se refiri¢ a lo que, desde su
punto de vista, era “el corazdn de La
Tablada”. “Alli estaba la sal y pimienta

consignatarios en sus inicios en esta profesion

de aquel histérico lugar: la Pieza de la
Costura, llamada asf por haber sido el
lugar donde se reunian nuestras ma-
dres y abuelas a coser botones, donde
se entretejian las més variadas histo-
rias, se destapaban sorpresas familia-
res, se comentaban los acontecimien-
tos sociales y, en fin, se estaba al dia
con la informacion”.

Los ganados llegaban en la madruga-
da. Los mas veteranos del lugar se re-
unian en la mencionada piecita a tomar

El volumen de hacienda era
impresionante. Hay que ver que
solo entre los tres frigorificos
de las inmediaciones del cerro,
se sumaban varios miles de
reses

mate. “Llegaban los compradores de
los frigorificos, Mauro Sosa del Frigorffi-
co Nacional, por el Cerro Omar Umpié-
rrez”. Los ganados llegaban “hablados,
direccionados, pero no vendidos. Lue-
go de que los representantes de los fri-
gorificos vefan la hacienda, si tenia las
caracteristicas que se habian hablado
previamente, se cerraba el negocio.



Se sellaban los papeles, se ponian los
timbres y empezaba a irse el ganado
despacito, por el Camino de las Tropas,
rumbo al Cerro al frigorifico que lo ha-
bia comprado”.

Los representantes de las chacinerias
también se hacfan presentes en La
Tablada. Hermanos Cristiani, Cattivelli,
don Raul Ottonelo, estaban alli y com-
praban algunos toros y vacas de ma-
nufactura que llegaban acompanando
los lotes.

En una primera etapa las balanzas no
estaban en los frigorfficos, se pesaban
en La Tablada antes de ser tropeados.
Los consignatarios, quienes tenfan sus
oficinas en el predio, presenciaban la
pesada.

También estaba la oficina del Banco de
Seguros y de la radio La Voz del Aire,
en la que el Sr. Diaz transmitfa en direc-
to los kilajes de los ganados. Al fondo
estaban las caballerizas. Poco después
de las 6 de la manana se agarraban los
caballos y se salia a ver los ganados.

En aquellas épocas las faenas
se hacian en catres. Los
animales se mataban y se
acostaban en un catre con
ruedas de patines

No habfa alambrados, por lo que eran
los troperos quienes los cuidaban.

El primer dia que Cibils lleg6 a La Ta-
blada, con unos 27-28 anos, Pedro Re-
yes, una institucion dentro de Ponce de
Ledn & Dutra, le sugirié ponerse al lado
de Hugo Peinado, “el Gitano”, quien
no tuvo ningun inconveniente en ser el
experiente que lo guié esos primeros
dias. El primer ganado que peso habia
llegado desde Zapican.

En aquellas épocas las faenas se ha-
clan en catres. Los animales se ma-
taban y se acostaban en un catre con
ruedas de patines. El ruido dentro de
la planta de faena, entre los mugidos y
las ruedas, era tremendo. La hacienda
se pagaba en milésimos de peso por
kilo en pie.

Aunque la rutina del consignatario gira-
ba en torno a La Tablada, incluia otras
“paradas”. Era inevitable ir a AFE a re-
servar vagones. Por el lado de la calle
Paraguay atendia el sefor Ricciardi o
el sefnor Salazar, quienes siempre re-
preguntaban la cantidad de vagones a
reservar, desde cuél estacion y si eran
simples o doble piso, en este caso para

“Estos anos son un paraiso terrenal”

“Estos Ultimos 10 0 15 anos es el paraiso terrenal”, afirma Cibils al recordar
las épocas duras de la consignacion, cuando los quiebres de las industrias
se sucedian con cierta frecuencia. “En aquellas épocas, lo de cambiar el
cheque, o aguantarlo, era moneda comun. Los pagos en algunos casos
eran a 90 dias. Te decfan que fueras la semana siguiente para ver si estaba
el cheque”.

En la sede de la ACG se llenaba la sala cuando aparecian los problemas.
Quedaba mucha gente “adentro”. “Los consignatarios insistimos en que
habfa que proteger el negocio y se emitié un decreto de ley que establecia
que se pagaba al contado o con cheque diferido certificado, con respal-
do en la cuenta bancaria. Pero en la practica tampoco caminé. Era muy
frecuente que los cheques rebotaran. Por eso es que se realiza previo a
la reunién semanal de precios, cuando lo amerita, lo que se denomina el
clearing, en momentos en los que puede haber problemas de pago” de
parte de algunos de los compradores, ya sea frigorificos, exportadores en
pie, o compradores de ganado.

lanares. No habia espacio para el error.

En 1973 abrid Dicose y también se
transformé en una rutina. Para Cibils
“fue un cambio importante para que el
productor se discipline a documentar y
también como control de propiedad y
de transito y llegada”. El coronel Seve-
ro fue la primera autoridad que manejo
este tema. “Tenfamos un contacto por
lo menos semanal, porque habia un
control estricto de toda la documenta-
cion”, recordo.

De tarde iban al Banco Republica y a
los frigorificos, se iban a retirar los che-
ques y a hablar con el comprador del
frigorifico con quien se habia estado en
la madrugada en La Tablada. Si era un
momento del afno de mucha oferta ha-
bia que ir a reservary a pelear por con-
seguir lugar para los dias siguientes.

A partir de 1972 comenzé a decaer El origen de la ACG
La Tablada y se cerr6 formalmente en
1975. En parte porque los paises de Los socios fundadores de la ACG se
destino de la exportacién no querfan reunieron en una confiteria en lo que

" hoy es Agraciada casi Zufriategui, a
permitir mercados concentradores de

; o la altura del Paso Molino, para fundar
ganado, debido a temas sanitarios. la gremial. En |a foto se ve la puerta

Las anécdotas surgen a borbotones, de esa casa. Como dice el articulo pri-
como cuando se le incendid el auto mero del estatuto: “la ACG tendra por
llegando a Caneldn chico, rumbo al fri- BRI SR EI S El T
gorffico Cruz del Sur. El bomberito de organica al negocio del ganado®,

Ond ban f ial Sin dudas cumplié con su objetivo y
unanda que pasaban fue crucial para sigue siendo el mismo hasta el dia

extinguir el fuego. de hoy. ACG ha tenido desde siempre
El trabajo también inclufa viajes en avio- una politica proactiva atras de la
neta junto a los compradores de los cobranza, del control de las pesadas
frigorificos. El escritorio contaba con de los ganados. Permanentemente
dos avionetas propias. “Salfamos a ver bregandc.’dp?;;o?o,:o atinentea i
lotes lindos, de 200 animales y mas, a seguricad cefa transaccion.
cualquier parte del pais”, recuerda. /NR
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100 ANOS DE ACG

Nombre: Mariela Fasanaro
Edad: 44 anos

Estado Civil: Casada, dos
hijos Facundo 14 anos,
Ana Karen 9 anos

Ingreso a ACG: afno 2004
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Socios desde siempre

Integramos ACG desde nuestro primer dia.

Un ambito de soluciones

La gremial brinda un servicio integral a sus socios, con un

abanico importante de beneficios

Mariela Fasanaro es la secretaria
de la Asociacion de Consignatarios de
Ganado y es quien esta diariamente
atendiendo las inquietudes y brindando
soluciones a los socios.

¢Cuantos anos hace que esta tra-
bajando en la gremial y cuales son
sus funciones principales?

Desde hace casi 16 arios estoy a cargo
de la secretarfa de la Asociacién, bajo
distintas presidencias. En todo este
tiempo he tratado de atender todos
los aspectos de la funcion, desde la
atencién telefénica, la preparacion de
las reuniones de precios de todos los
lunes, el relacionamiento con provee-
dores, con socios, con productores, la
prensa, diferentes autoridades y pro-
fesionales que han concurrido como
disertantes a las reuniones semanales.
Se le suman tareas administrativas,
desde los bancos, las imprentas, emi-
sion de certificados de promedios se-
mestrales requeridos por los escritorios

y/o productores para el pago o el cobro
de arrendamientos, y una cantidad de
tareas que hacen a la actividad diaria
de ACG, que ya es parte de mi vida, ya
que incluso mi hijo mayor, es menor a
la cantidad de anos que trabajo para la
Asociacion. Es como mi segunda casa
y me enorgullece ser parte de esta his-
toria centenaria.

¢Por qué recomiendan asociarse a
ACG?

100 anos de trabajo ininterrumpido ase-
sorando a los productores ganaderos,
son sinbnimo de fortaleza en la con-
formacion del mercado de haciendas.
Poder generar referencias, el respaldo
a los escritorios asociados frente a si-
tuaciones comerciales no deseadas, el
poder operar en un mercado formal y
respaldado por nosotros, el asesora-
miento en materia de promedios para
el pago de arrendamientos, y otras tan-
tas cosas mas, son motivos fundamen-
tales para asociarse a ACG./NR

En nuestro 15° aniversario saludamos con orgullo
los 100 anos de la institucion referente en negocios ganaderos.

© COPAGRAN ‘;
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ENTREVISTA

Por Rafael Tardaguila
rafael@tardaguila.com.uy

El Ing. Fernando Mattos
asumioé como presidente
de INAC con la actual ad-

ministracién de gobierno.

Forma parte de Ciuda-
danos la agrupacion del
Partido Colorado.
Anteriormente habia
formado parte de la
Junta del INAC en
representacion de la ARU
bajo las presidencias de
Julio Delfino y Roberto
Vazquez Platero.
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“Hay que cambiar
la ley del INAC”

El presidente del INAC, Fernando Mattos, propone que los cambios
abarquen a otros componentes de la institucionalidad agropecuaria

Para la préxima Rendicion de Cuen-
tas, el ano que viene, quizas se puedan
proponer algunas modificaciones en la
propuesta de ley del Instituto Nacional
de Carnes (INAC), dijo a Negocios
Rurales el presidente del instituto car-
nico, Fernando Mattos. Pero fue mas
alla, agregod que la aspiracion que ya le
propusieron al ministro de Ganaderia,
Carlos Maria Uriarte, es que la revision
tenga un alcance mayor y abarque a
otras instituciones componentes de la
institucionalidad agropecuaria, como
por ejemplo el INIA.

Mattos argumentd que se trata de leyes
que “ya tienen varios anos” y que pue-
de ser conveniente una revision que, en
todos los casos, tenga el mismo foco:
“Con una presencia mayor del sector
privado y un asesoramiento del Poder
Ejecutivo”. En este sentido, considerd
que “no tendrfa sentido que solo se
reforme INAC, pero si dentro de una
arquitectura de reforma general, con el
objetivo de darle mas campo al sector
privado”. Pero condiciond esta posibi-
lidad a que haya un “proceso de ma-
durez de parte de las instituciones que
hacen a la representacion del sector
privado”, que les permita focalizar en el
interés general de la cadena en lugar
de priorizar los intereses propios.

En este sentido, puso como ejemplo
en cuanto a las discusiones en la Junta
del INAC y en el ambiente productivo
e industrial, que “no estén vinculados
a temas basicos como el precio. Nos
peleamos por cuél es el precio del ga-
nado, dénde y cémo se paga. Esos
son temas que los tiene que definir el
mercado. Si bien todo el mundo va a
defender su propio interés, el interés
general de la cadena tiene que estar
por encima”.

Mattos dijo que ya ha transmitido al
cuerpo gerencial del instituto esa in-
tencion: “Hacer un INAC mucho mas
proactivo, que devuelva y propicie la
creacion de valor de la cadena y que
los usuarios estén méas conformes con
el aporte y la pertenencia a esta insti-
tucion”.

La creaciéon del INAC data de 1967 y
la ley que lo reformuld fue de 1984, 36
anos atras. Para el presidente del ins-
tituto, es momento de modernizar sus
objetivos, la mision y la vision.

“Lo que visualizo como un
INAC del siglo XXI es uno mas
moderno, mucho menos
interventor, menos
burocratico, mas proactivo en
la generacion de valor”

“Lo que visualizo como un INAC del si-
glo XXI es uno mas moderno, mucho
menos interventor, menos burocratico,
mas proactivo en la generacion de va-
lor. Por ejemplo, tenemos que moderni-
zar los sistemas de control de calidad,
apoyados en la tecnologfa, y que deje
de ser un tema meramente fiscalizador
como el de hoy, que poco valor le agre-
ga al producto final”.

A su vez, Mattos dijo que esta en dis-
cusion el porcentaje de aporte al INAC,
que es de 0,6% de las exportaciones
carnicas y de 0,7% de lo que se destina
al mercado interno. Se esta en “etapas
avanzadas de definiciéon” un cambio en
el sistema.



Dijo que “algunas voces de la industria
piden bajarla. {Pero bajar para qué?
Primero hay que definir como es el
nuevo INAC que queremos, para qué
lo queremos, cudles son los planes de
inversion, nuestra mision, vision, obje-
tivos, qué queremos generar en forma
conjunta, y a partir de ahf establecer un
esquema similar al de la Ley de Presu-
puesto. Es decir, en el primer ano de
gestion defino el rumbo, lo presupues-
to y en funcién de este y de las ven-
tas, hago mi prevision de ingresos y en
base a esto la variable de esos porcen-
tajes de recaudacion. Habra que ver si
es mucho o es poco, pero dependera
de un plan del que se empezara a ha-
blar mas en setiembre y octubre, por-
que ya estamos en etapas avanzadas
de definicion”.

Lo que el INAC le propondra al Poder
Ejecutivo es que existan tasas maximas
que puedan flexibilizarse de acuerdo
con un plan quinquenal. Por lo tanto,
se establece que la tasa maxima sera
de un x porcentaje para los préximos
cinco anos, pero se fija de forma flexi-
ble a la baja, de acuerdo con el plan de
accion quinquenal. /NR

Pro Carnes apunta a acelerar los procesos de

negociacion en el exterior

Pro Carnes es un ambito de coordinacion multi institucional. Sus primeras
etapas fueron en el ano 1997, bajo la presidencia de Julio Delfino. En ese
momento se entendié la necesidad de generar un &mbito de coordinacion
entre la Cancillerfa, Ganaderfa (su area de habilitaciones sanitaria) y los
representantes que estan en la Mesa del INAC, tanto productores como
industriales. Para Fernando Mattos, esto fue muy efectivo porque el grupo
establece prioridades que requieren coordinacion entre la parte sanitaria y
la negociacion externa, que lidera Cancilleria. Hoy es un proceso de inte-
raccion en el que INAC proporciona la inteligencia de mercado, se detectan
los problemas, se propone una estrategia y donde Cancilleria ejecuta las
acciones definidas en ese equipo de trabajo. El objetivo es acelerar los
procesos de negociacion en el exterior.

Hay necesidad de trabajar en tres ambitos, teniendo en cuenta que las
ventajas de que gozaba el pals frente a sus competidores regionales, que
eran de acceso sanitario, se han ido reduciendo por el avance de los otros.

“Estamos en el debe en el tema de accesos, sea en la habilitacién de mer-
cados, en la de productos dentro de mercados habilitados asi como tam-
bién en los niveles de arancel que se pagan en destino”, dijo Mattos. Al
respecto agregod que “claramente en este punto la pertenencia al Mercosur
es una mochila pesada, porque no nos ha permitido negociar en forma in-
dividual con los paises, a la vez que ha tenido muy escasos avances como
region en cuanto a acuerdos de significacion”.

“Tenemos que exigirles a nuestros socios que tengan otra actitud en los
temas de avance en las negociaciones internacionales”, afirmao.
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e Embarques a frigorificos
¢ Negocios particulares
e Venta de campos




MERCADOS

Autoridades ministeria-
les y de INAC presen-
taron Pro Carnes, que

buscara reducir el pago

de aranceles por las
carnes exportadas
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Buscan rebajar carga

arancelaria

Las carnes uruguayas pagan por exportaciones aranceles

En el auditorio de Cancilleria, se
realizé el lanzamiento de Pro Carnes
ante representantes del gobierno y del
sector privado. Se trata de un ambito
de coordinacion interinstitucional cuyo
objetivo es la mejora y profundizacion
del acceso de los productos céarnicos
y subproductos en los mercados inter-
nacionales. También se presentd una
agenda de acceso internacional con-
sensuada entre varios organismos vy
sectores.

En este trabajo participaron Ministe-
rio de Ganaderia, Agricultura y Pesca,
Ministerio de Relaciones Exteriores,
Ministerio de Economia, industria frigo-
rifica (Camara de la Industria Frigorifica
del Uruguay y Asociacion de la Indus-

Es posible crecer hasta en un
20% el valor anual de las
exportaciones de carne en el
mediano plazo

tria  Frigorifica), productores agrope-
cuarios (Asociacion Rural del Uruguay,
Federacion Rural, Cooperativas Agra-
rias Federadas y Comision Nacional
de Fomento Rural), con la coordinacion
del Instituto Nacional de Carnes.

Se explicod alli que practicamente 1 de
cada 4 délares exportados de bienes
de Uruguay provienen del sector carni-
co, que en el ano 2019 exportd unos
US$ 2.200 millones. Es un sector de-

cercanos a los 200 millones de dolares

cisivo para la balanza comercial y la
economia del pais, donde las mejores
condiciones de acceso representan
un alto retorno en divisas. El comercio
mundial de carnes muestra no solo un
fuerte crecimiento, sino también un ex-
traordinario dinamismo, siendo la aper-
tura de mercados un factor de méaxima
relevancia para la competitividad de la
cadena cérnica.

Durante las dos Ultimas décadas, Uru-
guay mantuvo una posicién competiti-
va relativamente superior a la de otros
paises de la region, en base a una
mejor condicién sanitaria, ventaja que
practicamente ha desaparecido. Por
otro lado, otros paises exportadores de

El valor de las exportaciones
podria aumentar entre US$
1.500 a 2.000 millones en este
quinquenio.

carnes pertenecientes a Norteamérica
y Oceanfa, han avanzado fuertemente
en temas arancelarios a través de la
firma de sendos tratados comercia-
les, mejorando alin méas su capacidad
competitiva.

Esta propuesta busca potenciar y capi-
talizar mejores condiciones de acceso
que permitan incrementar volimenes
de exportacibn a mejores precios,
maximizando asi la facturaciéon de la
cadena. De concretarse exitosamente
esta estrategia, el valor de las expor-
taciones podria aumentar entre US$
1.500 a 2.000 millones en este quin-
quenio.

Es posible crecer hasta en un 20% el
valor anual de las exportaciones de
carne en el mediano plazo, reduciendo
la actual carga arancelaria e incorpo-
rando habilitaciones de nuevos mer-
cados y productos. Asimismo, mejores
condiciones competitivas generaran el
estimulo a la inversién, mayor produc-
cién y empleo, aumento de las tasas
de extraccion, e incursion en dinamicas
virtuosas. /NR
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ZAFRA DE TOROS

Daniel Dutra expresd

que se prevé una zafra

similar al afo pasado

en cuanto a valores y
colocacion de animales.

100 ANOS DE ACG

“Esperamos valores
similares al ano pasado”

El empresario agropecuario Daniel Dutra se mostro optimista y
espera una zafra de reproductores demandada

Daniel Dutra, principal de Escritorio
Dutra, analizé para Negocios Rura-
les la realidad del mercado de la cria
y las perspectivas de la zafra de toros,
en la que considera que habré precios
similares a un ano atras.

¢Cudles son las perspectivas para
la proxima zafra de toros?

La zafra ya empieza sobre fines de se-
tiembre con ventas de distintas caba-
Aas. Pensamos que vamos a tener una
buena demanda por las toradas, por-
que tenemos un valor bueno para los
terneros y terneras, lo que incentiva a
tener mayor demanda de toros. Al tener
buenos precios por las categorias mas
jovenes, la gente apuesta por mayor
produccion.

Vemos una zafra con valores similares
al ano pasado y pensamos que en las
zonas del pais mas castigadas por la
sequia de verano y otofio (principal-
mente en el este, en departamentos
como Lavalleja, Maldonado, Treinta y
Tres y Rocha), donde las toradas de
uso estan en muy mal estado y creo
que vamos a tener una mayor deman-
da por ese tipo de productor. Habra un
mayor volumen de reposicion de toros
en los distintos rodeos.

“La informacion que da todas las semanas
es importante”

¢Queé reflexion hacen ustedes al integrar una gremial referente en el
mercado, como la ACG, en el aiho de primer centenario?

Es una herramienta importante para todos los consignatarios tener a esta
gremial porque la verdad que toda la informacion que da todas las semanas
es referente, tanto para los productores, los consignatarios y la industria.
Creo que el trabajo que ha hecho se ha mejorado en la informacioén a través
de los anos y creo que estamos en un momento destacado en estos 100
anos de la gremial de relevancia para la actividad méas importante del pals.
Mis felicitaciones a los directivos actuales por el trabajo realizado y el au-
gurio de muchos mas afnos de buen desarrollo de la actividad de la gremial

gue nos representa a todos.
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Gracias a Dios estamos teniendo el
anuncio de una buena primavera tras
importantes precipitaciones al inicio del
mes de setiembre, o que hace pensar
que el rodeo se va a acomodar, las va-
cas se van a acomodar y eso va a dar
animo a los productores, lo que va a
ayudar a tener una zafra de toros con
un buen resultado econémico.

¢La cantidad de terneros, mayor
oferta de vientres y los mercados
abren perspectivas interesantes
para el rubro?

Yo creo que lo que ha sido fundamental
es el valor que se ha logrado en los Ul-
timos tiempos por el ternero. Histoérica-
mente la crfa ha tenido una baja renta-
bilidad, pero eso se ha revertido en los
ultimos anos y se ha valorizado mucho.
Pensamos que la exportacion en pie
ha generado mejores precios. Vemos
un mercado interno que esta pagan-
do muy buenos valores, con la ternera
que esta en niveles similares al macho.
También vemos que se estan colocan-
do terneras para la exportacion, asi que
en definitiva tenemos que ser optimis-
tas en que se pueda producir de aqui
en mas con un buen retorno economi-
co. Siempre con las diferencias de las
distintas razas y cabanas de las tora-
das tanto en los remates como en las
exposiciones.

Obviamente que hay cabanas que se
destacan y tienen un mejor resultado
econdmico en sus ventas. Eso siempre
ha sido asi.

Esperamos que sea una zafra larga,
con la oferta habitual en remates y ex-
posiciones, de cerca de 5.000 repro-
ductores, ya que hay alguna cabana
que cesa su actividad y aparecen ca-
banas nuevas y eso hace mantener el
ndmero.

En nuestra firma iniciamos la actividad
como siempre con el remate de Kiyd
(Hereford) que tendra lugar el saba-
do 3 de octubre y al otro dia haremos
Los Novilleros en la Rural del Prado.
Después viene una destacada oferta
que esta disponible en nuestra pagina
web./NR
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ZAFRA DE TOROS

El consignatario de vasta
experiencia sostuvo que
se espera una zafra de
reproductores interesante y
que se va a vender un gran

porcentaje de la oferta.

100 ANOS DE ACG

Romualdo Rodriguez, director del
escritorio del mismo nombre, anali-
z6 para Negocios Rurales la zafra
de toros que inicia en pocos dias,
las perspectivas que se abren para
el sector con el escenario actual y
saludé a la Asociacion de Consig-
natarios de Ganado por su 100° ani-
versario.

“100 anos es una hermosura”

¢Qué importancia tiene para el sector tener una gremial como la
Asociacion de Consignatarios de Ganado que cumple 100 aihos?

Es muy bueno eso, 100 afnos es una hermosura, con una gremial que ha
estado siempre defendiendo al productor en todo momento y que sigue
defendiendo a capa y espada para que la gente esté informada, y ven-
diendo en los mejores precios que logran todos los colegas. Aprovecho
para felicitar a la actual directiva y empujarlos a seguir por el mismo cami-
no que han marcado los representantes anteriores.
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“Un ano muy especial
en la ganaderia”

El operador Romualdo Rodriguez auguré una buena zafra de
toros para esta primavera

¢Como encuentra al sector gana-
dero previo al inicio de la zafra de
toros?

Estamos cursando un ano muy es-
pecial en la ganaderia en general,
pensamos que lo que queda del ano
siga con este brio de valores y de in-
terés por todas las categorias, tanto
en remates como en negocios parti-
culares, con los ganados gordos que
estuvieron en baja hasta estos dias
y que ahora de vuelta parece que
estan retomando una senda positiva
y entonces, estamos todos los que
integramos la cadena muy contentos
de coémo se va portando el afo.

También agregamos que China se va
despertando en los valores, que es
importante también y que ha soste-
nido en parte comprando todo lo que
se ha ofrecido, tanto en vacas flacas
y gordas, lo que sea esta llevando
todo, asf que es un ano interesante.

¢Eso hace prever una buena zafra
de reproductores?

Ahora ya a fines de setiembre empie-
zan los remates de reproductores,
tenemos muchas consultas, y como
te mencioné en la pregunta anterior,
la gente esta contenta, lo que genera
interés en prenar las vacas. Es por
es0 que esperamos que los toros
que se van a vender en esta zafra
tendrian que andar muy bien con un
mercado agil y valores que los mar-
caré la gente.

¢ Se espera que las cabanas de
renombre marquen como cada
afo una referencia?

Si, por supuesto que tenemos alre-
dedor de 10 remates en diferentes
lugares y departamentos, también
sabemos que distintos tipos de es-
tablecimientos, con cabanas chicas
y mas grandes, pero estamos tra-
bajando y viendo que vamos a te-
ner unos remates interesantes en lo
que respecta a valores y que se van
a vender todas las toradas si Dios
quiere./NR
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ZAFRA DE TOROS

Por Yonnatan Santos Preste
santos@tardaguila.com.uy

Gerardo Zambrano
asegura que la incor-
poracion de genética
dentro de los rodeos
de cria no es un gasto,

sino una inversiéon que
devuelve con creces lo
que uno le pone.

100 ANOS DE ACG

“El criador esta mejorando

sus planteles’

’

Gerardo Zambrano opiné que la demanda de toros se mantendra
y recomendo revisar la sanidad de los reproductores

El titular del escritorio Zambrano vy
Cia., Gerardo Zambrano, tiene expec-
tativas positivas para la zafra de re-
productores que comienza en POcos
dias, con demanda por todas las razas.
Opind que la zafra se adelant¢ y tendré
varios remates virtuales adaptados a la
nueva normalidad.

¢ Qué expectativas tiene para la za-
fra de reproductores que se viene
en pocos dias?

Primero que nada, quiero resaltar que
el Prado va a ser la Unica exposicion
a nivel de la region que se va a estar
realizando, lo que realmente habla bien
de Uruguay y de su gobierno en cuanto
al funcionamiento sanitario, y tambiéen
como buen espaldarazo al campo y a
los cabaneros que pasan ano a ano tra-
bajando para este evento.

¢Qué comentario le merece la celebracion de los 100 anos de la ACG?

Realmente para cualquier institucion cumplir 100 afnos, en un paifs tan joven
como Uruguay, es para festejar, pero también para marcar con la seriedad que
se ha trabajado, para poder dar un servicio a los productores y a la industria,
logrando ser referencia en la informacion que se da, porque la tabla de precios
de la ACG se usa para negocios que los consignatarios no hacen. Eso se
genera con la participacion de las firmas que hace afos integramos la ACG,
que realmente mas alla de la antigiiedad, se destaca por la seriedad con la
que se ha trabajado.

Se han implementado cosas nuevas, se han generado cambios de directivas
y todos han mantenido ese perfil profesional y de seriedad.

Deberfa incluso tener un protagonismo mayor, incluso a nivel del INAC, siem-
pre lo he pensado, porque realmente la profesion tiene relevancia.
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Después la zafra empieza muy pronto,
ya nosotros arrancamos el 25 de se-
tiembre, apenas termina el Prado, con
el remate del El Coraje en Brangus, y el
26 en Trinidad hacemos un remate de
Angus y Hereford, y después seguimos
con una larga cartelera, lo que remarca
el interés de vender con antelacion a lo
que estamos acostumbrados.

Las expectativas para mi son buenas,
porque el sector productivo, funda-
mentalmente el criador, ha estado fun-
cionando muy bien, inclusive ha habido
muchos mas adeptos de los que esta-
bamos acostumbrados.

Vemos que el criador estd mejorando
sus planteles de vientres, y quedo refle-
jado al superar los 3 millones de terne-
ros que tenemos este afo.

Lo mas importante, en lo personal, es
que la incorporacion de genética den-
tro de los rodeos de cria no es un gas-
to, sino una inversion que devuelve con
creces lo que uno le pone. No hay méas
que ver los remates virtuales o activida-
des en general, donde los lotes desta-
cados tienen un precio superior a uno
que no tiene la misma clase.

¢ Qué se puede comentar sobre las
actividades del escritorio?

Tenemos un montdén de remates, con
meses muy intensos ya gque no nos
gusta superponer actividades; inclusi-
ve hemos dejado algunos remates que
nos han planteado para poder ofrecer
el servicio que nos gusta a nosotros
con el involucramiento que requieren
los cabaneros y toda su impronta. Te-
nemos también eventos que van a ser
virtuales, ofreciéndose Unicamente de
forma online, ademas de remates nue-
vos de cabanas de toros, apuntando a
la nueva normalidad, incorporacién de
nuevas tecnologias para las ventas. Es-
peramos que funcione bien.

Mi recomendacién, que siempre le digo
ala gente, es la importancia de que los
criadores realicen una revisacion de to-
ros, para saber lo que van a tener que
reponer, porque sabemos que en un
rodeo en el que el toro esta haciendo
mal su trabajo, se ve reflejado en los
numeros finales./NR
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EXISTENCIAS

El dato primario del MGAP
establece que al 30 de junio
habia en el pais 3.112.158
terneros.
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Objetivo 3 millones:

cumplido

v

Los datos primarios del rodeo vacuno indican que seria el mas
numeroso de la historia y que sigue siendo cada vez mas criador

El Ministerio de Ganaderia, Agricul-
tura'y Pesca (MGAP) dio a conocer los
primeros datos sobre existencias vacu-
nas al 30 de junio pasado, en los que
se confirman algunas tendencias y hay
algunos datos que sorprenden.

Por primera vez en la historia se habrian
superado los 3 millones de terneros, en
tanto el crecimiento del rodeo en ge-

ANIVERSARIQ.

neral lo estaria ubicando cercano a los
12,1 millones de cabezas, el mas nu-
meroso de la historia. EI MGAPR en el
comunicado emitido, expresa que “en
términos de cantidad de vacunos, los
resultados obtenidos son consistentes
en mostrar un incremento en el stock
del pais que se ubica en un rango de
4a6%".

Los cambios relevantes son el incre-
mento de la cantidad de terneros, que
habria superado la barrera de los 3
millones, asi como el aumento de los
novillos de sobreano y las vacas de in-
vernada. El rodeo de cria habria tenido
un crecimiento algo menos pronuncia-
do. Asimismo, se proyecta un stock de
novillos de mas de 3 afos sin cambios
significativos respecto a 2019.

El margen de error es de +- 2,5%, por
lo que cuando se informe el dato defini-
tivo deberfa oscilar entre 11,85y 12,46
millones.

BLANCO & RODINO

AGROSERVICIOS

SALUDA A LA
ASOCIACION DE
CONSIGNATARIOS
DE GANADO EN
SU 100 ANIVERSARIO.

Miraflores 1650 | T.: (598) 2600 7884
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El aumento del stock seria del orden
del 6,6% en cantidad de animales —de
acuerdo con el dato provisorio informa-
do— en tanto que en Unidades Gana-
deras el aumento serfa menor (5,7%)
debido a que el grueso de crecimiento
es en categorias nuevas.

Muchos datos son significativos. Entre
ellos, la cantidad de vacas de cria ha-
bria superado los 4,5 millones de cabe-
zas por primera vez en la historia. Mas
alla del crecimiento de las categorias
de reposicion (novillos de 1 a 3 anos),

Acumulan casi 2 millones de cabezas,
contra 1,86 millones de un ano atras.

Como contrapartida, las existencias
ovinas habrfan caido 2% a 6,41 millo-
nes.

En definitiva, los datos del rodeo vacu-
no son Mas que positivos, tanto por el
hecho del aumento de la cantidad de
animales como por la mejor eficiencia
de la cria. /NR

Importa el largo plazo

Que por primera vez en la historia se hayan superado los 3 millones de
terneros no significa que esta vaya a ser la norma de ahora en adelante. El
récord se logré por la doble conjuncién de una gran cantidad de vacas en
el rodeo de cria (4,34 millones) y por una elevada tasa de destete (71,6%).
Ademas, hay que tener en cuenta que fueron muy pocos los animales que
se fueron en pie antes de ser contabilizados. En anos anteriores, las expor-
taciones a Turgufa en el Ultimo trimestre del ejercicio (abril a junio) eran en
su amplia mayorfa de animales nacidos en la primavera anterior que nunca

En Unidades Ganaderas el
aumento seria menor (5,7%)
debido a que el grueso de
crecimiento es en
categorias nuevas

el rodeo sigue siendo cada vez mas
criador. El rodeo de cria (vacas entora-
das y terneros) es el 63% del total. Y,
ademas, la tasa de destete se habria
ubicado en 71,6%, la méas alta en casi
30 anos.

Ademas, luego de tres anos de signifi-
cativas bajas, la cantidad de animales
en edad de faena o proximas crece.

llegaban a ser contabilizados.

El rodeo de cria para la paricion actualmente en curso es mas numeroso
aun (4,53 millones) pero es muy factible que la tasa de destete no logre
sostenerse por encima del 70%. Y habréa que ver cudl es la situacion de la
exportacion en pie en el otono de 2021. Es factible que se ronde nueva-
mente los 3 millones el afo que viene, pero con seguridad el nimero sera

inferior al de 2020.

VISA

NEGOCIOS RURALES |35

Itautmpresas

Celebramos la historia, pensando en el futuro
Llegé la nueva tarjeta Agro Itau.

Itau saluda a la Asociacion de Consignatarios en
sus 100 ainos, con una nueva herramienta pensada

paralos que producen.

Solicitalay comenza a disfrutar sus beneficios.

itau.com.uy

Itau



EXISTENCIAS

La cantidad de animales en edad de
faena (novillos y vaquillonas de mas de
2 afnos y vacas de invernada) dejo atras
el piso de 2019 y comenzo a crecer. No
es un dato menor, dado que el merca-
do del gordo se ha visto recalentado en
los dos Ultimos anos, en parte por la in-
tensa demanda internacional y en parte
por la escasez de oferta interna.

A mediados de 2019 estas categorias
sumaban 1,87 millones de cabezas.
Fueron tres afos consecutivos de cai-
da desde el pico de 2,53 millones de
2016, un descenso de 660 mil animales
o de 26%. En grandes nimeros, uno de
cada cuatro animales de estas catego-
rias en 2016, tres afos después ya no
estaban. En 2020 aumentaron a 1,96
millones, revirtiendo la tendencia con-
tractiva.

Uruguay existencias ganaderas

En miles de cabezas 2019 2020 Var %
VACUNOS Definitivo Provisorio 2020/19
Toros 179 192 7,3%
Vacas 4.756 4,982 4,8%
Vacas de cria 4.344 4.525 4,2%
Vacas de invernada 412 457 10,9%
Novillos 1.920 2.072 7,9%
Novillos 1a3 1.508 1.661 10,1%
Novillos 1a2 924 1.037 12,3%
Novillos 2a3 584 623 6,6%
Novillos +3 411 412 0,1%
Vaquillonas 1.757 1.796 2,2%
Vaquillonas 1a2 1.299 1.323 1,9%
Vaquillonas 2a3 458 472 3,1%
Terneros 2.790 3.112 11,5%
Total 11.401 12.154 6,60%
OVINOS

Total ovinos 6.557 6.407 -2,28%

Fuente: SNIG; datos al 30 de junio de cada afio
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Aumentan animales
en edad de faena

Sumaron 1,96 millones, 100 mil cabezas mas que en 2019,
revirtiendo la caida de los tres afios anteriores

Las razones de la caida en la cantidad
de animales de estas categorias fueron
dos. Por un lado, la fluida exportacion
de terneros en pie entre 2016 y 2018.
En el acumulado de esos tres anos se
fueron vivos por la frontera algo mas de
1 millbn de cabezas, la amplia mayoria
terneros embarcados a Turquia. El otro
argumento es la intensa demanda des-
de la industria frigorifica, con precios
favorables que incentivaron la acele-
racion de la terminacion y, por ende,
la faena de animales mas jovenes. La
cuota europea 481, de carne de anima-
les terminados en corrales de engorde,
tuvo mucho que ver con ello. La intensa
demanda desde China fue el comple-
mento ideal para sacar otras catego-
rias, fundamentalmente vacas.

La exportacién en pie cayd fuerte en
2019 y sigui6 en descenso este ano.
Por lo tanto, los animales de la gene-
racion 2018, que estan cumpliendo 2
anos en esta primavera, son muchos
mas. Segun los datos del SNIG al 30

El mercado se mostrara mas
equilibrado, asi como también
las proporciones de ganancia
de los distintos eslabones
de la cadena

de junio los novillos de 1-2 anos eran
1,04 millones, casi 200 mil méas que en
el mismo dfa de 2018 y —no es casuali-
dad— el nUmero mas alto desde 2016.

Esa generacion comenzara a quedar
disponible para faena en un mayor nu-
mero a partir de los Ultimos meses del
ano en curso —en una alta proporcion
terminados a corral— y de forma cre-
ciente en el correr del afio que viene.

Los dolores de cabeza que le significo
a la industria la escasez de oferta inter-
na, por lo tanto, comenzaran a quedar
atras. El mercado se mostrard més
equilibrado, asf como también las pro-
porciones de ganancia de los distintos
eslabones de la cadena.



Categorias en edad de faena o proximas
Nuevo descenso de los

ovinos

Al 30 de junio, de acuerdo con los datos 2500

primarios informados por el Ministerio de I l I I I I
Ganaderia, habia en el pais 6,41 millo- 200 I I I I I I I I I I I I

mNovillos+3 W Vacas de Invernada Novillos 233 mVaquillonas 2a3

3000

=]

nes de ovinos, con un moderado des-
censo anual de 150 mil cabezas (-2,3%).

Desde 2015, cuando la cantidad de 1000
ovinos quebro el piso de 7 millones de 5
cabezas, se ha mantenido relativamente
estable en el eje de los 6,5 millones. 0
> 3 ) Q"’ &

lti A 5 - » & N
En este Ultimo ano se sumo un nuevo de @ @ @ ,\( s S s s oS

1500

Miles

S

safio a los que ya jaquean al sector. A los Fuente: MGAP
flagelos del abigeato y depredadores, a IAAOATNLA
la relativa escasez de mano de obra es-

e Cantidad de terneros
pecializada en el rubro, se le suma ahora

la estrepitosa calda de los precios de la o 30
lana. El Indicador de Mercado del Este g
. ; . B 25
en Australia arrancé el mes de setiembre @
no muy alejado de los US$ 6 por kilo, 220
alrededor de 40% de aquellos picos del 3
_ c 15
entorno de los US$ 15 de un par de anos S
atras. El impacto de la pandemia sobre = 48
el mercado de textiles ha sido tremendo. -
Lo que se mantiene es el valor de la car-
ne ovina. Es factible que este desequili- 99 of Tl o Y S e T S @ m <O~ 0O o
. . DDOODOQOODHF!HHHHH\—(H\—(N
brio entre los precios de los dos produc- £$33553583838383838s8s858s8888¢8¢8

tos ovinos sesgue la balanza hacia una
majada algo més carnicera. /NR TaRDAGUILA
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ESCRITORIO ROMUALDO RODRIGUEZ

saluda y felicita a la
Asociacion de Consignatarios de Ganado
por su aporte a la profesionalizaciéon del sector
en estos 100 anos de vida.

ACG=:

ESCRITORIO

ROMUALDO RODRIGUEZ

]
({XV] Negocios Rurales

www.romualdo.com.uy



FRIGORIFICOS
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Todo indicaria que Marfrig
iria por FrigoNorte, planta
industrial que se encuentra
inactiva hace varios meses.
Si esta alternativa no pros-
pera, la idea es construir
una planta nueva.
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Marfrig firma acuerdo
para invertir en Paraguay

La multinacional brasilefia anuncié un acuerdo con un grupo

de productores y la inversion de hasta US$ 100 millones

Marfrig firmé un acuerdo no vincu-
lante con la Asociacién Paraguaya de
Productores y Exportadores de Carne
(Appec) para explorar posibles oportu-
nidades de inversion.

Hace varios anos que Marfrig, la prin-
cipal industria frigorifica en Uruguay,
tiene el anhelo de ingresar al mercado
paraguayo. Ahora, con este acuerdo
con un importante grupo de producto-
res que nuclea algunos centenares de
miles de cabezas de ganado, parece
que finalmente lo lograra. Marfrig ya
esta presente en Uruguay, Argentina,
Chile y légicamente Brasil.

De acuerdo con un comunicado de
Marfrig, la inversion en Paraguay po-
dria ser de unos US$ 100 millones en
24 meses. Esta inversion serfa para la
compra o construcciéon de una plan-
ta frigorffica. Una de las posibilidades
principales es la compra de FrigoNorte,
cuyo arrendamiento por parte de Athe-
na Foods encontré reparos del lado de
Defensa de la Competencia.

La planta de FrigoNorte ha estado sin
actividad durante todo este ano.

Athena Foods (Minerva) cuenta con
cuatro plantas frigorificas en Brasil y
concentra cerca de 40% de la faena. En
los Ultimos tiempos el precio del gana-
do para faena en Paraguay baj6 fuerte

hasta US$ 2 el kilo carcasa, nitidamen-
te por debajo de sus socios regiona-
les. De acuerdo con la vision de varios
productores paraguayos, el principal
argumento para esa baja de precio es
la concentracién de la demanda. Sin
embargo, cabe recordar que Paraguay
no tiene relaciones comerciales con
China, el mercado excluyente para la

Appec reuine a importantes
productores ganaderos de
Paraguay que en conjunto

manejan un rodeo del orden de

893 mil cabezas de ganado

carne vacuna desde el segundo trimes-
tre de 2019, lo que sin duda tiene un
impacto negativo sobre las referencias
de precios.

El presidente de la Appec, Fernando
Serrati, manifestd que este es el pri-
mer acuerdo de este tipo que Marfrig
tiene en Ameérica Latina y demuestra
las expectativas de crecimiento para
la industria ganadera paraguaya. En la
sociedad, Marfrig tendra una participa-
cion de 85% y la Appec de 15%.

Appec relne a importantes produc-
tores ganaderos de Paraguay que en
conjunto manejan un rodeo del orden
de 893 mil cabezas de ganado. /NR
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ECONOMIA

Por Andrés Oyhenard

Alfonso Capurro, gerente se-
nior de CPA Ferrere, es Master
of Science in Economics por la
Universidad Pompeu Fabra de
Espafay licenciado en Econo-

mia por la Universidad de la

Republica. Se desempena en
las dreas de Analisis Econdmi-

coy Finanzas.
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“Uruguay es creible por el exitoso
manejo de la pandemia”

El economista Alfonso Capurro catalogé al Presupuesto de “austero” y
“dificil de cumplir” por los desafios en el recorte de gastos propuestos

En entrevista con Negocios Rura-
les el economista senior manager de
CPA Ferrere, Alfonso Capurro, trazé sus
primeras impresiones sobre el proyecto
de Presupuesto quinquenal que acaba
de remitir el Poder Ejecutivo al Parla-
mento, una ley madre para la gestion
de cualquier gobierno y que puede ser
clave para variables de relevancia del
sector productivo. Cémo evalla el plan
de ajuste fiscal que plantea el gobierno,
los desafios que tienen consigo y qué
riesgos visualiza.

¢Qué evaluacion general puede
trazar a grandes rasgos del Presu-
puesto que el gobierno remitié al
Parlamento el pasado 31 de agos-
to? Hay algunos supuestos que han
despertado ciertas o dudas en algu-
nos de sus colegas.

Es un Presupuesto que de alguna ma-
nera introduce una correccion fiscal
que era necesaria y que ya se habia an-
ticipado en el ciclo electoral. Es un Pre-
supuesto austero, bastante exigente de
cumplir y de alcanzar por los desafios
que se plantea en materia de recorte de
gasto. Asimismo, hay algunas proyec-
ciones algo optimistas desde nuestro
de punto de vista. El crecimiento que
proyectamos en CPA para la economia
en 2021 esta bastante por debajo del
4,3% que maneja el gobierno, que tiene
implicito un rebote muy rapido tras la
crisis de la pandemia. Algo similar ocu-
rre con las proyecciones de crecimiento
del empleo, con un rapido crecimiento
desde 2021 para terminar el periodo de
gobierno con la creacién de unos 130

mil puestos de trabajo. Hay que recor-
dar que venimos de una economia que
destruyd més de 50 mil empleos en los
Ultimos cinco afos y otros 100 mil con
la pandemia que todavia no recupera-
mos. Con la coyuntura actual, dada la
situacion de algunos sectores como el
turismo o sectores de esparcimiento,
parece algo optimista que el empleo se
recupere tan rapido.

Ojala que estén bien las proyecciones
del gobierno y no las nuestras. Esta cla-
ro que el contexto internacional deberia
ser favorable para que se cumplan los
supuestos que maneja el gobierno.
El gran desafio es mantener el grado
inversor con una deuda controlada y
estable como maneja el Presupuesto.
Uruguay tiene una credibilidad en el
mercado producto de una estrategia
exitosa con el manejo de la pandemia.
Y dentro del concierto de los emergen-
tes, tendra una caida mas chica de su
PIB y una recuperaciéon mas rapida,
como se esté viendo hoy. Otros paises
que no tenfan un sistema de contencion
social tan solido, como Peru o Chile, tu-
vieron que destinar muchos recursos
para mantener sus motores prendidos.

¢Qué pasara con la dinamica de la
inversion? Es una variable clave
para apuntalar el crecimiento.

Ahi tenemos algunos anuncios con
modificaciones en el régimen de in-
centivos dentro del régimen de inver-
sién promovida que las autoridades
del equipo econémico ya anunciaron.
También se anuncian cambios en la

Vamos a donde sea por nuestros clientes




exposicion de motivos del Presupuesto
de nuevas figuras en como se gestio-
naré la inversion en infraestructura, de-
jando un poco de lado el régimen de
las PPP (Proyectos Publico-Privado)
que impulsé la administracion anterior,
para ir hacia regimenes mas tradicio-
nales como la creacion de fideicomisos
viales, o concesiones a largo plazo a
repagar por el Estado, dejando un rol
mas activo para el sector privado. Algo
similar ocurre para el caso de la vivien-
da con la creacién de fideicomisos con
recursos de las AFAP para financiar su
construccion.

¢Qué puede pasar con el tipo de
cambio? Las proyecciones oficia-
les hablan de un tipo de cambio
evolucionado casi a la par de la in-
flacion entre 2021 y 2024.

Bueno esos supuestos mas que pro-
yecciones del tipo de cambio espera-
do manejan un escenario de relativa
calma. A nuestro juicio, la situacion de
los vecinos (Argentina y Brasil) sigue
siendo de una gran incertidumbre vy
es una de las variables que nos lleva
a ser cautos con el escenario regional
como ancla para el crecimiento del
PIB. No solo desde la 6ptica de estos
dos palses como clientes de productos

uruguayos, sino también como com-
petidores. Lo estamos viendo hoy en
dfa, frigorificos uruguayos con dificul-
tades o perdiendo pie en China —que
es nuestro principal cliente— a manos
de plantas brasilenas o argentinas que
pueden ofrecer precios mas competiti-
vos por la debilidad de sus monedas.

¢ Pueden existir senales en materia
de tarifas mas bajas para el sector
productivo con el precio del gasoil
o la energia eléctrica?

Quizas no con la urgencia que espe-
raba o espera el sector productivo. No
digo que ello no pueda ocurrir duran-
te este periodo, pero también es cier-
to que a las empresas publicas se les
esté pidiendo en el Presupuesto una
mejora del equivalente al 0,7% del PIB,
que al tipo de cambio de hoy son unos
US$ 350 millones. Eso son recursos
que tienen que salir de las empresas
para contribuir a la mejora del resultado
fiscal, por lo que los desafios en mate-
ria de eficiencia y productividad seran
altos. Un sector como el arroz que es
intensivo en el uso de gasoil quizas hoy
pueda disimular ese sobrecosto del
gasoil por un precio internacional que
es muy bueno, pero sin ello serfa com-
plejo. /NR
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UNA NUEVA FORMA DE VER EL CAMFO

VENTAS A FRIGORIFICOS
EXPORTACION A PIE
INVERSIONES GANADERAS
NEGOCIOS PARTICULARES
VENTAS Y TASACIONES DE CAMPOS

FIDEICOMISO AGRO ORIENTAL

TRAZABILIDAD
SEGURO AGRO ORIENTAL
PARTICIPANTE DE PLAZA RURAL
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GANADERIA

El descenso en |a faena
de vacas ha sido mucho
mas intenso que la de los
novillos. La expectativa es
que esos vientres comien-
cen a quedar disponibles
en un mayor nimero a
partir del Gltimo trimes-
tre de este aio.
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La oferta que falta es

la de pasturas

En lo que va del aiio llegaron a faena desde los campos

300 mil animales menos

La faena de vacunos evoluciona muy
por debajo del afno pasado, con un
fuerte descenso de los animales que
llegan desde las pasturas, parcialmen-
te compensado por un crecimiento de
la oferta desde corrales de engorde.

Segun datos del INAC, en el afio al 29
de agosto la industria frigorifica pro-
ces6 1,25 millones de animales, un
descenso de 19% respecto al mismo
periodo de 2019. Son 291 mil animales
menos.

Pero la baja no se ha dado en forma
uniforme. La faena de vacunos que
llega desde los corrales de engorde
aumenté en la comparacion anual, por
lo que todo el peso del descenso de la
actividad se da en animales provenien-
tes de pasturas.

Hasta principios de setiembre, los co-
rrales de engorde proveyeron 15,6% de
los vacunos que llegaron a faena; au-
mentaron no solo en proporcién, sino
también en términos absolutos. A esta
altura del ano pasado los animales que
llegaron a las plantas frigorificas desde
los feedlots eran 11,4% del total.

Llegaron a la industria desde los corra-
les 144 mil novillos y 52 mil vaquillonas,
con un aumento anual de alrededor de
21 mil cabezas, alrededor de 12% mas.

En un contexto de descenso de la fae-
na global, el hecho de que haya crecido
la de animales de corral implica que lo
que cay6 —y de forma pronunciada—
es la faena de ganado proveniente de
pasturas. Se estima que a la fecha se

Una de cada cuatro vacas
enviadas a faena el aio
pasado, quedo en el campo en
el corriente

faenaron 1,06 millones de vacunos
que salieron de pasturas, 22% menos
que los 1,36 millones del mismo lapso
del afno pasado. Son 300 mil animales
menos, fundamentalmente vacas, pero
también novillos.

En el caso de los novillos, el grueso del
descenso es en animales de 6 dientes
y boca llena, con caidas de mas de
30%. Son animales de la generacion



2017 o anterior, cuyo nimero se Vio = - -
resentido por la voluminosa salida de \ < - =
terneros en pie en 2017 y 2018. Ade-
méas, hubo una fuerte presion compra-
dora el afo pasado que seguramente
adelanto la terminacion de muchos de
los que habian quedado en el pais. Por
el contrario, los novillos de 2-4 dientes
y los de diente de leche aumentaron en

la comparacion anual.

Por su parte, la faena de vacas se des-
plomd 25%. Una de cada cuatro vacas
enviadas a faena el afio pasado, quedo
en el campo en el corriente. Son cerca
de 150 mil animales menos en lo que Diferencia en la faena anual por categoria
va del afo. Son dos las razones que 2019-2020

ayudan a explicar esta baja, una del

lado de la oferta y otra de la demanda. 40
Desde la oferta, los relativamente altos 30
precios de los terneros llevan a los cria- 20
dores a tomar la decision de mantener

. ] £ 10
los vientres dentro del rodeo de cria; &

. . < 0 |
desde la demanda, el incentivo por el 3
lado del precio a faena no es tan fuerte 8 -10 ~ Nov-dl . Nov.2-4d  NEERd NEEC  VEmd  Viged
como lo era el afno pasado. 20
La faena tendera a crecer a partir de los -30
Ultimos meses de este afo o en 2021, 40
cuando comience a quedar disponible )
Fuente: INAC; datos al 22 de agosto de cada afio e

en mayor proporcion la generacion

2018. /NR

Hacienda Lanas Campos Remates

“Felicitaciones a la ACG en sus primeros 100 afnos
de trayectoria como referente de confianza y liderazgo
junto al productor ganadero”
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CAMPOS

cayo 6%

DIEA informé que el valor medio d
primer semestre fue de US$/ha 97

Densidad geogréfica de superficie arrendada en el primer

Ministeric
de Ganaderia,
Agricultura y Pesca

ESTADISTICAS AGROPECUARLAS

Fuente: MGAP-DIEA
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semestre de 2020

Precio de arrendamientos

e los campos arrendados en el

En el primer semestre de 2020 se fir-
maron 968 contratos de arrendamien-
to, 5% mas que los celebrados en el
mismo periodo del ano anterior. Por su
parte, la superficie arrendada supero
las 380 mil hectareas, presentando un
aumento anual de 31%.

El monto total de las operaciones con-
centradas en el semestre ascendié a
casi 37 millones de délares, con un pre-
cio promedio de US$ 97 /ha/afo, lo que
muestra una caida de 6% con respecto
al precio medio de los contratos ins-
criptos en el primer semestre del ano
2019. El segundo trimestre (abril - junio)
fue el que concentré el mayor nimero
de operaciones, superficie arrendada,
y monto total operado; con un precio
promedio trimestral de US$ 101 /ha/
ano.

Los contratos con destino ganaderia,
agricola-ganadero y agricultura de se-
cano sumaron algo méas de 353 mil
hectareas, lo que equivale a 93% del
area arrendada en la primera mitad del

Los departamentos con mas

superficie arrendada fueron,

por su orden, Salto, Artigas y
Paysandu

ano; los valores medios de dichas ren-
tas fueron de US$ 69, US$ 117 y US$
200 /ha/ano, respectivamente. Estos
rubros acumularon US$ 33 millones,
representando el 90% del monto total
transado en el semestre.

Mas alla de que el precio promedio
general de las rentas disminuy6 en 6
puntos porcentuales, la realidad no es
uniforme en los distintos rubros. En la
mayoria de los casos hay un aumento
que oscila entre 2% y 17%; con excep-
cion del destino lechero-ganadero que
paso de 166 a 128 US$/ha/afo y el
destino agricola-ganadero que paso de
138 a 117 US$/ha/afho, con 8% menos
de operaciones en comparacion con
igual periodo del ano anterior.



Los departamentos con mas super-  Soriano, Canelones y San José, depar-
ficie arrendada fueron, por su orden, tamentos con importante presencia de
Salto, Artigas y Paysandu con una produccién agricola, registran los precios
presencia importante de operaciones  medios de renta mas altos: US$ 178, US$
enfocadas a la ganaderfa que ocu- 168y US$ 160 /ha/anio, respectivamente.
pan 85% del area. En el otro extremo, los contratos que se
Los contratos de estos departamen-  acordaron a menores valores correspon-
tos acumulan 135 mil hectareas —un  den al departamento de Maldonado pro-
36% del area arrendada total— por mediando US$ 55 /ha/ano, seguido por
un monto que superd los US$ 10 mi-  Rivera que alcanzé un valor medio de
llones. US$ 63 /ha/afio. /NR

Arrendamiento de tierras para uso agropecuario. Nimero de
contratos, superficie arrendada, valor anual y variacion de pre-
cio, por destino. 1er Semestre 2020.

Superficie arrendada Valor anual

. Numero de i
Destino contratos Promedio  Total (miles (Ergg/ic:;

Total (ha) (ha) de USD) -
Total 968 380.885 393 36.952 97
Ganaderia 503 249.303 496 17.205 69
Agricultura secano 187 48.307 258 9.667 200
Arroz 10 3.675 368 476 130
Lecheria 44 3.483 79 520 149
Forestacion 36 8.597 239 1.389 162
Agricola/Ganadero 160 55.497 347 6.496 117
Agricola/Lechero 5 869 174 129 149
Lechero/Ganadero 3 560 187 71 128
Otros ! 20 10.594 530 998 94
Fuente: MGAP-DIEA en base a informacién de la DGR. 1/ Fruticola, horticultura, otros. NEGOCIOS RURALES |47
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ADP suma dos
variedades de trigo

Los dos cultivares, denominados Maitén y Alamo, llegaran al
mercado proximamente para sumarse a la oferta actual

ADP-Agronegocios del Plata trabaja
en la incorporacion de dos variedades
de trigo, buscando complementar su
portafolio de productos. Los dos cul-
tivares, denominados Maitén y Alamo,
llegarén al mercado proximamente
para sumarse a la oferta actual de tri-
go que ofrece la compafia: Jacaranda,
Guayabo, Algarrobo y Curupay.

Para el responsable de Investigacion y
Desarrollo de Semillas de ADP-Agrone-
gocios del Plata, Ing. Agr. Manuel Ar-
tigas, los estandares de calidad man-
tenidos de manera sostenida durante
los 17 anos de historia de la empresa,
explican en parte por qué las varieda-
des de trigo que lanza al mercado se
posicionan rapidamente, “siendo un fiel
reflejo de la evolucion constante, lo que
nos permite mantener la posicion de li-
derazgo en el sector”.

De acuerdo a datos publicados por la
Oficina de Estadisticas Agropecuarias
(DIEA) y la Oficina de Programacion
y Politicas Agropecuarias (OPYPA),

pertenecientes al Ministerio de Gana-
derfa, Agricultura y Pesca (MGAP), el
22,4% de todo el trigo que se produce
en el pals, proviene de la genética de
ADP-Agronegocios del Plata y el por-
centaje asciende al 40% si se tienen en
cuenta Unicamente las semillas de tri-
go comercializadas este ano, es decir,
descontado la semilla de uso propio.

Artigas dijo que, desde hace un tiem-
po, la compania decidié apuntar a la
seleccion de variedades de una mane-

Alamo es un trigo de ciclo
corto, de muy buena
productividad, calidad y
sanidad, que se ajusta muy
bien a siembras de junioy
hasta tardias de julio

ra innovadora, segmentando de cierta
forma el criterio de seleccion. Por un
lado, se enfoco en conseguir los mate-
riales mas rendidores y sanos posibles,
sin descuidar un “piso de calidad”,



y por otro, en detectar materiales de
calidad superior, buena sanidad y de
rendimiento en el promedio de las va-
riedades del mercado.

Fue asi como aparecieron cultivares
como Guayabo, Jacaranda y Curupay.
“Los dos primeros son un claro ejem-
plo de elevada productividad con un
excelente aporte de sanidad, mientras
que el otro es un referente en calidad

Maitén es un cultivar de ciclo
largo, que combina de manera
equilibrada rendimiento,
calidad de grano y sanidad,

ideal para fechas tempranas

de grano, pero con menos rigurosidad
en nutricion y sanidad”, menciond Ar-
tigas.

“El trabajo sobre estos parametros tam-
bién nos permitié conocer mas acerca
de coémo responden los distintos orige-
nes genéticos al manejo y como este
influye sobre las variables rendimiento
y calidad. De esta forma, permitiendo-
nos buscar alternativas de manejo pro-
pias para cada variedad, o variedades
que se adapten a una diversa gama
de manejos. En este sentido, hoy tene-

ATHENAFOODS URUGUAY FELICITA A LA

mos en etapa de prelanzamiento dos
elementos de origen francés, de com-
portamiento muy interesante, ya que se
trata de materiales de alta productivi-
dad, con muy buena estabilidad y que
combinan muy bien esta caracteristica
con calidad y sanidad”, sefalé.

Maitén es un cultivar de ciclo largo,
que combina de manera muy equili-
brada rendimiento, calidad de grano
y sanidad, posicionandose como una
excelente propuesta para fechas tem-
pranas, como el comienzo de la época
de siembra.

Por su parte, Alamo es un trigo de ci-
clo corto, de muy buena productividad,
calidad y sanidad, que se ajusta muy
bien a siembras en toda el &rea triguera
en fechas de siembra de junio y hasta
fechas tardias de julio.

Artigas asegurd que “ambos cultivares
se estan perfilando muy bien en cuanto
a performance y ya se pueden apreciar
sembrados en nuestra red de ensayos
o en las redes oficiales de validacion”.
Los materiales estan hoy sembrados
y disponibles para que el productor
pueda acercarse, seguir su desarrollo,
conocer sus caracteristicas y acceder
a lo Ultimo en genética propuesta por
ADP-Agronegocios del Plata para el
mercado uruguayo. /NR
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ASOCIACION DE CONSIGNATARIOS DE GANADO POR SUS 100 ANOS
Y AGRADECE SU INVALUABLE CONTRIBUCION EN EL DESARROLLO DEL SECTOR.

Hable con nosostros

Usted ya conoce quien es lider en América del Sur.

Athena Foods es una empresa chilena, que pertenece a Minerva
Foodsy es conocida por la produccion y la comercializacion de las
mejores carnes de Uruguay. Ademas, lleva la excelencia y calidad de
Carrasco, Canelones y Pul a los cuatro rincones del mundo.

Departamento de Compra de Hacienda

Pul (00598) 4640 2809

Carrasco (00598) 26014002 - Interno: 125
Canelones (00598) 4332 2718 - Internos:156/256
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Proyectan baja en importaciones
turcas de vacunos

Este aio se prevé que importaran 350 mil animales y para 2022,

segun USDA, se frenara el ingreso
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En 2021, las importaciones de vacu-
nos en pie por parte de Turquia se pro-
nostican en baja respecto a 2020 en la
medida que el Ministerio de Agricultura
y Forestacion (MinAF) anuncié a prin-
cipios de 2020 que la importacion de
vacunos para engorde se frenara en
2022, dijo el Foreign Agricultural Servi-
ce (FAS) del USDA.

De frenarse Turquia, serfa un cambio
trascendente para el mercado ganade-
ro uruguayo, dado que ha sido el desti-
no excluyente de los vacunos exporta-
dos en pie en la Ultima década. Segun
dijo a Negocios Rurales Mohammed
Montaser, principal de Gladenur en
Uruguay, esta suspension a partir de
2022 “todavia no esta confirmada”.

En setiembre “estara saliendo
un barco con 22.531 vacunos”
desde Uruguay para Turquia,
aseguro el principal de
Gladenur

Aungue reconocio que el mercado si-
gue sin mostrar sefnales de reaccion,
informd que en setiembre “estara sa-
liendo un barco con 22.531 vacunos”
desde Uruguay para Turquia.

SALUDA _

A LA ASOCIACION DE CONSIGNATARIOS DE GANADO EN ESTOS

100 ANOS

Nueva York 1249
Teléfono. T 2924 0594
bocking@adinet.com.uy




EI FAS dice que, de acuerdo con Exportaciones mensuales de vacunos en pie a Turquia
MinAF, Turquia sera autosuficiente en

la produccién doméstica de vacunos

90
y de carne vacuna como resultado de 20
la politica de subsidios que el gobierno 70
otorgd a los productores ganaderos. 60

Las importaciones de vacunos en pie 20
en 2020 se estiman en 350 mil cabe- “0
| I |

Miles

zas, un descenso de 46% respecto a

2019, cuando ingresaron por la frontera 10 I |
689.076 animales para engorde, valua- 0 |
illones. El principal
dos en US$ 672 mi : P ¥ SO P AP 4 P B P S G0 P S PSP
proveedor de ganado para engorde en SN N N AN AN N N I I A I o e MO MR VN

2019 fue Uruguay (33%) seguido de
Brasil (27%) y Republica Checa (11%).

MinAF dijo que a partir de 2022 los El pico de exportaciones de vacunos en pie de Uruguay a Turquia se dio en los 12
productores se proveerdn de animales meses a agosto de 2018, con mas de 430 mil cabezas. Desde entonces comenzd
de cria en el mercado interno en luaar un gradual y persistente descenso. Solo dos afos después, a agosto de 2020, esta
de la | taci6 ial t 9 corriente comercial se redujo a 106 mil animales. Por mas que estara zarpando

| e “a Imtpor e(:ljmon, eslﬁ)ec'a,m(en ed,en un barco con mas de 22 mil cabezas este mes de setiembre, las expectativas son
0s ~centros de vaquilionas” (predios que el mercado se mantenga lento.

socios del MIinAF para proveer ani-

males a los productores), en tanto las

importaciones se contraeran a niveles

minimos, solo cuando el MinAF lo con-  En 2021, las importaciones de carne
sidere necesario. Esto significa que las  vacuna se proyectan con una caida
importaciones se permitiran siempre  anual de 10% debido a la politica mi-
que el MinAF considere necesario in-  nisterial de reducir drasticamente las
gresar alguna raza en particular para  importaciones para proteger a los pro-
mejorar la genética del rodeo local. ductores locales. /NR
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Mejoro el ambiente
en ventas a China

Los importadores manifiestan un mayor interés comprador desde
principios de setiembre, pero hay operadores que llaman a la cautela

o % il By

POoLiICE

El mercado chino mostro cierta reacti-
vacién, un movimiento que animé a los
operadores e industriales que lograron
mejoras en los valores de exportacion
regional para la gran mayoria de los
ftems que se colocan en este destino.

Las referencias son sensiblemente in-
feriores a las que habifa en el mercado
sobre fines del arno pasado, pero pare-
cieron mostrar un piso en los primeros
dias de setiembre.

Se trata de un momento trascendente
para la demanda del principal impor-
tador mundial. En los anos anteriores
a esta altura —meses de setiembre,

Algunos agentes especulany
confian en que este resurgir
del mercado puede pautar al
arranque de la zafra para las
compras del Ao Nuevo

octubre y primera quincena de noviem-
bre— los importadores comenzaban
a elevar sus compras de manera de
asegurarse mercaderia para las festivi-
dades del Ano Nuevo Lunar, entre fines
de eneroy principios de febrero, el pico
anual de demanda en el pais.

Algunos agentes especulan y confian
en que este resurgir del mercado pue-
de pautar al arranque de la zafra para
las compras del Ao Nuevo; otros, sin

embargo, son mas cautos. “La pelicula
de este aflo es mas o menos repetida.
Aparecen con fuerza unos dias, suben
los precios hasta US$ 500 por tone-
lada y luego salen del mercado. Hay
que ser cautos”, consideré un broker
brasilefio consultado por la publicacion
Faxcarne. Estan frescos en la memora
los intentos de renegociacion de con-
tratos en los momentos de caida de la
demanda.

No es que China no estuviera compran-
do. Esta llevando volimenes enormes
de carne brasilefia y también argentina,
en tanto que las ventas de Uruguay es-
tan en caida, primero porque la oferta
no abunda, y segundo, porque los ex-
portadores uruguayos tienen “menos
cintura” que sus socios regionales para
aceptar precios mas bajos, dado que
pagan mas cara la materia prima. En
el ano a agosto las exportaciones uru-
guayas a China cayeron 32% anual en
volumen.

Lo cierto es que a principios de mes se
dieron subas del entorno de los US$/t
100-200 en las ventas a ese destino.
La mejora abarcé también a la carne
ovina.

Habra que analizar en las préoximas se-
manas como se comporta el mercado.
Si se trata de otra golondrina que no
hace verano o si comienza a percibirse
una mejora compradora que se extien-
da por varias semanas. /NR



ALGEBRALY

006

GEN

CENTRO DE REPRODUCCION ANIMAL

" ELPADRE

ANCARES FORC BOOMER 22 TE mmmmm

" HOMETOWN 27A

NJW 135U 10Y mmuma

LDCAPITALIST316  CARDENAL

LD CAPITALIST 316 MODELO QUEBRANTADOR/3031 RED TE

www.urugen.com.uy

CONTACTO: Guzman Alfonso 099 347 475 %, 2600 9034 | Boston 6217, Of.2 | Montevideo - Uruguay | B Info@urugen.com.uy



INDUSTRIA

Por Luis Silva

La industria lanera
tendra un alivio por
la via impositiva
en medio de una
situacion sumamente
dificil, dado que es
minima la demanda
internacional por el
producto.
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Gobierno elevo devolucion
de impuesto al tops

El decreto firmado por Presidencia eleva la tasa de la lana peinada

de3% a 6%
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Atendiendo las graves dificultades
por las que atraviesa el sector textil a
nivel mundial, con un mercado lanero
con fuertes caidas de precios, el go-
bierno accedié a elevar la tasa de devo-
lucion de impuestos a la industria lane-
ra, un reclamo de larga data del sector.

El pasado 26 de agosto el presidente
de la Republica firmé un decreto del Mi-
nisterio de Economia y Finanzas, en el
cual se establece que debido al incre-
mento significativo de “la incertidumbre
internacional, debido principalmente al
nuevo escenario mundial méas adverso
como consecuencia de la pandemia
originada por el virus COVID19” para
el sector lanero, ‘resulta pertinente
otorgar el régimen especial de devo-
lucién de tributos a las exportaciones
establecida en el Anexo Il del Decreto
N°19/017, del 24 enero de 2017 para
los "tops" de lana peinada que se han
visto més afectados por la menor de-
manda internacional”.

En este contexto el gobierno establece
un cambio del 3% al 6% en la devolu-
cion de impuestos de este producto en
particular, por lo que las exportaciones
de lana sucia y lavada, continuaran sin
cambios en sus reintegros de impues-
tos a las exportaciones.

Al cierre de la Asamblea Anual de Coo-
perativas Agrarias Federadas, donde
se dio a conocer la noticia, el ministro
de Ganaderia, Agricultura y Pesca, Car-

los Marfa Uriarte, dijo que “esta es la
medida de apoyo a un sector que la
precisa, un sector muy importante para
el pals, que entre sus caracteristicas
principales es uno de los pocos paises
que industrializa tanto su lana”.

Diego Saavedra, gerente de Central La-
nera Uruguaya (CLU), dijo que es una
muy buena noticia para el sector y que
la misma “recompone, en parte, el des-
equilibrio con respecto a la lana sucia
y lavada”. Agregd que las industrias

Las industrias topistas vienen
reclamando este cambio “hace
13 ainos, desde el aiio 2007
cuando la reforma impositiva”

topistas vienen reclamando este cam-
bio "hace 13 anos, desde el ano 2007
cuando la reforma impositiva” y que de
acuerdo a dos consultorias contrata-
das para analizar el tema, el reintegro
deberfa ser del 6,25%.

Si bien considerd que aun existe una
importante carga de costos en el sec-
tor, donde por ejemplo un conteiner de
lana llega a pagar casi US$ 1.000 sola-
mente en costos en el puerto de Monte-
video, esto serd un alivio en las cuentas
de la industria topista que terminara re-
percutiendo en los valores que reciba el
productor. /NR



Cuando escuchamos que se cierra un buen negocio,
sabemos que un consignatario lo hizo posible.

Hace 100 anos que la ACG esta trabajando para todo un pais,
nosotros hace 92 que estamos escuchando lo que todo un pais tiene para decir.

Carve saludaala
Asociacion de Consignatarios de Ganado en su 100 aniversario.

CARVE 850

Escucha todo el pais

carve850.com.uy o o




ENTREVISTA

Por Yonnatan Santos
santos@tardaguila.com.uy

Rodrigo Fernandez,
uno de los principales
de las prestigiosas
cabanas Angus y
Hereford, Frigori-
fico Modelo y San
Salvador.
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“Hace 7 anos que mantenemos
el modo de seleccion”

Rodrigo Fernandez, principal de Frigorifico Modelo, analizo las

¢Coémo se han preparado en este
2020, que ha tenido desafios a nivel
climatico?

Un ano complicado en la parte de Ca-
raguatd, no tanto en San Salvador. Tu-
vimos los verdeos muy tarde este ano,
se empezd a suplementar antes de lo
habitual, con un ano que genera un
costo mayor.

Es un ano en el que la situacion
comercial es distinta para la carne
tanto en precio como en demanda
internacional. (Como se enfrenta
un ano tan particular al seleccionar
los animales?

El modo de la seleccion genética uno
la viene manteniendo hace 7 u 8 anos,
apuntando a determinada carcasa, al
area de ojo de bife, trabajando con alti-
simos pesos a los 18 meses, pensando
sobre todo en los novillos Cuota. Pero
también altisimos pesos al destete, por
la cantidad de toros que vendemos, ya
que nuestros principales clientes son
criadores que venden sus terneros. Por
eso al momento de seleccionar todos
los toros, asf como las madres, el peso
al destete es fundamental.

Obviamente también en cuanto al peso
al nacer no trabajamos los extremos,
sino que nos mantenemos en la media
en las dos razas y no tenemos ningun
tipo de problema.

¢Pensando en la Expo Prado, como
es la participacion de ustedes?

perspectivas de la zafra de toros y adelanté la apuesta en Expo Prado

En Angus estamos con 12 animales y
en Hereford mantenemos la fila impor-
tante como el afno pasado con 9 ejem-
plares. Menos toros Senior, estamos en
todas las categorias.

Pensando en la zafra, sumando las
dos cabanas tienen cuatro remates.

Sf, son cuatro remates principales; en
tres vendemos 100% toros Angus de
pedigri y San Salvador tiene un solo re-
mate. Después hicimos un abanico de
remates asociados, donde en todo el
mes de octubre vamos a estar partici-
pando en 10 eventos distintos, anexan-

Considero que se va a
agrandar la brecha entre el
toro de cabana tradicional y el
toro de otras cabanias
mas nuevas

do asf seis remates, tratando de llegar
a todos los puntos del pais, y llegando
a lugares donde antes no estabamos.
Se venderan toros en Tacuarembo, Du-
razno, Artigas, Rocha, Batlle, Sarandi
del Yi, Treinta y Tres, Rivera y Melo.

Hay toros para todos los bolsillos,
como cada ano.

Tenemos toros SA que son nuestro ca-
ballito de batalla, con una oferta de 200
toros loteados, todos ofrecidos en re-
mates, negros y colorados de 2 anos,



prontos para trabajar. Ese toro comer-
cial nos llena de orgullo, ya que es la
mejor camada de muchos anos, bien
potentes atras, profundos, con un tren
mediano, que es lo que le gusta a la
gente.

Para nosotros la rusticidad vy fertilidad
son bases fundamentales para produ-
cir toros y por eso seguimos haciendo
la crfa en campo natural, con toros de
pedigri que son para ese tipo de sue-
los, y no hay vaca de pedigri que no
esté un mes al afio en pradera. Los ter-

neros se crian comiendo fardo y campo
natural, dependiendo de la produccion
de invierno.

Tenemos una oferta SA de vientres muy
grande, haciendo una apuesta firme a
esta zafra, con 620 vaquillonas lotea-
das, de las cuales 450 estan prefa-
das, algunas a parir en otono y otras
en noviembre y diciembre. El resto son
vaquillonas para entorar.

Es una forma de mostrar los toros que
hacemos, porque son las que produ-
cen nuestros reproductores. Se prena-
ron en campo natural con 18 meses,
sin suplementos, para mostrar la rusti-
cidad con que producimos.

En cuanto a toros, vamos a estar con
320 Angus y 50 Hereford.

Es importante mencionar tambiéen una
oferta de 90 vientres de pedigri, mayo-
ria con servicio y si le sumamos las 30
que vendemos en Vientres Supremos,
estamos hablando de 120 vientres de
pedigri Angus en un ano.

¢En cuanto a financiacion, que op-
ciones van a manejar?

Damos 6 meses en los vientres SA, al
igual que los toros, ya que creemos
que nuestra genética tiene un valor di-
ferencial que se paga en el mercado, y
al ser un ano dificil queremos fidelizar a
los clientes con un mayor plazo a los 90
dfas que siempre damos.

Vamos a estar filmando cada remate, la
torada pedigri de forma individual. Creo
que esta zafra se dara un escalén dife-
rencial entre un toro pedigri de cabana
probado con respecto a otros toros; va
a ser una zafra en la que habré escalo-
nes de precios. Considero que se va a
agrandar la brecha entre el toro de ca-
bana tradicional y el toro de otras caba-
Aas mas nuevas que estan dando sus
primeros pasos o las que han invertido
poco en genética. /NR
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Mas de 130 anos trabajando junto al productor.

“Es para mi un-gusto y honor poder liderar esta empresa que fue gestada por mi
familia, por mas de 130 anos. La fuerte conviccion de servir al cliente, hacer del
mismo un amigo de la casa, nos ha llevado a perdurar en el tiempo, teniendo hoy
en dia clientes quienes hace varias generaciones confian en nosotros.
Para aquellos que nos han acompaiado desde entonces, gracias. Y para

aquellos que nunca lo han hecho, bienvenidos.”

— IGNACIO VICTORICA

Felicitamos a todos amigos y colegas por los
100 anos de la Asociacion de Consingnatarios

de Ganado.

Qs +598 2 924 0055 www.victorica.com.uy

Victorica
&Asociados




ENTREVISTA

Por Yonnatan Santos
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“La gente necesita entorar

porque el campo no para’

b

Lucia Zerbino, una de las principales de San José del Yaguari, se
refirié a la preparacion para el remate anual y la Expo Prado

¥

¢ Coémo ha sido este aio 2020 para
ustedes?

Los toros del remate estan bien y los
seguimos preparando siempre, pen-
sando en que el Coronavirus no nos
iba a afectar, porque quieras o no, la
gente va a necesitar entorar porque el
campo no para.

¢El clima los afect6?

La verdad que si, incluso el mes de julio
estuvo muy seco, con 10 milimetros en
todo el mes, pero como junio se portd
muy bien por acé, tampoco es tan gra-
ve por esta zona (Durazno). Tenemos
animales que vienen bien y estamos
haciendo una parte de la sanidad y el
sangrado. Los toros estan muy bue-
nos, muy homogéneos y la verdad es
que con Las lluvias de estos dias esta
todo encaminado, por suerte.

¢Como es la preparacion y alimen-
tacion de esos animales el aino pre-
vio al Prado?

Los animales que van al Prado son se-
leccionados al mes de nacidos en cada
generacion, y ahi ya los miramos al pie
de lamadre y se hace una seleccion de
los que podrian ser parte del proceso e

Los toros estan muy buenos,
muy homogéneos y la verdad
es que con las lluvias de estos

dias esta todo encaminado

ingresarlos a la cabana, con alimenta-
cién diferencial, sino no llegan al nivel
competitivo.

Cuando ya los apartamos del resto de
la generacion, los empezamos a aman-
sar, dandole las primeras raciones para
que se vayan acostumbrando y de ahf
en adelante mantienen ese tipo de
consumo diferencial a los animales de
campo.

¢Cuantos animales llevan a Expo
Prado?



=

Tenemos 12 animales, siendo 2 de la
raza Hereford, un toro Senior y un ter-
nero mayor. Ademés, 10 Aberdeen
Angus, donde se destaca en sociedad
con Lingay y Milkland una vaca, luego
una vaca propia, una vaquillona prefa-
da, dos terneras (una en sociedad con
Lingay y otra con Los Tapiales). Des-
pués tenemos 4 terneros intermedios
de Yaguarf y un toro Junior.

Después del Prado se viene la zafra
de reproductores. ;Como se estan
preparando?

Si, se viene lo méas importante del afio.
Estamos preparando 80 toros Hereford
mochos, todo de pedigri y datos de
EPD, ademas de los datos de evalua-
cion genética. También 35 Aberdeen
Angus.

Son todos de 2 afos, que estan en
muy buen estado, muy uniformes. Los
Hereford estan con buen color, bien
pigmentados, siendo animales muy
mejoradores en cualquier rodeo. Los
Angus estan bien puestos, funcionales
y aplomados.

En cuanto a la sanidad, la hacemos
con una veterinaria local, estan inmu-
nizados desde chicos contra tristeza
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parasitaria. Esto Ultimo es para que
puedan ir a cualquier parte del pais.
También van con garantia reproductiva
y aptitud de monta, como es habitual.

La actividad sera el sédbado 3 de oc-
tubre en nuestra casa y con todas las
medidas sanitarias, con un protocolo
amplio.

Rematamos como siempre con Zam-
brano y Cia. y la administracién es pro-
pia. Habra flete gratis, descuento por
comprador frecuente y cuentan tam-
bién con descuento por pago al conta-
do 0 180 dias libres. /NR
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FELICITAMOS A ACG POR ESTOS 100 ANOS
DE COMPROMISO CON LA GANADERIA DEL URUGUAY

Carlos de Freitas

& Cia.

NEGOCIOS RURALES

INTEGRANTES DE PLAZARURAL | INVERSIONES CANADERAS
REMATE DE REPRODUCTORES | ADMINISTRACION Y VENTAS DE CAMPOS

VENTA A FRIGORIFICO | TASACIONES Y LIQUIDACIONES

ALGEBRAUY



GANADERIA

En tres meses, el VAI se desplomo
en US$ 135 por cabeza

El valor del Novillo Tipo en julio se ubicé en el nivel mas bajo
desde abril de 2019, 15 meses atras

El Valor Agregado Industrial (VAI) se
contrajo por tercer mes consecutivo en
julio a US$ 192 por novillo faenado, con
lo que perdio US$ 135 desde el pico de

diferencia entre el precio de compra del
animal por parte de la industria y el va-
lor medio al que comercializa todos los
productos en los que lo descompone,

abril, un descenso de 41%. El VAl es la

denominado Novillo Tipo.

El valor del Novillo Tipo bajé en julio a
US$ 1.115 por cabeza, US$ 7 menos
que en junio y US$ 95 por debajo en la

Valor Agregado Industrial

350 o )
comparacion anual. Hay que irse hasta

300 abril de 2019 —15 meses atras— para
encontrar un valor mas bajo. El INAC

8 250 informé que la disminucién mensual
'§ del Novillo Tipo se explica por la baja
& 200 de “las menudencias y subproductos,
2 asf como de los cortes de exportacion,
150 compensado en parte por el aumento
del valor de la canal al mercado interno

100 y del precio del cuero fresco”, todos ex-
jul-18 oct-18  ene-19  abr-19  jul-19 oct-19  ene-20 abr-20  jul-20 presados en ddlares estadounidenses.
Fuente: INAC . Mientras tanto, el precio de compra del

novillo aumentd en US$ 18 por cabeza
a US$ 923. /NR
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¢CONOCES LOS 5 SERVICIOS QUE
TENEMOS PARA ESTA ZAFRA 20207
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NUESTROS SERVICIOS

v TRANSMISION
v FILMACION
v REDES SOCIALES
v PREOFERTA
v BOTONERA
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ESTE ANO NO DEJES
DE HACER TU REMATE

CONTACTATE
CONNOSOTROS

098 600 549
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NEGOCIOS EN EL CAMPO - REMATES POR PANTALLA
FERIAS GANADERAS - COMPRA-VENTA DE CAMPOS
ADMINISTRACION DE CAMPOS - EMBARQUES A FRIGORIFICO

COMO HACE MAS DE 4 DECADAS
GENTE EN QUIEN CONFIAR
Luis
Bengochea
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sobre el agro
estad aqui.
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En equipo creciendo sobre
bases soélidas

hhhhh GRANTE DE

EFENTTE
Lideres en remates virtuales

NUESTRA TRAYECTORIA
ASEGURA SU CONFIANZA

Alfonso G. Iraola ltda, con mas te 72 anos de experiencia y siendo una de
las primeras empresas uruguz;y"ﬂs en dedicarse al transporte de hacienda
. le ofrece seguridad y eficiencia ala hora de confiar su carga.

Siempre apostando a brindar un mejor servicio, hemos adquirido nuevos
remolques priorizando el bienestar animal, reduciendo la mortalidad,
estrés fisico y lesiones.

Aportando al productor una mayor capacidad de carga , mejorando la
calidad del producto final reduciendo castos y tiempo de transporte.

= ALFONSO
IRADLA .05,

L [4536) 9929 /9949 8 alfonso@iraolaltda.com.uy




SOLUCIONES

Las localidades urugua-
yas de todo el pais ten-
dran de ahora en mas un
nuevo servicio bancario
movil que es presentado
en Expo Prado 2020
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Santander y su sucursal

movil

El nuevo modelo de atenciéon permite a la firma seguir
acercandose a las personas con soluciones de valor

b Santander

Banco Santander eligié a la Expo
Prado 2020 para presentar su nueva
sucursal mévil, que con un carécter
innovador y un modelo de atencion
flexible y eficiente permite acercar solu-
ciones a clientes de todos los rincones
del pals.

Con idénticas caracteristicas, la aten-
cién personalizada y los mismos servi-
cios que ofrecen todas las sucursales
de Santander, pero con el diferencial
de estar sobre ruedas, esta novedosa
iniciativa fue disefada con el fin de po-
der ser trasladada de un punto a otro
en poco tiempo, y asi estar disponible
donde se la requiera para todos los
clientes, tanto personas como empre-
sas.

La sucursal, que ya se ha posicionado
como la primera unidad mévil de una
entidad financiera en el pais, ofrece
también la emision instantanea de tar-
jetas, servicio de cajeros automaticos,
dispensadores de dinero y buzoneras
inteligentes de deposito y estara pre-
sente en la Expo Prado hasta el domin-
go 20 de setiembre.

Luego, se trasladara a la ciudad de
Paso de los Toros, en donde el banco

podra apoyar y contribuir al desarrollo
de nuevos emprendimientos impulsa-
dos en la localidad por la construccion
de la segunda planta de UPM.

“Santander siempre se destaca por su
presencia en el Prado y este ano trajo
algo inédito, algo que busca acercar
un poco mas el banco, los servicios y
beneficios a la gente. Innovamos por
ellos y con el claro objetivo de sumar
valor. Estamos felices de poder presen-
tar esta iniciativa en el evento agroin-
dustrial referente para el pais, en el que
siempre decimos ‘presentes’ y al que
apoyamos con mucha conviccion y en-
tusiasmo”, dijo Gustavo Trelles, Coun-
try Head de Santander en Uruguay.

Trelles, ademas, destaco la importancia
que involucra el desarrollo de la sucur-
sal movil para el banco y sus clientes.
“El negocio atraviesa transformaciones
sustantivas, radicales. Atentos a los
cambios, a las nuevas tendencias del
mercado financiero, a la evolucion del
negocio, a los comportamientos de
nuestros clientes, es que detectamos
una necesidad y optimizamos una po-
sibilidad, que se tradujo en la creacion
de un modelo eficiente, flexible, el pri-




mero de su tipo en el pais. La sucursal
movil es un proyecto que nace con el
sello de Santander. El objetivo es claro:
inauguramos una sucursal para estar
mas cerca de las personas, para seguir
acompanando a nuestros clientes con
propuestas de valor, como, cuando y
doénde nos necesiten”, afadio.

Por otra parte, quienes asistan a la
Expo Prado y abonen su entrada con
tarjetas de crédito y débito Santander
obtendran un 20% de descuento, al
igual que en la compra de insumos
agropecuarios, vestimenta, accesorios

“Un modelo de atencion
flexible y eficiente permite
acercar soluciones a clientes”

y mas de 15 restaurantes. Los visitan-
tes que hagan uso de las tarjetas del
banco también podran disfrutar de
dicho beneficio en el clasico Pabellon
Santander, el espacio que incluye el
tradicional Food Park, con propuestas
culinarias como Pellicer, Glamburger y
un stand Knorr. Asimismo, encontraran
un rincon sostenible para el entrete-
nimiento y educacion de pequefos y
adultos. /NR

I”

El agro, un rubro “vita

Desde hace mas de 20 afos, Banco Santander realiza una fuerte apuesta por
brindar respaldo al sector agropecuario, concibiéndolo como un rubro vital
para el desarrollo del pais. En ese sentido, se ha orientado a la generacion de
soluciones y recursos a medida para satisfacer las necesidades asociadas a
esta area productiva.

El fideicomiso financiero Ganaderia Tres Millones (GTM) es un crédito rural
que permite utilizar el ganado como garantia de préstamo sin importar la can-
tidad de hectareas o escala de produccion que se posea y resulta un ejem-
plo de las tantas herramientas que Santander pone a disposicion del sector
ganadero. De igual forma, el acuerdo con PROLECO ofrece financiacion a
empresas del sector lechero a través de la propia remision de leche de los
establecimientos.

La institucion financiera, ademas, cuenta con créditos especiales, leasing, fi-
nanciacion en la compra de maquinaria, multiples herramientas a través de
las que brinda apoyo a pequenas y medianas empresas facilitandoles el ac-
ceso a productos financieros especificos y promoviendo la capacitacion de

los productores rurales.
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PRESUPUESTO

MGAP coordino ahorro
de $ 500 millones

La cartera cumpli6 con el lineamiento global de recortar

15% los gastos del afio 2019

El ministro Uriarte admitio
que en el MGAP hay carencia
de funcionarios. En este
sentido dijo que “no estamos
diciendo que vamos a echar
a nadie, pero vamos a tener
muchas dificultades para
contratar gente, asi que
vamos a tener a reinventar-
nos, movilizar funcionarios o
tercerizar en el caso que no
podamos movilizar”.
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Tal como estaba previsto, la presen-
tacion de la ley del Presupuesto al Par-
lamento por parte del Poder Ejecutivo
incluyé recortes y ahorro en todos los
ministerios. ElI ministro de Ganaderia,
Agricultura y Pesca, Ing. Carlos Marfa
Uriarte, informd que se han realizado
los ajustes necesarios en la cartera
para ahorrar 15% del gasto de 2019; en
grandes numeros, el jerarca dijo que se
logré un ahorro de "algo asi como 500
millones de pesos', al tipo de cambio
actual unos US$ 11,8 millones.

Uriarte dijo que el ahorro va en linea
con el mensaje que se viene dando por
parte del Estado en su conjunto. Reco-
noci6 que “los recursos son limitados y
todos sabemos por qué. Todos tuvimos
que ajustar las cuentas y en base a lo
que hay, lo que nos toca, tenemos que
reinventarnos y tenemos que mejorar
los servicios que el Ministerio tiene que
dar pero con los recursos que estan
disponibles, y eso te garanto que es
posible”.

Funcionarios

Ha sido reconocido por las autoridades
que existe una carencia de funcionarios
a nivel del Ministerio, asi como también
una importante problematica en caso
de los vehiculos. En este sentido Uriar-
te dijo que “asi como hay lugares que
faltan funcionarios y faltan vehiculos,
hay lugares que sobran vehiculos y fun-
cionarios en su desempeno”.

Aclaré que “no estamos diciendo que
vamos a echar a nadie, pero vamos a
tener muchas dificultades para con-
tratar gente, asf que vamos a tener a
reinventarnos, movilizar funcionarios o
tercerizar en el caso que no podamos
movilizar”. En este sentido, se confirmé
por parte de funcionarios del MGAP
que se vienen nuevos traspasos de ta-
reas a veterinarios del ejercicio liberal.

Vehiculos

Uriarte reconocié que “hay unidades
que en el pasado andaban bien de a
caballo y otras que andaban de a pie.
Ahora oscilamos entre unos y otros
mientras que organizamos un plan de
vehiculos”. El jerarca dijo que “no se

“Hay un 30% (de los vehiculos)
que es de la década del 90y
tiene mas de 500 mil kilome-
tros”, dijo Uriarte

han renovado vehiculos desde hace
muchisimo tiempo y esa falta de ac-
tualizacion hace que tengamos estas
dificultades”.

Consultado al respecto de direcciones
que cuentan con vehiculos con dos
o tres anos de uso, el ministro aclard
que “el ministerio tiene 600 vehiculos”
de los cuales “hay un 30% que es de la
década del 90 y tiene méas de 500 mil
kilbmetros”. /NR



GOBIERNO

Limitan uso de la
palabra carne

La Ley de Presupuesto busca desalentar la promocion de productos
vegetales con denominaciones a productos carnicos y derivados

El sector agropecuario tiene varios Y : >
puntos dentro de la Ley de Presupues- S 1%

to que van a tener su incidencia en el ¥ yl Fn /
rubro. Uno de esos es el articulo 281, E* i
referido al uso de la palabra carne. = g p !

Alli se sefiala que “las denominaciones -
asociadas a productos carnicos y sus ;
derivados, no podran utilizarse para 7
hacer publicidad o para comercializar
alimentos que en su proporcion sean
mayoritariamente de origen vegetal,
no pudiendo utilizarse ninguna etique-
ta, documento comercial, descripcion
0 representacion pictoricas, material
publicitario o forma de publicidad vy
presentacion que indique, implique o
sugiera que se trata de un alimento de
origen animal”.

Alemania ya tuvo esta discusién debido
a reclamos que presentaron integran- Aligual que en otros paises,
tes de la industria carnica para diferen- en laLey de Presupuesto se
ciar a productos vegetales o sintéticos busca limitar el uso de la
que pretenden utilizar la palabra carne paIaZa S przdludos
Esta discusion supondra un nuevo ca- 0 asociacion con productos del sec- e ofigen vegetal.
pitulo en la politica carnica del pais. tor./NR
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ESCRITORIO JUAN BREA SARAVIA SALUDA A
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SEGURIDAD

Por Luis Silva

Artigas avanza en el control
de venta informal de carne

Autoridades del departamento norteiio conformaron una comisién
de trabajo para controlar el flagelo en la zona

Con la presencia de los ministros de
Ganaderfa, Agricultura y Pesca, Car-
los Marfa Uriarte, y de Defensa, Javier
Garcfa, se realizd una presentacion
por parte del jefe de Policia de Artigas,
Adolfo Cuello, sobre los datos estadis-
ticos del departamento donde se vi-
sualizd un crecimiento de los delitos de
abigeato y faena clandestina.

casos, 42% mas que en 2019, mientras
que las faltantes de ganado crecieron
15%.

Cuello, quién en el periodo anterior se
desempend como subjefe de Policia de
Salto, dijo que los nimeros muestran
claramente que el trabajo en la "repre-
sién a los carneadores no esta dando

L el resultado esperado”, por lo que se ha
Cuello explico que entre los meses de  ¢reado el 4rea investigativa de la Bri-
enero y agosto se registraron 139 ca-  gada de Seguridad Rural’, para focali-
sos de abigeato, registrando un incre-  zgr g trabajo en el "circuito de expendio
mento del 43% respecto aigual periodo  4e carne. como almacenes de barrio

del ano pasado, mientras que I0s casos g |ocales donde no esta autorizada la
de fagna clandestina crecieron 25%. En  gniar.

contrapartida, los casos de hurtos en el ) ) _ _
area rural disminuyeron 14% en igual ~Ademas, resalto el trabajo conjunto con

periodo. productores y las gremiales del depar-
) tamento para la creaciéon de grupos de
Se presentaron ademas datos de da- Whatsapp, para coordinar trabajos de

flos causados por perros a animales de  control y represion en las diferentes zo-
produccion, donde se denunciaron 27 nas del interior del departamento.

Ministerio de Ganaderia

Sobre el tema, Carlos Marfa Uriarte resalté la presencia de “todas las fuerzas
vivas en el tema seguridad” del departamento y marcé la realizacion de temas
que considerd “interesantes” pero caracteristicos de la regién como la proble-
matica planteada de los caballos sueltos en la ciudad de Artigas. “No conozco
una ciudad en el pafs que este problema con esas caracteristicas, con 1000
caballos sueltos, y eso uno solo se entera cuando viene personalmente” dijo
Uriarte.

Por su parte los perros sueltos contintian siendo “él debe que tenemos” dijo el
ministro, también reconocié que existe un marco juridico que sera determina-
do por la Ley de Urgente Consideracion (LUC). “Es un debe que me desvela,
pero sé hacia donde vamos. Pero claro, yo quisiera llegar lo antes posible”.

El jerarca destacé que el objetivo es “el retiro, la captura de los perros sueltos
en los espacios publicos donde son amenazas a la integridad fisica de las
personas y/o a los factores de produccién”. Uriarte agregd que ademas se
suma un “incentivo para el programa de castraciones y poder llegar a las 300
mil. Ademés tenemos previsto promover los albergues y el chipiado, aunque
parezca irrisorio, de a un perro poder seguirle el rastro y saber quién es el
responsable”.

Consultado sobre si sus expresiones se enfocan al reintegro de la perrera, el
ministro dijo “no me refiero en esos términos porque se asocia a la muerte del
perro y nosotros pensamos en el retiro, en la captura del perro y la entrega a
albergues donde puedan encargarse de esos perros”.

Uriarte dijo que “es obligacion del Gobierno velar por la seguridad de los ciu-
dadanos y factores de produccion” por lo que se avanza en ese rumbo.
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Ministerio de Defensa

Por su parte, el ministro de Defensa, Javier Garcia, mencioné que “se han lo-
grado muy buenos resultados” en los primeros cinco meses donde el Ejército
Nacional viene realizando controles a nivel de las fronteras en el caso de los
delitos de abigeato, en coordinacion con el Ministerio del Interior.

El jerarca dijo que “es parte de la defensa del pais, dar seguridad, cuidar nues-
tras fronteras, y estar al lado del vecino, de los productores, de la gente del
lugar y en este caso trabajando también con los productores para reducir un
problema como el abigeato”. Garcia dijo ademas que “no solo afecta a perso-
nas y bienes y sino que afecta al trabajo, la produccion y desmotiva a muchos
uruguayos que abandonan la produccién por no poder con este delito”.

C descuento.
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CELEBRACION

Las cooperativas agrariasy la competitividad

“Una de las grandes fortalezas del
cooperativismo es su credibilidad”,
afirmo el ministro de Ganaderia, Carlos
Maria Uriarte, al hacer uso de la palabra
en la jornada organizada por el sector
cooperativo como festejo de los 15
anos de Copagran.

El ministro dijo que la credibilidad es un
bien para resaltar “hoy méas que nunca,
ya que estamos en un momento com-
plicado”, aludiendo a la crisis provoca-
da por la pandemia.

\lupetu .
d S a .
9rar|asyla COMpetg

Ng. Agr. Carlos Ma., Uriz
Ainistro de Ganaderiz, Ag
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“Una de las fortalezas
es su credibilidad”

En los festejos de los 15 afios de Copagran el ministro Uriarte
destaco las virtudes del cooperativismo

Uriarte basé su alocucion en algunas
de las fortalezas del sector cooperativo
en Uruguay, del agro y del pals, espe-
cialmente en el momento de enfrentar
la actual situacién. Considerd que otra
de las fortalezas del sistema es la “ca-
pacidad para reinventarse”.

“Es momento de agradecer a todos
aquellos pioneros que vieron en el
cooperativismo la salida para el agro.
El crecimiento del campo estuvo histé-
ricamente ligado al sistema cooperati-
vo. Siempre marcado por el esfuerzo,
pero en especial como alternativa para
la inmensa mayorfa de los productores

“El crecimiento del campo
estuvo historicamente ligado al
sistema cooperativo”,
dijo el ministro Uriarte

que son pequenos y medianos, pero
sin descartar a los grandes. Esa es una
de las ventajas que se pueden ver en el
cooperativismo, donde el esfuerzo de
todos se valora'y se comparte”, agregd
el ministro.

Resaltd que “hemos logrado entre to-
dos mantener el virus fuera de las ca-



denas agroalimentarias. La batalla no  Fernandez, el especialista estadouni-
esta ganada, queda mucho por hacer,  dense Michael Cook (via remota), con
el pais nos precisa mantenernos asi”. gl presidente de CAF, Pablo Perdomo,
Dijo que “la inocuidad de los alimentos v con los anfitriones Mathias Mailhos y
y la credibilidad son fortalezas que hoy — Gustavo Flores, presidente y gerente
nos distinguen en el mundo”. general de Copagran.

Uriarte compartio el panel con elecono-  Las presentaciones estan disponibles
mista de CPA Ferrere, Gabriel Oddone,  para los interesados en el canal de You-

con el presidente de Inacoop, Martin Tube de la cooperativa. /NR

Dr. Gabriel Oddone
Economista, Socio de CPA Ferre

Para el agro es “crucial” comunicarse mejor

Con una mirada “desde afuera del sector”, como repitié en varias oportunida-
des, durante su presentacion el economista Gabriel Oddone le dejé como “su-
gerencia” al sector agropecuario y al cooperativismo agricola, la necesidad de
comunicarse mejor. Oddone participé de la jornada de festejo de los 15 afos de
Copagran, denominada Las cooperativas agrarias y la competitividad.

“Es clave invertir tiempo y recursos en comunicarse mejor. Si en Montevideo no
se comprende que al pais le va bien cuando al agro le va bien, el sector esta en
problemas”, afirmé. Esto mismo le dejé como sugerencia al sector cooperativo,
para el cual consider6 “crucial” que comunique bien lo que hace.

Oddone puso como ejemplo que en los liceos del pais se sigue ensefando que
el agro en Uruguay esta estancado, algo que fue asf en su momento, pero que
cambié hace mas de 25 anos. En aquellos anos de estancamiento Uruguay
no lograba tener un crecimiento sostenido. Para el especialista, el sector debe
hacerle entender a Montevideo que “el pobre crecimiento de Uruguay ha esta-
do intimamente relacionado con el estancamiento agropecuario”, el cual quedo
atras en los afos noventa.
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AGENDE
3 DE OCTUBRE

SEGUNDO REMATE ANUAL

BMORD & RU’MBOS

SABADO 3 DE OCTUBRE

RURAL DE TACUAREMBO

A PARTIR DE MEDIO DiA

40 TOROS - 50 VIENTRES

1 PADRILLO Y 4 YEGUAS MONTADAS CRIOLLAS PI

12 CUOTAS, 180 DIAS O DESCUENTO POR PAGO CONTADO
DN BEEER S v RODEOS \u:ﬂ@
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Apuestan a
“Uruguay Wools”

Autoridades del PENRO en conjunto con Uruguay XXI buscaran dar mejor
acceso a las lanas en el mundo mediante una innovadora certificacion

\/

La marca Uruguay
Wools permitira dife-
renciar en el mundo
la produccién lanera

uruguaya.
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Uruguay X
Wools ‘3)

Pure Natural Mystic

La agencia de promocion de expor-
taciones, inversiones e imagen pais,
Uruguay XXl 'y el Secretariado Urugua-
yo de la Lana (SUL) en representacion
de Plan Estratégico Nacional del Rubro
Ovino (PENRO) presentaron la marca
sectorial Uruguay Wools en el Salon
de Eventos especiales del Parlamento.
Este lanzamiento contd con la presen-
cia de la Vicepresidenta de la Republi-
ca Beatriz Argimon.

A partir del trabajo conjunto entre Uru-
guay XXI 'y el PENRO -ambito interins-
titucional integrado por varios actores
de la cadena ovina nacional -se cred
la marca Uruguay Wools bajo el claim
"oure natural mystic" con los siguien-
tes atributos: innovadora, Glocal (Glo-
bal+Local), calidad de diseno, natural
y claridad.

Uruguay cuenta con una ventaja com-
petitiva en lo que respecta a la pro-
duccioén y a la industria lanera debido
al manejo sostenible que implementa
produciendo lanas de excelente cali-
dad con reconocimiento internacional.

Nuestro pais posee normas de bienes-
tar animal, desarrolla pastoreo a cielo
abierto, cuenta con modernas tecno-
logias de manejo y un clima favorable
para la produccién ovina. Ademas
cuenta con mano de obra calificada y
el know how que lo posicionan como
un pais referente en el mundo.

En cuanto al disefo, Uruguay cuenta
con identidad propia y adaptacion a las

Uruguay cuenta con una
ventaja competitiva en lo que
respecta a la producciony ala

industria lanera

tendencias internacionales de moda
que convierten a los productos de lana
disenados y producidos en Uruguay en
productos de lujo elegidos por perso-
nalidades mundiales provenientes de
los mercados mas exigentes.

El presidente del Secretariado Urugua-
yo de la Lana (SUL), Miguel Sanguine-



tti, dijo que "la marca "Uruguay Wools"
busca ayudar a transmitir todo lo que
representa para la produccion, la in-
dustrializacién y comercializacién de
la fibra lana y potenciar la marca pais
poniendo el foco en una produccion
sustentable en el tiempo".

En este sentido sefald que la institu-
cion prevé la realizacion de acciones
conjuntamente con "disenadores, em-

Con la creacion de la marca
Uruguay Wools “estamos dando
los pasos necesarios para
estar al dia”

presarios, formadores de opinion, me-
dios de comunicaciéon y con quienes
elaboran y deciden politicas de alcance
nacional".

Sanguinetti remarcé que "la lana uru-
guaya es muy reconocida a nivel mun-
dial y por eso con sus altibajos siem-
pre se coloco en diferentes mercados
como China, Alemania, Italia, Turquia y
algunos otros mas", sin embargo invité
al gobierno a "trabajar para mejorar el
acceso a estos y otros mercados".

MANTENE
DE PIE
TU INVERSION

Seguro
de Vida Animal

En Uruguay nadie te da
mads seguridad.

El presidente del SUL reconoci¢ que los
cambios en el mundo van hacia "con-
sumidores que quieren saber cémo se
produce lo que adquieren y la fibra lana
no escapa a esta realidad", por lo que
remarco que con la creacion de la mar-
ca Uruguay Wools "estamos dando los
pasos necesarios para estar al dia".

Sanguinetti resalté que duplicar los nu-
meros de la produccion y los ingresos
por las exportaciones del sector "es to-
talmente posible", sin embargo insistio
en su presentacion la necesidad de
realizar "muchos deberes" que aun es-
tan pendientes./NR
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© Todos los seguros cubren la muerte o el
sacrificio decretado por razones humanitarias a
consecuencia de un accidente ocurrido o una
enfermedad contraida durante la vigencia de la
poliza.

® Coberturas adicionales a la vida en seguros
individuales: en bovinos integral reproductivo.

® Seguros individuales: se pueden cubrir
ejemplares bovinos, ovinos, equinos y suinos.

® Seguros de agrupamiento: se incluyen animales
en remate y ganado general para produccién
de leche o carne a campo o en confinamiento

(feedlot).

@ El capital asegurado en todos los casos es el
“valor del animal” en el mercado uruguayo.

® Si bien los seguros pueden ser contratados por
un afio, también es posible hacerlo por
periodos mds cortos o inclusive por el plazo
que dure una exposicién.

Mas informacién en bse.com.uy
o llamando a Teleservicios 1998.



OVINOS

El cordero, llamado Double

Carnero Texel se vendio a

precio récord

En una feria en Escocia el ejemplar de la raza carnicera se pagoé
a 350 mil guineas, unos US$ 490 mil

Un ejemplar de la raza Texel se ven-
di6 por un récord de 350.000 guineas,
alrededor de 490.000 ddlares estadou-
nidenses, en una subasta en Escocia
sobre fines de agosto.

El cordero, llamado Double Diamond,
habfa generado expectativas antes de
que comenzara la venta de Scottish
National Texel en Lanark, seguin un co-
municado de prensa de la Texel Sheep
Society, inform6 CNN. La licitacion co-
menz6 en 10.000 guineas (alrededor
de US$ 13.000).

Una guerra de ofertas elevé el precio
hasta que se llegd a un acuerdo para

dijo Jeff Aiken —uno de los comprado-
res— al periédico inglés de The Guar-
dian.

La oveja Texel se origind en Holanda y
es una de las favoritas de los carnice-
ros, segun la Texel Sheep Society.

Es tradicional que el ganado se venda
en guineas en una subasta en el Rei-
no Unido, y una guinea se traduce en
alrededor de $ 1,40 délares estadouni-
denses.

El récord anterior para una oveja fue
de 230.000 libras, mas de US$ 307 mil,
para una oveja llamada Deveronvale
Perfection en 2009.

que el ejemplar se compartiera entre
tres cabaneros. En el Prado, alla por la década de 1980,
“De vez en cuando aparece algo espe-  se habfa vendido un carnero Ideal lle-
cial y ayer aparecio un Texel muy espe-  gado desde Oceania al impresionante
cial. Todo el mundo queria una parte”, monto de US$ 100 mil. /NR

Diamond, se vendio en la Scottish
National Texel, en Lanark.
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Estudian movimiento
en predios interdictos

Publicos y privados buscan generar un protocolo para viabilizar

traslados de animales en predios con brucelosis o tuberculosis

La Comision Nacional Honoraria de
Sanidad Animal (Conhasa) comenzd
a trabajar en un protocolo que habili-
te el movimiento de ganados de pre-
dios que actualmente se encuentran
interdictos por brucelosis y/o tubercu-
losis en el pais. En este sentido el Dr.
Leopoldo Amorin, directivo de la Aso-
ciacion Agropecuaria de Salto y repre-
sentante en ese ambito por la Asocia-
cion Rural del Uruguay (ARU), confirmd
que se encuentra en estudio un trabajo
presentado en la comision.

Amorin indicd que “hubo pedidos para
algunos movimientos de animales ne-
gativos a la enfermedad a otros es-
tablecimientos que no son foco y en
principio no fueron autorizados, pero
se esta estudiando algun protocolo”.
El objetivo es “facilitar al productor que,
por ejemplo, no tenga comida o esté
con alguna problematica para mover
animales negativos a otro predio”.

1 GQ&B

En el caso de brucelosis, para que un
predio esté libre de la enfermedad se
solicitan dos sangrados con diferencia
de seis meses. Consultado al respecto
el integrante de la Conhasa sobre si se
exigiran dos sangrados negativos o so-
lamente uno para el movimiento, Amo-
rin dijo que “va a haber condiciones
especificas para ese movimiento, pero
los animales que salgan de un estable-
cimiento foco van a estar sangrados y
va a haber un control méas importante
que los normales”. /NR

SANIDAD

La posibilidad de crear un
protocolo para el movi-
miento de animales en

predios interdictos estd a
estudio de la Conhasa
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Tercera suba consecutiva
para indice de alimentos

Una demanda algo mas firme y el debilitamiento del délar
hicieron subir los precios en agosto

Los precios mundiales de los alimen-
tos subieron por tercer mes consecuti-
VO en agosto, impulsados por una de-
manda en general mas firme y por el
debilitamiento del dolar estadouniden-
se, segun un informe publicado por la
Organizacion de las Naciones Unidas
para la Alimentacion y la Agricultura
(FAQO).

El indice de precios de los alimentos
de la FAO, que realiza un seguimiento
de los precios internacionales de los
productos alimenticios mas comercia-
lizados, alcanzé un promedio de 96,1
puntos en agosto, esto es 2% més que
el mes anterior y su nivel mas alto des-
de febrero de 2020.

El indice de precios de la carne de la
FAO se mantuvo practicamente sin
variacion desde julio, aunque se en-
cuentra 8,9 % por debajo de su nivel en

LA GANADERIA DE
NUESTRO PAIS

Bertsch Correa y San Roman | Campelir S.A. | Copagran | Escritorio Alori & Cia.

Escritorio Bergara | Escritorio Dutra | Escritorio Miguel Angel Izmendi
Fernando de la Pefia | Gaston Araujo | Heber Hernandez & Asoc. | Jaso & Jaso
Jorge Strauch Neg Rurales | Megaagro | Otto Fernandez | Silveira Neg Rurales

www.pantallauruguay.com.uy

agosto de 2019, dado que el efecto de
la menor demanda de importaciones
de carnes vacuna, aves de corral y ovi-
na se vio compensado por el aumento
repentino de la demanda de importa-
ciones de carne de cerdo en China.

El indice de precios de la carne
de la FAO se mantuvo
practicamente sin variacion
desde julio

El indice de precios de los cereales
registré en agosto aumentd 1,9% men-
sual y 7,0% anual, con las mayores su-
bas para el sorgo, la cebada, el maiz y
el arroz.

Por su parte, los aceites vegetales au-
mentaron 5,9% mensual y alcanzaron
el nivel m'as alto desde enero. /NR
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Otra vez gorgojo en arroz

Uruguay logré un rapido levantamiento de la suspension de la

habilitacion de Saman en México

Tras una complicada situacion que se
generd en las Ultimas semanas, el arroz
uruguayo exportado por la empresa
Saman vuelve a ingresar a México.

Se habia generado al inicio del mes de
agosto una compleja situacion, ya que
se encontré gorgojo de Khapra en un
contenedor de esa empresa al ser eva-
luado en aduanas mexicanas, lo que
motivé la inmediata suspension de la
habilitacion.

Esto sorprendié y molesté a autorida-
des y productores uruguayos, ya que
existe un protocolo para estos casos,
y la suspension del mercado se debe
dar después de otros pasos de nego-
ciacion. Sabido es que en Uruguay no
existe esa plaga, algo que se habia
aclarado en el acuerdo.

Esta situacion motivé una rapida reac-
cién de las autoridades del Ministerio

vy.virbac.com ‘ foo

iESTA

"CONFIRMADO!

con BOVISAN TOTAL Se
Cada 100 vacas

de Ganaderia, Agricultura y Pesca, en
conjunto con la empresa involucrada.

Tras eso, segun lo confirmé el director
general de Servicios Agricolas, Leonar-
do Olivera, se destrab¢ la situacion,
luego de un “trabajo en equipo por
parte del Ministerio de Ganaderia, Agri-
cultura y Pesca (MGAP) con Asuntos
Internacionales y Cancilleria”./NR

14 MAS

Terneros

Rentabilidad

fanta lena

AGRICOLAS
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Contrariamente a lo
que se creyé en un
principio, el Covid-19
no se transmite me-
diante los alimentos.
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El Covid-19 no se

transmite por la comida

Recientes estudios confirman que el coronavirus que generé la

pandemia mundial no puede propagarse por via alimentaria

Tras varias semanas de estudios y
corroboracion de datos, una revision
cientifica estadounidense confirma que
el SARS-CoV-2 no se puede propagar
por las vias alimentarias.

De abril a agosto de 2020, el Instituto
Estadounidense de Alimentos Con-
gelados (AFFI), en asociacion con in-
vestigadores de la Universidad Estatal
de Carolina del Norte (NCSU), realizd
una revision de la literatura cientifica
para comprender la naturaleza de la
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supervivencia y persistencia del SARS-
CoV-2, el virus que causa COVID-19, en
alimentos y en superficies de contacto
con alimentos, asi como su potencial
de transmision a través de los mismos.

Su trabajo confirma que no hay eviden-
cia de la propagacion del SARS-CoV-2
através del consumo de alimentos o en
asociacion con su empaque y agrega
que no se han reportado casos de
COVID-19 transmitidos por alimen-
tos. /NR
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PARTE DE FAENAS

ESTABLEC.
TACUAREMBO S.A.
LAS PIEDRAS S.A.
FRIG. PUL (PULSA)
BREEDERS P.U.
ESTAB.COLONIA
ONTILCOR S.A.
INALER S.A.
LAS MORAS
BILACOR S.A.
10 SIRSIL S.A.
11 COPAYAN S.A.
12 LORSINAL S.A.
13 CASA BLANCA
14 SAN JACINTO
15 SOLIS
16 ARROYAL SA.
17 SIMPLIFY S.A.
18 LOS OLIVOS
19 SCHNECK
OFERAN S.A.
21 CUAREIM
MIRIAM CRAVEA
SOMICAR S.A.
MUN. ARTIGAS
MERCEDES
LUCHASOL
CARRASCO
LINERIM S.A.
CLEDINOR S.A.
FRIGOCERRO S.A.
31 SIDERCOL
ARDISTAR
ROSARIO
CLADEMAR S.A.
CANELONES
LA TABLADA
FRIG.MARTINEZ
BORDENAVE A.
MUN.LAVALLEJA
41 MARTINEZ, ADAN
MUN.SALTO

43 CALTES S.A.
TOTAL GENERAL

1

© 0 N oo o B~ W DN

FUENTE: Datos proporcionados por INAC

Semana del 01/08/2020 al 31/08/2020

Novill.
8.609
14.187
8.362
9.902
9.359
8.602
7.500
5.015
4.018
1.748
1.475
780
1.132
1.986
808
112
155
344
16
322
209
125

13
68

84.869

BOVINOS

Vacas

Vaq.

5254 4263
1.083  2.669
3.771 2.344
1502 2949
3.302 1.565
2359  2.719
2.831 1.137
2.080 1.932
3.558 1.081
3111 650
2.797 755
2.651 557
1.927 681
165 495
599 712
237 1.181
324 645
66 479
640 25
328 232
369 19
49 100
396 54
268 52
167

56 100
39.723  27.563

10 214
5 5
2 122

85
4 107
1 92
1 105

86
4 47
1 113
4 62
2 89

23 20
1 20

22 71

72 57

31 2
4 3
8 202

3
9 67
348
5
3 7
5
560 1.584

TOTAL
18.350
17.949
14.601
14.438
14.337
13.773
11.574

9.113
8.708
5.623
5.093
4.079
3.783
2.667
2.212
1.659
1.157
896
891
885
673
622
471
343
235
167

O O O O O O O O O o o o o o o o

154.299

OVINOS
Cord.

Borre. Cap6on Ovejas Carn.

0

8.145 20 1.025 2.006 23 11.219

o O o

1.618 9 244 13 1.884
0
0
0
0
8.001
27.937
0

130

2.101
22.960

66
853

3.844
1.099

1.978 12

2.855 170

69 1 50

1.125 205 20 1.350
0
15.706
1.615

0

9.046
328

475
47

3.730
848

2.240 215
377 15

81 10

©
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45392 1666 10.667  9.760 448  67.933



PROMEDIOS

MERCADO DE HACIENDAS -

Contado Plazo Contado Plazo

Liviano Especial 1,82 1,84 3,36 3,40

Liviano Bueno de Pradera 1,78 1,80 3,31 B35

NOVILLOS GORDOS Exportacion Especial 1,88 1,90 3,38 3,42
Razas carne Exportacion Bueno de Pradera 1,81 1,83 3,34 3,38
Exportacion General 3,31 B35

Otras Razas Generales 3,14 3,18
Especiales 1,59 1,61 3,18 3,22

VACAS GORDAS Buenas 1,55 1,57 3,14 3,18
Razas carne Generales 1,48 1,50 3,09 3,13

VACAS GORDAS Especiales 1,40 1,42 3,04 3,08
Otras razas Generales 1,31 1,33 2,90 2,94
VAQILLONAS GORDAS Especiales 1,79 1,81 3,30 3,34
Buenas 1,74 1,76 3,26 3,30

Toros gordos 1,51 1,53 2,59 2,63
Toros y Novillos generales 1,40 1,42 2,46 2,50
INDUSTRIA Vacas Manufactura Alta 1,22 1,24 2,30 2,34
Vacas Manufactura Baja 1,08 1,10 2,18 2,22
Conserva 0,80 0,82 1,92 1,96

Corderos 3,36 3,40
Cordero pesado 3,43 3,47
OVINOS GORDOS Borregos SR 3,41
Capones 3,02 3,06
Ovejas 2,95 2,99

iINDICE FLACO/ GORDO A.C.G
DT o2 2014 2016 2018 2020

ENERO 1,2659 1,2382 1,2168 1,1655 1,1661 1,2943 1,3450 1,2873 1,1512 1,2127
FEBRERO 1,3039 1,2556 1,2716 1,2094 1,191 1,3756 1,3136 1,2612 1,1826 1,2429
MARZO 1,2945 1,3018 1,3009 1,2597 1,2247 1,4182 1,3424 1,2872 1,2267 1,3279
ABRIL 1,2379 1,3290 1,2457 1,2456 1,2123 1,4087 1,3789 1,2416 1,2163 1,3018
MAYO 1,2123 1,2997 1,2363 1,1996 1,1685 1,3524 1,3185 1,1756 1,1921 1,2563
JUNIO 1,2014 1,3055 1,1994 1,152 1,1337 1,2953 1,2839 1,1651 1,1589 1,2391
JULIO 1,1600 1,3308 1,1994 1,1162 1,0741 1,2327 1,2168 1,1506 1,1100 1,1889
AGOSTO 1,2615 1,3457 1,2234 1,1016 1,0838 1,2276 1,2502 1,1155 1,1441 1,1857
SETIEMBRE 1,2898 1,3651 1,2063 1,0874 1,1883 1,3096 1,2901 1,1205 1,1620
OCTUBRE 1,2681 1,3009 1,1737 1,0943 1,1634 1,3354 1,2571 1,1215 1,1467
NOVIEMBRE 1,2393 1,2290 1,1668 1,1019 1,2103 1,3438 1,2931 1,1691 1,1436
DICIEMBRE 1,2601 1,1861 1,1686 1,1306 1,2551 1,3605 1,3291 1,209 1,1663

PROMEDIOS PESADOS PARA FAENA

- Promedios mensuales en ddlares, kilo en pie a levantar del establecimiento, flete a cargo del comprador, negocio al contado.
- Los precios en pie a plazo son U$S 0.02 mas que a contado

VACA GORDA ESPECIAL NOVILLO GORDO BUENO

2015 2017 2019 205 DN o7 EEDEE 2o T
1.49 1,44 1,34 1,28 1,38 1,55 1,76 ENERO 1.69 1,73 1,61 1,48 1,61 1,75 1,99
1.54 141 1,29 1,31 1,46 16 1,65 FEBRERO 1.75 1,69 1,52 15 1,64 1,76 1,87
1.38 1,33 1,28 1,27 143 1,65 1,52 MARZO 1.66 1,63 1,48 147 1,64 18 1,75
1.36 1,28 1,21 1,25 1,49 1,65 1,46 ABRIL 163 1,58 1,46 145 1,68 1,79 1,67
1.41 1,35 1,24 1,32 1,59 1,72 1,47 MAYO 1.66 1,63 1,48 1,53 18 1,84 1,68
1.44 147 1,27 1,38 1,62 1,84 1,49 JUNIO 1.71 1,71 15 1,58 1,83 1,95 1,68
157 1,63 1,49 1,48 1,65 191 1,57 JuLio 1.82 1,87 1,54 1,66 1,85 2,04 177
1.65 1,64 1,38 1,48 1,64 1.9 1,59 AGOSTO 1.90 1,92 1,66 1,63 1,84 2,05 1,81
171 1,56 15 1,44 1,58 1,95 SETIEMBRE 1.95 1,78 1,59 161 174 2,09
167 1,58 1,34 1,49 1,61 2,06 OCTUBRE 1.90 1,77 1,58 1,66 1,74 2,22
1.61 1,44 1,33 1,32 1,53 215 NOVIEMBRE 1.83 1,72 1,53 1,59 1,68 2,25
1.53 1,36 1,21 1,33 1,48 1,93 DICIEMBRE 1.77 1,66 1,46 1,53 1,67 2,11

USD 1,46 USD 1,32 USD 1,36 USD 1,54 i PROMEDIO ANUAL US$ 1.77 US$ 1,72 USS$ 1,53 USD 1,56 USD 1,73 USD 1,97



MERCADO DE REPOSICION

- PRECIOS PROMEDIO PARA RAZAS CARNICERAS Y SUS CRUZAS

A levantar del estabelciemientocon pagos hasta 30 dias destare promedio del 5% al 7% segun condiciones de carga estipuladas

CATEGORIA 1 2a8 ERE 16 a 22 23a29 30a31
TERNEROS hasta 140 k. U$S/kilo 2.20-2.40 2.25-2.35 2.20-2.36 2.25-2.40 2.25-2.45 2.20-2.40
TERNEROS 1412180k U$S/kilo 2.10-2.35 2.10-2.30 2.00-2.35 2.05-2.25 2.15-2.25 2.15-2.35
TERNEROS Mas 180 k. U$S/kilo 2.03-2.15 2.00-2.30 1.90-2.22 1.90-2.20 2.00-2.22 2.00-2.20
TERNEROS ENTEROS Mas 160 k. U$S/kilo 2.10-2.12 2.00-2.10 2.10-2.10 2.05-2.15
NOVILLITOS 201 a 240 k. U$S/kilo 1.90-2.05 1.90-2.03 1.87-2.00 1.92-2.05 1.95-2.05 1.95-2.10
NOVILLOS 241a300 k. U$S/kilo 1.80-1.95 1.80-1.90 1.82-2.00 1.80-2.00 1.80-1.95 1.75-1.90
NOVILLOS 301 a 360 k. U$S/kilo 1.75-1.95 1.72-1.82 1.68-1.85 1.75-1.82 1.75-1.86 1.75-1.90
NOVILLOS Mas 360 K. U$S/kilo 1.65-1.85 1.70-1.80 1.70-1.85 1.65-1.80 1.70-1.84 1.70-1.82
NOVILLOS HQB 481 K U$S/kilo 1.78-1.95 1.81-1.98 1.80-1.96 1.70-1.92 1.80-1.90
TERNERAS hasta 140 k. U$S/kilo 2.00-2.15 1.90-2.18 2.00-2.20 2.00-2.25 2.00-2.45 2.00-2.20
TERNERAS 141 a 200 k. U$S/kilo 1.90-2.05 1.90-2.15 1.85-2.10 1.95-2.07 1.90-2.20 1.95-2.20
VAQUILLONAS 201 a 240 k. U$S/kilo 1.80-1.85 1.78-2.05 1.82-2.00 1.80-2.15 1.80-1.95 1.80-2.20
VAQUILLONAS Mas 240 K. U$S/pieza 1.70-1.85 1.70-1.85 1.72-1.85 1.70-1.85 1.70-1.90 1.68-1.85
VAQUILLONAS HQB 481 K U$S/kilo 1.80-1.85 1.72-1.82 1.68-1.85 1.65-1.65

VAQUILLONAS Y VACAS PRENADAS U$S/pieza 600-750 600-750 650-740 660-750 620-720 600-780
VACAS DE INVERNADA U$S/kilo 1.35-1.48 1.35-1.50 1.40-1.52 1.35-1.52 1.35-1.55 1.35-1.50
PIEZAS DE CRIA U$S/pieza 350-380 300-400 320-400 320-390 315-380 330-380

ARANCELES : DOLAR

Resoluciéon de Asamblea General Extraordinaria del 6 de Febrero 1991

HACIENDAS CON DESTINO A FAENA COMPRADOR [RU=IsI2v[e]H

Bovinos gordos

Bovinos de manufactura y conserva
Ovinos

Suinos

Yeguarizos

1%
1%
1%
1%

5%

2.50%
2.50%
2.50%
3.50%
5.50%

VENTAS PARTICULARES Y/O EXPORTACION COMPRADOR VENDEDOR

Bovinos y ovinos generales
Ganado lechero, yeguarizos y reproductores en general

3%

5%

OTRAS COMISIONES HABITUALMENTE EN ESCRITORIOS RURALES

Tasaciones de campos

Tasaciones de ganados en el campo
Contratos de arrendamientos (*)
Contratos de pastoreo o capitalizacion
Compra venta de campos

Por mas informacion

ingrese a nuestra web

acg.com.uy

1%

1%

3 42,655
4 42,771
5 42,553
6 42,718
7 42,642
10 42,461
11 42,453
12 42,534
13 42,506
14 42,500
17 42,722
18 42,612
19 42,874
20 43,192
21 42,937
24 42,779
26 42,702
27 42,650
28 42,501
31 42,587
PR. 42,667

INTERBANCARIO

DiA COMPRA/VENTA



SOCIOS

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H.

AGROENLACE TRADE S.R.L.

AGROINTERMEDIO SR.L.

AGROORIENTAL

AGROSOCIO

ALFARO Y CIA
ALORI &Cia.SRL

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda.

ARAMBURU S.R.L.

ARAUJO, Gaston

ARRALDE ALEJANDRO Y Cia.. Ltda.
ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO
ARROSPIDE, Antonio

BACHINO CARLOS, Ltda.

BACHINO, Enrique y Asociados

BACHINO, Ricardo
BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L.

BASSO Neg. Rurales, Gustavo
BELLO, Gustavo
BENGOCHEA S.R.L., Luis A.

BERGARA SEBASTIAN
BERRUTTI - UB&P

BERTSCH, Roberto
BIRRIEL HNOS & ASOC.

BIRRIEL Ltda.
BLANCO & RODINO SRL.

BOCKING S.R.L.

BOFILL, Armando

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban

BREA SARAVIA, Juan

BULANTI & Cia. Ltda.

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas
CAMPELR S.A.

CAMPO ESTE Ltda.

CANEPA, Rubén F.
CARBAJAL WALDEMAR NEG. RURALES

CELEDON MEDIZA Emanuel

COELHO y Asociados

COPAGRAN

CORREA & SAN ROMAN

CURUCHET JOSE
CRADECO

A. M? Fernandez 628

Ruta 5 Km 182
Juan de Lavalleja 342
Divina Comedia 1638

Dr. Alejandro Schroeder 6514

Manuel Lavalleja 1303

Wilson Ferreira 717

19 de Abril

Dolores Vidal de Pereira 472

Andrés Cheveste 747

M. Cassinoni 1676 Of. 812
18 de Julio 331
Gallinal 443

Dr. Nicolds Corbo 1433

Ituzaingo 566

Avenida Herrera 539

Rivera 441 Local 1

Batlle y Ordofez 511

Luis A. de Herrera 597
Aparicio Saravia 524

Avda. Brasil 3105/701
Paysandui 941 Piso 4 Esc.9y 10
Mantua 7011

Lecueder 401
18 de Julio 2033

25 de Agosto 121
Miraflores 1650

Nueva York 1249

Av. De las Americas 5029 Compleio
Ricon del Lago - Parque Miramar

Progreso 307

25 de Agosto s/n
18 DE Julio 868
Artigas 1343
Treinta y Tres 2036
Ruta 9 Km 207

Uruguay 1301
Rincon 252

Ernesto Mcalister 1726

Maria Olimpia Pintos 190

Montevideo 3511

Uruguay 1404

Tacuarembo 1465

Florencio Sanchez 150

Florida
Durazno
Treinta y Tres
Montevideo

Montevideo

Treinta y Tres
Melo

Durazno

Sarandi del Yi

Artigas

Montevideo
Florida
Florida

Lascano
Minas

Minas

Durazno

Florida
Florida
Melo
Montevideo
Montevideo

Montevideo

Artigas

Rocha

Rocha

Montevideo

Montevideo

Montevideo

Guichon

Santa Clara de Olimar
Paysandui

Cardona

Rocha

Rocha

Salto

Rosario
Tararias-Colonia
Tacuarembd
Young

Salto

Paysandi

Colonia Valdense

Walter H. Abelenda
Joaquin Abelenda

Ing. Agr. Oscar Casco Estevez
Guillermo Bachino
Martin Slinger
Christopher Brown
Jaime Gomez

Juan Martin Scasso
Joaquin Berenbau
Felipe Alfaro

Julio Alori

Marcelo Alori

Luis A. Andrade
Martin Andrade

Jose Poncet

Ignacio Aramburu
Arturo Aramburu

José Ignacio Aramburu

Gaston Araujo

Alejandro Arralde
Guillermo Arrillaga
Juan Luis Arrdspide
Diego Arrospide

Carlos Bachino

Ernesto Franco

José Enrique Bachino
Ricardo Bachino
Miguel Bardier

Ral Odriozola
Gustavo Basso
Gustavo Bello
Miguel Bengochea
Gonzalo Bengochea
Sebastian Bergara
Ing. Alejandro Berrutti
Pablo Argenti
Roberto Bertsch
Juan Martin Birriel
Valentina Birriel
Carlos Dianessi
Mariela Amaral
Marcelo Birriel
Sebastian Blanco
Guillermo Rodifio
Juan Bocking

José Rado

Ignacio Segredo
Armando Bofill

Ing. Agr. Marcelo Cravea
Mercedes Margalef
Carlos Gamarra
Juan Brea Saravia
Gaston Bulanti
Mauricio Cabrera
Ernesto J Birriel
Onelli Pereira
German de Castro
Francisco Canepa
Martin Carbajal
Mauricio Carbajal
Emanuel Celedon
Alfredo Coelho
Sebastian Sanchez
Oscar Da Silva
Federico Garcia Lagos
Carlos Martin Correa
Martin San Roman
José P.Curuchet
Eduardo Gago
Pedro Bertinat

wharural@adinet.com.uy

haciendas@agroenlacetrade.uy
quillermo@agrointermedio.com.uy
mslinger@agrooriental.com.uy
cbrown@agrooriental.com.uy
jgomez@agrooriental.com.uy
mscasso@agrosocio.com
jberenbau@agrosocio.com
escritorio@alfaroycia.com.uy

info@aloriycia.com.uy

escritorioandrade883@gmail.com

ignacio@aramburu.com.uy
arturo@aramburu.com.uy
jose@aramburu.com.uy
gaston@araujo.com.uy
sian@adinet.com.uy
info@arraldeycia.com.uy
negociosarrillaga@gmail.com

info@escritorioarrospide.com.uy

carloshachino@carloshachino.com
administracion@carlosbachino.com

info@enriquebachinoyasociados.com.uy

rbachino@hotmail.com

bardieryodriozola@gmail.com

gbasso@adinet.com.uy

gbellonegociosrurales@hotmail.com

info@bergara.com.uy
ubp@ubp.com.uy
pargenti@berrutti.com.uy
escritorio@robertobertsch.com

ganadosdelareservasrl@gmail.com

birrielh@adinet.com.uy

info@bragroservicios.com.uy

bocking@adinet.com.uy

abofill@adinet.com.uv

cravea@hotmail.com

breasaravia@hotmail.com
bulycia@adinet.com.uy
ecpeile@gmail.com
campelir@adinet.com.uy

campoeste@hotmail.com

rfcanepa@adinet.com.uy
martin@waldermarcarbajal.com.uy
mauricio@waldermarcarbajal.com.uy
eceledonmediza@gmail.com

coheloyasociados@gmail.com

fgarcialagos@copagran.com.uy

info@correaysanroman.com.uy

cradeco@adinet.com.uy

Celular

099 660530
099 680661
093 630389
095 685197
096 361269
099 647 561
092 987 987
099 284323
099 661501
099 857400
099 639977
099 800186
099 359078
099 362031
099361003
099 367032
099 367787
099 367152
099771295

099 123186
099 352 616
099 353324
099 126412
099 856005

099 639039
099 140028
095 631793
099 359190
099 360087
099 663310
099 620769
099 802075
099 146782
099 141298
098 404575
098 423842
099 772526
099 223214
098 001369
099 872923
099 871820
099 872633
099 212728
098 649393
099 664010
099 636134
099 649 343
099 681409

099 722448
098 389708
099 727789
099 693444
099 720212
099 536134
099 682472
099 872690
099 872678
099 731257
099 687441
099 684614
098 079 116
099 831195
099 836799
099 245330
099 686447
099 731587
099 633410
099 727072

43527297

4363 5153
4452 0437
2604 3036

2604 7050

4452 0017
4642 7557

4362 2469

4367 9052

4772 6249

2403 1353
43529092
43523130
4352 2007
4456 7865

4442 5789

4442 2173
4362 3856

43527303
43527242
4642 3143
2709 8084
2908 0838
2600 1159

4772 2215
4472 4300

4472 2851
2600 7884

2924 0594

2604 0612

4742 2112

4464 5244
4722 3991
4536 9080
4472 0200
4472 3626

4732 5401

4552 2580

4632 4403

2408 7887

47327900

4722 6938
4558 8303

43527299

4452 7285

2604 7050

4643 1584

4362 3690

4367 9852

4772 2750
2403 1353
4352 9736
4352 5098
4456 7865

4442 5789

4442 2173
4362 3856

43527303
43522110

4642 5329
2709 8084

4772 3628
4473 6527

4472 6280
2600 7884

2924 0594

2604 8671
4742 3909
4464 5244
47227838
4536 9582
4472 0200
4472 3626
4732 5401
4552 2580
4632 4403

2408 7972

4722 6938
4558 8769



CRUCCI, Elbio
DE FREITAS CIA. CARLOS

DE FREITAS JOSE GESTION GANADERA

DE LA PENA VALDEZ S.A.

DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L.
DELAGRO & Cia..

DIAZ RICARDO

DI SANTI'Y ROMUALDO Ltda.

DIU TABARE

DUTRA HNOS. S.R.L.

DUTRA Rafael

ESC. DUTRA LTDA.

ESC. IZMENDI

FERNANDEZ, Otto

FONSECA, Juan

FRANQUINI OSCAR

GALLINAL & BOIX S.R.L.

GAMBETTA, Alberto

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L.

GAUDIN Hnos.

GONZALEZ VINOLES JOAQUIN Neg. Rurales

GORLERO y Cia..

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L.

HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L.

HERNANDEZ HEBER & Asociados
ILUNDAIN BARANANO, Alejandro

INDARTE & Cia.. Ltda. Neg. Rurales
INDARTE, Héctor

IRIGOYEN Negocios Ganaderos
ISASA & Cia.., Ricardo

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Angel
JUAN MANUEL FABIAN

LA CONSIGNATARIA S.R.L.

LA TABLADA Ltda.

MARRERO Ltda.

MARTINEZ S.A. Juan Carlos
MARTINEZ DOS SANTOS, Walter

MARTORANO, Mario
MEGAAGRO HACIENDAS S.A.

MERCO HACIENDAS SR.L.

MONTERO & FERNANDEZ NEG. RURALES

MORALES COLOMBO S.R.L.

Sarandi 466

Jose Cuneo Perinetti 1376

Costa Rica 1634

Ruta 12 km 343 - Puente Otegui

Av. Italia 2210
Alejandro Schroeder 6478/101

Francisco Fondar 533

Herrera 484

Ruta 1 km 72- Rafael Peraza
F. Acuia de Figueroa 1815
Rondeau 1908 escritorio B
Jamaica 3132

Ruta 8 km 291,5

Herrera 346

Rondeau 2204

Rivera 3224

Paysanddi 909

Rbla. Tomas Beretta 7939
Taruselli 1154
Gral. Eugenio Garzon 311

Artigas 1202

18 de Julio 700
Sarandi 693 piso 5

Ruta 3 Km 308

Montevideo 3471

Catalina 257
Santisima Trinidad 467

Montevideo 3394

Montevideo 3358

ltuzaingo 320

Florencio Sanchez 485

Pablo Zufriategui 1359

Ruta 1 km 121y medio - Valdense

Galicia 1069

Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402
18 de Julio 160

José Enrique Rodo 682

Dr. Gonzélez 605

Artigas 363
Gral. Narifio 1907

La Paz 2233
Wilson Ferreira Aldunate 1045

Sarandi 407

Florida

Montevideo
Montevideo
Minas

Paysandd

Montevideo
Trinidad

Florida

San José
Montevideo
Montevideo
Montevideo
Treinta y Tres
Artigas
Montevideo
Florida

Montevideo

Montevideo
Mercedes
Artigas

Salto

Sarandi Grande- Florida

Montevideo
Young
Young

Tacuarembd
Trinidad

Young

Young
Vichadero-Rivera
Melo

Treinta y Tres
Colonia

Montevideo

Montevideo
Tacuarembd
Minas
Florida

Mercedes

Montevideo

Montevideo

Minas-Lavalleja

Florida

Elbio Crucci

Carlos de Freitas

José de Freitas

Fernando de la Pena
Fernando J. de la Pefia
Diego de Maria
Eduardo Del Baglivi
Santiago Stefan
Ricardo Diaz

Federico Diaz

Diego Di Santi
Romualdo Rodriguez
Mauricio Lanza

Mauro Olivera

Pablo Argul

Tabare Diu

Juan Andrés Dutra
Rafael Dutra
Alejandro Dutra
Rodrigo Abasolo

Juan lzmendi

Otto Fernandez

Otto Fernandez Nystrom
Gerardo Xavier de Melo
Juan Fonseca

Jorge Mufioz

Oscar Franquini
Alberto Gallinal
Alvaro Boix

Ignacio Elhordoy
Alberto Gambetta

Manuel Acevedo

Juan Pablo Acevedo

Julio Gaudin
German Gaudin
Joaquin Gonzalez
Felipe Hareau
Fernando Hareau
Martin Grondona
Fernando Lusiardo
Jorge Garcia
Gabriel Garcia
Heber Hernandez
Alejandro Ilundain
Federico Constantin
Gonzalo Indarte
Fernando Indarte
Héctor Indarte
Juan P. Irigoyen
Ricardo Isasa
Ricardo lsasa (h)
Alejandro M. Silveira

Juan Martin Silveira

Juan Francisco Belloso
Santiago Cortina
Enrique Bonner

Juan Irigoyen

Dario Marrero

Juan Martinez

Walter Martinez Dos Santos
Federico Martinez Elorga
Mario Martorano

José P. Aicardi

Juan M. Otegui

Andres Lessa

Emilio Montero

Mateo Fernandez

lanacio Morales Colombo

elbiocrucci@adinet.com.uy
carlos@carlosdefreitas.com.uy
info@carlosdefreitas.com.uy

jose@jdf.com.uy
fpnegociosrurales@gmail.com

diego@agrodemaria.com.uy

info@delagro.com.uy

escrdiaz@adinet.com.uy
federdiaz@adinet.com.uy

razaslec

com.uy

tabarediu@gmail.com
dutra@dutrahermanos.com
rafaeldutra@vera.com.uy

adutra@escritoriodutra.com

izmendi@montevideo.com.uy
otto@ottofernandez.com.uy
ottohijo@ottofernandez.com.uy
gerardohacienda@ottofernandez.com.uy

juanfonseca@netgate.com.uy
oscarfranquini@adinet.com.uy
negociosrurales@gallinalyboix.com
controldeplagas@gallinalyboix.com
ag@albertogambetta.com
ganadelnorte@gmail.com

julio@gaudihnos.com.uy

joaquingve@hotmail.com

gorlero@gorlero.com.uy

gronlus@adinet.com.uy

haciendasdellitoral@adinet.com.uy

info@hhnegocios.com

alejandroilundain@adinet.com.uy

oficina@indarteycia.com

hindarte@adinet.com.uy
jpirigoyenng@gmail.com

risasa@adinet.com.uy

miguelaizmendi@adinet.com.uy

manolofabian1993@gmail.com
jfbelloso@laconsignataria.com

scortina@laconsignataria.com

juanalcides@adinet.com.uy
info@escritoriomarrero.com.uy
cuchillasdesilvera@hotmail.com

fmrurales@adinet.com.uy

mariomartorano@adinet.com.uy
jpaicardi@megaagro.com.uy
jmotegui@megaagro.com.uy
mercohaciendas@adinet.com.uy

monterofernandezsrl@gmail.com

moralescolombo@hotmail.com

099 686673
099 664537

099 681 540

095028572

099 724117
099 187273
099 542 826
099 680510
099 364 509
099 353400
099 685825
091 294601

099 351289
091 294602
099 341 157
099 129177
099 607160
099 611200
099 245222
099 539 424

099 773057
099 941114
099 682990
099 680353
099 350668
099 660802
094 429970
099 154213
099 656486

099 771389
099 423 504
099 730302

099 664512
099 667894
099 102272
099 567038
099 567868
099 567131
099 728080
094 876543
099 683529
099 397648
099 682585
099 567267
099 693313
092 060060
099 802207
099 604224
095 308281
095 308282
099 126 921
099 414006
099 118203
099 534619
099 668051
099 830133
099 840 171
099 352626
099 352249
099 663642
099 643219
099 630690
099 145423
099 843 651
098 253012
099 356110

4352 4833
2600 4875

2603 8203

4442 4343

4442 2550

47233970

2601 0338

4364 2703

43531618

4346 2662
2924 8578

2604 7041-3

4452 2031

4772 2818

46223288

2924 0166

4352 4435

29012120

26007346

45327952

4772 3624

47330918

43547343
29151604

4567 2971

4567 6400

4632 0632
4364 2559

4567 2546

4567 2001

4654 3144

4642 2085

4452 2706

4552 4117

2900 2733

2709 6486
4632 4286
4442 2242
4352 2908

45322108
2600 1600

2409 8877
4443 5376

4352 6933

4352 4833
2600 4875

4442 2947

4722 0039

4364 3350

43521570

2924 0164

47722818

29240173

29012120

4733 4086

43547343

4567 2971
4567 3989

4632 1346
4364 2559

4567 2276
4567 2172
4642 5589

4452 8090

2709 6486
4632 4286
4442 4655
4352 2908

45322108
2600 1600

2409 8877



SOCIOS

MURACCIOLE JORGE RUTA 81 KM 8
NEDAFOX S.A. Av. J. M. Alvariza 882 bis

NICOLICH, Alejandro

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO
PATINO S.R.L., Luis Alberto

PEREIRA FRANCISCO NEG. RURALES
RAMOS & GARCIA Agronegocios

REYES, Alvaro

RODEOS DEL URUGUAY SR.L.

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L.

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C.

RODRIGUEZ, Esc. Federico
RODRIGUEZ, Esc. Romualdo

ROMANQO, Carlos y Martin

RUBAL S.R.L.

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES
SEBE CASAS, Gonzalo

SIERRA, Ramiro

SILVA GALLINO Joaquin
STRAUCH, Jorge y Cia.. Ltda.

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR)

THE LANDLORD COMPANY
TOURON & SAINZ RASINES S.R.L.

TRINDADE S.R.L. CARLOS

VALDEZ & Cia.. Ltda.

VERA SRL JUAN

VICTORICA CONSIGNACIONES S.R.L.

ZABALLA Negocios Rurales

ZAMBRANO & Cia.. S. A.

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda.

Carlos Séez 6415

Batlle y Ordoriez 540

A. Fernéndez 470

Costa Rica 1589

19 de Abril 1107
Montevideo 1019

Artigas 1165

Rostand 1559

Pocho Fernandez 3299
Ramirez 509

La Rosa 767

Cuareim 1978

Bvar. Cardona y Mendiondo
Manuel Freire 454

Antonio Ma. Fernandez 716
Juan Maria Perez 2996/702
Bvar. Cardona 1215

Calle 30 y 18 Edificio La Cigale apto0004
Manuel Meléndez 1001

Herrera v 25 de Mavo

Dr. Valentin Cassio 1489
ltuzaingo 419

19 de Abril 1379

Sarandi 236

Herrera 999

Arturo Lezama 2083

Dr. Ivo Ferreira 308
Gral Narifio 1690

Av. Garzon 355 esq. R. Branco
Yi 1879 apto 201

Canelones
San Carlos
Montevideo
Durazno
Florida
Montevideo
Durazno
Paysandu
Dolores
Montevideo
Florida
Trinidad
Melo
Montevideo
Cardona
Treinta y Tres
Florida
Montevideo
Cardona

P del Este - Maldonado
Treinta y Tres

San José

Treinta y Tres

Mercedes

Salto

Tacuarembo

Durazno

Montevideo

Tacuarembd

Montevideo

Artigas

Montevideo

Por mas informacion

ingrese a nuestra web
acg.com.uy

Jorge Muracciole
Jorge Umpierrez
Alejandro Nicolich
alnicoar@adinet.com.uy
Gerardo Ormazabal Fernandez
Enrique Patifio

Luis A. Patifio
Agustin Patifio
Francisco Pereira
Ignacio Ramos
Alvaro Garcia

Alvaro Reyes
Manuel Taboada
Pablo Reyes
Gonzalo Bia

Ignacio Trigo
Rodrigo Paulo
Nelson Rodriguez
Gabriela

Rodrigo Rodriguez
Guzman Rodriguez
Guzman Areosa
Federico Rodriguez
Juan José Rodriguez
Joaquin Falcon
Martin Romano
Carlos Romano

Juan Carlos Romano
Nelson Martinez
Martin Lorier
Gonzalo Sebé
Ramiro Sierra
Joaquin Silva Gallino
Jorge Strauch

Javier Soria Pefia
Gaston Guelbenzu Ithurralde
Santiago Zuluaga
Joaquin Touron
Rodrigo Sainz Rasines
Carlos Trindade
Sebastian G. da Trindade
José Valdez

Carlos Irazusta
Ricardo Pigurina
Pablo Camilo Valdez
Juan Vera

Gabriel Gelpi

Ignacio Victorica
Santiago Sanchez
Dardo Zaballa
Alejandro Zambrano
Nicolés Zambrano

Facundo Schauricht

Alejandro Zugarramurdi

jgmura@hotmail.com

nedafoxsan@gmail.com

gormazabal @adinet.com.uy

lapsrl@adinet.com.uy

francisco@pereiranr.com.uy
rodeos@ramosgarcia.com.uy
contacto@ramosgarcia.com.uy

reycib@gmail.com

rodeos@rodeos.com.uy

rpaulo@rodeos.com.uy

nrh@camposyhaciendas.com.uy

tomiyo@adinet.com.uy

gareosa@adinet.com.uy
escritorio@federicorodriguez.com
remates@romualdo.com.uy
embarques@romualdo.com.uy

cym@cymromano.com

nmartinezbenia@adinet.com.uy
escritorio@escritoriosangabriel.com.uy
gonzalosebe@hotmail.com
ramirosierra@gmail.com
josiga@adinet.com.uy
contacto@jstrauch.com.uy

sorianegociosrurales@vera.com.uv

com

touronsainz@hotmail.com
ctrindade@vera.com.uy
jose@valdez.com.uy
cirazusta@valdez.com.uy
rpigurina@valdez.com.uy
pablo@valdez.com.uy
juanveratis@gmail.com
victorica@victorica.com.uy
zabalasri@gmail.com

zambrano@zambrano.com.uy

az@az.uy

099 326197
099 418104
099 660320

099 362076
099 352579
099 352058
099 352290
099 611601
099 970565
099 362775
099 722523
099 159559
099 630098
099 606772
099 928186
099 655 144
099 351208
095 602857
099 366 212
099 366 099
099 366 554
099 803286
099 623033
099 527040
099 536196
099 536195
099 541017
099 852009
099310133
099 667276
099 536282
099 735945
099 605386
099 847 235
099 872 541
093 761854
099 513268
099 529266
099 732562
099 692993
099 834840
099 578855
099 822982
099 836050
099 362 262
099 359 090
099 682184
099 622087
099 830658
099 683390
099 112422
099 561196
099 531469

4266 8243
2600 0131

43623227

43524717

2605 7960

4362 6513

4722 3926

45342124

2601 7459

4353 0369

4364 3062

4642 1902

2924 0475

4536 9554

44523713

4353 0931

27104188

4536 7720

4452 4686
4342 3808

4452 7902
4533 0615

4733 5496

4632 2360

4362 3593

29240055

4632 8682
2600 6060

47731768

4266 8243
26017212

43624155
43524717

4362 3917
47223926
4534 2831
2606 1051
4353 0369
4364 3062
4642 2017
2924 8130
4536 9554
4452 8827
4353 0931
4536 7720

4452 2415

45330615

4632 5555

2924 8864

4632 8682
2600 6060

47731768




Un siglo siendo referencia

del mercado ganadero,

significan mucho mas que 100 anos...
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REAFIRMAMOS EL
COMPROMISO CON LA
PRODUCCION.
NUEVAMENTE

Hasta el 30 de setiembre puede agendar su

CONTADO SEGURO. lote para faena, y se lo pagamos al contado,

a precio de plaza, y sin descuento
financiero.

Un plan agil y seguro

Comuniquese con nuestro Depto. de
compra de Hacienda y aproveche esta
acceder a beneficios. oportunidad.

para, en momentos claves,

@) Mlelgigle

La confianza y el compromiso que se necesita hoy,
para el esfuerzo productor de siempre.




