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EDITORIAL

El mundo
se complica
dia a dia

En el altimo trimestre del ano pasa-
do habfa dos grandes focos de preo-
cupacion en los mercados globales: la
guerra comercial entre Estados Unidos
y China y la fiebre porcina africana en
este segundo pals. Uno con efecto de-
presivo sobre los precios del complejo
céarnico y el otro francamente alcista.
Hoy parece ya nadie acordarse de esos
temas que dominaban la escena de tan
pocos meses atrés. De lo que se habla
es del coronavirus, de los estragos que
esté haciendo a nivel de la salud —hu-
manay econémica— y Ultimamente del
precio del petréleo.

En el mundo se suceden advertencias
con tonos cada vez de mayor preocu-
pacion. El coronavirus se desparrama
por toda Europa, se suspenden acti-
vidades deportivas y hay millones de
personas aisladas. Los bancos centra-
les reducen los tipos de interés en el
intento de apuntalar la economia, como
aliciente para que se sigan concretan-
do inversiones para mantener la maqui-
na andando. Ademas, se promocionan
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inyecciones de miles de millones de
dolares al sistema con el mismo pro-
posito.

A nivel de los paises emergentes la
situacion es sumamente preocupante
porque los inversores quitan su dine-
ro de activos considerados riesgosos
y los depositan en los seguros, fun-
damentalmente el doélar estadouni-
dense, el yen, el oro y los bonos del
tesoro americano. Por lo tanto, las
monedas de los paises emergentes
se desploman, entre ellas el peso
uruguayo. Ese es el tema de tapa de
esta edicion de Negocios Rurales,
dado el impacto que tiene el aumento
del tipo de cambio sobre todo el com-
plejo ganadero.

Se trata de un efecto colateral bene-
ficioso para el sector exportador uru-
guayo, que viene sufriendo un atraso
cambiario casi cronico. Otro impacto
beneficioso es el desplome del precio
del petréleo. Para un pais netamente
importador de crudo, implica gastos
de importacion mucho menores.

Pero el marco en que se dan estos dos
efectos beneficiosos son sumamente
preocupantes. La economia mundial va
a crecer a la menor tasa de los Ultimos
anos. Eso significa menor demanda in-
ternacional, ya sea menos volumen o
menos precio para los productos que
exporta el pafs. Si el mundo entra en re-
cesién —es una posibilidad que no se
puede descartar si la diseminacion del
coronavirus no se frena— el impacto
sobre la economia uruguaya sera im-
portante. No contamos con los niveles
de reserva necesarios como para hacer
frente a esta situacion. Las siempre bien
ponderadas y nunca utilizadas politicas
contraciclicas implican ahorrar en mo-
mentos de bonanza para poder gastar
cuando es imprescindible, cosa que no
se hizo.

Queda esperar que cuando llegue el ve-
rano al hemisferio norte —donde vive la
mayor parte de la poblacion mundial—
la propagacion del coronavirus amaine.
Pero los habitantes del sur tendremos
que estar méas que atentos y precavidos.



El dolar se hace valer

El poder de compra del kilo de novillo es 27% superior al de un
ano atras y el del ternero mejoré 32%

Los precios del complejo carnico
han caido de forma consistente expre-
sados en dolares corrientes respecto
al pico histérico de noviembre. Es que
el mundo cambid y para mal. En aquel
momento China era una aspiradora
que llevaba toda la carne a precios
cada vez mas altos. Ahora la situacion
es totalmente distinta fruto del fuerte
declive de la demanda de la potencia
asiatica como consecuencia de la epi-
demia del coronavirus. Sin embargo, el
poder de compra del complejo carni-
co tuvo caidas menores debido a que
esos mismos problemas que estan
afectando a la economia mundial ele-
van la cotizacién del doélar en el mer-
cado interno en mucho mayor medida
que la de otros bienes.

El precio del novillo gordo en noviem-
bre alcanzé un pico histérico de US$
4,35 el kilo carcasa debido a la com-
binacién de una oferta interna exigua y
una demanda extremadamente voraz.
El principal foco de preocupacion era
el faltante de proteina animal en China
debido a la reduccién de la oferta de
came de cerdo por la fiebre porcina
africana. Pero llegd un momento en el
que Beijing dijo basta. La inflacion en
la canasta de alimentos fue del 19%
anual en noviembre, algo inaceptable
para un pais con un indice inflaciona-
rio de menos de 4%. El gobierno tomd
medidas que paralizaron la demanda
internacional, provocando quiebre de
empresas, renegociaciones de contra-
tos y fuertes bajas en los precios de
importacion. La consecuencia en el
mercado interno fue inmediata con un
precio del novillo gordo que comenzé
a bajar semana a semana.

Para colmo, sobre fines de enero —
justo en los festejos del Ano Nuevo
chino, momento pico de demanda— la
epidemia del coronavirus paralizé a la
economia china, provocando mermas
adicionales de la demanda por el pro-
ducto. La gente no salia de sus casas
y €s0 para un alimento que se consu-
me en una elevada proporcién en res-
toranes, tuvo un impacto tremendo.
En estos primeros dias de marzo el
precio del novillo gordo parece hacer
pie en el eje de US$ 3,50 a US$ 3,60
el kilo carcasa, un descenso de 18%
respecto al tope de noviembre. El ter-
nero también bajo, aunque lo hizo en

proporciones del entorno de 5%.

Sin embargo, el poder de compra de
estos bienes se vio afectado en mucho
menor medida, o incluso mejord. Las
complicaciones econdmicas en China,
principal importador mundial de mate-
rias primas, pega en los paises expor-
tadores de estos productos, fundamen-
talmente economias emergentes, pero
también otros como Australia y Nueva
Zelanda. Esto tiende a “empobrecer” a
estos paises por menores volumenes
exportados a precios mas bajos. Por
lo tanto, sus monedas se debilitan. El
dolar en Uruguay subi¢ fuertemente en
los primeros 10 dias de marzo. Como
si algo faltara para complicar al mun-
do, se desato la guerra en el precio del
petroleo entre Arabia Saudita y Rusia
que también pegd en las economias
emergentes.

El délar en Uruguay superd los $ 43, en
una escalada de 30% en el afno y de
15% comparado con la cotizacion de

TEMA TAPA

Por Rafael Tardaguila
rafael@tardaguila.com.uy

noviembre, cuando aquellos picos en
los precios ganaderos. La suba del tipo
de cambio fue muy superior a la del
promedio de los precios medidos en
el Indice de Precios al Consumo (IPC).
Por lo tanto, los bienes que se comer-
cializan en ddlares, caso del novillo y
del ternero, elevaron su poder de com-
pra. Teniendo en cuenta la evolucion del
precio del novillo, del délar y del IPC, el
poder real de compra del kilo de novillo
bajé solo 6% respecto a noviembre y es
27% superior al de un ano atras. Por su
parte, el poder de compra del ternero
aumenté 5% en términos reales respec-
to a noviembre y 32% en el ano.
Uruguay venia sufriendo un atraso
cambiario  practicamente  cronico.
Siempre y cuando se logre que esta
recuperacion del dolar no se traslade a
la inflacion, la recuperacion del tipo de
cambio es una excelente noticia para
todos los sectores exportadores que
reciben sus ingresos en dolares. /NR
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TEMA DE TAPA

“La suba explosiva del dolar

Por Yonnatan Santos Preste
santos@tardaguila.com.uy

Ignacio Munyo explicé las
principales tendencias de los
mercados tras el coronavirus.
Munyo es profesor de Econo-

mia y director del Centro de
Economia Grant Thornton del
IEEM, escuela de negocios de
la Universidad de Montevideo.
Es académico de numero de la
Academia Nacional de Econo-
mia, tesorero de la Sociedad de
Economistas del Uruguay e in-
tegrante del Sistema Nacional

de Investigadores.
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nunca es una buena receta”

La moneda estadounidense y el petrdleo tienen atentos a las
principales autoridades internacionales

El economista Ignacio Munyo explicé
a Negocios Rurales las principales
consecuencias del coronavirus, de la
suba del ddlar a nivel mundial y su im-
pacto en Uruguay.

¢,Como estan analizando este es-
cenario de precios internacionales,
con un doélar que se ha fortalecido
en la region?

La suba del dolar es un fenémeno in-
ternacional, que a nivel region ha sido
mas enfatico, con magnitudes de su-
bas similares, por lo que se descarta
que responda exclusivamente a un es-
cenario local.

Esto va asociado a una situaciéon y un
panico provocado por el coronavirus,
que es la principal explicacion de este
fenébmeno, y del lunes negro que sufri-
mos el pasado 9 de marzo.

En ese marco Uruguay estaba, previo
a la suba, en una situacion sostenida
de atraso cambiario, por lo que ese ali-
neamiento con respecto a fundamen-
tos econémicos que lo dejaban caro en
relacién con sus principales socios co-

merciales mejoré sustancialmente. El
encarecimiento relativo del pals previo
a esta suba era en el entorno del 20%.

Esta suba va en la linea de cerrar este
encarecimiento negativo, pero hay que
analizar dos puntos, ya que el aumen-
to explosivo del délar como el que se
dio en estos dias nunca es una buena
receta para ir saliendo de un proceso
de encarecimiento como el que esta
viviendo el pals, ya que esto genera pa-
ralisis y muchos problemas en el corto
plazo, porque hay muchos que estan
peor cuando se ven los primeros brotes
de estos problemas.

En el largo plazo genera buena condi-
cion, pero al ser abrupto es malo y esto
determina una activa participacion del
gobierno, interviniendo el mercado.

El segundo efecto para analizar es el
impacto inflacionario. En Uruguay la
disparada del doélar tiene un impacto
directo sobre los precios al consumo,
por la fuerte importacién de alimentos y
de insumos que encarecen el producto

“El encarecimiento relativo
del pais previo a esta suba del
dolar era en el entorno del
20%”

final. Y esto hace que parte de la com-
petitividad se pierda por la suba de los
costos internos.

Esta inflacion preocupa por la posibili-
dad de pasar el 10%, y eso no es una
buena senal.

Pese a esto, el dolar subié por igual en
toda la regioén, por lo que nos abarata
con respecto al resto del mundo, pero
nos deja en la misma situacion con la
region, en especial en el caso de Brasil.

¢Como impacta en las principales
economias?

Es una actividad global porque el freno
de inversiones genera un efecto de ca-
pitales que huyen a ese refugio seguro,
y eso genera subas que en el media-
no plazo no son sostenibles y deberfa
debilitarse un poco en los préximos
meses.



Subié mucho y podria bajar algo a lo
largo del ano.

¢ Como impacta a nivel interno?

Esto sin dudas genera una reduccion
de la situacion de atraso cambiario, no
lo soluciona, pero da un poco de aire.

No podemos dejar de atender que el
coronavirus fue el detonante de esta
crisis de confianza global y el gran pro-
blema que tiene es que no sabemos
cuando va a frenarse.

“El Coronavirus fue el
detonante de esta crisis de
confianza global y el gran

problema que tiene es que no
sabemos cuando va a frenarse”

Las decisiones criticas y la movilizacion
de personas y mercaderfa queda para-
lizada, porque no tiene una fecha final,
no se puede reprogramar y queda el
mundo en suspenso.

Otro actor importante es el petréleo,
con una caida que responde a la crisis
porque Chinay Europa no compran por
el coronavirus y si compran menos, cae
el precio. Ademas, uno de los principa-
les exportadores como Arabia Saudita

aumenta la oferta para bajar el precio
y competir con Estados Unidos y Ru-
sia; siendo un pais que tiene un costo
de produccion de US$ 5 por barril, por
lo que tiene margen de maniobra. En
cambio, Estados Unidos no lo tiene y
Rusia queda en el limite.

Ellos tienen espalda para pelear esta
situacion. Es una buena noticia para
Uruguay porque es su principal pro-
ducto de importacion y significa un ali-
vio para Ancap. /NR
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Athena Foods es una empresa chilena que pertenece a Minerva Departamento Compra de Hacienda
Foods, que nace lider en el mercado global de exportacion de

carnes. Ademas de lo mismo sabor y excelencia, con Athena  Hablecon | Pul (00598) 4640 2809

Carrasco (00598) 26014002 - Interno: 125

Canelones (00598) 4332 2718 - Internos: 156 / 256

Foods usted continua contando con el apoyo y soporte de  hosotros
nuestro equipo de Compra de Hacienda.




CORONAVIRUS

La OCDE es un organismo de
cooperacion internacional
compuesto por 36 estados,

cuyo objetivo es coordinar sus
politicas econémicas y sociales.

Su cede central esta en Paris.

Fue fundada en 1961.
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OCDE redujo expectativas
de crecimiento mundial

La Organizacion redujo su pronéstico para este aifio en medio

punto porcentual

La Organizacion para la Coopera-
cion y Desarrollo Econdémico (OCDE),
que nuclea a las principales potencias
mundiales, advirti6 que el coronavirus
puede llegar a reducir a la mitad el cre-
cimiento de la economia mundial en el
corriente afo, por lo que solicitd a los
gobiernos y bancos centrales a tomar
acciones para evitar caidas ain mas
pronunciadas.

La organizacion, de acuerdo con lo
informado por la agencia Reuters, pro-
nosticd que la economia mundial este
ano crecera a una tasa de 2,4%, la me-
nor desde la crisis de 2009, por debajo
de la proyeccién de noviembre, que era
de 2,9%. Para 2021 se espera una re-
cuperacion a 3,3%, siempre que pueda
revertirse la situacion sanitaria.

A su vez, dijo que si la dispersion del
virus no se contiene, el crecimien-
to global podria caer a solo 1,5%. La
preocupacion es particularmente acu-

ciante para quienes son exportadores
de materias primas, dado que el foco
del problema se encuentra en China,
el principal importador mundial —por
amplio margen— de estos productos.

“El principal mensaje es que, con el ac-
tual escenario, muchos paises entraran

“El principal mensaje es que,
con el actual escenario, muchos
paises entraran en recesion”,
dijo la economista jefe de la
OCDE

en recesion”, dijo a Reuters Laurence
Boone, economista jefe de la OCDE.
Dijo que los gobiernos podrian reducir
los costos de las empresas mediante
bajas en las cargas sociales, reduccion
de impuestos y créditos blandos para
sectores particularmente castigados,
como las empresas de transporte. A



su vez, los bancos centrales podrian
reducir las tasas de interés y darle liqui-
dez al sistema bancario. “No queremos
agregarle una crisis financiera a esta
crisis de la salud”, dijo Boone.

En sus nuevas proyecciones, OCDE
pronostica que la economia de China
crecera a una tasa de 4,9% en 2020,

OCDE pronostica que China

Rabobank no espera que la demanda

crecera a una tasa de 4,9%, la . .« o
mejore hasta junio

menor en 30 aios y por debajo
del 5,7% que pronosticaba en

! Si el impacto del coronavirus comienza a quedar atras a fines de marzo, la
noviembre

demanda china por carne vacuna empezaria a afirmarse a partir de junio, una
vez hayan bajado los altos stocks en camara, estimé el Rabobank.

La entidad dijo que con la poblacién confinada en su casa durante las fiestas
del Afio Nuevo, las ventas minoristas y en los restoranes habrfan caido entre
50% Yy 80%. Esto implica un monto de entre US$ 13.600 millones y US$ 21 mil
millones.

Agregd que los cierres ordenados por el gobierno de a poco se estan levan-

la menor en 30 anos y por debajo del
5,7% que pronosticaba en noviembre.
Si el problema del coronavirus se solu-
ciona, para 2021 China elevarfa la tasa
de expansion a 6,4%. Todos los nime-

ros son muy lejanos respecto a las ta-
sas de dos digitos a las que crecia la
potencia asiética en los primeros anos
de la corriente década.

En la zona euro el impacto reduciria
el crecimiento de la economia a 0,8%
(1,1% previsto en noviembre), con al-
gunos de los paises mas castigados,
caso de ltalia, sin crecimiento.

tando, con la poblacion gradualmente volviendo a sus trabajos.

Por el momento el pais desarrollado
que se ve menos impactado por el
coronavirus es Estados Unidos —de
acuerdo con estas proyecciones de la
OCDE—, para quien la baja pronosti-
cada para este afio es de solo una dé-
cima porcentual a 1,9%. /NR
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CORONAVIRUS

Brangus crece en la
region y Argentina
organizaba el Congreso
Mundial.
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Argentina pospuso
Mundial Brangus

El evento habia concitado la atencion de criadores uruguayos
que pretendian participar del evento

El avance del Coronavirus en la region
genera una reprogramacion de varias
actividades, ademas de la consterna-
cion social y econodmica ya conocida.
La Sociedad de Criadores de Brangus
de Argentina resolvid posponer por un
ano el Congreso Mundial de la raza que
se iba a realizar en ese pals en abiril.

Segln un comunicado que emitié el
equipo organizador, se senala que
“realizadas las consultas pertinentes y
evaluadas las recomendaciones de au-
toridades sanitarias y de prestigiosos
infectdlogos, la Comisién Directiva de
la Asociacién Argentina de Brangus ha
resulto suspender estas actividades”.

El mismo agrega que “es nuestro com-
promiso en un momento tan critico,
contribuir a evitar la propagacion del
COVID -19, y asf colaborar con la con-
tencion de este virus”.

Asimismo, se comunica que aquellas
personas que hayan confirmado su
participaciéon seran contactadas por la
agencia.

Por Ultimo se agrega que “es una situa-
cion de fuerza mayor que requiera la
maxima responsabilidad de los organi-
zadores. Es por ello que tomamos esta
dificil decision, privilegiando el bien co-

mun. Esperamos que los expositores,
cabaneros y todo el equipo de Bran-
gus que viene trabajando hace mucho
tiempo, sepan entender esta compleja
situacion”.

El evento se iba a realizar del 15 al 24
de abril en las provincias de Corrientes,
el Chaco, Formosa y Santa Fe.

Al respecto, el presidente de la Socie-
dad de Criadores de Brangus del Uru-
guay, Adrian Duarte, dijo a Negocios
Rurales que “por parte de la organi-
zacion es la mejor decision, por todos
los casos que hay de esta enferme-
dad, pero también es una lastima por

“Es una lastima por todo el
tiempo que llevan organizando
el evento, con la coordinacion
de las visitas y la preparacion
de los animales”

el tiempo que llevan organizando el
evento, con la coordinacion de las visi-
tasy la preparacion de los animales, ya
que hay 1.200 animales preinscriptos
al evento; todo sea por la salud de la
gente”, indico. /NR



Exportaciones a China bajaron
36% en el bimestre

Lo que no esta saliendo hacia China se coloca en Canada, Estados
Unidos, Israel y, en menor medida, Rusia

Las exportaciones uruguayas de
carne vacuna fresca en febrero suma-
ron 23.233 toneladas a un valor medio
FOB de US$/t 5.695; tanto el volumen
como el valor crecieron respecto al
piso de enero, en buena medida debi-
do a los embarques dentro de la cuota
europea 481 de carne de animales ter-
minados a grano.

China, como consecuencia del corona-
virus, redujo fuertemente sus compras
respecto al arranque de 2019. El volu-
men, tanto de carne con hueso como
desosada, cayd en el entorno de 36%
en el bimestre a 5.585 tons las primeras
y 15.770 tons las segundas. Mas alla
de la caida, sigue siendo por amplio
margen el principal destino de la carme
vacuna uruguaya.

Lo que no esté yendo a China encuen-
tra en Canad4, Estados Unidos e Israel,
mercados que vuelven a ganar atrac-
tivo. Canada llevd 4.619 toneladas en
el bimestre, un aumento anual de 88%,

en tanto Uruguay esta completando la
cuota anual para terceros paises, de
algo mas de 11 mil toneladas.

También crecen las colocaciones en
Rusia, destino que aparece como el
quinto principal para el congelado,
aunque con solo 829 toneladas en el
bimestre. /NR

COMERCIO EXTERIOR

Exportaciones en enero - febrero
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SANIDAD

Parte del rodeo vacuno de
brasil, esta quedando sin in-
munidad. Los expertos que
elaboraron el informe fue-
ron Bryan Perry (Univeridad
de Oxford), Karl Rich ( ILRI),

Hernan Rojas (Ceres BCA),
Jaime Romero ( 1ICA), David

Adamson (IICA), Jonathan

Rushtom ( Universidad de

Liverpool).
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Una nueva estrategia es
“potencialmente rentable”

Expertos internacionales presentaron un estudio sobre la
posibilidad de dejar de vacunar contra la fiebre aftosa

Las autoridades del Ministerio
de Ganaderia, Agricultura y Pesca
(MGAP), recibieron el documento que
habian encargado a veterinarios priva-
dos, en conjunto con el Instituto Na-
cional de Investigacién Agropecuaria
(INIA) y el Instituto Nacional de Carnes
(INAC), acerca de las ventajas, benefi-
cios y contras de dejar de vacunar en
Uruguay.

En la misma se concluye que “los re-
sultados indican que, con los niveles
actuales estimados de riesgo de Fiebre
Aftosa, una nueva estrategia nacional
para Uruguay que gestione, mantenga
y mejore las oportunidades de merca-
do sin vacunacion es potencialmente
rentable para Uruguay”. Pese a esto,
el documento senala que “sin embargo
esas nuevas oportunidades no son tan
amplias, y probablemente generarian
modestas ganancias via ingresos por
exportacion”.

En este documento se agrega que “el
andlisis de costo de la estrategia actual
de control de Fiebre Aftosa se estimd
en US$ 36,9 millones distribuidos en 11
diferentes componentes. Tales costos
se distribuyen entre los sectores pu-
blico y privado, y la mitad de ellos son
atribuibles a la vacunacién contra la
Fiebre Aftosa.

La estrategia de retiro de la vacunacion
(sin vacuna), reduce el costo anual
en US$ 18,8 millones; sin embargo, el
andlisis de riesgo indica que se incre-
mentarfa el riesgo de reintroduccion,
exposicion y diseminacion de la Fiebre
Aftosa.

Una estrategia Sin vacunacion mejora-
da fue desarrollada en conjunto con el
MGAR la cual fortaleceria componen-
tes de bioseguridad, vigilancia y ges-
tion sanitaria. Esta estrategia generarfa
un costo anual de US$ 30,2 millones y
generaria ahorro en comparaciéon con
la estrategia actual”. No obstante, el
andlisis de riesgo indica que esta op-
cién reducirfa igualmente el riesgo de
introduccioén, exposicion y disemina-
cién de la Fiebre Aftosa.

Finalmente, una estrategia mante-
niendo la vacunacion contra la Fiebre
Aftosa y mejorando la bioseguridad,
vigilancia y gestién sanitaria (con va-
cunacién mejorada) fue considerada;
esta estrategia incrementarfa el costo

“Sin embargo, esas nuevas
oportunidades no son tan
amplias y probablemente
generarian modestas ganancias
via ingresos por exportacion”

anual del programa a US$ 44,7 millo-
nes y también reduciria el riesgo de
introduccion de Fiebre Aftosa. En con-
trapartida, el riesgo total estimado fue
muy similar al de la estrategia Sin
vacunacién mejorada, que es me-
nos costosa, pero no generaria nin-
gun beneficio adicional por acceso a
mercados./ NR
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pensados para que no te falte nada

y disfrutes las ventajas de vivir

como siempre quisiste vivir.

Excepcionales unidades
de 1 a 3 dormitorios
| y amplios monoambientes
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EXPO DURAZNO

Carlos Maria Uriarte
analizé en Durazno
varios puntos que van
a trabajar durante los
préximos cinco anos.
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Es “ilogico” poner en duda
la exportacion en pie

El ministro Carlos Maria Uriarte dijo en Durazno que la cria debe
estar incentivada por diversos factores

Es “iloégico” poner en duda la habi-
litacion de la exportacion de ganado
en pie en la medida que “no se logren
mejorar indicadores productivos” de la
cria, opind el ministro de Ganaderia,
Agricultura y Pesca, ingeniero agrono-
mo Carlos Marfa Uriarte, en una confe-
rencia en el marco de la Expo Durazno,
en Santa Bernardina.

Uriarte y la plana mayor del MGAP par-
ticiparon de una conferencia organi-
zada por Radio Carve y diario El Pais
en la Expo Durazno. Para Uriarte, si no
hubiera habido una politica abierta de
exportacion de ganado en pie en estos
Ultimos anos, “habria menos ganado
disponible del que hay hoy”, ya que la
cria hubiese tenido menos incentivos
para producir mas terneros.

El ministro considerd “ilégico cuotificar”
la exportacién en pie en la medida que
no se logren mejoras en los resultados
de la cria, fundamentalmente la tasa de
destete, que en Uruguay se ha mante-
nido histéricamente en un eje de 65%.

Agregd que se debe pensar “en la
puerta de vaivén”, habilitando el ingre-
so de animales desde paises de la re-
gion, ya sea para la cria o para faena.
Pero dijo que este debe darse “siempre
y cuando se resguarde el status sanita-
rio” del pais.

Uriarte se refirié a otros temas en Du-
razno, entre ellos la situacion del Ins-

El ministro considero “ilégico
cuotificar” la exportacion en
pie en la medida que no se
logren mejoras en los
resultados de la cria

tituto Nacional de Colonizacion (INC).
Fue critico de la situacion de este orga-
nismo. “No justifico seguir acumulan-
do capital de todos los uruguayos en
la adquisicion de tierras por parte del
INC”, expresé. Actualmente se estima



una inversion de unos US$ 300 mil a
US$ 400 mil por colono.

Otro tema que formo parte de las pre-
guntas de la audiencia fue el subsidio
al boleto capitalino, el cual es pagado
con un sobrecosto en el precio del ga-
soil que se estima entre $ 3y $ 4 por
litro. “{Se precisa sacrificar al sector
productivo para beneficiar a este tipo

de empresas? Entendemos que no”,
dijo el ministro. Agregd que estan tra-
bajando “en ese sentido”, aunque
aclar6 que la decision no compete a su
cartera.

Sobre la trazabilidad, que es cuestio-
nada desde algunos sectores produc-
tivos, Uriarte descart6 la posibilidad de
dar marcha atras. “Hay que mejorarla”,
afirmo. Dijo que “hay que devolverle al
productor un beneficio que ira por el
lado de la seguridad, de tener un real
control de donde esta nuestro gana-
do”.

“No hay argumentos” para dejar de vacunar
contra la aftosa

Uriarte descarto la posibilidad de que en un corto o0 mediano plazo Uruguay
deje de vacunar contra la fiebre aftosa. “No hay argumentos” para dejar de
vacunar en el corto o mediano plazo, aseguro, mas alla de la necesidad de
reducir los costos vinculados con la inmunizacion contra el virus.

Los estados brasilefios de Santa Catarina y Parana ya han dejado de vacunar
su rodeo contra la aftosa y Rio Grande do Sul hara la propio a la brevedad,
por lo que la frontera norte del pais limitara con rodeos que dejaran de estar
inmunizados.

Presentamos nueva linea de productos:

SANTA CLARA

% Santa Clara Abasto
Tradicion en carnes

Ei/Santaclaraabasto




EXPO DURAZNO

Por Yonnatan Santos
santos@tardaguila.com.uy

El subsecretario de
Ganaderia, ingeniero
agréonomo Ingacio Buffa,
(izquierda) expuso en
Durazno ante un centenar
de productores.

En la mesa junto al minis-
tro Carlos Maria Uriarte
y la directora general
Fernanda Maldonado.
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Costos son “el elefante a
comer de a pedacitos”

El subsecretario de Ganaderia seiialo los principales problemas
en la cartera y los desafios a enfrentar en estos 5 aiios

El subsecretario del Ministerio de
Ganaderia, Ignacio Buffa, estuvo pre-
sente en Expo Durazno y analizé junto
al resto de la cUpula ministerial a pocas
horas de asumir el cargo los desafios
que enfrentan desde esa cartera y los
principales trabajos que encararan a
medida que vayan conociendo las ca-
racteristicas de funcionamiento puertas
adentro.

Alli dijo, luego de destacar que es “un
placer” trabajar junto al ministro Carlos
Maria Uriarte y a la directora general
Fernanda Maldonado, que se deben
generar herramientas para que los pro-
ductores tengan empresas competiti-
vas, impulsando un gobierno que deje
en claro la libertad de cada trabajador.

Para el ingeniero agrénomo, con vasta
trayectoria en el sector, el agro urugua-
yo atraviesa por serios problemas de
competitividad y por eso hoy desapa-
recen los pequenos productores y los
medianos enfrentan fuertes dificulta-
des.

Pese a esto, subray6 que es importante
para el productor que el gobierno apo-
ye a la produccion, siendo respetuosos
con las asistencias que se brindan.

“No podemos generar una asistencia
para la dependencia, sino para el de-
sarrollo de las empresas y para que se

“El agro atraviesa por serios
problemas de competitividad y
por eso desaparecen los
pequeiios productores y los
medianos enfrentan
dificultades”

crezca en libertad, para el desarrollo de
las personas y para que se crezca en
libertad”, remarco.

Ante esto, dijo que se realizaran distin-
tos trabajos para destrabar la compleja
situacion econdémica que, a su juicio,
no responde a un solo factor, sino que



es consecuencia de varios elementos
que deben atenderse.

Alli se refirié al arroz como un producto
que estéa en un techo de produccion, y
aun asf los productores generan deu-
das; “estamos en el techo tecnoldgico
en un rubro que tradicionalmente pagd
los insumos, pago la tierra y pago el

“No podemos generar una
asistencia para la dependencia,
sino para el desarrollo de las
empresas”

agua, pero si uno analiza las Ultimas
cinco zafras, cada productor que hizo
arroz perdié US$/ha 1.000. La crisis
de competitivdad “es el elefante que
tenemos que comer de a pedacitos”,
grafico.

Segln comenté Buffa al cierre de su
participacioén, en el ano 2009 habia una
cantidad 31% superior en el sector de
la micro empresa, esto responde a la
crisis de competitivdad que afecta ma-
yoritaraiemtne a los productores chi-
cos. Es por esto que los productores

medianos y pequefos, son la mayorfa
de este pals, y son los mas perjudica-
dos, porque en 2018, se perdié un em-
pleo rural cada 4 horas, y eso es falta
de competitividad”. /NR
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EXPO DURAZNO

Por Yonnatan Santos
Desde Durazno

Fernanda Maldonado,
flamante directora gene-
ral de la cartera, explicd
coémo funciona actual-
mente el MGAP.
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Ganaderia va por

“desburocratizacion” de tramites

Fernanda Maldonado dijo que habra que realizar distintas
modificaciones en el funcionamiento de la Cartera

En el marco de la jornada “Las nubes
pasan y el agro queda”, desarrollada
en el marco de la Expo Durazno, la
directora general del Ministerio de Ga-
naderia, Agricultura y Pesca, Fernanda
Maldonado, expuso sobre los nime-
ros con los que reciben al Ministerio y
se refirié a los rubros principales en el
componente gastos.

Segun dijo, existen en esa cartera alre-
dedor de 2 mil funcionarios y un sueldo
promedio de $ 60.000, lo que refleja el
importante aparato de gastos que en-
frentan.

Sobre esto, remarcd que se debe “pro-
yectar” muy bien la cantidad de fun-
cionarios que esa cartera debe tener,
atendiendo la capacitacion y formacion
que necesitan en cada uno de los car-
gos, en un sector que compite con los
privados —que ofrece sueldos muchas
veces superiores—, lo que achica la
oferta de profesionales disponibles.

“Estamos evaluando a cada una de las
Unidades Ejecutoras, viendo qué pre-
cisan; lo que esté bien, esta bien, y lo
que no, se cambiard” dijo, remarcando

El presupuesto en salario esta
en US$ 44 millones anuales, de
los cuales el 91% es
financiacion interna

que existe un excelente nivel de com-
promiso con los Recursos Humanos
que cuentan hoy.

Sobre los nimeros, compartio distintas
presentaciones, donde explicé que el
presupuesto en salario esta en US$ 44
millones anuales, de los cuales el 91%
es financiacion interna, siendo la Direc-
cion General de Servicios Ganaderos
la que demanda la mayor parte de los
mismos.



Sobre el funcionamiento en los proxi-
mos cinco anos, dijo que sera con
cambios paulatinos, siempre apuntan-
do a la desburocratizacién de los trami-
tes que los usuarios realizan.

Sobre esto, agregd que se debe anali-
zar qué cantidad de empleados nece-
sita esa cartera y como deben estar ca-

“Existen en esa cartera
alrededor de 2 mil
funcionarios y un sueldo
promedio de $ 60.000, lo que

refleja el importante aparato
de gastos que enfrentamos”

pacitados, senalando que buscan tener
un trabajo mas cerca de la produccion,
vigilando las campanas sanitarias, ade-
mas de realizar controles para garanti-
zas exigencias de los mercados.

Hay que proyectar muy bien qué canti-
dad de funcionarios se precisan y qué
capacitacion se requiere”, apuntando
a concretar un MGAP mas cerca de la
produccién, con mejor vigilancia de las
campanas sanitarias y mayores con-
troles para garantizar las exigencias de

Una buena opcién para vender tu produccion.

los mercados que compran productos
del agro uruguayo.

Maldonado advirtié que “se estan eva-
luando todas las Unidades Ejecutoras y
viendo qué precisan. Lo que esta bien
esta bien y lo que no lo esta se cam-
biara”. A su vez, destac6 como una
ventaja que “se encontrd una enorme
disposicion del capital humano”, que
esta poniendo por delante de todo el
desarrollo del Uruguay. /NR
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EXPO DURAZNO

El juradoy las au-
toridades de Angus
Uruguay y ARU al
momento de entregar
el premio al Gran
Campeodn
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Angus mostro todo su
potencial en Durazno

La raza mayoritaria de la exposicion fue jurada por José Bentancor,

de cabana El Pobrecito

Una excelente muestra presenté la
raza Angus en el marco de una nueva
edicion de Expo Durazno, siendo la
raza mayoritaria en cantidad de anima-
les presentes en esa exposicion.

Con la jura a cargo de José Bentancor,
de cabana El Pobrecito, fueron pasan-
do uno a uno los animales, que mostra-

En machos, el jurado eligio
como mejor ejemplar a un toro
colorado, expuesto por Victoria

Pérez Pardavila

ron una calidad que refleja el potencial
que la raza tiene en el pals, con un tipo
de animal uniforme a lo que los caba-
Aeros uruguayos apuntan, para buscar
producir en condiciones normales, un
tipo de carne que el mundo demanda.

En hembras, tras una larga manana y
un sol apremiante, el jurado se inclind
por un ejemplar expuesto por Roberto
J. Zerbino y Lingay SA, que fue ga-
lardonada como la Gran Campeona
Hembra. La Reservada Gran Campeo-
na fue expuesta por Ricardo Laborde y
la Tercer Mejor Hembra por Sociedad
Ganadera San Salvador y San Gregorio
Ganadera.

Por la tarde, con la misma tonica y tem-
peratura, los machos desfilaron por
la pista, reflejando a los presentes un
Angus que avanza anualmente y bus-
ca generar opciones diversas para los
criadores, pero siempre apuntando a
la adaptabilidad a los campos urugua-
yos, que cada vez apuestan mas a la
genéticay a los datos.

Al finalizar, el jurado pidié un aplauso
para los criadores, tras conformar una



Gran Campeodn Macho,
presentado por
Rincoén de Pardavila

fila final que a su juicio era exactamente
lo que buscaba, méas alla que lamento
dejar por el camino a otros ejemplares,
que poco tenfan que envidiarle a los fi-
nalistas.

Tras esto, se dirigi¢ al centro de la pis-
ta acompanado por diversas autorida-

En hembras, el jurado se incliné
por un ejemplar expuesto
por Roberto
J. Zerbino y Lingay SA

des, hacia un toro colorado, expuesto
por Victoria Pérez Pardavila, que en su
corta carrera de pistas, cuenta ahora
con un Gran Campeodn de Durazno y
otro en Expo Prado. El Reservado Gran
Campedn Macho fue para El Puesto de
Nazario Irazabal y el Tercer Mejor Ma-
cho para San Gregorio Ganadera. /NR

Gran Campeona Hembra,
presentada por
Roberto J. Zerbino
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Hereford piso fuerte
en Santa Bernardina

Nuevamente la raza volvié a mostrar un nivel genético superior, lo

que fue destacado por el jurado

Gran Campeona Hereford, expuesto por Walter Romay Elorza

Gran Campeona Polled Hereford, expuesto por
Sociedad Ganadera San Salvador

La raza Hereford volvié a mostrar todo
su potencial en el predio de Santa Ber-
nardina, con una presentacion genética
del nivel que acostumbra la raza mas
tradicional de la ganaderia uruguaya.
La jura, que estuvo a cargo de Gonza-
lo Rodriguez, fue uno de los focos de
atencion del evento, que mostrd ani-
males que tienen caracteristicas para
ganar en cualquier pista del mundo.

En machos, el Gran Campeodn Hereford
fue expuesto por El Baqueano de Bor-
daberry. El Reservado Gran Campeodn
fue presentado por El Paraiso.

En machos el Gran Campedn
Hereford fue expuesto por la
firma El Baqueano de
Bordaberry

El Gran Campedn Macho Polled Here-
ford fue para San Gregorio Ganadera,
de la familia Fernandez. El Reservado
Campeodn Polled Hereford fue presen-
tado por La Hormiga, de Zaina SRL. El
Tercer Mejor fue expuesto por Socie-
dad Ganadera San Salvador.

En hembras la Gran Campeona Polled
Hereford fue presentada por Sociedad
Ganadera San Salvador, en conjunto
con Carlos Pagés. La Reservada Gran
Campeona fue de Las Anitas de Alfonso
y Carmelo Gastambide, mientras que la
tercer mejor fue de Sociedad Ganadera
San Salvador y Carlos Pagés.

La Gran Campeona Hereford fue pre-
sentada por Walter Romay Elorza, la
Reservada Gran Campeona fue por



Gran Campeon Hereford,
expuesto por El Baqueano

parte de El Baqueano, que también
presentd a la Tercer Mejor Hembra de
laraza.

El jurado, previo a la presentacién de
los grandes campeones, sostuvo que
Uruguay debe sentir orgullo por el tipo
de animales que esta presentando en
la muestra, despertando la genética

El Gran Campedn Macho
Polled Hereford fue para San
Gregorio Ganadera, de la
familia Fernandez

interés por parte de compradores de
todo el mundo.

También se refirié a la importancia de
mantener y avanzar en materia de da-
tos EPD, que tienen mayor énfasis y
dan garantia para quien incorpore esos
animales a sus rodeos. /NR

Gran Campeon Polled Hereford,
expuesta por
San Gregorio Ganadera
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Calendario proximos Remates y Ferias 2020

18,19Y 20 DE MARZO - PANTALLA 218 PLAZA

LUNES 16 DE MARZO: FERIA MENSUAL EN A.R.F HEREFORD, HOTEL COTTAGE

VIERNES 20 DE MARZO: REMATE GENERAL Y SABADO 28 DE MARZO: REMATE LA CONCORDIA
ESPECIAL EN ASOCIACION RURAL DE FLORIDA. EN MELILLA (YEGUAS Y DESTETES).

LUNES 13 DE ABRIL - CIERRE INSCRIPCIONES

JUEVES 16 DE ABRIL - FERIA MENSUAL A.R.F
PANTALLA 219 PLAZA BRAFORD

SABADO 18 DE ABRIL: REMATE CABALLOS 22,23 Y 24 DE ABRIL : PANTALLA 219 PLAZA
CUARTO DE MILLA EN EXPO MELILLA BRAFORD, HOTEL COTTAGE

LUNES 27 DE ABRIL: REMATE MIXTO DE SPC LUNES 04 DE MAYO - CIERRE INSCRIPCIONES
EN MARONAS (YEGUAS, POTRILLOS Y TRAINING). PANTALLA 220 PLAZA ANGUS

13,14 Y 15 DE MAYO - PANTALLA 220
PLAZA ANGUS, HOTEL COTTAGE

SABADO 16 DE MAYO: REMATE GENERAL Y ESPECIAL SABADO 23 DE MAYO: REMATE LA CONCORDIA
ASOCIACION RURAL DE FLORIDA. EN RURAL DEL PRADO (GENERACION 2018).

MARTES 12 DE MAYO - FERIA MENSUAL A.R.F

JUEVES 28 DE MAYO: HARAS DON JUCA
EN MARONAS

MAS INFO EN NUESTRA WEB
WWW WHA.COM.UY WALTER HUGO ABELENDA - NEGOCIOS RURALES

INFORMES: 4352 7297 - 099357 880 098 252233



Técnicos de INAC

explicaron nuevas me-
todologias de calculo
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Ajustes metodologicos
en indicadores del
complejo carnico

Los nuevos calculos modifican las estimaciones de consumo
interno y del valor medio de exportacion

Técnicos del Instituto Nacional de
Carnes (INAC) informaron cambios en
las metodologias de calculo que altera-
ran algunos de los indicadores mas uti-
lizados como referencias del complejo,
caso del valor medio de exportacion
por tonelada peso carcasa, como tam-
bién el consumo medio por habitante.

El gerente de Informacion del INAC,
Jorge Acosta, explicd las causas vy
consecuencias de estos cambios. Se-
gun dijo, hay “nuevas fuentes de datos
que permiten mejorar la precision del
consumo”, entre las que se incluyen el
relevante peso que estan tomando las
importaciones de carne vacuna para el
consumo interno.

En base a estos cambios, la estimacion
de consumo anual por habitante y por
ano se ve reducida respecto a lo que se
calculaba antes. El consumo en 2018
—todavia no esté el dato de 2019—
se estima ahora en 52,7 kilos por ha-
bitante, 4,2 kilos menos que los 56,9
kilos que se estimaban con la anterior
metodologia. La tendencia respecto a
2017 es la misma: hubo una baja en el
consumo del orden de los 2 kilos por
habitante.

INAC también vario el coeficiente con el
cual se estima el equivalente peso ca-
nal de cada corte. En promedio, pasa

de 1,45 a 1,40. Por lo tanto, 1 kilo neto
(desosado) que antes se traducia a
1,45 kilos equivalente con hueso, ahora
pasan a ser 1,4 kilos.

Acosta explicd que esto se debe a la
mejora en la conformacion de los ani-
males que llegan a faena, tanto por la
mejora genética como por la mayor
proporcion de animales que se ter-
minan en corrales de engorde. A su
vez, también impacta el cambio en los
destinos de lo exportado, ya que hay
variaciones en como se componen los
embarques que varian los coeficientes
de correccion.

Con esta variacion, el volumen expor-
tado en su equivalente peso carcasa
pasa a ser menor que antes, en tanto
los ddlares facturados siguen siendo
los mismos. Por lo tanto, hay un au-
mento en la estimaciéon del valor me-
dio por tonelada peso carcasa. Con el
célculo anterior, este valor era de US$/t
3.893 en el promedio de 2019; ahora
pasa a ser de US$/t 4.061, un aumento
de 4,3%. El nuevo coeficiente comen-
zaré a ser usado a partir de enero de
2020, pero los anos anteriores no seran
corregidos, segun decidié la Junta del
INAC. Por lo tanto, en la comparacion
anual habra un “desfasaje” por el cam-
bio de coeficiente entre el ano actual y
el pasado. /NR
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Los jerarcas del Ministe-
rio de Ganaderia anali-
zan dia a dia la situacion
de déficit hidrico.

Debido al déficit hidrico,
escasez de pastura y/o forra-
jes que afecta el territorio
nacional, el Ministerio de Ga-
naderia, Agricultura y Pesca
permiti6 excepcionalmente
el movimiento de bovinos
con menos de 15 dias de
vacunados contra la Fiebre
Aftosa. Asimismo, debera
tener previo consentimiento
de los Servicios Zonales o
Locales del departamento de
origen y posterior comunica-
cién del transito de bovinos a
los Servicios del departamen-
to de destino.
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Emergencia agropecuaria
atendida con créditos

Canelones, San José, Lavalleja, Maldonado y Montevideo sufrieron
el déficit hidrico de noviembre a marzo

El pasado lunes 9 de marzo quedod
declarada la emergencia agropecuaria
por parte del Ministerio de Ganaderia,
Agricultura y Pesca (MGAP), que con-
templa a todo Montevideo, todo Cane-
lones —con excepcion de las seccio-
nales 11 y 15— ademas de parte de
San José, Lavalleja y Maldonado.

Esta situacion afecta a casi 600.000
hectareas y 5.400 productores, con
cerca de 6.000 DICOSE.

Desde el MGAP se insiste en tener que
realizar una evaluacion permanente
y constante de los distintos modelos
climéticos, sumado a la informacion
que provee INIA, a través de su siste-

Se continuara monitoreando
la situacion y no se descarta
que se sumen otras seccionales
policiales en caso de no llegar
las precipitaciones

ma Grass, que muestra el comporta-
miento meteorolégico, la disponibilidad
de agua, ademas de llevar un registro
constante de la situacién del pais, ade-
cuando la informacion.

Segun se informd, el fondo para la
emergencia agropecuaria cuenta ac-
tualmente con US$ 8 millones, pero se
descarté que se destine el monto total
para esta situacion.

Ignacio Buffa, subsecretario de Ga-
naderfa, explicd que la ayuda sera a
nivel crediticio y que los productores
que tengan deudas con el Fondo de
Emergencia, deberan asistir a cualquier
sucursal del MGAP y mostrar voluntad
de pago, o directamente solucionar su
situacion.

Esta determinacion se tomo tras una
reunion entre las distintas direcciones
del MGAP vy la cupula de la Secretaria
de Estado tras varias reuniones, inclu-
yendo reuniones del comité de emer-
gencia.

Se continuard monitoreando la situa-
cién y no se descarta que se sumen
otras seccionales policiales en caso
de no llegar las esperadas precipita-
ciones.

“Desde hace bastante tiempo, sobre
todo en la zona sur del pais, se viene
dando una situacion de déficit hidrico
que se ha ido agudizando; ni bien in-
gresamos al Ministerio de las primeras
cosas que realizamos fue tomar con-
tacto con esa realidad, sumada a la
informacién de base aqui en el minis-
terio, y hemos estado trabajando inter-
namente en la definicién de los lugares
mas afectados por la seca”, sostuvo
Buffa, subsecretario del MGAP ana-
diendo que “el foco de esta emergen-
Cia agropecuaria va a estar sobre todo
en los productores familiares que se ha
venido trabajando en el aterrizaje de las



politicas publicas, y también ampliando
esa definicion a pequenos productores
que son también los que estan pasan-
do situaciones mas complicadas”.

Segun Buffa, “el dinero disponible va

“El foco de esta emergencia
agropecuaria va a estar sobre
todo en los productores
familiares”, dijo Buffa

a permitir realizar algunas medidas de
apoyo directo al productor y algunas
otras que estamos trabajando directa-
mente para poder traducirlas en herra-
mientas asociadas a aspectos crediti-
cios”.

“Anteriormente se trabajaba fuertemen-
te enla compra de racion y la asistencia
para ganaderos y lecheros, pero noso-
tros queremos ampliar esas ayudas di-
rectas porque la realidad es compleja,
ya que sabemos que muchos sistemas
no solo precisan racién, sino que te-
nemos que brindar otras soluciones, y
eso fue lo que articulamos de manera
mas amplia” reconocio.

El tramite ante el MGAP deberé ser rea-
lizado llenando un formulario a través
de la pagina web o con los responsa-
bles zonales.

Los productores que tengan deuda con
el Fondo de Emergencia tienen que
acercarse a las oficinas del MGAP y a
Microfinanzas del BROU para regulari-
zar esas situaciones. /NR




INVERSIONES

Rodrigo Artagaveytia
explicé los beneficios de
invertir en Paraguay. La
presentacion se realizo
en el Movie de Montevi-
deo Shopping.
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Everdem presento la
atractiva opcion de
invertir en Paraguay

Esperan que ese pais alcance este aio el grado inversor

y agilice su economia

La firma paraguaya Everdem realizd
en Montevideo una charla para pre-
sentar una “actualizacion del Paraguay
productivo y sus cambios tributarios”,
enumerando los motivos por los cua-
les hoy es una oportunidad de inver-
sion y captacion de capitales.

El director de la firma, Rodrigo Artaga-
veytia, sostuvo tras el evento a Nego-
cios Rurales que “el objetivo era ac-
tualizar informacion sobre lo que pasa
en Paraguay, que ha evolucionado de
forma notoria desde que nosotros em-
pezamos a trabajar alla hace 19 afos,
y simplemente buscamos transmitir
por qué hoy es una tierra de oportu-
nidades. El marco esta dado por el
crecimiento que ha tenido desde todo
punto de vista, ofreciendo certezas
que responden a una formalizacion
que se ha ido dando, acompanado
de un avance y una evolucion que ha
tenido en muchisimos ordenes, tanto
en sanidad animal, cuidado de medio
ambiente y demaés, con una Ley de

control fiscal que es muy importante”.

Para Artagaveytia, “ese orden y regula-
rizacion fiscal hace que tengamos cer-
tezas y eso se mide con la evaluacion
de las calificadoras de riesgo sobre Pa-
raguay, que desde el ano 2007 hasta
ahora ha tenido una evolucion en una
escalera ascendente sin ningun tropie-

Desde el aino 2007 hasta ahora
ha tenido una evolucion
en una escalera ascendente sin
ningun tropiezo hacia el
grado inversor

z0 hacia el grado inversor que se logra-
ra en el corto plazo; es inminente”, dijo.

Agregd que va a cambiar la pelicula,
porque eso da seguridad para captar
inversiones del mundo entero y esto en
un pais que tiene todas las posibilida-
des por delante.



“Paraguay tiene las tierras, la calidad, el
climay las condiciones que dan un po-
tencial enorme. En soja crecimos tres
veces en los Ultimos anos, llegando en
la actualidad a 3,6 millones de hecta-
reas, el arroz esta comenzando con
potencial de crecimiento que se puede
multiplicar por 10 y para todo eso se
necesita inversion, con capitales para
ayudar a este pafs a crecer’. Agregd

“Paraguay tiene las tierras, la
calidad, el clima y las
condiciones que dan un
potencial enorme”

que “esto va a dar dinamismo, porque
el marco regulatorio se esta dando, las
condiciones ya existen y precisamos

que venga la plata’. Una empresa de servicios

Del evento participd el licenciado Ra-

fael Heisecke, que expuso sobre las | Everdem se presenta como una empresa que brinda servicios profesionales
condiciones fiscales y laborales en | para el desarrollo de proyectos agropecuarios, ofreciendo a sus clientes “solu-
ese pais; el ingeniero agronomo Rafael ciones integrales, de avanzada y con un alto estandar de calidad”. Trabaja en
Tardaguila, que presento un nuevo pro- | remates por pantalla, en especial categorfas de invernada, asf como certifica-
ducto de informacién ganadera que se  ciones. También participa en la compraventa de propiedades agropecuarias
emitiré en formato on line; y el ingeniero de diferentes caracteristicas, ofreciendo ademas el servicio de gestion y pro-
agrénomo Alejandro Brancato, que dio  duccién de los establecimientos. A su vez, trabaja en comercio exterior y en el
una explicacion de como Everdem pro- desarrollo y administracion de fideicomisos u otros modelos de fondos donde
yecta, invierte y toma decisiones enese confluyen capital y tierra bajo administracién y gestién comunes.

mercado. /NR
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ENTREVISTA

Diego de Maria es presi-
dente de Lote 21 desde
enero de este ano.

De Maria Agronegocios
tiene su sede en la ciudad
de Paysandu, en una de
las zonas mas produc-
tivas e industrializadas
de Uruguay. De Maria
Agronegocios cuenta con
colaboradores en todo
el territorio uruguayo
buscando ampliar su
horizonte de negocios.
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“La palabra hoy es cautela”

Diego De Maria, presidente de Lote 21, destacé la importancia de
seguir trabajando para lograr una ganaderia mas eficiente

¢,Como estan viendo el escenario
ganadero actual?

La realidad es media desconcertan-
te, con algunas semanas en las que
el mercado agarra hacia arriba, que
parece se va a entonar, y a la semana
siguiente otra vez se tranca por diferen-
tes motivos. Pasa que en el mercado
del gordo estan jugando muchos fac-
tores: uno es el clima, porque esta es-
casez de agua que estamos viviendo
en el norte, con calores por encima de
los 34 grados en marzo, produce una
oferta anticipada de ganado terminado
y no tan terminado que el productor de-
cide vender. Eso atenta contra el precio
y la industria percibe eso y pasa pre-
cios por debajo de la semana anterior.
A esto se suma el coronavirus, como
todo lo que esta pasando con China,
de negocios incumplidos o renegocia-
dos. Realmente, con las condiciones
climéticas, econdémicas y politicas que
tenemos en este momento, si el precio
se estabiliza en estos niveles, en cual-
quier momento pueda volver a mejorar.

¢Qué opina el productor de estos
precios, que son basicamente los
mismos que hace un ano atras?

Sf, pero no podemos olvidar que hace
poco mas de un mes estdbamos con
un precio de hasta US$ 30 centavos
por encima de lo actual, y ademas, a
esta altura el ano anterior habfan co-
menzado a mejorar los precios, en tan-
to ahora es al revés, venimos bajando
lentamente y en la grafica se encontra-
ron los valores. Obviamente, a nadie le
gusta cuando el mercado esta en baja
y le cuesta acomodar la cabeza a es-
tos nuevos valores, pero no dejan de
reconocer que el negocio sigue siendo
bueno.

¢ Coémo proyectan el aio?

La verdad que primero que nada cau-
tela, tanto hablando con los colegas de
Lote 21, como con los productores, es-
tamos todos més cautelosos porque la

A nadie le gusta cuando el
mercado esta en baja, pero no
dejan de reconocer que el
negocio sigue siendo bueno

incertidumbre muchas veces provoca
eso, recesion y se trancan los negocios
porque no se sabe lo que va a pasar. La
palabra hoy es cautela.

Lote 21 lo tiene como presidente
este ano. { Qué desafios enfrenta?

Es un afo que para nosotros arranco
bien, y venimos en un buen camino
porque crecimos en oferta en los pri-
meros dos remates del afo, ya que en
el de febrero ofrecimos 1.200 vacunos
mas que en el mismo remate del ano
anterior, mientras que en marzo fueron
2.300 vacunos mas, lo que indica a las
claras que Lote 21 esta en un proceso
de crecimiento y cuando algo esta en
crecimiento tiene que seguir por la mis-
ma linea, siempre buscando innovar en
tecnologia y en cualquier instrumento
que facilite a los productores la concre-
cién de los negocios. /NR
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OVINOS

Por Luis Silva
luis@tardaguila.com.uy

La zafra de reproductores
ovinos se califica de buena

a excelente. La demanda fue
agil y los valores se ubicaron
por encima de las expecta-
tivas para algunas cabanas,
en todas la razas, a pesar
de la correccion a la baja del
mercado lanero.
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Expo Ovina en Artigas
coloco 100 carneros

La muestra, en la que también se vendieron 132 vientres, volvio a
concitar la atencion de criadores del norte

Como es tradicional en el inicio de
cada ano, se desarrollé la Expo Ovi-
na en Artigas, en el local Chiflero, con
la venta de un importante nimero de
reproductores de las diferentes razas
participantes, tanto carniceras como
laneras.

En el galpdon de ovinos, mientras se
sucedieron las precipitaciones, el Dr.
Adolfo Casaretto, el Ing. Rubén Arge-
laguet y el Dr. Sergio Fierro estuvieron
a cargo de calificar y organizar el ingre-
so a ventas de los diferentes lotes que
pasaron posteriormente por la pista.
En todas las razas participantes hubo
ejemplares de destaque, con animales
muy bien presentados. Caso por ejem-
plo en el Merino Australiano, donde
el lote ganador fue presentado por la
cabarna El Faro, de José Maria Tonna,
productor artiguense de la Colonia
Artigas, conocido en el norte por sus
compras de animales de élite en varios
remates destacados en Salto y ademas

fue quien adquirié uno de los grandes
campeones del Congreso Mundial del
Merino en 2018.

Las ventas estuvieron agiles al inicio
con los vientres y luego se pusieron
algo mas trancadas con los primeros
reproductores de merino, donde se en-
contraban animales que, si bien partici-
paron en grupos de cinco, eran mas de
bozal que de campo. Al cierre del even-
to, directivos de la gremial artiguense
se mostraron muy satisfechos con la
comercializacion llevada adelante.

Se vendieron 132 ovejas y 100 carneros
de las diferentes razas. En los precios,
un lote de borregas Merino de campo
se pagd entre US$ 63 y US$ 72, con
un promedio de US$ 66. En la oferta
de 8 borregas Merino planteleras se
alcanzaron valores de US$ 101, mien-
tras que las borregas Corriedale MO de
Santa Elena de Palma Sola se pagaron
US$ 170y las Texel en US$ 110.



En el arranque los carneros se paga-
ron en el eje de los US$ 600 a US$
500, siempre hablando de la puntera
del Merino, donde se visualizaban ani-
males de galpdn. La raza Merino Aus-
traliano fue la de mayor presencia; se
colocaron 49 carneros astados con un
maximo de US$ 600 y un minimo de
US$ 300 para los de campo, prome-
diando US$ 399. Para los 8 Poll Merino
el promedio fue de US$ 345.

Luego los 16 carneros Ideal, entre los

Las ventas estuvieron
agiles al inicio con los vientres
y luego se pusieron algo
mas trancadas

que estaban los carneros de Anita SG,
se pagaron entre US$ 500 y US$ 260,
con un promedio de US$ 321. EI Meri-
no Donhe se pago para los 8 carneros
de Santa Inés de Sampaio, valores de
US$ 350 a US$ 380, los 7 carneros Poll
Dorset de San Rafael se pagaron en-
tre US$ 355 y US$ 360. El Texel de Don
Homero se pagd US$ 270 a US$ 300,
los lle de France en US$ 385 y los Co-
rriedale de campo de Santa Elena de
Palma Sola en US$ 270. /NR

La Agropecuaria de Artigas homenajeo

a Adolfo Casaretto

El Dr. Adolfo Casaretto se retird el pasado 5 de marzo del Secretariado Uru-
guayo de la Lana, debido a que ha llegado a una edad en la cual la institucion
ha establecido que los técnicos deben retirarse de la misma. Por lo tanto esta
es una de las Ultimas actividades que ha desarrollado el técnico por el norte.
De acuerdo a allegados de la Asociacion Agropecuaria de Artigas el profesio-
nal, que comenzd sus trabajos en el SUL en el departamento nortefio, posee
campo en Artigas, por lo tanto, continuara estando en la zona y trabajando por
el rubro ovino.

Previo al comienzo de las ventas, la Agropecuaria le hizo un reconocimiento a
Casaretto por su labor con el ovino y los productores artiguenses y contd con
palabras que estuvieron a cargo el Ing. Rubén Argelaguet, como directivo de

la gremial nortena.
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EMPRESAS

Ventajas
competitivas

El presidente de Minerva,
Fernando Galletti de Queiroz,
dijo que la estrategia de
la compafiia es continuar
maximizando sus ventajas
competitivas en un escenario
en el que América del Sur
se consolida como el mayor
proveedor mundial de carne
vacuna. El ejecutivo se mostro
optimista por la menor dis-
ponibilidad de carne vacuna
de animales terminados a
pasto que tendra Australia
este ano. Ademas, dijo estar
observando “signos claros de
una reanudacién y normaliza-
cion del flujo” comercial hacia
China.
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Marfrig y Minerva con
resultado global positivo

Las principales industrias frigorificas de Uruguay cerraron 2019 con
nameros favorables debido a la intensa demanda internacional

Las dos principales empresas frigo-
rificas en Uruguay, las multinacionales
de origen brasilenio Marfrig y Minerva,
cerraron 2019 con nUmeros globales
favorables, impactadas por la firme de-
manda internacional por carne vacuna,
fundamentalmente desde China.

Anivel global, Marfrig obtuvo resultados
récord en el Ultimo trimestre de 2019,
segun informo la propia empresa. Mar-
frig registrd6 una ganancia neta de R$
26,9 millones en el cuarto trimestre del
ano pasado, revirtiendo una pérdida de

"Los registros del cuarto
trimestre contribuyeron a que
la compaiiia cumpla con la
orientacion prometida
para 2019"

R$ 1,3 mil millones en el mismo periodo
del ano pasado y superando las pro-
yecciones anuales de resultados.

Un solido mercado interno en Estados
Unidos v la fuerte demanda por carne
vacuna sudamericana por parte de Chi-
na contribuyeron al resultado récord,
explicéd Marfrig en un comunicado.

"Los registros del cuarto trimestre con-
tribuyeron decisivamente a que la com-
panfa cumpla con la orientacién pro-
metida para 2019", dijo el presidente
global de Marfrig, Eduardo Miron.

Marfrig distingue entre sus resultados
en América del Norte y América del Sur,
pero no discrimina el de sus operacio-
nes en los tres paises en los que cuenta
con faena de vacunos en el Mercosur:
Brasil, Argentina y Uruguay.

Destaca que es la empresa que cuenta
con una mayor cantidad de plantas ha-
bilitadas a exportar a China, con siete
en Brasil, cuatro en Uruguay y dos en
Argentina. El 66% de las exportacio-
nes de América del Sur se destind a
China en el Ultimo trimestre de 2019,
proporcion que fue de 62% en el caso
de Brasil, 70% de Uruguay y 72% de
Argentina.

Respecto a Uruguay, Marfrig destaca
que es el principal grupo del rubro y
que a pesar de que la faena en el perio-
do se redujo 10% anual, en el caso de
Marfrig aument6 20%, por lo que incre-
menté su Market share. Ademas, des-
taca la produccion de carne orgénica,
fundamentalmente para la exportacion.

Por su parte, Minerva Foods cerr6 el
afno con una ganancia neta de R$ 16,2
millones, revirtiendo la pérdida regis-
trada en 2018, impulsada por un fuerte
aumento en las ventas a Asia, informd
la compania.

Minerva Foods espera aumentar la pro-
duccioén de carne en 2020 para satisfa-
cer la fuerte demanda en los mercados
internacionales, dijeron ejecutivos de la
compania en una conferencia telefoni-
ca con analistas. Minerva trabajé con
aproximadamente el 80% de su capa-
cidad de produccién en 2019, cuando
la demanda de carne crecié principal-
mente en China, influenciada por casos
de peste porcina africana en Asia.

"En 2020, deberia alcanzar el 85%, que
es el maximo que podemos adminis-
trar en este sector (considerando las
paradas de mantenimiento)", dijo el
director financiero de Minerva, Edison
Ticle. /NR



INTERNACIONALES

Brasil tiene 21 plantas
habilitadas para EEUU

Son 11 plantas de JBS, cinco de Minerva, tres de Marfrig y una
de Frisa y Mataboi

Brasil volvi¢ a estar habilitado para ex-
portar carne vacuna con destino a Es-
tados Unidos, un logro que el pais nor-
tefio buscaba desde hace varios anos.
Segun los datos que se publicaron, la
firma JBS tiene 11 plantas brasilenas
aprobadas para exportar carne vacuna
fresca a EEUU, Minerva 5 y Marfrig 3,
ademas de Frisa y Mataboi, lo que to-
taliza 21 establecimientos.

La reapertura del mercado estadouni-
dense para la carne brasilena fue anun-
ciada por el Ministerio de Agricultura,
Ganaderia y Abastecimiento (MAPA)
en la segunda quincena de febrero.
UBS tiene una base consolidada de

clientes y distribucion local e inmedia-
tamente puede servir a este mercado
potencial”, dijo la empresa en un co-
municado. En tanto, Minerva informd
que sus cinco unidades habilitadas
cuentan con una capacidad total de

Als

ALENDARIO 2020

faena de 6 mil cabezas diarias.

Por su parte, Marfrig revelé que otras
siete unidades estan en las etapas fi-
nales de aprobacion para acceder a
EEUU, informo la oficina de prensa de
la compania a CarneTec. /NR

NEGOCIOS RURALES |37

@ plazarural

DLMM]JVS DLMM]JVS DLMM])JVS

1 2 3 & 1 2 3 4 5 6 17

6 7 8 9 10 11 3 456 7 8 9 10 11 12 13 14

13 14 15 16 17 18 101 [{2EM s 16 17 21

20 21 22 23 24 25 17 18 19 20 [l 22 23 24 25 26 27 28
27 28 29 30 31 4 25 26 27 28 29 30 31

EC/ Tt

PLAZA
HEREFORD

vV S
1 2

4 5 6 7 8 9

1 12 B 16

18 19 20 21 22 23
25 26 27 28 29 30

DLMM)]

[P EC

DLMM]) VS DLMM]J VS DLMM]J VS LMM]J VS

1EBEAE s BAas 2 3 456 17 12 3 45
7 8 9 10 11 12 56 7 8 910 9 10 [l @@ 7 s Bi0M 12
14 15 16 17 18 19 12 13 14 15 16 17 16 17 18 19 20 21 14 15 16 17 18 19
21 22 23 24 25 26 192081 22 B8 24 23 24 25 26 27 28 21 22 23 24 25 26
28 29 30 26 27 28 29 30 31 30 28 29 30 31

Direccion:Juan M. Ferrari 1251 PB / Telefono: (+598) 2604 1258 / www.plazarural.com.uy




AGRICOLAS

Por Yonnatan Santos Preste
santos@tardaguila.com.uy

Primeras chacras
cosechadas presenta-
ron excelentes nive-
les de rendimiento.
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Primeras chacras de arroz
rinden 10 mil kilos

Se espera que el promedio al finalizar la cosecha se ubique en un

eje de 8 mil kilos por hectarea

El presidente de la Asociacién de
Cultivadores de Arroz (ACA), Alfredo
Lago, analizé para Negocios Rurales
la situacién de los primeros cultivos
de arroz que fueron cosechados en la
zona norte con un rendimiento cercano
alos 10.000 kilos por hectérea.

“El sector esté iniciando el proceso de
cosecha de una zafra que mas alla de
las circunstancias que llevaron a tener
la menor area en los Ultimos 30 anos,

El verano en términos
generales ha sido bueno,
excepto algunos dias de frio
sobre la semana
de Carnaval

tenemos un ano que en lo productivo
esta siendo bueno, pese a la siembra
mas tardia de lo ideal, con un octubre
muy lluvioso”, dijo el productor.

Para Lago, el verano en términos gene-
rales ha sido bueno, excepto algunos

dias de frio sobre la semana de Carna-
val, que afectd estas Ultimas chacras
que estaban en pleno proceso repro-
ductivo.

Sobre este aspecto puntualizd que
“un verano con temperaturas buenas y
radiacion solar en forma muy pronun-
ciada, es muy bueno para el cultivo del
arroz, con un febrero que cuenta con
un récord histérico en cuanto a horas
de sol, lo que obviamente va a crista-
lizar en buenos rendimientos para el
inicio de las cosechas”. Agregé que se
esta viendo en los departamentos del
norte que van avanzando un 15%, con
niveles de rendimientos cercanos a los
10 mil kilos por hectarea.

“Hay que mantener la salvedad de que
las primeras cosechas histéricamente
son las mejores en cada zafra y segu-
ramente hay que pensar en promedios
finales por debajo de estos registros,
esperando a nivel pafs superar en algo
los 8 mil kilos, lo que es un buen nivel
productivo con los comparativos mun-
diales”, puntualizé.



Reunion con Talvi y Uriarte

El ministro de Relaciones Exteriores, Ernesto Talvi, junto a su par de Ganaderia,
Agricultura y Pesca, Carlos Maria Uriarte, recibieron a la Asociacion de Cultivado-
res de Arroz, la gremial de Molinos Arroceros, y técnicos del MGAR para “remover
obstaculos a la colocacion de la zafra de arroz en el mundo”.

Segun Lago, mas alla de la situacion “entendemos que debe haber una accién
diplomética o politica, porque para nosotros es fundamental retomar las exporta-
ciones de arroz uruguayo a México, que es uno de los mayores en volumen y de
los mejores en cuanto a precios”. También se hablé sobre la colocacion del cereal
en Pert, Colombia y Medio Oriente.

Por ultimo, el gremialista resalté el compromiso de las autoridades para eliminar
las restricciones en México, ademas de la apertura al didlogo y la negociacion
permanente entre las partes. /NR

Lago reconocié que “otro
punto positivo para el
sector es la variable cam-
biaria, sumado a la baja del
petréleo”. Dijo estar a la
espera de que se definan
las tarifas y que se tenga en

cuenta la baja del crudo en
el precio del gasoil. El mo-
mento seria sumamente
oportuno dado que se esta
avanzando en la cosecha,
tarea que representa mas
del 30% del gasto anual del
cultivo. /NR
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AUSTRALIA

Se espera una caida
del IME en 2020, pero
con proyeccion de
aumento para los afios
venideros

ABARES pronostica recuperacion
del valor de la lana

Para la zafra 2024/25 aumentaria 21% respecto a la zafra actual
expresado en dédlares estadounidenses

La ABARES, oficina australiana de
economia, ciencias agricolas y recur-
sos, presentd su informe de perspecti-
vas para la lana en Australia, donde se
prevé que el Indicador de Mercados del
Este (IME) registre subas en los préxi-
mos cinco anos para alcanzar un valor
promedio de A$ 17,62 por kilogramo
base limpia en la zafra 2024-25. Sin
embargo, para este ano se espera que
el IME descienda a A$ 15,80.

Ademas, la ABARES proyecta una valo-
rizacion del dolar australiano en el pe-
riodo, por lo que en ddlares estadouni-
denses la recuperacion del valor medio
de la lana serfa proporcionalmente ma-
yor. Teniendo en cuenta ambas proyec-

ABARES - Proyecciones del IME
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ciones, el IME promediaria US$ 13,04
el kilo en 2024/25, una recuperacion de
21% respecto de los US$ 10,79 previs-
tos para la corriente zafra.

Segun este estudio, el incremento en
los valores previstos para el IME en el
quinquenio se basa en una mejora de

El consumo de lana aumentara
un promedio 0,8% anual hasta
llegar a 1,19 millones de
toneladas en 2024-25

la calidad de lana en Australia, debido
a mejores condiciones estacionales, y
a una demanda mundial en crecimien-
to.

En cuanto a la produccion de lana es-
quilada en Australia, se prevé disminu-
ya 9% en la actual zafra 2019-20, al-
canzando 272 millones de kilogramos.
Este volumen se ir4 recuperando en los
préximos afos hasta alcanzar 326 mi-
llones en 2024-25.

Si bien ABARES espera un incremento
en la demanda, el mismo sera modera-
do, ya que se proyecta que el consumo
de lana aumentara un promedio 0,8%
anual hasta llegar a 1,19 millones de
toneladas en 2024-25. La demanda de
los consumidores chinos y de los pai-
ses mas ricos de la OCDE seré la que
impulsara la suba de precios. /NR



PARTE DE FAENAS

BOVINOS OVINOS

ESTABLEC. Novill.  Vacas Vagq. Tern. Toros TOTAL  Cord. Borre. Cap6n Ovejas Carn. TOTAL
1 LAS PIEDRAS S.A. 13.629 2.235 2.157 6 59 18.086 11.138 135 2.059 1.238 11 14581
2 ONTILCOR S.A. 8.403 3.693 2.380 1 62  14.539 0
3 CARRASCO 4,938 6.621 2.431 16 239  14.245 0
4 FRIG. PUL (PULSA) 7.635 4511 1.286 3 143 13578 0
5 BREEDERS P.U. 6.948 1.839 4.353 63  13.203 0
6 TACUAREMBO S.A. 6.272 4.558 1.787 1 255  12.873 0
7 INALER S.A. 7.727 1.698 413 2 107 9.947 0
8 SAN JACINTO 5.821 1.547 1.974 13 54 9.409 8.305 572 779 2.781 8 12445
9 CLEDINOR S.A. 3.878 4.090 879 6 139 8.992 0
10 ESTAB.COLONIA 2.629 4.601 827 7 167 8.231 0
11 BILACOR S.A. 2.390 4.210 645 9 144 7.398 0
12 LAS MORAS 3.676 1.663 1.342 2 68 6.751 0
13 COPAYAN S.A. 1.030 2.241 795 7 60 4.133 0
14 LORSINAL S.A. 855 1.893 634 3 37 3.422 0
15 SIRSIL S.A. 669 1.026 405 26 2.126 0
16 CASA BLANCA 428 761 764 3 19 1.975 0
17 SCHNECK 43 1.472 181 4 132 1.832 0
18 SIMPLIFY S.A. 85 420 814 10 1 1.330 0
19 ARROYAL S.A. 89 227 809 146 5 1.276 24 62 86
20 OFERAN S.A. 315 412 366 15 1.108 1.410 778 3.078 6.037 106  11.409
21 SOLIS 319 12 662 19 18 1.030 0
22 SOMICAR S.A. 162 599 17 9 26 813 915 133 645 1.024 2.717
23 FRIGOCERRO S.A. 106 516 106 10 738 3.647 854 1.685 4.078 91  10.355
24 LOS OLIVOS 142 47 453 4 7 653 0
25 MIRIAM CRAVEA 140 22 43 398 1 604 0
26 CUAREIM 161 251 33 44 489 368 16 62 446
27 MERCEDES 19 1 196 216 17 8 25
28 MUN. ARTIGAS 11 128 49 3 4 195 162 294 196 652
29 LUCHASOL 1 154 30 2 2 189 70 70
30 LINERIM S.A. 51 34 83 168 0
31 SIDERCOL 1 17 65 83 1.336 245 2350 6.118 346  10.395
33 ARDISTAR
34 ROSARIO

35 CLADEMAR S.A.
36 CANELONES

37 LA TABLADA

38 FRIG.MARTINEZ
39 BORDENAVE A.
40 MUN.LAVALLEJA
41 MARTINEZ, ADAN
42 MUN.SALTO

O O O O O O o o o o o

0
0
0
0
0
0
0
0
0
0
0

43 CALTES S.A.
TOTAL GENERAL 78.573  51.499  26.979 674 1.907 159.632  27.230 2.895 10.952 21.542 562

FUENTE: Datos proporcionados por INAC



PROMEDIOS

MERCADO DE HACIENDAS -

Contado Plazo Contado Plazo

Liviano Especial 2,28 2,30 4,24 4,28

Liviano Bueno de Pradera 2,23 2,25 4,19 4,23

NOVILLOS GORDOS Exportacion Especial 2,35 2,37 4,28 4,32
Razas carne Exportacion Bueno de Pradera 2,25 2,27 4,23 4,27
Exportacion General 4,14 4,18

NOVILLOS GORDOS Especiales 3,79 3,83
Otras Razas Generales 4,12 4,16
Especiales 2,15 2,17 4,11 4,15

VACAS GORDAS Buenas 2,09 2,11 4,06 4,10
Razas carne Generales 1,97 1,99 4,00 4,04
Especiales 1,78 1,80 3,89 3,93
Otras razas Generales 1,68 1,70 3,80 3,84
Especiales 2,27 2,29 4,18 4,22
Buenas 2,22 2,24 4,15 4,19

Toros gordos 1,84 1,86 3,09 3,13

Toros y Novillos generales 1,74 1,76 2,94 2,98

INDUSTRIA Vacas Manufactura Alta 1,41 1,43 2,82 2,86
Vacas Manufactura Baja 1,18 1,20 2,51 2,55

Conserva 1,03 1,05 2,13 2,17

Corderos 3,99 4,03

Cordero mamon 4,06 4,10

OVINOS GORDOS Cordero pesado 1,83 1,85 4,03 4,07
Borregos 1,83 1,85 4,02 4,06

Capones 3,95 3,99

Ovejas 1,78 1,80 3,93 3,97

iNDICE FLACO/ GORDO A.C.G

2014 2016 2017
ENERO 1,2659 1,2382 1,2168 1,1655 1,1661 1,2943 1,3450 1,2873 1,1512 1,2127
FEBRERO 1,3039 1,2556 1,2716 1,2094 1,1911 1,3756 1,3136 1,2612 1,1826 1,2429
MARZO 1,2945 1,3018 1,3009 1,2597 1,2247 1,4182 1,3424 1,2872 1,2267
ABRIL 1,2379 1,3290 1,2457 1,2456 1,2123 1,4087 1,3789 1,2416 1,2163
MAYO 1,2123 1,2997 1,2363 1,1996 1,1685 1,3524 1,3185 1,1756 1,1921
JUNIO 1,2014 1,3055 1,1994 1,152 1,1337 1,2953 1,2839 1,1651 1,1589
JuLio 1,1600 1,3308 1,1994 1,1162 1,0741 1,2327 1,2168 1,1506 1,1100
AGOSTO 1,2615 1,3457 1,2234 1,1016 1,0838 1,2276 1,2502 1,1155 1,1441
SETIEMBRE 1,2898 1,3651 1,2063 1,0874 1,1883 1,3096 1,2901 1,1205 1,1620
OCTUBRE 1,2681 1,3009 1,1737 1,0943 1,1634 1,3354 1,2571 1,1215 1,1467
NOVIEMBRE 1,2393 1,2290 1,1668 1,1019 1,2103 1,3438 1,2931 1,1691 1,1436
DICIEMBRE 1,2601 1,1861 1,1686 1,1306 1,2551 1,3605 1,3291 1,209 1,1663

PROMEDIOS PESADOS PARA FAENA
- Promedios mensuales en ddlares, kilo en pie a levantar del establecimiento, flete a cargo del comprador, negocio al contado.
- Los precios en pie a plazo son U$S 0.02 mas que a contado

VACA GORDA ESPECIAL NOVILLO GORDO BUENO
2015 2017 2019 2015 2017 2019
149 144 134 1,28 1,38 155 1,76 ENERO 1.69 1,73 1,61 1,48 1,61 1,75 1,99
154 141 1,29 131 1,46 16 1,65 FEBRERO 175 1,69 152 15 1,64 1,76 1,87
138 133 1,28 127 143 1,65 MARZO 1.66 1,63 148 147 1,64 18
136 128 121 125 149 1,65 ABRIL 163 1,58 146 145 1,68 179
141 1,35 1,24 132 1,59 1,72 MAYO 1.66 1,63 1,48 1,53 18 1,84
144 1,47 127 138 1,62 184 JUNIO 171 171 15 1,58 183 1,95
157 1,63 149 1,48 1,65 191 JuLio 182 187 154 1,66 185 2,04
1.65 164 138 1,48 1,64 19 AGOSTO 1.90 1,92 1,66 1,63 1,84 2,05
17 1,56 15 1,44 1,58 1,95 SETIEMBRE 1.95 1,78 159 1,61 1,74 2,09
167 1,58 134 149 161 2,06 OCTUBRE 1.90 177 1,58 1,66 174 2,22
161 144 1,33 1,32 153 2,15 NOVIEMBRE 183 1,72 153 159 1,68 2,25

153 1,36 121 1,33 1,48 1,93 DICIEMBRE 177 1,66 1,46 153 1,67 2,11

US$ 1.53 USD 146 USD 132 USD 136 USD 154 USD 1,83 PROMEDIO ANUAL  US$1.77 US$ 1,72 US$ 1,53 USD 156 USD 1,73 USD 1,97




MERCADO DE REPOSICION

- PRECIOS PROMEDIO PARA RAZAS CARNICERAS Y SUS CRUZAS

A levantar del estabelciemientocon pagos hasta 30 dias destare promedio del 5% al 7% segun condiciones de carga estipuladas

CATEGORIA

TERNEROS hasta 140 k.
TERNEROS 141 a 180k
TERNEROS Mas 180 k.
TERNEROS ENTEROS Mas 160 k.
NOVILLITOS 201 a 240 k.
NOVILLOS 241 a 300 k.
NOVILLOS 301 a 360 k.
NOVILLOS Mas 360 K.
NOVILLOS HQB 481 K
TERNERAS hasta 140 k.
TERNERAS 141 a 200 k.
VAQUILLONAS 201 a 240 k.
VAQUILLONAS Mas 240 K.
VAQUILLONAS HQB 481 K

VAQUILLONAS Y VACAS PRENADAS
VACAS DE INVERNADA
PIEZAS DE CRIA

ARANCELES :

U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/pieza
U$S/kilo
U$S/pieza
U$S/kilo
U$S/pieza

1
2.40-2.75
2.25-2.65
2.02-2.40
2.40-2.60
1.97-2.25
1.92-2.25
1.88-2.21
1.78-2.10
2.10-2.25
2.20-2.50
2.05-2.20
1.88-2.15
1.75-2.00
2.00-2.05

610-780
1.62-1.75
332-465

Resoluciéon de Asamblea General Extraordinaria del 6 de Febrero 1991

2a8

2.40-2.70
2.30-2.40
2.15-2.21
2.15-2.50
2.10-2.30
2.05-2.10
1.80-2.00
1.85-2.10
2.10-2.20
2.20-2.50
2.00-2.20
1.85-2.15
1.75-2.00
1.90-2.00

635-730
1.60-1.75

360-425

9al5

2.40-2.70
2.30-2.50
2.20-2.35
2.20-2.50
2.18-2.30
2.00-2.07
2.00-2.10
1.90-2.15
2.03-2.20
2.20-2.30
2.07-2.20
1.90-2.08
1.80-1.95
1.90-2.00

620-750
1.60-1.70

360-440

16 a 22 23a29
2.40-2.70 2.40-2.84
2.30-2.50 2.30-2.72
2.20-2.35 2.17-2.60
2.20-2.50 2.30-2.40
2.18-2.30 2.15-2.30
2.00-2.07 2.02-2.20
2.00-2.10 2.00-2.15
1.90-2.15 1.85-2.05
2.03-2.20 2.07-2.20
2.20-2.30 2.20-2.25
2.07-2.20 1.96-2.20
1.90-2.08 1.90-2.10
1.80-1.95 1.75-2.00
1.90-2.00 1.90-2.00

620-750 600-780

1.60-1.70 1.55-1.68

360-440 350-450
DOLAR

INTERBANCARIO

DiA COMPRA/VENTA

(o)1) IF @)

37,568
37,583
37,578
37,575
37,724
37,752
37,773
37,910
38,053
37,916
37,906
38,046
38,064
38,254
38,378
38,603
38,960
39,152
38,044



SOCIOS

Socio

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H.

AGROENLACE TRADE S.R.L.

AGROINTERMEDIO S.R.L.

AGROORIENTAL

AGROsOCIO

ALFARO Y CIA

ALORI &Cia.SRL

AANDRADE RODRIGUEZ Ltda.

ARAMBURU S.R.L.

ARAUJO, Gaston

ARRALDE ALEJANDRO Y Cia.. Ltda.

ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO
ARROSPIDE, Antonio

BACHINO CARLOS, Ltda.

BACHINO, Enrique y Asociados

BACHINO, Ricardo
BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L.

BASSO Neg. Rurales, Gustavo
BELLO, Gustavo

BENGOCHEA S.R.L., Luis A.

BERGARA SEBASTIAN
BERRUTTI - UB&P

BERTSCH, Roberto
BIRRIEL HNOS & ASOC.

BIRRIEL Ltda.
BLANCO & RODINO S.R.L.

BOCKING S.R.L.

BOFILL, Armando

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban
BREA SARAVIA, Juan
BULANTI & Cia. Ltda.
CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas
CAMPELIR S.A.

CAMPO ESTE Ltda.
CANEPA, Rubén F.
CELEDON MEDIZA Emanuel
COELHO y Asociados
COMAGRO LITSUR S.R.L.

COPAGRAN

CURUCHET JOSE
CRADECO

CRUCCI, Elbio
DE FREITAS CIA. CARLOS

DE LA PENA VALDEZ S.A.

A. M? Fernéndez 628

Ruta 5 Km 189

Juan de Lavalleja 342

Divina Comedia 1638

Dr. Alejandro Schroeder 6514

Manuel Lavalleja 1303

Wilson Ferreira 717

19 de Abril

Dolores Vidal de Pereira 472

Andrés Cheveste 747

M. Cassinoni 1676 Of. 812
18 de Julio 331
Gallinal 443

Dr. Nicolés Corbo 1433

Ituzaingo 566

Avenida Herrera 539

Rivera 441 Local 1

Batlle y Ordoriez 511

Luis A. de Herrera 597
Aparicio Saravia 524

Avda. Brasil 3105/701
Paysandu 941 Piso 4 Esc.9y 10
Marco Bruto 1066

Lecueder 401
18 de Julio 2033

25 de Agosto 121
Miraflores 1650

Nueva York 1249

Av. De las Americas 5029 Complejo
Ricon del Lago - Parque Miramar

Progreso 307

25 de Agosto s/n
18 DE Julio 868
Artigas 1343
Treinta y Tres 2036
Ruta 9 Km 207

Uruguay 1301

Ernesto Mcalister 1726

Maria Olimpia Pintos 190

Rincén 252

Montevideo 3511

Tacuarembo 1465

Florencio Sanchez 150

Sarandi 466

Jose Cuneo Perinetti 1376

Ruta 12 km 343 - Puente Otegui

Florida

Durazno

Treinta y Tres

Montevideo

Montevideo

Treinta y Tres
Melo

Durazno

Sarandi del Yi

Artigas

Montevideo
Florida
Florida

Lascano

Minas

Minas

Durazno

Florida
Florida
Melo
Montevideo
Montevideo

Montevideo

Artigas

Rocha

Rocha

Montevideo

Montevideo

Montevideo
Guichon

Santa Clara de Olimar
Paysandu
Cardona

Rocha

Rocha

Salto
Tararias-Colonia
Tacuarembd
Rosario

Young

Paysandd

Colonia Valdense

Florida

Montevideo

Minas

Walter H. Abelenda
Joaquin Abelenda

Ing. Agr. Oscar Casco Estevez
Lic. Marcelo Somoza
Guillermo Bachino
Martin Slinger
Christopher Brown
Jaime Gomez

Juan Martin Scasso
Joaquin Berenbau
Felipe Alfaro

Julio Alori

Marcelo Alori

Luis A. Andrade
Martin Andrade

Jose Poncet

Ignacio Aramburu
Arturo Aramburu

José Ignacio Aramburu

Gaston Araujo

Alejandro Arralde
Guillermo Arrillaga
Juan Luis Arrospide
Diego Arrospide

Carlos Bachino

Ernesto Franco
José Enrique Bachino
Ricardo Bachino
Miguel Bardier

Raul Odriozola
Gustavo Basso
Gustavo Bello
Miguel Bengochea
Gonzalo Bengochea
Sebastian Bergara
Ing. Alejandro Berrutti
Pablo Argenti
Roberto Bertsch
Juan Martin Birriel
Valentina Birriel
Carlos Dianessi
Mariela Amaral
Marcelo Birriel
Sebastian Blanco
Guillermo Rodifio
Juan Bocking

José Rado

Ignacio Segredo

Armando Bofill

Ing. Agr. Marcelo Cravea
Mercedes Margalef
Carlos Gamarra
Juan Brea Saravia
Gaston Bulanti
Mauricio Cabrera
Ernesto J Birriel
Onelli Pereira
German de Castro
Francisco Canepa
Emanuel Celedon
Alfredo Coelho
Sebastian Sanchez
Oscar Da Silva
Martin Carbajal
Mauricio Carbajal
Federico Garcia Lagos
Ricardo Seluchi
José P.Curuchet
Eduardo Gago
Pedro Bertinat
Elbio Crucci

Carlos de Freitas

Fernando de la Pefia

Fernando J. de la Pefia

wharural @adinet.com.uy

haciendas@agroenlacetrade.uy

guillermo@agrointermedio.com.uy
mslinger@agrooriental.com.uy
cbrown@agrooriental.com.uy
Jgomez@agrooriental.com.uy
mscasso@agrosocio.com
jberenbau@agrosocio.com
escritorio@alfaroycia.com.uy

info@aloriycia.com.uy

escritorioandrade883@gmail.com

ignacio@aramburu.com.uy
arturo@aramburu.com.uy
jose@aramburu.com.uy
gaston@araujo.com.uy
sian@adinet.com.uy
info@arraldeycia.com.uy
negociosarrilaga@gmail.com

info@escritorioarrospide.com.uy

carlosbachino@carlosbachino.com
administracion@carlosbachino.com

info@enriquebachinoyasociados.com.uy

rbachino@hotmail.com

bardieryodriozola@gmail.com

gbasso@adinet.com.uy

gbellonegociosrurales@hotmail.com

info@bergara.com.uy
ubp@ubp.com.uy
pargenti@berrutti.com.uy
escritorio@robertobertsch.com

ganadosdelareservasrl@gmail.com

birielh@adinet.com.uy

info@bragrosenvicios.com.uy

bocking@adinet.com.uy

abofill@adinet.com.uv

cravea@hotmail.com

breasaravia@hotmail.com
bulycia@adinet.com.uy
ecabrerapeile@adinet.com.uy
campelir@adinet.com.uy

campoeste@hotmail.com

rfcanepa@adinet.com.uy
eceledonmediza@gmail.com

coheloyasociados@gmail.com

martin@waldermarcarbajal.com.uy
mauricio@waldermarcarbajal.com.uy

fgarcialagos@copagran.com.uy

cradeco@adinet.com.uy

elbiocrucci@adinet.com.uy
carlos@carlosdefreitas.com.uy
info@carlosdefreitas.com.uy

fpnegociosrurales@gmail.com

099 660530 43527297

099 680661

093 630389 4363 5153

093 635348

095 685197 4452 0437

096 361269 2604 3036

099 647 561

092 987 987

099 284323 2604 7050

099 661501

099 857400 4452 0017

099 639977 4642 7557

099 800186

099 359078 4362 2469

099 362031

099 361003

099 367032 4367 9052

099 367787

099 367152

099 771295 4772 6249

099 123186 2403 1353

099 352 616 43529092

099 353324 4352 3130

099 126412 4352 2007

099 856005 4456 7865

099 639039 4442 5789

099 140028

095631793 4442 2173

099 359190 4362 3856

099 360087

099 663310 4352 7303

099 620769 4352 7242

099 802075 4642 3143

099 146782 2709 8084

099 141 298 2908 0838

098 404575 2628 5075

098 423842

099 772526 4772 2215

099 223214 4472 4300

098 001369

099 872923

099 871820

099 872633 4472 2851

099 212728 2600 7884

098 649393

099 664010 2924 0594

099 636134

099 649 343

099 681409 2604 0612

099 722448 4742 2112

098 389708

099 727789

099 693444 4464 5244

099 720212 4722 3991

099 536134 4536 9080

099 682472 4472 0200

099 872690 4472 3626

099 872678

099 731257 4732 5401

098079 116

099 831195 4632 4403

099 836799

099 245330

099 687441 4552 2580

099 684614

099 686447 2408 7887

099 731 892

099 727072 4722 6938
4558 8303

099 686673 4352 4833

099 664537 2600 4875
4442 4343

095028572 4442 2550

43527299

4452 7285

2604 7050

4643 1584

4362 3690

4367 9852

4772 2750
24031353
4352 9736
4352 5098
4456 7865

4442 5789

4442 2173
4362 3856

43527303
43522110
4642 5329
2709 8084

2628 3432

47723628
4473 6527

4472 6280
2600 7884

29240594

2604 8671
4742 3909
4464 5244
47227838
4536 9582
4472 0200
4472 3626

4732 5401

4632 4403

4552 2580
24087972

4722 6938
4558 8769

4352 4833
2600 4875

4442 2947



DE MARIA AGRONEGOCIOS S.R.L. Av. Italia 2210
DELAGRO & Cia.. Alejandro Schroeder 6478/101

DIAZ RICARDO

DI SANTI Y ROMUALDO Ltda.

DIU TABARE

DUTRA HNOS. S.R.L.
DUTRA Rafael

ESC. DUTRA LTDA.

ESC. IZMENDI

FERNANDEZ, Mateo
FERNANDEZ, Otto

FONSECA, Juan

FRANQUINI OSCAR

GALLINAL & BOIX S.R.L.
GAMBETTA, Alberto
GANADERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L.
GAUDIN Hnos.

GORLERO y Cfa..

GRONDONA & LUSIARDO S.R.L.
HACIENDAS DEL LITORAL S.R.L.

HERNANDEZ HEBER & Asociados
ILUNDAIN BARANANO, Alejandro

INDARTE & Cia.. Ltda. Neg. Rurales

INDARTE, Héctor
ISASA & Cia.., Ricardo

IZMENDI Ltda., Esc. Miguel Angel

JOSE DE FREITAS GESTION GANADERA
JUAN MANUEL FABIAN
LA CONSIGNATARIA S.R.L.

LA TABLADA Ltda.

MARRERO Ltda.

MARTINEZ S.A. Juan Carlos
MARTINEZ DOS SANTOS, Walter

MARTORANO, Mario
MEGAAGRO HACIENDAS S.A.

MERCO HACIENDAS S.R.L.
MORALES COLOMBO S.R.L.
MURACCIOLE JORGE
NEDAFOX S.A.

NICOLICH, Alejandro

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO

PATINO SR.L, Luis Alberto

PEREIRA FRANCISCO NEG. RURALES
RAMOS & GARCIA Agronegocios

Francisco Fondar 533

Herrera 484

Ruta 1 km 72- Rafael Peraza
F. Acufia de Figueroa 1815
Reyes 1569

Jamaica 3132

Ruta 8 km 291,5
Juan Carlos Gomez 1348 of.202
Herrera 346

Rondeau 2204

Rivera 3224

Paysandd 909

Rbla. Tomas Beretta 7939
Taruselli 1154

Gral. Eugenio Garzon 311

Artigas 1202

Sarandi 693 piso 5

Ruta 3 Km 308

Montevideo 3471

Catalina 257
Santisima Trinidad 467

Montevideo 3394

Montevideo 3358

Florencio Sanchez 485

Pablo Zufriategui 1359

Costa Rica 1634
Ruta 1 km 121 y medio - Valdense
Galicia 1069

Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402
18 de Julio 160

José Enrique Rod6 682

Dr. Gonzélez 605

Artigas 363
Gral. Narino 1907

La Paz 2233

Sarandi 407

RUTA 81 KM 8

Av. ). M. Alvariza 882 bis
Carlos Séez 6415

Batlle y Ordonez 540

A. Fernandez 470

Costa Rica 1589
19 de Abril 1107

Paysandd Diego de Maria
Montevideo Eduardo Del Baglivi

Trinidad

Florida

San José
Montevideo
Montevideo

Montevideo

Treinta y Tres
Montevideo

Artigas

Montevideo

Florida

Montevideo

Montevideo
Mercedes

Artigas

Salto

Montevideo

Young

Young

Tacuarembo
Trinidad

Young

Young
Melo

Treinta y Tres

Montevideo
Colonia

Montevideo

Montevideo
Tacuarembo
Minas

Florida

Mercedes

Montevideo

Montevideo
Florida
Canelones
San Carlos

Montevideo
Durazno

Florida

Montevideo

Durazno

Santiago Stefan
Ricardo Diaz
Federico Diaz

Diego Di Santi
Romualdo Rodriguez
Mauricio Lanza
Mauro Olivera

Pablo Argul

Tabare Diu

Juan Andrés Dutra
Rafael Dutra
Alejandro Dutra
Rodrigo Abasolo
Juan Izmendi

Mateo Fernandez
Otto Fernandez
Otto Fernandez Nystrom
Gerardo Xavier de Melo
Juan Fonseca

Jorge Mufoz

Oscar Franquini
Alberto Gallinal
Alvaro Boix

Ignacio Elhordoy
Alberto Gambetta

Manuel Acevedo

Juan Pablo Acevedo

Julio Gaudin
German Gaudin
Felipe Hareau
Fernando Hareau
Martin Grondona
Fernando Lusiardo
Jorge Garcia

Gabril Garcia

Heber Hernéndez
Alejandro llundain
Federico Constantin
Gonzalo Indarte
Fernando Indarte
Héctor Indarte
Ricardo Isasa
Ricardo Isasa (h)
Alejandro M. Silveira
Juan Martin Silveira

José de Freitas

Juan Francisco Belloso
Santiago Cortina

Enrique Bonner

Juan Irigoyen

Dario Marrero

Juan Martinez

Walter Martinez Dos Santos
Federico Martinez Elorga
Mario Martorano

José P. Aicardi

Juan M. Otegui

Andres Lessa

Ignacio Morales Colombo
Jorge Muracciole

Jorge Umpierrez
Alejandro Nicolich
alnicoar@adinet.com.uy
Gerardo Ormazabal Fernandez
Enrique Patifio

Luis A. Patifio

Agustin Patifio

Francisco Pereira

Ignacio Ramos

Alvaro Garcia

diego@agrodemaria.com.uy

info@delagro.com.uy

escrdiaz@adinet.com.uy
federdiaz@adinet.com.y

razaslecheras@disantiromualdo.com.uy

tabarediu@gmail.com
dutra@dutrahermanos.com
rafaeldutra@adinet.com.uy

adutra@escritoriodutra.com

izmendi@montevideo.com.uy
mf@mf.com.uy
otto@ottofernandez.com.uy
ottohijo@ottofernandez.com.uy
gerardohacienda@ottofernandez.com.uy

juanfonseca@netgate.com.uy

oscarfranquini@adinet.com.uy
negociosrurales@gallinalyboix.com

controldeplagas@gallinalyboix.com

ag@albertogambetta.com

ganadelnorte@gmail.com

julio@gaudihnos.com.uy

gorlero@gorlero.com.uy

gronlus@adinet.com.uy

haciendasdellitoral@adinet.com.uy

info@hhnegocios.com

alejandroilundain@adinet.com.uy

oficina@indarteycia.com

hindarte@adinet.com.uy

risasa@adinet.com.uy

miguelaizmendi@adinet.com.uy

jose@jdf.com.uy
manolofabian1993@gmail.com
fbelloso@laconsigrataria.com

scortina@laconsignataria.com

juanalcides@adinet.com.uy
info@escritoriomarrero.com.uy
cuchilasdesilvera@hotmail.com

fmrurales@adinet.com.uy

mariomartorano@adinet.com.uy
jpaicardi@megaagro.com.uy
jmotegui@megaagro.com.uy
mercohaciendas@adinet.com.uy
moralescolombo@hotmail.com
jgmura@hotmail.com

nedafoxsan@gmail com

gormazabal@adinet.com.uy

lapsri@adinet.com.uy

francisco@pereiranr.com.uy
rodeos@ramosgarcia.com.uy

contacto@ramosaarcia.com.uy

099 724117
099 187273
099 542 826
099 680510
099 364 509
099 353400
099 685825
091 294601
099 351289
091 294602
099 341 157
099129177
099 607160
099 611200
099 245222
099 539 424
098 253012

099 773057
099 941114
099 682990
099 680353
099 350668
099 660802
094 429970
099 154213
099 656486

099 771389
099 423 504
099 730302

099 667894
099 102272
099 567038
099 567868
099 567131

099 728080
094 876543
099 683529
099 397648
099 682585
099 567267
099 693313
099 802207
099 604224
095 308281

095 308282
099 681 540
099 126 921
099 414006
099 118203
099 534619
099 668051

099 830133
099 840 171
099 352626
099 352249
099 663642
099 643219
099 630690
099 145423
099 356110
099 326197
099 418104
099 660320

099 362076
099 352579
099 352058
099 352290
099 611601
099 970565
099 362775

4723 3970
26010338

4364 2703

43531618

4346 2662
2924 8578
2337 5247
2604 7041-3

4452 2031

2915 2902

4772 2818

4622 3288

29240166

4352 4435

2901 2120

26007346

45327952

4772 3624

47330918

29151604

4567 2971

4567 6400

4632 0632
4364 2559

4567 2546

4567 2001
4642 2085

4452 2706

2603 8203
4552 4117
2900 2733

2709 6486
4632 4286
4442 2242
4352 2908

45322108
2600 1600

2409 8877
4352 6933

4266 8243
2600 0131

43623227

4352 4717

2605 7960
4362 6513

4722 0039

4364 3350

43521570

29240164
2337 5247

47722818

29240173

29012120

4733 4086

4567 2971

4567 3989

4632 1346
4364 2559

4567 2276

4567 2172
4642 5589

4452 8090

2709 6486
4632 4286
4442 4655
4352 2908

45322108
2600 1600

2409 8877

4266 8243

26017212

43624155
43524717

4362 3917



SOCIOS

Socio

REYES, Alvaro

RODEOS DEL URUGUAY SR.L.

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L.

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C.

RODRIGUEZ, Esc. Federico
RODRIGUEZ, Esc. Romualdo

ROMANO, Carlos y Martin

RUBALS.R.L.

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES
SEBE CASAS, Gonzalo

SIERRA, Ramiro

STRAUCH, Jorge y Cia.. Ltda.

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR)

THE LANDLORD COMPANY
TOURON & SAINZ RASINES S.R.L.

TRINDADE S.R.L. CARLOS

VALDEZ & Cia.. Ltda.

VERA SRL JUAN

VICTORICA CONSIGNACIONES S.R.L.

ZABALLA Negocios Rurales
ZAMBRANO & Cia.. S. A.

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda.

Montevideo 1019

Artigas 1165

Rostand 1559

Pocho Fernandez 3299

Ramirez 509

La Rosa 767

Cuareim 1978

Bvar. Cardona y Mendiondo

Manuel Freire 454

Antonio Ma. Fernandez 716

Juan Maria Perez 2996/702

Bvar. Cardona 1215

Manuel Meléndez 1001

Herrera v 25 de Mavo

Dr. Valentin Cassio 1489
Ituzaingo 419

Uruguay 1555

Sarandi 236

Herrera 999

Arturo Lezama 2083

Dr. Ivo Ferreira 308
Gral Narifio 1690

Av. Garzén 355 esq. R. Branco
Yi 1879 apto 201

Paysandd

Dolores

Montevideo

Florida

Trinidad

Melo

Montevideo

Cardona

Treinta y Tres

Florida

Montevideo

Cardona

Treinta y Tres

San José

Treinta y Tres

Mercedes

Salto

Tacuarembo

Durazno

Montevideo

Tacuarembo

Montevideo

Artigas

Montevideo

Alvaro Reyes
Manuel Taboada
Pablo Reyes
Gonzalo Bia

Ignacio Trigo
Rodrigo Paulo
Nelson Rodriguez
Gabriela

Rodrigo Rodriguez
Guzman Rodriguez
Guzman Areosa
Federico Rodriguez
Juan José Rodriguez
Joaquin Falcon
Martin Romano
Carlos Romano
Juan Carlos Romano
Nelson Martinez
Martin Lorier
Gonzalo Sebé
Ramiro Sierra

Jorge Strauch

Javier Soria Pefa
Gaston Guelbenzu Ithurralde
Santiago Zuluaga
Joaquin Touron
Rodrigo Sainz Rasines
Carlos Trindade
Sebastian G. da Trindade
José Valdez

Carlos Irazusta
Ricardo Pigurina
Pablo Camilo Valdez
Juan Vera

Gabriel Gelpi
Ignacio Victorica
Santiago Sanchez
Dardo Zaballa
Alejandro Zambrano
Nicolas Zambrano
Facundo Schauricht

Alejandro Zugarramurdi

Por mas informacion

ingrese a nuestra web

acg.com.uy

WinetwEanvay ey

reycb@gmail.com

rodeos@rodeos.com.uy

rpaulo@rodeos.com.uy

nrh@camposyhaciendas.com.uy

tomiyo@adinet.com.uy

gareosa@adinet.com.uy
escritorio@federicorodriguez.com
remates@romualdo.com.uy
embarques@romualdo.com.uy

cym@cymromano.com

nmartinezbenia@adinet.com.uy
escritorio@escritoriosangabriel.com.uy
gonzalosebe@hotmail.com
ramirosierra@gmail.com
contacto@jstrauch.com.uy

sorianegociosrurales@vera.com.uv

santiagozuluaga@thelandlordcompany.com

touronsainz@hotmail.com

ctrindade@vera.com.uy

jose@valdez.com.uy

cirazusta@valdez.com.uy

rpigurina@valdez.com.uy

pablo@valdez.com.uy

juanveratis@gmail.com

victorica@victorica.com.uy

zabalasr@gmail.com

zambrano@zambrano.com.uy

a@azuy
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099 159559
099 630098 45342124
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095 602857
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099 366 099
099 366 554
099 803286 4642 1902
099 623033 2924 0475
099 527040
099 536196 4536 9554
099 536195
099 541017
099 852009 4452 3713
099310 133 4353 0931
099 667276 27104188
099 536282 4536 7720
099 605386 4452 4686
099 847 235 4342 3808
099 872 541
093 761854 4452 7902
099 513268 4533 0615
099 529266
099 732562 4733 5496
099 692993
099 834840 4632 2360
099 578855
099 822982
099 836050
099 362 262 4362 3593
099 359 090
099 682184 2924 0055
099 622087
099 830658 4632 8682
099 683390 2600 6060
099 112422
099 561196 47731768
099 531469

47223926

4534 2831

2606 1051

4353 0369

4364 3062

4642 2017

2924 8130

4536 9554

4452 8827

43530931

4536 7720
4452 2415

45330615

4632 5555

2924 8864

4632 8682
2600 6060

4773 1768
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TACUAREMBO STEAKHOUSE ES LA NUEVA MARCA DE CARNE
URUGUAYA PREMIUM ESPECIALMENTE SELECCIONADA,

Distribuye en exclusividad:

Tacuarembo |\ peapin POR LS PALADARES MAS EXIGENTES. 1) DICASOLD

Steakhouse




