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En esta primavera puede agendar su lote para faena en la
primera quincena de octubre y se lo pagamos al contado,
a precio de mercado, y sin descuento financiero.

Asi de simple.

Compromiso, seguridad y confianza para que el productor
siga creciendo con nosotros.

Aproveche esta oportunidad hasta el 30 de setiembre.
Inférmese en nuestro Departamento de Compra de Hacienda.

MARFRIG




CELEBRAMOS 40 ANOS
GRACIAS A LOS CONSUMIDORES

Su preferenciay fidelidad por nuestros productos con marca nos
obligaa superarnos cada vez mds en proveer unaoferta plenade
calidad y sofisticacion.

Desde hace 40 anos, nuestra empresa estd atenta para atender
esa demanda, aqui'y en el mundo, por la que todos los dias nos
esforzamos para ser los mejores enlo que hacemos.

UNA EMPRESA 100% NACIONAL
Y FAMILIAR QUE HACE GRANDE
A URUGUAY EN EL MUNDO

Ruta 36, km. 26.100, &1 Colorado, Canelones - Tel.: (598 2) 367 7720 - www._frigorificolaspiedras.com ﬂ@E}frianificoraspiedras @Iaspiedrasuy
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Toros Aberdeen Angus SA

PROXIMO JUEVES 26 DE SETIEMBRE

Remate N° 208 de Pantalla Uruguay
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600 VACUNOS
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Torre Arenas
m]@ nueva forma de vivir
en la Rambla de Malvin

FRENTE AL MAR

Modernas terminaciones, calidad de materiales
'y espacios disefados para vivir como siempre quisiste vivir
en un entorno residencial y con el Rio de la Plata a tus pies.

UNA EXPERIENCIA UNICA

Area fitness, piscina climatizada en rooftop con vistas
panoramicas, hidromasajes, barbacoas, laundry, salon de
fiestas, y areas verdes y de esparcimiento para nifios.
Son mas de 1.700 m? dedicados a amenities
pensados para que no te falte nada

y disfrutes las ventajas de vivir

como siempre quisiste vivir.
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Vivi como

P sonaste

J '

Excepcionales unidades
de 1 a 3 dormitorios y
amplios monoambientes
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ESTRENE EXCELENTES APARTAMENTOS
EN BUXAREO Y 26 DE MARZO

POCITOS, A PASOS DE LA RAMBLA Y DEL WTC
OCUPACION INMEDIATA MONOAMBIENTES . |,¢s 110.000

DESDE

AMPLIAS UNIDADES DE 1 DORMITORIO Y MONOAMBIENTES

1DORMITORIO
© TERMINACIONES DE ALTA GAMA ORMITORIO - u$s 160.000
o GRAN BARBACOA CERRADA CON PARRILLERO ZoORMITOROS | Uss 240.000
« EQUIPOS DE AIRE ACONDICIONADO YA INSTALADOS DESDE .

e LAVADERO ~ DISPONEMOS DE UNIDADES
i 4 - e A YA ALQUILADAS
CON EXCELENTE RENTA!

I 6116'1

PROYECTO Y CONSTRUCCION

ASESORAMIENTO Y VENTAS

£ 093 348 538
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Empresa familiar de capital y trabajo 100% uruguayo

DEPARTAMENTO DE HACIENDAS: TELS: 2292 7826 - 099 68 55 70 - Email: haciendas@fmp.com.uy

Ruta 84, Pando, Uruguay | Tel.: 2292 2093 | www.fmp.com.uy




EDITORIAL

La zafra de toros promete

Sobre fin de mes estara comenzan-
do una zafra de toros que promete. La
ganaderia, al menos en lo que a precios
refiere, esta transitando por un periodo
de extremada firmeza. Tanto los precios
del gordo como los de la reposicion es-
tan en niveles récord o muy cercanos
al récord.

En la comparacion con otros rubros
la ganaderia de carne saca muchas
ventajas. La lecheria atraviesa por una
crisis que entristece. Al arroz le pasa lo
mismo. Dos de los rubros mas pujantes
del agro uruguayo estan cediendo es-
pacio porque no pueden con los exor-
bitantes costos de producir en el pais.
En la agricultura de secano, aunque el
Ultimo ano fue éptimo desde el punto
de vista de la productividad, los nime-
ros son muy justos.

Cierra, en promedio, un tambo por dia.
Esa érea, lo més légico, es que se vuel-
que a la ganaderia de carne. A su vez,
los agricultores miran los nimeros de
la ganaderfa y se entusiasman con la
posibilidad de poner una pata alli. En
esta misma edicion de Negocios Rura-
les se incluye un trabajo del Plan Agro-
pecuario con estimacion de los costos
por hectérea de volver de la agricultura
a la ganaderfa.

8| NEGOCIOS RURALES

Por lo tanto, el &rea ganadera se ex-
pande en el pais, con un rodeo que se
achico por tercer afio consecutivo, de
acuerdo con los datos de existencias
dados a conocer inmediatamente des-
pués de culminada la Expo Prado.

Esta relativa holgura en la presion de
pastoreo es un argumento adicional
para darle firmeza a la reposicién, el
que se agrega a lo recalentado del
mercado del gordo.

Pero la contraccion de las existencias
ganaderas se da en las categorias de
invernada, en tanto el rodeo de cria se
mantiene practicamente inalterado. Las
vacas de cria se sostienen por encima
de los 4,2 millones de cabezas por sép-
timo ano consecutivo, cifra que nunca
antes se habia alcanzado. El rodeo de
cria (vacas de cria mas terneros) repre-
senta 63% del total de los vacunos en
el pais, proporcion que tampoco se ha-
bia alcanzado antes.

El aliciente para entorar esas vacas es
claro, determinado por los altos precios
de los termneros. No es casual que la
cantidad de vacas de cria se sostenga
en un marco de disminucién del rodeo.
Es porque los terneros valen y no hay
mejor aliciente para entorar la vaca un
ano mas.

Esas vacas precisaran toros, los que se
pondrén a disposicion de los criadores
en estos préximos dias. El afo pasa-
do, de acuerdo con las estadisticas del
diario El Pais, se vendieron 6.030 toros
a un valor medio de US$ 2.622. Parece
probable que, cuando se pase raya a
la zafra 2019, tanto la cantidad como el
valor medio sean mas altos. Las condi-
ciones del mercado lo justifican.

Porcentaje del rodeo de cria respecto del total

1993 1995 1997 1999 2001 2003 2005 2007 2009 2011 2013 2015 2017 2019

Fuente: en base a MGAP

TARDAGUILA
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El Prado brillo
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Los aditivos estaban para que la edicion 2019 de la Expo Prado
fuera excepcional. Y la fiesta no fallé

Ano electoral, precios de la ganade-
ria de carne en niveles histéricamente
altos, una reorganizacion de varias de
las actividades —entre ellas, dias de
calificaciones y ventas de varias razas
para que las coincidencias fuesen me-
nores— eran algunos de los condimen-
tos que, en la previa, hacian pensar en
un Prado de realce. Y la fiesta cumplio
con creces.

Todas las razas lucieron lo mejor de su
genética, como siempre. Jurados inter-
nacionales volvieron a resaltar el nivel
de la cabana en Uruguay, ya sea en
bovinos de carne, de leche, en ovinos
0 equinos.

El broche de oro fue el discurso del pre-
sidente de la Asociacion Rural del Uru-
guay, el ingeniero Gabriel Capurro. En
tono distendido, sin leer, no dej6 nada
en el tintero. Ni lo bueno ni lo malo. Con
la imagen de la carreta delante de los
bueyes, enumer6 una a una las con-
diciones que impiden que el pais sea
competitivo a nivel internacional. Algo
indispensable para un rubro que
mira indefectiblemente al exterior.

Va a ser un discurso recordado por
mucho tiempo. Quizés el primero de
un nuevo tiempo de presentar los
reclamos de la gremial de produc-
tores. /NR




TOROS PARA VAQUILLONAS
100 % A PASTO grest¥vem
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RED ANGUS
SAN VALENTIN

GENETICA RENTABLE
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Toros para Vaquillonaa
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EXPO PRADO

Por Rafael Tardaguila

“Todos sacamos musculo,
menos el Estado que
acumula grasa”

El presidente de la ARU dijo que hay varias carretas delante de

Tan largo como sustancioso fue el
discurso del presidente de la Asocia-
cioén Rural del Uruguay (ARU), Gabriel
Capurro, en el acto de cierre de la Expo
Prado.

Con fuertes criticas y varios elogios al
gobierno, notoriamente resfriado, Ca-
purro llamé la atenciéon por un discurso
que no leyd y en el que quedd muy cla-
ra sumemoria prodigiosa, no solo para
ir desgranando temas —intercalados
con jugosas anécdotas— sino también
en la cita de indicadores, sin leerlos en
ningun papel, algunos mas conocidos
y otros distantes como la cantidad de
personas por kilémetro cuadrado en
una decena de paises y regiones del
mundo.

De entrada, Capurro dijo que “muchos
van a quedar molestos” por el discurso,
tanto los integrantes del gobierno como

“Sin gente en el campo no hay futuro”

El presidente de la ARU dijo que Uruguay es el pais de la regién que tiene
una menor proporcién de la poblacién viviendo en el medio rural, menos de

5%.

Para revertir esta situacion, propuso que se exonere del pago de impuestos
fijos a los productores de menos de 1.000 hectéareas, para ayudar a que “se

queden en el campo”.

Recordo que “los productores no viven de lo que vale la tierra, sino de lo que

la tierra produce”.

Vinculado a este tema, Capurro pidié una “asignacién familiar diferencial”
para los trabajadores del campo con nifos, que atienda los mayores costos
en los que se debe incurrir para que los hijos puedan acceder a la educacion.
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los bueyes que quitan competitividad

quienes no son capaces de ver nada
bueno en el mismo. Y cumplié. Fue
duro en las criticas y no escatimé en
elogios en varias acciones de la actual
administracion. “Aplaudan”, reclamé en
estas oportunidades al auditorio, “las
cosas buenas hay que aplaudirlas”.
Entre ellas, se refirio a los acuerdos
comerciales del Mercosur con la Unién
Europea y con los paises del EFTA, al
esfuerzo del ministro Benech de ge-
nerar conciencia agropecuaria —Io
que consideré “muy importante”—, asf
como al plan Ceibal y a la UTEC.

También elogié que durante los go-
biernos del Frente Amplio se mantuvo
una economia orientada al mercado
y la reforma impositiva de 2007, “muy
bien concebida” en la simplificacion de
la estructura impositiva, “aunque des-
pués se desdibujé”.

Pero el hilo conductor del discurso es-
tuvo en la necesaria competitividad que
debe tener el palis para que su produc-
cion pueda insertarse en el mundo. Ca-

El “gran debe” de los gobiernos
frenteamplistas fue que no
elaboré una estrategia “en

términos de competitividad”

purro dijo que la secuencia debe ser:
una economia competitiva para que
atraiga inversiones, las que generan
trabajo, elevan la recaudacion y permi-
ten establecer politicas sociales. “Esa
es la secuencia”, enfatizd, porque si se
hace al revés, la funcion social no tiene
bases sdlidas, es “poner la carreta de-
lante de los bueyes”.

Para el presidente de la ARU, el “gran
debe” de los gobiernos frenteamplis-
tas fue que no elabord una estrategia
“en términos de competitividad”. Por lo
tanto, luego de que la década de altos
precios (entre 2004 y 2014) paso, “em-
pezaron los problemas”.

En los Ultimos anos Uruguay crecié me-
nos que la amplia mayoria de los pai-
ses de América Latina. “Por lo tanto, no



estamos bien, estamos mal” y eso se
debe a que “no somos competitivos”,
expresd Capurro, al “poner la carreta
delante de los bueyes”. Al respecto se
refirio al tipo de cambio, a la mejora de
la productividad de muchos sectores,
a pesar de lo que no logran ser com-
petitivos, caso del arroz o la lecherfa.
También citd a la industria textil. “La
industria textil posterior al tops se fun-
di6 por los costos de producir en Uru-
guay, no porque la lana haya perdido
la carrera con el sintético”, aseguro,
refiriéndose a lo dicho por el director
de Planeamiento y Presupuesto, Alvaro
Garcia, en cuanto a que la lana habia
sucumbido frente al sintético.

Al respecto, recordd que el gobierno
le exige eficiencia al sector productivo.
Capurro dio vuelta la sentencia, y re-
clamo un Estado eficiente, que “predi-
que con el ejemplo”, una de las tantas
sentencias aplaudidas por el auditorio.
“Todos sacamos musculo, menos el
Estado que sigue acumulando grasa”.

Se refirio al elevado costo de las tari-
fasy alos problemas de infraestructura
en el interior del pais, aunque en este
Ultimo aspecto dijo que en la actual
administracién “se esta mejorando”,
luego del terrible estado en que quedod
al terminar el gobierno de Mujica. /NR

UPM 2 debe ser “la ultima planta
bajos estas condiciones”

Gabriel Capurro dedicé un espacio de su discurso a la anunciada inversion de
UPM en una segunda planta de celulosa en el centro del pals, la que seré la
mayor inversion de la historia de Uruguay.

El presidente de la ARU dijo que esta inversion “contribuira al crecimiento del
pais y a consolidar un sector forestal muy dinamico”. Sin embargo, agregd
que provocd “muchas controversias” tanto desde el punto de vista del impacto
ambiental como del costo-beneficio para el pais. Considerd que, al tratarse de
una inversion tan trascendente, el gobierno deberia haber involucrado en la
negociacion a representantes de otros partidos politicos.

Capurro consideré que esta debe ser la Ultima inversion en una planta de ce-
lulosa “bajo estas condiciones, hasta tanto no se estudien estas considera-

ciones”.
NEGOCIOS RURALES |13

USTED YA CONOCE QUIEN ES LIDER EN AMERICA DEL SUR.

Athena Foods es una empresa chilena que pertenece a Minerva
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Departamento Compra de Hacienda

Foods, que nace lider en el mercado global de exportacion de
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Pul (00598) 4640 2809
Carrasco (00598) 26014002 - Interno: 125

Canelones (00598) 4332 2718 - Internos: 156 / 256



EXPO PRADO

Para Rossi, discurso de
Capurro fue soberbio y para
la tribuna

El ministro de Transporte y Obras Publi-
cas, Victor Rossi, sostuvo tras el discur-
so del presidente de ARU, Gabriel Capu-
1o, que “creo que es una vision desde la
Asociacion Rural, de espalda a la reali-
dad del Uruguay y de la gran mayoria de
los uruguayos, dado de forma amable,
brindando informacién sin conocimiento
profundo de la realidad”.

Segln Rossi, “algunos de los temas
que yo puedo tener opinion, se trataron
parcialmente, con cierto matiz demago-
gico”.

Al ser consultado sobre los productores
que se ven afectados por el puente que
se derrumbd en la zona de Sarandi del
Yi, al cual hizo referencia en su discurso
Capurro, que determina que los produc-
tores deban hacer 200 kilémetros més
para poder entregar su produccioén, sos-
tuvo que “se senalaron muchas cosas,
pero yo creo que es un discurso para la
tribuna, desde la ARU, pero son opinio-
nes, muchas de ellas conocidas, pero la
realidad del pais es muy complejas, los
datos no son tan faciles de analizar.

o &

Benech hizo su Rendicion

de Cuentas

El ministro de Ganaderia tuvo su tercera participacion en el acto

de clausura de la fiesta del campo

El ministro de Ganaderia, Enzo Be-
nech, hizo la Rendicién de Cuentas de
la actual administracién, teniendo en
cuenta que es la Ultima oportunidad
dado que el 1° de marzo asumira un
nuevo gobierno.

Enumerd una treintena de aspectos
en los que el pais “ha avanzado”, en-
tre ellos, los acuerdos comerciales
con Europa, la apertura de Japoén para
la carne fresca, la de Estados Unidos
para la carne ovina con hueso, y otras
mas polémicas como la disminucién en
el uso de agroquimicos, seguramente
vinculado a la reduccion del area agri-
cola y no a una “racionalizaciéon” en su
uso, como dijo el ministro.

Compar¢ varios indicadores de la ga-
naderfa con los que habia en el afo
2000 previo a la aftosa, que en aquel

Armand Ugon: “yo creo
que el ministro estaba un
poco molesto”

Tras los discursos del acto de cierre
de Expo Prado, el presidente de la Fe-
deracion Rural, Julio Armand Ugoén,
sostuvo que “el discurso de Gabriel
fue muy bueno y por mas que a mu-
chos les haya parecido largo, yo creo
que no lo fue, porque es la forma de
hablar que tiene, y creo que tuvo la
virtud de recorrer todo el espectro de
lo que esta pasando en la ganaderia y
yo creo que no dejé nada para atrés”.

Sobre el ministro, sefialé que no esta
acostumbrado a escucharlo asi, por
lo que “yo creo que estaba un poco
molesto”.

Cuando se lo consultd sobre los di-
chos del ministro Rossi, que calificé
de soberbio al discurso de Capurro,
sostuvo que “no fue soberbio y para
la tribuna, yo creo que fue soberbio
para todos los productores, pero so-
berbio en el sentido de que fue muy
muy bueno, no de sobrador, que eso
sf me parece un poco atrevido”.

entonces se consideraban positivos,
y que actualmente fueron superados.
Entre ellos, la tasa de extraccion, la
edad de faena, la cantidad de anima-
les faenados, la exportacion de carne,
manteniéndose en el debe la tasa de
procreo.

El ministro utilizd la tribuna para dar
algunas noticias, como que frigorifico
Florida quedd habilitado para exportar
carne vacuna a China. Con ello, toda
la industria exportadora puede vender
a ese pals, quien predomina en la de-
manda mundial.

También anuncié que se estan inician-
do trémites para habilitar la exporta-
cién de carne ovina con hueso desde
los compartimentos a Japén y dijo que
estaba viajando a México por el acce-
so del arroz. /NR

Garcia Pintos valoro
discursos de Benech y
Capurro

El presidente de la Confederacion de
Cémaras Empresariales, Gerardo Gar-
cfa Pintos, sostuvo en el acto que “lo
mas gréfico de Capurro es el decir la
cantidad de carretas por delante de los
bueyes que tiene por delante Uruguay,
que es una manera de senalar que la
competitividad no esté bien, que el tipo
de cambio no esta bien, que el precio
de las tarifas no esta bien, y que el
musculo que se le pide a los privados
no condice con la grasa que ha echado
estos anos el Estado”.

Sobre el discurso de Benech, sefald
que “esta inserto en un Gobierno que
tiene la economia complicada, con las
luces amarillas todas prendidas, con
la inversion caida, y aumento de des-
empleo, enumerando cosas que se
han hecho y en 15 afnos algun avance
ha habido y son cosas que alli estan y
deben reconocerse. Me quedo con la
frase de Benech de que estamos en
periodo electoral y debemos tener ad-
versarios politicos y no enemigos”.




CONOCER LOS DATOS DESDE EL ORIGEN,
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EXPO PRADO

GRAN CAMPEON Angus y
equipo de SG El Yunque, de
familia Albanell Bensich

GRAN CAMPEON Aberdeen
Angus, de SG El Yunque
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El Yunque se llevo el
Gran Campeon Angus

La cabaia de Fraile Muerto se impuso en la pista mas numerosa

de la Expo Prado

La pista de Aberdeen Angus se vis-
tié de gala para la jura de machos,
que copd la pista central de Expo
Prado con animales de gran estilo,
que marcan una linea definida de la
raza que todos los cabaneros uru-
guayos buscan.

Con la atenta mirada del argentino
Lucas Lagrange, se definio el cam-
peonato final, que presentd una fila
pocas veces vista en Uruguay, donde
cada animal podria haber sido co-
ronado Gran Campeon, segun pala-
bras del propio jurado.

Pero habfa que definirse por uno, y
alli Lagrange se definié por un toro —
campeodn Dos afos Mayor - pertene-
ciente a la cabana Los Macachines,
de Sociedad Ganadera El Yunque.

Se trata de un “torazo” segun pala-
bras del propio jurado al animal, so-
bre el que ya habia grandes expec-
tativas por parte de los expositores.

El Reservado Gran Campedn — Cam-
pedn Senior — fue expuesto por ca-
bana Los Nietos, de Genetic Leader
SRL.

El Tercer Mejor ejemplar — Reservado
Campeodn Dos Afos Mayor - corres-
pondié a un animal expuesto por San-
ta Clotilde, de Bove Barriola Hnos.

Hembras

En hembras, la Gran Campeona —
Campeona Vaquillona Mayor — fue
expuesta por cabafa La Competen-
cia.

La Reservada Gran Campeona -
Campeona Vaca - correspondié a
San José del Yaguari, de Roberto J.
Zerbino, en sociedad con Lingay S.A.

El tercer mejor ejemplar — Campeona
Vaquillona Mayor — fue adjudicado a
un ejemplar expuesto por la sociedad
entre Frigorifico Modelo, La Rubeta
de Argentina y el rematador de Dolo-
res: Carlos Pagés Pineda. /NR
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EXPO PRADO

Gran Campeona Hereford astado, de
Cabana El Baqueano, de Bordaberry

W ¥ =

!

Gran Campeona Polled Herefod, de SG
San Salvador, de flia. Fernandez Abella

Gran campeén Hereford astado, de
Cabana Las Anitas, de J. Ernesto Alfonso
e Hijos en sociedad con Cabana La Anita

SG, de Joaquin Martinicorena

El Gran Campeodn Polled Hereford,
expuesto por SG San Salvador, de flia.
Fernandez Abella
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San Salvador, Las Anitas y
El Baqueano se repartieron
los premios Hereford

Mientras que los Grandes Campeones mochos se fueron para
Soriano los Hereford lo hicieron para Durazno

HEREFORD
MACHOS

En una espectacular fila de ganado-
res, el Ing. Agr. Juan Caviglia, pro-
ductor ganadero de Cerro Largo, se
inclind por un animal presentado en
conjunto por Las Anitas de J. Ernes-
to Alfonso e Hijos y cabana La Anita,
de Joaquin Martinicorena, resultando
Gran Campeoén y Campeodtn Senior
Mayor.

El Reservado Gran Campedn — Cam-
pedbn Dos Afos Mayor - fue para un
ejemplar presentado por Walter Ro-
may Elorza.

El Tercer mejor macho correspondio al
Campeodn Ternero Mayor, de Alejandro
Costa.

HEMBRAS

La eleccién de la Gran Campeona
- Campeona Vaquillona Mayor - fue
para un ejemplar presentado por El
Baqueano, de la familia Bordaberry,
que festejo con destaque el logro ob-
tenido en el evento.

Sobre esto, Santiago Bordaberry sos-
tuvo que era “una inmensa alegria
festejar con mi madre y mis hermanos
este importante logro, y se trata de un
momento Unico para nosotros, que
trabajamos anualmente buscando a
los mejores animales para el campo”.

La Reservada Gran Campeona -
Campeona Ternera Mayor — fue para
la cabafa de Ninon Ramirez.

La Tercer Mejor hembra — Reservada
Campeona Ternera Mayor - corres-
pondi6 a Cabafa Las Anitas de J. Er-
nesto Alfonso e Hijos en sociedad con
Anita S.G.

POLLED HEREFORD
MACHOS

El Gran Campeon Polled Hereford — a
su vez Campedtn Dos Anos Mayor -
correspondi¢ al ejemplar presentado
y expuesto por Sociedad Ganadera
San Salvador, de la familia Fernandez
Abella, la que también se adjudico el
Reservado Gran Campeon, previa ob-
tencion del Campeodn Ternero Mayor.

El Tercer mejor macho — Campeon
Senior Mayor - fue adjudicado a un re-
productor de Cabafa Las Anitas de J.
Ernesto Alfonso e Hijos.

HEMBRAS
En hembras se corond Gran Campeo-
na de la raza — Campeona
Vaca Joven - una vaca recién parida
que se presentd en excelente estado,
lo que fue destacado por Caviglia. Este
animal, también de San Salvador en
sociedad con el rematador Carlos Pa-
gés Pineda.
La Reservada Gran Campeona — Cam-
peona Vaquillona Mayor — correspondié
a la firma de Gastambide Norbis Hnos.
La Tercera Mejor Hembra — Campeona
Ternera Mayor — se le otorgd a caba-
Aa Las Anitas, de J. Ernesto Alfonso e
Hijos

Luis Fernandez, principal de Socie-
dad Ganadera San Salvador sefialé a
la prensa que “tener 20 campeonatos
aca en el Prado no es poca cosa, con
el orgullo de compartir este logro con
nuestro socio Carlos Pagés, que hace
dos afos comprd este ejemplar y lue-
go nos ha seguido de cerca, y méas con
una vaca de 822 kilos que los lleva muy
bien, sin exceso de grasa y muy buena
cria”. Este ejemplar fue condecorado
como la hembra suprema de la mues-
tra. /NR



SABADO 28 DE SETIEMBRE »
43° Remate de “Los Toros de Kiyd” en la centra iy, (ruta 1, km. 60.500) Hereford Uruguay

DOMINGO 29 DESE]IEMBRE _
22° Remate de “Los Novilleros"” caracianca’ de Morise, ‘Santa Inés" de Pereia, “La Clorada’ de Morixey “Las Anitas” de Afonso en el Ruedo Centra e I Rural el Prado.

MIERCOLES 2 DE OCTUBRE

41° Remate “Hereford de Iguarén" Cabaita ‘la Palma" de Suc. Radl Pepe Iguardn y “San Jose” de Juan Pablo Pérez Frontin en fa Sociedad Criolla Tabaré Regules',
Ruta 3, km. 187,500, Trinidad con Eseritorio Alejandro ILundain.

MARTES 8 DE OCTUBRE
107° Remate Anual “Los Cerros de San Juan” y “Santander” en a Asociacidn Rural de Tacuaremta con José A Valdéz y Cia,

JUEVES 10 DE OCTUBRE
“Toros destacados en Tacuaremho” ‘carabianca'de Morixe, Rural de Tacuarembg

SABADO 12 DE OCTUBRE

§1° Remate Anual de “Las Anitas” e, mesto Afonso e i n lloca “Santa Bermarding e aSo. Rural e Duraz
con Eseritorio Ramos y Garcia .

JUEVES 17 DE OCTUBRE .
52° Remate “Hereford en Nu Pora” enamisma estancia, iuta 3, k. 356 1, Paysand, con Indarte y Cia.

SABADO 19 DE OCTUBRE .
"Toros Garantidos en Lavalleja” de “Sta. Magdalena” Jorge Barhosa entoca cuchila e Siveira con Juan Carlos Martinez SA.

MIERCOLES 23 DE OCTUBRE
"Angus en Mariscala” ocal ‘Cindido N. " Mariscala, con Jaso y Jaso

VIERNES 25 DE OCTUBRE .
15° Remate Anual de “Cerros Blancos” de Marcelo Chiappe en a propia Cabaiia, Puntes e Tarariras, Ruta 38, k. 12, Cerro Largo

SABADO 26 DE OCTUBRE

Toros en las Sierras “Valle del Laurel” de familia Gastarbide Noris, Local“Don Bernarda’ al lado e Minas. Cabaiias nvitadas: Pinduca’ de Ing. Alejandro Sauco
y ‘Las Palmas” de Maria Alvarez de Toledo, con Jaso & Jaso

SABADO 16 DENOVIEMBRE .
Toros de “San Gerardo” y “Dona Elisa” de Garcia Pimtos oca Campanero,Soc Agrop. de Lavallfa, Cabaia invitada ‘Do lisa e Larosa
£on Jaso &jaso y Juan Carlos Martinez S.A.
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JURA OVINOS

CORREIDALE: Gran Campeona PI, presen-
tada por La Orejana, de Salvador Garcia
Pintos

CORRIEDALE: El Gran Campeén PI,
expuesto por San Gerardo, de la flia
Garcia Pintos

IDEAL: Gran Campedn PI, expuesto por La
Anita SG, de Joaquin Martinicorena

104
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CORRIEDALE

San Gerardo volvio a triunfar en

el Corriedale Pl y

la Estela en PO

En hembras, La Orejana y Elhordoy se alzaron con el primer puesto

PEDIGREE
MACHOS

La cabana San Gerardo, de Garcia Pin-
tos, obtuvo el Gran Campedn Macho
Pl — Campedn Carnero - de la raza Co-
rriedale siendo reconocido, simultanea-
mente, como Mejor Vellén Industrial,
Mejor Vellon Pl sin distincion de sexo y
Mejor Ejemplar sin distincién de sexo.
El Reservado Gran Campedn — Reser-
vado Campedn Carnero — fue para un
reproductor de La Estela, de Jorge Ro-
driguez Britos. El Tercer Mejor macho
— Campedn Carnero Adulto y premiado
también como mejor cabeza de macho
Corriedale PI - fue para la cabana de
Garcia Pintos Hnos

HEMBRAS

Por su parte la Gran Campeona Pedigri
— Campeona Oveja - fue para La Oreja-
na, de Salvador Garcfa Pintos. La Re-
servada Gran Campeona — Reservada
Campeona Oveja - correspondi6 a La
Estela, de Jorge Rodriguez Britos.

TEXEL

PURO DE ORIGEN
MACHOS

En Corriedale PO, el Gran Campeodn
— Campedn Carnero y Mejor Confor-
macion Corriedale PO - correspondié
al presentado por La Estela, de Jorge
Rodriguez Britos. El Reservado Gran
Campedn — Campedn Borrego y Mejor
Cabeza - correspondid a un ejemplar
de la cabafa Don Alfredo, de Maria
Soledad y Alejandro Tedesco. El Tercer
Mejor macho — Reservado Campedn
Carnero y Mejor Vellon PO sin distin-
cién de sexo - fue para Dofa Elisa So-
ciedad Ganadera.

HEMBRAS

La Gran Campeona Hembra PO -
Campeona Cordera Corriedale PO - fue
presentada por Rafael Elhordoy. La Re-
servada Gran Campeona — Campeona
Oveja - correspondio a La Pradera, de
sucesores de Federico Stirling.

Paiva y La Cava brillaron en

Texel Pl y PO

Las cabaiias se impusieron en machos de la raza
ovina mas numerosa de la Expo Prado.

LLa raza méas numerosa de ovinos en Expo Prado 2 019 presentd, no solo cantidad,
sino también calidad, algo que fue destacado por Maximiliano Da Fontoura, jurado

de laraza.

PEDIGREE: MACHOS

Tras una jornada que se extendi¢ du-
rante todo el dia, eligi®6 como Gran
Campeodn Pl — Campedn Carnero - a un
ejemplar expuesto por Mauro e Ignacio
Paiva, mientras que el Reservado Gran
Campeodn — Campedn Cordero — fue
para Luis Nieto. El Tercer Mejor Macho
— Reservado Campedn Carnero - co-
rrespondié a la cabafa de Vinicio Ma-
zzeiy Edgardo Alvez.

HEMBRAS

La Gran Campeona Pl — Campeona
Borrega - se lo adjudicé un animal pre-
sentado por Vinicio Mazzei. La cabana
de Lucas La Cava presento a la Reser-
vada Gran Campeona, a su vez Cam-
peona Oveja. La Tercera Mejor Hembra
— Reservada Campeona Borrega - co-
rrespondié a Mauro e Ignacio Paiva.

PURO DE ORIGEN: MACHOS

En Texel PO, el Gran Campedn Macho
— Campeon Cordero - fue presentado
por Lucas La Cava. El Reservado
Gran Campeodn — Campeodn Carnero
— fue para un animal presentado por
Marcelo San Martin. EI Tercer Mejor
Macho — Campeodn Borrego - se fue
para la cabana de Alvaro Lopez.

HEMBRAS

La Gran Campeona - Campeona
Oveja — se lo adjudico la cabana de
Onna Marfa Sirvys. La Reservada
Gran Campeona — Reservada Cam-
peona Oveja — correspondid a un
ejemplar de Ruben Braga. La Tercera
Mejor Hembra — Campeona Cordera
- se fue para la cabafna de Lucas La
Cava.



MERINO AUSTRALIANO
Cortela conquisto los
Grandes Campeones Machos

En hembras, Los Tordos S. en C. logré la Gran
Campeona Pl y Cortela en PO

PURO DE ORIGEN: MACHOS

El Gran Campedn Macho — Campedn Carnero Adulto y Mejor
Cabeza — correspondié a un animal presentado por Douglas
Cortela. El Reservado Campedn Macho — Campedn Carnero y
Mejor Vellén Merino Australiano — fue para un ejemplar presenta-
do por Los Tordos S. en C. El Tercer Mejor Macho — Reservado
Campedn Carnero - se otorgd a la cabana de Douglas Cortela.
HEMBRAS

La Gran Campeona — Campeona Oveja Adulta - fue para una
hembra de Douglas Cortela. La Reservada Gran Campeona —
Campeona Oveja - correspondié a Los Tordos S. en C.

PEDIGREE: MACHOS

En Merino Australiano Puro de Origen, los premios en machos
fueron para la cabana de Douglas Cortela, segun el siguiente
detalle:

Gran Campedn Macho — Campeodn Carnero Adulto. Reservado
Campedn Macho — Reservado Campeodn Carnero Adulto.Tercer
Mejor Macho — Reservado Campedn Carnero.

HEMBRAS

La Gran Campeona Hembra — Campeona Oveja Adulta — fue
para Douglas Cortela. La Reservada Gran Campeona — Campeo-
na Oveja - correspondi¢ a Los Tordos S. en C.

FOTO MERINO AUSTRALIANO

Gran Campedn Macho Pl'y Gran Campedn Macho PO, ambos
de Douglas Cortela

Dejemos

Declarado de
Interés Nacional

IDEAL

Anita SG hizo
doblete en Ideal PI

Lorenzelli se llevo el Gran Campedn PO

PURO DE ORIGEN

En la raza Ideal, el Gran Campedn PO — ademas
Campeodn Carnero - fue expuesto por Juan Manuel
Lorenzelli. El Reservado Gran Campeon — reservado
Campeodn Carnero — correspondié para Santa Inés
SG. El tercer mejor macho - Campeodn Borrego — fue
para un animal presentado por Anita SG.

PEDIGREE

MACHOS

A nivel de PI, el Gran Campedn — Campedn Carnero
Menor - fue expuesto por Anita SG, de Joaquin Marti-
nicorena. El Reservado Gran Campeodn — Reservado
Campeodn Carnero — fue presentado por Julio César
de los Santos. El Tercer Mejor Macho — Primer Premio
Carnero Mayor — fue para Salpay SA.

HEMBRAS

La Gran Campeona PI - Campeona Borrega - fue pre-
sentada por Anita SG. La Reservada Gran Campeona
— Campeona Oveja — correspondié a un ejemplar de
Juan Manuel Lorenzelli. La Tercera Mejor Hembra —
Reservada Campeona Borrega - fue para la cabana
de Juan Manuel Lorenzelli.
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Conectando conocimientos,
integrando oportunidades.




EXPO PRADO

Daniel de Mattos, director
de BPU, Federico Stanham,
presidente del INAC, y Ricardo
Reilly, representante de la ARU
en la Junta del INAC, durante la
conferencia “Cémo prepararnos
para exportar carne a Japon,
desafios de la cadena de valor”.

Uruguay crece en Japon

Tanto los volumenes exportados como la cantidad de plantas
que participan van en aumento mes a mes

Hace siete meses que Uruguay esta
ingresando con carne vacuna fresca
al mercado de Japdn y lo que se ha
observado en este periodo es una ten-
dencia gradual de crecimiento, tanto
en los volumenes mensuales coloca-
dos como en la cantidad de empresas
que participan de esta operativa, dijo el
presidente del INA, Federico Stanham,
luego de participar de una conferencia
realizada en el Prado sobre “Como pre-
pararnos para exportar carne a Japon,
desafios de la cadena de valor”.

Uruguay lleva colocadas 1.200 tonela-
das peso carcasa en el mercado nipén,
“lo que nos parece un muy buen logro,
especialmente porque va aumentando,
sumando algunas plantas mas en el
proceso, expreso Stanham.

Se ha encontrado un espacio en el que
trabajar en un mercado que esta domi-
nado por dos grandes y dos buenos
mercados como Australia y Estados
Unidos.

Stanham explicé que se ha encontra-
do un hueco para entrar con cortes fi-
nos, tanto enfriados como congelados
de delantero y fundamentalmente de
trasero. “Eso nos ha sorprendido un
poco, porque esperdbamos un desa-
rrollo més répido por el lado de la car-
ne en bloque, para la elaboracién de
hamburguesas”, teniendo en cuenta el
creciente consumo de este producto,
fundamentalmente por parte de las ge-
neraciones mas jovenes.

Exportaciones carne enfriada a Japon
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Carne ovina

Agregd que se esta evaluando el in-
greso de carne ovina producida en
los compartimentos en el mercado de
Japon. "Al superarse el hecho de que
seamos un pais con vacunacion vy, de
todas maneras, ingresar a Japon, se
esta trabajando en la posibilidad de
ingresar con carne ovina con hueso a
Japoén”. Pero para Stanham, aunque
considerd que se trata de un mercado
importante y en el que se haran todos
los esfuerzos para quedar habilitados,
consideré que “mercados tenemos de
sobra, lo que faltan son lanares”.
Actualmente se exportan 12 mil tonela-
das de carne ovina por afno. Si se du-
plica esa cantidad, sigue siendo una
cantidad insignificante en el mundo,
pero serfa un crecimiento significativo
del ovino en el pais.

Valores firmes con
volumen creciente

Desde que se abrié el mercado
hasta fin de agosto Uruguay expor-
t6 1.053 toneladas peso embarque
de carne vacuna fresca a Japoén, la
mayoria enfriada (729 toneladas)
y el saldo congelada (324 tonela-
das).

Las exportaciones de enfriado sue-
len ser de cortes de mayor valor y
eso se refleja en el valor medio de
estos embarques, que es de US$/t
9.406 hasta el momento, con una
valorizacién en los Ultimos tres
meses. Por su parte, las exporta-
ciones de congelado promedian
US$/t 5.777.

Hasta agosto fueron siete las em-
presas que exportaron carne fres-
ca a Japon: Pando, Mafrirg, BPU,
Las Piedras, Minerva, Copayan y
San Jacinto. En setiembre se agre-
g6 Lorsinal. Ademnas, Marfrig co-
locod carne procesada, tanto ham-
burguesas como conred beef.
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EXPO PRADO

Se desarrollé durante el inicio de
la Expo Prado, el encuentro entre los
presidenciables y la Confederacion de
Camaras empresariales, que debieron
responde sobre tres preguntas.

La primera de ellas fue {qué medidas
concretas tomarfa un Gobierno que lo
tenga a usted como presidente para
reformar el Estado?”

Pablo Mieres, candidato por el Partido
Independiente, sostuvo que tiene que
haber un estado deficiente e inteligen-
te, por lo que hay que trabajar en cuatro
areas simultaneamente, como los son
la revision de los gatos, control de ges-
tion, rendicién de cuentas, las empre-
sas publicas y la seguridad social.

Respecto a lareduccion de gastos sos-
tuvo que es imprescindible que haya un
equipo estudiando oficina por oficina y
diagnosticando los gastos y el despil-
farro que hay a lo largo del Estado, “de
una manera que se vuelve casi obsce-
na”. También se refirié a la reduccion
parcial de los cargos de confianza ante
el aumento importante de éstos en el
Estado.
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Los candidatos hablaron
de la reforma del Estado
en Expo Prado

Seis de los candidatos a la presidencia dijeron presente en Expo
Prado para exponer sobre politicas macroeconomicas y sociales

Por su parte Ernesto Talvi, candidato a
la presidencia por el partido Colorado,
se refirio a la forma en que el Estado se
organiza, sefalando que la reforma del
Estado es la reforma de la educacion,
la reforma de la carrera administrativos
en cada parcela, lo que va a requerir un
diagndstico y un mirada clave.

También se refirié al peso del Estado,
senalando que no es un problema de
tamano, sino de falta de correspon-
dencia, ya que no podemos pretender
cobrar impuestos de Finlandia 'y dar un
servicio tercermundista.

Otro punto que tocé el candidato es
la educacion publica sefalando, que
a nadie le molesta esa condiciéon sino
que preocupa que se usan recursos
enormes y que a cambio tengamos ni-
veles de desercion altisimos y un nivel
que se deteriora ano tras ano.

El encuentro de los candidatos
tuvo lugar en la Rural del Prado,
convocados por la Confederacion
de Camaras Empresariales

Respecto a las empresas publicas,
sefalé que los monopolios no pueden
fijar sus precios, sino que tiene que ha-
ber comisiones que le fijen los precios
para ser competitivos.

Edgardo Novick, candidato por el Par-
tido de la Gente, sefialé que coincidid
con los conceptos de sus contrincan-
tes, destacando que “el mundo esta
cambiando, y estéd cambiando muy réa-
pido por lo que Uruguay debe decidirse
si se acopla a ese primer mundo, o se
queda en la burocracia 'y en la lentitud”.

También sugirié revisar los gastos de
cada ministerio y analizar qué gastos
estan demas “ya que no hay dudas
que hay sobre gastos en todos los mi-
nisterios”.

El Representante y candidato a la presi-
dencia por Cabildo Abierto, Guido Ma-
nini Rios, sostuvo que lo primero que



debe hacer el pais es analizar qué Es-
tado queremos y sefnal6 que Uruguay
tiene que tener un sistema que atien-
da la libertad individual, que respete la
propiedad privada y la iniciativa privada
como motor de economia. Tras estos
conceptos, subrayé que “no queremos
un estado quieto, sino que debe ser
activo y puso como ejemplo a la reali-
dad forestal del pais, que responde a la
creacion de la Ley Forestal de décadas
atras.

También senalé que “se deben tomar
medidas para que el Estado sea eficaz

y eficiente y no me refiero a menos,
sino que se debe contar con una audi-
torfa integral, para eso prometo una au-
ditoria general de gestion” que aplica-
rfa desde el primer dia de su mandato.

Luis Lacalle Pou, candidato a la presi-
dencia por el partido Nacional, sostuvo
que el Estado es una creacion de la
sociedad en un momento determinado
del pais, que se supone que debe ser
funcional a los uruguayos y no los uru-
guayos funcionales a él.

Prometié crear una agencia de monito-
reo y evaluacion de politicas publicas
senalando que va a ser de primer orden
y va a estar en la presidencia de la Re-
publica integrada por el prosecretario

de presidencia, la ministra de Econo-
mia y el Director de OPP

También se refirié al tribunal de cuentas
sefalando que hace autopsias que na-
die lee, por eso se debe revalorizar los
dictamenes y sostuvo que debe des-
pojarse de la concentracion de poder
que ha habido en este tiempo, porque
la reguladoras han salido perdiendo

Los presidenciables
coincidieron en la necesidad de
encarar una reforma del
Estado en el proximo periodo
de gobierno

paulatinamente el peso y su rol ya que
se supone que es independiente y esta
para controlar.

Otro punto al que le dedicdé minutos
fue al sistema de compras publicas,
‘que debe mejorarse para concentrar
las dos agencias que trabajan en las
compras para fortalecer las compras
nacionales si es que son mejores y Si
estan en precio”.

El candidato del Frente Amplio, Daniel
Martinez, dijo que el Estado no debe
ser ni grande, ni gordo, ni chico, ni alto,
sino que debe estar al servicio del pro-
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yecto pals tanto en lo productivo como
en el desarrollo humano, “lo que impli-
ca ver y estudiar mucho mas en este
mundo cambiante con esta voragine
de cambio al que el Estado debe adap-
tarse”.

Senald que el Estado debe ser el para-
guas de proteccion de los mas débiles
y que no es un tema soélo de valores si
no que su problema de poder desarro-
llar, y pese a esto, al ser puesto como
ejemplo por varios candidatos, sefald
que Chile es el pais con menos traba-
jadores en el estado pero también con
mayor desigualdad de la OCDE.

“El problema no es el Estado sino del
rol que cumple y de qué forma se cum-
ple con los objetivos nacionales de de-
sarrollos” subray®.

También se refirié a los trabajadores
publicos sefalando que deben ser
conscientes de que trabajan con recur-
sos de la gente y por lo tanto la autori-
dad debe ser un objetivo de todos y lo
hicimos en la intendencia. /NR
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EXISTENCIAS GANADERAS

Por Rafael Tardaguila

Uruguay - Existencias ganaderas

En miles de cabezas 2018 2019 Var %
VACUNOS Definitivo Provisorio 2019/18
Toros 174 175 0,7%
Vacas 4.746 4.652 -2,0%
Vacas de cria 4.265 4.250 -0,3%
Vacas de invernada 481 401 -16,5%
Novillos 1.994 1.882 -5,6%
Novillos 1a3 1.510 1.479 -2,1%
Novillos 1a2 847 905 6,8%
Novillos 2a3 664 574 -13,5%
Novillos +3 484 403 -16,7%
Vaquillonas 1.652 1.720 4,1%
Vaquillonas 1a2 1.182 1.273 7,6%
Vaquillonas 2a3 470 447 -4,9%
Terneros 2.762 2.734 -1,0%
Total 11.328 11.163 -1,46%
Carneros 143 140 -2,5%
Ovejas 3.656 3.627 -0,8%
Ov de cria 3.428 3.395 -1,0%
Ovejas de consumo 228 233 1,9%
Capones 484 492 1,6%
Borregas 2a4d 393 389 -1,0%
Borregas DL 749 816 8,9%
Borregos DL 641 660 3,0%
Corderos 268 295 9,9%
Total ovinos 6.334 6.419 1,34%
Unidades Ganaderas Vacunas 9.097 8.905 -2,1%
Unidades Ganaderas Ovinas 862 869 0,8%
Unidades Ganaderas Totales 9.960 9.774 -1,9%

Stock vacunos en edad de faena o roximos a la faena
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Fuente: MGAP = Novillos +3 Vacas de invernada = Novillos 2a3
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Categorias en edad de faena
cayeron 30% en tres anos

Los datos de stock vacuno confirman la escasez de animales
adultos que mantiene recalentado el mercado del gordo

La cantidad de novillos de mas de
2 anos y de vacas de invernada que
habfa en Uruguay al 30 de junio era la
mas baja desde que se llevan los datos
de existencias ganaderas a principios
de la década de 1970, con una caida
en los Ultimos tres anos de 30% o 581
mil cabezas. De esta manera, los datos
confirman la escasez de animales en
edad de faena, lo que mantiene suma-
mente recalentado el mercado.

Como contrapartida, el rodeo de cria se
mantiene practicamente inalterado. La
ganaderfa uruguaya se hace mas cria-
dora, con una tasa de extraccion mas
alta —aunque cay6 en el Ultimo afo—
y un rodeo mas eficiente, determinado
por la reduccién en la edad de faena
y por la exportacién de ganado en pie.

De acuerdo con los datos de existen-
cias ganaderas dados a conocer por
el Ministerio de Ganaderia, Agricultu-
ra 'y Pesca (MGAP) habia en el pais a
mediados de ano 11,163 millones de
vacunos, 165 mil menos (-1,5%) que el
ano anterior y cayendo por tercer ano
consecutivo tras el pico de 12,05 millo-
nes de 2016. Es el dato mas bajo des-
de 2011, ocho anos atras.

El descenso se da en las categorias de
invernada, en tanto que el rodeo de cria

Los ovinos
aumentaron en 85 mil
cabezas

Al 30 de junio habfa en el pais
6,419 millones de ovinos, un au-
mento de casi 85 mil cabezas
respecto al ano anterior. El dato
parece empezar a confirmar cier-
ta estabilidad en la cantidad de
ovinos de la mano de las buenas
condiciones de los mercados de
la lana y de la carne ovina.

Hubo un minimo aumento en la
cantidad de capones, de 8 mil
cabezas a 492 mil, dado por los
altos precios de la lana, en espe-
cial la fina, en la Ultima zafra.



se mantiene casi igual. Las vacas de
cria cayeron en solo 15 mil cabezas,
0 0,3%, a 4,25 millones, y los terneros
1% (28 mil) a 2,734 millones. Las cal-
das mas pronunciadas fueron en las
categorias de novillos de 2 a 3 afios y
de mas de 3 afos, asi como también
en el caso de las vacas de invernada.

La expectativa es que para el ano
proximo el stock vacuno deje de caer
y comience una gradual recomposi-
cién de existencias en base a que el
rodeo de cria se mantiene, conjuga-
do con el estimulo para producir mas
terneros debido al elevado precio de
esta categoria.

Unidades Ganaderas

Millones
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Fuente: en base a MGAP Vacunas M Ovinas

Santa Clara Abasto
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Las Unidades
Ganaderas se
contrajeron 2% en
el ano

Dado que la reduccion de la po-
blacion vacuna se dio fundamen-
talmente en las categorias adultas,
la contraccion de las Unidades
Ganaderas en el ano es propor-
cionalmente mayor a la cantidad
de cabezas. Una Unidad Ganade-
ra es la presion de pastoreo que
ejerce una vaca de cria.

Al 30 de junio las Unidades Ga-
naderas eran 9,77 millones, la
mas baja de la serie, con 8,9 mi-
llones vacunas —la menor desde
2010— y 869 mil ovinas.

La contraccion de las Unidades
Ganaderas y el espacio que ha
dejado libre la agricultura permiten
suponer que, si no hay contratiem-
pos climéaticos de envergadura, la
situacion forrajera sera relativa-
mente holgada.

Presentamos nueva linea de productos:

SANTA CLARA

Ki/Santaclaraabasto
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Brasil elevo exportacion
en pie en agosto

Una muestra de que parte de la
desaceleracion de la exportacion de
ganado en pie son los altos precios

internos es que Brasil elevé fuerte esta
corriente comercial en agosto. Segun la
Secretaria de Comercio Exterior (Secex),
export6 78.400 vacunos en pie, con
ingresos por US$ 44,7 millones. Fue el
dato mas alto para agosto en cantidad
y el segundo mayor en términos de
ingresos de toda la serie historica.
La cantidad aument6 112,6% respec-
toajulioy 71,1% en la comparacién
EDELR
La suba se debid al crecimiento en los
envios a Turquia que compré 160,2%
mas ganado en pie, totalizando 51 mil
cabezas, en comparacién con 19,6 mil
cabezas enviadas en julio. Fue el envio
mensual mas numeroso a Turquia
desde principios de afio. Ademas, se ex-
portaron 2.000 cabezas a Iran. A pesar
de la baja cantidad, fue el primer envio
realizado al pais desde que se abri6 el
protocolo a fines de 2018, informé la
consultora brasilefia Scot.
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Exportacion en pie en
minimos desde 2013

En el aiio a agosto se derrumbaron 73% a solo 82 mil cabezas,

con pocas expectativas de crecimiento

Las exportaciones uruguayas de va-
Ccunos en pie entre enero y agosto de
2019 cayeron a solo 82 mil cabezas,
221 mil menos (-73%) que en los pri-
meros ocho meses de 2018 y la menor
cantidad desde el ario 2013. La baja
guarda relaciéon con las ventas a Tur-
quia, donde desde el segundo semes-
tre del ano pasado las dificultades eco-
némicas desaceleraron esta corriente
comercial.

Gladenur, la principal empresa expor-
tadora, cargd un barco de unos 24 mil
animales para Turquia en la segunda
semana de setiembre; los anteriores
barcos a ese destino zarparon en junio,
mas de dos meses atras. La dinamica
de exportacion a Turquia era totalmente
distinta en el primer semestre de 2018,
cuando sumaron 185 mil cabezas.

“La inflacion sigue alta en Turquia y la
cotizacion de la lira no ha mejorado
sustancialmente luego de la devalua-
cién”, comentd a Negocios Rurales
Mohamed Montasser, gerente de Gla-

denur. Por lo tanto, la demanda desde
Turguia no muestra la firmeza de aque-
llos momentos. Ademaés, la cotizacion
de la hacienda en Uruguay es muy ele-
vada. “El mercado uruguayo esta muy
caro”, dijo Montasser, lo que quita posi-
bilidades al pais de seguir proveyendo
al mercado turco en los niveles en los
que lo hacia anteriormente.

Consultado respecto a la emision de

“La inflacion sigue alta en Turquia
y la cotizacion de la lirano ha
mejorado sustancialmente luego
de la devaluaciéon”, comenté
Mohamed Montasser, gerente
de Gladenur

permisos de exportacion en Turquia, el
empresario dijo que se accede a ellos
sin inconvenientes y que la empresa
contintia trabajando de forma normal
desde otros paises proveedores, caso



Exportacion en pie en ene-ago

de Australia, Colombia y Brasil. A fines
de 2018 habia habido un freno en la
emision de esos permisos.

Ademas, comenté del interés de lograr

la habilitacion de la exportacion en pie

desde Argentina, donde los precios 100

de la hacienda en ddlares cayeron 50 I
fuertemente luego de la devaluacion y o N

con una alta reputacién del nivel gené- 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
tico. En Argentina un ternero cotiza a

Miles
-
w
o

Fuente: MGAP mTurquia mOtros
unos US$ 1,35 el kilo al productor que, “"‘““"“
con impuestos y comisiones, queda
en el eje de US$ 1,58. En los remates Exportaciones a Turquia en 2018 y 2019
por pantalla en Uruguay el precio del
ternero oscila en los US$ 2,5 el kilo. 90
Por el momento, las expectativas son jg
que la exportacién en pie mantenga 60
niveles moderados, tanto porque la g 50
demanda de Turquia dista de reaccio- S 40
nar, como por la diferencia de precios 30
entre Uruguay y los demas proveedo- 20
res. Las otras opciones que aparecen, 12 I [T | I II I I I
como China el mes pasado para don- T R O R I R
de zarparon vaquillonas, tampoco se & & & Y Y &
puede esperar que logren muy altos Fuente: MGAP m2018 m2019

voliumenes. /NR
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ENTREVISTA ACG

Por Rafael Chans
chans@tardaguila.com.uy

Alberto Gallinal, director
de Gallinal & Boix
Integrante de la directiva
de la ACG
Representante de la ACG
ante la Mesa Consultiva
de SNIG

PERFIL

Alberto Gallinal
Director Gallinal y Boix, Negocios
Rurales, desde 1998
48 anos

Empez6 su actividad a los 18 anos, con

Norberto Canepa Santos
Actividad en todo el pais

SNIG

Z£Qué balance hace de la
mesa consultiva del SNIG?

Obtuvimos datos del SNIG,
esta trabajando relativamente
bien en lo que esta haciendo.
Hay mucho para mejorar, hay

que coordinar mejor algunas
cosas pero vienen muy bien. El
objetivo de la gremial es llevar
consultas y evacuar dudas de

los socios ACG.

é&Qué rol cumple la ACG en
la mesa del SNIG?
La ACG integra la mesa del
SNIG y yo estoy como repre-
sentante. Es una mesa con-
sultiva en donde la directora

Nnos comenta una vez por mes
todo lo que se va haciendo.
Qué problemas hubo hay o

puede haber. Las gremiales le

plantean los problemas que se
pueden ir generando. Algu-
nas veces pide opinion, otras
veces solo informa. Hemos
planteado situaciones que
transitamos con éxito.
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“No deberian alcanzar
los toros para esta zafra”

Los valores actuales del ganado estimulan a la cria a

preiar todo lo posible

Negocios Rurales conversd con Al-
berto Gallinal sobre el momento histé-
rico que vive la ganaderfa en Uruguay
y las perspectivas a corto y mediano
plazo.

¢Como observa al mercado del
gordo?

Estamos frente a un momento histérico
de la ganaderfa en general. En ganado
gordo tenemos una situacioén que nun-
ca se dio. Nunca se obtuvo valores tan
sostenidos durante tanto tiempo y con
un délar fuerte y un precio del crudo re-
lativamente fuerte. Cuando sube uno
baja el otro y el dolar también juega el
partido.

¢Qué tan sostenible son los precios
actuales?

La fiebre porcina fue el golpe final que
terminé de afirmar los valores del ga-
nado y emparejarlo con el precio de la
carne. En cuanto a la industria local, el
escaso volumen de ganado proximo
a faena juega mucho a favor. El clima
interno también juega, en donde la in-
dustria esta muy bien vendida en el ex-
terior. Se vendié cuando pensaba que
contaba con un volumen de materia
prima, que no tiene. Si tiene de corral,
pero no de campo. Hay que cuidar am-
bos actores. Somos conscientes que la
industria esta al limite de no ganar o de
perder. A estos valores, hay que cuidar
a la industria, que con un panorama de
pérdidas, tarde o temprano perjudica a
todo el sector.

¢ Coémo ve a la reposicion?

Por suerte hace unos 8 afios empez6 a
empujar la exportacion en pie. Le puso
piso a los terneros, éstos se o pusieron
a las terneras vy, a raiz de eso, la recria

empezé a ser mas especializada y efi-
ciente. Se empezd a racionar la cria,
cambio la forma de alimentar el gana-
do y de producir. El criador y recriador
empezaron a aumentar el pie de cria.
ANo a ano hizo que creciera hasta hoy,
con un gordo muy firme y una reposi-
cién que le puso un piso a los precios.
La totalidad de vacunos no aumen-
t6, cayd la edad de faena. Pasamos
de ser extensivos, de gruesos a finos.
Cuando dijeron que la forestacion iba
a desplazar a la ganaderia, ocup¢ los
campos pobres, la acompand y le puso
un piso. Lo mismo paso con la agricul-
tura, cuando le saco &rea a la ganade-
ria'y los indicadores de ésta mejoraron.
Cada rubro aporté sus beneficios.
Actualmente China paga el rabo por lo
que valia antes el delantero. Hoy se fae-
na un animal y todo va a Chinay a muy
buenos valores. Es un peligro, porque
comercialmente es poner los huevos
en una misma canasta. La industria no
le va a vender exclusivamente a China
y esté bien que asf sea.

Creo que el momento bueno para
Uruguay en China va a ser superior a
2 anos, mientras los chinos no tengan
proteina animal. Se les viene agotando
el stock de proteina animal que tenian.
Encontrar una vacuna va a llevar hasta
diez anos. Eso tiene que aprovecharlo
Uruguay. Por algo Argentina y Brasil
van a habilitar una cantidad de frigori-
ficos. Hay otros mercados como India
que no se despertaron. Ojala manten-
gan el nivel actual, pero hay que pensar
en la industria nacional.

Pese a los precios historicos, la
prenez sigue en 80% y la marcacion
en 64%, ¢{como se explica?

Senales claras de produccién tenemos.
Senales claras de buenos precios en
los terneros, también, asi como merca-
dos estables. Délar fuerte tenemos. Por
qué no obtenemos mejores resultados,
porque hay empresarios rurales y hay
productores rurales.

¢Cual considera la ACG el camino
para aumentar estos indicadores?
Creo que, sanitariamente, el pais esta
en un debe en todo sentido. Hay mu-
cha gente sin asesoramiento sanitario,



no solo desde el punto de vista del
productor o empresario o veterinario
particular. A nivel de las autoridades,
muchas veces se hace foco en cosas
menos importantes. Lo sanitario es vital
y no se esta echando mano, indepen-
dientemente de la mosca de cuernos,
bichera, sarna, piojo. No todos estan
asesorados para que su rodeo produz-
ca terneros. Creo que saber cuantas
dosis venden para combatir enferme-
dades venéreas y cuantos animales te-
nemos explica por qué es tan bajo. Una
vaca en buen estado y sanitariamente
bien, se prefa. Uruguay no esta pre-
parado para tener comida, a través de
pasto y praderas. Hay que tener pasto
para tener los animales en buen esta-
do. Con buena salud pero sin pasto, no
se prefa. La gente muchas veces no
sabe lo que tiene.

¢, Como ve al mercado de ovinos?

No es nuestro fuerte, pero si embarca-
mos. Hay cada vez menos, con gran-
des problemas en la cria, por muchos
factores. El méas importante son los de-
predadores, los de 4 patas y los de 2.
Es importante erradicar la mosca cuan-
to antes. Todo eso hace que tengamos
una ovinocultura cada vez mas retira-
da. La gente se aburre que le roben. El

lanar es vulnerable, se muere facil, es
muy noble con montén de virtudes que,
aprovechadas, resulta muy rentable.
Hoy tenemos un MGAP que no apoya
al sector ovino. No existe cultura a nivel
de escuelas, de liceos, a nivel de criar
una oveja. Es un rubro que viene en re-
troceso, el gobierno no ha hecho nada
para que evitar su desaparicion. Hoy
tenemos muy buenos mercados y gran
parte de la industria pronta para faenar.
Fuimos un pals ovejero por excelencia
y hoy no lo somos.

¢Qué expectativas tiene de la zafra
de toros?

Creo que muy buena, a estos precios
del gordo v la reposicion. El productor
es inminente que salga a buscar toros y
a entorar vacas. Los valores para cada
categoria, lo justifican sobradamente.
La zafra tiene que ser muy buena, con
buen ritmo de venta y colocacion. Va
a depender del bolsillo de la gente. La
empresa viene peleandolo, por suerte
tenemos estos valores sino era mas
complicado para el productor.

Con los valores actuales, que se paga
por las diferentes categorias, deberia
no alcanzar los toros para los vientres
a entorar. /NR

Actividad en la ACG

Es mi segunda directiva en ACG, |a
primera fue con Carlos de Freitas
como presidente y actualmente con
Jose Aicardi. Ambos presidentes
con mucha capacidad de trabajo,
aunque con posturas y visiones
distintas.

Le hemos puesto mucho empefio
y cariio a la ACG, se viene viendo
hacer cosas distintas, con el objetivo
de darle al socio mejores servicios.
Veo una ACG firme, convincente,
precisia, con un equipo comprome-
tido y asociado que se va uniendo,
juntando y poniendo el hombro a
la ACG. La gremial debe aportarle al
soco. De lo contrario, no sirve.
Aportarle la mayor cantidad de
cosas para sacarle provecho.
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ZAFRA DE TOROS

Por Yonnatan Santos
santos@tardaguila.com.uy
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El Yunque vende la genética
del Gran Campeon Angus 2019

El proximo 8 de octubre saldran a venta 110 toros de la cabana Los

Macachines, en Fraile Muerto

La familia Albanell, titular de Socie-
dad Ganadera El Yunque esté de para
bienes tras obtener el Gran Campedn
Macho de la raza Aberdeen Angus en
la ultima edicién de Expo Prado, titulo
que consiguieron con el toro denomi-
nado Patrulla, un ejemplar 2 anos ma-
yor en el que tenfan cifradas expectati-
vas para este evento.

Para celebrar estos logros, ofreceran el
proximo 8 de octubre una destacada
oferta de 110 toros PI, 40 vientres Pl y
150 vientres SA.

Previo a este evento Negocios Rurales
dialogd con Diego Albanell, para cono-
cer detalles y analizar la venidera zafra
de toros.

¢Qué lectura hace de la ultima Expo
Prado?

Lo primero para destacar es el posicio-
namiento del Angus como la raza fuer-
te, con una exposicion excelente tanto
por la calidad como por la presentacion
y la organizacion.

En lo que refiere a nuestra participa-
cion, reafirmamos la consistencia de
la genética que venimos trabajando,
donde hemos conseguido 5 grandes
campeonatos en los Ultimos 6 afos,
con cuatro machos y una hembra.

¢ COémo vislumbra la proxima zafra
de toros?

Todo indica que tendrfa que ser una
buena zafra porque la ganaderia atra-
viesa un buen momento.

Hay que destacar que se accede en
el ultimo tiempo a buenos valores, con
colocacién en todas las categorias, el
clima viene acompanando, por lo que
esta todo dado para que sea una bue-
na zafra.

No es menor que la primavera arranco
con mucha lluvia y con el sol de estos
dias ya se ven brotando los campos y
los verdeos, por lo que eso no sera una
limitante.

Otro punto fundamental es que toda
cabana tiene que valorizar su producto
para que la gente lo quiera y que sea
una buena dispersion, por todo esto
prevemos una buena demanda.

¢Cudles son los detalles del remate
de este ano?

El remate sera el martes 8 de octubre
en el local El Yunque, en Fraile Muerto,
ubicado en el kilbmetro 4 de la ruta 44,
departamento de Cerro Largo.

Se venderan 110 toros PI, todos con
datos EPD mas fenotipo, con mucha
informacién y muy completa.

Alli pasaran por pista varios hijos de
Capo, Faraén y también hermanos de
Patrulla, que es el Gran Campedn Ma-
cho de Expo Prado 2019.

La oferta es voluminosa en toros por-
que buscamos que haya toros para
todos.

En lo que refiere a vientres, vamos a
ofrecer 40 vaquillonas de pedigri ha-
ciendo 2 afos prefiadas y préximas a
parir, todas servidas con la genética de
los grandes campeones de El Yunque.

La oferta se complementa con 150 va-
cas y vaquillonas Angus SA para servir
y prenadas.

¢ Se puede superar el promedio y la
colocacion del aio anterior?

Nosotros en lo que respecta a precios,
no trabajamos con base, sino que o
determina el mercado y no es algo que
nos preocupe, lo importante es que se
venda todo con un mercado dinamico
y que la oferta se vaya, por lo tanto ten-
drfamos que andar bien con una zafra
fluida, porque hay demanda y la cria
est4 dinamica.

La financiacion es fundamental
¢qué plazos y con qué bancos van
a trabajar?

El plazo que ofrecemos es de 180 dias
libres para los toros y para los vientres.

El descuento por pago al contado en
los toros es el valor de pista, mientras
que para los vientres se ofrece un 6%
de descuento.

La administracion es con Scotiabank,
que ofrece para los clientes y compra-
dores del remate la posibilidad de ex-
tender el plazo por 6 meses mas, por lo
que podria estar abonando el costo del
toro con los préximos terneros.

El flete es gratis hasta el establecimien-
to del comprador tanto para los vien-
tres como para los toros.

Remata Megaagro. /NR
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ZAFRA DE TOROS

Por Yonnatan Santos
santos@tardaguila.com.uy

Daniel y Alejrandro Dutra
durante un remate de Los No-
villeros en la Rural del Prado
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Escritorio Dutra inicia la
zafra con Los Toros de Kiyu

El tradicional remate sera el proximo sabado 28 de setiembre,

Hablar con Daniel Dutra es hablar con
un referente del mercado ganadero,
quien con mucho conocimiento y expe-
riencia dialogd con Negocios Rurales
sobre la préxima zafra de toros, que ini-
cia para Escritorio Dutra con los toros
de KiyU y Los Novilleros en el Prado.

¢Qué lectura hace del ultimo Pra-
do?

Una vez mas vemos que la muestra es
una gran fiesta de la ganaderia nacio-
nal, donde se evalla la genética entre
las cabanas de las diferentes razas.

En ventas vimos un buen volumen de
comercializacion de razas carniceras
vacunas, con algunos ejemplares que
se destacan, pero el resto de los repro-
ductores se vuelven una oportunidad
para el comprador, que se hace de
buena genética a precios razonables
y con oportunidades de financiacion y
plazo a todo el pais.

¢, Como se vislumbra la proxima za-
fra de toros?

Creo que la zafra de toros va a ser muy
buena, con elementos positivos por lo
que vemos una gran demanda por el
precio del ganado para las haciendas
gordas y el ganado de reposicion, que
es muy bueno y con una primavera que
va a ser excelente y ha habido buenas
lluvias en todo el pals y eso unido a los
valores, da una posicién de poder pro-
ducir una buena cantidad de terneros.

uno de los remates tradicionales de la zafra.

La ternera también se ha arrimado
al precio de los machos y eso da
mayor rentabilidad en las dos cate-
gorias de terneros.

Pensamos que otro elemento positivo
es que, a nivel de campos agricolas de
bajo rendimiento, se esté volcando a la
ganaderfa e implica una mayor deman-
da de toros, y vemos que parte de los
invernadores estan destinando parte
de su establecimiento a la cria porque
le ven mas rentabilidad.

¢ Se puede superar el promedio y la
colocacion del ano anterior?

Creo que la colocacion se va a supe-
rar y la légica marca que los precios
también por varios indicadores, pero
sabemos que vamos a tener una zafra
demandada y habra que ver las condi-
ciones que ofrezca cada cabana.

¢Cudles son las principales activi-
dades de su firma para la proxima
zafra?

Nosotros arrancamos el sébado 28 con
el remate de Kiyu, donde se venden las
toradas en 12 cuotas o 6 meses, con
pre oferta y premios, mientras que
el domingo 29 tenemos otro clasico
como es el de los Novilleros, con Here-
ford y Polled Hereford y Angus, donde
se ofreceran 80 toros, que se venderan
con 12 cuotas, 6 meses y flete gratis.

La financiacion es fundamental
¢qué plazos y con qué bancos van
a trabajar?

La gran mayoria de los remates tiene
muy buena financiacion, sea 12 cuotas
0 6 meses con flete gratis, y la opcién
de finalizar con el banco un plazo adi-
cional, o también con el escritorio, ya
que en algunos casos manejamos fi-
nanciacion propia. Hay condiciones
excelentes para que el cliente pueda
comprar porque el objetivo es vender la
torada, ya que es el trabajo de muchos
anos para ir mejorando genéticamente
y es el momento de salir a recuperar
esa inversion que se hace. /NR



Frigorifico Florida quedo
habilitado para China

El ministro Benech resalté que todas las plantas exportadoras
pueden ahora acceder al principal mercado

Llevé solamente una semana la habili-
tacion de frigorffico Florida para el mer-
cado de China. La auditoria se hizo por
videoconferencia y se habfa anticipado
que los tiempos son mucho més cortos
que en el caso de las presenciales.

El ministro de Ganaderia, Enzo Benech,
resaltd esta habilitacion en su discurso
en el acto de clausura de la Expo Pra-
do, dado que ahora todas las plantas
exportadoras estan habilitadas para in-
gresar al principal mercado.

Directivos consultados por Faxcarne
dijeron que todavia no tienen una fecha
para la reapertura de la planta, pero
que “sera pronto”, factiblemente en oc-
tubre.

Florida suspendi¢ la actividad de faena

a fines de mayo. En lo que va del afno
lleva procesados 13.569 vacunos.

e,

-

Los principales destinos de la produc-
cion, ademas del mercado interno, son
Trinidad y Tobago (284 tons), la Unién
Europea (166 tons) y Hong Kong (125
tons), con un total de 806 tons expor-
tadas. /NR
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ZAFRA DE TOROS

Por Yonnatan Santos
santos@tardaguila.com.uy

Zambrano apronta la zafra
de toros con mas de 30
remates en todo el pais
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Zambrano: “las condiciones
financieras son inmejorables”

El escritorio Zambrano y Cia. apronta por estas horas una ampliay

variada cartelera de remates

La zafra de toros tendra su puntapié
inicial el proximo 27 de setiembre, sien-
do este remate también el primero para
la firma Zambrano y Cia.

El director de la empresa, Gerardo
Zambrano, dialogé con Negocios Ru-
rales y analizé los principales factores
para la venta de reproductores 2019.

¢Qué lectura se hace de la ultima
Expo Prado?

La Expo Prado siempre es una fiesta
genética, donde las principales caba-
nas que exponen el trabajo de un aro,
chequeando con otras cabanas para,
de alguna manera, ver la orientacion
que van llevando y ese es el principal
objetivo.

Ademas, es una actividad comercial,
que no es lo mas fuerte del Prado, y
cuando salen a la venta animales des-
tacados, logran muy buenos valores,
y vimos varias ventas importantes con
los primeros y segundos premios, pero
el resto de la fila llega a precios nor-
males o hasta bajos para el nivel que
tienen.

¢, Como se vislumbra la proxima za-
fra de toros?

La zafra de toros que empieza a fines
de setiembre ahf sf tiene otro objetivo,
que las cabanas apuntan a vender el
trabajo de un afo en un dia, y la parte
comercial pasa a tener un aspecto fun-
damental.

Esas toradas de campos para rodeos
generales es una inversién necesaria,
que decimos nosotros que no es un
gasto, porque los animales que se pro-
ducen con buena genética que salen
después a la venta tienen un plus de
calidad en la raza que sea y la produc-
cién tiene un precio superior a animales
de otras caracteristicas.

En esta zafra vemos con buenos ojos
que el primer eslabén de la cadena
tiene el mercado de la exportacion en
pie con poca participacion, pero es una
referencia para el mercado, y a nivel in-
terno el mercado tiene una conversion
eficiente de un animal joven respecto a
animales mayores.

Debemos mencionar también que hay

una rotaciéon agricola que hace que los
campos vayan transformandose en un
predio ganadero, que tiene capacidad
para producir carne y si uno suma los
buenos valores de la reposicion para
exportacion de ganado en pie, sumado
al agrande de los campos por la rota-
cién, evidentemente hace pensar que
hay muy buena demanda para todas
las categorias y especialmente para el
ternero motiva al productor para esta
zafray es un atractivo.

¢ Se puede superar el promedio y la
colocacion del aio anterior?

Yo dirfa que lo légico, viendo los valo-
res del gordo y del ternero, que ha sido
siempre una referencia, el precio del

Viendo los valores del gordo y
del ternero, que ha sido siempre
una referencia, el precio del aiio

pasado seria un piso

ano pasado serfa un piso, pero el obje-
tivo principal de todos los cabareros es
vender el 100% de lo ofrecido, y eso se
va a cumplir y se va a mejorar en base
a la produccién que den.

¢Cudles son las principales activi-
dades de su firma para la proxima
zafra?

Nosotros iniciamos el 27 de setiembre
con el remate de El Coraje, el 28 con
el Remate Productivo en Flores de Ira-
zébal, el 1° de octubre OBT Premium
Black, el 4 en Melo Braford de Mattos y
el sabado 5 el remate de San José del
Yaguarf. Esas son nuestras primeras
actividades.

La financiacion es fundamental
éque plazos y con que bancos van
a trabajar?

Lo importante para destacar es que las
condiciones son inmejorables por el
plazo, flete gratis, garantia sanitaria y
beneficios cuando son clientes conse-
cuentes o de volumen.

Nosotros, segiin cada establecimiento,
trabajamos con distintos bancos y pla-
z0s. /NR



Delegacion comercial

china visito INAC

Integrantes de la Camara de Comercio mas grande del pais asiati-

co recorrieron el Uruguay productivo

Un grupo de la Camara de Comercio
de China para Importacion y Exporta-
cién de Productos Alimentarios concu-
rri6 a INAC para mantener un intercam-
bio sobre la produccion ganadera y sus
productos en Uruguay.

En un comunicado de prensa INAC dijo
que esta camara es la méas grande de
China, con 32 anos de antigliedad y ru-
bros que incluyen los productos agrico-
las, forestales y alimentarios.

INAC realizé una presentacion pais,
profundizé en el funcionamiento del or-
ganismoy las instituciones de Uruguay,

de Sanidad Animal se realizd una salida  uruguaya.

a campo al establecimiento San José  La delegacion china también visitd el
de Solis. Su principal actividad es la  frigorifico Pando y la Expo Prado. /NR

invernada de ganado vacuno en base
asf como en el sistema de produccién  a pasturas, con destino a la industria
ganadera, el sector carnico y la traza-  frigorifica para exportacion. Conocie-
bilidad. ron las instalaciones y se les explico

A su vez, junto con el MGAP Division €l modelo de negocio de la ganaderia

DELEGACION

El ingeniero Pablo
Caputi realiz6 en INAC
la presentacion a la
nutrida delegacién em-
presarial de China.
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ZAFRA DE TOROS

ROMUALDO RODRIGUEZ - OCTUBRE 2019

MIERCOLES 2

POLLED HEREFORD - ANGUS = -
46° SANTA CLARA de Gabriela y Verénica Abella
Soc. Rural de Durazno - 12 hs

VIERNES 4

HEREFORD - POLLED HEREFORD - LIMOUSIN A
16° LOMA AZUL de Federico Rubio S.G. ApaRicio corro
Asoc. Rural de Florida

Cabana invitada: EL GUALICHO de Pefagaricano - Angus

MARTES 8

HEREFORD

20° REMATE CONJUNTO Rincon de Francia - Manguera Azul
Ruta 3, Km 293 - Young (Rincon de Francia)

JUEVES 10

ANGUS @
11° FRIGORIFICO MODELO de Frigorifico Modelo S.A. A VEkaskE
Soc. Rural de Durazno - 14 hs

Cabaria invitada: LOS LEONES de Campo Blanco S.A. < santander
Angus

WWW.ROMUALDO.COM.UY

[l vy ©

LUNES 14
ANGUS

11° LA CAMPANA de Ardao
Soc. Fomento de Treinta y Tres

MIERCOLES 16

ANGUS - POLLED HEREFORD

1° BRITANICAS con respaldo en Rocha

de Frigorifico Modelo S.A. - Mario Ibarburu S. en C.
Local Rocha

VIERNES 18

ANGUS DE PRIMERA

Rincon de las Mulas - Cumber La Martineta - La Pituca

Liga de Guichon BEPGhca

& BaNco
& REPUBLICA
Con:

Local Las Barreras - con Esc. Baptista /—0 Alfaro 8Cla

Local Campanero Soc. Fomento de Treinta y Tres

ESCRITORIO

ﬁ ROMUALDO RODRIGUEZ

plazarural
Negocios Rurales




ENTREVISTA

Por Facundo De Acebedo

Parte de la torada que
La Empastada estara
ofreciendo este aio en
sus remates de la zafra. El
remate sera en el propio
establecimiento ubicado a
la altura del kilometro 35
de la ruta 19, departamen-
to de Durazno.
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Los toros de La Empastada
doblan la curva de crecimiento

Negocios Rurales entrevisté al principal de la cabaina Aberdeen

Angus, Javier Fillat

La produccion de toros de La Em-
pastada se caracteriza por ser 100%
a pasto. ¢Qué ventajas presenta
esto?

Sf, nuestra produccion es 100% a pas-
to. Como cabaneros estamos conven-
cidos de que es lo mejor para selec-
cionar animales superiores adaptados
al ambiente objetivo, ya que de lo que
se ve en un toro el 70% es dado por el
ambiente (no heredable) y el 30 % es
genético. La mayorfa del rodeo de cria
nacional se encuentra sobre campos
naturales.

Consideramos que si un animal va a
trabajar y producir comiendo pasto es
mejor criarlo, evaluarlo y prepararlo a
pasto, para no perder rusticidad y me-
jorar la eficiencia de conversion de la
pastura.

Después de la evaluacion genética
nosotros los seguimos solo a pasto
para asegurarle al cliente un toro que
esté bien desarrollado y gordo, pero
a pasto, expresando asf su maxima
adaptacion vy rusticidad. Transitamos
este camino desde hace muchos anos
y nuestros clientes cada vez lo valoran
mas.

La proporcion de novillos termina-
dos a corral estd recorriendo una
tendencia creciente ¢ No es hora de
mirar distinto la genética adaptada
al pasto?

El engorde a corral es una manera muy
facil de terminar los ganados para fae-
na en fecha segura, aportando seguri-
dad financiera y permite bajar la carga
en invierno. Para los criadores que se
han animado a recriar los terneros has-
ta llevarlos a méas de 350 kilos y ven-
derlos para corral, ha sido un muy buen
negocio. Sin duda es algo que dinami-
za todo el negocio ganadero y sin duda
sSOn cosas que vinieron para quedarse.
Para la industria estabiliza las faenas
mas que nada en invierno, por lo que
la terminacion a corral es buena para
todo el sector.

La carne terminada a pasto va a ir ad-
quiriendo mas valor y demanda en el
mercado internacional con un mayor
precio, pero va rumbo a convertirse en
un negocio nicho de carnes de muy
alta calidad.

La genética pastoril, como en La Em-
pastada, no infiere que esos novillos
tengan peor comportamiento en los co-
rrales de engorde. Se buscan animales

Son toros muy bien formados,
masculinos, musculosos, con
mucho marmoleo en la carne,
mucha libido y evaluados por
Breedplan

que tengan crecimiento maximo hasta
los 600 dias, y luego, un crecimiento
moderado, haciendo que las vacas no
tengan problemas de tamano. Lo que
se llama toros que doblan la curva de
crecimiento.

Esto se logra solamente con animales
muy balanceados hormonalmente. Por
esta razobn es que nos preocupa que
los toros “se parezcan bien a un toro”
en su maxima expresion fenotipica de
macho, hormonalmente bien equilibra-
dos y las vacas tengan también las hor-



monas equilibradas, lo que hace que
sean bien femeninas.

Pero al novillo, como nosotros lo cas-
tramos, le sacamos la influencia de la
testosterona, por lo que siguen crecien-
do sin problemas y pasan a ser novillos
grandes, mucho més grandes que los
toros que ya moderaron su tamano a
la misma edad, evitando problemas en
los corrales de engorde y siendo novi-
llos muy grandes de mucho crecimien-
to.

¢, Como es la preparacion de los to-
ros en La Empastada?

Los terneros se destetan temprano,
pasan el invierno en pradera y en pri-
mavera, cuando los toros van a rema-
te, pasan a mejor comida teniendo un
altisimo crecimiento compensatorio. Si
hay poco forraje en invierno, tenemos
el resorte de suplementar con racion.
En invierno se esperan ganancias mi-
nimas de 200 a 250 gramos, para ase-
gurar el crecimiento compensatorio en
la primavera.

En el verano pasan a campo natural
con ganancias diarias de 450-500 gra-
mos y a partir de fin de mayo entran de
nuevo a pasturas de mucha calidad te-
niendo otro crecimiento compensatorio

"

-

muy importante. Junio y julio ganan en-
tre 1,5 a 1,6 kilos diarios de promedio
y en agosto ya van a una ganancia de
2,0 kilos por dia promedio para el lote
de los 200 toritos.

Es un concepto de crianza un poco
distinto al tradicional de toros de rema-
te, no es facil prepararlos solo a pasto,
mas bien es mas dificil. Pero nos ayuda
mucho la genética pastoril desarrolla-
da en La Empastada e importada de
la cabana Casamu de Argentina con
altisimos crecimientos comiendo una

Consideramos que si un animal
va a trabajar y producir
comiendo pasto es mejor
criarlo, evaluarlo y prepararlo
a pasto

buena pastura, con facilidad de en-
gorde vy facilidad de parto. Son toros
muy bien formados, muy masculinos,
muy musculosos, con la caracteristica
de tener mucho marmoleo en la carne,
con mucha libido y todos evaluados
por Breedplan. Con esta cria tan sana,
solo a pasto, hace que sean toros muy
longevos. /NR

Teléfono: (00598) 47242627
Web: www.fricasa.com.uy
E-mail: fricasa@fricasa.com.uy

Javier Fillat, principal de La
Empastada
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ZAFRA DE TOROS

Por Yonnatan Santos
santos@tardaguila.com.uy

Juan Andrés Dutra, junto a

su hijo Juan Andrés, trans-

mitiéndole el conocimiento
y la pasién por el campo

La financiacion es
fundamental
<qué plazos y con qué
bancos van a trabajar?

En los remates son todas
bastante parecidas. Vamos a
trabajar con el BROU, con 6
meses libres para los clientes
con lineas aprobadas por el

banco, y con importantes
descuentos por pago conta-

do, y otros beneficios.
También tenemos para los
clientes del escritorio, algu-
nas herramientas mas, para
lo cual siempre es aconse-
jable que se comuniquen
con tiempo, y planteen sus
necesidades para estudiarlas
de la mejor forma.
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Dutra Hermanos prepara la
zafra con remates con tradicion

Se viene la zafra de toros y tanto vendedores, como compradores y
consignatarios se aprontan para la comercializacion de los ejemplares

Juan Andrés Dutra, uno de los prin-
cipales de Dutra Hermanos, analizé
para Negocios Rurales la previa de
una de las etapas méas importantes de
la ganaderfa uruguaya.

¢Qué lectura se hace de la ultima
Expo Prado?

La principal lectura, independiente del
resultado de los remates es que, a
pesar de todo, el productor ganadero
sigue demostrando que no afloja nun-
ca, ni ante las peores adversidades.
La muestra genética fue excelente en
todas las razas, superando el nivel de
otros anos. Eso es admirable, y digno
de reconocimiento.

Gracias a Dios las senales que estamos
recibiendo desde el exterior son alenta-
doras para el negocio, y los valores del
ganado son buenos; pero el sector vie-

Con menos terneros,
hoy se puede comprar
mas toros

ne muy golpeado, con rentabilidades
malas, e incluso hasta negativas, y sin
embargo la apuesta sigue firme.

Con respecto a las ventas en el Prado,
ya hace anos no son una referencia fiel
sobre lo que sera la zafra de reproduc-
tores. En la Expo, por ser la puntera de
cada cabana, lo que se ofrece es méas
para los que fabrican toros, y no tanto
para los que fabrican novillos, para un
productor mas comercial, que es un
cliente que va tomando decisiones de
acuerdo al momento, y no tanto pen-
sando a largo plazo.

¢ Coémo se vislumbra la proxima za-
fra de toros?

Creo que va a ser buena. Mejor que la
del ano pasado que fue muy irregular, y
en la cual sobraron toros.

Este ano los rodeos en general estan
en mejor estado, en contraste con el
2018. Entonces las vacas venian falto-
nas, y eso hizo que la zafra se alargara
hasta fines de diciembre. Los produc-
tores fueron comprando a medida de
que las vacas se acomodaban.

Otra cosa que paso6 el ano pasado es

que por falta de liquidez, mucha gente
opt6 por darle otra oportunidad a toros
que normalmente hubiera eliminado.
Todos esos toros este afio habra que
sacarlos, y se necesitara reponerlos.

A esto se le suma que los precios de
la reposicién hoy son buenos, y todo
indica que seguira asf, lo que alienta
a seguir empujando. Hoy con menos
terneros se puede comprar mas toros.

¢ Se puede superar el promedio y la
colocacioén del aiio anterior?

Los valores del ano pasado no fueron
malos y creo que van a ser similares.
La mayor diferencia sera el porcentaje
de colocacion que a mi entender va a
ser superior. Por lo mencionado més
arriba, seguramente en los remates se
venderan mas toros que el ano pasado.

¢Cuales son las principales activi-
dades de su firma para la proxima
zafra?

El principal evento sera el remate 31°
de la Cabana El Pobrecito, de la familia
Bentancur. En Uruguay es una de las
cabanas pioneras en la cria, tanto del
Angus como del Brangus, y llevaron
una muy linda fila de animales de las
dos razas al Prado.

Sera como siempre, en la Sociedad Ru-
ral de Durazno, el viernes 25 de octubre
y van 70 toros Aberdeen Angus y unos
15 Brangus.

Es un muy buen remate, de gente que
trabaja realmente muy bien y con mu-
cha pasion, y presentan una oferta ex-
cepcional.

Toros rusticos, bien adaptados al me-
dio, criados en campos flojos, por lo
que andan bien en cualquier zona. Eso
se ve reflejado en las ventas, ya que
siempre nos acompanan compradores
de Artigas hasta Rocha y Colonia; y el
que prueba los toros de El Pobrecito,
generalmente vuelve por ellos.

También tenemos la venta especial de
toros de La Coronilla de Sanguinetti
Gallinal. Otra torada reconocida, rds-
tica y eficiente, con muchos anos de
trabajo y seleccion en las razas Polled
Hereford y Angus, en Cerro Colorado,
Florida. /NR



Importacion en agosto volvio

a superar las 3 mil toneladas

En lo que va del aio se importo el equivalente a la produccion de

algo mas de 90 mil animales

Uruguay importdé 3.047 toneladas
peso embarque de carne vacuna en
agosto, manteniéndose por segundo
mes consecutivo por encima de las 3
mil —volumen que anteriormente nun-
ca se habia llegado— pero unas 325
tons menos (-10%) que el pico de ju-
lio, de acuerdo con datos de Aduanas.

853 tons, seguido por Minerva (344
tons) y Abasto Saturno (277 tons).

Aunque la importaciéon de carne vacu-
na se mantendra en niveles elevados
en lo que resta del ano, la expectativa
es que los volumenes mensuales se
moderen, dejando atras los picos de

julioy agosto. /NR

CARNE VACUNA

Respecto a agosto de 2018 el aumento Origen de las importaciones

es de 60%.

Con ello, en los primeros ocho meses
del ano Uruguay importé 16.834 tone-
ladas de carne vacuna fresca, equiva-
lente a la producciéon de algo méas de
90 mil vacunos.

En agosto Brasil volvié a ser el neto
dominador de esta corriente comercial
con 2.605 tons (86% del total), seguido
por Paraguay con 420 tons. Ademas,
ingres6 un camién desde Argentina
con 21,7 tons.

Abasto Santa Clara contina con un
claro predominio como importador con

2019*
W Argentina

2017
2019 al 31-ago

2018

M Paraguay M Brasil EEUU
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Los toros Senepol cada vez
generan mas adeptos en los
campos uruguayos, atendien-
do las condiciones productivas
y econémicas de una raza que
llegé al pais para quedarse.
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Cabana El Cerro vende
su torada Senepol el 27

de setiembre

Cabana El Cerro se apronta para
enfrentar una nueva zafra de toros, en
una realidad que marca un mayor inte-
rés tanto por los ejemplares Senepol,
como Senangus y Red Angus.

Ante esto, la cabafna organizé una jor-
nada de campo en el propio estable-
cimiento, ubicado en el kildmetro 300
de la ruta 2. Previo al remate, Negocios
Rurales conversé con Alvaro Simeone,
asesor genético de la cabafia, quién
destacé algunos aspectos.

¢ Coémo vislumbra la proxima zafra
de toros?

Nosotros tenemos una vision positiva,
mas alla de la discusion sobre la situa-
cién de precios, ya que pensamos que
va a haber buena demanda, y aunque
no tenemos datos objetivos, si mucha
llamadas por parte de clientes interesa-
dos en el producto, por lo que ya tene-
mos un importante y detallado catalogo
donde se puede ir apreciando la oferta
de los toros Senepol PI, Senangus y
Angus Colorado PI.

¢ Se puede superar el promedio y la
colocacion del ano anterior?

Somos optimistas, porque hacemos un
balance positivo y porque la demanda
esta fuerte, tanto por la raza como por
la empresa, ya que El Cerro viene bien
y lentamente se va transformando en
un clasico de cada zafra, tanto a nivel
de Angus Colorados, Senepol y Senan-
gus.

El remate incluye una jornada de campo en el establecimiento

¢Cudles son las principales activi-
dades de su firma para la proxima
zafra?

En principio tenemos que destacar que
ofrecemos 28 toros parala venta, de los
cuales hay 6 toros Senepol, 14 Senan-
gus y 8 Red Angus. De esa oferta, mas
alla de lo que puede aportar, y viendo
que la raza recién esta empezando, en
este remate tenemos una jornada téc-
nica el 27 de setiembre a las 10 de la
manana en el propio establecimiento.

El orden que priorizamos marca que
primero se pasaran videos de produc-
tores testigos que han incorporado el
Senepol a sus rodeos, luego realiza-
remos algunas charlas explicando las
caracteristicas de la raza, teniendo en
cuenta aspectos como lo que le puede
introducir a la ganaderia nacional, tanto
anivel de Puro, como con el sistema de
cruzas, utilizando el Senepol.

Mas tarde se procedera a una visita de
campo a los rodeos de El Cerro, que
se estan pastoreando, para explicar
con demostraciones los resultados y
las caracteristicas. Lo importante a re-
saltar es que esos datos son los pro-
pios en condiciones de produccion de
Uruguay.

Por ultimo, la jornada tiene el remate
de los 28 ejemplares, que se adaptan
perfectamente al sistema uruguayo,
por lo tanto cada productor tienen que
adoptar estrategias segun sus sistema
de produccion.

La financiacion es fundamental
¢qué plazos y con qué bancos van
a trabajar?

Las ventas serdn con administracion
propia, ofreciendo 180 dias de plazos,
con opcién de acceder a un 6% de des-
cuento por pago al contado.

El martillo seré de Indarte y Cia., escri-
torio al que pueden acceder para co-
nocer informacion del remate y de los
ejemplares. /NR



2020

Otro ano de la UD

Comprometidos
con tu CaFrera

info@ude.edu.uy ude.edu.uy 0 Q @




JORNADA DE COPAGRAN

Mas de 250 personas
asistieron a la jornada
ganadera 2019 realizada
en la ranchada del Golf
Club Paysandu, organizada
por la Cooperativa Agraria
Nacional (Copagran)
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Cual es el costo de volver
a la ganaderia

El técnico del Plan Agropecuario, Alejandro Terra, lo estimé en

US$/ha 1.100-1.200

Estimar el costo de volver a la ga-
naderia en predios que en los Ultimos
anos se han dedicado integramente
a la agricultura no es sencillo, debién-
dose hacer un pasaje gradual que de-
mandara una inversion del orden de
US$/ha 1.100-1.200, segun Alejandro
Terra, técnico del Plan Agropecuario,
quien expuso sobre el tema en una
jornada organizada por Copagran en
Paysandu.

Terra presento el ejemplo de un predio
de 720 hectareas en Durazno en donde
500 hectareas (70% del total) se habian
destinado a la agricultura y las demas —
los bajos— se mantuvieron con ganado.
El establecimiento cuenta con buenas
aguadas.

Para el técnico del Plan, se debe hacer
“una absorcion gradual del area agri-
cola por ganaderia”, a la vez que con-
sider6 que no se debe dejar de lado
en su totalidad la agricultura, sino que
propuso “mantener un sistema agrico-
la-ganadero en rotacion”.

Especificd que “el negocio de la inver-
nada da y los productores lo saben y
pueden producir bien. El tema es cémo
se maneja la posibilidad de inversion”,
puntualizé.

En este caso concreto, la inversion por
hectarea en infraestructura fue esti-
mada en US$ 120 en tanto que la im-
plantacion vy refertilizacion de pasturas
alcanzarfa una inversion de US$ 350.
A eso hay que agregarle la compra de

animales, con posibilidades de adquirir
diversas categorias. El costo fue es-
timado por Terra entre US$ 540 en el
caso de vaquillonas hasta US$ 800 si
son piezas de cria. Para una invernada
de novillos con la compra de terneros,
estimé una inversion por hectarea de
US$ 690.

Para Terra, hay claros beneficios de las
rotaciones agricola ganaderas, como la
mejora de las condiciones fisico-quimi-
cas del suelo, lo que redunda en mejo-
ras en los rendimientos de los cultivos,
la diversificacion de ingresos, ademas
de ayudar a la radicacion y permanen-
cia de la gente en el medio rural.

A su vez, el avance gradual de la ga-
naderfa en el predio permite que los
negocios agricolas ayuden a apalancar
el negocio ganadero. Ademas, permite
armar el grupo de trabajo, con la incor-
poracion de mano de obra capacitada
para el trabajo con ganado. “Se pue-

Hay claros beneficios de las
rotaciones agricola ganaderas,
como la mejora de las condiciones
fisico-quimicas del suelo

den mantener los dos negocios, no es
blanco o negro”, afirmé.

Més de 250 personas asistieron a la
jornada ganadera 2019 realizada en
la ranchada del Golf Club Paysandu,
organizada por la Cooperativa Agraria
Nacional (Copagran) y con la participa-
cién de técnicos del Instituto Nacional
de Camnes (INAC), Instituto Plan Agro-
pecuario (IPA), Copagran y las Coope-
rativas Agrarias Federadas (CAF).

La propuesta fue replicar la actividad
desarrollada a fines de julio en Car-
melo, con similares disertantes, “y la
verdad que nos sorprendié la gran con-
vocatoria en Paysandd, con una de las
mas importantes asistencias en esta
actividad desde que la venimos reali-
zando desde hace algunos anos”, indi-
co el gerente de Negocios Ganaderos
de Copagran, Federico Garcia Lagos,
al diario sanducero El Telégrafo. /NR
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MERCADO INTERNACIONAL

La extensa mesa de
negociaciones entre el
Mercosur y el EFTA
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Mejora acceso a
paises del EFTA

El bloque europeo otorga cuotas adicionales de carne al Mercosur
y reduce a 0% el arancel al cupo consolidado en la OMC

,[. A

-

Los cuatro paises europeos que con-
forman el EFTA, Suiza, Noruega, Islan-
dia y Liechtenstein, otorgaran cuotas
adicionales de carne vacuna fresca
a los cuatro paises del Mercosur, a la
vez que reducen a 0% el arancel para
los cupos que tienen consolidados en
la Organizacion Mundial del Comercio
(OMC).

Suiza es quien tiene el mayor potencial
importador, con una cuota de 22 mil to-
neladas en la OMC con arancel de 18%
que, para los paises del Mercosur, que-
da en 0%. Ademas, se otorga un cupo
exclusivo adicional de 3.000 toneladas
peso embarque para el bloque suda-
mericano también con arancel de 0%.

“Suiza es un destino muy importante,
donde el Mercosur estaba exportan-
do unas 5.000 toneladas anuales con
el arancel de 18%; ahora se da una
oportunidad de crecimiento”, comen-
t6 a Negocios Rurales Daniel Belerati,
presidente de la Camara de la Industria
Frigorifica del Uruguay (CIF).

A su vez, Noruega tiene una cuota en la
OMC de 1.100 toneladas peso embar-
que y le otorga al Mercosur 510 tonela-
das adicionales. El arancel para ingre-
sar en Noruega es una cantidad fija de
coronas por kilo. Belerati dijo que ronda
40% del valor de importacion.

A partir que comience a regir el acuer-
do, los paises del Mercosur tendran
notorias ventajas para acceder a este
mercado altamente protegido. Uruguay
es tradicionalmente el principal expor-
tador, abasteciendo alrededor de 80%
de las importaciones totales de carne

Uruguay es tradicionalmente
el principal exportador,
abasteciendo alrededor de 80%
de las importaciones totales
de carne vacuna por parte de
Noruega

vacuna por parte de Noruega. Se co-
locan fundamentalmente cortes de alto
valor, principalmente lomos y algunos
otros cortes porcionados.

Los cuatro paises sudamericanos de-
berén, a la brevedad, establecer el cri-
terio de distribucion de los cupos asig-
nados al bloque.

La expectativa es que el acuerdo pue-
da quedar operativo en un plazo que
no vaya mas alla de 90 dias desde
que se firmdé. En todos los casos seran
acuerdos bilaterales entre paises de
ambos bloques, sin necesidad de que
los demés lo hayan aprobado. /NR
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Escuchas a NMartin Olaverry

Martin escucha lo que todo un pais tiene para decir.

Valor Agregado
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MERCADO INTERNACIONAL

La guerra comercial golpea
a la lana y la madera

El precio medio del textil danza al son de los anuncios de
acercamiento o distanciamiento entre las dos super potencias

La guerra comercial en la que estan
enfrascadas las dos principales poten-
cias del mundo, Estados Unidos y Chi-
na, esta golpeando fuerte en algunos
rubros en los que Uruguay participa en
el mercado internacional, en tanto que
en otros pasa practicamente desaper-
cibida.

Hay una clara diferencia entre los pro-
ductos que la industria china utiliza
como materia prima para hacer pro-
ductos mas elaborados y exportarlos,
y los que se consumen en el mercado
interno chino.

Los primeros son los que se han visto
fuertemente afectados. Un claro ejem-
plo es la lana. La industria china utiliza
la fibra para la confeccion de prendas
que, en una proporcién mas o menos
elevada, son exportadas. Y uno de los
destinos clave es Estados Unidos que
ya anuncié que aplica o aplicara aran-
celes atodos los productos importados
desde China. No es casual que los pi-
cos en los precios medios de la fibra
en Australia se hayan alcanzado en los
primeros meses del segundo semestre
del ano pasado, antes de que Estados
Unidos concretara la amenaza de im-
posicion de aranceles.

El precio internacional de la lana ha
mostrado una volatilidad inusitada en
las Ultimas semanas. Se dieron fuertes
bajas en el Indicador de Mercado del
Este (IME) de Australia en los momen-

Australia - Indicador de Mercado del Este
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tos en los que recrudecia la amenaza
de la guerra comercial y el anuncio de
mas aranceles, a los que siguieron su-
bas también muy pronunciadas cuan-
do empezaron a conocerse sefales
de mejora en la relacion entre las dos
sUper potencias.

Con la madera sucede algo parecido.
El Observador informo que las exporta-
ciones de madera de pino de Uruguay
a China, su destino casi exclusivo, se
vieron frenadas a cero. El argumento
es el mismo: la industria china utiliza
estos productos como materia prima
para manufacturas que luego son ex-
portadas.

Es distinta la situacion en el caso de
las exportaciones que se consumen
dentro del mercado chino. El impacto
es mucho menor, aunque la devalua-
cién del yuan, sin duda, los empezara

Los que no estan sintiendo esta

situacion son las carnes debido

a que China tiene una tremenda

necesidad de importacion para

cubrir el faltante generado por
la fiebre porcina africana

a afectar al encarecer el precio interno
de las importaciones. La expectativa de
disminucién del crecimiento de la eco-
nomia también las afectara en el me-
diano plazo.

Los que no estan sintiendo esta situa-
cién son las carnes debido a que China
tiene una tremenda necesidad de im-
portacién para cubrir el faltante gene-
rado por la fiebre porcina africana. No
solamente no se advierte un descenso
de la demanda, sino que esta crece a
tasas de dos digitos y todo indica que
asf seguird siendo la situacion en los
proximos meses.

Hasta el momento, la guerra comercial
entre las dos sUper potencias aparecia
como algo lejano para la produccion
uruguaya. Para los productores laneros
y para los forestales, eso ya no es mas
asf. /NR



SUL actualizo normas de
acondicionamiento

Integrantes del organismo lanero dijeron que el principal objetivo
es reducir la contaminacion del lote de manera de

El Secretariado Uruguayo de la Lana
(SUL) presenté una actualizacion de
las normas de acondicionamiento con
la que se incluyeron nuevas exigencias
que tienen como principal objetivo re-
ducir la contaminacion del lote.

Ignacio Abella, integrante del SUL, dijo
que son cuatro las nuevas exigencias.
Con el crecimiento de las razas carni-
ceras se generan algunos problemas
por el aumento en la cantidad de fibras
meduladas, las cuales tienen proble-
mas al tenido. Por lo tanto, se reco-
mienda esquilar a lo Ultimo eses lote y
embolsarlo aparte.

Anteriormente se establecia que cuan-
do los vellones de baja calidad supera-
ran el 30%, no se deberia acondicionar
el lote. Esta exigencia es levantada,
ya que en ciertas circunstancias no se
puede saber de antemano si se supe-
raréd ese umbral. Con este cambio cre-

@00

PANTALLAURUGUAY

MIERCOLES 25
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[O] EL OBSERVADOR

ce la importancia de realizar un com-
pleto romaneo del lote, describiendo
con exactitud el contenido de cada uno
de los bultos, ya sea fardos o bolsas.
La maquina deberéa informar la causa
de la aparicién de vellones de baja ca-
lidad. En los casos en que aparezcan
vellones B o |, informar si esto se debe
a un problema de resistencia, color, lar-
go de mecha, o la causa que sea.

Se retiraran del vellon A los pedazos
con lanas pintadas, los que se ubica-
réan en los bultos que contengan puntas
quemadas. Se recordd, a este respec-
to, que esta nueva exigencia no afecta-
ré el pago del lote, que seguira siendo
90% vellon y 10% subproductos.

La zafra pasada 48% de la lana fue es-
quilada con grifa verde en tanto que se
estima que otro 15% se hizo con grifa
celeste. Se produjeron unos 24 millo-
nes de kilos.
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Para la zafra actual la expectativa es
que la produccion sea similar, dado
que por un lado las lanas estan algo
mas “lavadas”, pero por otro se perci-
be un aumento en la cantidad de capo-
nes —por los buenos precios recibidos
por las lanas Merino— y por otro hubo
cierta retencion de vientres que impac-
to6 en una reduccion en la faena de ovi-
nos en el Ultimo ejercicio agricola. /NR
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MERCADO INTERNACIONAL

Brasil mejora acceso

a China

Desde la decision de Beijing, de 15 frigorificos de carne
vacuna habilitados paso a tener 32

Finalmente, tras muchas idas y vuel-
tas, China habilité 25 plantas adiciona-
les de produccion de carne de Brasil,
de las cuales 17 son de carne vacuna,
seis de pollo, una de cerdo y una de
asnos, informo el Ministerio de Pecua-
ria (MAPA). Con ello, eleva las plantas
habilitadas de 64 a 89.

El listado de frigorificos de vacunos in-
cluye dos de Marfrig, dos de Minerva
y dos de Naturafrig. Las dos primeras
empresas emitieron sendos comunica-
dos al mercado destacando el hecho
y el aumento de su capacidad de pro-
duccién para el mercado chino, el prin-
cipal destino de esta proteina animal.

China importaciones jul-19

W Argentina M Brasil

M Australia N. Zelanda
H Uruguay W Canada

m Otros
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Inmediatamente de confirmada la no-
ticia el mercado reacciond con subas
en los precios de las acciones de am-
bas empresas, en el entorno de 5,5%
en el caso de Minerva y de 3,9% en el
de Marfrig; en cambio, las acciones
de JBS cayeron 3,5% debido a que no
cuenta con ninguna planta dentro de
las nuevas habilitadas.

El mercado de futuros del boi gordo en
Sao Paulo también tendid al alza, con
subas de mas de R$/@ 1 para las posi-
ciones de octubre y noviembre.

Brasil tenfa 15 frigorificos de carne va-
cuna habilitados para exportar a China
a los que se suman 17 mas, por lo que
es un hecho que la capacidad de pro-
ducciéon hacia este destino aumenta
ostensiblemente. Asi lo hizo saber Mi-
nerva en su comunicado, al decir que la
capacidad de faena en Brasil aumenta
en 3.500 vacunos diarios a 4.340 cabe-
zas; a su vez, teniendo en cuenta sus
plantas habilitadas en Uruguay y Ar-
gentina, pasa a tener una capacidad de
faena para el mercado chino de 9.940
vacunos diarios.

En el caso de Marfrig, pasa a tener cin-
co plantas habilitadas en Brasil, a las
que suma cuatro en Uruguay y dos en
Argentina. /NR

Brasil comenzara a
predominar

En julio Brasil se posicion6 en
un segundo escalén en volumen
junto con Australia y detras de
Argentina como proveedor de
carne vacuna a China, de acuer-
do a datos de Aduanas del pais
asiatico. Con estas nuevas habili-
taciones seguramente se conso-
lide como el principal exportador
a partir de las importaciones de
octubre, cuando comienza el
pico de ingresos para cubrir la
demanda adicional para las fies-
tas del Ano Nuevo chino.



Proyectan imprimir
carne 3D

La empresa israeli Redene Meat recaud6 US$ 6 millones
para desarrollar la tecnologia

La empresa de impresoras de carne
3D israeli Redene Meat anuncio el pa-
sado miércoles que habia recaudado
US$ 6 millones para desarrollar su sis-
tema de impresion de carne 3D, repor-
t6 Globes.

Redene Meat busca utilizar la tecnolo-
gla de impresion en 3D para desarro-
llar productos carnicos sin animales.
“Nuestro objetivo no es solo desarrollar
un nuevo producto alimenticio, sino
introducir una nueva tecnologia para
desarrollar, producir y escalar produc-
tos carnicos alternos. Ya hemos impre-
SO con éxito grandes productos para
multiples eventos gastrondmicos vy
en los proximos 12 meses llevaremos
la tecnologia al siguiente nivel donde
esperamos tener un gran impacto en
el mercado de la carne y el futuro de

de haber asegurado esta inversion y de
trabajar con inversores de alta calidad,
que comparten nuestra vision y pueden
apoyar a Redene Meat en su camino
para convertirse en un lider de la in-
dustria”, dijo el cofundador y CEO de

TECNOLOGIA

nuestro planeta. Estamos encantados  Redene Meat, Eshchar Ben-Shitrit. /NR NEGOCIOS RURALES |53
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Pronostican derrumbe
de exportaciones

La oficina del USDA en Canberra proyecta un descenso de
15% en los volimenes vendidos al exterior

Las exportaciones australianas de
carne vacuna se pronostican en fuerte
baja de 15% en 2020 por parte de la
oficina del Departamento de Agricultu-
ra de Estados Unidos (USDA) en Can-
berra.

El reporte de la oficina estadouniden-
se indica que la produccioén carnica en
ese pals sigue impactada por la sequia
en regiones claves de produccion. Dice
que la escasa oferta de forraje ha gene-
rado una fuerte salida de animales del
campo, lo que redund6 en elevadas
faenas en 2019.

Debido a la baja del rodeo vacuno, la
oficina pronostica una reduccion de
11% en la produccion y un desbarran-
que de 15% en los volumenes exporta-
dos. Pero aclara que el prondstico es
altamente dependiente de que ocurran
lluvias en la proxima primavera, lo que
alentara a que los productores comien-
cen a recomponer existencias. Por el
contrario, si persiste la sequia, seguira
la liquidacién de existencias.

Si el clima se normaliza, la faena en
Australia se contraerfa en 2020 en al-
rededor de 1 millén de cabezas a 7,5
millones (-12%), fundamentalmente por
una reduccién de la matanza de vien-
tres. Aunque el peso medio de faena
subirfa, de todas maneras la produc-
cion de carne caeria en unas 250 mil to-
neladas carcasa a 2,05 millones de to-
neladas. Si se confirma, serfa la menor
produccion australiana desde 2003.

Este descenso se trasladaria integra-
mente a los volimenes de exportacion,
segun el USDA, que bajarian a 1,4 mi-
llones de toneladas carcasa, con un
consumo interno estable en 662 mil
tons.

Australia es quien predomina en el
mercado de cortes de alto valor en
China. La marca ‘Australia” goza de
una elevada reputacion en el principal
importador mundial de esta proteina.
Si se confirman las proyecciones de la
oficina del USDA, es probable que que-

Es probable que queden espa-
cios a ser cubiertos por otros
proveedores en China y Uru-

guay puede jugar un papel
preponderante

den espacios a ser cubiertos por otros
proveedores y Uruguay puede jugar un
papel preponderante, dado que tam-
bién es un origen que goza de buena
reputacion.

Australia coloca tanto carne de anima-
les terminados a pasto como en co-
rrales de engorde. Esta podria ser una
boca de salida trascendente para los
animales de feedlots que, a partir de al-
gun momento del primer semestre del
ano préoximo, veran limitada su partici-
pacion en la cuota europea 481, dado
el acuerdo al que llegaron Bruselas y
Washington para otorgarle a Estados
Unidos una porcién creciente de este
cupo de forma exclusiva.

La oficina del USDA en Canberra tam-
bién pronostica una caida sustancial de
la exportacion de ganado en pie, que
se contraeria en 250 mil cabezas a 900
mil. Pero eso también depende de que
llueva. /NR



La soja recuperar terreno gracias
a una serie de factores alcistas

Rumores, compras chinas y existencias en baja fueron los tres
fundamentos que posibilitaron un repunte de los precios en Chicago

El dia del informe de oferta y demanda
correspondiente a setiembre, las posicio-
nes mas cercanas de la oleaginosa avan-
zaron por encima de US$/ton 10.

Desde la apertura de los negocios, el ru-
mor de que China habilitaria un cupo para
importar 5 millones de toneladas de soja
estadounidense, sin el arancel del 30%
que todavia rige en medio de la guerra
comercial, impulsé mejoras de més de
US$ 7 por tonelada.

Seguin comentaron operadores de Chica-
go, varias firmas privadas pidieron condi-
ciones para comprar grano con embar-
ques desde las terminales del Pacfifico,
en el noroeste de Estados Unidos: NWC.
De este denominado “gesto de buena
voluntad” chino, previo al nuevo céncla-
ve entre negociadores de ambos paises
en pugna —se concretarfia durante el mes
proximo en Washington-—, el mercado cal-
culd una primera tanda de operaciones
por 600 mil toneladas, que deberian ser
confirmadas por el USDA a la mayor bre-
vedad posible.

LOTE21

MAS QUE UN GRUPO, UN EQUIPO
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Deje su pique hecho antes del remate y obtenga
un 1% de descuento si compra el lote

INFORME DEL USDA

Con la publicacion del informe mensual del USDA, el organismo sorprendi6 al
mercado al recortar de 29,13 a 27,36 millones de toneladas su calculo sobre las
existencias finales 2018/2019, en EEUU por un incremento en la molienda y en las
exportaciones, mayores a las previstas en agosto. El nuevo dato oficial fue inferior al
promedio de las proyecciones privadas, de 28,69 millones de toneladas, e, incluso,
al minimo contemplado por los operadores en el rango posible, que fue de 27,62
a 29,50 millones.

En cuanto al ciclo 2019/2020, el USDA redujo su estimacion sobre la cosecha de
soja en Estados Unidos de 100,16 a 98,87 millones de toneladas, pero la dejo por
encima de los 97,35 millones esperados por el mercado. El stock final de la nueva
campana fue proyectado en 17,43 millones, por debajo de los 20,54 millones del
trabajo de agosto, pero levemente arriba de los 17,96 millones previstos por los
operadores.
La tonica alcista podria prolongarse en las préximas ruedas si se confirman nuevas
compras chinas, necesarias para darle mas entidad al rumor de importaciones por
hasta 5 millones de toneladas libres de aranceles. Los operadores también esperan
que el clima propicio para la negociacion entre EE.UU. y China no se vea frustrado,
otra vez, por la cuenta oficial del presidente estadounidense, Donald Trump.

En base a Granar
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ESCRITORIOS Y VISITE -
NUESTRA WEB LOTE21.com.uy

[[cootnn




EXPO PRADO

Montes %
delPlatz

En la sala de conferencias de la Expo
Prado Montes del Plata presenté el libro
Hablemos de Forestacion, publicacion
que busca informar sobre los aspectos
clave del negocio forestal.

Alfredo Fossali, gerente de negocios de
Montes del Plata, y Diego Carrau, ge-
rente forestal de la empresa, fueron los
encargados de presentar la publicacion
en la que se trasladan experiencias de
productores que han incorporado la
forestacion a su establecimiento como
complemento de su actividad agricola,
ganadera o lechera.

En la conferencia Carrau destacé que
Alianzas, el emprendimiento de Mon-
tes del Plata por el cual se asocia en
la parte forestal a productores de otros

Montes del Plata presento
libro Hablemos de Forestacion

La publicacion incluye testimonios de productores que
incorporaron el rubro en su sistema

rubros, abarca a “mas de 350 pro-
ductores y mas de 60 mil hectareas
forestadas”. Dijo que se trata de una
“integracién productiva que tiene como
objetivo ganar-ganar”. Recalc6 que
97% de los productores que forman
parte de Alianzas “nos recomiendan”.
El gerente forestal de Montes del Pla-
ta citd un trabajo del ingeniero Ignacio
Buffa, de la consultora Apeo, en el que
queda claro que la incorporacion de
la forestacion en los predios mejora la
rentabilidad del negocio.

El libro recoge y sistematiza la infor-
macion vertida durante el seminario
Hablemos de Forestacién organizado
por Montes del Plata a fines de 2018 en
Colonia. Ademas del testimonio de pro-
ductores, recoge las conferencias de
los expertos y autoridades alli presen-
tes: Fernando Isabella, de OPPR Alfonso
Capurro, de CPA Ferrere e Ignacio Bu-
ffa, de Apeo. La publicacion fue escrita
y compilada por el periodista Nicolas
Lussich.

El libro incluye los testimonios de los
productores Felipe Fuentes (El Tre-
bal), Gonzalo Valdés (La Ganadera),
Walter Sanchez (Santa Teresa), Gon-
zalo Invernizzi (San Rafael) y Raul Fe-
rro (Ingarl)./NR

Montes del Plata y Aves Uruguay firmaron acuerdo de
conservacion de la biodiversidad

También en el marco de la Expo Pra-
do, Montes del Platay Aves Uruguay
firmaron un acuerdo de cooperacion
através del cual ambas instituciones
promoveran un manejo sustentable
de los pastizales naturales. El acuer-
do se firmé con la presencia del mi-
nistro Enzo Benech en el stand del
Ministerio de Ganaderia.

La iniciativa se enmarca en los ob-
jetivos perseguidos con el progra-
ma Alianza del Pastizal, que reune
organizaciones publicas, privadas y
de la sociedad civil con el objetivo
de generar conciencia del valor del
pastizal natural de la regibn como
ecosistema a proteger y la impor-
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tancia de utilizarlo productivamente de
forma racional, de modo de generar va-
lor agregado al producto a través de la
conservacion de la biodiversidad.

“El pastizal es fuente de alimento y lu-
gar de nidacién de muchas especies
y su manejo, integrado con las otras
producciones, es fundamental para la
conservacion del ecosistema”, comen-
t6 al presentar el acuerdo Adrian Stagi,
coordinar ejecutivo de Aves Uruguay y
miembro regional de la Alianza del Pas-
tizal.

El convenio tendra tres afos de dura-
cién. Buscara generar experiencias en
pautas de manejo especificas, desa-
rrolladas por Aves Uruguay en el marco

del proyecto “Incentivos para la Con-
servacion de los Pastizales del Cono
Sur de Sudameérica”.

Montes del Plata cuenta con mas
de 86 mil hectareas de areas natu-
rales que conviven con las planta-
ciones forestales, las que incluyen
monte nativo, banados, palmares y
pastizales. El pastizal es el ambien-
te mas extenso con méas de 65 mil
hectareas. El acuerdo busca generar
mejoras en la calidad de los pastiza-
les, promover buenas practicas de
manejo ganadero en el ecosistema
pastizal y prevé también compartir
esas pautas con los méas de 500 pro-
ductores de Alianzas.



PARTE DE FAENAS / AGOSTO

ESTABLEC. Novil.  Vacas Vag. . Cord.  Borre. Ca Ovejas  Carn.
1 LAS PIEDRAS S.A. 13685 1562  1.561 1 17  16.826  12.985 242 881 3.636 66  17.810
2 ONTILCOR S.A. 8513  3.601 3.665 2 165  15.946 0
3 BREEDERS P.U. 7169 2657 5620 68 15514 0
4 ESTAB.COLONIA 6.597 4448 2231 55 373 13.704 0
5 TACUAREMBO SA. 7.768  3.094 2481 7 231 13.581 0
6 CANELONES 6.310 5926  1.143 92 13471 0
7 CARRASCO 5926 4425  1.064 75 11.490 0
8 CLEDINOR S.A. 6.502  3.344 906 8 116 10.876 0
9 FRIG. PUL (PULSA) 3544 4896 477 1 89  9.007 0
10 LAS MORAS 4745 1893  2.281 25 8944 0
11 BILACOR S.A. 3276  3.256 712 2 51 7.297 0
12 SAN JACINTO 3.382 658  2.303 2 85 6430 15.821 212 200  1.205 62  17.500
13 COPAYAN S.A. 1615 2200 973 2 67  4.857 0
14 SARUBBI 2234 2238 217 129 4818 0
15 CASA BLANCA 1527  1.876 906 35 24 4.368 380 93  1.275 918 2.666
16 LORSINAL S.A. 884 1915 993 6 45  3.843 0
17 ROSARIO 893  1.892 411 2 40  3.238 0
18 SCHNECK 13 1.663 100 1 205 1.982 0
19 ARROYAL S.A. 112 669 778 184 25 1.768 10 27 45 99 181
20 SIMPLIFY S.A. 101 592 908 24 3 1.628 629 7 636
21 ARDISTAR 283 44 1.261 1 1.599 0
22 SOMICAR S.A. 51 1.325 136 7 21 1540 2220 50 2.809 1420 6.499
23 OFERAN S.A. 373 468 290 12 1143 2624 1406 2288  1.802 79  8.199
24 FRIGOCERRO S.A. 11 469 218 34 732 0
25 MIRIAM CRAVEA 228 74 215 197 3 717 0
26 CUAREIM 239 366 33 9 31 678 699 350 143 319 1.511
27 LOS OLIVOS 233 18 351 8 28 638 0
28 SOLIS 309 7 67 383 0
29 LUCHASOL 12 204 49 27 1 293 28 88 41 157
30 MUN. ARTIGAS 45 165 65 2 3 280 88 510 266 864
31 LINERIM S.A. 43 173 5 221 0
33 MERCEDES 54 6 124 184 111 111
34 SIDERCOL 63 15 44 1 123 1259 2075 1844 1268 51 6.497
35 INALER S.A. 0
36 CLADEMAR S.A. 0 0
37 LA TABLADA 0 0
38 FRIG.MARTINEZ 0 0
39 BORDENAVE A. 0 0
40 MUN.LAVALLEJA 0 0
41 MARTINEZ, ADAN 0 0
42 MUN.SALTO 0 0
43 CALTES SA. 0

TOTAL GENERAL 86.740 55.966 32.756 593 2064 178119 36.137 5.172 10.090 10.974 258

FUENTE: Datos proporcionados por INAC



PROMEDIOS

MERCADO DE HACIENDAS -

Contado Plazo Contado

Liviano Especial 2,08 2,10 3,97
Liviano Bueno de Pradera 2,02 2,04 3,92 3,96
NOVILLOS GORDOS Exportacion Especial 2,14 2,16 4,01 4,05
Razas carne Exportacion Bueno de Pradera 2,05 2,07 3,96 4,00
Exportacion General 1,96 1,98 3,87 3,91
NOVILLOS GORDOS Especiales 3,87 3,91
Otras Razas Generales 3,80 3,84
Especiales 1,90 1,92 3,81 3,85
VACAS GORDAS Buenas 1,87 1,89 3,76 3,80
Razas carne Generales 1,74 1,76 3,71 3,75
VACAS GORDAS Especiales 3,55 3,59
Otras razas Generales 3,39 3,43

VAQILLONAS GORDAS Especiales 2,06 2,08 3,89 3,93
Buenas 2,02 2,04 3,86 3,90

Toros gordos 1,63 1,65 2,79 2,83

Toros y Novillos generales 1,52 1,54 2,65 2,69

INDUSTRIA Vacas Manufactura Alta 1,31 1,33 2,45 2,49
Vacas Manufactura Baja 0,98 1,00 2,26 2,30

Conserva 0,88 0,90 1,93 1,97

Corderos 3,65 3,69

Cordero pesado 3,67 3,71

OVINOS GORDOS Borregos 3,67 3,71
Capones 3,43 3,47

Ovejas 3,40 3,44

INDICE FLACO/ GORDO A.C.G

2013 2014 2015 2016 2017 2018
ENERO 1,2659 1,2382 1,2168 1,1655 1,1661 1,2943 1,3450 1,2873 1,1512
FEBRERO 1,3039 1,2556 1,2716 1,2094 1,191 1,3756 1,3136 1,2612 1,1826
MARZO 1,2945 1,3018 1,3009 1,2597 1,2247 1,4182 1,3424 1,2872 1,2267
ABRIL 1,2379 1,3290 1,2457 1,2456 1,2123 1,4087 1,3789 1,2416 1,2163
MAYO 1,2123 1,2997 1,2363 1,1996 1,1685 1,3524 1,3185 1,1756 1,1921
JUNIO 1,2014 1,3055 1,1994 1,152 1,1337 1,2953 1,2839 1,1651 1,1589
JuLIO 1,1600 1,3308 1,1994 1,1162 1,0741 1,2327 1,2168 1,1506 1,1100
AGOSTO 1,2615 1,3457 1,2234 1,1016 1,0838 1,2276 1,2502 1,1155 1,1441
SETIEMBRE 1,2898 1,3651 1,2063 1,0874 1,1883 1,3096 1,2901 1,1205
OCTUBRE 1,2681 1,3009 1,1737 1,0943 1,1634 1,3354 1,2571 1,1215
NOVIEMBRE 1,2393 1,2290 1,1668 1,1019 1,2103 1,3438 1,2931 1,1691
DICIEMBRE 1,2601 1,1861 1,1686 1,1306 1,2551 1,3605 1,3291 1,209

PROMEDIOS PESADOS PARA FAENA

- Promedios mensuales en ddlares, kilo en pie a levantar del establecimiento, flete a cargo del comprador, negocio al contado.

VACA GORDA ESPECIAL NOVILLO GORDO BUENO
204 IEECOEE 20t PO 2010 | EETTEE o T o EETTEE o
1.49 1,44 1,34 1,28 1,38 1,55 ENERO 1.69 1,73 1,61 1,48 1,61 1,75
1.54 1,41 1,29 1,31 1,46 1,6 FEBRERO 1.75 1,69 1,52 1,5 1,64 1,76
1.38 1,33 1,28 1,27 1,43 1,65 MARZO 1.66 1,63 1,48 1,47 1,64 1,8
1.36 1,28 1,21 1,25 1,49 1,65 ABRIL 1.63 1,58 1,46 1,45 1,68 1,79
1.41 1,35 1,24 1,32 1,59 1,72 MAYO 1.66 1,63 1,48 1,53 1,8 1,84
1.44 1,47 1,27 1,38 1,62 1,84 JUNIO 1.71 1,71 1,5 1,58 1,83 1,95
1.57 1,63 1,49 1,48 1,65 1,91 JuLlo 1.82 1,87 1,54 1,66 1,85 2,04
1.65 1,64 1,38 1,48 1,64 1,9 AGOSTO 1.90 1,92 1,66 1,63 1,84 2,05
1.71 1,56 1,5 1,44 1,58 SETIEMBRE 1.95 1,78 1,59 1,61 1,74
1.67 1,58 1,34 1,49 1,61 OCTUBRE 1.90 1,77 1,58 1,66 1,74
1.61 1,44 1,33 1,32 1,53 NOVIEMBRE 1.83 1,72 1,53 1,59 1,68

1.53 1,36 1,21 1,33 1,48 DICIEMBRE 1.77 1,66 1,46 1,53 1,67

US$ 1.53 usD 1,46 USD 1,32 USD 1,36 USD i PROMEDIO ANUAL US$ 1.77 US$ 1,72 US$ 1,53 UsD 1,56 USD 1,73



MERCADO DE REPOSICION
- PRECIOS PROMEDIO PARA RAZAS CARNICERAS Y SUS CRUZAS

A levantar del estabelciemientocon pagos hasta 30 dias destare promedio del 5% al 7% segun condiciones de carga estipuladas

CATEGORIA 1a3 4a10 11a17 18 a 24 25a31
TERNEROS hasta 140 k. U$S/kilo 2.30-2.50 2.40-2.52 2.40-2.55 2.35-2.55 2.40-2.55
TERNEROS 1412180k U$S/kilo 2.30-2.55 2.30-2.50 2.30-2.66 2.40-2.60 2.35-2.50
TERNEROS Mas 180 k. U$S/kilo 2.20-2.35 2.25-2.38 2.20-2.40 2.30-2.40 2.30-2.50
TERNEROS ENTEROS Mas 160 k. U$S/kilo 2.30-2.40 2.25-2.42 2.20-2.45 2.30-2.40 2.34-2.45
NOVILLITOS 201 a 240 k. U$S/kilo 2.03-2.25 2.05-2.22 2.05-2.25 2.10-2.35 2.15-2.25
NOVILLOS 241 a 300 k. U$S/kilo 1.95-2.20 2.00-2.18 2.00-2.27 2.10-2.20 2.10-2.20
NOVILLOS 301 a 360 k. U$S/kilo 1.87-2.05 1.87-2.10 2.20-2.20 1.95-2.12 1.95-2.20
NOVILLOS Mas 360 K. U$S/kilo 1.95-2.10 1.95-2.10 1.97-2.07 1.98-2.07 1.95-2.10
NOVILLOS HQB 481 K U$S/kilo 2.10-2.25 2.10-2.25 2.15-2.20 2.15-2.20 2.10-2.20
TERNERAS hasta 140 k. U$S/kilo 2.25-2.30 2.24-2.30 2.15-2.35 2.24-2.40 2.20-2.50
TERNERAS 141 a 200 k. U$S/kilo 2.00-2.25 2.10-2.30 2.10-2.33 2.10-2.33 2.25-2.40
VAQUILLONAS 201 a 240 k. U$S/kilo 1.95-2.05 2.00-2.10 1.90-2.20 2.00-2.15 2.05-2.18
VAQUILLONAS Mas 240 K. U$S/pieza 1.95-2.10 1.90-2.10 1.90-2.10 2.00-2.22 2.00-2.18
VAQUILLONAS HQB 481 K U$S/kilo 2.08-2.15 2.07-2.20 2.05-2.20 2.10-2.15 2.05-2.20
VAQUILLONAS Y VACAS PRENADAS U$S/pieza 680-800 720-780 650-870 690-870 680-870
VACAS DE INVERNADA U$S/kilo 1.64-1.70 1.63-1.70 1.60-1.75 1.60-1.75 1.64-1.85
PIEZAS DE CRIA U$S/pieza 350-415 340-425 350-415 320-415 380-450

DOLAR INTERBANCARIO

DIA COMPRA/VENTA DiA COMPRA/VENTA DIA COMPRA/VENTA

D ° o
1 34505 18 35878 23 36476 Po das fo dClo

: LEow ¥R % ne rm Inrormacion
5 35,141 5 36,198 27 36,501 i

. St T 36150 o ingrese a nuestra web

7 35,295 19 36,343 29 36,608

8 35073 20 36605 30 36642 WWW.d Cg Lcom. uy

9 35,344 21 36,502 35,954

12 35,901 22 36,330
ARANCELES

Resolucion de Asamblea General Extraordinaria del 6 de Febrero 1991

Bovinos gordos 1% 2.50%

Bovinos de manufactura y conserva 1% 2.50%

Ovinos 1% 2.50%

Suinos 1% 3.50%

Yeguarizos 5% 5.50%

VENTAS PARTICULARES Y/O EXPORTACION COMPRADOR

Bovinos y ovinos generales 3% 3%
Ganado lechero, yeguarizos y reproductores en general 5% 5%

OTRAS COMISIONES HABITUALMENTE EN ESCRITORIOS RURALES

Tasaciones de campos 1%

Tasaciones de ganados en el campo 1%
Contratos de arrendamientos (*) 3%
Contratos de pastoreo o capitalizacion 2%

Compra venta de campos 3%




SOCIOS

ABELENDA Neg.Rurales, Walter H.

AGROENLACE TRADE S.R.L.

AGROINTERMEDIO S.R.L.

AGROORIENTAL

AGROSOCIO

ALORI &Cia.SRL

ALVAREZ & MORALES SRL

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda.

ARAMBURU S.R.L.

ARAUJO, Gaston

ARRALDE ALEJANDRO'Y Cia.. Ltda.

ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO

ARROSPIDE, Antonio

BACHINO CARLOS, Ltda.

BACHINO, Enrique y Asociados

BACHINO, Ricardo
BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L.

BASSO Neg. Rurales, Gustavo
BELLO, Gustavo

BENGOCHEA S.R.L., Luis A.

BERGARA SEBASTIAN

BERRUTTI - UB&P

BERTSCH, Roberto
BIRRIEL HNOS & ASOC.

BIRRIEL Ltda.
BLANCO & RODINO S.R.L.

BOCKING S.R.L.

BOFILL, Armando

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban

BREA SARAVIA, Juan

BULANTI & Cia. Ltda.

CABRERA PEILE S.C., Esc. Tomas

CAMPELIR S.A.

CAMPO ESTE Ltda.

CANEPA, Rubén F.

CELEDON MEDIZA Emanuel

COELHO y Asociados

COMAGRO LITSUR S.R.L.

COPAGRAN

CORREA & SAN ROMAN

CRADECO

CRUCCI, Elbio

A. M? Fernandez 628

Ruta 5 Km 189

Juan de Lavalleja 342

Divina Comedia 1638

Juan C. Gémez 1420 2° piso

Wilson Ferreira 717

Joaquin Suarez 1339

19 de Abril

Dolores Vidal de Pereira 472

Andrés Cheveste 747

M. Cassinoni 1676 Of. 812
18 de Julio 331
Gallinal 443

Dr. Nicolas Corbo 1433

Florencio Sanchez 704

Avenida Herrera 539

Rivera 441 Local 1

Batlle y Ordofiez 511

Luis A. de Herrera 597
Aparicio Saravia 524

Avda. Brasil 3105/701
Paysandt 941 Piso 4 Esc.9y 10

Marco Bruto 1066

Lecueder 401
18 de Julio 2033

25 de Agosto 121
Miraflores 1650

Nueva York 1249

Av. De las Americas 5029 Complejo

Ricon del Lago - Parque Miramar

Progreso 307

25 de Agosto s/n

18 DE Julio 868

Artigas 1343

Treinta y Tres 2036

Ruta 9 Km 207

Uruguay 1301

Ernesto Mcalister 1726

Maria Olimpia Pintos 190

Rincén 252

Montevideo 3511

Uruguay 1404

Florencio Sanchez 150

Sarandi 466

Florida

Durazno

Treinta y Tres

Montevideo

Montevideo

Melo

Cardona

Durazno

Sarandi del Yi

Artigas

Montevideo

Florida

Florida

Lascano

Minas

Minas

Durazno
Florida
Florida
Melo
Montevideo
Montevideo

Montevideo

Artigas

Rocha

Rocha

Montevideo

Montevideo

Montevideo

Guichon

Santa Clara de Olimar

Paysandu

Cardona

Rocha

Rocha

Salto

Tararias-Colonia

Tacuarembo

Rosario

Young

Salto

Colonia Valdense

Florida

Walter H. Abelenda
Joaquin Abelenda

Ing. Agr. Oscar Casco Estevez
Lic. Marcelo Somoza
Guillermo Bachino
Martin Slinger
Christopher Brown
Jaime Gémez

Juan Martin Scasso
Joaquin Berenbau
Julio Alori

Marcelo Alori

Carlos Alvarez

Luis A. Andrade
Martin Andrade

Jose Poncet

Ignacio Aramburu
Arturo Aramburu

José Ignacio Aramburu

Gaston Araujo

Alejandro Arralde
Guillermo Arrillaga
Juan Luis Arréspide
Diego Arrspide

Carlos Bachino

Ernesto Franco
José Enrique Bachino
Ricardo Bachino
Miguel Bardier

Raul Odriozola
Gustavo Basso
Gustavo Bello
Miguel Bengochea
Gonzalo Bengochea
Sebastian Bergara
Ing. Alejandro Berrutti
Pablo Argenti
Roberto Bertsch
Juan Martin Birriel
Valentina Birriel
Carlos Dianessi
Mariela Amaral
Marcelo Birriel
Sebastian Blanco
Guillermo Rodifio
Juan Bocking

José Rado

Ignacio Segredo

Armando Bofill

Ing. Agr. Marcelo Cravea
Mercedes Margalef
Carlos Gamarra
Juan Brea Saravia
Gaston Bulanti
Mauricio Cabrera
Ernesto J Birriel
Onelli Pereira
German de Castro
Francisco Canepa
Emanuel Celedon
Alfredo Coelho
Sebastian Sanchez
Oscar Da Silva
Martin Carbajal
Mauricio Carbajal
Federico Garcia Lagos
Ricardo Seluchi
Carlos Martin Correa
Martin San Roman
Eduardo Gago
Pedro Bertinat

Elbio Crucci

wharural@adinet.com.uy

haciendas@agroenlacetrade.uy

guillermo@agrointermedio.com.uy
mslinger @agrooriental.com.uy
cbrown@agrooriental.com.uy
jgomez@agrooriental.com.uy
mscasso@agrosocio.com
jberenbau@agrosocio.com

info@aloriycia.com.uy

cocomorales04@hotmail.com

escritorioandrade883@gmail.com

ignacio@aramburu.com.uy
arturo@aramburu.com.uy
jose@aramburu.com.uy
gaston@araujo.com.uy
sian@adinet.com.uy
info@arraldeycia.com.uy
negociosarrillaga@gmail.com

info@escritorioarrospide.com.uy

carlosbachino@carlosbachino.com

administracion@carlosbachino.com

efranco5@hotmail.com

rbachino@hotmail.com

bardieryodriozola@gmail.com

gbasso@adinet.com.uy

gbellonegociosrurales@hotmail.com

info@bergara.com.uy
ubp@ubp.com.uy
pargenti@berrutti.com.uy
escritorio@robertobertsch.com

ganadosdelareservasrl@gmail.com

birrielh@adinet.com.uy

info@bragroservicios.com.uy

bocking@adinet.com.uy

abofill@adinet.com.uy

cravea@hotmail.com

breasaravia@hotmail.com
bulycia@adinet.com.uy
ecabrerapeile@adinet.com.uy
campelir@adinet.com.uy

campoeste@hotmail.com

rfcanepa@adinet.com.uy

eceledonmediza@gmail.com

coheloyasociados@gmail.com

martin@waldermarcarbajal.com.uy

mauricio@waldermarcarbajal.com.uy

fgarcialagos@copagran.com.uy

info@correaysanroman.com.uy

cradeco@adinet.com.uy

elbiocrucci@adinet.com.uy

099 660530
099 680661
093 630389
093 635348
095 685197
096 361269
099 647 561
092 987 987
099 284323
099 661501
099 639977
099 800186
099 536 311
099 359078
099 362031
099 361003
099 367032
099 367787
099 367152
099 771295

099 123186
099 352 616
099 353324
099 126412
099 856005

099 639039

095 631793
099 359190
099 360087
099 663310
099 620769
099 802075
099 146782
099 141 298
098 404575
098 423842
099 772526
099 223214
098 001369
099 872923
099 871820
099 872633
099 212728
098 649393
099 664010
099 636134
099 649 343
099 681409

099 722448
098 389708
099 727789
099 693444
099 720212

099 536134
099 682472

099 872690
099 872678
099 731257
098 079 116
099 831195
099 836799
099 245330
099 687441

099 686447
099 731 892
099 731587
099 683410

099 686673

43527297

4363 5153

4452 0437

2604 3036

2916 7474

4642 7557

4536 9160

4362 2469

4367 9052

4772 6249

2403 1353

43529092

4352 3130

4352 2007

4456 7865

4442 5789

4442 2173
4362 3856

4352 7303

4352 7242

4642 3143

2709 8084

2908 0838

2628 5075

4772 2215

4472 4300

4472 2851
2600 7884

2924 0594

2604 0612

4742 2112

4464 5244

4722 3991

4536 9080

4472 0200

4472 3626

4732 5401

4632 4403

4552 2580

2408 7887

4732 7900

4558 8303

4352 4833

43527299

4452 7285

2916 4261

4643 1584

4362 3690

4367 9852

4772 2750
2403 1353
4352 9736
4352 5098
4456 7865

4442 5789

4442 2173
4362 3856

4352 7303
4352 2110
4642 5329
2709 8084

2628 3432

4772 3628

4473 6527

4472 6280
2600 7884

2924 0594

2604 8671
4742 3909
4464 5244
4722 7838
4536 9582
4472 0200
4472 3626

4732 5401

4632 4403

4552 2580
2408 7972
4732 7900
4558 8769

4352 4833



Socio

3RAN

A & SAN ROMAN

o

1, Elbio

“HET & Cia.. Ltda., José P.

:ITAS CIA. CARLOS

PENA VALDEZ S.A.

\RIA AGRONEGOCIOS S.R.L.
iRO & Cia..

{ICARDO

ITI'Y ROMUALDO Ltda.

\BARE
AHNOS. S.R.L.

\ Rafael
UTRA LTDA.

‘MENDI

NDEZ, Mateo
NDEZ, Otto

RA CARLOS

CA, Juan

JUINI OSCAR

A

VAL & BOIX S.R.L.

ETTA, Alberto

OERA DEL NORTE ARTIGAS S.R.L.

IN Hnos.

ALEZ WALTER OMAR y Cia.. S.R.L.
ROy Cia..

DONA & LUSIARDO S.R.L.

NDAS DEL LITORAL S.R.L.

ANDEZ HEBER & Asociados

AIN BARANANO, Alejandro

TE & Cia.. Ltda. Neg. Rurales

TE, Héctor

& Cia.., Ricardo

DI Ltda., Esc. Miguel Angel

)E FREITAS GESTION GANADERA
VIANUEL FABIAN
\SIGNATARIA S.R.L.

3LADA Ltda.
ERO Ltda.
NEZ S.A. Juan Carlos

NEZ DOS SANTOS, Walter

ORANO, Mario

Montevideo 3511

Uruguay 1404

Florencio Sanchez 150

Sarandi 466

Tacuarembo 1465

Jose Cuneo Perinetti 1376

Ruta 12 km 343 - Puente Otegui

Av. Italia 2210

Alejandro Schroeder 6478/101

Francisco Fondar 533

Herrera 484

Ruta 1 km 72- Rafael Peraza
F. Acuna de Figueroa 1815
Reyes 1569

Av.Gral. Rondeau 1904

Ruta 8 km 291,5

Juan Carlos Gomez 1348 of.202
Herrera 346

18 de Julio 1357 esc.302

Rondeau 2204

Rivera 3224

Casablanca

Paysand( 909

Rbla. Tomas Beretta 7939
Taruselli 1154
Gral. Eugenio Garzén 311

Artigas 1202

Gral. Flores 352

Sarandi 693 piso 5

Ruta 3 Km 308

Montevideo 3471

Catalina 257

Santisima Trinidad 467

Montevideo 3394

Montevideo 3358

Florencio Sanchez 485

Pablo Zufriategui 1359

Costa Rica 1634
Treinta y Tres 424
Galicia 1069

Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402
18 de Julio 160

José Enrique Rod6 682

Dr. Gonzélez 605

Artigas 363

Young

Salto

Colonia Valdense

Florida

Paysand(

Montevideo

Minas

Paysand(

Montevideo

Trinidad

Florida

San José
Montevideo
Montevideo

Montevideo

Treinta y Tres

Montevideo

Artigas

Montevideo

Montevideo

Florida

Paysandu

Montevideo

Montevideo
Mercedes
Artigas

Salto

Tacuaremb6

Montevideo

Young

Young

Tacuarembd

Trinidad

Young

Young

Melo

Treinta y Tres

Montevideo
Colonia

Montevideo

Montevideo
Tacuaremb6
Minas

Florida

Mercedes

iauricio Larajal
Federico Garcia Lagos
Ricardo Seluchi
Carlos Martin Correa
Martin San Roman
Eduardo Gago

Pedro Bertinat

Elbio Crucci

José P. Curuchet

Carlos de Freitas

Fernando de la Pefa
Fernando J. de la Pefa
Diego de Marfa
Eduardo Del Baglivi
Santiago Stefan
Ricardo Diaz

Federico Diaz

Diego Di Santi
Romualdo Rodriguez
Mauricio Lanza
Mauro Olivera

Pablo Argul

Tabare Diu

Juan Andrés Dutra
Rafael Dutra
Alejandro Dutra
Rodrigo Abasolo

Juan Izmendi

Mateo Fernandez
Otto Fernandez

Otto Ferndndez Nystrom
Gerardo Xavier de Melo
Carlos Ferreira

Juan Fonseca

Jorge Mufioz

Oscar Franquini

Ing. Agr. Carlos Fuidio
Alberto Gallinal
Alvaro Boix

Ignacio Elhordoy

Alberto Gambetta

Manuel Acevedo

Juan Pablo Acevedo

Julio Gaudin
German Gaudin
Walter Gonzalez
Felipe Hareau
Fernando Hareau
Martin Grondona
Fernando Lusiardo
Jorge Garcia

Gabril Garcia
Heber Hernandez
Alejandro llundain
Federico Constantin
Gonzalo Indarte
Fernando Indarte
Héctor Indarte
Ricardo Isasa
Ricardo Isasa (h)
Alejandro M. Silveira
Juan Martin Silveira

José de Freitas

Juan Francisco Belloso
Santiago Cortina

Enrique Bonner

Juan Irigoyen

Dario Marrero

Juan Martinez

Walter Martinez Dos Santos
Federico Martinez Elorga

Mario Martorano

mauricio@walaermarcarpajal.com.uy

fgarcialagos@copagran.com.uy

info@correaysanroman.com.uy

cradeco@adinet.com.uy

elbiocrucci@adinet.com.uy

carlos@carlosdefreitas.com.uy

info@carlosdefreitas.com.uy

fpnegociosrurales@gmail.com

diego@agrodemaria.com.uy

info@delagro.com.uy

escrdiaz@adinet.com.uy

federdiaz@adinet.com.uy

razaslec It il com.u!

tabarediu@gmail.com
dutra@dutrahermanos.com
rafaeldutra@adinet.com.uy

adutra@escritoriodutra.com

izmendi@montevideo.com.uy
mf@mf.com.uy
otto@ottofernandez.com.uy

ottohijo@ottofernandez.com.uy

gerardohacienda@ottofernandez.com.uy

ventas@carlosferreira.uy

juanfonseca@netgate.com.uy

oscarfranquini@adinet.com.uy

fricasa@fricasa.com.uy

negociosrurales@gallinalyboix.com

controldeplagas@gallinalyboix.com

ag@albertogambetta.com

ganadelnorte@gmail.com

julio@gaudihnos.com.uy

boitata@adinet.com.uy

gorlero@gorlero.com.uy

gronlus@adinet.com.uy

haciendasdellitoral@adinet.com.uy

info@hhnegocios.com

alejandroilundain@adinet.com.uy

oficina@indarteycia.com

hindarte@adinet.com.uy

risasa@adinet.com.uy

miguelaizmendi@adinet.com.uy

jose@jdf.com.uy
manolofabian1993@gmail.com
jfbelloso@laconsignataria.com

scortina@laconsignataria.com

juanalcides@adinet.com.uy
info@escritoriomarrero.com.uy
cuchillasdesilvera@hotmail.com

fmrurales@adinet.com.uy

mariomartorano@adinet.com.uy

099 686447
099 731 892
099 731587
099 683410

099 686673
099 727072
099 664537

095028572

099 724117
099 187273
099 542 826
099 680510
099 364 509
099 353400
099 685825
091 294601

099 351289
091 294602
099 341 157
099 129177
099 607160
099 611200
099 245222
099 539 424
098 253012

099 773057
099 941114
099 821 798
099 682990
099 680353
099 350668
099 724116
099 660802
094 429970
099 154213
099 656486

099 771389
099 423 504
099 730302

099 835244
099 667894
099 102272
099 567038
099 567868
099 567131

099 728080
094 876543
099 683529
099 397648
099 682585
099 567267
099 693313
099 802207
099 604224
095 308281

095 308282
099 681 540
099 126 921
099 414006
099 118203
099 534619
099 668051

099 830133
099 840 171
099 352626
099 352249

099 663642

2408 7887

4732 7900

4558 8303

4352 4833
4722 6938
2600 4875

4442 4343
4442 2550
4723 3970
2601 0338

4364 2703

4353 1618

4346 2662
2924 8578
2337 5247
2924 9010

4452 2031

2901 52902

4772 2818

4622 3288

2924 0166

4352 4435

4724 2627
2901 2120

26007346

45327952

4772 3624

4733 0918

4633 0244
29151604

4567 2971

4567 6400

4632 0632
4364 2559

4567 2546

4567 2001

4642 2085

4452 2706

2603 8203
4552 4117
2900 2733

2709 6486
4632 4286
4442 2242
4352 2908

4532 2108

2408 7972
4732 7900
4558 8769
4352 4833
4722 6938
2600 4875

4442 2947

4722 0039

4364 3350

4352 1570

2924 0164
2337 5247
2924 9220

4772 2818

29240173

4724 2627
2901 2120

4733 4086

4633 0244

4567 2971
4567 3989

4632 1346
4364 2559

4567 2276

4567 2172

4642 5589

4452 8090

2709 6486
4632 4286
4442 4655
4352 2908

4532 2108



SOCIOS

Socio

PATINO S.R.L., Luis Alberto

PEREIRA FRANCISCO NEG. RURALES

RAMOS & GARCIA Agronegocios

REYES, Alvaro

RODEOS DEL URUGUAY S.R.L.

RODRIGUEZ HUNTER S.R.L.

RODRIGUEZ RAMOS, Julio C.

RODRIGUEZ, Esc. Federico
RODRIGUEZ, Esc. Romualdo

ROMANO, Carlos y Martin

RUBAL S.R.L.

SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES
SEBE CASAS, Gonzalo

SIERRA, Ramiro

SILVEIRA, Daniel Negocios Rurales
STRAUCH, Jorge y Cia.. Ltda.

SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR)

THE LANDLORD COMPANY
TOURON & SAINZ RASINES S.R.L.

TRINDADE S.R.L. CARLOS

VALDEZ & Cia.. Ltda.

VERA SRL JUAN

VICTORICA CONSIGNACIONES S.R.L.

VIERA BENTANCOUR, Pablo
ZABALLA Negocios Rurales
ZAMBRANO & Cia.. S. A.

ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda.

Por mas informacion

A. Fernandez 470

Costa Rica 1589

19 de Abril 1107

Montevideo 1019

Artigas 1165

Rostand 1559

Pocho Fernandez 3299

Ramirez 509

La Rosa 767

Cuareim 1978

Bvar. Cardona y Mendiondo

Manuel Freire 454

Antonio Ma. Fernandez 716

Juan Maria Perez 2996/702

Bvar. Cardona 1215

Dr. Herrera 293

Manuel Meléndez 1001

Herrera y 25 de Mayo

Dr. Valentin Cassio 1489

Ituzaingo 419

Uruguay 1555

Sarandi 236

Herrera 999

Arturo Lezama 2083

Ruta 1 Km 121,5 est. Shell

Dr. Ivo Ferreira 308

Gral Narifio 1690

Av. Garzén 355 esq. R. Branco

ingrese a nuestra web

www.acg.com.uy

Florida

Montevideo

Durazno

Paysand

Dolores

Montevideo

Florida

Trinidad

Melo

Montevideo

Cardona

Treinta y Tres

Florida

Montevideo

Cardona

Melo

Treinta y Tres

San José

Treinta y Tres

Mercedes

Salto

Tacuarembo

Durazno

Montevideo

Colonia Valdense

Enrique Patifio

Luis A. Patifio
Agustin Patifio
Francisco Pereira
Ignacio Ramos
Alvaro Garcia
Alvaro Reyes
Manuel Taboada
Pablo Reyes
Gonzalo Bia

Ignacio Trigo
Rodrigo Paulo
Nelson Rodriguez
Gabriela

Rodrigo Rodriguez
Guzman Rodriguez
Guzman Areosa
Federico Rodriguez
Juan José Rodriguez
Joaquin Falcon
Martin Romano
Carlos Romano
Juan Carlos Romano
Nelson Martinez
Martin Lorier
Gonzalo Sebé
Ramiro Sierra
Daniel Silveira

Jorge Strauch

Javier Soria Pefa
Gaston Guelbenzu Ithurralde
Santiago Zuluaga
Joaquin Touron
Rodrigo Sainz Rasines
Carlos Trindade
Sebastian G. da Trindade
José Valdez

Carlos Irazusta
Ricardo Pigurina
Pablo Camilo Valdez
Juan Vera

Gabriel Gelpi
Ignacio Victorica
Santiago Sanchez

Pablo Viera

Tacuaremboé Dardo Zaballa
lejand b
Nicolas Zambrano
Artigas Facundo Schauricht
Montevid lejand

)

Joaquin Rodriguez

lapsri@adinet.com.uy

francisco@pereiranr.com.uy
rodeos@ramosgarcia.com.uy
contacto@ramosgarcia.com.uy

reycib@gmail.com

rodeos@rodeos.com.uy

rpaulo@rodeos.com.uy

nrh@camposyhaciendas.com.uy

tomiyo@adinet.com.uy

gareosa@adinet.com.uy
escritorio@federicorodriguez.com
remates@romualdo.com.uy
embarques@romualdo.com.uy

cym@cymromano.com

nmartinezbenia@adinet.com.uy
escritorio@escritoriosangabriel.com.uy
gonzalosebe@hotmail.com
ramirosierra@gmail.com
administracion@danielsilveira.com.uy
contacto@jstrauch.com.uy

sorianegociosrurales@vera.com.uy

anti lor com

touronsainz@hotmail.com

ctrindade@vera.com.uy

jose@valdez.com.uy
cirazusta@valdez.com.uy
rpigurina@valdez.com.uy
pablo@valdez.com.uy

juanveratis@gmail.com

victorica@victorica.com.uy

haciendasdelplatasrl@hotmail.com
zabalasrl@gmail.com

zambrano@zambrano.com.uy

az@azuy

jrodriguezleaniz@az.uy

CIACION D
CONSIGNA
DE GANADOD

Celular

099 352579
099 352058
099 352290
099 611601

099 970565
099 362775
099 722523

099 159559
099 630098
099 606772

099 928186
099 655 144
099 351208
095 602857
099 366 212
099 366 099
099 366 554
099 803286
099 623033

099 527040
099 536196
099 536195
099 541017

099 852009
099 310 133
099 667276
099 536282
099 800055
099 605386
099 847 235
099 872 541
099 380 443
099 513268
099 529266
099 732562
099 692993

099 834840
099 578855
099 822982

099 836050
099 362 262
099 359 090
099 682184
099 622087

094 417039
099 830658
099 683390
099 112422

099 561196
099 531469
099 367615

4352 4717

2605 7960

4362 6513

4722 3926

4534 2124

2601 7459

4353 0369

4364 3062

4642 1902

2924 0475

4536 9554

4452 3713

4353 0931

27104188

4536 7720

4642 4728

4452 4686

4342 3808

4452 7902
4533 0615

4733 5496

4632 2360

4362 3593

2924 0055

4558 9324

4632 8682

2600 6060

4773 1768

Fax

4352 4717

4362 3917

4722 3926

4534 2831

2606 1051

4353 0369

4364 3062

4642 2017

2924 8130

4536 9554

4452 8827

4353 0931

4536 7720

4642 4728
4452 2415

4533 0615

4632 5555

2924 8864

4558 9324

4632 8682

2600 6060

4773 1768




Rurales

Todo el agro, todo el dia, todos los dias en
rurales.elpais.com.uy
(con acceso directo
a través de la web de EL PAIS ).

La informacion del principal rubro de la economia nacional
en formato, texto, audio y video en un solo lugar.

Una co produccion de El Pais y Carve850 AM.

SOCIACION DE CONSIGNATARIOS
ANADD

LS o GANAD!
I L




Innovacioén, eficiencia
y agregado de valor

ausebroQ | ALGEBRA Uy

produccion sustentable

meat

URUGLIAY

Breeders & Packers Uruguay Nipponham Group

X -
« \W

Ruta 14 km 170, Durazno - Uruguay | Teléfonos: (+598) 4362 1700 | Fax: (+598) 4362 1449 - info@bpumeat.com

www.bpumeat.com



