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EDITORIAL
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Cumplio

En el editorial de |a revista de setiem-
bre, dias antes del puntapié inicial de la
zafra de toros, deciamos que “la zafra
promete”, dadas las condiciones del
mercado ganadero, tanto los precios
del gordo como de la reposicion.

Al finalizar ese articulo, recordabamos
la cantidad de toros vendidos y el pre-
cio medio en 2018 —6.030 a una media
de US$ 2.622, en base a estadisticas
de El Pais— y augurdbamos mejores
ventas. “Parece probable que, cuan-
do se pase raya a la zafra 2019, tanto
la cantidad como el valor medio sean
mas altos. Las condiciones del mer-
cado lo justifican”, decia el editorial de
setiembre pasado.

Ciertamente, no habla que ser muy
pitoniso para acertar en el prondstico.
El valor medio de comercializacién au-
menté mas de 20% a unos US$ 3.230 y
la cantidad de animales vendidos —to-
davia con unos pocos remates por de-
lante— fue 10% superior al de la zafra
anterior.

La inversion en genética es esencial
para la mejora continua del rodeo, ha-
cerlo mas eficiente y con un peso rela-
tivo mayor de cortes mas valiosos. No
todos, pero muchos de los criadores
del pais lo saben y lo tienen en cuenta
en cada primavera a la hora de comen-
zar a preparar el entore.

El de este afno tendra caracteristicas
particulares. Por un lado, por lo asom-
broso de los precios a los que llegaron
las distintas categorias, tanto el gordo
como la reposicion y la cria. En estas
condiciones, no invertir en mejorar la

produccion es un lujo que nadie debe-
ria darse. Esto debera ser complemen-
tado —como se viene haciendo—en la
imprescindible mejora de la base forra-
jera. Como dice la nota en esta misma
revista sobre los resultados de los pro-
ductores CREA en el gjercicio 2018/19,
la inversion en pasturas en la amplia
mayoria de los casos determina un au-
mento de la produccion y por ende una
mejora en los resultados econdémicos
del establecimiento. No hacerlo tam-
bién implica un lujo que no se puede
dar en las actuales circunstancias.

Las condiciones del mercado ganade-
ro no duraran para siempre. Esto es
ciclico y los productores lo saben bien.
Pero nada hace prever por el momento
que el escenario de enorme escasez
de proteina animal cambie en el corto
plazo. La expectativa es que perdure
hasta, al menos, bien avanzado el ano
préoximo o incluso el siguiente.

La zafra de toros cumpli¢ con las ex-
pectativas. La de venta de semillas de
cara a las inversiones en pasturas a
partir de los primeros meses del ano
proximo también deberia hacerlo. Me-
jores animales en mejores pasturas es
una combinacion en la que dificimente
se erre. Hay que aprovechar las coyun-
turas y la actual es inmejorable.

Esto, en el mediano plazo, deberfa tra-
ducirse en un aumento en la tasa de
procreo y en que de una buena vez se
llegue a la ansiada cifra de 3 millones
de terneros. Por supuesto, el clima —
como siempre— seré determinante. La
produccion a cielo abierto es asf. Pero
vale el esfuerzo.
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Eifies el Segun la divulgacién de resultados en
general del Plan Agro-

pecuario, al presentar el programa Carpetas Verdes, en las
los datos del ejercicio empresas con ciclo completo del norte,

2018/19. litoral norte y centro norte durante el Ul-
timo ejercicio se tuvo una recuperacion
importante en el resultado econémico,
obteniendo un Producto Bruto de US$
210, es decir, 40% mas que en el afo
anterior. Por su parte, el ingreso de ca-
pital (ingreso bruto menos costos de
produccion) crece a US$ 122 por hec-
tarea, cuando el ano anterior estaba en
US$ 53.

Estos datos fueron presentados por el
Instituto Plan Agropecuario a fines de
octubre, como es tradicional, en un sis-
tema que procesa informacion de mas

Resultados de las Carpetas Verdes 2018/19 (US$/ha)

Criadores

Este, NEy % variacion vs  Litoral Norte, Centro % variacion vs

Centro 17/18 Norte 17/18 Este, NE y Centro
Producto Bruto 190 20% 170 12% 215
Costos 95 -12% 105 -3% 101
Ingreso de Capital 95 90% 65 41% 114

Fuente: Plan Agropecuario; el IK no tiene en cuenta costo de arrendamiento
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Mejoran ingresos
en Carpetas Verdes

El Producto Bruto en los predios ganaderos analizados por
el Plan Agropecuario aumento 40%

de 100 establecimientos y se divide en
cuatro grupos: ciclo completo y criado-
res del norte, ciclo completo y criado-
res del este

Este documento, como en cada edi-
cién, contiene resultados por zonas y
por tipo de produccion, debido al im-
pacto de la variabilidad climatica en
el pais. En este ejercicio se deben te-
ner en cuenta varios aspectos, como
el aumento de los precios para todas
las categorias vacunas y el clima, que
evolucioné de forma favorable para el
productor.

Son varios aspectos que se destacan
de la presentacion realizada por el di-
rector general de la institucion y res-
ponsable de este estudio, Carlos Moli-

El precio logrado por los
productores por la venta de
sus vacunos volvié a aumentar,
cotizando 9% por encima de 12
meses atras

na, quien destacé que el precio logrado
por los productores por la venta de sus
vacunos volvio a aumentar, cotizando
9% por encima de 12 meses atras, lle-
gando a US$ 1,75 por kilo de peso vivo.
Los precios de los productores de lana-
res crecieron 14%.

En este resultado se debe atender la
mejora del precio de las haciendas, o
que impactd de manera destacada y
positiva también en el ingreso de capi-
tal y el ingreso neto alcanzado.

Los costos de produccién mostraron
una calda del orden de 8% respecto al
ejercicio anterior para promediar US$

Ciclo Completo

% variacion vs  Litoral Norte, Centro % variacion vs

17/18 Norte 17/18
24% 215 24%
-7% 88 -8%
78% 122 130%



88 por hectarea, sin contar arrenda-
mientos e intereses de deuda.

Respecto a la dotacién animal medida
en Unidades Ganaderas por hectéarea,
hubo un repunte, llegando a 0,65, mien-
tras que la dotacién ovina crecid 14%.
Juntando las dos especies, la dotacion
crece 15% y se ubica en 0,74 UG/ha.

Carlos Molina sostuvo que “si mira-
mos los ciclos completos del norte
recuperan productividad”, aunque la
comparacion es con 2017/18, ejercicio
afectado por la sequia. Pero el mayor
impacto es por la mejora en los precios

de venta, a lo que también se suma la
reduccion de los costos de produccion
por el efecto doélar.

“Debemos decir también que en este
ejercicio tiene un impacto relevante
la valorizacion del stock. Esto quiere
decir: las haciendas al 30 de junio de
2019 valian bastante mas, entre 15% vy
30% mas que lo que valian el 30 de ju-
nio de 2018. Eso juega en este resulta-
do de US$ 120. Entonces lo aislamos y
el objetivo fue decir ¢qué de este ingre-
so es parte de lo que los productores
hicieron y qué es parte del mercado? Y
los 120 ddlares se transforman en 90,
que es mas que los 53, pero menos
que los 120" dijo. /NR

“Método

El sistema Carpetas Verdes es un programa de trabajo mediante el cual un
conjunto de productores ganaderos registra y analiza la informacion produc-
tiva y econémica de sus establecimientos, en un formato homogéneo y con
el apoyo de un técnico del Plan Agropecuario. Esta informacion individual es
integrada a una base de datos general, anénima (cada productor es un co-
digo), que permite generar valores de referencia para comparar los de cada
empresa.

Participan productores ganaderos que estén interesados en analizar sus re-
gistros y compararlos con un conjunto de empresas que utilizan la misma
metodologia. La participacion es voluntaria, por lo que todo aquel que se
encuentre interesado puede hacerlo. A partir del interés manifestado por el
productor, este se pone en contacto con alguno de los técnicos del Plan
Agropecuario (técnico regional mas cercano al establecimiento). A partir de
alli, se coordina el seguimiento del registro de informacién y se ajustan los
criterios y plazos a seguir. Una vez completado el ano se realiza el procesa-
miento de la informacion mediante la planilla de “Carpeta Verde”.
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RESULTADOS 2018/19

La presentacion de
resultados de los
estableciemientos
ganaderos CREA, fue
en el predio de la
Asociacion Rural de
Florida.

Ejercicio 2018/19

PB (USS/Ha util)
Insumos (USS/Ha util)

Ingreso de Capital (USS/Ha)

Rentabilidad
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Ingreso de capital logro
consistente mejora

El factor precio fue el que tuvo mas peso en la mejora de los niimeros
econdmicos de los predios ganaderos de Fucrea

El Ingreso de Capital (IK) de los pre-
dios ganaderos de Fucrea en el ejerci-
cio 2018/19 fue de US$ 117 por hec-
tarea Util, en un consistente aumento
respecto del anterior, cuando no habia
llegado a US$ 70. Sin embargo, solo
28% de los predios ganaderos lograron
retribuir los factores de trabajo (tierra,
trabajo y capital), lo cual es una preo-
cupacion en laidea de proyectar la pro-
duccion en el mediano y largo plazo,
comenté a Negocios Rurales Gonzalo
Ducos, coordinador técnico del area
ganadera de la entidad.

Los datos fueron presentados durante
una jornada realizada por Fucrea en la
Asociacion Rural de Florida en octubre.
Como suele suceder, los invernadores

Resultado de predios ganaderos de Fucrea

Sistemas de produccion

logran mejores resultados de ingreso
de capital (IK) que los criadores, con
una situacion intermedia en el caso de
los ciclos completos e incompletos. De
esta manera, se revirtid una tendencia
de caida en los resultados econdmicos
de estos predios que habfa comenza-
do en 2018.

Los sistemas criadores lograron un IK
de US$ 84 por hectérea util y los in-
vernadores de US$ 142, con una ren-
tabilidad para los primeros de 2,7% y
para los segundos de 4,2%. Los ciclos
completos e incompletos tuvieron una
rentabilidad de poco mas de 3%.

Ducos fue claro en cuanto a que en la
amplia mayorfa de los casos —siempre
hay excepciones— la inversion en pas-
turas tiene un impacto positivo sobre
los resultados econémicos del predio.
“Las empresas con mas mejoramien-
tos extensivos y praderas producen
mas, generan mas Producto Bruto y
por lo tanto tienen mayores ingresos de
capital”, expresé. Dijo que “hay impon-
derables”, pero en la mayoria de los
casos es una gran verdad.

En promedio, el IK de los predios ga-
naderos aumenté 65% en el ejercicio
2018/19 respecto al anterior. Esto es-
tuvo determinado por un aumento de
23% del producto bruto (US$/ha 50),
dentro del cual el que tuvo méas peso
fue el Producto Bruto Ganadero, que
crecid 23% anual a US$ 33 por hectéa-
rea. A su vez, el rubro cultivos aumenté
fuertemente (+63%), teniendo en cuen-
ta los muy malos resultados producti-
vos del afno anterior debido al impacto
de la sequia a la salida del verano de
2018, pero en estos predios ganaderos
su peso relativo es menor (US$/ha 12).

Cria Ciclo Incompleto Ciclo Completo Invernada Promedio
190 240 241 345 266
106 132 132 203 149
108 109 142 117
2,70% 3,20% 3,10% 4,20% 3,50%




Una proporcién de 5% del aumento del
Producto Bruto Ganadero fue explica-
do por una mayor producciéon de carne,
de 7 k/ha. El otro 13% lo explica el fac-
tor precio, tanto de los vacunos como
de la lana. En los predios del basalto,
donde la lana fina juega un papel pre-
ponderante, los ingresos de este rubro
se duplicaron.

En el andlisis por region, en los estable-
cimientos del norte el Producto Bruto
pasé de US$/ha 55 en 2017/18 a US$/

En la amplia mayoria de los
casos —siempre hay

excepciones— la inversion
en pasturas tiene un impacto
positivo sobre los resultados
econdémicos del predio

ha 90 en 2018/19, en parte por el men-
cionado impacto de los precios de la
lana fina. Por su parte, en el centro la
suba también fue impactante, al pasar
de US$/ha 71 a US$/ha 136. En estos
casos el rubro cultivos tuvo un peso
muy grande. En tanto, en los predios
del Noreste (netamente ganaderos sin
produccion de lana fina) la suba del
producto bruto fue mas moderada, al
pasar de US$/ha 62 a US$/ha 85. /NR

Hay espejos donde mirar

Mas alla de la mejora de los resultados econdémicos del Ultimo ejercicio, Fu-
crea hizo un estudio de qué cantidad de predios pagan los factores de pro-
duccién, tanto tierra, semovientes, como el trabajo del empresario. Se con-
cluyé que solo 28% de las 199 carpetas lo hicieron. Aunque la proporcion es
significativamente mayor a los dos ejercicios anteriores (10-13%), de todas
maneras, es muy baja.

“Para tener una empresa competitiva, tenés que al menos retribuir los factores
de produccion, porque sino otro lo hara por ti”, dijo Ducés.

Una fortaleza en este sentido es que dentro del mencionado 28% aparecen
distintos tipos de predios, de diversos tamanos y rubros. Por lo tanto, para
quienes todavia no lo han logrado, “tienen espejos donde mirar” para mejorar
sus resultados, resaltd el técnico de Fucrea.

Esto, aseguro, es una de las grandes fortalezas de los grupos CREA, el inter-
cambio de opiniones y experiencias para “crecer todos mas rapido”.
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EXPORTACION EN PIE

En noviembre figura en los
registros de Aduanas una
solicitud de exportacion en
pie a Turquia por parte de
Gladenur de 10.431
animales. La empresa dijo
que tiene previsto otro
barco antes de fin de afo
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Nuevo protocolo amenaza
cortar las ventas

El Ministerio de Ganaderia publicé en su web exigencias

En los ultimos dias del mes de octu-
bre, el Ministerio de Ganaderia, Agricul-
tura y Pesca (MGAP) aprobd un decre-
to mediante el cual se crean estrictas
exigencias de bienestar animal para la
exportacion de animales en pie que,
seguin los operadores de este merca-
do, potencialmente cierra la posibilidad
de concretar nuevos negocios, ya que
se incluyen normas que van mas alla
de las que exigen los paises méas es-
trictos en este sentido, como Australia.

Si la nueva norma se cumple a rajata-
bla, la exportacion en pie se limitaria a
algunos centenares de reproductores
que se comercializan a paises de la
region.

“Se puede trancar el embarque”, dijo a
Radio Carve Montasser Ben Daya, de
Gladenur, principal empresa exporta-
dora de ganado en pie desde Uruguay.
Gladenur tiene previsto un embarque
para estos dias y llegara otro barco en
un par de semanas mas.

Aseguré que la normativa aprobada
tiene puntos que “no se pueden cum-
plir’, como por ejemplo las exigencias
en luminosidad y que haya un cepo en
cada piso del barco. Dijo que el buque
de Gladenur cumple con “todos los re-
quisitos internacionales”, pudiendo tra-
bajar desde Australia, que se considera
uno de los paises mas exigentes en la
normativa de bienestar animal.

El ministro Enzo Benech dijo que las
normas nuevas “deben ser respeta-

adicionales para los barcos que molestaron a exportadores

das”, lo cual en los hechos implicaria
un parate de esta corriente comercial.

Muy molesto con esta situacion, Rodri-
go Gonzalez, presidente de la Unién de
Exportadores de Ganado en Pie, sostu-
VO que “para mi es literalmente un corte
de la exportacion o limitarla a niveles
bajisimos, ya que no te dicen que tenés

Sila norma se cumple a
rajatabla, la exportacion en pie
se limitaria a algunos
centenares de reproductores
que se comercializan a paises
de la region

la exportacion cortada, pero ponen re-
glas que no se pueden cumplir”.

Segun argumentd, este cambio no
atiende a la situacion de los barcos.
Por ejemplo, se solicita que la ilumina-
cion adentro de los corrales tenga 150
unidades LUX por centimetro cuadra-
do, cuando el mejor barco del mundo,
que esta habilitado por Australia, brin-
da 110.

Otro punto de desencuentro es la posi-
bilidad de que los animales no se aglo-
meren en un rincén del corral y para
eso “la Unica forma de cumplirlo es con
corrales circulares, y no existe un barco
en el mundo que cuente con esas ca-
racteristicas”.



FR preocupada por
“posibles impactos negativos”

La Federacion Rural emitié un comunicado sobre la nueva normativa para la ex-
portacion de ganado en pie en el que expresa “su mas profunda preocupacion
por los posibles impactos negativos de esta resolucion”.

Dice que “no podemos nosotros mismos auto limitarnos sin que nuestros clien-
tes nos lo exijan”, agregando que solicitan una audiencia en caracter de urgente
para discutir los alcances de esta normativa y cuéles fueron las razones para
promoverla.
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PRECIOS

Por Rafael Tardaguila
rafael@tardaguila.com.uy

Novillo en pesos constantes
aumento 22% anual

La mejora beneficia fundamentalmente a productores para quienes
el costo de vida es una porcion elevada de sus gastos

No solamente el precio de los novillos
a faena ha evolucionado de forma muy
positiva para el productor en dolares
corrientes, sino que ademas la valori-
zacion de la divisa por encima del ritmo
inflacionario en el Ultimo afio mejora su
poder de compra en pesos uruguayos.

Esta combinacion elevd 22% el poder
de compra del novillo en el afo a se-
tiembre. En pesos constantes de se-
tiembre los frigorificos compraron los
novillos a Ur$ 39.729 por cabeza, 22%
mas que los Ur$ 32.696 de un afno an-
tes. Ademas, es el valor mas alto des-
de la crisis de Lehman Brothers en el
segundo semestre de 2008, 11 anos
atras.

Por cierto, al dolar en Uruguay le que-
da mucho por avanzar para que el
pais mejore su competitividad. En los
actuales niveles, su poder de compra
es similar al que tenia en el ano 2012,
cuando parecia que nunca mas saldria

de los 19-20 pesos. Pero si se compara
con abril del ano pasado, cuando esta
a $ 28,3 la devaluacion fue de 31,8%,
con una inflacién acumulada desde en-
tonces de 12,5%.

El poder de compra de los novillos
expresado en pesos constantes tiene

Por cierto, al dolar en Uruguay
le queda mucho por avanzar
para que el pais mejore su
competitividad

un peso decisivo para los productores
medianos a chicos que envian hacien-
da a los frigorificos, quienes tienen en
el costo de vida una porciéon importante
de sus gastos. La situacion es distinta
para las grandes empresas, en lasque
el costo de los insumos —en su amplia
mayoria expresados en dolares— es
mucho mas relevante.

Novillo Tipo aumentoé 19% desde abril

Entre abril y setiembre el valor del Novillo Tipo estimado por el INAC aumenté
19%, méas de US$ 200 por cabeza, a US$ 1.273. El Novillo Tipo es una esti-
macion del valor medio al que se comercializan todos los productos en los
que se descompone un novillo de razas briténicas o sus cruzas de 480 kilos
en pie y 54% de rendimiento. El valor de setiembre fue el mas alto desde fines
de 2014, casi cinco anos atras.

Entre agosto y setiembre el Novillo Tipo aument6é en US$ 39. INAC dijo que
el incremento “se explica por un aumento en el valor de los cortes de expor-
tacion y de la canal al mercado interno, compensado parcialmente por una
reduccion de las menudencias y subproductos, todos ellos expresados en
dolares estadounidenses. El precio del cuero fresco se mantuvo estable”.
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Primer Laboratorio
Uruguayo Fabricante
de Productos Veterinarios
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Cuota Hilton 20% abajo
del ejercicio pasado

El volumen de colocacion en el primer cuatrimestre confirma

Practicamente al cierre del primer
cuatrimestre del ejercicio 2019/20 (julio
a octubre) Uruguay habfa embarcado
1.684 toneladas dentro de la cuota
Hilton, volumen 20,5% inferior al del
mismo ejercicio del ano pasado. De
mantenerse este ritmo se estarfa con-
firmando la expectativa de algunos in-
dustriales en cuanto a que el pais no
estara completando la cuota, algo muy
poco usual para Uruguay.

“Me atrevo a decir que la cuota Hilton
no se va a completar” en el ejercicio
2019/20, habia dicho desde la feria de
Anuga en Alemania el principal de fri-
gorifico Pando, Eduardo Urgal, en en-
trevista publicada en la pasada edicion
de Negocios Rurales.

A la fecha mencionada se habia uti-

lizado 26,4% de la cuota, en caida
respecto al 33,2% del afno anterior. De

Precio del rump & loin Hilton en
octubre de cada ano

e Argentina e Jruguay

2015 2016 2017 2018 2019

TARDAGUIL

expectativas de que no se completara en 2019/20

mantenerse el ritmo —es factible que
aumente en la segunda mitad del ejer-
cicio, por una mayor oferta— se esta-
rla llegando a unas 5.800 toneladas,
cerca de 600 tons menos que el cupo
de 6.376 toneladas.

Contrariamente a Argentina, Uruguay
tiene una larga tradicion de completar
el cupo europeo conocido como cuota
Hilton. Se trata de un derecho del pais
exportador, pero no es una obligacion.

De mantenerse el ritmo se
estaria llegando a unas 5.800
toneladas, cerca de 600 tons
menos que el cupo de 6.376

toneladas

En las actuales condiciones del mer-
cado internacional, con una Argentina
muy agresiva en sus exportaciones a
Europa y con China extremadamen-
te pujante por todo tipo de cortes, el
mercado europeo perdid atractivo.
Ademas, la cantidad de novillos termi-
nados en pasturas, que es con lo que
se puede hacer cuota Hilton, es esca-
sa debido a que las generaciones en
edad de faena fueron las que se vieron
reducidas por la cuantiosa salida de
terneros en pie en los anos inmediatos
anteriores. /NR

Valor medio en caida

El valor medio de exportacion de
la cuota Hilton en el primer cua-
trimestre del afo fue de US$/t
10.902, en baja anual de 2,7%.
Los negocios realizados a partir
de la feria de Anuga a principios
de octubre se cerraron a precios
inferiores, en el eje y por debajo de
US$/t 10.000, por lo que es un he-
cho que en las semanas venideras
este valor medio seguira en caida.

Este afio se dio el hecho inédito de
que el precio del Hilton uruguayo
superd al del argentino, dado que
este pals cuenta con una abultada
oferta con precios de la materia
prima sensiblemente inferiores.
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ANALISIS

Por Rafael Tardaguila
rafael@tardaguila.com.uy
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A mediados de ano

habia 352 mil hectareas de

praderas nuevas, la mayor
cantidad desde 2009

18 | NEGOCIOS RURALES

Hay abundante
disponibilidad de forraje

La baja del stock y la inversion en pasturas hacen que la presion
de pastoreo sea la mas baja de los altimos aiios

La primavera ha evolucionado de
manera excelente para la produccion
de pasto. Le falté algo de sol para ser
Optima, pero tuvo la lluvia suficiente
como para garantizar una entrada al
verano con buen nivel de agua en el
perfil. Esta situacion estaria descartan-
do la posibilidad de sorpresas desa-
gradables entre las Ultimas semanas
del afnoy las primeras del siguiente.

El clima se suma a una presiéon de pas-
toreo que es la mas holgada de los Ul-
timos afos, tanto por una disminucién
de las Unidades Ganaderas por hecta-
rea como por un aumento en la produc-
cién de forraje.

De acuerdo con los datos de DICOSE
para mediados de este ano, el rodeo
vacuno se contrajo por tercer ano con-
secutivo a 11,16 millones de vacunos.
La majada aument6é en 2018/19, pero
Su peso es minimo. A su vez, el rodeo
vacuno es mas joven, por lo que el des-
censo en las Unidades Ganaderas es
proporcionalmente mayor a la caida en
la cantidad de cabezas. A mediados de
afno habia en el pais 9,77 millones de
Unidades Ganaderas, 2% menos que
un ano antes y 8% por debajo del pico
de 2016.

Por lo tanto, la demanda por forraje dis-
minuyo.

Mientras tanto, la superficie destinada
a la ganaderfa se ha mantenido relati-
vamente estable, pero con un aumento
en la produccién de forraje determina-
do por el crecimiento del &rea mejora-
da. Las praderas permanentes ocupan
1,24 millones de hectareas con 352 mil
hectéreas de praderas nuevas. Am-
bos numeros son los mas altos desde
2008, cuando la soja todavia no habia
alcanzado la importancia que logré en
esta década —no llegaba a 500 mil
hectareas— y los precios ganaderos
habfan alcanzado el anterior pico histo-
rico, justo antes de la crisis de Lehman
Brothers.

Las Unidades Ganaderas por hectarea
ganadera bajaron al entorno de 0,71,
la menor desde principios de siglo. El
Ultimo pico habia sido en 2016, cuan-
do alcanzo 0,77 UG/ha. Pero ademas,
como se dijo, esa area ganadera tiene
un mayor potencial de produccion.

En las actuales condiciones,
no parece que la reduccion de
la exportacion en pie tenga
un impacto decisivo sobre los
precios de esta categoria

El mayor potencial en la produccion de
forraje, la menor carga ganadera y las
buenas condiciones climaticas durante
la primavera garantizan una holgada
produccion forrajera. Hay pasto y todo
indica que lo seguira habiendo en los
proximos meses, a no ser que las con-
diciones del tiempo cambien drastica-
mente. Esto pone un piso a los precios
de las categorias de reposicion, de por
si recalentados por las elevadas cotiza-
ciones de la hacienda para faena. En
las actuales condiciones, no parece
que la reduccion de la exportacion de
terneros en pie tenga un impacto de-
cisivo sobre los precios de esta cate-
goria. /NR
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REUNION ACG

Por Rafael Tardaguila
Enviado a Treinta y Tres

Asala llenay con consignatarios
y clientes de distintas zonas tuvo
lugar la jornada en Treinta y Tres
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“No dejar pasar los
buenos momentos”

La mejor forma de aprovechar la coyuntura es intensificar la

produccion

“No hay que dejar pasar los buenos
momentos”, dijo el doctor Alvaro Pas-
torini, director técnico de Agrifirm (ex
Nutral), al disertar en la jornada organi-
zada por la Asociaciéon de Consignata-
rios de Ganado (ACG) en la Sociedad
de Fomento de Treinta y Tres.

Pastorini se refirié a los excelentes pre-
cios ganaderos en la actualidad. “El
gordo tracciona como nunca se habia
visto, la capacidad instalada de la in-
dustria es para faenar 3 millones de va-
cunos por ano y no se los proveemos”,
expreso el especialista. Por lo tanto, la
mejor forma de aprovechar la coyun-
tura es intensificar la produccion para
acelerar el ciclo y extraer animales de
mejor calidad y méas pesados.

Los frigorificos actualmente piden re-
ses mas pesadas y mejor terminadas;
“hoy el premio en el precio se da para
carcasas de corral de 300 kilos”, con
una tendencia a premiar animales cada
vez mas pesados y de denticion incom-
pleta.

El técnico de Agrifirm dijo que en la
actualidad, con una recria de un afo
ganando 430 gramos diarios y con una
invernada de nueve meses a 490 gra-

para acelerar el ciclo, dijo el especialista Alvaro Pastorini

mos por dia, los novillos salen a faena
a los 27 meses de edad con entre 450
y 500 kilos.

Esos plazos se pueden acortar me-
diante la intensificacion. “Para apro-
vechar el momento debemos llegar a
faena con animales mas jévenes y pe-
sados, porque mas cabezas no vamos
a tener”, afirm¢é Pastorini. Esto se logra

La recria “es la categoria mas

eficiente” desde el punto de

vista de la transformacion de
alimento en musculo

mediante una mejora en el manejo de
las pasturas y con la inclusién de gra-
nos en la dieta. Con estas técnicas se
llega al peso de faena a los 18-19 me-
ses 0 incluso en corrales de engorde
se puede alcanzar a los 15 meses de
edad.

Pastorini puso como ejemplo, con “es-
trategias sencillas”, llegar a un novillo
de 500 a 550 kilos de peso vivo con
22-23 meses de edad. Para eso hay



que intensificar en las tres fases: cria,
recria y terminacion. En la cria, con un
aumento de la tasa de destete, una
disminucion en la edad de entore y un
aumento en el peso del destete. El téc-
nico de Agrifirm dijo que con 30 kilos
adicionales de peso al destete el ani-
mal llega al peso de faena dos meses
antes.

En la fase de recria el objetivo es au-
mentar la tasa de ganancia diaria, fun-
damentalmente evitando pérdidas de
peso durante el invierno. Con una pér-

dida de peso de 280 gramos diarios,
al finalizar el invierno son 25 kilos que
“nos retrasa dos meses”. Para minimi-
zar el impacto del invierno el especialis-
ta recomendo la siembra de pasturas o
la suplementacion o, eventualmente, el
corral. Dijo que la recria “es la categoria
mas eficiente” desde el punto de vis-
ta de la transformacion de alimento en
musculo. Hay que “maximizar nutrien-
tes y costos a edad temprana, cuando
los costos de mantenimiento son bajos
y la velocidad de crecimiento alta”. /NR

Asalallena fuela
reunion en Treinta y Tres

La reunion de la ACG en Treinta y Tres se realizo en la Sociedad de Fomento
ubicada en Villa Sara, a la entrada de la ciudad olimarefa. Muchos produc-
tores, consignatarios e interesados se arrimaron a la sede de la gremial de
productores. A las palabras de bienvenida del presidente Daniel Acevedo le
siguio la tradicional reunion de precios de la ACG, en la que se vocean las
cotizaciones a las que se cerraron negocios por parte de los intermediarios
socios en el correr de la semana anterior. Luego de los comentarios sobre la
situacion del mercado y de definir las referencias de las distintas categorias
de ganado gordo, industria y reposicion, Pastorini realizd su presentacion,
a la que siguieron una gran cantidad de consultas de parte de la numerosa

audiencia.
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e Embarques a frigorificos
e Negocios particulares
e Venta de campos

u produccion,

Alvaro Pastorini de Agrifirm
expuso ante los consignatarios
sobre la importancia de tener
animales para faena
mas jovenes y mas pesados.
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CONSIGNATARIO

Por Rafael Tardaguila
Desde Treinta y Tres

Alejandro Silveira forma parte
del escritorio Miguel Angel
Izmendi. El area de influencia es
fundamentalmente desde el sur
de Cerro Largo, todo Treinta y
Tres, hasta el norte de Lavalleja.
Es un escritorio tradicional-
mente “feriero”, con su local de
ventas sobre ruta 14, en las cer-
canias de José Pedro Varela, al
norte de Lavalleja. Forma parte
del consorcio Pantalla Uruguay.
Ademas, realiza embarques a
frigorifico, negocios particulares
y administracion de estancias.
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“El productor va a
apostar a la cria”

Alejandro Silveira, del escritorio Miguel Angel Izmendi, dijo que

El productor esta respondiendo a las
sefales que esta dando el mercado,
con cotizaciones histéricamente altas
tanto para el gordo como para las ca-
tegorfas de reposicion. Para Alejandro
Silveira, del escritorio Miguel Angel Iz-
mendi, de la zona centro este del pals,
“se ven las ganas que pone el produc-
tor”, como quedd claro en la reciente
exposicion en la Fomento de Treinta y
Tres.

La zona de influencia del escritorio va
del norte de Lavalleja, todo el depar-
tamento de Treinta y Tres, hasta el sur
de Cerro Largo. Es una region gana-
dera fundamentalmente criadora. En la
Expo de Treinta y Tres, a principios de
noviembre, se palpd claramente el en-
tusiasmo de los criadores. El productor
“esté apostando a la compra de toros,
aprovechando la coyuntura de precios,
esta respondiendo a las sefiales que
estd dando el mercado, con la muy
fuerte demanda de China”, aseguro Sil-

hay “entusiasmo por sacar muchos terneros”

veira. Dijo que “en otras épocas, cuan-
do el precio subia, el productor mostra-
ba cierta desconfianza”, pero que “hoy
hay una predisposicion a invertir. Eso
se advirtié claramente en la venta de
toros en la Expo. Se vendieron todos a
muy buen precio, con productores que
compraban bretes enteros, que es algo
que no caracteriza a la Expo de Treinta
y Tres”.

El integrante del escritorio Izmendi ase-
gurd que “el productor va a apostar a
la cria”. Advirtié el “entusiasmo por sa-
car muchos terneros”, que es “lo que
defiende al productor en esta zona. El
60% de los productores del area de
influencia del escritorio vende sus ter-
neros.

En base a esta situacion, es clara la in-
tencion de los criadores de “mantener
todas las vacas que pueda dentro del
rodeo de cria. Estan tratando de ento-
rar todo, haciendo destete precoz para
que las vacas queden prontas para el
entore. Vemos mucho productor, de

Los productores estan tratando
de entorar todo, haciendo
destete precoz para que las
vacas queden prontas para
el entore

los radicados en campafia, que estan
incorporando este tipo de tecnologfas.
Hay mucho entusiasmo con el precio
del ternero”.

Consultado sobre la forma en que esta
llegando el rodeo de cria al entore, Sil-
veira dijo que todavia se esta viendo
bastante ganado sentido. Desde el
punto de vista forrajero, el tiempo ha
venido en general bien, pero los cam-
pos sintieron mucho los Ultimos tempo-
rales, asi como los frios tardios. Al ser
una zona de mucho campo natural, le
esta costando venir. “Pensé que iba a
haber menos ganado sentido del que
he visto. Hasta el mes pasado se veia,
en una feria promedio de 400 reses, al-



rededor de 150 animales sentidos, en
su mayoria vacas. Si bien el tiempo ha
venido bueno, le ha costado mucho ve-
nir al campo”, expreso.

Agregd que ‘en las conversaciones
con los productores, nos dicen que
los ganados no se han recuperado en
la forma que lo ha hecho el tiempo. La
expectativa es que ahora, cuando em-
piece a calentar, los ganados van a res-
ponder junto con los campos”.

Teniendo en cuenta esta situacion, con-
siderd que, en la zona de influencia del
escritorio, donde hay bastante campo
duro de sierra, “el entore se va a demo-
rar algo, pero no va a llegar tarde. Se
va a llegar bien, aunque venga un poco
mas atrasado que en otros anos”.

Respecto a la produccion ovina, Silvei-
ra dijo que en la zona “ha disminuido
mucho”. El productor quedd con su
majada de consumo y poca cosa mas.
En Treinta 'y Tres, para conseguir un ca-
mion sola senal para frigorifico antes no
habia ningun problema. Hoy en dia un
camion se tiene que hacer con cinco o
seis productores. /NR

Criadora y vendedora de novillos buenos

La regién, eminentemente criadora, es “exportadora” de terneros. Silveira re-
cordd que pocos anos atrés “la zafra de compra de terneros la hacian los
arroceros. Después, cuando comenzé a tallar la exportacion en pie, los arro-
Ceros ya no compraron como antes”.

Quienes invernan en general venden novillos buenos, no especiales. “Quedan
muchas estancias grandes donde abunda el productor que saca el novillo
mas viejo”, expreso. Si bien la tecnologia ha llegado y se estan sacando gana-
dos més jévenes, las estancias grandes se manejan de forma mas tradicional,
con invernadas mas largas y ventas mas zafrales.

Web: www. frlcasa com. uy
E-mail: fricasa@fricasa.com.uy
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En grandes nimeros se vendié
10% mas de toros que en 2018 a
un valor medio 20% superior
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La zafra de toros supero
las expectativas

Operadores y cabaneros destacaron el alto porcentaje de
colocacion en la amplia mayoria de las subastas

El mes de octubre y parte de noviem-
bre marcaron fuerte la agenda de inten-
sas ventas de toros en el pais, con altos
porcentajes de colocaciéon y precios
superiores al ano anterior, superando
las expectativas de los productores y
los consignatarios.

Segun la informacién publicada por el
diario El Pais, se colocaron 6.629 toros,
incluyendo remates de cabanas, expo-
siciones y ventas especiales. El prome-
dio conseguido fue de US$ 3.229.

Nuevamente, la raza con mayor can-
tidad de toros vendidos fue Aberdeen
Angus con 3.388 ejemplares, represen-
tando 51% de las ventas, a un prome-
dio de US$ 3.197.

En segundo lugar quedd Hereford, que
colocd 2.277 toros a un precio medio
superior al de la raza mayoritaria, al si-
tuarse en US$ 3.354.

La raza Brangus colocd un total de
344 ejemplares a un promedio de US$
3.132, mientras que Braford disperso
de 295 reproductores a US$ 3.147.

Otro dato particular de esta zafra es
que se vendieron en exposiciones de
todo el pais, incluyendo Expo Prado,
798 toros a US$ 2.953, lo que repre-
senta un aumento en precio y cantidad
respecto al ano pasado.

Esto confirma lo que se podia intuir
debido a las excelentes perspectivas
que la carne tiene por delante y la ne-

Nuevamente, la raza con
mayor cantidad de toros
vendidos fue Aberdeen Angus
con 3.388 ejemplares

cesidad de inversién en genética, ante
el desafio de producir mas y mejor de
cara a lo que sera el préximo entore.
Uruguay necesita recomponer el stock
para seguir ofreciendo un volumen de
carne que colme las expectativas de
los mercados, pero que también la val-
vula de la exportacion de ganado en
pie siga activa. /NR
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“Alta colocacion
y valores
superiores”

Fernando Alfonso, uno de
los responsables de ca-
bana Las Anitas, calificd
a la zafra como positiva,
sefalando que “creo que
transcurrié como varios es-
perdbamos, con alta colo-
cacion, valores superiores
al ano anterior y mayor vo-
lumen de toros comerciali-
zados”

Segun dijo, “esto se debe
a las expectativas que tiene
el negocio ganadero por
delante, liderado principal-
mente por la gran deman-
da por nuestras carnes, la
libertad de la exportacion
en pie y el buen momento
interno en cuanto a valores
de reposicion y primavera
con mucho pasto”.

Para el cabanero, que haya
demanda por toros de alta
carga genética, con datos
objetivos de cabanas pro-
fesionales en la gestion,
es muy bueno para todo el
sistema. “Todos los actores
de la cadena cérnica debe-
mos trabajar para levantar
los porcentajes de procreo,
mejorar la gestion y los pro-
cesos de los establecimien-
tos ganaderos”.

“Me saco el
sombrero ante
todos los
productores”

Javier Fillat, de Cabana La
Empastada, dijo que se
ofrecié siempre muy buena
genética y a precios que
el mercado iba marcando,
ya que dificilmente las ca-
banas pusieran piso a sus
toros.

Respecto a su oferta con-
sider6 que lo importante es
que “todos los clientes lle-
ven toros, porque cuando
prueban nuestra genética
vuelven a comprar”.

El cabafero de Durazno
dijo que “para nosotros en
particular y para todas las
cabanas en general, fue
una muy buena zafra y me
saco el sombrero ante to-
dos los productores agro-
pecuarios, ya que cuando
hay margen econémico
invierten y es algo que tie-
ne rédito a corto plazo con
gran rentabilidad” subrayo,
agregando que “no hay
que dejar de lado que por
la desgracia de China se
generd una oportunidad y
los chinos después de ha-
ber probado la carne, no
van a volver al arroz”.

L

“Es muy positiva
la senal que
da la cria”

Alejandro Dutra, uno de los
principales de Escritorio Du-
tra, calificd a la zafra de toros
2019 como “muy positiva”,
senalando que lo importante
es colocar la gran mayoria
de los reproductores.

“Fue una muy buena zafra
que anduvo muy bien en
cuanto a valores y sobre
todo en colocacion, que es
lo méas importante, con un
mercado que arrancéd muy
bien en cuanto a precios y
que luego se fue acomodan-
do opind.

Sostuvo que los resultados
fueron “muy positivos en
cuanto a la senal que da la
cria, invirtiendo en genética
con un comprador que esta
haciendo muy buenos nego-
cios”.

Para Dutra, el nivel genético
de los toros de cabana deja
una relacion muy buena en
cuanto a cualquier categoria
que se quiera comparar hoy
por hoy”.

Por dltimo, destacd que
cada vez se ven mejores to-
ros, mas preparados y eso
esté siendo muy bien recibi-
do por la demanda.

“Las seiiales
fueron claras y el
productor supo
asimilarlas”

Gerardo Zambrano, presi-
dente de Zambrano y Cia.,
sostuvo que lo importante
para esta zafra fue el alto ni-
vel de colocacion que, en el
caso de la firma, estuvo en
el 97%.

“En los remates que nos tocod
trabajar colocamos 1.313
toros, significando esto el
99,5% de los toros oferta-
dos”, dijo Zambrano.

También recordd que el ob-
jetivo de la empresa en esta
zafra era vender la gran ma-
yoria de lo que pasara por
pista y en este afno se logro,
ya que en el Unico evento
donde quedaron ocho toros
sin comercializar fue por pre-
tensiones de precios de la
parte vendedora.

“En cuanto a los valores
puedo decir que fueron muy
buenos, aunque no fue una
zafra histérica como algunos
dicen” dijo, agregando que
‘las senales del mundo de la
carne fueron claras y el pro-
ductor supo asimilarlas y asi
aposto a la cria”.
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TENDENCIAS
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El stock vacuno cae en
grandes exportadores

No se puede prever un aumento de la produccién que compense la mayor
demanda derivada de la epidemia de fiebre porcina africana en China

Si bien no se puede afirmar que se
registre sincronizacion alguna del ciclo
ganadero entre los principales paises
exportadores del mundo, en la mayoria
de ellos el stock de hacienda ha dejado
de crecer o directamente ha comenza-
do a caer. Por lo tanto, desde las prin-
cipales regiones exportadoras de carne
vacuna no se puede prever un aumento
de los volumenes de produccion que

En Australia, pais muy
afectado por una intensa
sequia, se proyecta para el afo
proximo un stock de 24,5
millones de vacunos, el mas
bajo en 31 anos

lleguen a compensar el aumento de la
demanda derivado fundamentalmente
por la epidemia de fiebre porcina afri-
cana en China y otros paises de Asia.

En los paises del Mercosur el rodeo
vacuno se contrajo en 2018 en Brasil,
Paraguay y Uruguay, en tanto aumenté
en Argentina. En la suma la caida fue

de 1,63 millones de cabezas respecto
al afo anterior, un descenso de 0,6% a
292,3 millones.

En Brasil, segin datos oficiales, con
213,5 millones de cabezas, el stock
mostré en 2018 una caida por segundo
afo consecutivo, ubicandose 1,7% por
debajo del afo anterior. En Uruguay el
ano pasado habia caido por segundo
consecutivo, tendencia que se mantuvo
en 2019. En Paraguay, segun datos del
Senacsa, se produjo una baja de 320
mil cabezas a 13,5 millones, aunque se
habria recuperado en un nimero simi-
lar al primer cuatrimestre de 2019.

En Argentina, si bien sélo transcurrio la
mitad del ano ganadero abril 2019/ mar-
70 2020, puede proyectarse una caida
de entre 1,5-2% en el nimero de vacas
y vaquillonas, segun el analista argenti-

En Brasil, segun datos oficiales,
con 213,5 millones de cabezas,
el stock mostré en 2018 una
caida por segundo aio
consecutivo

no Ignacio lriarte. Esto estarfa compen-
sado por el crecimiento en el nimero
de novillos, novillitos y terneros, por lo
que el stock total podria arrojar a marzo
préximo un numero similar al registrado
en igual periodo de 2019. Entre 2017 y
2018 el rodeo vacuno argentino crecié
en 575 mil cabezas a 59,9 millones.

En otros grandes paises exportadores
de carne vacuna sucede algo similar.
En Estados Unidos, al 1° de julio ulti-
mo, con 103 millones de cabezas, las
existencias se muestran estancadas,
con estabilidad en el rodeo de vacas y
terneros.

En la Unién Europea el rodeo cayé de
89,15 millones en 2017 a 87,5 millones
en 2019 (1,8%).

En Australia, pais muy afectado por una
intensa sequia, se calcula que este ano
el rodeo caerd 3,8%, proyectandose
para el préximo un stock de 24,5 mi-
llones de animales, el méas bajo en 31
anos. La cantidad de terneros desteta-
dos caerfa en 2020 a un minimo desde
1985. /NR
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Escuchas a NMartin Olaverry

Martin escucha lo que todo un pais tiene para decir.

Valor Agregado

Lunes aviernes-11 h



DOLORES

Por Yonnatan Santos,
Enviado a Dolores

Marcos Guigou principal de ADP
durante su participacion en la

quinta edicién de ADP Zone
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ADP Zone dejo huella
en su 52 edicion

Mas de 500 personas asistieron a la convocatoria de

Agronegocios Del Plata

Con el objetivo de pensar a mediano
y largo plazo, observando lo que pasa
en el mundo para crear oportunidades
que puedan ser aprovechadas en el
pais, se realizd en la localidad de Do-
lores, en Soriano, una nueva jornada
de ADP Zone, en su quinta edicion,
organizada por Agronegocios Del Plata
(ADP).

Marcos Guigou, principal de ADP, expli-
c6 a Negocios Rurales que este even-
to significa “un sano orgullo de poder
convocar con temas que son un poco
diferentes a los que manejamos todos
los dfas, tratando de pensar en el me-
dianoy el largo plazo, buscando enten-
der qué pasa en el mundo y cémo aqui
podemos crear oportunidades sin per-
der todo lo bueno que tiene Uruguay”.

Sostuvo que “hace unos cuantos afos
hemos entendido que productivamen-
te es importante hacer las cosas en el
mejor nivel para el momento, ya que
van cambiando y la innovacion es per-
manente, adentro del establecimiento,
pero también hacia afuera entendiendo
otras empresas, transformando las ca-
denas de valor y participando de otra
manera, porque por mas que produz-
cas mucho, si después no conseguis el
destino final, no funciona”.

“Hoy hay una oportunidad para la pro-
duccién, que esta dada en gran parte
por la tecnologia, que en la comunica-
cién que todos tenemos a través de te-
léfonos, hace que uno pueda llegar al
mercado final, al consumidor, con algu-
nas cosas como la trazabilidad vy la in-
formacién de la produccion. Los consu-
midores son cada vez mas, solo en este
ano tenemos 62 millones de personas
mas en el mundo, y eso requiere mas ali-
mentacion, mas celulares y mas cosas,
pero también demanda informacién en
los alimentos, demanda informacion de
cada cosa que se hace” sostuvo Gui-
gou, agregando que “como productores
podemos brindar toda esa informacion y
trabajar en la cadena desde el inicio, in-
tegrandonos de forma diferente y llegan-
do al consumidor final”.

Respecto a su participacién en el evento,
sostuvo que “con la presentacion inten-
tamos que se discutan algunos temores
que hay, porque la solucién no es escon-
derse, sino defender lo que uno piensa

“Hoy hay una oportunidad
para la produccion que
esta dada en gran parte

por la tecnologia”

que es importante, y con argumentos, y
creo que debemos tener una visién mas
intensiva en agricultura”.

Al ser consultado sobre el momento del
agro, sefaldé que “sin dudas que hay
oportunidad, y al futuro uno se lo puede
imaginar, si vas pensando las cosas con
tiempo, seguramente tendré tu punto de
vista pero también argumentos solidos”
lo que permite proyectarse a largo plazo.

Por Ultimo, reconocié que “‘como es-
tamos en épocas de elecciones hay
muchas cosas que a unos le gustan,
a otros no, y mas alla de eso nosotros
como pais tenemos importantes oportu-
nidades, para ser mas verde aun, mucho
mas productivo, como ejemplo de pro-
duccion de alimentos para producir mu-
cho mas, y eso exige diseno, saber hacia
dénde vamos y qué pasos tenemos que
ir dando”.



“Uruguay y Argentina tienen
condiciones increibles”

El argentino Roberto Eizmendi, ge-
rente general de la estadounidense
Cactus Feeders Inc en Argentina, rea-
liz6 una presentacion en la jornada de
ADP sobre la situacion de la produc-
cién agroecoldgica en la region res-
pecto a Estados Unidos, profundizan-
do en la transformacion de granos en
proteina animal.

Este trabajo tiene dos razones, expli-
c6. La primera es ecoldgica, ya que
reduciendo la cantidad de material
que se transporta —en lugar de gra-
no, proteina animal— se beneficia el
ambiente, mitigando la emisiéon de
gases de efecto invernadero. Lo se-
gundo es reciclar los nutrientes que
la agricultura saca del suelo, devol-
viéndolos a través del estiércol de los
animales, lo cual cierra el circulo.

Respecto a las posibilidades de apli-
car esto en la region, remarcod que

“Uruguay y Argentina tienen condicio-
nes increfbles en este sentido, porque
tenemos clima, disponibilidad de nu-
trientes, disponibilidad de agua, se
puede aplicar una buena utilizacion del
estiércol que se produce, sin limitantes
durante el ano por congelamiento de
suelos; por eso siempre digo que no
somos conscientes de cuan afortuna-
dos hemos sido con la distribucion de
nuestro clima y nuestro suelo”.

Siempre hay un desafio cuando se ha-
bla de nuevas tecnologias, y es que la
gente entienda el concepto y que luego
los distintos participantes del proceso
tomen la iniciativa para hacerlo posible,
ya que las cosas no suceden porque sf.
Tiene que haber una decisién de una
empresa que lo empiece a hacer y que
la comunidad lo apoye brindando ser-
vicios y generando gente capacitada,
dijo el especialista. /NR
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EXPO SALTO

Por Luis Silva

Gran Campeén Macho Aberdeen Angus
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El productor trabaja “con
heladas, calor y sin aire
acondicionado”

La gremial salteiia aproveché su exposicion anual para defender

la dignidad del trabajador rural

La 1182 Exposicion Nacional e Inter-
nacional de Reproductores, Comercial
e Industrial de Salto, fue la oportunidad
propicia para que el norte del pais mos-
trara su potencial genético en las pistas,
con cabanas de renombre como Bayu-
cué en Angus y las principales cabafas
del pais en Merino Australiano. Ademas
de ser por primera vez la sede de una
credenciadora del Freno de Oroy que la
misma fuera la de mayor participacion
de concursantes.

En el discurso inaugural, Ménica Silva,
presidente de la Asociacién Agropecua-
ria de Salto, se plantd firme al remarcar
los pilares soélidos que sostienen a la
gremial saltena, como los valores mora-
les y humanos que se transmiten de ge-
neracion en generacion dentro de la fa-
milia rural. Alll convocd a sus pares a no
dejar "jaméas" de reclamar por mejoras
en las condiciones de trabajo y vida, de
la propia familia del productor como asf
también de sus colaboradores, "compa-
fAeros de todos los dias".

También remarcé que los productores
estan acostumbrados a trabajar y luchar
"con el clima, los mercados, el ddlar, la
inflacion, la competitividad, la burocra-
cia y la sanidad", pero no asi con "las
agresiones verbales de algunos inte-
grantes del gobierno" que a su enten-
der son "muy injustas". En este sentido
sostuvo que los productores rurales
"no somos llorones" y explicd que son
"trabajadores con frio, heladas, calor o
lluvia y sin aire acondicionado".

Calificaciones

En las pistas ovinas el destaque fue
para el Merino Australiano, que conté
con una presencia de ejemplares y ca-
banas superior a la Expo Prado y con
las calificaciones a cargo del jurado
australiano Hamish MacLaren de la re-
conocida cabana Nerstane.

En las calificaciones el Gran Campedn
Supremo fue de Suc. de Arturo Ague-
rre, cabana El Araza, que fuera el Gran
Campeodn Poll Merino Australiano Puro
de Origen. Al mismo tiempo una muy
buena participacion de las cabanas
saltefas, alcanzando el Gran Campedn
Ply PO cabana La Magdalenay el Gran
Campedn Poll Merino Pl la cabana Ibi-
rapita.

En el Ideal el Gran Campeon fue de El
Progreso y Gran Campeona de Anita
SG, en tanto que en el Merilin los pre-
mios se los llevd la cabafna La Loma.
En el Corriedale La Magdalena se llevo
el Gran Campeodn y la Gran Campeona,
mientras que el Poll Dorset Cabana Sal-
to de Limitour.

En el caso de los vacunos, en la raza
Hereford la cabana Santa Marfa del
Arapey se hizo con el Gran Campedn
y la Gran Campeona de bozal, en tan-
to que La Magdalena se quedd con el
Premio especial Puro de Origen. Mien-
tras que en Aberdeen Angus, la cabana
centenaria Bayucua se llevod los gran-
des lauros de la pista saltena.

8 Gran Campeon Hereford de Bozal




Freno de oro
La pista de criollos en Salto recibi6 por primera vez una credenciadora del Freno
de Oro, calificando los mejores binomios para lo que sera la definicion en otofio
en el Prado, de cara a una nueva final en la Expointer en 2020.
Thiago Avila, uno de los jurados brasilenos, felicitd a la sociedad de criadores
de Uruguay por la muestra y la agremiacion local por el entorno de la clasifi-

catoria. Destacd que las instalaciones cumplen con todos los requisitos para
desarrollar este tipo de pruebas y la cantidad de animales presentes lo dejo
demostrado.

Calificados
En las hembras, los binomios calificados fueron Poral Calandria Il, de cabana
Don Poro, de José Maria Campiotti, con Juan Pablo Gonzalez como jinete y
un total de 19,023 puntos.
En segundo lugar clasificdé GS Arta Baguala de San Pedro, de cabana San
Pedro de Guillermo Sanguinetti, quien fue el jinete alcanzando 17,671 pun-
tos. El tercer lugar fue para Quelen Luna Nueva, de cabaria La Quebrada de Ganadores de la Credenciadora
Aznarez Elorza Hnos., con Mauro Villamor como jinete y con 17,635 puntos.
La ultima yegua clasificada fue Poral Cabala de cabana Don Poro de Jose
Maria Campiotti con Diego Francois de jinete y con 17,278. A modo anecdo-
tico, pero que marca lo parejo de la prueba es que la quinta colocada sumo
17,188 puntos.
En machos el primer lugar fue para Pora Armonico de cabana Santa Maria de
Carlos Parietti, con Matias Horta de jinete y con 18,150 puntos.
El segundo lugar pertenecié a Sonala Bo Candidato de Juan José Castrillon,
quién como jinete alcanzo los 16,611 puntos. En tercer lugar se ubicod GS
Butia de San Pedro, de cabafna San Pedro de Guillermo Sanguinetti, con la
monta de Mauro Villamor y un total de 16,393 puntos.
En cuarto lugar se ubicé Pintado Diecinueve de cabana Las Canteras con
Nicolas Buysan como jinete y 15,063 puntos. /NR NEGOCIOS RURALES |31
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ENTREVISTA

XIMENA MELON,

Directora de Comercio
Exterior Animal del SENASA

Por Alejandra Groba
Desde Buenos Aires

&Sobre qué mercados de
animales en pie se esta
trabajando?

Sanitariamente, para exportar
al Mercosur bovinos y ovinos no
habria problema. En condiciones

de exportar tenemos abierto
Egipto, pero uno de los requisitos
es que controle la cuarentena un
veterinario, y eso tiene un costo
importante. Por otro lado, estamos
apuntando a abrir Kazajistan. Con
este pais tenemos ya un acuerdo
sanitario, pero el bovino tiene que
llegar por tierra o por aire, ya que
no tiene puertos de ultramar, de
modo que tendriamos que pasar
por Georgia y Azerbaiyan (pais al
que queremos exportar también),
lo que lo hace mas complicado.
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“No hay impedimento
sanitario para exportar
ganado a Uruguay”

Argentina cumplio con todos los requerimientos de Uruguay para
vender animales en pie, pero todavia esta a la espera de una respuesta

El area que dirige la veterinaria Xime-
na Melén, que antes se conocia como
Cuarentena, establece las normas vy
procedimientos para la importacién y
exportacién de animales vivos y ma-
terial reproductivo (semen y embrio-
nes). En Argentina, la especie con
mayor movimiento internacional son
los caballos, por cuestiones deportivas
(tfambién por los sementales), lo que
requiere tener implementada una dina-
mica rapida, explica. Otro tanto ocurre
con las mascotas, que estan segundas
en cantidad de movimientos interna-
cionales.

Elinterés en entrevistarla, sin embargo,
surgié en relacion con el movimiento
de ganado bovino en pie, particular-
mente a raiz de la situacion entre Ar-
gentina y Uruguay, ya que pese al inte-
rés de exportar por parte de ganaderos
argentinos y de importar por parte de
frigorfficos uruguayos, las operaciones
no estan habilitadas.

Con la diferencia de precios entre
el novillo argentino y uruguayo,
los frigorificos uruguayos tienen
interés en comprar animales en Ar-
gentina. ¢En qué estado esta esa
posibilidad?

En diciembre de 2018 mandamos a
Uruguay la propuesta, que cumplia
con todas las exigencias que habian
puesto, asf como las recomendacio-
nes internacionales en el marco de la
OIE (Organizacién Mundial de la Salud
Animal). Para exportar animales vivos,
siempre las condiciones las pone el
pais que compra. Cuando no acce-
demos, generalmente es porque nos
ponen demasiadas condiciones. Con
Uruguay las cumplimos todas y aun
estamos esperando la respuesta defi-
nitiva.

¢Por qué?
Por lo que tengo entendido, la limitante
es que, como ellos certifican que la car-

ne que exportan a la UE es de animales
nacidos en Uruguay, deban hacer certi-
ficaciones de trazabilidad interna.

¢Puede ser que el ano de eleccio-
nes presidenciales en ambos pai-
ses dificulte la resolucion, ya que
en Argentina se oponen frigorificos
y obreros de frigorificos, y en Uru-
guay, ganaderos?

Es posible, pero no lo sé. Lo cierto es
que no hay identificada una traba sani-
tariay estamos esperando hace casi un
ano la habilitacion.

En algun momento hubo interés de
Turquia por vacunos argentinos,
éen qué quedo?

Turqufa tampoco nos esta permitiendo
ingresar. Tiene acuerdos para importar
de Brasil y Uruguay. Cuando aquf sur-
gio el interés, respondieron que, como
quieren entrar a la UE, aplican las mis-
mas exigencias, es decir, que los ani-
males provengan de zonas libres de
aftosa sin vacunacion (status que en Ar-
gentina solo tiene la Patagonia, que no
tiene vacunos para abastecer su propio
consumo). Pero a Brasil y Uruguay, que
tienen una situacion sanitaria parecida
ala nuestra en el norte del pals, Turquia
les compra porque son anteriores; se
trata de una situacion inadmisible des-
de el punto de vista de la OMC (Organi-
zacion Mundial de Comercio). Participé
de muchas reuniones bilaterales, plan-
teamos que fbamos a hacer una pre-
sentacion a la OMC por discriminacion,
y se esté analizando. Al que le exporta,
el pais de destino no puede exigirle un
standard superior al propio. Hace dos
0 tres anos que estamos insistiendo de
manera mas agresiva.

¢China esta cerca de abrir?
Estamos en negociaciones. Falta que
vengan a hacer la visita de auditoria,
que serfa este ano. /NR
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GONZALO BECONA

Por Yonnatan Santos Preste

Gonzalo Becona,
coordinador de técnicos
sectorial de INIA, repre-

sentando a Uruguay
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Gonzalo Becofa
N

La comunidad cientifica est4 enfo-
cada en la busqueda de soluciones al
cambio climatico, trabajando en ejes
centrales como los gases de efecto
invernadero y la produccion de alimen-
tos. En las Ultimas semanas se realizd
una reunién en Roma, Italia, para seguir
de cerca en qué se avanzd y fijar nue-
vos lineamientos hacia el futuro, en ac-
tividad que estuvo a cargo de la Orga-
nizacion de las Naciones Unidas para
la alimentacion y la Agricultura (FAO) y
que contd con la participacion de técni-
COS uruguayos.

Gonzalo Becona, coordinador de técni-
cos sectorial del Instituto Nacional de
Investigacion Agropecuaria (INIA), ha-
blé con Negocios Rurales una vez que
arribd desde Europa.

¢De qué trataba este encuentro?

La FAO est4 abocada a los temas am-
bientales, a trabajar en la mejora de la
produccion de alimentos, con cuidado
del medio ambiente. Por esta razén ha
convocado desde hace varios anos al
desarrollo de guias de calculo de im-
pacto ambiental.

El mundo trabaja para
contrarrestar el cambio
climatico

Se realizaron encuentros en Roma para avanzar sobre las guias de
produccion que disminuyen la emision de gases de efecto invernadero

¢Quiénes participan de estos en-
cuentros?

En estos encuentros de iniciativa FAO
denominada LEAR se convoca a exper-
tos, participando gobiernos, institucio-
nes de distintas partes del mundo, la
comunidad cientffica y ONGs. El Insti-
tuto Nacional de Carnes (INAC), como
integrante de la Secretarfa Internacio-
nal de la Carne, es participante de esta
iniciativa. Ahora lo que se hizo fue una
puesta a punto y analizar los pasos a
seguir en el futuro.

¢En qué se avanzé en el Uultimo
tiempo?

Hoy se esta en una etapa posterior al
desarrollo de algunas gufas de emision
de gases de efecto invernadero tanto
para rumiantes como para monogastri-
cos, en biodiversidad, carbono y tam-
bién en la produccién de alimentos,
pero el foco fundamental hoy es probar
las guias a nivel de campo, para saber
si es aplicable para los distintos siste-

Con lo que hacemos hoy en
INIA de transferencia de
tecnologia se busca que esa
herramienta desarrollada
llegue al productor y que éste
la pueda aplicar

mas. Esto es pasar del papel al terreno,
para ver si eso que se trabajo alli se
puede instrumentar a nivel de campo.

Eso es enlo que estamos abocados en
distintas partes del mundo y dentro de
Uruguay se estan haciendo esas prue-
bas de campo sobre sistemas reales
para probar las guias.

Estas guias lo que hacen es dar un
lineamiento, ya que todas estas muni-
ciones se basan en especificaciones




puntuales sobre qué factores tomar y
cémo hacer el calculo, qué tipo de in-
formacién es esencial y qué tipos de
indicadores son mejores.

Se hacen una serie de recomendacio-
nes a distintas escalas que permiten
que una persona tomadora de deci-
siones pueda tomar distintas acciones,
pero que pueda hacerlo sobre un sis-
tema real.

Si hablamos de cambio climati-
co ¢en qué estamos hoy? ¢Se ha
avanzado?

Yo creo que se ha avanzado, principal-
mente en los sistemas de produccion.

Se sabe que la produccion de
alimentos es parte del
problema, pero se estan
tomando acciones

La FAO ha determinado que la produc-
cién de alimentos es responsable de
gran cantidad de emisiones; asi fue
como comenzaron todas estas discu-
siones.
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Quizas no las vemos todas hoy, pero
se estan tomando muchas medidas.
Se sabe que la produccion de alimen-
tos es parte del problema, pero se es-
tan tomando acciones.

Otros sectores también estan traba-
jando, ya que podemos ver que la
energia va cambiando, y méas en la
vida cotidiana donde se utilizan autos
hibridos, con energia eléctrica para re-
ducir el uso de combustible fésil, o los
electrodomésticos. O mismo en los
sistemas de produccién que quieren
disminuir su impacto.

¢Esa busqueda de disminuir el im-
pacto se ha trabajado por parte de
cada sector?

Exacto, yo creo que en parte con lo
que hacemos hoy en INIA de trans-
ferencia de tecnologia se busca eso,
que esa herramienta desarrollada lle-
gue al productor y que éste la pueda
aplicar y asi mejorar la eficiencia de
los sistemas. Es una busqueda cons-
tante que hacemos para mejorar la
vida de los productores. /NR
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AGRONOMIA

Jornada pasturas EEMAC:
Experimento a través del
cual se estudia el efecto
de diferentes métodos de
distribucion espacial de
semillas en implantacion,
produccién y persistencia
de pasturas sembradas.
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El pastoreo como clave

Bajo el titulo Sin pastoreo no hay
pasturas rentables, a fines de octubre
se llevd adelante en la Estacion Expe-
rimental “Dr. Mario A. Cassinoni” (EE-
MAC) la jornada anual de pasturas. La
actividad tuvo dos bloques: uno de sa-
l6ny otro de campo. En primer término,
los responsables de la actividad anual
presentaron las lineas de investigacion
referidas a campo natural —Ing. Agr.
(PhD) Pablo Boggiano— vy a pasturas
sembradas —Ing. Agr. (MSc) Ramiro
Zanoniani—. Ofrecieron un repaso de
las investigaciones desarrolladas y sus
resultados obtenidos en los Ultimos
afos. El trabajo analitico logrado me-
diante un proceso de larga data ha ge-
nerado un cumulo de informacion que
esta en condiciones de ser aplicado a
nivel de predios productivos con un im-
pacto interesante, dijo Zanoniani.

Para el segundo bloque se sumaron
los docentes ayudantes, “la verdade-
ra fuerza de trabajo”, encargados del
procesamiento de datos y de generar
las ideas para nuevas investigaciones:
los ingenieros agronomos (MSc.) Nico-
las Caram vy Felipe Casalas. También
la ingeniera agrénoma Maria Elena
Mailhos, recientemente incorporada al
equipo de trabajo.

El jueves 24 de octubre se desarrollé en la EEMAC una
nueva Jornada Anual de Pasturas

Pasturas
sembradas

En lo que respecta a pasturas sembra-
das, se visualizaron pasturas perma-
nentes de primer afo recién implan-
tadas que llevan dos pastoreos, asf
como también de segundo afio con
diferentes dosis de fertilizacién nitroge-
nada. El propdsito es evaluar los efec-

Se presento la intensificacion
del campo natural mediante
dos manejos: el agregado de la
fertilizacion nitrogenada y el
agregado de leguminosas

tos que presentan en cuanto al suelo 'y
a la residualidad de nutrientes, algunas
llevan mezcla con leguminosas y otras
no. En paralelo, se mostré una parte de
fertilizacion nitrogenada en una pastu-
ra de tercer afo, asi como una inter-
siembra de una pastura que lleva seis
anos con Mas 0 Mmenos iNsumos —ni-
trégeno, fosforo, semillas, etcétera—.
En este caso se visualizd el impacto y
cuanto tiempo podrfa durar una pastu-
ra de este tipo.



Campo natural

Contra el arroyo CangUé, se presento la intensificacion de la produccion
de campo natural mediante dos manejos: el agregado de la fertilizacion
nitrogenada y el agregado de leguminosas. Alli hubo oportunidad para
comparar el campo natural como testigo, sin ningun tipo de incorpora-
cién mas que el manejo y las tecnologias de conocimiento; y el campo
natural mejorado, con el agregado de trébol rojo, lotus tenuis vy fertiliza-
cion fosfatada.

Asimismo, se mostré una parte de campo natural a la cual se le agre-
gan dos dosis de fertilizacién nitrogenada en forma de urea con fésforo
al inicio, en cada otono. El objetivo para esta instancia fue analizar no
solamente la produccién de forraje y la produccion animal sino ademas
la variacion en la composicion botanica como consecuencia de los tra-

tamientos realizados.

“Es una linda forma de mirar porque abarcamos todo: lo méas importan-

te en cuanto al area de pasturas de Uruguay que es el campo natural,

manejo de pastoreo, teniendo una muy buena produccion de carne;

hasta sistemas mas intensivos, asi como la sustitucion y la intensividad

dentro de las pasturas sembradas con diferentes propuestas que nos

van a llevar a una gama de produccion desde los 160-170 hasta los 700 .

kg de carne y eso replicado al nivel de produccién”, agregé el docente. Felipe Casalas, docente ayudante,

: . , , " . : comenta los cuatro tratamientos
Rla}mwo Zanoniani reoor.do que toda esta area utl.h,zada para la investiga- aplicados en el estudio de sistemas
cion de pasturas permite alcanzar una produccion de alrededor de 60- de rotacién pastura-agricultura.
70 novillos por ano de raza Holando que significa una fuente de ingresos

para la EEMAC.
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NOVITAS

Por Yonnatan Santos
santos@tardaguila.com.uy

Enrique Erize, principal
de Novitas, junto a Juan
Miguel Otegui, uno
de los directores de
Megaagro, que fue la
empresa que organizo
la reunion.
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De cenicienta a vedette

Para el analista argentino Enrique Erize la expectativa es de un

El panorama para los principales pre-
cios agricolas en 2020 es auspicioso,
segun el presidente y director funda-
cional de Novitas, Enrique Javier Erize,
quien brindd una conferencia en las
instalaciones de Megaagro para anali-
zar el escenario actual de los granos y
la incidencia de los Ultimos hechos po-
liticos en Argentina.

Uno de los factores de importancia que
pesan sobre el mercado de la soja es
la fiebre porcina africana. Erize dijo no

En algiin momento el USDA
debera ajustar a la baja el area
y los rindes de la inminente
cosecha. Junto a los bajos
stocks, “se arma un combo
perfecto”

tener dudas “de que se sacrifican ca-
bezas de cerdos, pero la cantidad de
gente es la misma”, por lo que la de-
manda (por carne porcina) va a seguir
igual, pero con menor disponibilidad
de oferta.

Esta situacion de baja en la cantidad
de cerdos va a llevar a una caida de
la demanda por soja por tener menos
animales para alimentar.

buen escenario de precios para la soja 2020

Otro punto que incide es que el 54% de
la poblacién de China va a ser de clase
media a alta, en un pais que crece al
6% anual. “No van a volver al arroz tras
probar la carne con papas fritas y Coca
Cola” ironizd, para ejemplificar que van
a seguir demandando carnes.

Otro factor determinante de la evolu-
cion del mercado es el clima, ya que
“Estados Unidos presenta un retraso
significativo en la cosecha y eso va a
impactar negativamente en el rinde”.
Este escenario dejarda una ecuacion
econdmica complicada para los far-
mers.

Pese a esto, el USDA sostiene que el
area no cayod y, en su informe del 10 de
setiembre, plantea un rinde superior al
que estima la plataforma Profarmer. En

Con un nuevo aumento en las
retenciones a la exportacion
“la carne va a sufrir”, por lo

que “volvemos a la soja
sobre soja”

cambio, ubica los stocks por debajo de
lo que esperaban los privados y eso
generd aumento de precios. “La soja
pas6 de ser la cenicienta a ser la ve-
dette”.

Para Erize, en algun momento el USDA
debera ajustar a la baja el areay los rin-
des de la inminente cosecha. Junto a
los bajos stocks, “se arma un combo
perfecto”, expreso.

Si se confirman lo rindes proyectados
por Profarmers puede darse una caida
peligrosa del stock, lo que hara que el
precio de la soja siga subiendo.

Respecto a los resultados de las elec-
ciones en Argentina, consideré que se
viene una regulacién del mercado fi-
nanciero, aumento de las retenciones,
desdoblamiento cambiario e interven-
cién del Estado, ya que con una econo-
mia devastada el pals “esta complica-
do”. Pero “si ganaba Macri, estdbamos
igual que Chile”, expreso, aludiendo a
los conflictos sociales en el pais trasan-
dino.

Con la expectativa de un nuevo aumen-
to en las retenciones a la exportacion,
Erize considerd que “la carne va a su-
frir”, por lo que “volvemos a la soja so-
bre soja”.



Maiz a US$ 200

Respecto al maiz, la implantacion en
Estados Unidos se atras¢ “como no
hay antecedentes” debido a los exce-
sos de precipitaciones a la siembra.
Eso hace dificil pronosticar un impacto.

“El circuito empieza con el productor
plantando y termina con la compra del
pan en el supermercado, los demas
son intermediarios” dijo para entender
el circuito de la produccion.

Con esta realidad, recordd que siem-
pre que el stock de maiz en Estados
Unidos se recostd sobre el 10% del
CONsSuUMo, Sus precios aumentaron
fuertemente; con este argumento, va-
ticind que el maiz pueda llegar a US$
200 por tonelada y recomendd no ven-
der por el momento.

Sobre Sudamérica también se expreso,
sefialando que el clima “también jue-
ga” ya que determind un atraso en la
siembra de maiz, y por esto, recomen-
do a los agricultores saber manejar los
tiempos del mercado.
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MISION

La delegacion oficial de
Uruguay en el predio de la CIIE
en Shanghai.
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Fructifera gira oficial
por China y Vietham

Autoridades avanzaron en negociaciones por lacteos,

carney granos

El ministro de Ganaderia, Agricultura
y Pesca, Enzo Benech, calificé como
“muy fructifera” a la gira que realizd
por China y Vietnam durante la primera
quincena de noviembre.

A la misma acudié acompanado de au-
toridades de empresas privadas de la
agricultura, lecheria y ganaderia.

Segun informo el Secretario de Esta-
do desde China, en ese pais se deci-
di6 poner el foco en la lecheria, pero
también se avanzé en posibilidades
de inversion en la industria carnica, la
produccion animal y los granos, espe-
cialmente en la soja.

Uno de los principales logros de esta
gira, fue la concreciéon de un negocio
de 60 mil toneladas de carne que el
Frigorifico Florida exportara, equitati-
vamente en los proximos 5 afos, a la
firma China Merchants Group.

Alll también se realizaron encuentros
con representantes de la empresa lac-

tea Mengniu, sobre la posibilidad de
crear empresas mixtas con coopera-
tivas de productores de leche, en una
experiencia similar a la que se desarro-
lla en Nueva Zelanda. “Es posible que
inviertan en Uruguay y nosotros necesi-
tamos inversion y mercados"”, asegurd
Benech.

En cuanto a la agricultura se informd
que Uruguay puede convertirse en el
segundo pais proveedor de soja no
transgénica para consumo humano de
China, detras de Rusia, con un poten-
cial de produccion de un millén de to-
neladas, segun destaco el director de
la Direccién General de Servicios Agri-
colas (DGSA), Federico Montes.

“El punto se discutira en diciembre
proximo en un ambito bilateral técnico,
donde estan muy avanzadas las ne-
gociaciones para cerrar un acuerdo”,
sefald el jerarca, que integro la dele-
gacion oficial.

En la Ultima etapa de la gira se visitd
Vietnam, donde autoridades del go-
bierno negociaron el ingreso de carne,
citrus y granos uruguayos. “No hay in-
conveniente politico para habilitar estos
productos, son solo temas técnicos.
Antes de fin de afno vamos a tener no-
ticias de que puedan ingresar, por lo
menos, carne y citrus, creo que lo va-
mos a habilitar rapidamente”, informoé
Benech.

“Es la primera vez que un ministro de
Ganaderfa, Agricultura y Pesca de Uru-
guay visita Vietnam, pais de 100 millo-
nes de personas, y el relacionamiento
comercial avanzé bastante en esta
oportunidad”, sefald. /NR

Este ano se llevé a cabo la 2da edicion de la China International Import Expo,
actividad organizada por el gobierno chino y que contd con presencia con
stand del Instituto Nacional de Carnes (INAC).

En esta edicion participaron en total 3.900 expositores provenientes de 130
paises en total de los cuales 1.800 son del sector de Alimentos y Productos
Agricolas, en una superficie total de feria de 300.000 m2

En el stand de INAC ubicado en el Pabellén de Alimentos y Productos Agrico-
las, participaron 11 plantas y 5 empresas de brokers y traders en una super-

ficie de 150 m2.



PARTE DE FAENAS

Semana del 01/10/2019 al 31/10/2019

ESTABLEC.

1 FRIG. PUL (PULSA)
2 TACUAREMBO S.A.
3 LAS PIEDRAS S.A.
4 ESTAB.COLONIA
5 BREEDERS P.U.
6 ONTILCOR S.A.
7 CLEDINOR S.A.
8 LAS MORAS

9 INALER S.A.
10 BILACOR S.A.
11 LORSINAL S.A.
12 COPAYAN S.A.
13 SIRSIL S.A.

14 SAN JACINTO
15 SCHNECK

16 ROSARIO

17 CASA BLANCA
18 SIMPLIFY S.A.
19 ARDISTAR

20 ARROYAL S.A.
21 SOMICAR S.A.
22 OFERAN S.A.
23 MIRIAM CRAVEA
24 FRIGOCERRO S.A.
25 LOS OLIVOS
26 SOLIS

27 CUAREIM

28 LINERIM S.A.
29 LUCHASOL

30 MERCEDES
31 MUN. ARTIGAS
33 SIDERCOL

34 CANELONES
35 CLADEMAR S.A.
36 CARRASCO
37 LA TABLADA
38 FRIG.MARTINEZ
39 BORDENAVE A.
40 MUN.LAVALLEJA
41 MARTINEZ, ADAN
42 MUN.SALTO
43 CALTES S.A.

TOTAL GENERAL 67.827  62.793  22.835

FUENTE: Datos proporcionados por INAC

BOVINOS
Novill.
6.184 9.030 1.176
7.015 5.996 1.582
8.228 4.085 1.666
6.381 4.627 2.433
7.403 5.128 1.049
7.229 4.072 1.672
5.986 3.960 1.145
4.573 3.195 1.420
3.901 3.295 1.132
2.743 3.622 1.147
935 2.346 713
1.331 1.869 773
1.597 1.863 281
1.280 1.357 677
14 2174 65
483 1.436 304
648 963 557
161 719 960
354 51 1.130
72 303 834
165 803 173
380 309 418
168 36 378
18 614 89
268 36 445
21 414 167
179 207 29
52 16 151
32 126 50
15 5 170
11 135 34
1 15

15

14

18

16

30

92

80
31

307

21

23
33

743

Carn. TOTAL

OVINOS
TOTAL Cord. Borre. Capén Ovejas
130 16.535
577 15.184
70 14.056 29.767 1.744 3.960 4.841
437 13.896
89 13.669
103 13.081
136 11.243
38 9.229 3.066 394 875 459
75 8.407
178 7.695
85 4.079
61 4.042
71 3.812
61 3.376 29.426 1.009 2.179 2.173
188 2.471
67 2.291
12 2.187 449 118 2.106 438
4 1.936 319
5 1.546
14 1.303 211 13 23
29 1.201 3.483 3 3.621 1.864
2 1.115 1.228 419 2.584 1.270
889
107 828 3.246 91 956 1.017
20 790
4 629
85 533 879 414 533 100
1 226
211 50 11 124
190 22 39
181 122 318 513 249
16 2039 2268 2935 2959
0
0
0
0
0
0
0
0
0
0

2.649 UEORCZVAN 73938 7199  20.273 15517

103

16

98

52

27
42

45

51
211

4.810

o o o

34.885

3.163
319

247
8.998

5.543

5.355

1.926

185
61
1.253

10.412

645 117.572



PROMEDIOS

MERCADO DE HACIENDAS -

Contado Contado

Liviano Especial 2,21 2,23 4,14 4,18

Liviano Bueno de Pradera 2,17 2,19 4,11 4,15

NOVILLOS GORDOS Exportacion Especial 2,28 2,30 4,20 4,24
Razas carne Exportacion Bueno de Pradera 2,22 2,24 4,15 4,19
Exportacion General 4,04 4,08

NOVILLOS GORDOS Especiales 4,04 4,08
Otras Razas Generales 4,00 4,04
Especiales 2,06 2,08 4,00 4,04

VACAS GORDAS Buenas 2,02 2,04 3,94 3,98
Razas carne Generales 1,93 1,95 3,89 3,93
VACAS GORDAS Especiales 3,78 3,82
Otras razas Generales 3,70 3,74

VAQILLONAS GORDAS Especiales 2,21 2,23 4,08 4,12
Buenas 2,17 2,19 4,04 4,08

Toros gordos 1,79 1,81 2,97 3,01

Toros y Novillos generales 1,68 1,70 2,86 2,90

INDUSTRIA Vacas Manufactura Alta 1,33 1,35 2,72 2,76
Vacas Manufactura Baja 1,10 1,12 2,43 2,47

Conserva 1,01 1,03 2,08 2,12

Corderos 3,91 3,95

Cordero pesado 3,94 3,98

OVINOS GORDOS Borregos 1,73 1,75 3,93 3,97
Capones 3,85 3,89

Ovejas 3,81 3,85

INDICE FLACO/ GORDO A.C.G

2014

ENERO 1,2659 1,2382 1,2168 1,1655 1,1661 1,2943 1,3450 1,2873 1,1512
FEBRERO 1,3039 1,2556 1,2716 1,2094 1,1911 1,3756 1,3136 1,2612 1,1826
MARZO 1,2945 1,3018 1,3009 1,2597 1,2247 1,4182 1,3424 1,2872 1,2267
ABRIL 1,2379 1,3290 1,2457 1,2456 1,2123 1,4087 1,3789 1,2416 1,2163
MAYO 1,2123 1,2997 1,2363 1,1996 1,1685 1,3524 1,3185 1,1756 1,1921
JUNIO 1,2014 1,3055 1,1994 1,152 1,1337 1,2953 1,2839 1,1651 1,1589
JULIO 1,1600 1,3308 1,1994 1,1162 1,0741 1,2327 1,2168 1,1506 1,1100
AGOSTO 1,2615 1,3457 1,2234 1,1016 1,0838 1,2276 1,2502 1,1155 1,1441
SETIEMBRE 1,2898 1,3651 1,2063 1,0874 1,1883 1,3096 1,2901 1,1205 1,1620
OCTUBRE 1,2681 1,3009 1,1737 1,0943 1,1634 1,3354 1,2571 1,1215 1,1467
NOVIEMBRE 1,2393 1,2290 1,1668 1,1019 1,2103 1,3438 1,2931 1,1691

DICIEMBRE 1,2601 1,1861 1,1686 1,1306 1,2551 1,3605 1,3291 1,209

PROMEDIOS PESADOS PARA FAENA
- Promedios mensuales en ddlares, kilo en pie a levantar del establecimiento, flete a cargo del comprador, negocio al contado.
- Los precios en pie a plazo son U$S 0.02 mas que a contado

VACA GORDA ESPECIAL NOVILLO GORDO BUENO

2014 2016 2018 2015 2017 2019
1.49 1,44 1,34 1,28 1,38 1,55 ENERO 1.69 1,73 1,61 1,48 1,61 1,75
1.54 1,41 1,29 1,31 1,46 1,6 FEBRERO 1.75 1,69 1,52 15 1,64 1,76
1.38 1,33 1,28 1,27 1,43 1,65 MARZO 1.66 1,63 1,48 1,47 1,64 18
1.36 1,28 1,21 1,25 1,49 1,65 ABRIL 1.63 1,58 1,46 1,45 1,68 1,79
1.41 1,35 1,24 1,32 1,59 1,72 MAYO 1.66 1,63 1,48 1,53 1,8 1,84
1.44 1,47 1,27 1,38 1,62 1,84 JUNIO 171 1,71 1,5 1,58 1,83 1,95
1.57 1,63 1,49 1,48 1,65 1,91 JULIO 1.82 1,87 1,54 1,66 1,85 2,04
1.65 1,64 1,38 1,48 1,64 19 AGOSTO 1.90 1,92 1,66 1,63 1,84 2,05
1.71 1,56 1,5 1,44 1,58 1,95 SETIEMBRE 1.95 1,78 1,59 1,61 1,74 2,09
1.67 1,58 1,34 1,49 1,61 2,06 OCTUBRE 1.90 1,77 1,58 1,66 1,74 2,22
1.61 1,44 1,33 1,32 1,53 NOVIEMBRE 1.83 1,72 1,53 1,59 1,68

1.53 1,36 1,21 1,33 1,48 DICIEMBRE 1.77 1,66 1,46 1,53 1,67

US$ 1.53 USD 1,46 USD 1,32 USD 1,36 USD 1,54 PROMEDIO ANUAL US$ 1.77 US$ 1,72 US$ 1,53 UsSD 1,56 USD 1L



MERCADO DE REPOSICION

- PRECIOS PROMEDIO PARA RAZAS CARNICERAS Y SUS CRUZAS

A levantar del estabelciemientocon pagos hasta 30 dias destare promedio del 5% al 7% segun condiciones de carga estipuladas

CATEGORIA
TERNEROS hasta 140 k.
TERNEROS 141 a180 k
TERNEROS Més 180 k.
TERNEROS ENTEROS Mas 160 k.
NOVILLITOS 201 a 240 k.
NOVILLOS 241 a 300 k.
NOVILLOS 301 a 360 k.
NOVILLOS Mas 360 K.
NOVILLOS HQB 481 K
TERNERAS hasta 140 k.
TERNERAS 141 a 200 k.
VAQUILLONAS 201 a 240 k.
VAQUILLONAS Més 240 K.
VAQUILLONAS HQB 481 K

VAQUILLONAS Y VACAS PRENADAS
VACAS DE INVERNADA
PIEZAS DE CRIA

ARANCELES :

Us$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/kilo
U$S/pieza
U$S/kilo
U$S/pieza
Us$S/kilo
U$S/pieza

lab

2.60-2.80
2.48-2.68
2.27-2.50
2.40-2.50
2.20-2.30
2.15-2.30
2.15-2.25
2.12-2.20
2.20-2.30
2.30-2.70
2.30-2.52
2.20-2.30
2.10-2.18
2.15-2.20

730-900
1.67-1.87

390-450

Resoluciéon de Asamblea General Extraordinaria del 6 de Febrero 1991

O N B WD =

HACIENDAS CON DESTINO A FAENA

VENTAS PARTICULARES Y/0 EXPORTACION

Bovinos gordos
Bovinos de manufactura y conserva

Ovinos
Suinos

‘Yeguarizos

Bovinos y ovinos generales
Ganado lechero, yeguarizos y reproductores en general

6al2

2.60-2.85
2.50-2.60
2.45-2.50
2.45-2.55
2.25-2.50
2.15-2.30
2.20-2.25
2.15-2.25
2.20-2.40
2.30-2.84
2.30-2.60
2.20-2.36
2.10-2.25
2.20-2.30

700-900
1.70-1.90

370-470

1%
1%
1%
1%
5%

3

5%

13a19
2.60-2.90
2.50-2.65
2.45-2.55
2.45-2.55
2.25-2.50
2.15-2.40
2.20-2.28
2.20-2.25
2.20-2.35
2.30-3.00
2.50-2.65
2.25-2.35
2.10-2.25
2.20-2.30

750-800
1.70-1.90

410-470

COMPRADOR [ 1vi30 8]

2.50%
2.50%
2.50%
3.50%
5.50%

COMPRADOR ['iai|v2sleld

3%
5%

OTRAS COMISIONES HABITUALMENTE EN ESCRITORIOS RURALES

Tasaciones de campos

Tasaciones de ganados en el campo
Contratos de arrendamientos (%)

Contratos de pastoreo o capitalizacion

Compra venta de campos

Vamos a donde sea por nuestros clientes

a 26
2.50-2.90
2.50-2.60
2.35-2.55
2.50-2.55
2.14-2.50
2.30-2.40
2.20-2.30
2.20-2.26
2.30-2.35
2.50-2.65
2.40-2.60
2.20-2.40
2.15-2.25
2.20-2.35
720-800
1.70-1.90
370-450

2.65-3.00
2.50-2.65
2.30-2.60
2.50-2.70
2.20-2.60
2.15-2.40
2.10-2.30
2.10-2.25
2.25-2.35
2.50-3.00
2.45-2.50
2.20-2.35
2.15-2.25
2.25-2.30
720-850
1.75-1.92
410-440

DOLAR
INTERBANCARIO

DIA COMPRA/VENTA

9

10
11
14
15
16
17
18
21
22
23
24
25
28
29

37,016
37,184
37,176
37,151
37,219
37,225
37,211
37,181
37,130
37,207
37,324
37,340
37,336
37,368
37,392
37,408
37,374
37,398
37,438
37,501
37,453
37,481



ABELENDA Neg.Rurales, Walter H.

AGROENLACE TRADE S.R.L.

AGROINTERMEDIO S.R.L.

AGROORIENTAL

AGROSOCIO

ALORI &Cia.SRL

ALVAREZ & ALVAREZ LTDA.

ANDRADE RODRIGUEZ Ltda.

ARAMBURU S.R.L.

ARAUIO, Gaston

ARRALDE ALEJANDRO'Y Cia.. Ltda.

ARRILLAGA LTDA. GUILLERMO
ARROSPIDE, Antonio

BACHINO CARLOS, Ltda.
BACHINO, Enrique y Asociados

BACHINO, Ricardo
BARDIER Y ODRIOZOLA S.R.L.

BASSO Neg. Rurales, Gustavo
BELLO, Gustavo
BENGOCHEA S.R.L., Luis A.

BERGARA SEBASTIAN
BERRUTTI - UB&P

BERTSCH, Roberto
BIRRIEL HNOS & ASOC.

BIRRIEL Ltda.
BLANCO & RODINO SRL.

BOCKING SR.L.

BOFILL, Armando

BOSCO RUIZ S.R.L., Esteban
BREA SARAVIA, Juan
BULANTI & Cia. Ltda.
CABRERA PEILE .., Esc. Tomas
CAMPELIR S.A.

CAMPO ESTE Ltda.
CANEPA, Rubén F.
CELEDON MEDIZA Emanuel
COELHO y Asociados
COMAGRO LITSURSRL.
COPAGRAN

CRADECO

CRUCCI, Elbio
DE FREITAS CIA. CARLOS

A M2 Ferndndez 628

Ruta 5 Km 189

Juan de Lavalleja 342

Divina Comedia 1638

Dr. Alejandro Schroeder 6514
Wilson Ferreira 717

Joaquin Suarez 1339

19 de Abril

Dolores Vidal de Pereira 472

Andrés Cheveste 747

M. Cassinoni 1676 Of. 812
18 de Julio 331
Gallinal 443

Dr. Nicolas Corbo 1433
Florencio Sanchez 704

Avenida Herrera 539
Rivera 441 Local 1

Batlle y Ordoriez 511

Luis A. de Herrera 597
Aparicio Saravia 524

Avda. Brasil 3105/701
Paysandu 941 Piso 4 Esc.9y 10
Marco Bruto 1066

Lecueder 401
18 de Julio 2033

25 de Agosto 121
Miraflores 1650

Nueva York 1249

Av. De las Americas 5029 Complejo
Ricon del Lago - Parque Miramar
Progreso 307

25 de Agosto s/n
18 DE Julio 868
Artigas 1343
Treinta y Tres 2036
Ruta 9 Km 207

Uruguay 1301

Ernesto Mcalister 1726
Marfa Olimpia Pintos 190
Rincon 252

Montevideo 3511

Florencio Sanchez 150

Sarandi 466
Jose Cuneo Perinetti 1376

Florida Walter H. Abelenda
Joaquin Abelenda
Durazno Ing. Agr. Oscar Casco Estevez
Lic. Marcelo Somoza
Treinta y Tres Guillermo Bachino
Montevideo Martin Slinger
Christopher Brown
Jaime Gomez
Montevideo Juan Martin Scasso
Joaquin Berenbau
Melo Julio Alori
Marcelo Alori
Cardona Carlos Alvarez
Durazno Luis A. Andrade
Martin Andrade
Jose Poncet
Sarandi del Yi Ignacio Aramburu
Arturo Aramburu
José Ignacio Aramburu
Artigas Gaston Araujo
Montevideo Alejandro Arralde
Florida Guillermo Arrillaga
Florida Juan Luis Arrospide
Diego Arrospide
Lascano Carlos Bachino
Minas Ernesto Franco
José Enrique Bachino
Minas Ricardo Bachino
Durazno Miguel Bardier
Radl Odriozola
Florida Gustavo Basso
Florida Gustavo Bello
Melo Miguel Bengochea
Montevideo Gonzalo Bengochea
Montevideo Sebastian Bergara
Montevideo Ing. Alejandro Berrutti
Pablo Argenti
Artigas Roberto Bertsch
Rocha Juan Martin Birriel
Valentina Birriel
Carlos Dianessi
Mariela Amaral
Rocha Marcelo Birriel
Montevideo Sebastian Blanco
Guillermo Rodifio
Montevideo Juan Bocking
José Rado
Ignacio Segredo
Montevideo Armando Bofill
Guichon Ing. Agr. Marcelo Cravea

Santa Clara de Olimar
Paysand(i

Cardona

Rocha

Rocha

Salto
Tararias-Colonia
Tacuarembd
Rosario

Young

Colonia Valdense

Florida
Montevideo

Mercedes Margalef
Carlos Gamarra
Juan Brea Saravia
Gaston Bulanti
Mauricio Cabrera
Ernesto J Birriel
Onelli Pereira
German de Castro
Francisco Canepa
Emanuel Celedon
Alfredo Coelho
Sebastian Sanchez
Oscar Da Silva
Martin Carbajal
Mauricio Carbajal
Federico Garcfa Lagos
Ricardo Seluchi
Eduardo Gago
Pedro Bertinat
Elbio Crucci
Carlos de Freitas

wharural @adinet.com.uy

haciendas@agroenlacetrade.uy

quillermo@agrointermedio.com.uy
mslinger@agrooriental.com.uy
chrown@agrooriental.com.uy
jgomez@agrooriental.com.uy
mscasso@agrosocio.com
jberenbau@agrosocio.com
info@aloriycia.com.uy

cocomorales04@hotmail.com

escritorioandrade883@gmail.com

ignacio@aramburu.com.uy
arturo@aramburu.com.uy
jose@aramburu.com.uy
gaston@araujo.com.uy
sian@adinet.com.uy
info@arraldeycia.com.uy
negociosarrillaga@gmail.com

info@escritorioarrospide.com.uy

carlosbachino@carlosbachino.com
administracion@carloshachino.com

efranco5@hotmail.com

rbachino@hotmail.com
bardieryodriozola@gmail.com

gbasso@adinet.com.uy
gbellonegociosrurales@hotmail.com

info@bergara.com.uy
ubp@ubp.com.uy
pargenti@berrutti.com.uy
escritorio@robertobertsch.com

ganadosdelareservasri@gmail.com

birrielh@adinet.com.uy

info@bragroservicios.com.uy

bocking@adinet.com.uy

ahofill@adinet.com.uy

cravea@hotmail.com

breasaravia@hotmail.com
bulycia@adinet.com.uy
ecabrerapeile@adinet.com.uy
campelir@adinet.com.uy
campoeste@hotmail.com

rfcanepa@adinet.com.uy
eceledonmediza@gmail.com

coheloyasociados@gmail.com

martin@waldermarcarbajal.com.uy
mauricio@waldermarcarbajal.com.uy
fgarcialagos@copagran.com.uy

cradeco@adinet.com.uy
elbiocrucci@adinet.com.uy

carlos@carlosdefreitas.com.uy

infa@rarlnedofreitac cam i

099660530 43527297
099 680661
093630389 4363 5153
093 635348
095685197 4452 0437
096361269 2604 3036
099 647 561
092 987 987
099284323 2604 7050
099 661501
099639977 4642 7557
099 800186
099536311 45369160
099359078 4362 2469
099 362031
099361003
099367032 4367 9052
099 367787
099 367152
099771295 4772 6249
099123186 2403 1353
099352616 43529092
099353324 43523130
099126412 43522007
099856005 4456 7865
099639039 4442 5789
095631793 44422173
099359190 4362 3856
099 360087
099663310 43527303
099620769 43527242
099802075 46423143
099 146782 2709 8084
099141298 2908 0838
098 404575 2628 5075
098 423842
099772526 47722215
099223214 4472 4300
098 001369
099 872923
099 871820
099872633 4472 2851
099212728 2600 7884
098 649393
099 664010 2924 0594
099 636134
099 649 343
099681409 2604 0612
099722448 47422112
098 389708
099 727789
099693444 4464 5244
099720212 47223991
099536134 4536 9080
099682472 4472 0200
099872690 4472 3626
099 872678
099731257 4732 5401
098079 116
099831195 4632 4403
099 836799
099 245330
099 687441 4552 2580
099 684614
099 686447 2408 7887
099731892

4558 8303
099686673 4352 4833
099 664537 2600 4875

IR
43527299

44527285

2604 7050

4643 1584

4362 3690

4367 9852

47722750
2403 1353
43529736
43525098
4456 7865

4442 5789

4482 2173
4362 3856

43527303
43522110
4642 5329
2709 8084
2628 3432

47723628
4473 6527

44726280
2600 7884

2924 0594

2604 8671
47423909
4464 5244
47227838
4536 9582
4472 0200
4472 3626

4732 5401

4632 4403

4552 2580
24087972
4558 8769

4352 4833
2600 4875



Socio

DE LA PENA VALDEZ S.A.

DE MARIA AGRONEGOCIOS SR.L.
DELAGRO & Ca..

DIAZ RICARDO

DI SANTI'Y ROMUALDO Ltda.

DIU TABARE

DUTRA HNOS. S.R.L.
DUTRA Rafael

ESC. DUTRA LTDA.

ESC. IZMENDI
FERNANDEZ, Mateo
FERNANDEZ, Otto
FONSECA, Juan
FRANQUINI OSCAR

GALLINAL & BOIX SRL.

GAMBETTA, Alberto

GANADERA DEL NORTE ARTIGAS SR.L.

GAUDIN Hnos.

GORLERO y Cia..

GRONDONA & LUSIARDO SR.L.
HACIENDAS DEL LITORAL SR.L.

HERNANDEZ HEBER & Asociados
ILUNDAIN BARANANO, Alejandro

INDARTE & Cia.. Ltda. Neg. Rurales

INDARTE, Héctor
ISASA & Cia.., Ricardo

[ZMENDI Ltda,, Esc. Miguel Angel

JOSE DE FREITAS GESTION GANADERA
JUAN MANUEL FABIAN
LA CONSIGNATARIA S.R.L.

LA TABLADA Ltda.

MARRERO Ltda.

MARTINEZ S.A. Juan Carlos
MARTINEZ DOS SANTOS, Walter

MARTORANO, Mario
MEGAAGRO HACIENDAS S.A.

MERCO HACIENDAS SR.L.
MORALES COLOMBO SR.L.
NEDAFOX S.A.

NICOLICH, Alejandro

ORMAZABAL FERNANDEZ GERARDO
PATINO S.R.L., Luis Alberto

PEREIRA FRANCISCO NEG. RURALES
RAMOS & GARCIA Agronegocios

Ruta 12 km 343 - Puente Otegui

Av. Italia 2210
Alejandro Schroeder 6478/101

Francisco Fondar 533

Herrera 484

Ruta 1 km 72- Rafael Peraza
F. Acuiia de Figueroa 1815
Reyes 1569

Av.Gral. Rondeau 1904

Ruta 8 km 291,5
Juan Carlos Gomez 1348 0f.202
Herrera 346

Rondeau 2204

Rivera 3224
Paysandd 909

Rbla. Tomas Beretta 7939
Taruselli 1154
Gral. Eugenio Garzon 311

Artigas 1202
Sarandi 693 piso 5
Ruta 3 Km 308
Montevideo 3471

Catalina 257
Santisima Trinidad 467

Montevideo 3394

Montevideo 3358
Florencio Sanchez 485

Pablo Zufriategui 1359

Costa Rica 1634
Treinta y Tres 424
Galicia 1069

Avda. Dr. F. Soca 1223 ap. 402
18 de Julio 160

José Enrique Rodo 682

Dr. Gonzdlez 605

Artigas 363
Gral. Narifio 1907

La Paz 2233

Sarandi 407

Av. J. M. Alvariza 882 bis
Carlos Saez 6415

Batlle y Ordofez 540

A. Ferndndez 470

Costa Rica 1589
19 de Abril 1107

Minas Fernando de la Pefa
Fernando J. de la Pefia
Paysand Diego de Maria
Montevideo Eduardo Del Baglivi
Santiago Stefan
Trinidad Ricardo Diaz
Federico Diaz
Florida Diego Di Santi
Romualdo Rodriguez
Mauricio Lanza
Mauro Olivera
Pablo Argul
San José Tabare Diu
Montevideo Juan Andrés Dutra
Montevideo Rafael Dutra
Montevideo Algjandro Dutra
Rodrigo Abasolo
Treinta y Tres Juan lzmendi
Montevideo Mateo Fernandez
Artigas Otto Fernandez
Otto Fernandez Nystrom
Gerardo Xavier de Melo
Montevideo Juan Fonseca
Jorge Murioz
Florida Oscar Franquini
Montevideo Alberto Gallinal
Abvaro Boix
Ignacio Elhordoy
Montevideo Alberto Gambetta
Mercedes
Artigas Hanuel eevedo
Juan Pablo Acevedo
Salto Julio Gaudin
German Gaudin
Montevideo Felipe Hareau
Fernando Hareau
Young Martin Grondona
Fernando Lusiardo
Young Jorge Garcfa
Gabril Garcia
Tacuarembo Heber Hernandez
Trinidad Algjandro llundain
Federico Constantin
Young Gonzalo Indarte
Fernando Indarte
Young Hector Indarte
Melo Ricardo Isasa
Ricardo Isasa (h)
Treinta y Tres Algjandro M. Silveira
Juan Martin Silveira
Montevideo José de Freitas
Colonia
Montevideo Juan Francisco Belloso
Santiago Cortina
Enrique Bonner
Montevideo Juan Irigoyen
Tacuarembo Dario Marrero
Minas Juan Martinez
Florida Walter Martinez Dos Santos
Federico Martinez Elorga
Mercedes Mario Martorano
Montevideo José P. Aicardi
Juan M. Otegui
Montevideo Andres Lessa
Florida Ignacio Morales Colombo
San Carlos Jorge Umpierrez
Montevideo Alejandro Nicolich
Durazno Gerardo Ormazabal Fernandez
Florida Enrique Patifio
Luis A. Patifio
Agustin Patiio
Montevideo Francisco Pereira
Durazno Ignacio Ramos

Alvarn Garcia

fonegociosrurales@gmail.com

diego@agrodemaria.com.uy
info@delagro.com.uy

escrdiaz@adinet.com.uy
federdiaz@adinet.com.uy
razaslecheras@disantiromualdo.com.uy

tabarediu@gmail.com
dutra@dutrahermanos.com
rafaeldutra@adinet.com.uy

adutra@escritoriodutra.com

izmendi@montevideo.com.uy
mf@mf.com.uy
otto@ottofernandez.com.uy
ottohijo@ottofernandez.com.uy
gerardohacienda@ottofernandez.com.uy

juanfonseca@netgate.com.uy

oscarfranquini@adinet.com.uy
negociosrurales@gallinalyboix.com
controldeplagas@gallinalyboix.com

ag@albertogambetta.com

ganadelnorte@gmail.com

julio@gaudihnos.com.uy

gorlero@gorlero.com.uy

gronlus@adinet.com.uy

haciendasdellitoral@adinet.com.uy

info@hhnegocios.com
alejandroilundain@adinet.com.uy

oficina@indarteycia.com

hindarte@adinet.com.uy
risasa@adinet.com.uy

miguelaizmendi@adinet.com.uy

jose@idf.com.uy
manolofabian1993@gmail.com
jfbelloso@laconsignataria.com

scortina@laconsignataria.com

juanalcides@adinet.com.uy
info@escritoriomarrero.com.uy
cuchilasdesilvera@hotmail.com
fmrurales@adinet.com.uy

mariomartorano@adinet.com.uy
jpaicardi@megaagro.com.uy
jmotegui@megaagro.com.uy
mercohaciendas@adinet.com.uy
moralescolombo@hotmail.com

nedafoxsan@gmail.com

gormazabal@adinet.com.uy

lapsri@adinet.com.uy

francisco@pereiranr.com.uy
rodeos@ramosgarcia.com.uy

contactn@ramosaareia com v

4442 4343
095028572 4442 2550
099724117 47233970
099187273 26010338
099 542 826
099680510 4364 2703
099 364 509
099353400 43531618
099 685825
091294601
099351289
091294602
099341157 4346 2662
099129177 29248578
099607160 2337 5247
099611200 29249010
099 245222
099539424 4452 2031
098253012 29152902
47722818
099773057 46223288
099 941114
099682990 29240166
099 680353
099350668 4352 4435
099660802 29012120
094 429970
099 154213
099656486 26007346
45327952
099771389 47723624
099 423 504
099730302 47330918
099667894 29151604
099102272
099567038 4567 2971
099 567868
099567131 4567 6400
099728080
094876543 4632 0632
099683529 4364 2559
099 397648
099682585 4567 2546
099 567267
099693313 4567 2001
099802207 4642 2085
099 604224
095308281 44522706
095308282
099681540 2603 8203
099126921 45524117
099414006 29002733
099118203
099 534619
099668051 2709 6486
099830133 4632 4286
099840171 4442 2242
099352626 43522908
099 352249
099663642 45322108
099643219 2600 1600
099 630690
099 145423 2409 8877
099356110 4352 6933
099418104 42668243
099660320 26000131
099362076 43623227
099352579 43524717
099 352058
099352290
099611601 2605 7960
099970565 4362 6513
099 362775

]
44422947

4722 0039

4364 3350

43521570

29240164
2337 5247
29249220

47722818

29240173

29012120

4733 4086

4567 2971
4567 3989

4632 1346
4364 2559

4567 2276

4567 2172
4642 5589

4452 8090

2709 6486
4632 4286
4442 4655
4352 2908

45322108
2600 1600

2409 8877
4266 8243
26017212

43624155
43524717

4362 3917



SOCIOS

[ ]
REYES, Alvaro Montevideo 1019 Paysandu Alvaro Reyes reycib@qmail.com 099722523 47223926 47223926
Manuel Taboada 099 159559
RODEOS DEL URUGUAY SRR.L. Artigas 1165 Dolores Pablo Reyes rodeos@rodeos.com.uy 099630098 45342124 45342831
Rostand 1559 Montevideo Gonzalo Bia 099606772 26017459 2606 1051
Ignacio Trigo 099 928186
Rodrigo Paulo rpaulo@rodeos.com.uy 099 655 144
RODRIGUEZ HUNTER S.R.L. Pocho Fernandez 3299 Florida Nelson Rodriguez nrh@camposyhaciendas.com.uy 099351208 43530369 4353 0369
Gabriela 095 602857
RODRIGUEZ RAMOS, Julio C. Ramirez 509 Trinidad Rodrigo Rodriguez tomiyo@adinet.com.uy 099366212 4364 3062 43643062
Guzman Rodriguez 099 366 099
Guzman Areosa gareosa@adinet.com.uy 099 366 554
RODRIGUEZ, Esc. Federico La Rosa 767 Melo Federico Rodriguez escritorio@federicorodriguez.com 099803286 4642 1902 4642 2017
RODRIGUEZ, Esc. Romualdo Cuareim 1978 Montevideo Juan José Rodriguez remates@romualdo.com.uy 099623033 2924 0475 2924 8130
Joaguin Falcon embarques@romualdo.com.uy 099 527040
ROMANO, Carlos y Martin Bvar. Cardona y Mendiondo Cardona Martin Romano cym@cymromano.com 099536196 45369554 4536 9554
Carlos Romano 099536195
Juan Carlos Romano 099 541017
RUBALSRL. Manuel Freire 454 Treinta y Tres Nelson Martinez nmartinezbenia@adinet.com.uy 099852009 44523713 44528827
SAN GABRIEL NEGOCIOS RURALES Antonio Ma. Fernandez 716 Florida Martin Lorier escritorio@escritoriosangabriel. com.uy 099310133 43530931 4353 0931
SEBE CASAS, Gonzalo Juan Maria Perez 2996/702 Montevideo Gonzalo Sebé gonzalosebe@hotmail.com 099667276 27104188
SIERRA, Ramiro Bvar. Cardona 1215 Cardona Ramiro Sierra ramirosierra@gmail.com 099536282 45367720 4536 7720
SILVEIRA, Daniel Negocios Rurales Dr. Herrera 293 Melo Daniel Silveira administracion@danielsiveira.com.uy 099 800055 4642 4728 4642 4728
STRAUCH, Jorge y Cia.. Ltda. Manuel Meléndez 1001 Treinta y Tres Jorge Strauch contacto@jstrauch.com.uy 099605386 44524686 44522415
SORIA NEGOCIOS RURALES (SAN JOSE NEG.RUR) Herrera y 25 de Mayo San José Javier Soria Pefa sorianegociosrurales@vera.com.uy 099847235 4342 3808
Gaston Guelbenzu Ithurralde 099872 541
THE LANDLORD COMPANY Dr. Valentin Cassio 1489 Treinta y Tres Santiago Zuluaga santiagozuluaga@thelandlordcompany.com 099380443 44527902
TOURON & SAINZ RASINES SR.L. Ituzaingo 419 Mercedes Joaguin Touron touronsainz@hotmail.com 099513268 45330615 45330615
Rodrigo Sainz Rasines 099 529266
TRINDADE S.R.L. CARLOS Uruguay 1555 Salto Carlos Trindade ctrindade@vera.com.uy 099732562 4733 5496
Sebastian G. da Trindade 099 692993
VALDEZ & Cia.. Ltda. Sarandi 236 Tacuarembo José Valdez jose@valdez.com.uy 099834840 4632 2360 4632 5555
Carlos Irazusta cirazusta@valdez.com.uy 099 578855
Ricardo Pigurina rpigurina@valdez.com.uy 099 822982
Pablo Camilo Valdez pablo@valdez.com.uy 099 836050
VERA SRLJUAN Herrera 999 Durazno Juan Vera juanveratis@gmail.com 099362262 43623593
Gabriel Gelpi 099 359 090
VICTORICA CONSIGNACIONES SR.L. Arturo Lezama 2083 Montevideo Ignacio Victorica victorica@victorica.com.uy 099682184 29240055 2924 8864
Santiago Sanchez 099 622087
ZABALLA Negocios Rurales Dr. Ivo Ferreira 308 Tacuarembo Dardo Zaballa zabalasri@gmail.com 099830658 46328682 4632 8682
ZAMBRANO & Cia.. . A. Gral Narifio 1690 Montevideo Alejandro Zambrano zambrano@zambrano.com.uy 099683390 26006060 2600 6060
Nicolds Zambrano 099 112422
Av. Garzon 355 esq. R. Branco Artigas Facundo Schauricht 099561196 47731768 47731768
ZUGARRAMURDI, Alejandro Ltda. Montevideo Alejandro Zugarramurdi a@auy 099 531469
Joaquin Rodriguez jrodriguezleaniz@az.uy 099367615

Por mas informacion

ASOCIACION DE y
CONSIGNATARIOS
DE GANADO

FUNDADA EN 1920

ingrese a nuestra web

acg.com.uy
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GANADERIA  LECHERIA = AGRICULTURA

Todo el agro, todo el dia, todos los dias en
rurales.elpais.com.uy
(con acceso directo
a través de la web de EL PAIS ).

La informacion del principal rubro de la economia nacional
en formato, texto, audio y video en un solo lugar.

Una co produccion de El Pais y Carve850 AM.

ASOCIACION DE CONSIGNATARIOS
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Innovacion, eficiencia
y agregado de valor
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Ruta 14 km 170, Durazno - Uruguay | Teléfonos: (+598) 4362 1700 | Fax: (+598) 4362 1449 - info@bpumeat.com

www.bpumeat.com



